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Tesekkiir

Bu kitabin olusmasi sirecinde birgok kisiden yardim ve destek
aldim. Profesor Caglar Keyder, Binghamton Universitesi Sosyo-
loji Bolumu'nde doktora tezi olarak baslayan projenin arastir-
ma agamasindan yazimina kadar, bir¢ok fikrin sekil almasinda
ve berraklasmasinda bana yardimc oldu. Kendisine tesekkur
bor¢luyum. Profesor Giovanni Arrighi ve Mark Selden, gorus-
leriyle ve elestirileriyle beni desteklediler. 1996-1997 yillarinda
bavul ticareti konusunda Istanbul, Trabzon ve Moskova'da yap-
tigim alan aragtirmasi, MEAwards kurulusunun verdigi arastir-
ma bursu sayesinde gerceklesti. O donemde MEAwards direk-
tora olan Seteney Shami'ye, projeye verdigi destek igin tegek-
kur ediyorum. Aragtirma verilerini gincellestirmek igin, 2001
yazinda Laleli'de bir sire daha aragtirma yaptim. Bilkent Uni-
versitesi Rektorlugu’nun sagladigi arastirma bursu, bu konuda
bana yardima oldu. Kitapta bavul ticareti olgusunu, bu alanda
caligan girisimcilerin bana verdikleri bilgilere dayanarak agikla-
maya ¢ahistim. Yogun isleri arasinda benimle goruslerini payla-
san bavul tuccarlanna, toptancilara, atolye sahiplerine, isgilere
ve isadamlanna 6zellikle tesekkur bor¢luyum.

Elinizdeki kitap, doktora tezimin (Yenal 2000) son iki yilda-

ki gelismeleri Kansnacak Igekllde guncelle tirilmesi ve yeniden
cretsiz PDF Kitap Arsivi® https://rahtey.org



diuzenlenmesiyle olustu. Zafer Yenal ve Cetin Eren, Turkge
metni dikkatle okudular; yeniden sekillendirmeme ve duzelt-
meme buyuk katkida bulundular. Kendilerine ¢ok tesekkur
ediyorum. Tabii kitapta hala hatalar varsa, bunlarin sorumlu-
lugu bana ait. lletisim Yayinlari'ndan Taml Bora, tezi kitap ha-
line getirmem konusunda beni ¢ok gayretlendirdi. Kitabin ni-
hayet yayimlanabilmesinde, Taml'in kritik anlardaki yardimla-
rinin payi buyuk. Kendisine o6zellikle tegsekkur ediyorum.

Bu ¢alismayi, her zaman en buyuk destekgilerim olan an-
nem Leman Yukseker ve kardesim Elif Yakseker'e adiyorum.

Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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BIRINCI BOLUM
Girig

Beyazit'la Aksaray arasinda yer alan Laleli semti, Istanbul'un
kendine has yerlerinden biri. Tramvaydan inip Ordu Cadde-
si'nde yurameye baslayinca, semtin 6zgunlaga hemen goze
carpiyor. Magaza vitrinlerindeki ilanlar ve reklamlar, Rusca,
Lehge veya Sirp¢a yazih: “Toptan ve Perakende,” Kadin elbise-
leri,” “Rus Fabrika Magazas),” “Polonya magazasi,” “Rus¢a ko-
nusulur.” Vitrinlerdeki hazir giyim esyalarindan lokanta mo-
nulerindeki kofteye kadar, her seyin fiyat1 dolar cinsinden. Ri-
vayete gore, Laleli'de dolarla ekmek satin almak bile mamkin.
Ara caddelere ve sokaklara girildiginde, sokak saticilarinin ge-
len gecene Rusca seslenisleri duyulabiliyor: “Dyevugka, koja
nada? Dyevuska, zolotoy nada? Sarafan nada?...” (Kiz, deri la-
zim mt, kiz, altin lazim mu, elbise lazim m1?)

Is saatleri icinde, eger pazar yogunsa, Lalelide hummal bir
kosusturma yagamir. Hamallar bir yandan magazalardan otelle-
re el arabalanyla guvallar dolusu esya tasirken, bir yandan da
kamyonlara mal yuklerler. Ellerinde agir ¢antalarla dolasan ya-
banci kadinlar, arada bir durup, bir vitrini inceler veya bir sati-
ciyla pazarhga girerler. Aksam havanin kararmasiyla birlikte
ahgveris durulur; ganduz torbalarla gezinen kadinlar sik elbise-

ler glylp cevredekd, lokapialara Ak Srsrish, @ da Lalelide
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edindikleri erkek arkadaglariyla beraber Istanbul'un gece haya-
tina kangirlar. Aksam saatlerinde, Aksaray tarafindaki sokak-
larda kadinlara laf atan erkeklerin sayisi da artar. Bu saatlerde,
gece kulapleri ve diskolar, semtin madavimleriyle dolup tagar.

Laleli, 1990’larda Turkiye ile Dogu Avrupa tlkeleri arasinda
gerceklesen “bavul ticareti"nin merkezi oldu. Semt, Rusya,
Ukrayna, Polonya, Azerbaycan gibi bir¢ok ulkeden ticaret
amaciyla gelen binlerce insani1 agirhyordu. Onceleri, sansasyo-
nel medya, Laleli'yi bir “fuhus yuvasi” olarak resmetti. Ekono-
mi yorumculan ise, bavul ticaretini “sakal tiragi gelmig” kisi-
lerle yabanci kadinlann istigal ettikleri ufak ¢aph bir ticaret fa-
aliyeti olarak gorayorlardi. Sovyetler Birligi'nin yikilmasinin
ardindan onbinlerce kisi hava ve karayoluyla Turkiye'ye akin
ederken, Turk medyasinda Dogu Avrupal turist kadinlara y6-
nelik onyargih bir deyim olan “Natasa” lal1 ortaya ¢ikmsti.
Ancak 1994'te yasanan ekonomik sarsintinin ardindan, kamu-
oyunda bagka bir ses daha duyulmaya baglandi. Is gevreleri,
bavul ticaretinin ciddiye alinmasi gerektigini soylayor, kriz
doneminde en 6nemli doviz girdilerinden birinin, eski Sovyet-
ler Birligi'nden gelen turistlerin Istanbul ve Trabzon gibi kent-
lerde yaptiklar1 ahigveris oldugunun altim ¢iziyorlardi. Fakat
hikametler bu durumu kabullenip de bavul ticaretini kurum-
sal bir ¢erceve igine almaya ¢alisana kadar, Rusya'daki ekono-
mik durgunlugun etkisiyle bavul ticareti azalmaya baslamisti
bile. 1998'de Rusya'daki ekonomik krizin etkisiyle “bavul tu-
ristlerinin” ayag) hizla Laleli'den gekilirken, Turk medyas: da
bavul ticareti olgusunu unutmaya bagladi. Ta ki 2001’in bagin-
da yasadigimiz ekonomik ¢okuntu, is ¢evrelerinin ve basinin
dikkatini ihracatgilann emniyet supabi haline gelen bavul tica-
retine bir kez daha ¢ekene kadar.

Elinizdeki kitapta, Turkiye ile eski Sovyetler Birligi ulkeleri
ve ozellikle de Rusya arasinda 20. yazyihn son on yih igerisin-
de yogun olarak yasanan kayitdisi (enformel) ticaret iliskileri
konu ediliyor. Bu olguyu, sosyolojik ve ekonomik boyutlariyla
irdelemeye ¢alisacagim. S6z konusu kuguk 6lgekli kayitdig:
uluslararas: ticare ll)&&ﬂ%l{lnl gz\llgq]a%s inya ekonomisinin ig-

cre Siz itap Ar ey.org
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Laleli‘de madazalar.

leyisi icinde bir yere oturtacagim. Bu gergevede, bavul ticare-
tiyle ugrasan kadin ve erkeklerin kullandiklan girisimcilik
yontemlerini ve birbirleriyle kurduklan ekonomik, sosyal ve

blreysel lllskll%.e LY tSiz Mtap KI’SIVI gﬁ%s /lrantey.org
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Son 10-15 yil igerisinde Dogu Avrupa ve SSCB'de sosyalist
ekonominin ¢6kmesiyle birlikte, hem bolge ulkeleri arasinda
hem de bu ulkelerle dinyanin bagka bolgeleri arasinda dina-
mik bir tiketim mallan piyasas1 olustu. Eski Sovyetler Birli-
gi'ni (ESB) olusturan cumhuriyetlerden yola ¢ikan kisiler, Po-
lonya, Finlandiya, Italya, Yunanistan, Turkiye, Misir, Suriye,
Birlesik Arap Emirlikleri, Pakistan, Hindistan, Endonezya,
Cin, Tayvan ve Guney Kore gibi degisik ulkelere seyahat ede-
rek tekstil, hazir giyim, ayakkabi, deri giyim, elektronik alet-
ler, vs. ticareti yapmaya bagladilar. Bu dev piyasanin, sosyalist
donemde devlet kuruluslan tarafindan duzenlenen uluslarara-
si ticaret iligkilerinden ¢ok onemli bir fark: vardi. S6z konusu
“uluslarotesi™ ticaret ag1, yuzbinlerce bireyin gerceklestirdigi,
genelde kayitdisi (enformel) ticaret iligkilerine dayamyordu.
Bavul turistleri, gamruk ve satis vergilerini 6demeden, seyahat
ettikleri ulkeler arasindaki fiyat ve vergi farkhliklarindan ya-
rarlanarak, bir ilkede aldiklar1 mallan bagska bir ulkede sati-
yorlardi. Turkiye, bu ticaret ag1 icinde hem “ithalat¢1” hem de
“ihracatg1” olarak 90’1 yillarda 6nemli bir rol oynadu.

Rusca'daki deyimiyle “mekik”lerin (¢elnok) gidis-gelisleri
sayesinde1990'larda Turkiye ile ESB cumhuriyetleri ve 6zellik-
le de Rusya Federasyonu arasinda siki ticaret iligkileri olustu.
1ki nokta arasinda sik sik seyahat ettikleri -yani “mekik doku-
duklan”- i¢in mekik diye adlandirilan bu kisiler, basta Istan-
bul, 1zmir ve Trabzon’dan olmak uzere, Turkiye'den hazir gi-
yim, ev. esyas1 ve gida maddeleri satin ahyorlar;? ulkelerine
donduklerinde bu mallan genelde pazaryerlerinde ve bufeler-
de satiyorlar. Turkg¢e'deki bavul ticareti deyimi, hem ticaretin
kuguk ¢aph olusuna gonderme yapiyor, hem de bu tar ahigve-
rislerin yasal statusunin gevsekligine isaret ediyor. Turkiye'ye

1 “Uluslarétesi” ifadesini, “uluslararasi” terimine yegliyorum. Cunku “uluslaré-
tesi” terimi, mekik ticaretinin devletler arasindaki resmi ticaret iligkileri iginde
yer almadigini, aksine bireysel girigimler aracihigiyla ve ulus-devletlerin otesin-
de gerceklestigini vurguluyor.

2 Antalya, eski Sovyet vatandaslannin ziyaretlerinde Istanbul'dan sonra ikinci si-
ray1 almakla birlikte, Akdeniz sahiline yapilan geziler genelde ticaret degil tu-
rizm amach oluyerosi; PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Torklye'nin Dig Ticaretl (milyon ABD dolan)

TABLO 1.1

Tahmini
Yillar lhracat Ithalat bavul ticareti
1980 2910.1 7909.4
1981 4702.9 8933.4
1982 57459 8842.7
1983 5727.8 9235.0
1984 7133.6 10756.9
1985 7958.0 113434
1986 7456.7 11104.8
1987 10190.0 14157.8
1988 11662.0 14335.4
1989 11624.7 15792.1
1990 12959.3 223021
1991 13593.5 21047.0
1992 14714.6 228710
1993 15345.1 29428.4
1994 18105.9 23270.0
1995 21637.0 35709.0
1996 23224.5 43626.7 8842.0
1997 26261.1 48558.7 5849.0
1998 26,974.0 45,9349 3,689.0
1999 26,587.5 40,671.3 2,255.0
2000 27,7749 54,502.8 2,946.0
2001* 31,186.4 41,399.1 3,039.0

Kaynak: Devlet Istatistik Enstitisd, 1997; Devlet Planlama Tegkilat,, 2002.
(*) Geglci rakamlar.

bavul ticareti kapsaminda giren-¢ikan mallarin ¢ogu, “yolcu
beraberi” statusunde sayihyor ve dolayisiyla resmi kayitlara

girmiyor, bu yizden de vergilendirilmiyor.

Turkiye ile eski SSCB arasindaki kayitdisi “mekik ticare-
ti"nin (Rusca'da ¢elnognaya torgovlya veya celnogniy biznes)
hacminin, 1990'larin ortalarinda y1lda 10 milyar dolara yaklas-
tig1 tahmin ediliyordu (Tablo 1.1).2 Turkiye’nin aym on yil

3 Turkiye ile ESB arasindaki enformel ticaret hakkinda elimizde saghkh ve kesin
veriler yok. T.C. Merkez Bankasi 1996'dan beri Ataturk Havalimani'nda bavul
turistlerine verilen anketlere dayanarak mekik ticaretinin hacmi uzerine tah-
mini rakamlar aretiyor. Odemeler Dengesi hesaplamalarinda kullanilan bu
tahminlere gore, 1996'da Turkiye’nin bavul ticareti yoluyla yaptig1 digsatim
8.8 milyar dolard1 (bkz. Tablo 1.1). Bu rakam 1997'de 5.8 milyar dolara,
1998'de 3.7 milyar dolara ve 1999'da da 2.2 milyar dolara dustu. Daha sonra

biraz toparlana@&@&@?'ﬁb;.kiﬁgmﬂ M%%QQ% milyar dolara ¢ikn
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icinde gerek yi1lda 26 milyar dolan ge¢meyen resmi toplam ih-
racatiyla gerekse Rusya Federasyonu ve Bagimsiz Devletler
Toplulugu'yla (BDT) olan toplam resmi ticaret hacmiyle de
karsilagtirildiginda, bu rakamin kayda deger bir buyuklak
olusturdugu gorialayor (Tablo 1.2). Eski Sovyet cumhuriyetle-
rinin ekonomileri agisindan bakildiginda da, mekik ticaretinin
cok dnemli bir olgu oldugunu gériyoruz. Ornegin 1996 yilin-
da, Rusya Federasyonu’'nda mekik ticareti yoluyla yapilmis di-
salimlann, bu 1ulkenin 86 milyar dolarhk toplam resmi ithala-
tinin dortte birine tekabul ettigi tahmin ediliyordu (OECD
1997, ayrica bkz. ARMRI 1997).

Mekik ticaretiyle ugrasan gruplar

Turkiye ile eski Dogu Bloku ulkeleri arasindaki mekik ticareti-
ni anlayabilmek igin, Laleli'ye bir goz atmak, iyi bir baglangi¢
noktasi olacak. Bir pazaryerini andiran bu semtte, Vladivos-
tok'tan Sibirya'ya, Bulgaristan'dan Polonya'ya, pek ¢ok ulke-
den ve yoreden insan ahigveris yapar. Laleli'nin en 6zgun yén-
lerinden birisi, bagta Rusya’dan gelenler olmak uzere, ¢elnokla-
nn ¢ogunlugunun kadin olmasi. Onlara mal satan magazacila-
rin hemen hemen hepsi ise erkek. Kitapta anlatacagim gibi,
mekik ticaretinin ESB'de 6zellikle bir “kadin isi” olmasi, ka-
dinlann isgucu piyasasindaki ve toplumsal kadin-erkek is bo-
lamundeki konumlanyla yakindan ilgili. Buatin igindeki oran-
lan itibariyle, Istanbul'a gelen ¢elnoklarin ¢ogu Rusyal ve et-
nik olarak da Ruslar. Bununla birlikte, Laleli'yi, Tatarlar'dan
Gurculer'e, Moldovalilar’dan Ukraynalilar’a pek ¢ok etnik
grup ve milliyetten insan ziyaret ediyor.

Laleli'de esnaflik yapan veya ucretli olarak ¢alisan kisilerin
kokenleri de, alisverige gelen celnoklarinki kadar ¢esitli. Esna-
fin bayak bir bolumi, Dogu ve Guneydogu illerinden gelen

(DPT 2002). Hem bu tahmini rakamlara ulagmak igin kullamlan metodoloji-
nin guvenilirligi sorunu, hem de bavul ticaretinin daha sonra anlatacagimiz
yasal karmagikhgindan dolayi, mekik ticaretinin gergek boyutlann tahmin et-
mek ¢ok gug.

16
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TABLO 1.2
Turkiye'nin Baz: Olkelerle Resmi Dis Ticareti (milyon dolar) (ithalat ve ihracat)

Bélgehilke 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000  2001*
Toplam Ithal 15792.1 22302.1 21047.0 22871.1 294284 23270.1 35709.0 43626.7 48558.7 459349 40671.3 54502.8 41399.1
Ihrag 11624.7 12959.3 13593.5 14714.6 15345.1 181059 21637.0 232245 26261.1 26974.0 26587.5 277749 311864
SSCB (BDT) Ithal 625 12474 1096.6 12396 2264.2 18215 33147 30742 36151 37244 37338 56930 4630.2
Ihrag 704.8 5311 610.6 680.3 10359 1412.2 2066.1 26654 35120 2666.5 15328 1648.7 1978.1
Rusya Ithal 10408 15423 10454 20824 1921.1 21743 21550 23741 3886.6 3435.7
Ihrag a9 504.7 8203 1238.2 15116 20565 1348.0 763.3 643.9 924.1
OECD Ithal 9913.2 14225.2 140709 154235 19973.8 15330.8 23699.8 31091.7 34815.2 334720 28326.1 35681.8 25957.5
Ihrag 71750 88099 8856.5 9346.0 9066.5 10740.4 13223.1 144265 15583.1 16979.4 18056.4 190058 20587.6
AB Ithal 6463.0 9897.4 9896.1 10656.5 13873.3 109152 16860.5 23138.1 24869.7 24074.7 214163 266103 18280.4
Ihrag 5656.8 71770 7347.2 79339 75975 86354 11078.0 11548.6 12247.8 13498.0 143483 145104 16118.2
Tark Cum’leri Ithal 89.3 190.0 189.7 2873 304.0 3919 449.0 457.2 628.0 282.5
Ihrag 185.4 450.5 429.6 545.1 747.2 858.4 835.0 573.6 572.5 557.4
KEIB alkeleri Ithal 43316 4297.1 6699.1 5545.7
lhrag 32376 21716 2368.2 2851.1

Kaynak: Devlet Istatistik Enstitast, 1996; Devlet Planlama Teskilati, 2002.
(*) Gegici rakamlar.
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Kurtler. Dogubayazithlar, Diyarbakirhlar, Tuncelililer 6zellikle
goze carpiyor. Diger buyuk bir grup, 1989-90'daki gogle gelen
Bulgaristanh Turkler. Bavul ticaretinin en eskileri ise Bognak
gocmenler.

Kamuoyunda yaratilan imajin aksine, Laleli'deki kadinlarin
buyik ¢ogunlugu, Istanbul'a fuhus icin degil, ticaret yapmak
amaciyla geliyorlar. Ancak ahcilarla saticilarin karg: cinsten ol-
malan, aralarindaki ticaret iliskilerine ¢ok 6zgun bir nitelik
veriyor. Sonraki bolamlerde anlatacagim gibi, esnafin ve ¢el-
noklarin erkek ve kadin olarak sahip olduklar toplumsal 6zel-
likler, ekonomik faaliyetlerini etkiliyor. Bir yandan, kayitdigihi-
gin hakam sardaga bir ortamda kadin ve erkek girisimciler
arasindaki arkadashk iliskileri ve cinsel iliskiler, ekonomik
acidan onem tagiyor. Diger yandan, farkh kulturlerden gelen
bu insanlarin aralarindaki etkilesim, Laleli'ye cinsellikle ilgili
bir 6zellik de kazandinyor.

Kitapta, iki ana amacim var. Birincisi, bavul ticareti aglarin-
da ekonomik faaliyetlerin orgatlenmesini incelemek. Bu kap-
samda, Laleli'de toptancilik, Istanbul’da konfeksiyon ve deri
giyim imalati, uluslararasi tasimacilik ve Moskova'da toptanci-
lik ve dagitim uzerinde duracagim. lkinci amacim, yine Istan-
bul-ESB ekseninde, ekonomik aktorlerin toplumsal o6zellikle-
rine ve aralarindaki sosyal ve bireysel/cinsel iligkileri mercek
altina almak.

Bavul ticaretinin ilk ornekleri

Bavul ticaretinin yapisini incelemeye baglamadan once, bu olgu-
yu tarihsel bir ¢erceveye oturtahm. Turkiye ile Dogu Bloku ul-
keleri arasindaki mekik ticareti, 1990’larda 6nemli bir iktisadi
olgu haline geldi. Ancak, bavul ticareti 1990’larda aniden ortaya
¢tkmis degil. Ashinda enformel uluslararas: ticaret, Dogu Avru-
pa'da sosyalizmin ¢okmesinden ¢ok once ortaya ¢ikmustr; uste-
lik salt danyanin bu bolgesine 6zgu degildi. Bu kisimda, Tarki-
ye, ESB ve Dogu Avrupa'yl icine alan bolgedeki tarihsel ticari
yapilan ve bavyl ticarefipip ik, olusumuny ¢ls glacagim.

18



Karadeniz havzasinin iktisadi tarihi

Karadeniz havzasinda bolgesel bir iktisadi olusumun ilk kez
Orta Cag'in sonlarinda ortaya ¢iktig1 iddia edilmistir (Inalcik
1994). Merkezi noktalan Kirim Yanmadasi’'ndaki Kaffa kenti
ile Konstantinopol'an Pera kesimi olan bu bélgesel ekonomi,
13. yazyilda Cenevizliler tarafindan kurulmustu. Karadeniz,
yaklasik iki yuzyil boyunca Ipek Yolu'nun batidaki ug noktasi-
n1 olusturdu. Cenevizliler, Karadeniz'de ticareti denetleyen
gruptu; ancak ticaret aglan Rumlar, Ermeniler ve Yahudiler gi-
bi ticaret diyasporalar tarafindan oruliayordu (Ascherson
1995). Cenevizliler'in Karadeniz’de kurdugu sistem, Bizans
Imparatorlugunun dagilmas sireciyle Osmanh Imparatorlu-
gu'nun yukselisi arasindaki donemde hukam surda. Bu du-
rum, gunumuzde Karadeniz bolgesinde enformel ticaret agla-
rinin tam da sosyalist devletlerin ¢okusu sirasinda canlanmig
olmasiyla bir bakima paraleldir. Devlet denetiminde olmayan
ticaret aglari, ge¢miste de ginumizde de bolge devletlerinin
gugsuz oldugu donemlerde ortaya ¢ikmustir.

Fatih Sultan Mehmet, Istanbul'u fethetmesinin ardindan
Akdeniz’le Karadeniz arasindaki ticareti tamamen Osmanh de-
netimine aldi. 1475'de Osmanhlar Kirim'daki Ceneviz toprak-
larin1 ele gegirdiler; bunun ardindan da Kirim Tatar Hanhg
Osmanl denetimine girdi. 15. ve 16. yazyillarda Karadeniz'in
kuzey kiyilarindan Istanbul'a tahil ve canh hayvan gonderili-
yordu. Anadolu da Kaffa ve diger liman kentlerine pamulk,
ipek, kenevir ve mamul mallar ihra¢ ediyordu. Istanbul'daki
Musevi, Ermeni ve Rum cemaatleri, bu ticaretin gerceklesme-
sinde (Cenevizliler doneminde oldugu gibi) onemli rol oynu-
yorlard: (Inalctk 1994). Kinm, 18. yazyilin ortalarina dek Is-
tanbul'un tahil gereksiniminin oénemli bir bolimunu kargila-
may1 surdirda. Ancak 18. yazyilin sonlarindan baglayarak Os-
manhlar'in Karadeniz'in kuzeyindeki topraklarim yavas yavas
Ruslar’a kaybetmeleri ve dolayisiyla Karadeniz ticareti uzerin-
deki tekelci konumlarim yitirmeleri Gzerine bu bolgedeki tica-

retin 6nemi giderek azaldi (Quataert 1994; Kasaba 1988). Rus
Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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ve Osmanh imparatorluklarinin denetimi altindaki ticaretin
disinda, Karadeniz'in iki yakas1 arasinda bagimsiz ticaret ilig-
kileri de mevcuttu. Ornegin Balkanlar'da dizenli olarak yapi-
lan panayirlarda Rus, Avrupal ve Osmanh tacirler biraraya ge-
liyorlardi. Bu panayirlarda ta Trabzon'dan getirilen mallar bu-
lunabiliyordu (McGowan 1994 and Stoianovich 1992, aktaran
Ozveren 1997).

Bu baglamda, 19. yuzyilda Karadeniz'de ayni Braudel'in 16.
yuzyllda Akdeniz havzas igin 6ne sardugu gibi tek bir isbola-
mi alundaki bir “dinya”nin olugtugu iddia edilmistir (Ozve-
ren 1997). Rus ve Osmanh imparatorluklari bu dénemde sa-
vaglarla ok mesgul olduklan igin, Karadeniz ticareti uzerin-
deki denetimlerini gevsetmislerdi. Bunun sonucu olarak bol-
gede “siyasi simirlar giderek ekonomik degisimin mantigina
teslim oldu” (agk: 85-86). Farkli etnik gruplarin (Pontus
Rumlari, Cerkezler ve Tatarlar gibi) bolge igindeki hareketlili-
gi, ticaretin devletlerin kontroli diginda gelismesine yol agtu.
Ornegin Trabzon, bir liman kenti olarak 19. yazyihn ilk yarn-
sinda yeniden canlanmasini, Rum, Ermeni ve Iranh diyaspora
gruplan bunyesinde etnik ticaret aglarimin kurulmasina borg-
luydu (agk: 92). Ozetleyecek olursak, Karadeniz bolgesi tarih-
te birkag kez bolgesel ekonomilerin merkezi olma konumunu
kazanmistir. Bu, kimi zaman imparatorluklarin denetiminde,
kimi zaman da ticaret diyasporalari sayesinde gerceklesmistir.

Yukarida soz ettigim ticaret aglarim bir yana birakirsak, as-
linda Karadeniz havzasinda farkl topluluklar tarihsel olarak
hep birbirleriyle kulturel ve ekonomik agidan temas iginde
olmuslardi. 19. yazyihn ikinci yansinda savaslar, Osmanli'nin
toprak kaybetmesi ve yeni ulus-devletlerin kurulmas: yazan-
den milyonlarca insan, Balkanlar, Kafkaslar ve Kirim'dan
Anadolu'ya go¢ etmisti. Bunlarin arasinda Cerkezler, Gurcu-
ler, Dagistanhlar, Cecenler ve Kinm Tatarlar ile Balkanlar'dan
gelen Turk ve/veya Musluman topluluklar yer ahyordu (Kar-
pat 1985; Tekeli 1990). Karadeniz'in kuzey ve giney yakalan
arasindaki ticari, kultarel ve sosyal temaslar, 20. yazyila dek
surdu. Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Tuarkiye Cumhuriyeti ve SSCB'nin kurulmasiyla birlikte,
Anadolu’nun kuzey kiyilariyla Kinm ve Kafkaslar arasindaki
baglar 1920’lerde kesildi. Boylece uluslararasi siminn iki tara-
finda kalan Gurcu, Cerkez, Oset, Abhaz, vb. topluluklar: ara-
sindaki iligkiler de kopmus oldu. Ashinda sinirlarin kapatilma-
s1, Dogu Karadeniz bolgesini dogal cografyasindan kopariyor-
du. Artvin, Rize ve Trabzon, kulturel 6zellikler, cografi yap: ve
etnik gruplar agisindan tarihsel olarak I¢ Anadolu’dan ¢ok
Kafkasya'ya daha yakind1 (Meeker 1971). Ornegin Trabzon'un
Ipek Yolu uzerinde 6nemli bir liman kenti olarak oynadig rol,
I¢ Anadolu'ya yakinhgindan ¢ok Kafkaslar'la ve (Tebriz yolu
uzerinden) Iran’la olan dogal baglantisindan kaynaklaniyordu.

1988'de Gurcistan Sovyet Cumhuriyeti ile Tarkiye arasinda-
ki sinir kapisi agildiginda, yaklasik yetmis yildir ilk kez sininn
iki tarafindaki akrabalar ve ayni etnik gruptan olan insanlar bi-
raraya gelebildiler. Bunun hemen ardindan, SSCB ile Tarkiye
arasinda imzalanan sinir ticareti anlasmasi, sahislarin Turki-
ye'ye satmak uzere egya sokmalarina izin verdi. Sininn agilma-
s1 ve ardindan SSCB'nin dagilmasi, Trabzon'daki is gevrelerin-
de, kentin tarihteki liman kenti konumunun yeniden 6nem
kazanacag) yonunde buyuk bir umut dogurdu. Karadeniz hav-
zas1 ekonomisinin yeniden canlanmakta oldugu dasunalayor-
du. 1992'de Turkiye'nin girisimiyle Karadeniz Ekonomik Is-
birligi Bolgesi (KEIB) projesi baslatildi. Proje, 11 tulke (Arna-
vutluk, Ermenistan, Azerbaycan, Bulgaristan, Gircistan, Yuna-
nistan, Moldavya, Romanya, Rusya, Turkiye ve Ukrayna) tara-
findan imzaland:1 (Gengkaya 1993). Ancak bolge ulkeleri ara-
sinda ticareti korikleyecek uluslararasi hukuksal bir yap1 bu-
lunmamasi ve eski sosyalist tulkelerin i¢inde bulundugu eko-
nomik ¢okintu nedeniyle (Gultekin ve Mumcu 1996), bu pro-
jenin hala somut bir aran vermedigini soylemek yanhs olmaz.
Turkiye’nin KEIB ulkeleriyle ticaretinin buyuk bir gelisme gos-
termemesi de bunun bir gostergesi sayilabilir (Tablo 1.2).

Karadeniz'i ¢evreleyen bolgede, tarihte birkag kez, bolgesel
ekonomiler olustugunu iddia ettim. Ancak 1988'de Sarp siir

kapist acildikign, songa. ysRiden; olHsmAYR. Paglayan bolgesel
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ekonomi, uluslarotesi mekik ticaretinin golgesinde kalacakti.
Sarp'tan Turkiye'ye giren eski Sovyet vatandaslari, yanlarinda
getirdikleri esyalar kiyr boyunca her kent ve kasabada kuru-
lan pazarlarda satmaya bagladilar. Bir sire sonra, Trabzon’dan
deri giyim gibi tuketim mallan alanlarin say1s1, ESB'den satilik
esya getirenleri gegti. Ote yandan, Istanbul da, 1990'dan itiba-
ren hem Balkanlar'dan hem de eski Sovyetler Birligi'nden ge-
len bavul turistlerinin akinina ugradi. Istanbul'u ve Trabzon'u
ziyaret eden bavul turistleri, sadece ¢evre cumhuriyetlerden
gelmiyorlardy; ya da sadece Turkiye'de varolan etnik gruplara
mensup degillerdi. Eski Sovyetler Birligi'nin dort bir yanindan
insanlar, ticaret amaciyla akin etmeye baslamisti. Diger bir de-
yisle, doksanlarin basinda ortaya ¢ikan tablo, tarihsel Karade-
niz havzas1 ekonomisinin yeniden canlanmasindan farkh bir
seydi. Mekik ticareti, cografi olarak, bolgesel degil, neredeyse
kitresel boyutta bir olguya igaret ediyordu. Oyleyse, Dogu Blo-
ku ulkelerinde mekik ticaretini korukleyen unsurlar ve bu ol-
gunun o6nculeri nelerdi?

Sosyalizmin ¢6kiigiinden 6nce Dogu Avrupa ve
SSCB’de kayitdigi uluslararasi ticaret

Anthony Burgess, 1963'te yayimlanan romani Honey for the
Bears'de [Ayilara Bal], Leningrad’a seyahat eden bir Ingiliz ka-
ri-kocanin basindan gegen olaylan anlatir. Adamin amaci, al-
kesinden getirdigi bir bavul dolusu polyester elbiseyi satmak-
tir. Roman Soguk Savas'la ilgili bir alaya doniagsurken, romanin
bas kahramani, elbiseleri karaborsaci kihgina girmis bir yetki-
liye satmak isterken yakalanir ve sinirdisi edilir.

Ashinda bu hikaye, hi¢ de gercekdis1 degildir. “Turizm tica-
reti” diye adlandirilan kayitdig1 ahsverisler, Sovyet doneminde
hem yurtdigina ¢ikan yurttaglar, hem de ulkeyi ziyaret eden
yabancilar arasinda olduk¢a yaygindi. Moskova ve Leningrad
gibi buyuk kentlere gelen yabancilar, turistik yerlerde kol ge-
zen “aracilar”a yanlarinda getirdikleri Bati mah kot pantolon,

naylon corap, gnaloyai melzemelsrhfaduaiasset calar, sigara
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ve parfum gibi seyleri el altindan satabiliyorlardi. Aracilar da
bu mallan “toptanc1” karaborsacilara satarlardi. Burgess'in ro-
maninda anlattiginin aksine, Sovyet yonetimi, yasalara goére
“spekiilasyon” sayilan bu tar ahsverislere ¢ogu zaman goz yu-
muyordu (Fish ve Edwards 1989: 418-419). Benzer sekilde,
yurtdisina ¢ikma hakki olan Sovyet vatandaglarinin getirdikle-
ri toketim mallan da karaborsada satilirdi. Ashnda SSCB'de
karaborsacilik, olduke¢a orgutla bir sekilde isliyordu. Birgok
kent ve kasabada, ithal mallarin bulundugu depolardan ¢alin-
mig mallarin satildig), kalabalik kelimesinden tiremis bir te-
rim olan “tol¢ok”lar vard1. Tol¢oklarin yerleri, her polis baski-
nindan sonra degisirdi (Humphrey 1995: 62).

Tuaketim mallar1 ve hizmetleri imalat1 hep talebin gerisinde
kaldig icin, Sovyet vatandaslan, 1970'lerden sonra az da olsa
artan kullamlabilir gelirlerini harcayacak alan bulmakta zorla-
niyorlardi. Bu agidan bakildiginda ithal mal karaborsasi, bagka
tuketim olanaklannin bulunmadig ve Batr'dan gelen modala-
rin etkisinin giderek arttigy bir ortamda, onemli bir tuketim
alan1 yaratmist1 (Szentes, tarihsiz).

Dogu Avrupa'da ise karaborsa piyasasi, Sovyetler Birligi'nde
oldugundan daha aleni bir gekilde varhigim sardarayordu. Or-
negin Macaristan'daki “comecon” pazarlari, COMECON uyesi
ulkelerden gelen alic1 ve saticilan biraraya getiriyordu.® Dogu
Avrupalilar, ulkeleri arasindaki fiyat, doviz kuru ve gamrik
vergisi farkliliklarindan yararlanmak amaciyla, mal almak ve-
ya satmak igin stk stk COMECON igindeki diger ulkeleri ziya-
ret ediyorlardi. Bu uygulama, sinir otesine gegirilen mallarin
miktarinin az olmasi yazinden, yetkililerce kagak¢ihk sayil-
miyordu. 1970’lerden sonra bazi Dogu Avrupa ulkelerinde
yurtdis1 seyahat kisitlamalarinin gevsetilmesi, Tarkiye ve Bati
Avrupa ilkelerine ahgveris amagh otobus turlarinin duzenlen-
mesine de olanak tamdi. Bu ulkelerden getirilen mallar, pazar-
yerlerinde veya komsular ve akrabalar araciligiyla evlerde sati-
liyordu. Macaristan’da, bu tiir ticaret faaliyetleri, sebze-meyve

4 Butun Sovyet Bloku ulkeleri, ikili ve ¢ok tarafl ticareti gelistirmek amaciyla
kurulan Karsihigh-Ekopomik YGFMW’- KﬂﬂggyﬁaﬁQMON'a uyeydiler.
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pazarlan ile geleneksel ikinci el mal pazarlannda gergeklesi-
yordu. 1980'lerin ortalan itibariyle, Macaristan'da kayitdis ti-
caret ve turizm ticareti, nifusun dar gelirli kesimleri igin
onemli bir ek gelir kaynag: haline gelmisti (Czako ve Sik
1999). Dolayisiyla her ne kadar Dogu Avrupa ulkelerindeki
kayitdis1 ticaret yakin zamana dek sosyal bilimcilerin pek dik-
katini cekmemis olsa da, Macaristan'in yan sira Bulgaristan,
Polonya, eski Yugoslavya ve Cekoslovakya'da kayitdigi olarak
ulkeye sokulmus yabanci mallarin satildig1 pazaryerlerinin
uzun suredir faal oldugu anlagilmaktadir (Sik ve Wallace
1999: 697; Konstantinov 1996).

Tirkiye’de bavul ticareti

Demin kisaca degindigim gibi, Dogu Avrupa'da kayitdis: si-
nirotesi ticaret, COMECON ulkeleriyle sinirh degildi. Macar-
lar, Yugoslavlar, Cekoslovaklar ve Polonyalilar, 1970’lerden iti-
baren aligveris igin Istanbul'a gelip gitmeye baslamiglardi.
1980’lere kadar Dogu Avrupal turistler, Kapali Cars1 ve gevre-
sindeki esnafla mal takas ederlerdi. Takas yoluyla ticareti ko-
rikleyen unsurlardan biri, 1970'lerde Turkiye'de resmi ve ka-
raborsa doviz kurlan arasindaki bayuk farkti. Yabanc sigara,
alkollua igkiler, porselen ve kristal esyalar karsiliginda Kapah
Carsr'dan deri ceket, hazir giyim ve altin alirlardi. 1980’lerin
baslarinda Avrupa yakasinin Marmara sahillerindeki kamping-
lerin Polonyal turistlerle dolup tastig1 hatirlanabilir. Bugun
hala, Kapali Cargi'nin arkalarinda bir “Polonya Pazar1” bulun-
maktadir, ama artik burada satilan mallarin ¢ogu baska tlke-
lerden geliyor. Laleli'de 1990'larda yagsanan magaza patlamasi-
nin nuveleri, Bogsnak gogmenlerin Slav dillerini konusabilme-
leri sayesinde esnafliga bagladiklar1 1980’lere kadar gidiyor.

Dogu Avrupa’da kayitdisi sinirotesi ticaretin onculeri Polon-
yalilar'dy, ¢inku bu ulkede yurtdisi seyahat kisitlamalan diger
iilkelerden daha once kaldirilmisti (Czako ve Sik 1999). Po-
lonyalilar, Istanbul'dan aldiklar1 mallan ya kendi ulkelerinde

ya da SSCB dafil olmak Jzste Daska, GRMEGQN ulkelerinde
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satiyorlardi. Dolayisiyla, ESB vatandaslar1 1990'larda Turki-
ye'ye gelmeye baslamadan ¢ok onceleri, Polonyah tuccarlar va-
sitasiyla Turk mali deri ceketlere ve giyim esyalarina aginaydi-
lar. Polonyalilar 1990°'dan sonra da Istanbul'a gelmeye devam
ettiler, ancak Ruslar'a kiyasla Laleli ticaret hacmi i¢indeki pay-
lan dasta. Dedigimiz gibi, Polonyalilar bu piyasanin 6nde ge-
len tuccarlanydi. Yugoslavlar ise 1980'lerde ufak ¢aph bavul ti-
careti yapiyorlardi. Turkiye'ye elektrikli ev aletleri getirir, kar-
sihginda da bavullar dolusu hazir giyim esyasi alirlardi. Laleli
esnafinin anlattiklanina gore, Yugoslavlar bu mallan pazaryer-
lerinde degil, komsulan araciligiyla evlerinde satarlardi.

Asag) yukar1 aym donemde, yani 1980’lerin ilk yarisinda,
Arap ulkelerine yonelik bavul ticareti de bagladi. Cezayirliler,
Libyahlar ve diger Kuzey Afrika ulkelerinden gelenler, Beyazit
cevresinden bavullar dolusu giyim esyasi satin ahyorlardi. Ku-
zey Afrika ulkelerinde kayitdig1 sinirotesi ticareti korukleyen
unsurlardan biri, ulusal ekonomilerin yiksek gimruk vergile-
ri aracihigiyla ithal mallardan korunuyor olmasiyd. Istan-
bul'dan Kuzey Afrika'ya yonelik bavul ticareti, az miktarlarda
da olsa bugin hala sarayor. Yeri gelmisken belirtmeliyiz ki
1990 oncesinde Turkiye’de bavul ticareti tek yonla degildi.
Ornegin, karayoluyla Avrupa'ya seyahat eden Turkiye vatan-
daglarinin, yanlarinda goturdukleri naylon gorap gibi Dogu
Avrupa'da az bulunan tiketim mallan karsihginda Bulgaristan
ve Romanya'da yol kenarinda kurulan pazarlardan porselen ve
kristal esya aldiklar anlatilir.

Bavul ticareti deyiminin nereden ¢iktigina bakarsak, Tuarki-
ye'de kayitdig: sinirotesi ticaretin gesitliligi konusunda bir fikir
edinebiliriz. Bu terim, 1960’lardan beri Bat1 Avrupa ve Kuzey
Kibnis'tan gumriksuz, “yolcu beraberi” olarak yurda mal so-
kulmasina verilen addir. 1980’e kadar suren ithal ikameci do-
nemde tekstil sektorunun korunmasi yuzinden gamruk ver-
gileri yuksekti. Osmanbey'deki hazir giyim imalatgilan ve ku-
mas toptancilan, 1960'larda ve 1970'lerde Bat1 Avrupa'dan top
top kumaslari, kisisel egya olarak bavullarda yurda soktuklari-
m hala ammspyo larP[}Bi]g%rp bir ornek de hamimlarin Kuzey

retsiz i - https://rantey.org
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Kibnis'a bog bavullarla yaptiklan gezilerdir. Bir¢ok geng¢ kadi-
nin ¢eyizi, Kibns'tan bavullarla getirilen Uzak Dogu veya Bati
Avrupa mah elektrikli ev aletleri ve tabak-¢anakla hazirlanms-
tir. Ankara ve Istanbul'da bugun hala “Amerikan Pazan” diye
anilan aligveris muhitleri vardir. 1970’lerde buralarda elektrik-
li tost makinalarindan tutun da fotograf makinas1 ve Ameri-
kan mali kot pantolonlara kadar birgok “ithal” esya bulunabi-
liyordu. Bu pazarlar genellikle, Tark ve yabanc1 yolcularin
“yolcu beraberi” olarak bildirimde bulunduklan ve dolayisiyla
gumruk 6demeden yurda soktuklan esyalarla besleniyordu.

Yukandan anlagilacag gibi, Turkiye ile Dogu Avrupa arasin-
da 1990'dan o6nce yapilan bavul ticareti ile ilgili, esnaflarin ve
aligveris edenlerin anilar1 disinda elimizde pek fazla bilgi yok.
Ama yine de goyle bir sonuca ulasmak yanhs olmaz: Turkiye,
Dogu Bloku ulkelerine yakinlig: sayesinde, bazi tulkelerde se-
yahat kisitlamalannin gevsetilmesinin ardindan, 1970’lerden
itibaren bolgedeki enformel sinirotesi ticaret aglannin bir par-
¢as1 haline gelmistir. S6zin 6z, iktisadi sistemlerindeki tam
farklihiklara ragmen Turkiye'de de sosyalist devletlerde de si-
nir agin kayitdigi ticaret aym ilkeye, yani fiyatlar, gamruk tari-
feleri ve doviz kurlan arasindaki farklhiliklardan faydalanarak
kar etme amacina dayamyordu.

Giiniimiizde Dogu Avrupa’da kayitdisi ticaret

Bolgede kayitdisi uluslararasi ticaret, 1989'da sosyalizmin y1-
kilmaya baglamasindan sonra buyuk hiz kazandi. Macaristan,
Polonya, Cek Cumbhuriyeti, Slovakya ve Bulgaristan'da ithal
mallann satildig1 pazaryerleri, yok olmak bir yana, tam aksine
perakende ticaret merkezleri haline geldiler. Bu ulkeler arasin-
da Polonya, kayitdis1 kuguk ticaret ve imalat konusunda éncu
bir rol oynamaya devam etti. ESB'den ve diger Dogu Avrupa
ulkelerinden gelen mekik tuccarlanna yonelik binlerce hazir
giyim atolyesi agildi. Polonya'da pazaryerlerinde yurutilen
mekik ticaretinin cirosunun, 1996'da 5.6 milyar dolara ulastig

tahmin ediliyogdy, Dalayiyla. Razarysricrings celnoklara ya-
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pilan satiglar, aynen Turkiye gibi, Polonya’nin da 6nde gelen
ihracat kalemlerinden birini olusturuyor (Turek 1998). Kayat-
dig1 sinirotesi ticaretin birden artmasinin ardinda yatan neden-
leri soyle siralayabiliriz: Devlet denetimindeki dagitim sistemi-
nin ¢okmesi, bolge ulkeleri arasindaki ticareti yonlendiren
COMECON'un dagilmas, uluslararasi simirlarin agilmasi ve
Bat'min etkisi altinda tuketim kultiranun palazlanmasi. Bun-
lara paralel olarak, imalat sanayii geriledikce ve igsizlik oram
arttik¢a, onbinlerce insan geginebilmek i¢in kayitdis1 yerel ve
sinirotesi ticarete atildi (Sik ve Wallace 1999: 701). Bir¢ok Do-
gu Avrupa ulkesinde, uluslararas: ticaret rejimlerinin ve vergi
sistemlerinin dizenlenememesi ve 6zellestirme streci iginde
kriminal veya siyasi baglantilan olan kisilerin kaguk girisimci-
lere kiyasla kayirilmasi, kayitdis1 kuaguk ol¢ekli ticaretin genisg
kitlelerin tuketim mallarina ulasabilmesinin tek yolu olarak
ortaya ¢ikmasi sonucunu dogurdu (Konstantinov 1994).

Ayni kosullann eski Sovyetler Birligi i¢in de gegerli oldugu-
nu soyleyebiliriz. 1990’dan sonra yurtdis: seyahatin serbest bi-
rakilmasiyla birlikte, onbinlerce kisi alisveris yapmak igin ulke
disina gikmaya bagladi. Onceleri, Sovyet vatandaslan yurtdigi-
na mal gotarayor ve bunlar ya Bat1 mallariyla takas ediyor ya
da satarak elde ettikleri parayla esya aliyorlardi. Birkag par¢a
elektrikli esya, fotograf makineleri, devlet depolarindan ¢ahn-
mig mallar hatta insanlann kendi evlerinden getirdikleri kulla-
nilmis ev egyalar, yurtdisinda satilan Sovyet mallar arasinda
yer aliyordu. Bavul turistleri, bunlarin karsihginda giyim esya-
st ve deri ceket satin ahyorlardi. Bu tar bavul ticareti, 1990'la-
rin ilk yillarinda Turkiye’nin yam sira, Almanya, Norveg ve
Finlandiya gibi Bat1 ve Kuzey Avrupa tlkelerinde de yasandi
(Thuen 1999: 740; Wallace 1999). Beyaz Rusya, Ukrayna ve
Rusya ile Dogu Avrupa ulkelerinden gelen mekik tuccarlan
Turkiye'de genelde Istanbul'u, Kafkas cumhuriyetlerinden ge-
lenler ise Karadeniz kiyilarin tercih ediyorlardi (Hann ve
Hann 1992). 1990’larin ortalarina kadar Beyazit Meydanr'nda
fotograf makineleri satan Ruslar, peynir satan Bulgarlar hatir-
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dikleri mallar karsihginda giyim esyasi satin almanin yan sira,
yiyecek ihtiyaglarin1 da karsihyorlardi. Ornegin Gurcistan'da
1990’larn ilk yillarinda magazalardaki bir¢ok gida aruanua, ba-
vul ticcarlan tarafindan Turkiye'den getiriliyordu (Chatwin
1997: 108). 1992 yilinda Baki'deki kendi gozlemlerime daya-
narak, ayn1 durumun Azerbaycan'da da gegerli oldugunu soy-
leyebilirim.

Ancak birkag yil iginde, eski sosyalist ulkelerden egya geti-
renlerin sayis1 hizla azaldi (Blacher 1996). 1990’lann ortalan-
na gelindiginde, ¢ogu bavul turisti Tarkiye'ye yanlarinda mal-
la degil sadece dovizle gelmeye ve sadece mal satin almaya
basladi. Aym stre iginde, Dogu Avrupa’dan Turkiye'ye gelen-
lerin sayis1 azald1 ve ESB vatandaslan, 6zellikle de Ruslar, La-
leli'nin bag konuklan oldular. Bu iki gelismeye paralel olarak
bavul ticaretinin hacmi ¢ok hizh bir artis gosterdi. Ayn1 za-
manda, mekik ticareti Karadeniz veya Balkanlar’la simirh bol-
gesel bir olgu olmaktan ¢ikti. Oyle ki, Lalelide Rusya’nin en
dogusundaki Vladivostok kentinden gelen tiiccarlara bile rast-
lanabiliyordu. Benzer gekilde, Rusyali ¢elnoklar da, ticaret
amaciyla sadece Polonya ve Turkiye gibi yakin ulkelere degil,
Hindistan ya da Cin’e de uguyorlardi. Kisacasi, 1990’lann or-
talarina gelindiginde mekik ticareti artik uluslarotesi (hatta
belki kuresel) bir olgu haline gelmisti.

Bawvul ticaretinin yapisi

Bavul ticareti, farkh ulke ve kultarlerden gelen onbinlerce in-
sanl, dretim, toptan ticaret, perakende ticaret ve tagimacilik
unsurlarini igeren uluslarotesi bir iligkiler ag1 icerisinde birara-
ya getiriyor. Degisik milletlerden, etnik gruplardan ve cinsiyet-
ten olmalarina ragmen, bu piyasadaki gruplar ¢ogu zaman
benzer iktisadi 6zelliklere sahipler ve girisimlerini surdurebil-
mek icin benzer sorunlarla mucadele ediyorlar. Bu noktay:
acikliga kavusturmak igin, bavul ticaretinin belirgin 6zellikle-
rini siralayahim.
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Kiglik/orta dlgekli girisimcilik

Mekik ticareti, kuguk olgekli bir ticaret faaliyeti olarak orta-
ya ¢ikti; ancak daha sonra séz konusu uluslarétesi ticaret
aginda bir katmanlagma meydana geldi. Rusya'da ve Bagimsiz
Devletler Toplulugu'nun (BDT) baska tlkelerinde onbinlerce
insan, sosyalist ekonominin ¢okmesi sirecinde devlet sekto-
rundeki islerini kaybetmeleri ya da i¢ine dustukleri ge¢im si-
kintis1 yazinden; kuguk ticarete atildi. Slav cumhuriyetlerin-
de (Rusya, Beyaz Rusya ve Ukrayna) mekik ticaretinin en
onemli 6zelliklerinden birisi, isgtica piyasasinin yapisi ve top-
lumda kadin-erkek isbolumunin niteliklerinden dolayi, ¢el-
noklarin bayuk ¢ogunlugunun kadin olmasidir. Ote yandan
Istanbul'da ve 6zellikle de bavul ticaretinin yogunlastig) Laleli
semtinde mekik tuccarlarina yonelik ticaret, Bulgaristan'dan
go¢ eden Turkler ve son on yillda Guneydogu Anadolu'dan zo-
runlu gogle kente gelen Kaurtler'in kayitdis: girigsimciligi saye-
sinde gelisti. Istanbul'da bavul ticaretine yonelik hazir giyim
imalat1 da kuguk olgekli bir faaliyet kolu olarak bagladi. 1ki ta-
rafta da, baslangi¢ sermayesi az olan bireylerin ¢elnok, toptanci
veya imalatg olarak bu piyasaya girmesi, girisimcilik strateji-
lerinde bazi unsurlarin é6ne gikmasina yol agti. Celnoklar ara-
sindaki en belirgin girisimcilik yontemi, kit olan sermayenin
emekle ikame edilmesidir. Diger bir deyisle, ucuz mal ve pazar
arayigi icinde olan ¢elnoklarin isi emek-yogundur. Istanbul'da
bavul ticaretine yonelik toptancilik ve imalatgiligin da 6zgun
yonleri bulunuyor. Girisimciler kar pesinde surekli risk ala-
rak, yani “agik hesap”la ¢ahsiyorlar.

Kayitdigihk

Imalattan Laleli'de toptancilhiga, uluslararasi nakliyattan
Rusya'da toptan ve perakende satisa varincaya dek, mekik ti-
caretinin en onemli 6zelliklerinden biri kayitdigi olugudur.
Ornegin Laleli'de birgok magaza kayitdig1 olarak faaliyet gos-

teriyor; aym sekilde Rusya'da perakendecilik genelde enformel
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olarak pazaryerlerinde yapiliyor ve vergilendirilemiyor. Aslin-
da dikkatle baktigimizda, hem Rusya'da hem de Istanbul'da
mekik ticaretiyle ugrasan kisilerin birgogunun kayitdig1 eko-
nomide 6nceden de faal durumda oldugunu géruyoruz. Mese-
la Rusya'da kadinlar, Sovyet doneminde “ikinci ekonomi” (ka-
yitdis1 ekonomi) iginde onemli bir role sahiptiler ve sosyalist
ekonomi ¢oktukten sonra ucretli islerini yitirip iyice kayitdis:
ekonomiye kaydilar. Laleli'de ise magaza sahiplerinin bazilar,
1970'lerde kagakgilikla ugrasmis kisilerdi.

Rekabetgi piyasa ortami

Kayitdisihk ve baslangigtaki kiguk olgeklilik, bavul ticareti-
nin rekabetgi bir yapisi olduguna ve giris-cikislarin kolay ol-
dugu bir pazar niteligi tasidigina da isaret ediyor. Mekik tica-
reti, buyik ol¢ide ESB'de tuketim mallan imalat1 ve dagitimi-
nin tamamen ¢okmesi Gzerine olustu. Baslangigta, az bir mik-
tar sermaye bulabilen bir¢ok kisi kuguk olgekli ticarete atila-
bildi. Diger bir deyisle, bir bavul dolusu tigort veya bir guval
dolusu deri ceket satin almak, mekik tiiccar1 olmak igin -en
azindan 90’larin baginda- yeterliydi. Birkag sene i¢inde semt
pazarlar, kaldirimlar ve metro istasyonlarinin civari mekik ti-
caretiyle getirilmis mallarin satildif1 pazaryerleri haline geldi.
Istanbul'da ise, Laleli'de bir dukkana birka¢ hazir giyim nu-
munesi koymak “toptanci” olmaya ya da kuagik bir atolye ag-
mak “imalatg1” olmaya yetiyordu. Kisacasi, rekabetgilik ve pi-
yasaya kolay giris, bavul ticaretinin gelismesi surecinde 6nem-
li bir unsurdu.

Uluslarétesi kayitdisi ekonomi

Yukarida soz ettigim ozellikleriyle bavul ticareti, klasik an-
lamda bildigimiz kayitdisi kentsel bir ekonomik “sektor” de-
gil, uluslarotesi bir agdir. Istanbul'da bavul turistlerine yonelik
imalatgihik, Laleli'de esnaflik ve ESB'li mekik ticcarlannmn fa-
aliyetleri, yapisal olarak birbirigle_ir}it%ki}i. O %ﬁgzden, bavul ti-
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caretinin olugturdugu aglar, Ugiinca Dinya (cevre) ulkelerin-
de kayitdisi (enformel) ekonomiyi ve sosyalist ulkelerdeki
“ikinci ekonomi”yi anlamak i¢in ge¢miste kullandigimiz kav-
ramlarla agiklanamaz; ¢inka mekik ticareti uluslarétesi bir en-
formel ekonomi yaratmis durumda. Bu agidan baktigimizda,
mekik ticareti, dinya ekonomisinde de ilgin¢ bir konuma sa-
hip. Canka s6z konusu uluslarotesi retim ve dagitim aglan-
n1, buyuk sirketler degil, dar gelirli insanlar orayor. Diger bir
degisle, kuresellesen dunya ekonomisinin bu kesitinde, ¢oku-
luslu sirketler ve ulus-devletlerin s6za degil, bireysel faaliyet-
leriyle uluslarétesi bir 6ranta yaratan kuguk ol¢ekli girisimci-
lerin s6zu gegiyor.

Ozgiin degisim iligkileri

Dedigim gibi, bu uluslarotesi piyasada kayitdisihk yaygin;
yasal denetim ise zayif. Ote yandan, pazarda biraraya gelen ak-
torler buyuk bir kultarel gesitlilik gosteriyor. Butan bunlarin
varligl, pazaryerinde alicilar ve saticilar arasinda, toplumsal
cinsiyet (gender), etnik koken ve kayitdisilik unsurlanm igeren
o6zgun sosyal iligkiler kurulmasina yol agmis durumda. Bunu
en iyi Laleli'de gorebiliyoruz: Insanlarin farkh kultarlerden
gelmeleri ve farkh dil konugsuyor olmalannin, yasal denetimin
az oldugu bir pazarda alcilarla saticilar arasinda guven tesisi
ve is iliskileri kurulmas: agisindan ciddi bir sorun yaratmasi
beklenebilir. Laleli esnafi ve mekik ticcarlan, kayitdisihk ve
kulturel farklihklardan dogan belirsizlikleri, kisisel iligkiler
kurarak gidermeye ¢ahsiyorlar. Bu iliskiler, “givene dayah”
devaml is iligkilerinden, arkadashga, cinsel yakinhga ve duy-
gusal iligkilere kadar uzanabiliyor. Ekonomik agidan belirsiz-
liklerin hikam surdaga bu ortamda “giaven,” karsihkh olarak
risk almaya hazir olmay: ifade ediyor. Kadinlarla erkekler ara-
sinda devamlh is iliskileri kurulmasi siirecinde, bazen cinsellik
one gikiyor. Ornegin, baz1 kadin gelnoklarla magaza sahipleri
arasinda duygusal iligkiler araciligiyla tesis edilen, kaha ticari
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daki iliskiler, Laleli'de bir kamu kaltard® de olusturmus du-
rumda. Bu kamu kiltiaranin en énemli 6zelliklerinden birisi,
alicillarin ¢ogunlukla kadin olmasindan kaynaklanan, cinsel-
likle ilgili bir imge. Laleli esnafi “Rus” kadinlarini cinsel ag1-
dan cekici, “fazla” serbest, fakat aym zamanda ¢aliskan insan-
lar olarak gorayor. Farkh kaltarlerden gelen bireylerin birbir-
leriyle girdikleri is iligkileri, kimi zaman s6z konusu cinsel im-
geler azerine kuruluyor. Kitapta, bavul ticaretiyle ilgili tam bu
unsurlari, ¢agdas dinya ekonomisinin yapis1 ve dontsamu
cercevesinde irdeleyecegim.

Galigmanin yéntemi

Elinizdeki kitap, Eylal 1996 ile Temmuz 1997 arasinda lIstan-
bul, Moskova, Trabzon ve Ordu'da yaptigim, 1999, 2001 ve
2002 yaz aylarinda Istanbul'da kisaca tekrarladigim alan aras-
tirmalarina dayaniyor. Saha arastirmasi, Istanbul'da mekik tuc-
carlarina verilen bir anket ile gesitli sekillerde bavul ticaretiyle
ugrasan yizden fazla kisiyle yapilan goragsmelerden oluguyor.
Bu arastirmayi, antropolojide son zamanlarda yayginlasan bir
deyimle, “cok sahall etnografya” seklinde niteleyebiliriz (Mar-
cus 1995). Yaptigim etnografya ¢alismasi, dinya ekonomisinin
niteliklerini “verili” kabul etmekten o6teye gitti. Alan arastirma-
st sirasinda, dunya ekonomisi igindeki belirli bir mal, insan ve
para akiglar orantisantn resmini, farkh kesisme noktalarina
bakarak ¢izmeyi amagladim. Diger bir deyisle, mekik ticareti
cevresinde olusan uluslarotesi aglarin izlerini, tek bir yerde de-
gil, birden fazla “saha”da takip etmeye ¢aligtim.

Aragtirmanin bayuk bélama Istanbul'da gergeklesti. Once-
leri Laleli izerinde yogunlagtim. Burada bavul turistlerine hiz-
met veren toptancilarla gorastim. Daha sonra hazir giyim, de-
ri ve ayakkabi imalatgilariyla, nakliyatgilarla ve perakendecilik
yapan ¢elnoklarla gorastam. Bir dizi benzer gorasmeyi de
1997 ilkbaharinda Moskova'da gerceklestirdim. Dogu Karade-

5 Burada kamu kultura kavraminy, insanlann kamusal alanda birbiriyle etkilesi-
mi surecinde olyyan.pratilgr Rﬂmli:gmkq{mm)@”bin 1995).
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niz'de 1997 yazinda yaptigim saha ¢aligmasi, mekik taccarlar-
nin Tuarkiye'deki faaliyetlerinin cografi boyutlan konusunda
bilgilenmemi sagladi. Alan arastirmasinin yam sira, Istanbul
ve Trabzon'da kutuphane arastirmasi yaptim. Gerekli verileri,
Ankara'da DIE ve DPT kutiphaneleriyle ABD'de Binghamton
Universitesi Kuatiphanesi'nde yaptigim ¢aligmalar sirasinda
topladim. Saha arastirmasinin boyutlarim ve kullandigim yén-
temleri, kitabin sonundaki Ek 1'de ayrnintih olarak tartisiyo-
rum. Ek 2'de ise, kullanilan Rus¢a anket formunun Turkgesi
yer ahyor.

Kitabin plani

Kitabin lkinci Bolami'nde enformel ekonomi kavramini, Fer-
nand Braudel'in “piyasa ekonomisi” anlayisi cercevesinde yeni-
den tammlamaya ¢alisacagim. Bu ¢ercevede, dunyanin baska
yerlerindeki kayitdisi uluslararasi ticaret 6rnekleri uzerinde
duracagim. Bu bolumde aynca, kuguk 6lgekli uluslararas: ka-
yitdigi ticareti, kriminal orgutlerin denetimindeki buyuk ol¢ek-
li kagakg¢ihk faaliyetlerinden kavramsal olarak ayirt edecegim.
Daha sonraki iki bolimde, mekik ticareti aglarim olusturan
meta zincirlerinin farkl halkalan azerinde duracagim. Ugin-
cu Bolum’'de, Istanbul'da bavul ticaretine yonelik imalat ve
toptancilik faaliyetlerine mercek tutulacak. Toptancilik ve
imalat, kugik olgeklerde baslamigsty; ancak bavul ticaretine yo-
nelik imalat sektorunde sermaye temerkuzu de yasamyor. Ay-
n1 bolumde, bavul ticaretine yonelik imalatla, Bat1 ulkelerine
ihracata yonelik (yani ¢okuluslu sirketlerin denetledigi) ima-
lat arasindaki fark uzerinde de durulacak. Mekik ticareti agla-
rimin bir o6zelligi, tretim tzerinde ¢okuluslu sirketlerin baskisi
olmamasi. Bunun sonucu olarak, imalatgilar, Bat1 piyasalarina
yonelik olarak ¢alisan ihracatgilara kiyasla daha buayuk kar
oranlan elde edebiliyorlar. Dordunca Bolum'de, uluslararasi
nakliyat ile Moskova'da toptancihk ve perakendecilik faaliyet-
leri uzerinde duracagim. Bu bolumde, meta zincirinin bazi
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kucuk tuccarlann ayakta kalmasinin giderek zorlagtig1 vurgu-
lanacak.

Besinci Bolim'an konusunu, mekik ticcarlannin ekonomik
faaliyetleri teskil ediyor. Ozellikle Slav cumhuriyetlerinde, ka-
dinlann ¢elnoklar arasinda neden ¢ogunlukta olduklan soru-
suna yanit arayacagim. Rusya'da kadinlar arasinda issizligin
yuksek olusu ve toplumsal isbolimu iginde ailenin bekasini
saglama gorevinin kadinlara dugtyor olmasi, mekik ticaretin-
de neden oncu konumda olduklarim agiklamamiza yardim
edecek. Bu bolimde ayrica, kadinlann girisimci olarak kaguk
olcekli ticarete kazandirdiklan ozellikleri ele alacagim. Serma-
yesi az olan kadin ¢elnoklar, sermayeyi emekle ikime etmeye
cahgirlar. Bunun bir yona, zor kosullarda ticaret yapmak igin
uzun mesafeler kat etmeleridir. Diger bir vechesi ise, bazen
yoksul kadinlarin baglangi¢ sermayesi yapmak i¢in fuhusa yo-
nelmeleridir.

Altinc1 Bolum'de, Laleli'de alicilar (mekik tuccarlari) ve sati-
cilar (esnaf) arasindaki iligkiler incelenecek. Son 20 yilda orta-
ya ¢ikan yeni ekonomik sosyoloji yazininda, piyasa mubadele-
sinin altinda, ekonomik aktorler arasinda kurulan “yaptirim
gucu olan guven” iligkilerinin yattig1 iddia ediliyor. Laleli'nin
kayitdis1 ortaminda, astelik de girisimcilerin dil ve etnik kim-
lik olarak ayn1 gruba mensup olmadiklar bir pazaryerinde,
alicilarla saticilar arasinda yaptinm guci olan sosyal iligkiler
kurulmasi, kavramsal olarak mimkun gérunmiyor. Buna rag-
men, Laleli'deki ticaretin “gaven” ve iyi niyete dayah olarak
gerceklestigini ve alicilarla saticilar arasinda kaha is iliskileri
kuruldugunu gorayoruz. S6z konusu “gaven” iliskilerini agik-
lamaya ¢ahgirken, nakit 6demeler ve kredili satislann, ahcilar-
la saticilar arasinda devaml is iligkileri kurulmasinda oynadig
rolu ele alacagim. Ayn1 zamanda, arkadaghk ve kimi zaman
kadin ahcilarla erkek saticilar’arasindaki cinsel veya duygusal
yakinlagmalarin, devambh is iligkilerinin tesisine ve kredili sa-
tislara katkida bulundugunu belirtecegim.

Yedinci Bolum'de, mekik ticareti aglarinin 6nemli bir kesis-
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vul ticareti igindeki rolu azerinde duracagim. Laleli'yle tezat
olusturan Trabzon ornegi, Istanbul’'un mekik ticareti aglar
icindeki 6zgin konumunun altim ¢izmeme yardimc olacak.
Laleli'yi, dinya kentleri, uluslarotesi go¢ ve sinir alanlan ya-
zinlanndan yararlanarak, insan ve meta akiglarimin kesistigi
bir “kentsel simir bolgesi” olarak tammlayacagim. S6z konusu
pazaryeri, Bulgaristan go¢meni Turkleri, Mardinli Araplar,
‘Dogubayazith Kaurtleri, Bognak go¢menleri, Azerbaycanhlar:
ve ESB'den gelen ¢esitli milliyetlerden ve ¢ogu kadin olan ah-
cilan bir araya getiriyor. Bu anlamda Laleli, hem ekonomik,
hem de kultuarel olarak, Turkiye ve ilgili diger toplumlarin si-
nirinda ve ulusal ekonomilerin kiyisinda olusan bir pazaryeri.
Laleli'de ticaret pratikleri ve girisimciler arasindaki sosyal ilis-
kiler, geleneksel ve bildik olanin digina tagiyor. Bunun en il-
ging tezahurlerinden birisi, kendi ulkelerinde isgucu piyasa-
sinda dezavantajli konumda olduklan igin bavul ticareti yap-
mak zorunda kalan baz1 kadinlarin, Turk erkeklerinin kafasin-
daki “Rus” kadin imgesini kullanarak, Laleli'de erkeklerle kar-
h is iliskileri kurabilmeleri.
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IKINCI BOLUM
Mekik ticareti: Uluslarotesi
bir piyasa olarak kayitdisi ekonomi

Kapitalizm, 500 y1l 6nce ortaya gikisindan-beri, hiyerarsik bir
yapiya sahip bir dinya ekonomisi niteligi tasiyor (Wallerstein
1974; Arrighi 1994). Ancak 1990’larda “kuresellesme” tartig-
malar ¢ergevesinde, gunumuzdeki uluslarétesi ekonomik ilis-
kilerin ge¢mis yuzyillara gore hem nitelik hem de nicelik ola-
rak daha yogun, farkh ve yeni bir olgu oldugu iddia edilmeye
bagland1. Kuresellesme konusundaki arastirmalar genelde iki
alanda yogunlagiyor. Bunlardan birincisi ekonomik kureselles-
me. Bu baglamda uretim ve tuketim iligkileri ile mal ve finans
piyasalarimin dinya ¢apinda giderek daha entegre olmasi tze-
rinde duruluyor' (6rnegin Dicken 1998; Mittelman 1996).
lkincisi ise kultirel kuresellesme. Bu cercevede Kkitle iletisim
araclan, kultar sanayii ve nifus hareketleri araciligiyla kimi
kultarel pratiklerin dunyanin bir¢ok yerinde yayginlasmas,
birbirine benzemesi ve hatta homojenlesmesi, tartisilan konu-
larin baginda geliyor (6rnegin bkz. Appadurai 1996; Hannerz

1 Ekonomik kuresellesme kapsamu iginde ¢okuluslu sirketlerin iktisadi gucunan
artmas), piyasalann giderek entegre olmas, finans sermayesinin uluslarétesi
hareketliligi, uretimin mekansal yeniden érgutlenmesi, tuketim pazarlarinin
globallesmesi ve ulusal ekonomik yénetimin (governance) zayiflamas: suregle-
rinden sik¢a s6z ediliyor (Cox 1997; Mittelman 1996; ayrica bkz. Hirst ve
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1996).2 Her iki alanda da kuresellesmenin ayirt edici ozelligi
olarak iki sav éne ¢ikiyor: Uretim, tiketim ve uluslararas: fi-
nans yapisindaki degismelerin ve kultarel homojenlesmenin
misebbibi ¢okuluslu sirketlerdir. Batun bunlarin gercekles-
mesinde ileri bilisim ve iletisim teknolojileri 6nemli bir rol oy-
namigtir.

Kuresellesme tartismalan, insanlann ve toplumlarin s6z ko-
nusu surecin etkilerine kars: nasil tepki gosterdiklerini de kapsi-
yor. Ornegin, cevrecilikten tutun da kokten dincilige kadar uza-
nan bir eksende toplumsal hareketlerin kiresel ekonon ‘k ve
kaltarel gigclere kars1 direndigi dasunalayor. Ote yandan, dan-
ya ekonomisindeki degisimler kargisinda emegin ve “ig"in girdi-
gi bicimler ve uluslararasi isguici hareketleri de ¢esitleniyor.

Butin bu tartismalar gercevesinde uluslarotesi ekonomik ve
kaltarel akislarin 6znesinin kuresel sermaye olarak goruldu-
gunu soyleyebiliriz. Insanlar ise, s6z konusu yazinda genelde
-baz1 6nemli istisnalar disinda- globallesme strecinin nesnesi
olarak gorulmekte ve yerellik ozelligiyle tanimlanmaktaydi.?
Bu varsayimlara dayanan kuresellesme kavramsallastirmalarim
kullanarak mekik ticaretinin olusturdugu yapilan agiklamak
¢ok zor. Cuanku bavul ticareti uluslarotesi bir ekonomik dina-
mige sahip; ancak bununla birlikte, 6zneleri ¢okuluslu sirket-
ler veya kapitalistler degil. Tam aksine, bu piyasanin 6zneleri
kuguk tuaccarlar, ureticiler, igsiz kalmig gogmenler ve kadin is-
ciler, sokak saticilari, vs. Kuresellesme hakkindaki yazin ge-
nelde dinya ekonomisinin tekelci duzeylerini ele ahyor; hal-
buki uluslarétesi kuaguk olgekli kayitdis: ticaret rekabetgi bir
iktisadi yap1 olarak kendini gosteriyor. Ancak mekik ticaretini
gecmiste kullanilan “enformel sektor” kavramiyla da inceleye-
meyiz, ¢inka sinir agin kayitdis: ticaret tek bir cografi mekan-
la simirh bir ekonomik olgu degil. O halde, bu olgunun hem
uluslardtesi hem de enformel ve rekabetci niteliklerini kapsaya-

2 Kauresellesmeye iliskin farkli yaklasimlann bir kargilagtirmasi igin bkz. Sklair
(1999) ve Sklair (1995).

3 Son yillarda bu varsayim degisiyor. Ornegin bkz. Appadurai (1996); Portes:
(1996). Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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cak bir kavramsal ger¢eve olusturmamiz gerekiyor.

Boyle bir teorik ¢ergeve kurabilmek igin, dunya ekonomisi-
ni birkag dizey ihtiva eden, her seviyenin birbiriyle hiyerarsik
bir iligki i¢inde bulundugu, ama ayn1 zamanda kendi uluslaré-
tesi dinamiklerine de sahip oldugu bir butin olarak duginme-
miz faydah olacak. Dunya ekonomisini boylesine katmanh bir
butin olarak inceleyen bir yaklasim, Fernand Braudel’in 15.-
18. yuzyillar arasinda Avrupa'da iktisadi hayati anlattify ese-
rinde mevcut. Braudel'in kavramlarnni kullanarak, bavul tica-
reti aglanm kapitalizmin tekelci en ast katmanlarindan goreli
bagimsiz olarak isleyen uluslarotesi bir butin olarak algila-
mak mamkaun olacak.

Braudel’in piyasa anlayisi

Braudel, 15. ve 18. yuzyillar arasinda Avrupa’da iktisadi hayati
resmederken, ¢ok kath bir bina benzetmesini kullanir (1979;
1982; 1984). En alt katta maddi hayat yer ahyordu, orta kat
piyasaydi, en ust kat da kapitalizmi (karsi-piyasa) temsil edi-
yordu. Braudel’e gore ikinci kattaki piyasa’ ekonomisi, farkh
kentlerde kurulan bir¢ok pazaryeri arasindaki yatay iliskiler-
den meydana geliyordu ve bu haliyle de kapitalist dunya eko-
nomisi olusmadan ¢ok 6nce mevcuttu (1982: 229). Karsi-pi-
yasa,® yani kapitalizm, devletlerin yardim sayesinde sonradan
ortaya ¢ikti ve serpildi (Arrighi 1994: 10). Piyasa her zaman
karlarin dusik oldugu bir aland; kapitalizm ise ¢ok yuksek
karhhk, yogun sermaye birikimi, temerkuz ve tekellesme anla-
mina geldi.® Devletlerin kapitalizmin gelismesindeki rolu, te-

4 Braudel'in piyasa ekonomisi kavramin italik harflerle piyasa veya pazar olarak
yazacagim. Boylece Braudel'in piyasasint, bu kelimenin ifade ettigi diger anlam-
lardan -pazaryeri anlaminda piyasa veya pazar, neo-klasik iktisat teorisindeki
pazar ekonomisi, sosyalizmin ¢6kusunden sonra olusan piyasa ekonomisi, vb.-
ayirt edecegim.

5 Braudel'in Fransizca'da contre-marche diye ifade ettigi, Ingilizce’de de anti-mar-
ket seklinde kullanilan terimi, Turkge'ye karst-piyasa diye geviriyorum.

6 Wallerstein, piyasa ile kargi-piyasa arasindaki mucadeleyi s6yle anlatiyor: “Son
500 yilin hiRAyege@@p%‘mdﬁm}q%@gﬂHh@w% maglup olmasinin
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kelciligin garantorlagana yapmak oldu (Wallerstein 1991:
209-211). Daha once belirttigim gibi, kuresellesmeyle ve ge-
nelde dunya ekonomisinin son 30 senede gecirmekte oldugu
donugsamle ilgili ¢ahgmalar, iktisadi hayatin Braudel'in karsi-
piyasa diye adlandirdig) st katmanlanna iliskindir. Cokuluslu
sirketlerin faaliyetleri, kuresel para ve meta akiglan, bu sare¢-
ler i¢inde “dunya kentleri"nin oynadig rol, vs. s6z konusu
aragtirmalarda yer alan konulardir (6rnegin bkz. Hirst and
Thompson 1996; Arrighi 1994; Sassen 1991; Castells 1996,
Lash and Urry 1994). Benim iddiam ise, iktisadi hayatin Bra-
udel'in s6z ettigi ara katimin, yani piyasamn da ginamuzde
uluslarotesi bir dinamige sahip oldugu dogrultusunda.’
Braudel, Avrupa’da ekonomik yagsam incelerken siradan pa-
zarlanin, kuguk esnafligin ve seyyar saticih@in ticaret hayatinin
canhhg agisindan ne kadar 6nemli oldugunu belirtir. Bu orta
katmanin uzerinde ise bir degisim ustyapisi yer aliyordu. 18.
yuzyila kadar bu ustyapinin en 6nemli kurumlan panayirlardi.
Braudel'e gore, Avrupa ekonomilerinde 15'inci ve daha sonra
17. yazyllarda yasanan canlanmanin musebbibi, pazarlar, dak-
kanlar ve seyyar saticihk gibi kuguk ¢aph ticaret faaliyetleriydi.
16. yuzyilda ise iktisadi ilerleme, “bir panayirdan digerine para
ve kredinin ast katmanlardaki dolasim sayesinde, tepeden”
gerceklesti (1982: 135). 18. yazyihn bagindan itibaren karsi-pi-
yasa, piyasaya meydan okumaya basladi: Antrepo ticareti ve
toptancilik, panayirlarin yerini aldi; bankalar ve borsalar kredi
islemlerini ustlendi. Kapitalizm yavag yavas butan Avrupa eko-
nomileri uzerinde ve hatta gindelik ekonomik hayatin altyapa-
s1 izerinde hakimiyetini kurdu. Buna ragmen, iktisat binasinin

oykusudur. Braudel'in bize verdigi tek umut, bu piyasanin, ya da daha dogrusu
onu olugturan insanlann, bu yenilgiyi hi¢cbir zaman kabul etmemis olmalaridir.
Bu insanlar her gin yeniden micadeleye girisirler ve kendilerini engelleyenle-
ri, ekonomik sabotaj yaparak ve onlann temel siyasi yapilanim zayflatarak en-
gellemeye cahsirlar (1991: 206).

7 Piyasada uretilen ve alip satilan birgok sey, bir toplumun maddi hayatiyla da il-
gilidir. Dolayisiyla, Braudel'in binasinin maddi hayatin yer aldig alt kan da
analitik olarak 6nem tasir (Braudel 1979); ancak bu kitapta bu tartismaya gir-

meyecegiz. Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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ara kat, yani piyasa, en ust kattan bir nebze 6zerk kalmayi ba-
sard1 (agk: 136). Piyasa ekonomisi, dagitim sisteminin iyi isle-
medigi ve/veya ekonomik kriz yasanan zamanlarda ve yerlerde
gunumize kadar varhgim korumay: basard1®

20. yazyihin son 30 y1ih i¢inde dinya ekonomisinin ge¢irdigi
dontgumin, Braudel'in piyasasimin uluslarétesi duzeyde bu-
yumesine yol a¢tigin1 daginiayorum. Bagka bir deyisle, ganu-
muzde piyasa, ¢okuluslu sirketlerin at kosturdugu dinya eko-
nomisinin ust seviyelerinden kismen 6zerk olarak ve uluslaro-
tesi bir duzeyde varhgim sardurebiliyor.

Braudel'in piyasasinin ulusal sinirlan nasil astigini tartigma-
dan once, su soru akla geliyor: lktisadi hayatin ikinci kat1 da-
ha énce hi¢ uluslarétesi nitelige sahip olmamis miydi? Bizim
bolgemizden bir 6rnek verirsek, mekik ticareti aglarinin odak
noktalarindan olan Karadeniz havzasinda, halklar arasinda
imparatorluklann simirlanim asan ticaret iliskileri, 20. yazyihn
basina kadar gayet canhyd Kayitdigi uluslararas: ticaret, son
elli y1l iginde Dogu Bloku ulkeleri arasinda hep mevcuttu. Ote
yandan, Afrika kitasinda geleneksel ticaret aglari, somurgeci
Avrupa devletlerinin ¢izdigi sinirlan ihlal ederek ginamuze
dek varhigim surdurda. Bununla birlikte, ge¢miste Braudel'in
piyasast icinde yer alan ticari faaliyetler, zaman zaman siyasi
sinirlar1 agsa bile, genelde bolgesel nitelikteydi ve dolayisiyla
da sinirhydi.® Piyasa ekonomisinin son 30 yilda ulusal hudut-
lann o6tesine tagsmasi, boyutlannin ¢ok daha derin ve genis ol-
masindan kaynaklamyor.

Yakin ge¢miste dinya ekonomisinin “kiresellesme”sine yol
agan, yukanda kisaca soz ettigimiz unsurlar, piyasa ekonomi-

8 Braudel, piyasanin gunumuzdeki tezahurlerinden biri olarak, Sovyet dsnemin-
de sebze-meyve ve tavuk satmak igin Azerbaycan ve Gurcistan’dan Moskova'ya
giden koyluleri gosteriyor. Ugak biletlerinin ucuzlugundan faydalanan Sovyet
vatandaslan érnegi, iyi bir tesaduf eseri, bizim burada tasvir edecegimiz piya-
sayla da ilintili.

9 Bu baglamda akla, kapitalizm éncesi dsnemde Asya ve Avrupa’yr sarmalayan
uzun mesafeli ticaret aglan gelebilir (5rnegin Abu-Lughod 1989). Ancak uzun
mesafeli ticareti Braudel'in ekonomi binasina yerlestirseydik, orta katta degil,

ast katta yer aligiretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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sinin de uluslarotesi dizeyde yayilmasim ve derinlesmesini
sagladi. Ozellikle de, ulasim teknolojilerindeki ilerlemenin et-
kileri ve ulus-devletlerin duzenleme (regulation) yetenekleri-
nin zayiflamasi, bu sirece katkida bulundu. Bu iki konunun
uzerinde biraz daha ayrintili duralim.

Haberlegme ve ulagtirma teknolojileri

Uluslaratesi bir piyasa olusturan mekik ticareti, “bilgi ¢a-
g1"nin veya “ag toplumu”nun (Castells 1996) ortaya ¢ikmasi-
na yol agtigl dugunilen ileri bilisim teknolojilerinden (bilgisa-
yar ve internet gibi) pek yararlamyor sayilmaz. Bununla bir-
likte, son elli y1l i¢inde havayolu ulasimimin ve telefonla ha-
berlesmenin ucuz ve yaygin hale gelmesi, kayitdisi uluslarara-
si ticareti korikledi. Burada kullandigim terminolojiyle ifade
edersem, ulagtirma ve haberlesme teknolojileri, dunya ekono-
misinin ust katlarinda bir donusume yol agmakla kalmads;'®
ayni zamanda, Braudel'in piyasasimi da ulusal sinirlarin 6tesine
itti. Boylece, ucuz telefon hatlan ve ugak seferleri, Asya'dan
Avrupa'ya ve Kuzey Afrika'ya uzanan bir cografyada yuzbin-
lerce kisinin mekik ticaretiyle istigal etmesini saglad.

Ulus-devletlerin diizenleme iglevinin zayiflamasi

Artik devletler, ulusal ekonomileri uzerindeki dizenleme is-
levlerini, 1980’lere kadar yuruttukleri sekilde yerine getirmi-
yorlar. Bu yeni durum, iletisim ve bilisim teknolojilerinin etki-
si, finans piyasalarinin kuresellesmesi ve ¢okuluslu sirketlerin

10 Ashina bakilirsa, dunya piyasalannin iletisim ve bilisim teknolojilerindeki iler-
lemeye atfedilen entegrasyonu hig de yeni bir olgu degil. Ornegin Hirst ve
Thompson, dinya piyasalannin daha 1870'lerde olduk¢a entegre hale gelmis
oldugunu ve uluslararas: ticaret ve sermaye akislan hacminin, uretime kiyas-
landiginda, Birinci Dunya Savasi'ndan énceki 30 yil i¢inde son 30 yildan daha
yuksek oldugunu ileri suriyor (1996: 9-10, 27-28). lletisim teknolojilerinin
dinyanin “kagulmesine yol agmasi konusunda bkz. Harvey (1989), Brunn ve
Leinbach (1991) ve Lash ve Urry (1994). Harvey'nin kullandigy “mekanin za-

man larafmdanua]@&;‘ililpﬁg"m\gmp_Mﬁ%ﬂéy.}g@x (1993) [1939].
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guglenmesi gibi daha once degindigimiz olgulara baglamyor
(6rnegin bkz. Strange 1996; Sassen 1998; ayrica Lash ve Urry
1994). Devletlerin kalkinmaci programlari, finans akislar tze-
rindeki denetimi ve refah boluasturme islevi giderek zayifhiyor.
Bunlarin yerini, kiresel yonetim (global governance) kurumla-
rimin almakta oldugu iddia ediliyor. Fakat bununla birlikte,
devletin ulusal ekonomik denetimi yok olup da onun yerine
tamamen farkh bir kurum geg¢mis degil. Uluslararas: ticaretin
ve finans piyasalarinin son 20 yil iginde liberallestirilmesi,
devletlerin makroekonomik politikalar yuratmesini elbette
bayuk o6l¢iude engelledi. Ancak tam da bu engelleme sayesin-
de, devletlerin 6zel ekonomik ¢ikarlar1 kollama ve yonlendir-
me islevi daha agik sec¢ik hale gelmis durumda (Hirst ve
Thompson 1996:143-144). Bu nedenle devletler, ulusal iktisa-
di kurumlan stardirme ve bunun igin gerekli siyasi yapiyr ko-
ruma gorevini hala uzerlerinde tagiyorlar. Bu sayede, kuresel
finans kurumlarinin ve ¢okuluslu sirketlerin kendi topraklar
uzerindeki ¢ikarlarin kollayabiliyorlar. Sonug olarak, kuresel-
lesmenin etkisi alinda devletlerin rola giderek degisiyor ve
devlet otoritesi, hem devletleraras: sistem i¢indeki yeri ve hem
de vatandaslanyla iligkileri agisindan daha daginik hale geliyor
(Sassen 1998: 98-99; ayrica Carnoy 1993; Castells 1996).

Benim burada ileri sirdigim sav su: Piyasa ekonomisi,
ulus-devletlerin denetimini kaybettikleri veya artik gormezlik-
ten geldikleri ya da ¢okuluslu sermayenin henuz damgasim
vurmadig alanlarda yeserir. Bagka bir ifadeyle, uluslarotesi pi-
yasa, devletlerin ve kuresel yonetim kurumlarinin dizenleme-
si altinda olmayan ekonomik bosluklara nufuz eder. Mekik ti-
caretinin gelisimi, bu iddiam destekler nitelikte. Bavul ticare-
ti, sosyalist ulkelerde devlet denetimindeki tuketim mallan
imalat1 ve dagitim sisteminin ¢okmesi tizerine, bununla bera-
ber bolgede saglam bir uluslararas: ticaret rejimi de kurulma-
masi yuzinden ortaya ¢iktr. Ayni sekilde Tuarkiye'de de bavul
ticaretine yonelik kayitdisi uretim ve ticaret, devletin denetim
ve gozetiminden uzakta serpildi.

Cevaplandirimasl gerek n /s_\orul%rt%%: , biri sudur: Uluslarote-
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si piyasa ekonomisinin son onyillarda kazandig canhhk, dan-
ya ekonomisinin yapisal bir 6zelligi midir, yoksa gegici bir olgu
mudur? Benim savim, bunun yapisal bir olgu oldugu, ancak
aym zamanda mekansal ve zamansal agidan dunya ekonomisi-
nin yapilan arasindaki “gedikleri dolduran” bir nitelige sahip
oldugu yonunde. lddiam tekrarlayacak olursam, uluslarotesi
piyasa devletlerin geri ¢ekilmesiyle ortaya ¢ikan, ama henuz
¢okuluslu sermaye kuruluslan tarafindan ele gegirilmemis olan
bir boslugu -ya da gedigi- dolduruyor. Gedik doldurucu niteli-
ge sahip olan piyasa, bagka bir sureg tarafindan saf dis1 edilme-
dikge varolmaya devam edecektir. Oyle géranayor ki, Dogu
Avrupa ve ESB'de orta vadede bu ekonomik gedikler yavas ya-
vas doldurulacak. Ancak gunumizde kayitdisi uluslararas ti-
caret seklinde tezahur eden uluslarotesi piyasa, devletler veya
kiresel kurumlar tarafindan duzenlenen ekonomik yapilar or-
taya ¢ikana kadar bolgemizde var olmaya devam edecek.

Tekrar altim ¢izeyim: Piyasa ekonomisi her zaman vardir; ya
tekelci yapilarin olusmasindan 6nce, ya da tekelci yapilarin
gedikleri arasinda piyasa hep yasar. Dolayisiyla, kayitdisi ulus-
lararasi ticaret veya mekik ticareti yok olsa bile, gelecekte
dinya ekonomisi igerisinde (ve bizim bolgemizde) piyasanin
uluslarotesi duzeyde varhk gosterecegi yeni alanlar elbette
olusacakdtir.

Akiglar uzami

Braudel iktisadi hayati temsil eden binadaki katlar arasinda her
zaman etkilesim oldugunu anlatir. Bununla birlikte, Braudel'in
kullandig1 bina metaforunun, piyasa ekonomisi ile kargi-piyasa
arasindaki degisken kesisim noktalarimi incelemek igin biraz
duragan oldugunu soyleyebiliriz. Cinka bu model 6zellikle pi-
yasa ile karsi-piyasa arasinda kalan ara katmanlar arasindaki
iligkileri ifade etmemiz ve anlamamiz agisindan yetersiz kah-
yor. Bagka bir deyisle, mekik ticareti aglan i¢inde en kuaguk du-
zeydeki ticaret faaliyeti ile sermaye birikimi kapasitesi olan ti-
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yolu birbirinden nasil ayirt edebiliriz? Hem bu sorunu asmak,
hem de Braudel'in ¢ok katmanl iktisadi hayat anlayisim ope-
rasyonel hale getirebilmek i¢in burada “akislar uzami” kavra-
min kullanmanin yararh olacagim daganiayorum.

“Akiglar uzam1” kavramini, Giovanni Arrighi (1994) ve Ma-
nuel Castells (1989, 1996; ayrica Castells ve Henderson 1987)
farkh baglamlarda kullaniyorlar. Bu iki sosyal bilimcinin anla-
yislarin1 kisaca ozetleyerek, bu kitapta s6z konusu kavrami
nasil kullanacagim agiklayayim. Arrighi, kapitalizmin gegirdi-
gi tarihsel donugumleri incelerken, sirketlerin olusturdugu,
teritoryal sinirlar1 ve bir merkezi olmayan “akiglar uzami”
(space of flows) ile ulus-devletlerden mutesekkil “yerler uza-
m1"n1 (space of places) birbirinden ayirt ediyor. Arrighi, Bra-
udel'den esinlenen bir analiz yaparak, kapitalizmin ge¢miste
iki farkli temel uzerinde basariya ulagtigim savunuyor: Kapita-
lizm ya kendini bir ulus-devletle 6zdeslestirebilir -ki bunun
sonucunda hegemonyalar dogmustur- ya da dunya ¢apinda
sirketler insa ederek hukam surebilir. Bugin dinya ekonomi-
sine hukmeden ¢okuluslu sirketlerin tarihteki ilk 6rnegi, Ce-
nevizli diyaspora “ticaret milleti"ydi. Cenevizliler, 16. yuzyihn
sonlarinda Italya Yarimadasr’'ndaki kentleri, Madrid ve Anvers
ile aym ticaret ag icinde biraraya getiren bir akislar uzam
olusturdular ve bu gekilde sermaye birikimi sagladilar (1994:
80-84). Degisik donemlerde, farkl tarde sirketler tarafindan
orgitlenen akis uzamlanna dayah farkh sermaye birikimi re-
jimleri ortaya qikti. Bu rejimler, 16. yuzyilda Italyan ticaret ko-
lonileri gercevesinde, daha sonra 19. yuzyilda Britanya Impa-
ratorlugu’'nda ve 20. yazyihin sonunda Dogu Asya'da tezahur
ettiler. Her defasinda, akislar uzaminin baglanti noktalan,
bankacilik, finans ve antrepo islevlerine sahip kentlerdi.!' Di-
ger donemlerde ise kapitalizmin motorunu, yerler uzam inga

11 Burada Arrighi'nin semasinin ardinda yatan fikir, Braudel'in “dunya ekonomi-
leri"nin merkezi olan dunya kentleri kavramdir. Braudel'e gore Avrupa'da ka-
pitalist buyume, iki safha arasinda gidip geliyordu: Teritoryal devletlerin gig-
lu oldugu dénemler ve ticaret aglarinin merkezi olmalar: sayesinde sermaye
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eden (merkezinde sirasiyla Hollanda, Buyuk Britanya ve
ABD'nin yer aldig1) hegemonyalar olusturdu. Kisacasi, kapita-
list sermaye birikimi sureci, tarihsel olarak kentlerin olustur-
dugu aglarla, teritoryal hegemonyalar arasinda gidip geldi.
Manuel Castells, akislar uzami kavramim ¢ok farkh bir bag-
lamda, 20. yuazyihin sonunda ortaya ¢iktigim iddia ettigi bili-
simsel/kiresel ekonominin ve bunun dogurdugu “ag toplu-
mu”nun mekansal 6zelliklerini irdelerken kullaniyor.'? Yazara
gore akiglar uzami, “es zamanda ve akislar aracihgyla gercekle-
sen sosyal pratiklerin maddi orgatlenmesidir.” Burada akslar,
farkl konumlardaki sosyal aktorler arasindaki siyasi, ekono-
mik ve sembolik etkilesim ve degisim dizilerini ifade eder. Bili-
simsel ekonomideki etkilesim agim olugturan eszamanh pra-
tiklerin maddi temeli, bilgisayar, iletisim ve yayin sistemleri ile
hizh ulasim teknolojileridir (1996: 412). Akislar uzaminin ke-
sisim veya dagam noktalan (node) ise, stratejik 6nemi olan is-
levlerin yerine getirildigi yerlerdir. Ag icindeki onemli iglevle-
rin her biriyle ilgili faaliyetler ve orgatlenmeler, belirli bir da-
gum noktasinda yogunlasmistir. Castells’e gore en onemli kesi-
sim noktalan, kuresel ekonomiye iliskin finans ve diger 6nemli
fonksiyonlarin yogunlastign dinya kentleridir (agk: 423).
Braudel'in terminolojisiyle ifade edersek, Castells’in de Ar-
righi'nin de kullandiklan akiglar uzami kavramlan, birbirle-
rinden ¢ok farkh olmakla birlikte aslinda dinya ekonomisinin
'kapitalist ust katmanlariyla ilgili. Castells’in kavrami, sadece
gunimuze uygulanabilir; Arrighi'nin kavram ise tarihsel ge-
cerlilige sahip. Akislar mekam kavrami, bu kitapta su agidan
yararh olacak: Kapitalizmin yam sira, uluslarétesi piyasay: da
bir akiglar ag1 olarak tamimlayabiliriz. Bavul ticaretinin olug-
turdugu piyasa bir akiglar uzamdir. Mekik taccarlarinin ey-
lemleri etrafinda olusan meta zincirleri, bu uzamin érintusi-

12 Burada Castells'in ag toplumu (network society) kavramindan uzak duruyo-
rum. Bu kavram, hem [azla agiklayici niteligi olmadigi hem de dunya ekonomi-
sindeki degisimleri incelerken gok kisith bir gerceve olusturdugu gerekgesiyle
elestirilmisti. Yazann bu kavram ortaya attig) The Rise of the Network Society

[Ag Toplumunury, Xhseligi Heitahuymbir lestirist jsin hizolgffrey (1999).
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nu belirler. Yukarida belirttigimiz gibi, mekik ticareti, devletle-
rin duzenlemesi disinda ortaya ¢ikt1 ve serpildi. Bu faaliyetle-
rin gerceklestigi alan, ulus-devletlerin hudutlariyla sinirh bir
bolge degil; bizatihi, sinirlar 6tesinde ve akiglar aracihigiyla
olusan bir uzam niteligi tasiyor.

Akis metaforu, mekik ticaretinin ne denli dinamik bir yap1
oldugunu gormemizi de saglayacak. Bu sayede, meta zincirleri-
nin hangi noktalarinda sermaye yogunlagsmasi ve birikimi egi-
limleri oldugunu gorebilecegiz. Uluslarotesi mekik ticareti pi-
yasast yeknesak bir yap1 degil; tam aksine, igportaciliktan top-
tan ticarete, kuguk imalattan fabrika aretimine degin, degisik
duzeylerdeki iktisadi faaliyetlerin birbirine gectigi ¢ok katman-
h bir yapi. llerideki bolimlerde gorecegimiz gibi, meta akisi-
nin degisik noktalarindaki (toptancilhik ve nakliyat gibi) bazi
ekonomik faaliyetler ya tekelci egilimlere sahip ya da sermaye
yogunlasmas surecinde. Bu nedenle de mekik ticareti piyasast
zaman iginde daha hiyerargik bir yap1 kazanmis durumda.

Akiglar uzami metaforunun bir faydasi da, meta akislan
icinde onemli islevler ustlenen dagum noktalarini inceleme-
mizi kolaylagtirmasi. Bavul ticareti piyasasi, uluslarotesi bir
uzam iginde mekikler (¢elnoklar) tarafindan dokunmus olan bir
ag."” Celnoklar, uretim, tagimacilik, dagitim ve pazarlama ko-
nusunda degisik islevler goren sehirler arasinda mekik doku-
yarak, bir ticaret ag1 olugturmus durumdalar. Ornegin Mosko-
va, bu aglar i¢inde antrepo ve toptancilik islevlerini astlenmis
durumda. Istanbul ise imalat ve antrepo ticaret iglevlerinin yo-
gunlagtig1 onemli bir kesisim noktasi. Mekik ticareti piyasasi
ile ulusal ekonomilerin tekelci ust katmanlar: arasindaki dua-
gum noktalar1 da, s6z konusu kentlerde yer aliyor.

Ulus-devletlerin duzenleme islevlerinin zayifladig1 bir or-
tamda palazlanan bavul ticaretinin, genelde kayitdisi bir eko-
nomik faaliyet oldugunu birkag kez tekrarladim. Oyleyse bu
kayitdisih@1 nasil kavramlastirabiliriz? Cevre ulkelerindeki ka-
yitdisi ekonomileri incelerken kullanilan enformel sektor teri-

13 “Mekiklerin piypsaydokppasiaperzsimerini Siexansy Agighi'ye borcluyum.
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mi, uluslarétesi bir piyasay: incelememiz igin yeterli olmaya-
cak. Asagida, enformel ekonomiyi uluslarotesi bir olgu olarak
ve Braudel'in ekonomik yap1 kavrami iginde nasil kavrayabile-
cegimizi tartisacagim.

Diger bir amacim da, mekik ticaretinin tekil bir olgu olma-
digim gostermek ve dunyanin pek ¢ok yerinde kayitdigi sini-
rotesi ticaret yapildiginin altimi ¢izmek. Bu amagla ilk 6nce ki-
saca enformel ekonomi konusundaki yazin uzerinde duraca-
gim. Daha sonra dinyanin farkh bolgelerinden kayitdis: tica-
retle ilgili ornekler verecegim. Sonugta, uluslararasi kayitdis:
kuaguk olgekli ticaretin Braudel'in piyasasinda yer aldigini, ge-
nis ¢aph kagak¢ihik faaliyetlerinin ve gittik¢e buyumekte olan
uluslarotesi kriminal ekonominin ise Braudel'in karsi-piyasasi-
na ait oldugunu iddia edecegim.

Tartismaya girmeden o6nce agiklik getirmem gereken bir hu-
sus var. Burada enformel ekonomi kavramiyla, devlet denetimi
ve duzenlemesi disinda kalan ve kayitdisi gergeklesen uretim
ve dagitim faaliyetlerini kastediyorum. Bu tamim, yasadis1 mal
ve hizmet hareketlerini degil; yasal olmasina ragmen uretimi
ve dagitimi kayitdis1 gerceklesen mal ve hizmetleri kapsar
(Castells ve Portes 1989). Diger bir deyisle, “enformel ekono-
mi” deyimini kullanirken, silah, uyusturucu, fildisi veya gog-
men kagakqiligy gibi olgulardan degil, tisort ve ayakkabi gibi
mallarin devletlerin yasal duzenlemeleri diginda siniragin
akislanndan s6z ediyorum.

Enformel ekonomi tartigmalari

Ugunca Dunya ulkelerindeki kayitdigi ekonomik faaliyetler,
ilk kez 1960’lann sonlarinda, kalkinma ekonomisi ve sosyolo-
jisi yazinlarinda gindeme geldi. Enformel ekonominin, “mo-
dern” kent ekonomisinin koyden kente go¢ eden isgucunu
ememesi ve bunun sonucunda “ikili” bir isgucu piyasas1 olus-
masindan kaynaklandig) savunuluyordu (6rnegin, Hart 1973).
Ancak daha sonralan, “modern” sektorin de enformel sektor-

deki ucuz emekten, Vg, Beuz, MATRUIIELden gpraglandigt vurgu-
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lanmaya basland1 (Portes 1983; Portes ve Schauffler 1993).
1980'lerde dinya ekonomisinde yagsanan donusumler ise, en-
formel ekonominin sadece gelismekte olan ulkelere 6zgu ol-
madigim ortaya koydu. Cokuluslu sirketler, taseron turetim
yaptirdiklan Ugiinca Dunya ulkelerinde kayitdisi emek kulla-
myorlardi. Yine ¢evre ulkelerinde, ekonomik kriz yazanden
formel ucretli emekgilerin sayis1 azalirken kayitdisi ¢ahisanla-
rn sayisi artiyordu. Bu arada, uluslararasi go¢ sonucunda
merkez ulkelerinin buyuk metropollerinde de kayitdis: isgile-
rin sayis1 ¢ogalhiyordu (Castells ve Portes 1989; Portes ve Sas-
sen-Koob 1987).

Kayitdis: sektor sadece “piyasa” ekonomilerinde degil, sosya-
list ekonomilerde de mevcuttu. Dogu Avrupa ve SSCB'de kayit-
dis1 ekonomik faaliyetlere yonelik akademik ilgi, onceleri Sov-
yet ¢alismalan iginde ortaya ¢iktr. Bu literatiran amaci, devle-
tin denetimi disinda ve ona paralel olarak faaliyet gosteren
“ikinci” bir ekonomik yapinin varhgina isaret ederek, sosyalist
ekonomik sistemin bagarisizhgim gostermekti. Ornegin Gross-
man, Sovyetler Birligi'nde “ikinci ekonomi’nin ortaya ¢ikmasi-
ny, serbest girisimin neredeyse tamamen yasak olmasina, sosya-
list uretim ve dagitim sisteminin ataletine, dolasimdaki para
fazlahginn birinci ekonomide karsilanamayan bir tuketim tale-
bi dogurmasina ve yaygin yolsuzluga baghyordu (Grossman
1989; ayrica Felbrugge 1989 ve Katsenelinboigen 1977).

“lkinci ekonomi” konusunda Dogu Avrupa ulkelerinde ya-
pilan baz1 aragtirmalar ise bu olguyu sosyalist ekonominin ya-
pisal sorunlarina dayandirarak agiklamaya calisiyordu. Mesela
Gabor, Macar iktisat¢1 Kornai'nin ortaya attign “kithk ekono-
misi” kavramin kullanarak, ikinci ekonominin, sosyalist eko-
nominin yarattig1 kithklardan kaynaklandigim savundu. Sos-
yalist ekonomi, tiketim mallan ve hizmetleri talebini kargila-
yamadig icin, ikinci ekonomide kayitdis1 olarak yapilan are-
tim ve ticaret, arz aqigin kismen gideriyordu. Fakat bu sure¢
birinci ekonomideki kithg daha da koruklayordu (Gabor
1989: 341-342). Stark ise, ikinci ekonomiyi sosyalist ekono-
mik sistemin Y£Re sug&ggl[tl cL VQnﬁ{stv; butive) ozellikleri ger-

rsi rantey.org
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cevesinde tamimlamaya ¢ahist1.' Bu yazara gore, ikinci ekono-
mi sadece yasallik/yasadisihk agisindan tanimlanamazdi; bu
tar faaliyetler aym zamanda, insanlarin belirli bir ekonomik
alan1 devlet denetiminden bagimsiz kilma yonunde verdikleri
miucadelenin bir arinayda. Bu sekilde degerlendirildiginde,
ikinci ekonominin dayandig) ilke, sosyalizminkinden farkhy-
dy; diger bir deyisle kayitdis1 ekonomi Polanyi'nin degisim il-
kesine, sosyalizm ise yeniden dagitim ilkesine dayahydi.
Stark’a gore, bu haliyle ikinci ekonomi, Ugunci Dunya ulkele-
rindeki enformel sektorden farkh bir ekonomik yapiyds; ¢an-
ka gelismekte olan ulkelerde kayitdisi ekonomik faaliyetler,
bizatihi piyasa ekonomisi iginde yeseriyordu; halbuki sosya-
lizm ¢ercevesinde formel ve enformel arasinda temel bir kar-
sithk vardi (Stark 1989: 651-652, 657-658).

Yukanida kisaca o6zetledigim yaklagimlar baz1 farkhiliklar
icermekle birlikte, ikinci ekonomiyi hep merkezi planlamanin
esas oldugu sosyalist ekonomiyle iliskisi cercevesinde tanimh-
yorlardi. Boyle olunca, sosyalizmin ¢okmesinden sonra Dogu
Avrupa'da ikinci ekonominin tarihe karismig olmasi gerektigi
dasanulebilir. Ancak biliyoruz ki hem ESB'de hem de Dogu
Avrupa ulkelerinde ikinci ekonomi, 1990’larda yok olmad;
tam aksine buyumis durumda. Ornegin Rusya'da, perakende
ticaret ve tuketim hizmetleri alaninda ¢ahsan isletmelerin yak-
lagik yanisimin kayitdisi oldugu tahmin ediliyor (Schroeder
1996: 21). Ukrayna'da ise 6zel sektor faaliyetlerinin ugte biri
ila yansimin kayitdisi oldugu samhyor (Kaufman ve Kaliberda
1996: 90). Macar sosyolog Sik, sosyalizmin ¢okmesinden son-
ra birinci-ikinci aynminin bir manasi kalmadig i¢in, 1990'lar-
da buyumekte olan kayitdisi sektoriun “ikinci ekonomi” ola-
rak degil, arik “enformel ekonomi” olarak adlandirilmas: ge-

14 Szelenyi, Polanyi'nin yeniden dagium kavramindan (bkz. bir sonraki dipnot)
yararlanarak, sosyalizmi “yeniden dagiimac1” bir ekonomik yapi olarak nitele-
mistir. Sosyalizmde merkezi planlama, arti degerin piyasa aracihgiyla degil de
yeniden dagitim yoluyla énce devlet tarafindan merkezde toplanip sonra geri
bolusturalmesi islevini yerine getiriyordu. Birgok sosyalist ulkede yeniden da-
gium, kaynaklann tuketim mallan imalatina degil de agir sanayiye yonlendi-

rilmesi sonucuggrgfgywwﬁééwgrwi, ﬁﬁﬁb.‘ﬁ’"ﬂ'ﬁt&ﬁﬁgwg« 239-240).
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rektigini belirtiyor (Sik 1992: 153-154; ayrica bkz. Stark
1994a ve 1994b).

Yukaridaki tartismanin, enformel ekonomi kavraminin nasil
da kaygan bir zemin uzerine oturdugunu agik¢a gosterdigini
saniyorum. O halde, ¢evre/merkez ulkeleri ve post-sosyalist
ulkelerdeki kayitdigi ekonomik etkinliklerin farkh kavramlas-
tirmalan arasindaki ugurumu asmamiz mimkin mu? Dinya
ekonomisinde kargimiza ¢ikan yeni olgulan anlayabilmek i¢in
bu gedigi kapatmamiz gerekiyor. Ornegin mekik ticaretini ele
alahm. Turkiye ile ESB arasindaki kayitdisi ticaret aglan, bir
yan-cevre ulkesindeki enformel sektorle sosyalizm sonrasi bir
ortamdaki enformel ekonominin alasim niteliginde. Dolay-
siyla, mekik ticareti piyasasinin isleyisini farkhh ekonomik “sis-
tem”lere ait farkh kayitdisi ekonomi kavramlarim kullanarak
¢6zimleyemeyiz. Bu kavramsal ¢ikmazdan kurtulabilmek i¢in
Braudel'in piyasa anlayisin1 kullanmamizin yararh olacagim
tekrarhyorum. Iddiam su ki, Braudel'in piyasasi, her ekono-
mik “sistem”de varolan bir ekonomik yap1. Polanyi'nin kul-
landig terimlerle ifade edecek olursak, piyasa, ekonomilerin
her tarla entegrasyon bi¢iminde, yani mubadele, mutekabili-
yet ve yeniden dagitim sureglerinde' mevcut.'® Cunku, piya-

15 Polanyi, tarih boyunca ekonominin sosyal yapilann igine yerlesmis bir sureg
oldugunu sdyler. Yani, bir ekonominin yapisi ve islevlerinden, butunlagu ve
istikranndan, ancak, o ekonominin iktisadi ve gayn iktisadi kurumlar igine
yerlesmesi ya da “gémulmesi” sirecinde s6z edilebilir.Ekonomiyi yénlendiren
u¢ temel davranis ilkesi vardir: Mutekabiliyet-karsiikhhk (reciprocity), yeni-
den dagitim (redistribution) ve mubadele-degisim (exchange). Karsihkhhk, si-
metrik bir grup icindeki birbiriyle iliskili noktalar arasindaki hareketlere veri-
len addir. Yeniden dagitim ilkesi, mal ve hizmetlerin bir merkezde toplanip
oradan topluma geri dagitilmasi anlamina gelir. Degisim ise, bir piyasa sistemi
cercevesinde, kamu kurumlan, 6zel kigiler ve sirketler arasinda gergeklesen
hareketleri betimler. Kisiler arasindaki ekonomik aligveris, ancak belirli ku-
rumsal 6nkosgullar yerine getirilmisse beklenen toplumsal etkiyi dogurur. Di-
ger bir deyisle, karsihkhhk “simetri” kurumsal kalibini, yeniden dagiim
“merkezlesme” kahbini, degisim de fiyat belirleyici piyasalann mevcudiyetini
varsayar (1957: 251-252).

16 Polanyi’nin (1944) vurgulamak istedigi nokta, kapitalist toplumlarda mubade-
lenin kendiliginden gerceklesmedigi, aksine degisimin, “piyasa” ekonomisinin
islemesini saglayan bir dizi kurum cercevesinde drgutlendigidir. 20. yazylda
“piyasa” ekonomisi bir yandan butun toplumlan sarmalarken, bir yandan da
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sa, tarihsel olarak kapitalizmden ve ekonomide devlet y6nlen-
dirmesinin tesis edilmesinden once de vard; kargi-piyasanin
hakimiyetini kurmasindan sonra da mevcudiyetini korudu.
Bunlara ek olarak, piyasa kavrami, kayitdis1 ekonomiyi ulusla-
rotesi boyutlariyla kavramamiza da olanak saglayacak.

Kayitdis1 ekonomiyi yeniden dusunmeye ¢aligirken once,
enformel ekonomik faaliyetlerle tam olarak neleri kastettigi-
min altin1 ¢izmek istiyorum. Parasal ekonominin disinda ka-
lan hane ekonomisini kayitdis1 sektérin igine katmak, bu ki-
tapta basa ¢ikamayacagimiz kuramsal sorunlar yaratacaktr.
Bu nedenle, enformel ekonomiyi su sekilde tanimlayacagim:
Devlet tarafindan denetlenmeyen ve/veya duizenlenmeyen ve
ayni ya da nakdi gelir kazanmak i¢in yapilan yasal ekonomik
faaliyetler. Bu tammlamayla, hem hane ekonomisini, hem de
-yukarida belirttigim gibi- yasadist mallarin tretim ve degisi-
minin yapildig1 kriminal ekonomiyi, enformel sektoran digin-
da tutmusg oluyoruz. Bu gekilde betimledigimizde, enformel
ekonomi Braudel'in piyasasi iginde yer alir. Ancak Braudel'in
piyasasinin enformel ekonomiyle sinirh olmadig1 asikardur.
“Formel” ekonominin iginde yer alan kuguk meta uretimi, ka-
cuk olcekli ticaret gibi faaliyetler de piyasaya dahildir. Mevcut
literatirde enformel ekonominin tanimlayici 6zelligi yasal du-
zenlemenin yoklugu iken, piyasamn tammlayic1 6zelligi, karh-
lik duzeyinin dugukluga ve tekelciligin olmayis1 gibi unsurlar-
dir. Dolayisiyla, enformel ekonomi piyasanin bir par¢asidir,
ama onunla esanlamh degildir.

Enformel ekonomiyi Braudel'in piyasas: i¢inde degerlendir-
mek, “formel” ve enformel sektorler arasindaki etkilesimi gor-
memizi de kolaylastinir. Kayith ve kayitdisi ekonomik faaliyet-
ler arasindaki simir gizgisi oynaktir. Dunya ekonomisinin igin-
de bulundugu kosullar ve her bir ulkede degisen yasalara bagh
olarak, bir gun formel sayilan bir faaliyet ertesi gin enformel

emek piyasasinin toplumsal yapiy1 bozacak derecede “iyi” iglemesini 6nlemek
i¢in, bir¢ok kurumsal 6nlem alinmistir. Boyle dusunaldagunde, Bati Avru-
pa'da refah devletinin yukselisi ve Dogu Avrupa'daki devlet sosyalizmi, yeni-
den dagitim ilkesinin, degisim prensibine ket vurmas olarak gérulebilir.
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hale gelebilir, ya da kayitdis1 bir etkinlik, devlet dizenlemesi
altina girebilir. Benzer sekilde, isletmeler ve igciler, ayn1 anda
hem kayith hem de kayitdisi sektorlerde faaliyet gosteriyor
olabilirler. Bu nedenledir ki, kayitdisi ekonomiyi olumsuz ve
artik bir kategori (kayith-olmayan) olarak tanimlamak, verim-
siz bir ¢abadir. Kayitdisi sektoru Braudel'in iktisadi binasinin
ikinci kat1 i¢inde kavramsallagtirdigimizda ise ona olumlu bir
tamm ve esneklik kazandirmis oluyoruz. Bagka bir ifadeyle,
bu kitapta belirli ekonomik faaliyetleri, sadece yasal statileri
temelinde degil de yapisal 6zelliklerini ve uluslarotesi bir ba-
tan icindeki yerlerini dusanerek piyasa i¢inde tammhyoruz.

Boylece, piyasa kavramim kullanarak enformel ekonomiyi
uluslarétesi bir olgu olarak inceleyebilecegiz. Oncelikle, guni-
muzde varolan uluslarétesi enformel ekonomilerden 6rnekler
vermek istiyorum.

Sinirlarotesi enformel ekonomiler

Bugun dunyanin her yaninda uluslararasi sinirlar asilarak ka-
yitdis: ticaret yapihyor ve bu genelde kagak¢ilik diye adlandi-
rihyor. Ginumuzde uyusturucu, silah ve bagka yasadis1 ya da
kontrolli maddelerin ticareti, kiresel para akisinin gittik¢e ar-
tan bir bolumune tekabil ediyor.'” Ancak yasal mallarin ulus-
lararas1 simirlardan kayitdigi olarak ge¢mesi, yasadigi mal ve
para akislanyla karistinlmamali. Bir¢ok tlkede insanlar, ka-
cuk ol¢eklerde kayitdigi simirétesi ticaretle ugragiyor. Simirote-
si kayitdis ticaret, yine bir¢ok ulkede ¢ok uzun zamandir var-
higim sardarayor. Ancak maalesef, kuguk olgekli kayitdis: ti-
caret konusunda yapilmis ¢ok az arastirma var. Varolan ¢ahs-
malara bakarak kayitdigi uluslararasi ticaretin yayginhg ve
onemi konusunda bir fikir sahibi olmaya ¢ahsalim.
Uluslararasi sinirlarin somurgeci gugler tarafindan keyfi

17 Birlesmis Milletler'in 1994'te duzenledigi Kuresel Orgatla Suglar Konferan-
s’'nda toplam uyusturucu ticaretinin yilda 500 milyar dolar tuttugu ve toplam
yasadisi para akiglanmin tahminen yilda 750 milyar dolar duzeyinde oldugu
vurgulanmigti (Castells 1998: 169).
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olarak ¢izildigi ve geleneksel ticaret yollanimin, siyasi birimle-
rin ve kultar bolgelerinin ortadan bolundugu Afrika kitasin-
da, “kagak¢ihk” 19. yuzyildan beri ¢ok yaygindi.'® Ornegin
Bat1 Afrika'da halk, farkh somurge yonetimlerinin degisik ver-
gi sistemlerinden yararlanmak igin sinir ticareti yapardi. Ulus-
devletlerin kurulmasindan sonra sinirlar arasindaki etkilesim
azalmadi; tam aksine artti. Cunka aym somurgeci donemde
oldugu gibi yapay olan ulusal sinirlar, merkezi otoritenin za-
yiflig1 yuzinden denetlenemiyordu. Dolayisiyla, Afrika'da si-
nir alanlannmin “fiziki hudutlar olmaktan ¢ok hayvanlarin, in-
sanlarin ve mallarin dolastig1 oluklar” oldugu iddia ediliyor
(Nugent ve Asiwaju 1996: 11). Afrika'min bir¢ok bolgesinde
uluslararas ticaretin buyuk bir bolamu halen kayitdis1 ger-
ceklesiyor. Ashnda bu tar ticaret, ulus-devletlerin tuketim
mallar ihtiyacim karsilama ve resmi dis ticareti gelistirme ko-
nusundaki basansizliklarna isaret ediyor (Nugent 1996: 55).
Kitada kayitdig: ticaret, borg krizinden sonra bir¢ok ulus-dev-
letin iflasin esigine gelmesiyle son 20-30 yilda ozellikle artmis
durumda. Afrika halklarimin buyik kesimi, formel ekonomi
icinde hayatlarin1 kazanamayacak hale geldikleri igin enfor-
mel sektore kayiyor. Bunun bir sonucu da geleneksel ticaret
yollarinin yeniden canlanmasi ve dolayisiyla kayitdis1 ulusla-
rarasl ticaretin artmasi oldu (Cheru 1989: 19). 1980'lerde Af-
rika alkeleri arasindaki resmi uluslararasi ticaret, ancak
1920’lerdeki duzeyindeydi. Buna mukabil, kayitdis1 sinirotesi
ticaret sayesinde bolgesel bir enformel “piyasa entegrasyonu”
gerceklesti (MacGaffey 1991: 21). Kitada kayitdis ticarete ta-
bi olan mallar sadece Afrika mengeli degil. Avrupa’dan ve As-
ya'dan gelen bir¢ok mal da aym sekilde dolasima giriyor (Ellis
ve MacGaffey 1996).

Bu konuda yapilmis ¢ok az sayidaki aragtirmalardan biri, Za-

18 Bu baglamda, Dogu ve Guneydogu Anadolu bélgelerinde Iran, Irak ve Suri-
ye'den yapilan kagakgihk faaliyetlerini de géz 6nunde bulundurmalhyiz. Ulus-
lararasi simirlarin belirlenmesi surecinde Kurt, Turk ve Arap gruplann deért
farkh ulus-devlete dagildig1 bélgede, 1930'lardan beri kagak¢ihk uzerine ku-
rulu bir simir ekonomisi var. Bu olgunun bavul ticareti agisindan 6nemini son-
raki bolumlerde irdeleyecegim.



ire'de (yeni adiyla Demokratik Kongo Cumbhuriyeti) kayitdist
sinir ticareti uzerine. 1990’lann basinda Zaire'de kayitdis1 eko-
nomik faaliyetlerin hacminin, formel ekonominin en az birkag
kat1 buyuaklagiande oldugu tahmin ediliyordu. Buna sadece
yurticindeki kayitdis: faaliyetler degil, tanm aranleri, gida, el-
mas, petrol, vb. kagak¢ihg da dahildi (MacGaffey 1991). Top-
raksiz koylulerden igsiz kentli genglere, yolsuzluk yapan huku-
met gorevlilerinden gumruk memurlanna dek toplumun bir-
¢ok kesiminden insan bu tur ticaret faaliyetleriyle ugrasiyordu
(Mukohya 1991: 31-33). Zaire'de kayitdis: ticaret yapanlarin
¢ogunu kadinlar olugturuyor. 1970'lerden beri erkek hane hal-
ki reislerinin reel ucretlerinin dugmesi karsisinda kadinlar, ge-
lir getiren faaliyetlere girismek zorunda kaldilar. Ancak formel
is piyasasindaki cinsiyet aynmcihg) yuzinden, kadinlar kayit-
dis: ticarete kaydilar (Schoepf ve Engundu 1991: 35).

Kadinlar arasinda kayitdigi kuguk olgekli sinirotesi ticaretin
yaygin oldugu bir bagka bolge Karayipler'dir. Ornegin Jama-
ika'da kirsal ve kentsel kesimler arasinda tanm uranleri ticare-
ti, kolelik doneminden beri kadinlarin elindeydi. Doviz darbo-
gazinin yasandigy 1970'lerden beri, “higgler” denilen kadin
taccarlar, denizagir1 kayiudisi ticarete de giristiler. Jamaikal
kadinlar, Haiti, Panama ve Miami'ye tarim urunleri gétarup,
oralardan da tuketim mallar satin ahp ulkelerine getiriyorlar-
d1. Vergi ve gumrik édemedikleri i¢in, kadinlarin pazaryerle-
rinde sattiklar1 mallar, magazalarda satilan ithal mallardan
ucuz olabiliyordu (Knight ve Taylor 1985, nakleden Epstein
1993: 16). Karayipler'deki kuguk olgekli ticaret, son yillarda
bolge ekonomisinin “kuresellesmesiyle” igice girdi. Barba-
dos'ta ¢okuluslu sirketlere ait veri isleme firmalarinda ¢alisan
kadinlar, butan bolgeyi kapsayan “bavul ticareti” aglar kur-
mus durumda. Bagska Karayip adalarina, Miami ve Venezuel-
la’ya ucakla giden kadinlar, maaglarindan biriktirdikleri para-
larla oralardan kumas, dikis malzemesi ve hazir giyim alip,
Barbados’a doniglerinde bunlarn satiyorlar. Terzilik bilenler,
diger igciler icin para karsihg) elbise dikiyorlar. Bu sekilde olu-
san kayitdisi sektor, ok dagsuk ucretleri olan bir grup kadinin
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kuaresel moda akimlarina ve tuketim aligkanlhklarina ayak uy-
durmasin saghyor (Freeman 2000: 239).

Kuguk olgekli kayitdig: ticaret, genelde uluslararasi gog
oruntilerine paralel olarak gergeklesir. Ornegin New York'taki
yakinlarim ziyaret eden Dominik Cumbhuriyetli tekstil girigim-
cileri, yeni yatinmlar yapmak i¢in akrabalarindan ve hemsehri-
lerinden yardim isterler. Aym zamanda, tanidiklan aracihgyla
hazir giyim urunlerini New York'ta pazarlarlar. Bogalan bavul-
larim1 da, dikis malzemeleri ve kumasla doldurarak Dominik
Cumbhuriyeti'ne geri donerler (Portes 1996; Portes v.d. 1999).
Benzer sekilde, Hindistan'in Bombay (Mumbai), Kalkuata (Kol-
kata) ve Madras (Chennai) kentlerinde, Korfez ulkelerine gi-
den gogmen ig¢ilerin geri donerken bavullarinda getirdikleri
mallarin satildig1 kagakg1 pazarlari var (Appadurai 1996: 50).

Bazi durumlarda, kayitdis1 kaguk olgekli ticaret merkez ul-
kelerindeki 6zgul bir talebe yonelik olarak sekillenmistir. Bu-
nun bir érnegi, Guney Amerika’nin Ant Daglan bolgesinde ya-
pilan el islerinin Bat1 Avrupa ve Kuzey Amerika'da pazarlan-
masidir. Ornegin, Ekvador'da yagayan Otavala yerlileri, el do-
kumasi kumaglariyla anlaler. Uretimde kullandiklar1 teknolo-
jinin gelismesi ve havayolu seyahatinin daha yaygin hale gel-
mesi, koylerine turist gelmesini beklemek yerine Kuzey Ame-
rika piyasasina dogrudan girmelerine yardimci olmus. Aile
fertlerinin bir kism1 memlekette kalip dokumacilik yaparken,
digerleri de Kuzey Amerika'da kent kent gezip “otantik” do-
kumalarini pazarliyor (Kyle 2000).

Benzer bir durum, Bat1 Afrika'da da yagsamyor. Yuzyllardir
uzun mesafeli ticaret aglarinin odag1 olan Bat1 Afrika ulkeleri,
gunumizde de Kuzey Amerika ve Avrupa ulkelerine aga¢ oy-
maciligl ve dokumacihk urunlerini gonderiyorlar. Bau ulkeleri-
ne genellikle kayitdis1 olarak sokulan bu mallarin satildig pa-
zaryerleri, ekonomik nedenlerle dis go¢un yogunlastig:
1980’lerden sonra ortaya ¢ikt1.'¥ 1998'den beri Istanbul'da da

19 New York'un siyahlarin yasadigy Harlem bélgesinde kurulan Bat Afrika paza-
nyla ilgili olarak 1990’larda yapilan siyasi ve kulturel tartigmalar igin bkz.
Stoller 1996 ve Zukin 1995.
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Bat1 Afrikal1 aniversite ogrencilerinin sokak aralarinda muzik
aletleri, aga¢ oyma maskeler ve gesitli siis esyalan satmalan si-
radan bir goruntd haline geldi. Ote yandan, hem Bat1 Afrika
hem de Kuzey Afrika ulkeleri ile Avrupa arasinda ters yonde bir
bavul ticareti akisi da vardir. Ornegin Cezayir'de igsiz genglerin
Fransa'dan (ve Turkiye'den) kagak olarak bavullarinda tekstil
urunleri getirmelerine trabendo (kagak) ticareti deniliyor.

Dunyanin baska bolgelerinde de sinir asin kayitdisi ticaret
ornekleri mevcut. Ornegin Kuzey Kore ekonomisinin ¢okme-
siyle, bu ulke ile Cin arasinda kayitdis1 sinir ticareti son yillar-
da artis gosterdi. Etnik olarak Koreli olan Cin vatandaslar,
Kuzey Kore'ye ila¢ ve gida maddeleri satip karsihginda hurda
metal gibi mallar ahyorlar. Kuzey Kore'de suregiden ekonomik
sikintilar yazinden iki alke yonetiminin de bu ticarete goz
yumdugu belirtiliyor (Far Eastern Economic Review 1996a:
31). Ashnda Cin'in sinir illeri, sadece Kuzey Kore ile degil, di-
ger komsu ulkeler ile de giderek artan miktarlarda kayitdis: si-
nir ticareti yapiyor. Fujian ili ile Tayvan, Guangdong ile Hong
Kong, Sincan ili ile Mogolistan ve Kazakistan, Yunan ili ile
Myanmar (Burma) ve de Tibet ile Nepal arasinda kayitdis: si-
nir ticareti, Pekin'in vilayetler uzerindeki denetimini gevset-
meye basladig1 1980'lerden beri artarak surayor (Womack ve
Zhao 1994: 157).

Ekonomik agidan ¢ok farkh bir bolgede, Guney Amerika'da
Paraguay, Brezilya ve Arjantin’in olusturdugu u¢gende de en-
formel sinir ticareti yapiliyor. 1994'te ug¢ ulke arasinda gamrik
birligi olusturulmasindan sonra bile Paraguay'da kayitdis: tica-
ret devam etmis. Sinirlarin iyi denetlenmemesinin de etkisiyle,
kahve, soya fasulyesi ve et gibi mallarda yogunlasan bu ticaret,
ozellikle Paraguay’in sinir kentlerinde gergeklesiyor. 1990°da
yapilan tahmine gore, o yil toplam 18 milyon kisi 24 saatten
kisa bir sureligine Paraguay" ziyaret etmis. Bu rakamin, enfor-
mel sinir ticaretinin boyutlarimin bayuklaga konusunda bir fi-
kir verdigi dusanulayor (Connoly v.d. 1995: 975-976).

Son olarak kayitdis1 uluslararas ticaretin giderek yayginla-
san bagka bir bi¢iminden, fikir aranlerinin yasadis: ticaretin-
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den soz edelim. GATT'in (Gumruk Tarifeleri ve Ticaret Genel
Anlasmasi) Uruguay Turu gorusmelerinden sonra Dunya Tica-
ret Orgati'nian (DTO) kurulmasi, 6te yandan NAFTA (Kuzey
Amerika Serbest Ticaret Anlasmasi) ve Avrupa Birligi gibi bol-
gesel ekonomik olugumlarin guglenmesi, fikir Grunleri olarak
tescil edilen mallarin ticaretinde uluslararasi1 duzenleme ara-
yislarinin 6n plana ¢ikmasina neden oldu. Cokuluslu sirketler
ve Batih devletler, fikir aranleri haklarimin korunmasi1 konu-
sunda 1990’lardan beri gevre tulkelerini daha fazla sikistirmaya
basladi. “Desjgner” giyim ve aksesuardan video filmleri ve
oyunlanna, bilgisayar yazilmi ve muzik CD'lerine kadar bir-
¢ok metamn uretimi, alim-satim1 ve kullamim fikri mulkiyet
haklan kapsamina giriyor.

Filmler, muzik kasetleri ve CD'leri ile bilgisayar yazilmimn
korsan uretimi ve dagitimy, fikri mulkiyet haklarinin en o6nde
gelen ihlal bigimlerinden birisi durumunda. Ornegin bu tar
mallarin dinyanin farkh yerlerinde korsan aretimi ve dagiti-
minin 1997°de Amerikal imalat¢1 firmalar1 10 milyar dolar
“zarara soktugu” hesaplandi. Bulgaristan, korsan CD ve CD
ROMlanin uretildigi ulkeler listesinin baginda yer ahyordu
(RFERL 1998d). Bulgaristan'daki korsan uretimin yarisinin,
yani 1997 rakamlariyla 45 milyon CD'nin dunya korsan mu-
zik piyasasinin ugte birini olusturan Rusya'da satildig tahmin
ediliyor (RFERL 1998e). Geri kalaninin ise Rusya ve Turkiye
uzerinden bagka ulkelere dagitildigy soyleniyor. AB ve ABD’nin
baskisi karsisinda Bulgaristan 1998 yilindan sonra korsan CD
fabrikalarim kapatma yoluna girdi (RFERL 1998a, 1998b).

Yukarida saydigim ornekler bize, yapilan ticaretin yapisi
hakkinda ¢ok fazla bilgi vermiyor. Bu isle ugrasanlar daha zi-
yade kuguk girisimciler mi, yoksa s6z konusu ticaret sug or-
gutleri tarafindan mi sardaralayor? $6yle bir hipotez 6ne su-
rebilirim: Yasadisi veya kontrol altindaki mallarin (uyusturu-
cu, silah, fildisi, eski eser gibi) yasadig: ticareti (insan ticareti
dahil) ile degeri yiuksek olan luks tuketim mallarinin kayitdigi
ticaretinin sug orgutlerinin elinde olmasi kuvvetle muhtemel.
Gida maddeleri ve gianlik kullamma yénelik taketim mallan-
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nin kayitdig: ticareti ise muhtemelen kiguk veya orta olgekli
girisimciler tarafindan kontrol ediliyor. Buradan hareketle, ti-
caretin ol¢egi buyudukge, taccarlarin kriminal unsurlarla veya
yolsuzluk yapan hukumet yetkilileriyle daha yakin iliski i¢in-
de olacagin varsayabiliriz. Kagik ol¢ekli kayitdig: uluslararasi
ticaretle buyuk olgekli kagak¢ihk arasindaki fark: daha iyi an-
layabilmek igin soru sormaya devam edeyim. Ornegin devlet-
lerin kayitdigi ticaret karsisindaki tutumu nedir? Cokuluslu
sirketler bu olguya nasil yaklasir?

Her seyden once kayitdisi uluslararasi ticaretin yayilmas,
devletlerin denetim gucuyle yakindan ilgili. Afrika ulkelerinde
devletlerin acizliginin bu tar ticareti korukledigi ¢ok bariz:
Uluslararasi simir denetiminin zayifligy, yolsuzluk, karayolu
ulasim aginin yetersiz olugu, kronik doviz darbogazlan, vs.
hep bunun gostergeleri. Ithal ikameci politikalar izleyen dev-
letler, doviz kurunu yapay olarak yuksek tutuyor, ulke i¢inde
uretilen mallan yuksek gamrik duvarlanyla korumaya ve bazi
maddelerin ihracatin1 denetim altinda tutmaya ¢ahsiyor. An-
cak soz konusu politikalar bazen istenilenin aksi yonde so-
nuclar doguruyor. Komsu ulkeler arasinda gamruk vergileri
ve doviz kurlan arasindaki yapay farkhliklar, kayitdig: ticareti
korukleyebiliyor. Gimruk vergilerinin yuksekligi, kacak¢ihiga
goz yummak suretiyle kazang saglayabilecek konumda olan
devlet yetkililerinin yolsuzluk yapmasina da yol agabiliyor.
Ornegin Afrika baglaminda, enformel ekonominin genigligi ve
sinir otesi kayitdis: ticaretin yayginligi, devletin ulusal simirlar
dahilindeki denetim kabiliyetinin zayifligina isaret ediyor.
Ekonomik faaliyetlerin duzenlenmesi, denetlenmesi ve vergi-
lendirilmesinden ulke topraklarinin karayolu agiyla entegras-
yonuna, uluslararasi sinirlarin denetlenmesinden yasalarin uy-
gulanmasina kadar, devletlerin zayiflig1 her alanda asikar. Do-
layisiyla, insanlar devletin duzenledigi ve denetledigi kanallar-
dan ulagamadiklar1 mal ve hizmetlere, kayitdisi ekonomi ve
kayitdis1 sinir ticareti yoluyla ulasmaya ¢ahsiyorlar.

Ya devletlerin bu konudaki tutumlan nedir? Bu, birka¢ un-
sura bagl. Eger bir ulkede yapilan kayitdis: ticaret genelde
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digsatima yonelikse, hukametler doviz getiren bu faaliyeti ki-
sitlamak i¢in fazla ¢caba gostermezler. Ornegin Brezilya ve Ar-
jantin'e yonelik siir ticaretinin yaygin oldugu Paraguay'da
durum bu (Connoly vd. 1995). Kayitdig: ticaret disalim yo-
nundeyse, hikumetler doviz ve gumruk vergisi kaybim onle-
mek i¢in daha fazla ugrasirlar. Ancak degindigimiz ornekler,
devletin kayitdig: ticareti denetleme ¢abasinin ya tamamen ba-
sansiz oldugunu, ya zayif kaldigim ya da yeteri kadar kararh
olmadigim gosteriyor. Bunun birkag nedeni olabilir. Ornegin,
sinai uretimin talebin ¢ok gerisinde kaldig: bir ulkede kayitdi-
s1ithalata goz yummak, halkin ihtiyaglannin kargilanmas: ag1-
sindan tek se¢enek olabilir. Kuzey Kore ve bir¢ok Afrika ulke-
si orneginde durum boyledir. lkinci olarak, devletin -deyim
yerindeyse- “derinligi” de onemli. Birgok durumda, yasalan
yapan ve yasalarin ihlal edilmesinden maddi ¢ikar saglayan
yetkililer birbiriyle iligkili kisiler olabilir. Ornegin bir¢ok Afri-
ka ulkesinde kayitdisi uluslararasi ticaret yapan bayuk taccar-
larin siyasetgilerle ve yuksek duzeyli burokratlarla iligkili ol-
dugu soyleniyor (Ellis ve MacGaffey 1996). Cin'de de son on
yilda ortaya gikan baz1 kagakeilik olaylannda luks otomobil ve
elektronik esya kagak¢ilannin gimruk yetkilileriyle baglantih
kisiler oldugu gorulda (Far Eastern Economic Review 1993a ve
1993b). Benzer sekilde Bulgaristan'da, sosyalist ekonominin
¢okmesinden sonra eski komunist yoneticiler, “yeni isadamla-
" olarak karsimiza ¢iktilar (Konstantinov 1994: 237).

Daha genel konusacak olursak, butan bu bahsettiklerim son
birka¢ on yilda devletlerin ulusal ekonomileri duzenleme kabi-
liyetinin zayiflamasiyla ilgili. Bu egilim, dinyamin farkh yerle-
rinde farkh bigimlerinde ortaya ¢ikiyor. Daha once de belirtti-
gim gibi, Sahra'min guneyindeki Afrika ulkelerinde, borg krizi,
kalkinmaci devlet projelerinin tamamen iflas etmesi ve etnik
gruplar aras) savaglar yuzinden bu durum, 1970’lerden beri
ozellikle belirgin bir hale geldi. Cin'de kayitdis1 ve yasadisi si-
nir ticaretinin artmasi, merkezin cevre vilayetler uzerindeki
kontrolunu gevsetmesiyle ayni zamana denk dusta (Womack
ve Zhao 1994). Bulgaristan'da gumrik kontrolunun gevsekligi-
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nin (diger bir deyisle yolsuzlugun yayginhgimn) “piyasa eko-
nomisine gegis” surecinde bilingli bir uygulama oldugu soyle-
niyor. Boylelikle “yeni isadamlar1”na kagakgilik yoluyla serma-
ye biriktirme firsat1 verilmis oluyor (Konstantinov 1994).

Yasadis1 ve kayitdisi ticaret uzerinde fazla denetim olmama-
s1, gamruk gorevlilerinin bu duruma g6z yumarak kisisel ka-
zan¢ saglamalarina imkan tamyor. Devletin yasalan uygula-
mak konusunda umursamaz davrandigi durumlarda, ticaret
yollarinin kilit noktalarinda gorevli yetkililer, yasalar uygula-
mak tehdidiyle taccarlardan rant toplarlar. Turkiye ile ESB
arasindaki bavul ticaretinde durum tam da boyledir. Turkiye
hukuameti, kayda deger bir ekonomik olgu olmadi gerekge-
siyle baglangicta bavul ticaretini gozard etti. S6z konusu tica-
retin fiilen ¢ok onemli bir doviz girdisi sagladig1 anlagildiginda
ise, Gretim ve satis noktalarinda vergi kagirilmasina ve bu mal-
larin gamrikten kayitsiz olarak ge¢mesine goz yumuldu. Rus-
ya'da ise hukamet, mekik ticaretiyle ulkeye giren mallardan
gumruk vergisi alamamaktan rahatsizhk duysa da vatandagla-
rnnin mekik ticareti yapmasina izin vermek zorunda kaldy;
cunku devlet veya ozel sirketlerin talebi kargilayacak kadar tu-
ketim mal1 imal veya ithal etmeleri bugiunku ekonomik kosul-
larda mamkun goéranmiyor. Bu konuda soyle bir saptama ya-
pabiliriz: Bavul ticareti baglaminda iki ulkede de vergi ve dis
ticaret konusundaki yasal duzenlemeler, vergi ve gimruk yet-
kilileri tarafindan ¢ogu zaman uygulanmiyor; bununla birlik-
te, yasalarin igletilmesi olasihg bavul ticareti yapan kisilere
karg: bir tehdit olarak kullamihiyor. Boylelikle, kayitdisihgin
her asamasinda yolsuzluk da gergeklesiyor.

Kayitdisi uluslararas: ticaretin, devletlerin ulusal ekonomi-
leri dazenleme kapasitesi ve yetenegiyle ilgili oldugunu soyle-
dim. Simdi de bu tar ticaretin, kiresel ekonominin bas aktériu
olan ¢okuluslu sirketler agisindan ne anlama geldigini irdele-
yeyim. Bir ulkenin piyasasina formel olarak girmek isteyen
buyuk sirketler agisindan uluslararas: kayitdis ticaret genelde
olumsuz bir faktor olarak goze ¢arpiyor. Bir arun, kayitdis: ve
dolayisiyla da vergi 6denmeden ulusal bir piyasaya girdiginde,
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uretici firmanin o ulkedeki fiyat politikasini, rekabet gucunu
ve dagitim aglarim olumsuz yonde etkileyebilir. Kagak olarak
ulkeye giren bir mal, aym nitelikte bir dranin, o ulkeye resmi
ithalat yoluyla girmis bigiminden daha ucuz olur. Bu sekilde,
uretici yabanci firmanin s6z konusu piyasayn tekeline alma ¢a-
balan bosa ¢ikabilir. Aynca, ulkeye kagak olarak sokulan be-
lirli bir markanin taklidi olan urinler de, imalat¢1 firmanin
pazar payim ve kar oranini dugurebilir.

Tescilli marka veya telif hakkiyla korunan urunler igin bu
durum daha da vahim. Markah kot pantolonlardan video ka-
set ve CD’lere kadar, kayitdis: ticaret, fikir aranu olarak tescil
ettirilmis tekelci mantig ihlal eder. Bu agidan bakildiginda en-
formel uluslararas: ticaret, ¢okuluslu sermayenin tekelci emel-
lerine ve bu emellerini Dunya Ticaret Orgata (DTO) gibi ka-
resel duzenleme organlan araciligiyla mesrulagtirma ¢abalan-
na kargi bir meydan okuma olarak da gorulebilir.

Ancak aksi yonde bir egilim de mevcut. Yuksek gamruk ver-
gileriyle korunan ulusal piyasalarda, kimi zaman kayitdisi ulus-
lararasu ticaret, cokuluslu sirketlerin o piyasaya enformel olarak
girmesi igin bir kanal gorevi gorur. Gamrik vergileri dugap de
firma o piyasaya formel yollardan girdiginde firmanin aran ta-
nitim yapmasina veya dagitim ag1 kurmasina bile gerek kalma-
yabilir (Gillespie ve McBride 1996: 49-51). Cokuluslu sirketler,
baz1 Afrika ulkelerinin piyasalarina girmek i¢in bu yontemi seg-
mis durumda. Yabanaci firmalar, genelde Guney Afrika, Nijerya
ve Kenya'min olusturdugu uggeni kullanarak urtnlerini Afrika
kitasina sokuyorlar. Mallar diger ulkelere bu noktalardan kayat-
dis1 olarak dagitiliyor (Business Africa 1993: 1-2)2°

Pekiyi ya kayitdisi ticaret yapanlar agisindan bu ticaretin an-
lam1 nedir? Sahra’'min gineyindeki Afrika dlkelerinde enfor-
mel sinir ticaretinin, ulus-devletin acizligine ve buytuk serma-
yenin dayatmalarina karsi halkin bir tepkisi.oldugu iddia edi-

20 Turkiye'den de benzer bir 8rnek verebiliriz. 1980’lerde yabana: sigara firmala-
n Turkiye piyasasina resmen girdiklerinde, tuketicilerin buyuk bir bolamau si-
gara kagak¢ihginin yaygin oldugu 1970’lerden beri zaten yabanc sigara mar-
kalarina ahigmiglard.
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liyor (Cheru 1989; Davidson 1992; Ellis ve MacGaffey 1996,
farkh bir gorus i¢in bkz. Nugent 1996). Bu iddiay1 sinamak
icin elimizde daha fazla etnografik veri olmasi gerekirdi. An-
cak yine de su kadarim sdoylemek mumkun: Kayitdig: ticaret,
kriminal orgutlerin tekelinde olmadig1 durumlarda, halkin
yoksul kesimlerinin yagamlarin1 surdurebilmelerinin yollarin-
dan biri. Ornegin Cin'le Kuzey Kore arasindaki kayitdis: tica-
ret, Kore vatandaslarinin yokluklarla bagedebilmelerine ola-
nak saglamakla kalmaz, simirin Cin tarafindaki yoksul etnik
Koreli koylilere de bir ek gelir kaynag) olusturur. Bu kitapta
da benzer bir iddiada bulunacagim. Hem Rusya'daki bir¢ok
mekik taccan igin, hem de Istanbul'daki bir¢ok go¢men igin,
bavul ticaretiyle ugrasmak ekonomik a¢idan hayatta kalma sa-
vasinin bir par¢asidir. Birgok insani uluslarotesi enformel tica-
rete girismeye zorlayan etmenler, issizlik, 6zellikle kadinlarin
ve gocmenlerin formel is piyasasina girmede karsilastiklar
zorluklar, ucretlerin duguklagu ve (koyluler igin) topraksizhk
olabilir. Insanlar1 kayitdis: ticarete girismeye 6zendirici etmen
ise sinirlar arasindaki fiyat, doviz kuru ve gumruk vergisi fark-
hilhiklardan yararlanarak bir miktar para kazanma firsatidir. An-
cak bayuk ¢aph kagakgilar i¢in durum ¢ok farkh. Siyasi bag-
lantilan1 veya siddet kullanma imkanlari, buayuk kagak¢ilarin
ticari faaliyetlerinin ¢ok daha karh girisimler olmasini saglar.
Dunyanin ¢esitli bolgelerindeki kayitdig: ticaret olgusuyla il-
gili arastirmalarin azlig), yukarida ortaya attigim hipotezlerin
ne kadar dogru oldugunu sinamami ve buyuk ol¢ekli kagakgi-
lik ile kaguk ol¢ekli kayitdig: ticaretin boyutlarini birbirinden
acik secik ayirt etmemi engelliyor. Ancak, iki tar kayitdig: tica-
ret de bir¢ok yerde mevcut ve igice gecmis bir sekilde yuratul-
meye devam ediyor. Bu kitapta, Turkiye ile ESB arasinda hem
bayuk olgekli orgutla kayitdis: ticaretin, hem de kuguk ol¢ekli
enformel ticaretin mevcut oldugunu gosterecegim. Amacim,
s6z konusu uluslarotesi enformel piyasanin dinamizminin kua-
cuk olgekli ticaretten kaynaklandigim vurgulamak olacak.
Burada hemen, kuguk 6lgekli uluslararasi kayitdis: ticaretin,
kagakgeilikla ve/veya yasadisi mallarin ticaretiyle bir tutulama-
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yacagimn altim ¢izmeliyim. Sunu iddia ediyorum: Kayitdis
kuaguk ve orta olgekli uluslararasi ticaret, Braudel'in piyasasi
dazeyinde gergeklesiyor. Bu bakimdan, uluslararas: kriminal
ekonomiden kavramsal olarak aynigtirilmas: gerekiyor. Asag-
da, bu kavramsal farklihg ortaya koymaya ¢alisacagim.

Farkh bir kayitdisihk: Mafya ve sug orgitleri

Gunumuzde kuresel ekonominin onde gelen aktoérleri arasin-
da yalmzca gokuluslu girketler degil, kriminal orgutler de bu-
lunuyor. Sug orgutleri dinya ekonomisi iginde ¢ok uzun sure-
dir faaller. Ancak son on yilda hem ekonomik faaliyetlerinin
boyutu buyuda, hem de bu tur orgitlerin sayis1 ¢ok artti
(Strange 1996: 110). 1990’larda kriminal ekonomiden kay-
naklanan para akiglarinin yilhik hacminin, 500 milyar ila 1 tril-
yon dolar arasinda oldugu tahmin ediliyordu (Castells 1998:
169). Sug orgutleri giderek uluslarotesi organizasyonlar haline
geliyor. Para piyasalarinin serbest birakilmasi, devletlerin ulu-
sal ekonomileri dizenleme islevinin zayiflamasi ve bilisim
teknolojilerinin gelismesi gibi -ekonomik kiresellesmeyi hiz-
landiran- suregler, su¢ orgutlerinin uluslarotesi iliskiler kur-
masina ve kara para aklamadan uyusturucu kagak¢ihgina ka-
dar bir dizi faaliyeti degisik ulkelerde es zamanh olarak ve ko-
ordinasyon igerisinde yurutebilmesine katkida bulunuyor
(Friman ve Andreas 1999: 11). Farkl tlkelerde yerlesik olan
sug orgutleri, birbirleriyle “stratejik ittifaklar” kurarak, birbir-
lerinin “topraklarinda” faaliyet gosterebiliyor (Castells 1998:
168-169; Friman ve Andreas 1999: 7). Kriminal orgutler, Ko-
lombiya ve Rusya gibi ulkelerde uslenerek, dunyanin dort bir
yanindaki faaliyetlerini sardirmek icin aglar kuruyor (Strange
1996: 111).

Ashinda kiresel kriminal ekonomi, “formel” dinya ekono-
misinin disinda yer almiyor. Tam aksine, finans piyasalar1 ve
uluslararas: ticaret aglari araciligiyla kriminal ekonomi formel
ekonomiyle igice girmis durumda (Castells 1998: 167). Tipki
cokuluslu sirketler gibi, uluslarotesi kriminal orgatlerin faali-
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yetleri de ulus-devletin otoritesini sarsic1 nitelikte. ABD’ye
uzanan Sicilya Mafyasi1 ve Guney Amerika’daki uyusturucu
kartelleri haricinde, sug¢ orgutleri genelde 1980’lere kadar
ulus-devletlerin sinirlan iginde faaliyet gosterirdi. Devletlerin
kimi faaliyetleri sug ilan etmesi, baz1 6rgutlerin yuksek riskler
alarak bu islere girisip tekelci rantlar toplamasina olanak veri-
yordu (Strange 1996: 114). Ornegin Italya'nin guneyinde dev-
let, can ve mal givenligini korumak ve toplumsal duzeni sag-
lamak gibi yetkilerinin bazilarim sessizce mafyaya devretmis
gibiydi. 1980’lerde finans piyasalarinin serbest birakilmasin-
dan sonra, mafyanin eline yeni bir firsat gecti. Mafya gruplari,
bir yandan yasadigi mallar igin yeni dis pazarlar bulabiliyorlar-
dy, bir yandan da buradan elde ettikleri kazanc “kiy1 bankaci-
Iig1” (off-shore banking) sisteminde aklayabiliyorlard: (agk:
119-120). Bu esnada, farkh ulkelerin mafyalar, birbirleriyle
isbirligi icinde hareket ettiler. Butun bunlar, zaten gokuluslu
sirketler ve milletleraras1 ekonomik orgutler karsisinda otori-
tesini yitirmekte olan devletlerin mafyalar kargisindaki guaca-
nun iyice zayiflamasina yol agti.

Bununla birlikte, sug orgutleriyle devletler arasindaki iliski-
nin basit bir gu¢ rekabetinden daha karmagik oldugunu kabul
etmeliyiz. Kriminal gruplar bir¢ok ulkede siyasi yapinin i¢ine
nufuz etmis durumda. Yolsuzluk ve rusvet, bu iliskinin en ya-
lin tezaharudur. Italya, Kolombiya, Tayvan ve Rusya gibi bir-
cok ulkede mafya, parlamento ve hikumetlere dogrudan veya
dolayh olarak sizmistir (Shelley 1999: 33-35).

Rus mafyasinin 1990’lardaki yukselisi, 6rgatla suglarin
uluslarotesi hale gelmesinde onemli bir rol oynamistir.
SSCB'de ¢esitli mafya gruplan 6teden beri mevcuttu.?' Sovyet

21 Sovyet doneminde kriminal ekonominin hapiste yatan ve “Hirsizlar Dunyas:”
olarak adlandinlan bir grup azih suglu tarafindan yénetildigi s6yleniyor (Han-
delman 1995). Ashnda zaman zaman ust duzeydeki parti yetkilileri de sug or-
gutlerinin iginde yer aliyordu. Ornegin 1980'lerde Ozbekistan ve Azerbay-
can'dan Rusya'ya sebze-meyve gonderen mafyalann i¢inde bu cumhuriyetlerin
Komunist Parti liderleri ve hatta Sovyet lideri Leonid Brejnev'in damad bile
yer almigt. 1988'de bu iligkiler ortaya giktiginda onbinden fazla gérevli ve
yetkilinin igine son verilmisti (Sterling 1994: 90-92).
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ekonomisinin 1980'lerin ikinci yarisindan itibaren disa aqil-
masl, sug orgitlerinin uluslararas1 diuzeyde faaliyet gosterme-
sine olanak sagladi. 1990'lann baginda Rusya’da kriminal or-
gutlerin sayisi1 bir yandan artarken, bir yandan da bu orgutler
Amerikan ve Italyan mafyalanyla ortak ¢alismaya bagsladi. Rus-
ya'da sug orgutlerinin faaliyetleri, hara¢ toplamaktan uyustu-
rucu ve silah kagak¢iligina, kadin ticaretinden sanat eserleri ve
nikleer madde kagakgiligina varan genis bir yelpaze olusturu-
yor. Rus mafyasinin kisa surede buyuk paralar kazanmasim
saglayan islerden birisi, petrol ve ¢esitli madenlerin yurtdisina
kagirlmasi oldu. Kagit uzerinde yasal ihracat gibi gorinse de,
aslinda hammaddeler devlet kuruluslarindan ¢ok ucuza alimp,
yurtdisinda ¢ok pahaliya satildig igin bu tur ticaretin Rus eko-
nomisine gayet olumsuz etkileri oldugu soylenebilir. Bu faali-
yetlerde bulunurken Rus mafyasinin, Italyan, Kolombiya ve
Amerikan mafyalan ile isbirligi yaptig1 da biliniyor. Bir iddiaya
gore, bu sure¢ icerisinde rublenin degeri kasten dusurilerek,
yabanci mafyalarin milyarlarca dolar kara parasi da Rusya eko-
nomisinin ¢atlaklarinda aklanabildi (Sterling 1994: 169-209).
Rus mafyasi, “piyasa ekonomisi"ne ge¢is surecinin hemen
hemen her agamasina damgasim1 vurdu. Daha 1990’larn ilk
yillarinda, sug orgutlerinin yeni yeni ortaya ¢ikan ozel isletme-
lerin ve kooperatiflerin ¢ogunu ele gegirdikleri sdyleniyordu.??
1992'de baglayan o6zellestirme sureciyle birlikte mafya da kol-
lar1 sivadi. Ornegin Moskova'da 6zellestirilen magazalar, depo-
lar, oteller ve hizmet sektorundeki diger firmalarin yarisini,
birka¢ mafya grubunun aralarinda paylastig1 iddia edildi (Ster-
ling 1994: 99-100). Rus ve diger Dogu Avrupa mafyalarinin
cok faal oldugu bir diger alan da silah ve nikleer madde ka-
cak¢ihigr Sovyetler Birligi dagildigindan beri, Kalagnikof tu-
feklerinden roketatarlara ve nikleer maddelere kadar her tar-
la silah, yerel siyasi liderlerin, firma yoneticilerinin ve sug or-
gutlerinin eline gecti. Aslinda Rus silahh kuvvetleri ve yuksek

22 Rusya'nin eski devlet bagkam Boris Yeltsin, 1992'de ulkedeki ticari kurulugla-
nn yaklasik ugte ikisinin kriminal érgitlerle baglantisi oldugunu séylemigti
(Sterling 1994: 94).



duzeyli hukamet yetkililerinin de, ¢ok buyuk bir déviz kayna-
g1 olan silah kagak¢ihginin iginde yer aldig) iddia ediliyor
(agk: 217-219).

Uluslarotesi orgutla suglardan kaynaklanan meta ve para
akislan ile benim bu kitapta kayitdis1 uluslararas: ticaret diye
adlandirdigim meta akiglan arasindaki fark nereden kaynakla-
niyor? Daha 6zele inersek, ESB'deki mafyalann faaliyet alanla-
n ile mekik ticareti arasindaki aynm nedir? Oncelikle, bu ay-
nmin sadece yasal tammlara dayanmadigim soylemeliyim. Sug
orgutleri genelde yasadisi mallann kagakgilig ile bazi mallann
(ornegin fildigi, sanat eserleri, vs.) ve insanlann (go¢menler ve
kadinlar) yasadisi akiglanndan para kazanirlar. Ancak yukari-
da degindigim gibi, mafya gruplari hammaddeler gibi yasal
mallann ticaretiyle de ugrasirlar. Aynca, sug orgutleri kara pa-
ra aklamak i¢in gayn menkul ve yasal ticarete de yatinm ya-
par. Demek ki, iki olgu arasindaki fark sadece yasallik derece-
leriyle ilgili degildir. Kayitdis1 kuguk ticaretle kriminal mal
akislan arasindaki ayirt edici farkhhk, bu iki tur faaliyetin 6l-
cekleri ile de agiklanamaz. Bir para aklama operasyonu, Rus-
ya'dan Bat1 Avrupa’ya ve Kuzey Amerika'ya kadar yaylabilir.
Ama bu kitapta gérecegimiz gibi, yasal mallann kayitdis: tica-
reti de kitalararasi boyutlara ulagabilir.

lki olgu arasindaki en onemli fark, niceliksel degil nitelik-
seldir. Bu farkh iki tardeki meta akisi, kiresel ekonominin
farkh duzeylerinde gergeklesir. Daha once de belirttigim gibi,
hem uluslarétesi kriminal ekonomi hem de kuguk 6lgekli ka-
yitdisi uluslararas: ticaret, ekonomik kiresellesme ortaminda
serpildi. Kuresellesme su¢ ekonomisinin gelismesini saghyor;
enformel ticaret ise dunya ekonomisinin kuresellesme yuzun-
den olugan yanklannda varhigim sardirayor. Bu agidan bakil-
diginda, sug orgutleri global ekonomide tipk: ulus-devletler ve
cokuluslu sirketler gibi bagimsiz aktorler haline gelmis du-
rumda. Kayitdigi uluslararasi ticaret ise ulus-devletlerin geri
cekildigi, cokuluslu sirketlerle mafyanin ise henuz ele gegir-
medigi alanlarda faaliyet gosteriyor. Kaguk ol¢ekli girisimciler,
bos kalan yanklara girerek, ulkeler arasindaki gamruk tarife-
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leri, doviz kurlan ve talep yapilar1 arasindaki farklihiklardan
yararlanmak suretiyle para kazanmaya ¢ahsiyorlar.

Yukarida anlattiklarimla ilintili olarak, iki olgu arasindaki
diger bir fark da su: Kriminal orgutlerin avantaji, aynen ¢oku-
luslu sirketler gibi, tekelci veya yari-tekelci rant toplama kabi-
liyetlerindedir. Cokuluslu sirketler bunu patentler, telif hakk:
yasalar, tescilli markalar gibi yasal ekonomik yollardan yapi-
yorlar. DTO gibi kuresel orgutler ve hatta ulus-devletler, bu
konuda ¢okuluslu sirketlere yardimci oluyor. Sug orgutlerinin
tekelci faaliyetleri ise, siddet kullanma kabiliyetlerinden, ra-
kiplerin sayisinin az oldugu yuksek riskli alanlarda faaliyet
gostermelerinden ve devletle “ayricahkl” ama gizli-kapakh
iliski kurmalarindan kaynaklamyor.

Bu bakimdan, ¢okuluslu sermayenin denetledigi meta ve
para akiglan gibi kriminal ekonominin yénlendirdigi meta
akislan da Braudel'in tammladig1 karsi piyasaya, yani kapita-
lizm duzeyine ait. Kuguk ve orta olgekli kayitdigi ticaret ise
Braudel'in piyasasinda yer aliyor. Bununla birlikte, bu iki olgu
arasinda bir hayli etkilesim vardir ve dolayisiyla kesin bir ay-
nm ¢izgisi ¢izmek ¢ok gugtir. Sonraki bolamlerde gorecegi-
miz gibi, bavul ticareti ¢ercevesinde de kriminal ekonomiyle
kuguk ol¢ekli ticaret arasinda etkilesimler mevcuttur.

Bir kavram olarak uluslarétesi enformel ekonomi

Bu bolumde, mekik ticaretini uluslarétesi bir enformel ekono-
mi olarak nasil kavramlastirabilecegimiz uzerinde durdum.
Kuresellesme yazinyla, kayitdisi ekonomi konusundaki yazin,
bir noktada kesisiyorlar. lki alandaki ¢alismalarda da, ¢okulus-
lu sermayenin, meta zincirlerinin uretim ve dagitim halkala-
rinda yer alan kayitdisi ve/veya ucuz emekten tageron firmalar
araciligiyla faydalandigy vurgulamyor.

Benim buradaki iddiam ise farkh.. Mekik ticareti olgusundan
yola ¢ikarak, bir yandan, kuresellesmenin sadece ¢okuluslu
sirketlerin 6znesi oldugu bir sire¢ olmadigini, “siradan” in-
sanlarin da uluslarotesi ekonomik ve kalturel yapilarin olus-



masinda rol oynayabilecegini vurguluyorum. Diger yandan da,
enformel ekonominin salt “kentsel” bir “sektor” degil, tam ak-
sine kendi dinamizmine sahip, dolayisiyla da esneklik kabili-
yeti olan bir yap1 oldugunu; sinirlar ve “ekonomik sistemler” -
asin etkinlik gosterebilecegini savunuyorum. Bu savimi kav-
ramsal olarak somutlagtirabilmek igin, Braudel'in tanimladig
ekonomik katmanlara bagvuruyorum. Kayitdis1 ekonomiyi pi-
yasa iginde tanmimlamak, bu yapinin uluslarétesi dizeyde nasil
faaliyet gosterebildigini agiklamama katkida bulunuyor.

Bavul ticareti aglarina baktigimizda, enformel ekonominin
Istanbul’da, Moskova'da ya da bagka bir sehirdeki kentsel bir
“sektor” degil, aksine uluslarotesi duzeyde isleyen bir ekono-
mik yap1 oldugunu goérayoruz. Sonraki bolumlerde daha ay-
rintih olarak tartisgacagim gibi, Istanbul'da Laleli’ye yonelik
kuguk ol¢ekli imalat, Laleli'de kayitdis1 toptancilik, ¢elnokla-
rin sinir agiri ticaret faaliyetleri ve nihayet ESB'nin gesitli bol-
gelerinde perakendecilik, bir akislar uzam i¢inde, yapisal bir
butun olarak isler. S6z konusu uluslarétesi piyasaya dinamizm
ve esneklik kazandiran unsur da budur. Istanbul'da dretim,
ESB'li turistlerin “mekik dokuma” faaliyetleri esnasinda, Rus-
ya'daki veya Ukrayna'daki tuketici talepleri ve ahm gucu cer-
cevesinde sekillenir. Uretimden perakendecilige kadar mekik
ticareti kapsamindaki bir dizi ekonomik faaliyet kagik olgek-
lerde baslamis ve piyasadaki agin rekabet yuzinden bu faali-
yetlerden elde edilen kar oranlan dasuk kalmistir. Diger bir
deyisle, s6z konusu uluslarotesi ticaret agi, Braudel piyasast
icinde varolmaya devam etmistir.

Ancak aym zamanda, piyasada ekonomik bir katmanlasma da
yagsanmistir. Yukanda da vurguladigim gibi, mekik ticareti piya-
sasinin daha ustteki ekonomik katmanlarla (mafya ve devlet
destekli buyuk sermaye) simbiyotik bir iliskisi vardir. Yani ylus-
larotesi enformel ekonomi kapal bir kutu degildir; sermaye yo-
gunlasmasi ve tekellesme egilimlerine agiktir. Kitabin bundan
sonraki bolimlerinde, bu hususlan etraflica tartisacagim.






UGUNCU BOLUM
Mekik ticaretinde meta akiglan ve
sermaye birikimi: Uretim ve toptancilik

1997 yazinda Laleli'de alan aragtirmasi yaparken, bir spor gi-
yim sirketinin sahibiyle goragsmuagstam. Adi Junker olan firma-
nin sahibine bu ismi niye sectiklerini sordum. Mustafa Bilgin,
anlamh bir isim se¢mek istediklerini, ama baskasinin markasi-
n1 da taklit etmeyi arzu etmediklerini anlatti: “Eskiden bir s1-
niftan bahsedildigini duymugtum. Saniyorum Fransa'da [!]
varolan bu sinif, koylalukten sanayiye gecis yapmig. Ben de
sirketime bu sinifin, Junkerler'in adin1 verdim.” Mustafa Bil-
gin, mulakatin sonlarina dogru Laleli'de ve eski Sovyetler Bir-
ligi'nde bavul ticaretinin paralel olarak nasil gelistigi konusun-
daki izlenimlerini anlatirken, sunlan soyledi: “Rusya’da da La-
leli'de de girisimciler ise kuguk baslad1. lkisinde de yavas ya-
vas bir sermaye birikimi gozleniyor. Ama Laleli hala prekapi-
talist; hala feodalizmden kapitalizme ge¢is asamasinda...”
Hakikaten de bavul ticaretinin gelisim surecini inceledigi-
mizde, toptancilik, imalat ve dagitim gibi sektorlerde baslan-
gicta kuguk ve orta olgekli isletmelerin ¢ogunlukta oldugunu,
ancak ¢ok hizli bir sermaye birikimi streci yasandigim gozla-
yoruz. Kitabin bu ve bundan sonraki bolamu, Turkiye ile ESB
arasindaki mekik ticareti aglarim olugturan meta akislarimin
halkalar1 azerine odaklanacak. Amacim, imalat, aracilik, tasi-
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macihik, toptancilik, dagitim ve perakendecilik faaliyetlerini
inceleyerek, mekik ticareti piyasasinin nasil ortaya giktigim ve
gelistigini agiklamak ve ¢ok katmanli ekonomik yapisim orta-
ya koymak. S6z konusu uluslarotesi piyasada birgok faaliyetin
kagik olcekli ve kay itdisi olarak basladiginmi, ancak zaman
icinde meta zincirinin bazi halkalarinda sermaye yogunlasma-
s1 oldugunu gosterecegim. Bunun sonucunda mekik ticareti
piyasasinin katmanl bir yapiya buartinduguna ve belirli faali-
yetlerle ugrasan baz firmalarin ticaret ag icindeki ekonomik
gicinun arttigini vurgulayacagim.

Bu bolumde oncelikle, bavul ticareti piyasasinin nasil ortaya
¢iktigy azerinde duruyorum. Turkiye'de bir anlamda bavul ti-
careti olgusuyla Laleli 6zdes oldugu igin, tartismaya toptanci
esnafhik/aracihik halkasiyla baglamak uygun olacak. Ancak kisa
sure i¢inde hazir giyim imalatgilan Laleli piyasasim “kesfetti-
ler” ve sektorde 6nemli baz1 degisikliklere sebep oldular. Dola-
yisiyla ikinci olarak uretim halkasina egilecegim. Ozellikle de,
Turkiye'den yapilan bavul ticaretinin buyuak kismim olusturan
hazir giyim, ayakkabi ve deri giyim alt sektorleri azerinde du-
racagim. Bolimin sonunda, mekik ticaretine yonelik imalat
sektoring, son 20 yilda dinyada ¢ok tartisilan esnek uzman-
lasma ve kuguk ol¢ekli firma aglanyla kargilagtiracagim. Lite-
raturde deginilen bir¢ok olgudan farkh olarak, Laleli'ye yone-
lik kugak olgekli hazir giyim imalatinin g¢okuluslu sirketleri
tarafindan orgutlenmediginin altim ¢izecegim ve bu sektéorin
“esnekliginin”, imalatgilar ve mekik tuccarlar1 arasindaki
uluslarotesi duzeydeki etkilesimden kaynaklandigini vurgula-
yacagim. Boylelikle, mekik ticareti olgusunun ekonomik kiire-
sellesme tartismasi gergevesindeki 6zginlagunin altim ¢izmis
olacagim.

Laleli'de girisimcilik ve kayitdisilik

Bugunku niteligiyle bavul ticareti piyasasinin ilk niveleri,
1970’lerde ortaya ¢ikmsty; fakat o donemde s6z konusu tica-
retin merkezi, Dogu Avrupal turistlerin ahsveris ettigi Kapah
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Laleli’de bavul turistlerinin guvallarir tagiyan tagiyicilar.

Carg1 ve cevresiydi. 1950’lerden 1980’lere kadar bir mahalle
havasinda olan Laleli'de ise, Beyazit'in islekliginden eser yoktu
(Istanbul Ansiklopedisi 1994, Keyder 1999c). Mahalle halkina
hizmet eden kug¢uk dukkanlar disinda pek bir ticari igletme-
nin olmadig1 Laleli, seksenlerden itibaren degismeye baslad.
Oncelikle, tarihi yarimaday: ziyaret eden turistlere hizmet
eden oteller insa edildi. Seksenlerin ikinci yarisinda Dogu Av-
rupa'dan gelen bavul turistlerine yonelik dukkanlar agilmaya
bagladi. O yillarda oteller ve magazalar, Ordu Caddesi’nin ku-
zeyinde kalan Yukarn Laleli'de yogunlagiyordu. 1990’larda ise
bavul ticareti Asag) Laleli'ye de yayilmaya baglad1. 1997 itiba-
riyle, bavul ticaretine yonelik piyasa, kuzeyde Sehzadebasi
Caddesi'nden, guneyde Hayriye Tiuccar1 Caddesi'ne kadar ya-
yilmist1. Laleli bolgesi, dogusunda Beyazit'la icice girerken, ba-
tida Atatark Bulvari, Laleli’yi Aksaray'dan ayiriyor. Aksaray’da
da mekik taccarlarina yonelik gece kulupleri, seyahat acente-
leri ve pansiyonlar bulunuyor.

Mekik ticareti, Laleli'de ekonomik faaliyetleri oldugu gibi fi-
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ziksel mekam da belirliyor. 1990’larda bolgedeki otellerin ¢o-
gu yalnzca bavul turistlerini konuk ediyordu. Gerg¢i 1998'deki
krizden sonra u¢-dort yildizh otellerin bazilan Batili turistlere
donduler; fakat bugun hala, Laleli'de konaklayanlann bayuk
¢ogunlugu ESB'den veya Dogu Avrupa'dan gelen bavul turist-
leridir. Mekik ticaretinin hacmi genisledikge, semtteki binalar
da bu sektore hizmet eder hale geldi. Bir yandan oteller inga
edilirken,' apartmanlarin ilk u¢-dort katindaki daireler dukka-
na gevrildi. Genelde alti-sekiz kath olan binalarin ust katlan
ise depo olarak kullanilmaya baslandi. Bununla birlikte, Asag
Laleli'de ara sokaklardaki bazi binalann en ust katlan hala ko-
nut olarak kullanihyor. 1990’lann ortalanna gelindiginde, La-
lelide mekik tuccarlarina yonelik magaza sayisinin onbini ag-
tig1 tahmin ediliyordu (ITO 1995).

Uluslarotesi bavul ticareti agindaki inisler ve ¢ikislar, Lale-
li'deki faaliyetlere yansir. Mal talebinin artmasi veya azalmasi-
na bagh olarak, Laleli sokaklar1 da kalabaliklagir veya tenhala-
sir. Ornegin 1998 Agustos ayindaki kriz, semti ¢ok etkiledi.
Rublenin devaliasyonundan sonra ¢elnoklann sayisi hizla das-
ta. Is yapamayan veya ¢elnoklardan buyuk alacaklan olan ma-
gazalar kapanmaya baslad1. 2001 yazinda Laleli'yi yeniden zi-
yaret ettigimde ise hem Rusya ekonomisinin toparlanmasi
hem de Turkiye'deki Subat 2001 krizinin etkileri sayesinde,
semt eski canlihgina yeniden kavusmak uzereydi. Celnoklar
yeniden mekik dokumaya girismis; 6te yandan i¢ piyasada is
tutturamayan bazi girisimciler, sanslarim denemek tzere Lale-
li'ye akin etmeye baslamislardi. Asagida, Laleli'de s6z konusu
toptancilik faaliyetlerinin nasil gelistigi ve ne gibi o6zellikler ta-
sidigini tartisacagim.

Piyasaya giris

Pek ¢ok kisi, Laleli esnafimi “komisyoncu” olarak niteler.
Yani magazacilar, mekik tuccarlariyla hazir giyim imalatgilan

1 Eminonu Belediyesi'ne gore, 1997'de ilge simirlan iginde 270 otel bulunuyor-
du. Bunlann yaklagik ugte ikisi Laleli’de yer ahyor.
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arasinda bir nevi aracilik yapar. Bir ayakkabi imalat¢isinin ifa-
desiyle, Laleli esnafi “satabildigi seyleri alir; aldig seyleri sat-
maz.” Diger bir deyisle esnaf sadece ¢elnoklarin talep ettigi
mallan magazasina getirir ve mevcut talep disinda bir mal sto-
gu bulundurmaz.

Bu nedenle de Laleli esnek, ama esnek oldugu kadar da is-
tikrarsizliga meyyal bir pazaryeridir. Laleli, bir¢ok kisinin be-
lirttigi gibi bir “spot piyasasidir” ve dolayisiyla bu piyasada
her zaman “sicak para” bulunur. Bu 6zellikler, semtte 1990’la-
rin basinda girisimcilige damgasini vurdu. O donemde piyasa-
ya girmek pek ¢ok agidan kolaydi. Magaza agmak igin buyuk
bir baslangi¢ sermayesi gerekmiyordu. Birkag hazir giyim mo-
delinin sergilendigi kaguk bir diukkan, pazara girebilmek icin
yeterliydi. Baz1 kigiler, Laleli'ye isportacilik yaparak girdiler.
Bu durumun 6zgunlagine dikkat ¢eken bir magaza sahibi
soyle diyordu: “Turkiye'de sokak saticilarinin bile ihracat yap-
tig1 tek yer Laleli.” Piyasaya girig, burokratik agidan da kolay-
di. 1970’lerden itibaren polis ve zabita, Beyazit ve Laleli'de ya-
bancilarla Turkiye vatandaslan arasindaki takas islemlerine,
karaborsa doviz islemlerine ve kayitdigi bavul ticaretine goz
yumuyordu.

Bavul ticareti yayginlaginca Maliye Bakanhg da kayitdisihga
ses ¢ilkarmamaya bagladi. Mekik ticaretinin yasal gergevesini
Dis Ticaret Mustesarhgr'mn (DTM) 1990’da yayimladig (ve
1992'de uzerinde degisiklik yapilan) Bedelsiz Ihracata lliskin
Teblig olusturuyor. S6z konusu teblig, yabanc turistlerin iste-
dikleri miktarda ve degerde tiketim malini, fatura veya ihracat
belgesi gostermeksizin yanlarinda yurtdisina gikarabilmesine
olanak tanidi. Ankara’da gorustagam bir DTM yetkilisinin ifa-
desiyle, turistler bu teblig ¢ercevesinde “eger fiziki olarak
mumkin olsa, yanlarinda bina bile goturebilirlerdi.”

Mekik tuccarlar: arasinda fiyat rekabeti ¢ok yogun oldugun-
dan, turistler yuzde 15’'lik KDV'yi 6demeye yanasmiyorlardi.
Esnaf da ne vergiyi musteriye yansitmak ne de -yine rekabet
yazinden- bu yukua kendi astlenmek istiyordu. Sonug olarak
satislarin cogunlugu kayitdis1 ger¢eklesiyordu. Bu durum ima-
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lata da yansidi. Hizla bayuyen bir ekonomik alani denetlemek
hem fiziki hem de siyasi agidan zor oldugu i¢in Maliye Bakan-
gy, Laleli pazan ve ona yonelik imalat sektorindeki kayitdigi-
hkla pek ugragmadi.

Bavul ticaretini kayit altina alma konusunda bir etat yapan
DTM ve Gumrukler Genel Mudurlaga yetkilileri, sonug ola-
rak bu konuda alinacak bir kararin siyasi iradeye bagh oldu-
guna hukmetmislerdi.? Laleli piyasas: serpildik¢e, dogrudan
veya dolayl olarak bavul ticaretine yonelik olarak ¢alisan sek-
torlerde istihdam edilen kisilerin sayis1 artmisti. Hukumetler
bavul ticaretinin kayit altina alinmasi meselesine gevsek yakla-
styordu, ¢unku bu sektorden para kazanan onbinlerce se¢men
vardi. Ustelik, turistler i¢in vergisiz satis ya da gamruklerde
vergi iadesi 6denmesi gibi ticareti kayit altina alacak bir yon-
tem bulunmas: teknik olarak da ¢ok zordu. Ornegin bir ara,
Laleli'nin bir serbest ticaret bolgesi haline getirilmesi fikri or-
taya atildi. Ancak Laleli'nin gevresindeki yogun kent doku-
sundan ayrnlarak kapatilmas: fiziki olarak mimkun goéralme-
di. Daha da onemlisi, hukumetler, gelecegi belli olmayan ba-
vul ticareti igin boyle bir yatinm yapmaya niyetli degildi. Bu
kosullar altinda, maliye memurlar, butin islemleri kayitsiz
olan Laleli'deki magazalara fazla zorluk ¢ikarmiyor, olan bite-
ni -kimi zaman ufak bir “har¢hk” karsiliginda- gormezlikten
geliyorlard. Laleli'ye faturasiz mal sevkiyat1 da resmi mesai sa-
atleri diginda veya haftasonlar1 yapiliyordu. Piyasay: izleyen
bazi kisiler, Laleli'nin “fiili bir serbest bolge” haline geldigini
belirtiyorlardi (ITO 1995).

Sonug olarak, Laleli’de kayitdisihga masamaha gosterilmesi,
girisimcilerin piyasaya girmesini kolaylastinnyordu. Ancak bu
“serbest tesebbiis” tablosunu kismen bozan bir unsur da orta-
ya ¢itkmigti. Laleli'de hem eskiden konut olarak kullanilan
apartmanlar, hem de oteller yer aliyordu. Baglangigta girisim-
ciler, eski apartman dairelerinden bozma dukkanlara pek yiuk-
sek kiralar 6demiyorlardi. Fakat dukkan sayis1 90’larin ortala-

2 Bu paragraftaki bilgiler, konuyla ilgili DTM ve Maliye Bakanhg yetkilileriyle
yapugim mulakatlara dayamiyor.
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nnda onbini aginca, kiralar astronomik duzeylere ulast1 ve k-
cuk esnafin piyasaya girisi zorlagti. 1996-7'de ben arastirmam
yaparken, kiralar ya dolar ya da mark olarak belirleniyordu ve
dukkan buyukluagune gore 500 dolardan (ana caddede ¢ok
kath bir magaza igin) 15 bin dolara kadar kira rakamlar duy-
mak mumkindu.? Bu sureg i¢inde bir¢ok apartman yikilarak
otele veya pasaja donugturalda; bu, kiralarin iyice firlamasina
yol agti. Kiralarin yiksek olmasinin bir bagka nedeni ise semt-
teki emlagin az sayida kisinin elinde toplanmig olmasiydi. La-
leli'deki bayuk otellerin ve otellere bagh sik pasajlann ¢ogu,
eskiden uyusturucu kagak¢ihigy yaptigi soylenen kisilere ait.
Mekik tuccarlarina yonelik hizmet veren buyuk bir turizm
acentasinin sahibi, kendisiyle yaptigim gorusmede, Laleli'de
binalarin ¢ogunun toplam on-onbes kisinin elinde oldugunu
anlatt1. Gergi otel sahiplerinin bavul ticaretiyle ugrasmadiklar
soyleniyordu, ama astronomik kiralar piyasaya serbest girisi
guglestirebiliyordu. Sonugta diyebiliriz ki, Laleli piyasasi, olu-
sumunun ilk asamalarindan itibaren devlet, mafya, belediye
veya mulk sahiplerinin denetiminde degildi. Bircok magaza
sahibi ve otel yoneticisinden benzer seyler duydum: Laleli pi-
yasasl, en azindan 1990’larin ilk yansinda, kira odeyebilecek
parasi olan her girisimciye agikt1.

Piyasa doygunlasiyor

Laleli'de herkesin soz ettigi bir olgu, 1990’lann basinda bazi
magaza sahiplerinin ¢ok buyuk paralar kazanmis olmasiydi. O
donemde, cebinde 500-1.000 dolan olan bavul turistleri Lale-
li'ye geliyor, birkag valiz dolduracak miktarda, en ucuzundan
giyim egyalann aliyorlardi. Mekikler ucuz mal talep ettikleri
icin kalite de ¢ok dusukti. Satilan bir ¢uval malin tamaminin
defolu giktig1 ¢ok oluyordu o donemde. Defo olmasa bile dikis
ve kumas kalitesi kotu olabiliyordu. Laleli'ye verilen malin ¢o-

3 Rusya'da 1998'de yasanan krizden sonra Laleli’'de kiralar distu; ancak 2001 ve
2002 yazlarinda bélgeyi ziyaret ettigimde, dukkan kiralan yeniden eski yiksek
dizeyine ulagmigti.
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gu Gunesli, Yeni Bosna, Caglayan, Avcilar ve Merter'deki ku-
cuk atolyelerde uretiliyordu. I piyasada adi bilinen firmalar
Laleli i¢in imalat yapmiyorlard:; ancak ihracat fazlasi veya de-
folu parti mallarim1 gonderiyorlardi.

1994 y1l1, bavul ticaretinin “patlamasi” agisindan bir donim
noktasi oldu. Bir yandan, yasanan ekonomik kriz ve ardindan
gelen 5 Nisan kararlan i¢ piyasaya donuk imalat sektoranu
sekteye ugratmsti. Thracata yonelik hazir giyim sektora hem
Avrupa'daki ekonomik durgunluk hem de Turk lirasinin agin
deger kazanmis olmas1 nedeniyle zaten birka¢ yildir zorluk
icindeydi. Bu arada, Guneydogu Anadolu'daki savas kosulla-
rindan kaynaklanan zorunlu go¢ hiz kazanmist1 (Kirisgi
1998). Istanbul’a gelen, elinde biraz parasi da olan bir¢ok Kurt
gocmen, Laleli'de bir isporta tezgahi veya dukkan agarak san-
sin1 deniyordu. (Paras1 olmayanlar hamallik yapiyorlardi.) Bu-
na paralel olarak, Istanbul'daki kayitdis1 hazir giyim atolyeleri-
nin sayisi da artiyor, yeni go¢menler sektore ucuz ve kayitdisi
isgicu saghyordu. Ote yandan, eski Sovyet cumhuriyetlerinde
devlet ekonomisinin iyice ¢okmesiyle issizlik ve yoksulluk art-
mis ve sansim sokak saticiliginda veya sinir agin ticarette de-
neyenlerin sayis1 artmigti. Dolayisiyla, 1990’larin ortalarina ge-
lindiginde bir yandan Istanbul’da kuguk olgekli (ve kayitdisi)
hazir giyim imalat1 ve Laleli'deki magaza sayisi, diger yandan
da mekik tuccarlarinin sayisi ust noktasina ulagmustu.

1990’larin ilk yansinda, mekik tuccarlari agisindan da, Lale-
li'deki girisimciler agisindan da, talebin yogun oldugu, arzin
da henaz tam olarak palazlanmadigy bir ortamda yuksek kar
oranlanyla ¢alismak ve iyi para kazanmak mumkundu. Ancak
1994'ten itibaren Laleli'de de ¢elnoklar arasinda da rekabet ar-
tinca, fiyatlar ve dolayisiyla da karlar dugmeye bagladi. Fiyat
rekabetinin yogun oldugu, kayitdisihgin ve belirsizligin ha-
kam sardagna bir piyasada girisimcilerin nasil stratejiler izle-
diklerini ve aralarinda ne tur sosyal iliskiler gelistigini kitabin
Besinci ve Altinci Bolumleri’nde anlatacagim. Ekonomik agi-
dan baktigimizda ise piyasada ayakta kalmak duasuk kar oran-
larina raz1 olmaya ve suramden kazanmaya dayaniyordu. Or-
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negin pek ¢ok esnaf, bir tisortin baska magazalardaki arun-
lerle rekabet edip edemeyeceginin belirlenmesinde birkag
sentlik fiyat farkinin bile 6nemli oldugunu séylayordu. Kiran
kirana rekabet ortam i¢inde, birgok magazaci zaman zaman
“zararina satis” yapmak zorunda kalabiliyordu.

Magazalar sik sik el degistiriyor

Laleli'yi i¢ piyasadan ayiran 6nemli bir 6zellik, nakit parayla
ve dolarla ¢calismasi. Halbuki i¢ piyasada toptan satislar genel-
de u¢-dort ay vadeli olarak gerceklesiyor. Bavul ticaretinde do-
lasimdaki “sicak para”, esnafin stoksuz ¢aligmasi ve imalatgila-
rin verilen siparisleri ¢ok kisa sturede yerine getirmeleri araci-
higryla mal akisim kolaylastiriyor. Para akisi bozulmadig sure-
ce, butun taraflar kar etme beklentisi i¢inde oluyor. Ancak
1990'larin ortalarindan itibaren kar oranlarinin dismesi ve re-
kabetin artmasi, bavul ticaretini ¢ok hassas bir duruma soktu.
Ulusal bayramlardan iklim kogullarina, maaslarin ge¢ 6den-
mesinden 1998 yazindaki ekonomik krize kadar Rusya’daki
bir¢ok dogal, siyasi ve ekonomik olay Laleli'de iflas dalgalarn-
na yol agti. Butan bu nedenlerden dolay1, magazalar sik sik el
degistirmeye basladi. Konustugum birgok esnaf, ozellikle bi-
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nalann ust katlarindaki dukkanlarin ¢ok sik el degistirdigini,
canku kuguk magaza sahiplerinin mevsimlik dalgalanmalara
dayanamadiklarini ya da bir miusgteri 6demeyi geciktirdiginde
iflas ettiklerini anlatiyordu.

Kuguk esnaf karlarin dustigunden ve “Laleli’'nin 6ldugun-
den” dem vururken, aslinda sadece Laleli’de degil, butan ola-
rak bavul ticareti piyasasinda ¢ok onemli baska bir sure¢ yasa-
niyordu. Bir yandan Laleli'de buyik toptancilar ortaya ¢ikar-
ken, karg tarafta yani Rusya'da da mekik ticareti yapan buyuk
sermayeli girisimciler beliriyordu. 1990’larin ikinci yansinda
uluslarétesi mekik ticareti ag1 hizla katmanlagma surecine gir-
misti. Buyuk toptancilarin bir kism ise kuguk caph baglayan
kigilerdi. Bir kismu ise bagka sektorlerden gelen ve bu piyasanin
dinamizminden istifade etmek isteyen buyuk girisimcilerdi.
Junker firmasinin sahibinin bolimuin basinda aktardigim soz-
leri -her ne kadar Junkerler Fransiz degil Alman da olsa!- ashn-
da dogru bir gozleme dayaniyordu. Bavul ticareti hakikaten de
“prekapitalist” bir konumdan (bizim deyimimizle Braudel'in
piyasa ekonomisinden) kapitalizme dogru yol aliyordu.

Laleli'ye ilk yillarinda girip de sermaye biriktirebilenler, bu-
yuk caph toptancihiga baglayarak, kar oranlan dugse de “su-
rumden kazanarak”, kendilerini kiguk esnaftan ayirt edebildi-
ler. Bir kisim magaza sahibi ise daha kaliteli aranlere kayarak,
pazarin karlarin daha yiksek oldugu bir dizeyine yerlesti.
Turkiye'deki “kalite” hazir giyim markalarinin mallarin1 Lale-
li'de satan magazalarin sayis1 artt1. Laleli piyasasinin ust kat-
manlarina “kalite mal” satan magazalar yerlesirken, kugukler
hala “harcialem” mallar veya unlu markalarn taklitlerini sat-
maya devam ediyordu.

Bu arada, ¢ok daha onemli bir ekonomik gelisme yasandi.
Laleli'de para kazanmak, giderek imalatla toptancihig bir araya
getirmeye dayanmaya baslad1. Imalat-toptancilik baglantis, u¢
sekilde gerceklesiyordu. (a) Istanbul'un kuguk 6lgekli hazir
giyim, deri giyim ve ayakkabi imalatgilari, magaza agarak Lale-
li'ye girdiler; (b) Laleli'deki bazi magaza sahipleri imalata gi-
ristiler; (c) ote yandan, i veya dis pazara yonelik olarak ¢ali-
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san buyuk olcekli imalatgilardan bazilar1 da bavul ticaretine
yoneldiler. Laleli’ye yonelik imalat, bavul ticaretinin diger hal-
kalarinda oldugu gibi baglangicta kuguk ol¢ekliydi. Ancak za-
man iginde sermaye birikimi yasand1. Bu sureci gozleyebilmek
i¢in, bu bolamde ug alt sektore bakacagim. Hazir giyim, ayak-
kab1 ve deri giyim imalatindaki durum bize bavul ticaretine
yonelik uretimin kuguk olgekli ve kayitdis: olarak basladigim
ve zaman iginde sermaye yogunlagmasi egilimleri olugtugunu
gosterecek.

Bavul ticaretine yénelik imalat
Hazir giyim sektorii

Sektoran ozellikleri

Tekstil ve hazir giyim, bavul ticaretine yonelik aretim yapan
en dinamik sektor. Oncelikle bu sektorun niteliklerine baka-
lim. Turkiye'de hazir giyim sanayii 1980'den sonra ekonomi-
nin disa agilmasiyla gelisti (Ansal 1994). lhracata yonelik ima-
lat¢1 firmalann ortaya ¢ikmasiyla, sektorde fason turetim de
onem kazandi. Firmalarin ¢ogu 10 kisiden az isgi ¢alistiran
kiguk isletmeler ve buyuk firmalara fason imalat yapiyorlar
(Duruiz ve Yentirk 1994). Buna paralel olarak bu sektorde ka-
yitdis1 iggucu ve ozellikle kadin emegi yogun olarak kullamh-
yor (White 1994). Hazir giyim imalat1 talepteki dalgalanmala-
ra karsi ¢cok duyarh; dolayisiyla durgunluk dénemlerinde atol-
ye ve is¢i sayis1 hizla azahiyor; i¢ ve dig talep yogunlastiginda
da kolayca artiyor (Cinar 1996).

Kuguk ol¢ekli uretim hiyerargisinin tepesinde “imalat¢1” yer
aliyor. Imalat¢inin rola, modelleri belirlemek ve kumag: teda-
rik etmek; kesimi yapmak; dikigci, atacia ve boyac fason atol-
yelerine avans vermek ve uretim surecini koordine etmekten
ibaret. Kisacasi, kuguk veya orta 6lgekli imalat¢), uretimi biza-
tihi yapan kisi degil, sermayeyi koyan kisi. Buyuk 6l¢ekli ima-
latta ise, dikis genelde fabrika i¢inde yapihyor, ancak siparisler
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TABLO 3.1
Tekstil ve Konfeksiyon lhracatinin Turklye’'nin Toplam lhracatindaki Pay:

(milyon ABD dolan)

Konfeks.+tekstil

Toplam Konfeksiyon Tekstil  toplam igindeki

Yillar ibracat ihracat ihracat: pay! (%)
1989 11625 2448 1338 326
1990 12959 2898 1424 334
1991 13593 3219 1374 338
1992 14365 4009 1369 37.4
1993 15345 4157 1457 36.6
1994 18107 4490 1944 35.5
1995 21637 6168 2130 384
1996 23224 6344 2352 374
1997 26261 7088 2730 374
1998 26973 7644 2811 38.8
1999 26588 7145 . 2733 37.2
2000 27774 7194 2818 36.1
2001 31339 7335 3060 33.2

Kaynak: ITKIB, 2002

kapasiteyi agtiginda fasona dikis veriliyor. Kisacas1 Turkiye'de
hazir giyim sektoru, gesitli birimlerin 6l¢eginin ve kayitdisilik
derecesinin degisebildigi esnek bir butun olarak faaliyet goste-
riyor.

Turkiye'nin 1980’lerden itibaren hizla artan konfeksiyon ve
tekstil ihracati, 1990’larin ikinci yansinda, toplam ihracatin
yuzde 40'ina yaklasiyordu (Tablo 3.1). Bu alanda Turkiye'nin
dinya pazarindaki rola, 6nemli bir girdi olan pamuk ve pa-
muk ipligi ureticisi olmasiyla yakindan ilgili. 2000 yilinda,
Tarkiye dinya pamuk uretiminde altinci siradaydi (TGSD
2002). Yine aym yil itibariyla, Turkiye, hazir giyimde dunya-
nin yedinci bayuk, Avrupa Birligi'nin de ikinci bayuk tedarik-
¢isi (ihracatgis1)) konumundayds; tekstilde ise, danyanin 14.
bayuk digsatimcisi ve AB'nin en buyuk tedarikgisiydi (TGSD
2002).* Hazir giyimde Turkiye’nin en buyuk alicis1 Avrupa

4 Turkiye, 2000 y:alinda dunyadaki toplam hazir giyim ihracatimin yuzde 3.3'una
gergeklestirdi. 1lk siralarda ise, Cin, Hong Kong, Italya, Meksika, ABD ve Al-
manya yer ahyordu. Ayn1 yil, dunya tekstil ihracatinin yuzde 2.3'a Turkiye'den
yapildi. Bu kategoride de yine Cin ilk sirada yer ahyordu. AB'ye konfeksiyon ve
tekstil ihracatinda da, Turkiye'nin en buyuk rakibi Cin (TGSD 2002).
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TABLO 3.2
Bdigelere G8re TUrklye’'nin Konfeksiyon lhracatinin Dagihimi

(millyon ABD dolan)
2001°de topl.

- konf. ihracat:
Olke veya boige 1996 1997 1998 1999 2000 2001 igindeki payr
Almanya 2948.7 2807.8 28943 27041 2636.3 2499.2 % 34.1
ABD 597.6 6905 807.1 9284 1239.0 1211.0 % 16.5
AB 4601.1 4737.2 5173.7 5062.6 51954 5333.8 % 72.7
Rusya Federasyonu 4229 6766 3735 1298 1034 57.7 % 0.79
EFTA 1013 1233 125.4 118.1 115.3 109.4 % 1.5
Toplam konfeksiyon

ihracati 63443 7088.7 7644.1 7145.1 7256.3 73359

Kaynak: ITKIB, 2002

Birligi, AB i¢inde de Almanya. 2001 yilinda konfeksiyon ihra-
catinin yuzde 72.7'si Avrupa Birligi'ne yapild1 (Tablo 3.2).
ABD de, 6nem kazanan disalimcilardan biri haline geliyor, an-
cak ihracatgilarin Amerika pazarina daha etkin gekilde girebil-
melerine kotalar engel oluyor.® AB’ye hazir giyim ve tekstil
digsatim1 da, Turkiye i¢in her zaman sorunlu olmustu; ihra-
cat¢ilar, Gamruk Birligi'nin yararlage girdigi 1996’ya kadar
dusuk kotalarla micadele etmek zorunda kalmislardi. Ote
yandan Turk ureticiler, Dogu ve Guneydogu Asya ve son yil-
larda da Kuzey Afrika ve Dogu Avrupa'min dis pazarlarda olus-
turdugu fiyat rekabetiyle de basa ¢ikmak zorundalar (TGSD
1997). Bunlarnin otesinde, Turk ihracat¢ilarin ugrasmak zo-
runda olduklan 6nemli bir sorun daha var: Kuresel hazir gi-
yim sanayiini denetimleri altinda tutan dev sirketler, fiyat, mal
teslim tarihi, model ve kalite azerinde ¢ok siki bir kontrol me-
kanizmasi1 kurmus durumda. lhracatgilar, mal verdikleri bu
sirketlerin dayatmalarina uymak zorunda.

Bu baglamda uluslararasi hazir giyim sanayiinden kisaca s6z
etmek yerinde olacak. Hazir giyim sektora, en kuresellesmis
sanayilerden biri. Konfeksiyon imalatinda ¢ok basit teknoloji

5 Bavul ticareti yoluyla milyarlarca dolarhk hazir giyim satugimz Rusya’ya resmi
yollardan yaptigimiz konfeksiyon ihracat ise ¢ok dusuk bir duzeyde kahyor
(bkz. Tablo 3.2).
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kullamhyor; tek bir dikis makinesi ve bir is¢i, temel uretim bi-
rimini olusturuyor; konfeksiyon imalati emek-yogun, vasifh
isci ve isgucu egitimine ihtiya¢ duyulmuyor; ayrica aretim,
bayuk bir baglangi¢ sermayesi de gerektirmiyor. Butun bu ne-
denlerden 6tury, hazir giyim imalati ¢ok esnek ve dolayisiyla
da kuresellesmeye, yani bir mamulun uretiminin cesitli asa-
malarinin dunyanin farkh yerlerine dagilmasina elverigli (Bo-
nacich vd. 1994: 13-14). Ancak bu esneklige karsin, meta zin-
cirinin en ast halkalannda, yani toptancilik ve dagitim asama-
larinda sermaye yogunlagmasi ¢ok belirgin.® “Alicilarin yon-
lendirdigi bir meta zinciri"” olan hazir giyim sanayiinde, di-
zayn ve modeller, kumas ve fiyatlandirma konusundaki dene-
tim, meta zincirinin tepesinde yer alan hazir giyim magazalan
ve dagitim sirketlerinin veya onlarin gelismekte olan ulkeler-
deki acentelerinin elinde.

Turkiye'nin konfeksiyon, deri giyim ve ayakkabi ihracati ge-
nelde, yukarida tamimladigim alicilarin yonlendirdigi meta
zincirleri araciligiyla gerceklesiyor. Bu haliyle, ihracata yonelik
imalatin ¢ogu Avrupa veya ABD'deki buyuk ahc firmalar igin
(C&A ve Walmart gibi) veya unla hazir giyim markalarimn li-
sansiyla sozlesmeli/fason olarak yapiliyor (Capital 1997).% Di-

6 ABD'den bir 6rnek vermek gerekirse, meta zincirinin tepesinde ucuz hazir gi-
yim urunleri satan buyuk firmalar (K-Mart, Walmart gibi) yer ahr. Bunlan,
toplam satig hacmi daha az olan ancak daha buyuk kar oranlariyla ¢ahsan mar-
kah perakende sirketleri (GAP, Banana Republic gibi) izler. ABD'de 1991'deki
toplam hazir giyim toptan satiglannin dértte birini, her birinin satiglar1 1 mil-
yar dolar gegen bes sirket gerceklestirdi (Appelbaum ve Gereffi 1994: 47, 50).
Bat1 Avrupa'da da buyuk alic1 girketler (C& A, Marks and Spencer gibi) konfek-
siyon sektérunu elinde tutuyor.

7 Ahalann yénlendirdigi meta zincirleri, genelde konfeksiyon gibi emek yogun
sanayi kollarinda gérular. Alici firmalar (markah perakendeciler veya hara-
alem urunler satan buyuk sirketler), kuresel bir uretim ag kurarlar. Bir ura-
nun imalatimin degisik agamalan, farklh ulkelerde s6zlesmeli kiguk ureticilere
verilir. “Ureticilerin yénlendirdigi meta zincirleri” ise, genelde otomobil veya
elektronik gibi sermaye yogun sanayilerde gérulur. Bu ikinci tur meta zincirin-
de, ¢okuluslu sirketler, farkh ulkelerde kurduklan fabrikalardaki aretim sure-
cini dogrudan denetlerler (Gereffi 1994: 97).

8 Turkiye'de lisansla uretim yaptiran yabana firmalara Hugo Boss, Quicksilver,

Gucci, Pierre Cardin, Banana Republic, vs. gibi markalar érnek gésterebiliriz
(Power 1997). '



Laleli’de bavul turistlerine vitrin mankeni ve aski gibi malzemeler satan bir dukkan.

ger bir deyisle, Turk imalatgilar genelde, urin modeli ve ku-
mag1 konusunda soz sahibi degiller. Aym nedenlerle, Turk fir-
malannin ¢ogu dissatim yaparken kendi markalarim kullana-
muyorlar. Bunun yam sira, alim fiyatim ve siparis ve teslim ta-
rihlerini de ahci firma belirliyor.




Laleli esnafi ve imalatgilar birbirlerini kesfediyorlar

Bavul ticareti piyasasinda konfeksiyon imalatini, Turkiye'de
ve dinyada hazir giyim sektorunin yukarida 6zetledigimiz
ozelliklerini akilda tutarak incelemeliyiz. 1990'larda Laleli'de
ug paralel sire¢ yasandi. (a) Oncelikle, 1990’larin ortalarinda
kaguk olgekli imalatgilar Laleli'yi kesfetti. (b) Bu arada, maga-
za sahipleri, sadece aracilik degil imalat da yaparlarsa rekabet
guglerinin artacagim fark ettiler. (c) Ote yandan, ihracata veya
i¢ pazara yonelik olarak ¢alisan buyuk imalat¢l firmalar bavul
ticaretine dondu ve dolayisiyla bavul ticaretinde sermaye yo-
gunlasmasina katkida bulundu.

a) Mahmutpaga‘dan Laleli’ye

Yukanda siraladigimiz ug sureci yakindan inceleyelim. Lale-
li'de magaza acan girisimcilerin ¢ogunlugu, hazir giyim ve ben-
zeri imalat sektorlerinde deneyimli kisiler degildi. Ancak za-
manla piyasaya, imalatgihiktan gelen bir¢ok esnaf girdi. Bavul ti-
caretine atilan konfeksiyon imalat¢ilan genelde Sultanhamam
ve Mahmutpasa'dan gelmeydiler. Bilindigi gibi Mahmutpasa, 1s-
tanbul ve Anadolu'ya yonelik harcialem hazir giyim imalat1 ve
toptanciiginin merkezi konumunda. Buna karsihik, Osman-
bey'in arka sokaklarindaki atolyeler, Nisantagi-Istanbul ve diger
buyuk kentlere yonelik kaliteli/butik imalatin merkezi. 1990’la-
nn ikinci yanisinda mekik tuaccarlan kalite aramaya baslayinca,
Laleli'de Osmanbey mali, modaya uygun ve gérece pahali hazir
giyim satan magazalar da ortaya ¢ikti. Bununla birlikte, Lale-
li'nin esas olarak Mahmutpagsa'ya yaslandigini rahathkla soyle-
yebiliriz. Konustugum baz1 magaza sahipleri, eskiden Mahmut-
pasa veya Sultanhamam’da dukkanlan oldugunu, Laleli'deki
arac1 esnafi agip bavul turistlerine dogrudan ulasabilmek i¢in
bu semte geldiklerini anlattilar. Bazilan ise, uretimlerini Anado-
lu piyasasindan bavul ticaretine ¢evirmekle yetinmisler, ama
Laleli'de satis magazasi agma geregi duymamislard.

Burada vurgulamak istedigim nokta su: 1990-1995 arasinda,
¢elnoklarin artan talebi, daha 6nce Anadolu'ya harcialem kon-



feksiyon uretimi yapan kuguk olgekli imalat¢ilar tarafindan
kargilandi. Bu gercevede, imalatgilar i¢in fason is yapan birgok
kugik atolye de Laleli’ye yoneldi. Mekik ticaretinin hizlanma-
styla 1994'deki ekonomik krizin aym zamana denk dusmesi,
hazir giyim sektorinin i¢ pazardan Laleli’ye yonelmesini ko-
laylastird, ¢unka bavul ticaretindeki hizli nakit dolasimi bir-
¢ok kuguk ureticiye cazip geliyordu. Kisacasi, kiguk ol¢ekli
hazir giyim imalati, bavul ticareti yoluyla uluslarotesi bir sektore
donusta.

Bu sav1, baz1 érnek vakalarla agiklamaya galisayim. Ornegin
Laleli igin dretim yapan Mehmet Ali'nin deneyimini ele alahm.
Bir¢ok Marash hemsehrisi gibi sektore koylerde bohgacilik ya-
parak giren Mehmet Ali, Istanbul'a geldiginde Mahmutpasa'da
kumas satmaya baglamigti. Bir sonraki asgamada Anadolu piya-
sasina yonelik hazir giyim imalatina atilmig ve 1990’larin ba-
sinda da Laleli pazarina yonelmisti. Mehmet Ali, 1995 kis sezo-
nu i¢in Laleli'ye i¢i pelas astarh bayan ceketleri uretti. Bana an-
latigina gore, pelus astar fikri ilk onun aklina gelmisti ve kisa
surede birka¢ magaza i¢in aym modelden binlerce par¢a imal
etmisti. Mehmet Ali, bu modelle ¢ok iyi kar etmisti, ancak se-
zon sonuna dogru bir¢ok dikkanda bu ¢ok popiler mahin tak-
litleri ortaya ¢ikms ve kar oram dasmustu. Ertesi kis sezonu
ise, Mehmet Ali Laleli piyasas: igin etek ve ceketten olusan ba-
yan takimlan uretmeye baslamigti. 1997 kisinda kendisiyle ko-
nustugumda, bu yeni model Lalelide hi¢ tutmamis ve butun
mal elinde kalmist1. Bu nedenle, Mehmet Ali Anadolu’yu dola-
slp drunanu tasrada pazarlamaya karar vermisti. Bu ornek,
harcialem uranlerdeki Anadolu piyasasiyla, mekik taccarlan-
nin ahgveris ettigi Laleli piyasas: arasinda bir devamhhik oldu-
guna isaret ediyor. Kalite ve fiyat olarak iki pazar da benzer bir
imalat ve talep yapisina sahip. Ancak ikisi arasindaki 6nemli
fark, Laleli’nin uluslaroétesi bir ticaret ag1 i¢inde yer ahyor olma-
sl. Yoksa, uretim olgegi ve teknolojisi olarak da, urunlerin kali-
tesi ve niteligi agisindan da, i¢ piyasa ile bavul ticareti pazan
arasinda buyuk farklar yok. Nitekim yukarida kendisinden s6z
ettigim Mehmet Ali, kaguk ol¢ekli bir atolye sahibiydi. Mode-
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lin belirlenip kumasin kesilmesi Gungoren'deki atolyesinde ya-
piliyor, bundan sonraki dikis, uti ve paketleme asamalan igin
mal fason atolyelerine gonderiliyordu.

Burada vurgulamam gereken diger 6nemli nokta, Anadolu
piyasasi i¢in de, bavul ticareti i¢in de yapilan imalatin ¢ogu za-
man kayitdisi olusudur. Mehmet Alj, iscilerini kayitdis1 ¢ahg-
tirdiginy, fason uretimi de faturasiz yaptirdigim soyledi. Anlat-
tigina gore, firmasina denetime gelen maliyeciler de, bavul ti-
caretine gosterilen musamaha ¢ercevesinde, ufak bir “har¢hk”
karsiliginda durumu anlayisla kargihyorlardi.

Bir bagka ornek, uretimin uluslarétesi piyasadaki konumu-
nu daha da netlestirebilir. Ahmet'in hazir giyim atolyesi, Yeni
Bosna'da bir apartmanin bodrum katindaydi. Gérece yeni olan
ve ¢ok gog¢ alan bu semtte binalarin bir¢ogunun bodrum veya
giris katlar1 hazir giyim atélyeleri olarak kullamhyor. Co-
rum'da terzilik yaparak meslege giren Ahmet, 15 yildir Anado-
la’ya mal gonderen imalatgilar i¢in fason konfeksiyon ureti-
miyle ugrasiyordu. Laleli piyasas1 ortaya ¢ikinca, oglu ve kiz
meslek lisesinin hazir giyim bolumu mezunu olan kiziyla bir-
likte Yeni Bosna'da bir atolye agmisti. Adidas taklidi tisortler
ve esofmanlar uretiyorlar; bunlarin ustine Ingilizce “gercek
Adidas arunu” (a genuine Adidas product) yazih etiketler taki-
yorlardi. Ahmet, Laleli'ye aretim yapmayi, Anadolu igin fason
uretime tercih ediyordu; ¢inku Laleli nakitle ve dolarla ¢aligi-
yordu. Kumas kesimi ve dikis yapilan atolye, isler yogun oldu-
gunda haltada 5.000 parga tisort ¢ikartabiliyordu. Ahmet’e go-
re, Yeni Bosna'daki kuguk atolyelerin yuzde 80 benzer sekil-
de Laleli'ye ¢ahsiyordu.

lki ornekte de, az sayida ig¢i gahistiran ve uretimin sadece
birka¢ asamasinin bir araya geldigi imalathanelerin, i¢ piyasa-
nin alt kademeleri ile mekik ticaretinin olugturdugu uluslaro-
tesi piyasa arasinda esnekg¢e hareket edebildiklerini gorayoruz.
Bunun bir uzantisi olarak, kuguk olgekli kayitdigi hazir giyim
imalati, uluslarotesi kayitdisi bir ekonominin pargasi haline
gelmis durumda. $imdi de Laleli'de toptancilikla imalat sekto-
ru arasindaki gidig-gelislere bakalim. Bu vakalar ayrica, enfor-



mel imalat sektorinin bavul ticareti aracihgiyla uluslarotesi
bir nitelik kazandig1 seklindeki savimi da destekliyor. lkinci
Bolum'de iddia ettigimiz gibi, insanlarin sinirlar otesi hareket-
liliginin artmasi, enformel ekonominin de uluslarotesi bir bo-
yut kazanmasi sonucunu dogurmus durumda.

b) Laleli‘den imalat sektérine...

Laleli'de bir¢ok toptanci, konfeksiyon uretiminde sansini
denemis. Hazir giyim aretimi yaksek bir teknoloji ve baglan-
gic sermayesi gerektirmediginden, birqok magaza sahibi, ¢ok
satan modelleri fason atolyelerine 1smarlamak suretiyle imala-
ta bir ucundan bulasmis durumda. Ancak imalatgilik birtakim
isi oldugundan, baz1 toptancilar hazir giyim uretimiyle ugra-
sirken paralarim batirmislar. Bununla birlikte, bu alanda tu-
tunmay basaran ¢ok sayida girisimci de var.

Toptancilikla ise baslayip imalata gegenler arasinda en baga-
nh olanlarin, piyasaya ilk girenler arasindan giktigim soyleye-
biliriz. Bu savi da orneklerle agiklayayim. Bognak gogmen bir
ailenin oglu olan Rifat, askerlik donasua 1984'te Kapalh Car-
si'da Yugoslavlar'a hitap eden bir dukkanda tezgahtarhk yapa-
rak ise baslamis ve kisa stre sonra, Laleli'de kadin giyimi sa-
tan bir dukkan agmigti. 1990’larin basinda eski Sovyet vatan-
daslar1 Laleli’ye akin ettiginde, Rifat imalata da girismisti.
Dukkaninda sadece birka¢ kadin giyim egyasi modeli bulun-
duruyordu. Musteriler, ya bu modellerden birini segip siparig
veriyorlar ya da kendileri bir model getiriyorlardi. lkinci du-
rumda, bu model, musterinin Endonezya veya Hindistan gibi
bagka bir yerde satin almig oldugu veya Rusya'da ¢ok talep
edilen bir giysi olabiliyordu. Rifat'n atélyesinde bu modelin
patronu ¢ikarihp bir numune dikiliyor ve eger musteri bege-
nirse, birkag bin par¢a bir-iki gun iginde hazir edilebiliyordu.
Yukarida verdigimiz orneklerde oldugu gibi, Rifat'in atolyesi
sadece kumasin kesildigi bir atolyeydi, urun dikis ve uta igin
fasona veriliyordu. Yani bir bigkici, birkag¢ da fason takipgisi,
“imalat” faaliyeti i¢in yeterli oluyordu.

Rifat da herkes gibi, Laleli'de birkag sene iginde rekabetin



cok arttigim, dolayisiyla kar oranlarinin duastaguna daganu-
yordu. Bu yuzden de mal stok etmiyordu. Cunku stok ettigi
mal satamaz da elinde kalirsa, kar marjlar1 dugsuk ve rekabet
de yogun oldugu i¢in bir sezonluk yatirimi tamamen batabilir-
di. Stok tutmak yerine, her sezon basinda bir stiliste birkag
model ¢izdirip 6rnek birkag elbise diktiriyor, bu numuneler-
den Moskova'daki hatirh toptanci musterilerine de gonderiyor
ve siparis geldik¢e uretim yapiyordu.

Daha 6nce belirttigim gibi, celnoklann sarekli olarak farkh al-
kelere mekik dokumasi, Istanbul'daki kuguk olgekli uretim fa-
aliyetlerini, baska ulkelerdeki ESB'ye yonelik uretimle ayni piya-
sa i¢inde rekabet etmek zorunda birakiyor. Malezya veya Hin-
distan'da uretilen bir konfeksiyon urunu Turkiye'de taklit edile-
biliyorsa, aym sekilde Istanbullu imalat¢ilar da Kuala Lumpur
ve Yeni Delhi'deki ureticilerle rekabet etmek zorundalar. Bu agi-
dan bakildiginda bir kez daha, Istanbul'da konfeksiyon tretimi-
nin rekabet kosullarinin uluslarétesi oldugu anlasihyor. Kayitdi-
sihk ve bununla birlikte gelen taklit ve korsan imalat, mekik ti-
caretinde uluslarotesi rekabeti bizatihi koraklayor.

Laleli'de uretime iliskin 6rneklere donersek, her ne kadar
Rifat kendi girisimini toptancihk olarak nitelediyse de Ordu
Caddesi uzerindeki baz1 buyik firmalarin faaliyetleri hakkin-
da bilgi edinince, Rifat'in yaptirdig) imalatin, ashnda gorece
kuguk ol¢ekli kaldigini anladim. Bu sirketlerden birisi, Du-
man Tekstil'di. Malatyah olan Duman kardegler, 15 y1l kadar
once Istanbul'a go¢ etmiglerdi. En buyuk kardes Ahmet Du-
man'in ifadesine gore, 1986’'da Ordu Caddesi'nde Dogu Avru-
pal turistlere yonelik seyyar saticihiga baglamislardi. Erken bir
asamada imalata atilmalan, iglerini kisa sirede buyutmelerini
saglamistl. 1990'da kadin i¢ giyimi ureten ufak bir atolye kur-
dular, birkag sene sonra Yeni Bosna’da 200 isgili bir fabrika ag-
tilar. Bir yandan Laleli'de ana caddede iki kath bir magazada
satig yaparken, diger yandan da Rusya'ya “resmi” ihracata®

9 Bavul ticareti dunyasinda “resmi” ihracat olgusu, Dérdunci Bslum'de tartiga-
cagimiz gibi sorunlu bir kategori. Cinku naylon fatura, paravan sirketler, vb.
gibi kayitdis: hatta yasadisi unsurlar igerebiliyor.



Laleli‘de bir binanin bodrum katindaki kargo sirketi. Tageron kargo sirketleri, gel-
noklarin guvallarini Laleli‘den Atatark Havalimani’min C Terminali‘ne tagiyorlar.

basladilar. 1997 yilinda Rusya’da iki toptanci depolan ve bir
magazalan vardi ve yilda 15 milyon dolarhk ihracat yaptiklar-
n1 sdyluyorlardi. Ancak bu arada Laleli'deki satislan dusayor-
du, ¢inka Moskova'da buyuk toptanci depolan agildik¢a, ku-
cuk olgekli mekik tuccarlarimin rekabet gucia azahyor ve Istan-
bul'dan ayaklan kesiliyordu. Laleli'deki bagka girisimcilerin
gozlemlerine gore Duman, piyasanin en biyuklerinden biri ol-
mugtu ve “Laleli'de seyyar saticilar bile ihracat yapar” sapta-
masin da dogruluyordu.

Laleli'deki diger belli bash uretici-toptanci firmalar da, paza-
ra ilk girenler arasinda yer aliyordu. Bu ilkler arasinda, sirket-
lerinin buyuklaga agisindan 6zellikle birka¢ Bosnak aile dik-
kat gekiyor. Slav dillerine olan yatkinhklan dolayisiyla geng
yasta Beyazit'ta ve Kapah Cargi'da terciman veya tezgahtar
olarak hayata atilan go¢menler, Laleli piyasasimin dogusuna
tankhik etmis durumdalar. Ornegin 1974'te Kapah Cargr'da
tezgahtarhkla ise baslayan Saffet Altin, once Laleli'de magaza
agmis, daha sonra da Polonyalh musterilerinden biriyle ortak
olarak. Polonya'da konfeksiyon imalatina girismisti. Ala Dogu
Avrupa ilkesinde yan kuruluglar1 olan Altinlar Tekstil'in Lale-

91



li'de yaptig1 satig, firmanin toplam is hacminin ancak yuzde
5'ini buluyordu. 1997 itibariyle sirketin asil faaliyeti Rusya'ya
ve Dogu Avrupa'ya ihracatti. Yine benzer sekilde Kapah Car-
si'dan Laleli'ye gecen Kerim Erden de, 6nce Polonyalilar’la
sonra Ruslar’la ticaret yapms, nihayet 1997'de Avcilar'da ba-
yik ve modern bir konfeksiyon fabrikasi agmisti. Fabrikanin
uranlerinin ¢ogu Dogu Avrupa ulkelerine ihra¢ edilirken, bir
kismi da sirketin Laleli'deki magazasina gidiyordu.

Yukaridaki girisimci 6rneklerini 6zetleyecek olursak, top-
tanciliktan imalata gegmek, Laleli'de kalici olmamn kosulla-
rindan birisi. Ancak bu alanda da, piyasaya rekabetin az oldu-
gu donemde girenlerin, sonradan sanslarimi deneyenlere ki-
yasla daha basarili olduklar1 ve sermaye birikimi yapabildikle-
ri goruluyor. Asagidaki kisimda, Laleli'deki gelismelerin ugun-
ci bir boyutunu ele alacagim. Laleli pazarina sonradan dahil
olan buyuk imalatgV/ ihracatgilar uzerinde duracagim.

¢) Bavul ticareti ve imalatta sermaye yogunlasmasi

Bolimun basindaki 6rmege geri donelim. Junker firmasimn
sahibi Mustafa Bilgin'in Laleli’ye girmeden 6nce i¢ pazara yo-
nelik olarak fason dikis yapan bir at6lyesi varmis. 1991'de me-
kik tuccarlan i¢in uretim yapmaya baslayinca atélyesini bu-
yutmus; ayn1 zamanda da konfeksiyon piyasasinin harcialem
duzeyini asmay1 hedeflemis. Mustafa Bilgin, bir yandan Junker
markasin tescil ettirip Rusya, Macaristan ve Polonya piyasala-
rina tanitmaya ¢ahstigini, bir yandan da dikkat ¢ekici ve kali-
teli aranler imal etmeye gayret ettigini anlatti. Bu sayede, Jun-
ker’in bavul ticareti piyasas: i¢indeki konumu degisiyordu.
Uretim kapasitesini artirmak ve markal aretim yapmak, Jun-
ker'in yeni pazarlar yaratmasim gerektiriyordu. Bu amaca yo-
nelen bir firmanin, siparis Gzerine ¢alisan imalatgilann (yuka-
rida soz ettigimiz Rifat gibi) aksine mal stok etmesi, sonra da
bu stoku satmaya ¢alismasi lazimdi. Bu amagla Bilgin, Jun-
ker'in modellerini tanitmak igin yillik bir katalog hazirlayarak
Rusya ve Dogu Avrupa tlkelerindeki musterilerine dagitiyor-
du. Junker s6z konusu tlkelerde reklam da yaptiriyordu. Spor
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hazir giyimde Laleli'nin en bayuklerinden sayilan firma, aran-
lerini hem ihrag ediyor, hem de Laleli'de bavul ticcarlarina sa-
tiyordu.'® Mustafa Bilgin, firmasinin asil hedefinin aranlerinin
tamaminm ihra¢ etmek oldugunu, Laleli'nin inis-gikiglariyla
ugrasmak istemediklerini belirtiyordu. Junker’in piyasadaki
konumunun burada bizim i¢in ilging olan yonu su: Firma,
uretim ol¢egini genisletip markalasarak daha yuksek karlar el-
de etmeyi amaglamisti. Ancak bu sire¢ gergeklestiginde, Jun-
ker, mekik ticareti piyasasindaki ve dolayisiyla Laleli'deki es-
nek uretim ve dagitim iliskileri kalibina artik uymuyordu. Ba-
yamek ve piyasa payin buyatmek, aretimi 6nceden planlama-
y1 ve riskleri azaltmay: da gerektiriyordu. Dolayisiyla Junker,
Laleli'yi betimleyen kuguk esnaflik mantigindan uzaklasms
durumdaydi.

Simdi verecegim 6rnek de aym noktaya isaret ediyor; aym
zamanda Turkiye'deki tekstil ihracat sektoruayle Laleli arasin-
daki iligkiye de 151k tutuyor. Colin’s, 1997°de Avcilar'daki mo-
dern fabrikasin ziyaret ettigimde, Turkiye'nin en bayuk jeans
ureticilerinden birisiydi. Bununla birlikte, o tarihte Colin’s
markasi i¢ piyasada pek taninmiyordu. Uretiminin sadece yuz-
de 15'ini i¢ piyasada satan Colin’, yurtigine yonelik bir reklam
kampanyasina henuz baslamisti. Bu firmanmin 6ykuasu soyleydi.
Bes kardes, Kulis adiyla Mercan'da bir jeans atolyesi agmuglar,
sonradan ihracata yonelerek Bat1 Avrupal ahci firmalar igin je-
ans uretimi yapan daha bayuk bir atolye kurmuslardi. 1994'te
batan tekstil sektora gibi krizden etkilenen Kulis, ihra¢ ede-
medigi mallan Laleli’ye gondermeye baslamisti. 1996’da Tur-
kiye’'nin Gumrik Birligi'ne girmesinin konfeksiyon ihracat
sektorunde yeni bir darbogaz yaratmasi uzerine,'" Kulis ken-

10 2001 yilinda Laleli’ye geri dondugumde, Junker semtteki bagka bayuk bir top-
tana firmayla birlesmisti.

11 Turkiye'nin Gamruk Birligi'ne girmesi tekstil ve hazir giyim ihracatim olum-
suz etkiledi. AB'den hazir giyim ithalat1 artarken, ihracat azaldi. Bu sonuca,
Turkiye'nin AB dis1 ulkelerden (6zellikle Dogu Asya’dan) ithal etmek zorunda
oldugu sentetik iplikler uzerindeki gumrik vergilerinin artmasi da katkida
bulundu. Gamruk Birligi'nin Turkiye’'nin dis ticareti uzerindeki etkileri konu-
sunda bkz. Erzan ve Filiztekin (1997).
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dine Rusya pazarinda bir yer bulmaya ¢aligti. 1994'te Mosko-
va'daki bir hazir giyim fuanna katilmislar ve mekik taccarhgi
yapan paral bir Rus'la ortak olmuslardi. Bu arada “Avrupai”
bir isim bulmuglar ve Colin’s adim marka olarak tescil ettir-
miglerdi. (Ger¢ekten de Moskova’da konustugum gengler, Co-
lins'in bir Amerikan veya Italyan markasi oldugunu dugina-
yorlardi.) Ote yandan, Colin’s Rus ortagiyla beraber Mosko-
va'da reklam ve depolama igin 1.5 milyon dolarhk yatirnm
yapmsti. 1997 itibariyle Colin’s, Moskova’'da iki depo ve bir
buro ile Moskova ve St. Petersburg'da birka¢ tane perakende
magazasi agmistl. Ayda 500.000 parga imalat kapasitesiyle,
Colin’s uretiminin yizde 70’ini Rusya'ya ihrag ediyor, Laleli'ye
ise Rus musterilerinin siparislerinden arda kalan uretimi gon-
deriyordu. Laleli'de Colin’s marka jeans satin alanlar, genelde
Rusya'nin tagrasindan gelen kuaguk mekik taccarlariydi. Fir-
manin sahiplerinden Yavuz Eroglu, ESB’yle olan ticaretlerini
bana soyle degerlendirdi: “1994'ten once de buyuk bir areti-
ciydik. 1994'te markalastik. Rusya pazan bize taze kan verdi...
Isimsiz bir arun degil bir marka satigimiz igin, toptan fiyatla-
rimiz diger butan uretici firmalardan daha yuksek olabiliyor.”
Colin’s artik, bayuk ahci firmalarin tageronu olarak degil de
tescilli bir marka olarak Bat1 Avrupa’ya girmeyi hedefliyordu.
Daha once soz ettigimiz Junker gibi Colin’s de uretimini resmi
ihracata yonlendirmis durumdaydi (1996 rakamlanna gére 50
milyon dolar (Dianya Dosyalan 1997)). Ayn1 Junker gibi, Co-
lin’s firmasi da Laleli’ye 6zgun esneklikten uzaklagmis durum-
daydi. Toptanci musteriler, 40 gan 6nceden fabrikaya siparis
vermek zorundaydilar; Laleli’deki Colin’s magazalarindan ahs-
veris eden kuguk mekik tuccarlan ise siparis veremiyorlardi,
magazada ne varsa onunla yetinmek zorundaydilar. Yukarida
anlattiklanmizi 6zetlemek gerekirse, Colin’s firmasi her ne ka-
dar Laleli'de “kanlandiysa” da 1997'de artik o piyasaya dahil
degildi; markalasmak ve buyuk toptanci depolan agmak sure-
tiyle sermaye yogunlagsmasi sturecinden ge¢mis ve eski Sovyet-
ler Birligi pazarinda kendisine iyi bir yer edinmisti. Erog-
lu'nun tahminlerine gore, 1997°de Turk kot ureticileri Rus-
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ya'daki jeans pazarinin yuzde 70’ini ellerinde tutuyorlard. Ya-
vuz Eroglu, bunun iginde Colins'in yazde 40’hik bir pay1 oldu-
gunu sodylayordu. Colin’s'in birkag yil icinde nereye geldigini
anlamak icin su anekdotu da aktarayim. Eroglu bana, Istan-
bul'daki iki imalat¢1 atolyeden sahte Colin’s kot pantolonlar
toplattirdiklarim anlatti. Hatta, Moskova'da Endonezya'da ure-
tilmis Colin's taklitleri satildigim da duymuslar - ki bu rivayeti
ben bagkalarindan da dinlemistim. Ancak Danya Ticaret Or-
guatu’ne ye olmayan Rusya'’da marka tesciline iliskin yasalarin
uygulanmasi ¢ok gevsek oldugu i¢in, bu konuda ellerinden bir
sey gelmiyormus. Colin’s yoneticileri, Tarkiye'de de ilgili yasa-
larin isletilmediginden ve dolayisiyla kendi markalannin tak-
litlerinin Rusya'da ¢ok daha ucuza satilabildiginden yakimyor-
lardr (Diunya Dosyalan 1997).

Yukarida (a), (b) ve (c) kisimlarinda aktardigim o6rnekler-
den nasil bir sonuca ulasabiliriz? Mekik tiuccarlarinin talebi
karsisinda olusan Laleli piyasasinda gorece kugik toptancilik
ve kuguk ol¢ekli hazir giyim imalati, baglangigta cogunluktay-
di. Bununla birlikte, imalat ve toptancilikta birkag yil i¢inde
bayuk bir hizla sermaye birikimi yasanmig durumda. Bu su-
recte basi ceken firmalar, uluslarétesi bavul ticareti aginin ya-
pisim da zamanla degistiriyorlar. Moskova’daki bayuk toptan-
cilar ve Turkiye'deki bayuk imalatgilar, kimi zaman el ele ve-
rerek kimi zaman da birbirleriyle rekabet iginde, sermaye yo-
gunlasmasi ve tekellesme aracihigiyla uluslarétesi piyasay: teh-
dit ediyorlar. Ancak vurgulamamiz gereken bir nokta var. Ser-
maye birikimi ve yogunlasmas sureci, Laleli icindeki kayitdis
satislar aracihigiyla degil de, “resmi” ihracat yoluyla gerceklesi-
yor. Diger bir deyisle, uluslarétesi mekik ticareti piyasasinin
merkezi bir noktasi olarak Laleli varhgim sardarayor. 1990']a-
rin sonuna gelindiginde bavul ticaretinin (yani piyasa duze-
yindeki faaliyetlerin) hacmi, bayak imalat¢ilarin ESB'ye yap-
tiklar1 “resmi” ihracata oranla dugmus durumdaydi. 1996'dan
itibaren Turk basininda sik sik duyulan “Laleli 6layor, Laleli
can cekisiyor” feryatlan aslinda bu sireci ifade ediyordu. Buna
ragmen, kagak olgekli bavul ticareti ve buna bagh olarak ka-
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cuk olgekli imalat hi¢cbir zaman 6lmedi; Laleli'nin temsil ettigi
uluslarétesi piyasa, varhgim bugine dek sirdurmeyi bagardi.
Asagida, piyasanin kendini yeniden aretmesinin yollarindan
biri olan korsan tretim olgusunu tartisacagim.

Korsan imalat: Braudel piyasasi direniyor

Yukarida kisaca soz ettigim, tescilli markah aranlerin kor-
san olarak imal edilmesi ve satilmas olgusu, mekik ticareti pi-
yasastyla (yani kaguk ve orta olgekli aktorlerle), ticaret ag1
icinde tepelere yikselmeye ¢ahsan sermayedarlar arasinda su-
rekli bir mucadele oldugunu gosteriyor. Bunun en iyi érnekle-
rinden birisi, Bati kaltaranun bir simgesi olarak ESB'de ¢ok
talep edilen kot pantolonlarin uretiminde gorilebilir. 1990']a-
rin ortasina kadar Laleli i¢in yapilan jeans imalatinin ¢ogu
harcialemdi.'? Mercan'da Anadolu’ya yonelik olarak ¢alisan
kucuk atolyeler, Laleli'de olusan talebi de kargilayabiliyorlar-
d1.” Bu ortamda, Wrangler, Lee ve Levi’s gibi Batih markalarin
ucuz ve kotu taklitleri ¢ok yaygindi. Mekik tuccarlan dugsak
fiyatlarin o6tesinde daha kaliteli aranlere de ilgi gostermeye
baslayinca, Laleli'de sunulan jeans mamulleri yelpazesi de ge-
nigledi. Bu arada, daha 6nce anlattigim gibi, Bat1 Avrupah al-
cilara yonelik ihracatta deneyimli sirketler pazara girdi. Co-
lin's'in Rusya'daki ve Dallas ve Motor gibi markalarin da Dogu
Avrupa'daki basarisindan ilham alan bir¢ok imalat¢i, kendi

12 1990’larin baginda Turkiye'deki jeans uretiminin yaklagik yuzde 80’ini, kuguk
6lcekli imalathaneler kargiliyordu (Neidik 1995). Yilhk satig rakaminin 25
milyon pargaya ulastig) 1997'de, yabana: firmalar Turkiye'de jeans imalatimin
yizde 20-30'luk bélaminu karsihyorlardi (Ekonomist 1997). Levi’s firmas: ba-
s1 cekerken, onu Lee, Lee Cooper, Wrangler, Rifle gibi markalar izliyor. Mavi
Jeans gibi reklam kampanyalarina ¢ok para harcayan Turk firmalan ise yaban-
a1 sirketlerin i¢ pazardaki payina g6z dikmis durumda.

13 Mercan, 6teden beri Istanbul'da kot imalatinin merkezi konumundadir. Mekik
tuccarlan Istanbul'a gelmeye baglayinca, Beyazit'a yakinhigimin da yardimiyla,
Mercan Laleli’ye yonelik uretime de girdi. Laleli'den fiziki mekan olarak ayn
olsa da, Mercan, burada soz ettigimiz uluslarétesi piyasanin bir parcasidir. En
6nemli (ark ise, Laleli’'nin 6zellikle baglangicta sadece satic1 firmalarin meka-
m olmasina kargin, Mercan'da uretim ve satisin hep birarada bulunmasidir.
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Laleli Ordu Caddesi‘nde guval tagiyan tagiyicilar.

markalarim yaratt1.' Tabii ki'bu markalarin higbiri Turkiye'de
taninmiyordu. Bir yandan markalagma yagsanirken, bir yandan
da taklit ve korsan mamuller Laleli piyasasini sardu.

Korsan jeans imalati yapan Ceyhun’un deneyimi bu sure¢
hakkinda bize bilgi verebilir. Ceyhun, bir arkadagsiyla ortak
olarak 1993’te Laleli'de bir magaza agip taklit Wrangler kot
pantolonlar1 satmaya baslarmigti (Wrangler etiketleri bitince,
aym pantolonlara Levi’s etiketleri yapistirdiklarim anlatt.)
1996'da ortagiyla beraber kucuk bir atélye agtilar. Kesimi atol-
yede yapip, dikisi, boyamayi, ytkamay: ve utayu fason atélye-
lerine gonderiyorlardi. Uretim kapasiteleri ayda 4.000 parcay-
di. Ceyhun’a gore, urettikleri arin i¢in pazar zaten hazird.
“Biz varolan bir piyasa i¢in uretim yapiyoruz. Buyuk sirketler
zaten temeli olusturmus durumda,” diyordu. Diger bir deyisle,
Rusya'da Avrupa ve Amerikan markali urunlere yonelik talep,
bir yandan Turkiye'de Colin’s ve Strom gibi tescilli markal

14 1997'de Turkiye'de 15 Bauili marka dahil olmak uzere 863 jeans markasi tescil
edilmis durumdaydi. Bu sektorde urun yeniligi pek olmadigindan (¢ogu mo-
del, standart beg cepli jeans pantolonu esas aliyor), rekabetgi bir ortamda mar-
kalasma urun yeniliginin yerine geciyor (Neidik 1995: 48).
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bayuk imalatgilarin 6nana agmigti. Bir yandan da, bu talebin
bayuk bolaimunuan ucuz arinlere yonelik olmasy, taklitgilik ve
korsan uretimi koruklayordu. Yani, bavul ticareti piyasast,
korsan urunler aracih@iyla kendini yeniden uretiyordu.

Butin bu sureci soyle 6zetleyebiliriz. Baslangigta, Anadolu
icin ¢alisan kuaguk atolyeler Laleli'ye yonelmislerdi. Rusya pa-
zarinin gayet buyik oldugu anlasilinca, Istanbul'daki buyuk
ureticiler ve Moskova'daki toptancilar, bu pastanin en bayuk
dilimlerini ele gecirmeyi amagladilar. Bu durum, kuguk o6lgek-
li jeans ureticilerine ket vurdu; ancak onlar da markalagarak
yarigtan kopmamaya ¢ahstilar. Ancak tescilli bir marka, eger
bir reklam kampanyasiyla desteklenmiyor veya Rusya’daki bu-
yuk toptancilardan destek gormuyorsa, bir firmanin satiglarim
onemli 6l¢ude artiramiyordu. Bu kogullar altinda, ucuz aran-
lere yonelik talebin buyumesinin de yardimiyla, korsan jeans
uretimi artti. Bu kitapta kullandigimiz kavramlarla ifade eder-
sek, taklit arunler, uluslarotesi mekik ticareti piyasasinin de-
vamhiliginin unsurlarindan birisi haline geldi. Rusya'min Dun-
ya Ticaret Orguti’'ne uye olmadig), Turkiye'nin de bavul tica-
retine yonelik kayitdigi aretimi disipline etmeye ¢alismadig
bir ortamda, her ne kadar sermaye birikimi ve yogunlasmasi
yasansa da beri yandan piyasa ekonomisi kendini yeniden
uretmeye devam etti.

Bati Avrupa'ya ihracatla bavul ticareti
arasindaki sancil iligki

Daha o6nce anlattigim gibi, halihazirda ihracat sektorinde fa-
al olan baz imalat¢ilar, Laleli'de sanslarimin yaver gitmesi saye-
sinde uluslarotesi bavul ticareti piyasasinin 6tesine ge¢meyi ba-
sardilar ve sermaye yogunlasmasina katkida bulundular. $imdi
de piyasa icinde yer alan uretimle Bat1 Avrupa’ya ihracata yone-
lik hazir giyim sektora arasindaki iligkilere bir bakalim.

Bu bolamin baginda belirttigim gibi, Turkiye'nin hazir gi-
yim ihracatim sekillendiren Batilh alic1 firmalar, imalatgilara
bazi kogullar dayatirlar. Ornegin ihracat¢ilarin dretim maliyet-



lerini ¢ok dikkatli hesaplamalar gerekir; ¢anka kar oranlan
cok dasuktur. Dolayisiyla, isguca, ithal bez ve pamuk ipligi gi-
bi girdilerin fiyatlanndaki artislar, ihracat¢i firmalan olumsuz
etkileyebilir. Bunun disinda ureticiler, alic1 firmalarin koydugu
uretim Ozellikleri ve takvimlerine harfiyen uymak zorundadir.
Aksi takdirde urunler geri gevrilebilir. (I¢ pazara sunulan “ih-
ra¢ fazlas1” aranler genelde bunlardir) Kisacasi, Bat'ya yone-
lik ihracatta uretimin her agamasinin ¢ok dikkatli planlanmasi
gerekmektedir. Bunlarin 6tesinde, ihracatgi-imalatgilann ulus-
lararasi ekonomiyi duzenleyen kurumlarla da bas: derde gire-
bilir. Ornegin Tark hazir giyim ihracatgilan bir ara, maliyetin
altina satis yaptiklar1 gerekgesiyle AB'de anti-damping sorus-
turmalarina maruz kalmiglard1 (Dianya 1996b). lhracata yone-
lik uretimin iginde bulundugu bu kosullar, mekik ticaretine
yonelik imalattan haliyle ¢ok farkhdir. Cankua bavul ticareti,
igsgaci kosullan, maliyetler ve fikir aranleri haklan konularin-
da DTO'nun ya da AB'nin hi¢bir dizenlemesine tabi degildir.
1997 yilinda Merter Sanayici ve lsadamlar1 Dernegi'nin
(MESIAD) bagkani olan Gungér Kesgi, butun bu avantajlarin-
dan dolay1, Rusya'ya satig yapan imalat¢ilarin, ABD/Avrupa pa-
zarina ¢ahisan ihracatgilara kiyasla daha yuksek kar marjlariyla
cahstiklarim vurguluyordu. ABD’deki alic1 firmalar igin hazir
giyim treten bir firmasi olan Kesci, kendisiyle yaptigim goris-
mede bu konuda su ornegi verdi. 1997 yilinda, Colin’s gibi
Rusya'ya markah kot satan imalatgilarin toptan fiyatlari, ken-
disinin Amerikan sirketlerine sattig) jeans fiyatlarindan daha
yuksekti. Kes¢i, bunun yam sira, uretim sureci agisindan da
iki sektor arasinda farkhhklar bulundugunu belirtti: “lhracata
yonelik uretim, planh bir surectir. Ben ancak siparis zerine
uretim yaparim. Risk alip, ortaya mal aretip, sonra da Laleli'de
birilerinin malimi satin almasim bekleyemem.” MESIAD bas-
kani, bununla birlikte Laleli’'nin bir esneklik de arz ettiginin
farkindaydr: “Ashnda benim bavul ticareti i¢in Gretim yapma-
mam, bir tar beceriksizlikten kaynaklaniyor. Onlara [Laleli'ye
uretim yapanlara] hayranhk duyuyorum. Ama ben onlarin
yaptigim1 yapamam.” lki sektor arasindaki farklihklara rag-



men, ashinda Laleli i¢in imalat yapanlarla ihracata yonelik ha-
zir giyim sanayii arasinda yakin bir iligki de mevcuttu. Orne-
gin 1994-95 sezonunda bavul ticaretine yonelik imalat firla-
yinca faktor maliyetleri uzerinde bir baski olusturmustu. Yerli
pamuk ipligi, bez ve kot kumasinin fiyatlan artarken, isgucu
maliyetleri de yuakselmisti (Ekonomist 1996). Kesci'ye gore, bu
durum ihracatgilan iki yonden olumsuz etkilemisti: Bir yan-
dan uretim maliyetleri artarken, bir yandan da vasifh hazir gi-
yim is¢isi bulmak zorlagmigt1. Buna mukabil, olumlu bir etki-
den de s6z etmek mumkundu. Laleliden yurda giren dévizin
bir kismi, 1990’larin ikinci yansinda Avrupa’dan makina al-
mina aktarilarak yatinma donusmusti (Dinya Ozel Sayfalar:
1996; Harriyet 1997)." Sonug olarak diyebiliriz ki, bavul tica-
retinin korakledigi hazir giyim imalati, “kuresel” ekonomiye
eklemlenmis olan uretim faaliyetlerine kiyasla daha “esnek”tir.
Bu noktaya, bolimiin sonunda geri donecegim.

Ayakkabi iiretimi: Anadolu’dan Rusya’nin tagrasina

Bavul ticareti icinde ayakkab: sektorunun oykust, Braudel
piyasast agisindan ozellikle ilging bir 6rnek olusturuyor. Can-
ka kuguk olgekli imalatin damgasim vurdugu sektéran, kon-
feksiyon sanayiinin aksine yakin zamana kadar ihracat konu-
sunda pek bir tecrubesi yoktu. 1990’larin basinda ¢elnoklar
Laleli’ye gelip de ayakkabu talep edince, Anadolu’ya yonelik
imalat yapan kuguk ol¢ekli atolyeler, Laleli’deki magazalar
aracihgiyla bu ihtiyac1 kargilamaya bagladilar. Onde gelen bir
ayakkabu fabrikasinin Moskova temsilcisinin ifadesiyle “zagurt
Ruslar” Laleli'ye gelince, kundura konusunda “Anadolu’nun
zevkleriyle” yetinmek zorunda kaldilar. Anadolu’'nun harci-
alem kundura talebini, 6teden beri Beyazit'n bitisigindeki Ge-

15 Ornegin 1997'de tekstil ve hazir giyim sektérlerindeki toplam yatnmn 500
milyon dolar civannda oldugu séyleniyordu. Bu yatinmin ¢ogu, Istanbul ve
cevresine degil de, maliyetlerin daha ucuz oldugu Anadolu kentlerine gidiyor-
du. Yatinmailar arasinda, bavul ticareti iginde palazlanmig firmalar da vard:
(Danya Dosyalan 1997).
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dikpasa semti karsilar. Bu bolgede imalatgihik, ¢ok kuguk 6l-
cekli, emek-yogun ve ¢oklukla kayitdisi olan atolyelere daya-
nir. Diger bir deyisle, Gedikpagsa'da ayakkabular fabrika uretimi
degil el yapimidir. Ancak Gedikpasa'min bu 6zelligini, ulusla-
rarasi ayakkab: sektorinden ayirt etmeliyiz. Ornegin dunya-
nin en 6nde gelen kundura ureticilerinden olan Italya'da da
imalat ganumuzde fabrikasyon degil; ancak emek-yogun ve
kuguk olgekli aretimde ¢ok yuksek teknoloji kullanihyor.
Turkiye'de ise bu s6z konusu degil;’® ancak son on yil i¢inde
bayuk ol¢ekli fabrikasyon uretimde bir artis gozleniyor. $imdi
kundura imalatgilarinin bavul ticareti piyasasindaki konumu-
na bakahm.

Gedikpasa'da kugik atolyelerle dolu pasajlardan birinde yer
alan Topcu Kundura, Anadolu’ya ¢alisan bir imalatgiydi. An-
cak 1994’teki krizden sonra Laleli'ye mal vermeye baslamislar
ve Laleli esnafim aradan ¢ikarmak igin bir de magaza agms-
lard1. Atolye sahibi, Laleli'deki musterilerini “pazarc1” olarak
niteliyordu. Yani musteriler, her geldiklerinde birka¢ yuz ift
ayakkabi ahyorlar; kentlerindeki pazarlarda bunlan sattiktan
sonra Istanbul'a geri gelip iyi satan modellerden birkag yuz
¢ift daha ahyorlardi. Topgu'nun sahibi, bavul turistlerinin Ge-
dikpagsa'y tercih ettiklerini, ¢anka burada turetimin guanluak ol-
dugunu soylayordu. 500 ciftlik bir siparis, t¢-dort gan iginde
hazir edilebiliyor, gerekirse bir kism fasona verilebiliyordu.
Laleli'deki hemen her sey gibi, Gedikpasa'da bavul turistlerine
ayakkab satislan1 da kayitdisiyd1. Topgu'nun sahibi bu durum-
dan yakimyordu; deri, vb. gibi girdileri kayith olmasina rag-
men satiglan1 kayda ge¢medigi icin, defterlerinde hayali bir
stok oluguyordu.

Pala Kundura, Gedikpaga'da sadece bir-iki dikis makinesi si-
gabilecek kadar kuguk atolyelerin bulundugu bir pasajda yer
ahyordu. Atolye sahibi Pala benimle gonulsizce konusurken,
bir yandan da kagak Romen kadin isgiler, ayakkabilara etiket

16 Ayakkab: Sanayicileri Dernegi Baskam1 Mehmet Buyukeksi, Tarkiye'de kundu-
ra uretiminin yuazde 70'inin ¢ok kuguk oél¢ekli atolyelerde ve geri teknolojiyle
yapildigimi belirtmistir (Milliyet 1995).
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yapistiriyordu: “Pala Shoes. Made in ltaly.” Bu atélyede ureti-
len suni deri ayakkabular, belli ki Laleli'deki kundura talebinin
en alt kesitine hitap ediyordu. Modeller, 6nde gelen bazi Tark
imalat¢ilarin modellerinin taklitleriydi. Ama Pala bir modeli
aynen imal etmediklerini, mutlaka ufak bir degisiklik yaptik-
larim, aksi takdirde tescilli markalan taklit etmis olacaklarini
anlatt1. Pala’'nin sorunu, Laleli'deki esnafa satig yapiyor olmak-
t1; ashnda Laleli'de kendi magazasimi agmak istiyordu: “Maga-
za sahipleri hi¢ risk almiyor. Biz imalatgilar ustleniyoruz ba-
tan riski. Belirli modeller ureterek aslinda kumar oynuyoruz.
Belki satilir bu modeller, belki de satilmaz.”

Her ne kadar Gedikpasa ¢elnoklarin talebinin 6nemli bola-
muna karsihyorsa da, ashnda Laleli'de daha bayuk imalatgila-
rin uranleri de satihyordu - ki zaten ayakkab: sektorande ima-
lat o6lgeginin buyumesi, dogrudan mekik ticaretiyle ilintiliydi.
Ornegin Emilio Santini markasi, 1990'larinda basinda Cars
Magazas: igin “Italyan tarz1” ayakkab: ureten, haftahk kapasi-
tesi 500 ¢ift olan bir atolyeye aitti. 1994'te Laleli'ye ayakkab:
vermeye baglamislardi. Odemelerin pesin ve dolarla olmasi,
firma sahiplerinin i¢ piyasa yerine Laleli’yi secmelerine yol a¢-
mustl. Yapilan yatinimlarla, birkag yil i¢inde uretim haftada
15.000 cifte cikmigti. 1997°de, firmanin Merter'de yeni agilan
fabrikasim ziyaret ettim. Santini bir yandan urunlerini Lale-
1. deki bayuk magazalar aracihgiyla satarken, bir yandan da
Rusya'ya “resmi” ihracata baslamis ve Moskova'da bir “show-
room” agmistl.

Gedikpasa ayakkabilan “Anadolu zevki’ni yansitiyorsa, fab-
rika aretimi ayakkabilar daha m1 iyiydi? Bavul ticareti sayesin-
de ayakkab: fabrikas sahibi olan Ufuk, hi¢ 6yle dagainmuyor-
du. Sultani markasim ureten Ufuk, Rusya’nin bagkentinde hig-
bir kadinin Turk ayakkabis: giymedigi kanaatindeydi. Ona go-
re Moskova'yla Rusya'nin tagrasi arasindaki fark, Istanbul’la
Anadolu arasindaki farka benziyordu. “Turk firmalar1 Rus-
ya'nin tagrasina uretim yapiyor, baskente degil,” diyordu. Tar-
kiye'nin en bayuk ayakkab: areticisi olan Ziylan'in Moskova
temsilcisi de boyle dusanayordu. Ona gore, fabrikasyon Turk
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Atatdirk Havalimani’'min C Terminali‘'nde, bavul turistlerinin guvallarinin gegmesi igin
yapilan Ek Bina.

kunduralan, Gedikpasa mallar ile modaya uygun Italyan ve
Portekiz markalar1 arasinda bir yerde yer aliyordu. Ziylanin
temsilcisinin sozleriyle, Turk firmalar1 “Moskova’da pahal
magazalarin vitrinlerinde gorulen gik Italyan modellerini ehli-
lestirip, tagrali Ruslar’a pazaryerlerinde uygun fiyatlara sunu-
yorlard1.”

Tark imalatgilar, kendi mallarinin Rusya'da Italyan ve Por-
tekiz mal ayakkabilarla yarisamadigimin farkindaydilar. Ancak
bununla birlikte, bavul ticaretinin, sektorde imalat 6lgeginin
bayimesine ve sermaye yatirimina katki sagladigim da vurgu-
luyorlard. Bir gazete haberi baglig1, bu durumu ¢arpici sekilde
ozetliyor: “Ayakkabi bavula girdi, sanayilesti” (Cumhuriyet
1996). Sultani Ayakkabi, bu agidan iyi bir 6rnek teskil ediyor.
Firma sahibi Ufuk, ¢irakliktan yukselerek ayakkab: atolyesi
kurmusg, 1990’larin basinda ihracat yapmaya kalkismig, ancak
Avrupal ahc firmalann kalite kistaslarim yerine getircmedigi
icin basarisiz olmugtu. Sultani Ayakkabi, doksanlarin ortala-
rinda Laleli igin erkek botu uretmeye bagladi. Onceleri Laleli
magazalan dugik kaliteli ve ucuz uranler talep ediyordu. An-
cak talep arttik¢a, kaliteyi yukseltme geregi ortaya ¢ikti. Ufuk,
Laleli'den kazandig1 parayla bant aretim yapan ufak bir fabri-
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ka kurdu. Laleli esnafim aradan ¢ikarmak ig¢in 1996'da Mos-
kova'da bir depo agtilar. Daha sonra ziyaret ettigim bu depo-
dan, tasrada veya Moskova'nin dis mahallelerindeki pazarlarda
satis yapan kadinlar, koliyle ayakkabi ahyorlard.

Bavul ticaretinden bu sekilde fayda saglayanlar, sadece orta
olcekli, bant aretimi yapan atolyeler degildi. Tarkiye'nin en
buyuk ayakkabi fabrikasina sahip olan ve Polaris gibi markalar
ureten Ziylan da, Laleli'den yararlanmisti. 1994'teki krizden
sonra Ziylan Laleli'ye ayakkab1 vermeye baglamis, kisa sire
sonra da Rusya'ya “resmi” ihracata ge¢cmisti. Firmamn 1997'de
Moskova'da sik bir “showroom™u ve deposu vardi ve genelde
kuaguk ¢elnoklarla degil, bayuk Rus toptancilanyla ¢ahisiyordu.
Mekik ticareti sayesinde, Ziylan 1990’lann ikinci yansinda tre-
timinin yarisim Bat1 Avrupa ve Rusya'ya ihrag eder olmustu.

Ayakkab1 sektorundeki genel duruma deginecek olursak,
1990'da Turkiye'nin ayakkab ihracati1 37 milyon dolar gibi, ha-
zir giyim sektoriayle hic mukayese edilmeyecek bir dizeydeydi
(Tablo 3.3). 1996'da AB'yle Gamruk Birliginin yararlage gir-
mesi, ayakkabi sektorunu i¢ piyasada da olumsuz etkiledi; ¢an-
kua Turk ayakkabilan Italyan ve Portekiz markalanyla yansami-
yordu. Ancak asag) yukar1 aym donemde, bavul ticareti ayak-
kabu sanayii i¢in yeni bir firsat yaratti. 1996'da goriniste “res-
mi” olarak ESB'ye ihra¢ edilen ayakkabilann degeri 150 milyon
dolara ¢ikarken, Laleli aracihgiyla bavul tuccarlarina satilan
ayakkabinin degeri de 350 milyon dolara ulasmsti. Bu sayede,
sektorin ust kesimlerinde kayda deger makine ve teknoloji ya-
tinm da yapilabildi (Cumhuriyet 1996; Ekonomist 1995).

Ozetleyecek olursak, Turkiye'deki kaguk olgekli ayakkabi
uretimi, 1990’larda ortaya ¢ikan uluslarétesi mekik ticareti pi-
yasasina eklemlendi. Bu sire¢ i¢inde, piyasadaki nakit para
dolasim, birtakim ureticilerin, teknoloji yatirimi yaparak pa-
lazlanmasina da imkan sagladi. Bu silsilenin en ustundeki fir-
malar, zaten buyuk uretici olan kuruluglardi. Laleli'yi nakit si-
kintilarim agmak i¢in kullanan bu firmalar, daha sonra Rus-
ya'ya “resmi” ihracat yolunu secerek, kisa sure icinde kendile-
rini piyasadan ayngstirdilar.
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TABLO 3.3

Uluslararas: Standart Ticaret Siniflandirmasina Gére TUrkiye’nin Dig Ticareti

(seclimis sektérler) (milyon ABD dolan)

Mallar 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001
Ayakkabi Ithal. 84 270 33.7 25.0 45.1 28.2 45.6 99.0 1352 1284 79.7 1163 842
lhrac. 485 36.8 59.2 833 942 1595 1146 1510 2094 1863 1095 1142 126.1
Islenmig deri ve kark Ithal. 685 1159 1083 1228 1650 173.4 2238 2780 2835 1993 1249 2298 2486
lhrac. 101 5.8 8.5 12.6 16.4 29.7 375 440 62.3 60.4 494 484 522
Islenmemis deri ve kark Ithal. 99.9 129.2 1157 1664 2149 2815 4643 6775 5892 3732 1022 2247 2748
Ihrac. 04 09 1.2 1.8 2.2 2.0 3.6 4.2 2.8 220 9.6 265 305

Kaynak: Devlet Istatistik Enstitasa, 1997; Deviet Planlama Tegkilati, 2002.




Deri giyim imalati: Kayitdigihk, sektér ¢gapinda
bir sorun haline geliyor

Yukanda kisaca, hayali stoklarin ayakkabi ureticileri igin bir
sorun olusturduguna degindim. Mekik ticaretine yonelik deri
giyim imalati, birok bakimdan, hazir giyim ve ayakkab: sektor-
lerine paralel bir gelisim gostermis durumda; ancak bu sanayii
digerlerinden ayiran en 6nemli nokta, kayitdis ticaretin yaratti-
g1 sorunlarla ilgili. Bu agidan bakildiginda, deri sanayiinin 6y-
ks, devletin bavul ticaretindeki rola hakkinda da bir fikir ve-
riyor. Oncelikle sektorin genel 6zelliklerinden soz edeyim.

Turkiye, hem deri tabaklama hem de deri giyim ve egya (sa-
raghk) uretiminde uzmanlasmis durumda. 1990’larda sektorel
ihracat 6nemli 6l¢ude artmig, ancak Bati Avrupa pazarindaki
tikanmalar sorun yaratmis. Gegmiste Turkiye'nin deri sanayi-
indeki avantaji, hayvancilik sektorine dayaniyordu. Ancak
1980’den sonra hayvancihgn hizla gerilemesi, 1990'larin orta-
si itibariyle deri sanayiini, deri hammaddesinin yazde 80'ini
ithalat yoluyla karsilamak zorunda birakt1 (Ekonomik Biilten
1997). Deri tabaklama yurdun bir¢ok yerinde yapilirken,
1990’larda Tuzla, Corlu ve Menemen organize deri sanayii bol-
geleri haline geldi. Ayni donemde, aritma tesislerine ve tabak-
hanelere yaz milyonlarca dolar yatinm yapildi. Bunlarin ba-
sinda tabii ki 1993'te faaliyete giren Tuzla Organize Deri Sana-
yi Bolgesi geliyor. Tuzla’daki 50 milyon dolara mal olan antma
tesisinin, dunyada benzerlerinin en bayukleri arasinda yer al-
digy belirtiliyor (Intermedya Ekonomi 1997). Dolayisiyla, hazir
giyim sektoruayie karsilastirdigimizda, deri sanayiinin daha ge-
nis olgekli ve sermaye-yogun oldugunu goriayoruz. Emek su-
recinde de 6nemli farkliliklar bulunuyor. Organize bolgelerde-
ki tabakhaneler, sendikal ve xayith isgaca kullamyorlar. En
onemlisi, deri isleme ve deri giyim sektorleri, bayuk ol¢ude
birbirlerine entegre sanayiler - ki bu ozellige, tekstil ve hazir
giyim endustrilerinde pek rastlamiyoruz. “Hayvanlarin sirtin-
dan insanlarin sirtina” tabiriyle ifade edilen bu entegrasyon
cercevesinde, buyuk tabakhane sahipleri, aym1 zamanda bayuk
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deri giyim imalatgilar1 konumunda. Buna mukabil, deri giyim
uretimi, sermaye veya teknoloji yogun bir sektor degil ve bu
acidan da hazir giyime benzerlik gosteriyor. Temel imalat biri-
mini, biri kesici biri dikici iki is¢i ve bir dikis makinesi olustu-
ruyor. Yani deri sanayii, tabakhane diazeyinde esnek olmayan,
dikis atolyesi dizeyinde ise ¢ok esnek bir yap sergiliyor.

Laleli'ye yonelik Gretim

Hem sert iklim kogullar dolayisiyla hem de Ruslar'in bege-
nileri ¢ercevesinde, Laleli’de en ¢ok talep edilen urtnlerin ba-
sinda deri giyim yer alhyor. Hatta 1990°'dan 6nce de, Polonyal
bavul turistlerinin Laleli'den aldiklar: deri ceketleri Sovyetler
Birligi'nde sattiklar1 anlatihyor. 1990’larin basinda, semtte de-
ri giyim talebini kuaguk deri giyim atélyeleri karsilarken, en-
tegre deri sanayicileri, kaliteyi ¢ok dugsiak bulduklar bu piya-
saya burun kivinyorlar ve ihracat i¢in Bati Avrupa'y: tercih
ediyorlardi. Ancak aym hazir giyim ve ayakkab: sektérlerinde
oldugu gibi, ihracat darbogaz1 yasayan entegre sanayiciler,
1994’teki krizden sonra Laleli'yi ciddiye almaya basladilar.
1996-97 yillar itibariyle deri giyim dis satiminin hemen hepsi
ESB pazarina yonelmisti. Bu arada, daha 6nce tabakhanelerin
bulundugu Zeytinburnu, yuzlerce magazanin bulundugu bir
deri giyim moda merkezi haline gelmisti. ESB'li ve Bat1 Avru-
pali turistler, deri giyim almak i¢in genelde bu bolgedeki
showroom’lan ziyaret ediyorlardi. Tabakhaneler ise Tuzla'ya
taginmusgt.

Ashinda deri giyimde iki tar arz olugmustu. Laleli’deki ma-
gazalar, kuguk atolyelerin imal ettigi ucuz uranleri satiyorlar-
dv. Birkag¢ dikis makinesine sahip bu tur atdlyeler, talebin yo-
gun oldugu sezonlarda mantar gibi bitiyor, taklit modellere
dayal harcialem mamuller aretiyorlardi. Zeytinburnu’nda ma-
gaza acan buyuk sanayiciler ise, mekik tuccarlarina kendi
uranlerini satiyor, stilist tutup her sezon model katalogu ha-
zirlatiyorlardi. Bu bayak magazalarin musterileri, genelde
alim hacmi yuksek toptancilardi. Boylelikle, entegre sanayici-
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ler, aretimlerini Bati Avrupa'dan Rusya'ya yonlendirmislerdi.
Bu durumu orneklerle agiklayayim.

Akgul Leder, Laleli'de kuguk bir magazaydi. Aslen deri kesi-
cisi olan Aydin, 1993'te bavul ticareti pazarina girmek igin bir
dikis atolyesi kurmus, 1995'te de Akgul Magazasi’'n1 agmisti.
Sekiz makineli atolyesinde 16 is¢isi vard: ve y1lda 2.000-3.000
par¢a uretim yapabiliyordu. Talebin yogun oldugu dénemler-
de fasona dikis veriyordu. Aydin'in en buyuk sikayeti, Laleli'ye
calisan ¢ok fazla sayida atolye agilmis olmasi ve dolayisiyla kar
oranlarinin dugmesiydi. Ama entegre deri imalat¢gilar1 aym ka-
mda degillerdi. Ornegin sezonluk 20.000 par¢a uretimi olan
Logo Deri'nin sahibi Kamil, kendisi gibi bayuk imalat¢ilarin
satiglarinin, s6z konusu donemde duzenli elarak arttigim be-
lirtti. Kamil, Laleli'ye mal veren kuguk ol¢ekli atolyelerin ka-
¢ak bir pastay1 paylasmak zorunda kaldiklarini, ama Zeytin-
burnu’'ndaki kaliteli imalat¢ilarin daha avantajh bir konumda
olduklarim vurguladi.

Gunes Deri de, bu konumda bulunan entegre deri firmala-
rindand. Eskiden Karstadt gibi Avrupah alic1 firmalar i¢in deri
ceket ureten Gunes Deri, ESB pazar agilinca oraya yonelmisti.
1997 itibariyle uretimlerinin tamamin mekik ticcarlarina sa-
tiyorlardi. Bu degisikligin gerekgesi, bavul ticaretinde kar
oranlarimin Bat1 Avrupa'ya ihracata kiyasla yuksek olmasiyd.
Ornegin Puma markasi igin deri giyim areten bir bagka firma-
nin sahibi de, ¢elnoklara yazde 15-20 karla mal satabildikleri-
ni, Batih ahc firmalara ihracatta ise bu oranin yiazde 8-10'a
dustaguanua anlatti. Entegre deri sanayicileri de, hazir giyim ih-
racatgilan gibi Avrupal ahc firmalann siki kosullarindan yil-
mislardi. Bavul turistlerine mal satmak ¢ok daha avantajhydi.

Deri sanayicileri, mekik tuccarlarina hizmet ederken, Bat
Avrupa pazannda sahip olduklan bir avantajdan yararlamyor-
lar. Uluslararas deri giyim pazarinda orta 6l¢ekli uretimde uz-
manlasan Tuark entegre deri sanayicileri, Avrupal alic1 firmalara
yuksek kaliteli ve modaya uygun urunler sunuyorlar ve kisa su-
rede siparigleri hazir edebiliyorlar. Dunya pazarinda yuksek ha-
cimli harcialem uretimde ise Dogu ve Guiney Asya ulkeleri uz-
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C Terminali‘'nde kargo ugaklarina taginmay: bekleyen guvallar.

manlagmis durumda. Deri sanayicilerinin belirttigine gore, fiyat
ve siparis hacmi bakimindan Turkiye’'nin Cin ve Pakistan gibi
ulkelerle yarigsmas1 mamkun degil. Tark deri giyim sanayiinin
tasidigy bu ozellikler, yani esnek orta olgekli uretim ve kaliteli
urianler, Rusya pazarinda da islerine yarayan bir nitelik. Boyle-
likle, hizh bir sekilde siparigleri hazir edebiliyorlar ve sunduk-
lan kalite sayesinde kar oranlarini da yiksek tutabiliyorlar.

Kayitdisilik sorun yaratiyor

Goruagtagum deri sanayicileri, bireysel olarak bavul ticare-
tinden memnundular. Ancak bu piyasanin buyumesi ve Bati
Avrupa'ya ihracatin dasmesi, sanayi diazeyinde ciddi baz1 so-
runlara yol agmisti. O donemde Turkiye Deri Sanayicileri Der-
negi Bagkani olan Turgut Kosar, bavul ticareti olmasaydi, deri
sanayiinin Turkiye'nin AB'yle Gamruk Birligi'ne girmesinin
olumsuz etkilerinden kurtulamayacagin séylayordu (Danya
1996a). Bir yandan Bat1 Avrupa'ya ihracat azalirken, bir yan-
dan da gamruk vergisi olmadig) i¢in Turk firmalar1 ham deri
yerine iglenmis deri ithalatina baglamig, bu da tabakhanelerde
atll kapasite olugmasina yol agmist1. Ote yandan, igveren-sen-

109



dika iligkileri gerginlesmis, artan isguca maliyetleri, Tuzla en-
tegre tesislerindeki uretimin Avrupa’daki rekabet gicini zor-
lamaya baslamisti (Sabah 1996). Bu ortamda mekik tuccarlar-
na satis yapmak avantajhydi, ancak bavul ticaretinin kayitdis:
olmasi ciddi bir sorun yaratiyordu. Deri sanayiinde, ham deri
ithalat, tabaklama sureci ve istthdam kayithydi. Ancak Laleli
ve Zeytinburnu'ndaki satiglar kayitsizd. Muhasebe agisindan
bakildiginda, firmalar sattiklan mali defterlerine gegiremedik-
leri i¢in hayali bir stok olusuyordu. Bu yuzden, deri giyim ih-
racatiyla islenmemis deri ithalat1 arasinda buyuk bir ugurum
olustu (Tablo 3.3). Imalatgilar, satislar1 kayitdis: oldugu i¢in
dissatimcilara taninan ithalatta vergi indiriminden de yararla-
namiyorlardi. Bu kosullar altinda, deri sanayicileri bavul tica-
retinin kayit altina alinmasini talep eden ve bu konuda faaliyet
gosteren tek grup haline geldi. Sektor duzeyinde orgatlenmis
olduklan igin, deri sanayicilerinin talepleri biraz olsun ses ge-
tirebildi ve hukumet, yasal duzenlemelerde yuzeysel baz1 degi-
siklikler yapmaya ikna oldu.

Maliye Bakanhgr'min 1997 Mart ayinda yayinladig tebligle,
turistlere (yani mekik tuccarlarina) KDV5iz satig yapmak ser-
best hale geldi. Satis sirasinda dizenlenen 6zel faturalar gam-
ruk kapisinda turist tarafindan onaylatilacak; satic1 firma fatu-
ra bedelini bir doviz hesabina yatiracakti. Ayni tarihte Dis Ti-
caret Mustesarhgr'min yayinladig) tebligle de bu tar satislardan
elde edilen doviz gelirlerinin ihracat sayilmasi karara baglandi.
Bu sekilde, ilgili firma ithalatta vergi indiriminden yararlana-
bilecekti (Denet 1997).

S6z konusu yasal duzenleme, deri sanayicileri ile hakamet
arasinda olusan bir ¢ikar birligi sayesinde gerceklesebildi. Be-
lirttigimiz gibi, deri sanayicileri bu sayede hayali stoklarim
yok edebilecekler ve ithalatta vergi indiriminden yararlanabi-
leceklerdi. Hukametin derdi ise bagkaydi. Bavul ticareti ihra-
cat kapsamu i¢inde kayit altina alinarak, Gamrak Birligi'nin de
etkisiyle buyumekte olan dis ticaret aqigimin dasuk gosteril-
mesi amaglamyordu. 1997°den itibaren dis ticaret rakamlarina
“bavul ticareti” diye bir kategori eklendi; boylelikle kagt us-

110



tinde de olsa ihracat daha bayuk goranuyordu. Entegre deri
sanayicileri bu duzenlemenin yapilmasinda bayik rol oynar-
ken, kuaguk ol¢ekli deri giyim imalatgilarinin, hazir giyim sek-
toranin ve genelde Laleli esnafinin olan bitenden haberi bile
yoktu. 1997°den bugine kadar, s6z konusu tebligler pratikte
pek bir ise yaramadi. Canka yeni dizenleme, turistlerin gam-
rukten cikarken satin aldiklar1 mallar1 deklare etmelerini ve
ozel faturalari damgalattirmalarimi 6ngéruyordu. Halbuki
1997’e gelindiginde mekik ticaretinin ¢ogu zaten kargo sirket-
leri aracihgiyla yapihyordu. Yani, mallar fiziki olarak “yolcu
beraberi”"nde gitmiyordu. Bir deri sanayicisinin deyimiyle,
“hukiamet, bavul ticaretinin gercekten de bavullarla yapildig:
yanilgist i¢indeydi!” 2002 yih itibariyle Laleli'deki satislarin
onemli bir bolima hala kayitdis: olarak gergeklesiyor; 6zel fa-
turalama pratikte ¢ok zor uygulanabiliyor. Imalatg1 ve toptanc
esnafin girisimiyle 1997°de kurulan Laleli Sanayici ve Isadam-
lar1 Dernegi'nin (LASIAD) bu uygulamanin kargo sirketlerini
kapsayacak sekilde yeniden duzenlenmesi i¢in son birkag yil-
da hakumet dazeyinde yaptig1 girisimler de henuz bir sonug
vermis degil.

Kitabin basinda tammladigim uluslarétesi piyasa (ve ulusla-
rotesi enformel ekonomi), hem mekik tuccarlarinin faaliyetle-
rini, hem de Turkiye'de bavul turistlerine yonelik satis ve tre-
tim faaliyetlerini igeriyor. Laleli, butan bu unsurlarin bir araya
geldigi bir pazaryeri. Ancak piyasaya yekpare bir butun olarak
bakmamaliyiz. Aksine, mekik ticaretinin dinamik yapasi, piya-
sa icinde (ve otesinde) bir katmanlasmaya yol agmis durumda.
Birgok girisimci, pazar paylarim bayutmek ve kar oranlarim
yikseltmek suretiyle sermaye birikimi ve yogunlasmasi egili-
mi i¢ine girmis. Bu sureg, iki bigimde gerceklesiyor. Turki-
ye'deki bayak imalatgilar, ya Rusya’daki bayuk toptancilarla
isbirligi ederek (Ziylan ve Colin’s 6rneklerinde oldugu gibi)
pazar paylarim arttirdilar. Ya da markalasarak (yine Colin’s or-
neginde oldugu gibi), meta zincirinde karlarin yuaksek oldugu
halkalara tirmanmaya ¢ahstilar. Sonugta piyasa, bavul ticareti-
nin ilk yillarina gore ¢ok daha katmanlagmis bir duruma geldi.
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Ancak sermaye yogunlasmasina ragmen, mekik ticaretinin
olusturdugu Braudelgil piyasa hala varhgim sardarayor. Cin-
ka devlet duzeyinde ve uluslararas1 duzeyde denetimin olma-
digy, yani kayitdigihgin saregeldigi bir ortamda, piyasay: orta-
dan kaldiracak kurumsal ¢erceve mevcut degil. Fikir aranleri-
nin korunmasina iliskin yasalar, ticaretin ve aretimin kayit al-
tina alinmasi, bolgedeki uluslararas: ticaret rejiminin guglen-
dirilmesi gibi unsurlar olmadikg¢a, piyasa yasam alamim koru-
maya devam edecek. Deri sanayicilerinin bavul ticaretini kayit
altina alma girisimlerinin basarisizlig1 da ashinda bu saptamay:
destekliyor. Ticareti resmilestirme yonindeki yuzeysel ¢abalar
bir ise yaramadi, ¢anku uluslarotesi mekik ticareti agindaki
kayitdisihik, ¢cok daha karmagik niteliklere sahipti. Bayuk fir-
malarin kullandig) “resmi” ihracat yontemleri de bazi kayitdisi
unsurlar iceriyordu. Uluslarotesi piyasanmin kendini yeniden
uretmeye devam etmesinin diger 6nemli nedeni de, ESB'de
ucuz urinlere yonelik talebin devam etmesi ve bir ge¢im kapi-
s1 olarak kuguk o6lgekli ticaretin 6nemini korumasi. Bu konu-
lardan Altinc1 Bolum'de daha etrafli s6z edecegim. Simdi, ba-
vul ticaretinin dinya ekonomisi i¢indeki yerine iliskin baz
saptamalar yapalim.

Kiiresel ekonomi iginde mekik ticaretinin yeri

Kuguk ol¢ekli ve buyik ¢aph toptancilik, kuguk ve bayuk 6l-
cekli imalat, kayitdisihk ve ihracat gibi konulardan s6z ettik.
Peki, butan bu unsurlar1 daha genis bir kavramsal ¢erceve igin-
de nasil bir araya getirebiliriz? Diger bir deyisle, ekonomik ku-
resellesme olgusu i¢inde mekik ticaretini nereye oturtabiliriz?
Dunya ekonomisinin 20'nci yazyilin sonlarina dogru “kure-
sellesmesi"nin birka¢ boyutu vardir. Bir yandan, ginimuzde
mal ve hizmet piyasalar1 dinya ¢apinda entegre olurken, ure-
tim sareci ve dagiim da artik uluslarétesi duzeyde sekilleni-
yor. Baz1 gozlemciler, kapitalist dinya ekonomisinin “gercek
zamanda” ve “kuresel” duzeyde faal olmasinin musebbibi ola-
rak enformasyon ve telekomunikasyon teknolojilerindeki ge-
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lismeleri gorayorlar (6rnegin bkz. Castells 1996). Boylelikle,
hem ¢okuluslu sirketlerin uretimin ¢esitli asamalarinm1 dunya-
nin farkh yerlerine tagiyabildikleri soyleniyor; hem de sanayi
bolgelerindeki kaguk ve orta dlgekli imalatgilarin, firma aglan
sayesinde ve yiksek enformasyon teknolojileri araciligiyla ar-
tik dunya pazarina agilmis olduklan1 vurgulamyor. Ulus-dev-
letler de belirli sanayileri veya sanayi bolgelerini destekleye-
rek, bu sirecte 6nemli bir rol oynayabiliyorlar (Carnoy 1993;
Sassen 1998; Castells 1996).

Ben burada bu tartismalarin sadece konumuz agisindan
onemli olan bir noktasi uzerinde durmak istiyorum. Son 20
yil icinde dunya ekonomisi i¢inde yasanan 6nemli donusam-
lerden biri, buyuk sirketlerin dikey entegrasyona dayah orgut-
sel yapilarin1 birakmalariydi. Dikey ¢6zilme yasamirken, ka-
cuk ve orta olgekli, “zanaata” dayal uretici firmalarin,
1970’lerde yasanan ekonomik krizi daha kolay atlattiklan id-
dia edildi. Bu fikri ilk ortaya atanlardan Piore ve Sabel, (Kuzey
Italya'daki sanayi bolgesinde yer alan) orta ve kuguk olgexli
firmalarin sahip oldugu esnek uzmanlagmanin, “suarekli degi-
sime ayak uydurmay1” saglayan bir “devamh yenilik stratejisi”
oldugunu savundular (1984: 17). Esnek uzmanlasma, kuguk
parti uretim ve pazar segmentasyonu, degisen dunya kosulla-
rina ayak uydurmak igin birebir goralayordu. “Kuguk guzel-
dir” diye ozetlenebilecek bu tez, hem politik hem de akade-
mik cevrelerde ¢ok yandas buldu ve is orgutlenmesi literata-
rinde de iliski aglar1 kavraminin popilerlesmesini saglad:
(Nohria 1992: 2)." Esnek uzmanlagmayr goklere ¢ikaran bu
yaklagim, agir elegtirilere de hedef oldu. Ornegin ltalya’da ka-
cuk olgekli ayakkab: uretimini inceleyen Blim, her ne kadar
1970’lerde esneklikleri sayesinde basarili olmus olsalar da, ku-
¢ik meta uretiminin hakim oldugu sanayi bolgelerinin sik sik
degisen dunya pazan kosullarina uymakta ¢ok gugluk gektik-

17 “Piyasa” ve “hiyerarsi” gseklindeki sirket érgutlenmelerine kars1 “ag” bigimin-
de orgutlenme modelini ilk ortaya atanlardan birisi Powell oldu (1990). Firma
aglan konusunda bkz. Nohria ve Eccles (1992); Bartlett ve Ghoshal (1986) ve
(1989).
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lerini vurguluyordu (1990). Kar oran dugik oldugu igin, ka-
cuk firmalar, uluslararasi pazarda rekabet etmelerini saglaya-
cak teknoloji yatirimlarini yapamiyorlardi. Ustelik kaguk fir-
malar, oligopolcu uretim ve pazarlama taktikleri uygulayan
cokuluslu sirketlerle tek baglarina basa ¢ikamiyorlardi (Blim
1992b: 97-99).

Esnek uzmanlasma modeli, sermaye birikimi sareci i¢indeki
roli agisindan da ciddi elestirilere maruz kaldi. Harrison, es-
nek uzmanlasma ve agh uretim sistemlerinin aslinda “merkez-
lesme olmadan sermaye yogunlagmasi”na denk geldigini vur-
guluyordu. Bu baglamda Harrison, belirli bir sanayi kolunda
kagak firmalarin sayisinin artmasinin, bayuk bir sirketin ken-
dini kagaltme stratejilerinin bir pargasi olabilecegini savundu
(1994: 18). Kugiuk olgekli firmalardan olusan “Marshallc1” sa-
nayi bolgelerinin savunucular, bir aretim sarecinin belirli bir
unsuru uzerine yogunlasan ufak firmalar arasinda yuksek tek-
nolojiye dayal bir isbirligi ve esgidim oldugunu soylayorlar-
d1."® Harrison ise gorunuste esitlik¢i olan esnek uzmanlagma-
nin, kisa zaman iginde firmalar arasinda bir hiyerarsi yarataca-
g1na isaret ediyordu. Italya’da bunun en iyi 6rneklerinden biri-
si, kuguk bir triko firmas1 olarak baglayan Benetton’un
1990'lara gelindiginde dunya ¢apinda bir hazir giyim markasi
haline gelmesiydi. Bilgisayarl tasarim ve uretim sistemleri, Be-
netton'un aretiminin ¢ogunu (Turkiye de dahil olmak uzere)
baska firmalara fasona vermesini olanakh kildi. Bu aretim ag-
nin tepesinde tabii ki Benetton ailesi yer aliyordu. Kuguk ol-
cekli firmalar arasinda rekabetgi esgidum, yerini hiyerarsik
bir uretim yapisina birakmist. Aym formulua, ¢okuluslu hazir
giyim ahcisi firmalar da benimsedi. Gergekten de ahc firmala-
rin yonlendirdigi meta zincirlerinde silsilenin en tepesinde yer
alan firmalar kuresel tedarik imkanindan yararlamirken, gok

18 Birbiriyle rekabet icinde olan kucik 6lcekli firmalar arasinda olusan iliski ag-
lan, pazarla ilgili bilgi akigi, ekipman, personel ve sipariglerin paylasimina da-
yanir. Yiksek enformasyon teknolojilerinin olanakh kildig1 disanalen bu fir-
ma aglannin en biyuk avantajinin bilgi paylasimi ve isgacunun etkin olarak
kullanilmas oldugu iddia ediliyor (Perrow 1992: 455).
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kesin teslim tarihleri ve dusuk kar oranlan dayatmak suretiyle
alt halkalardaki uretici firmalara bask: yapabiliyorlar (Gereffi
1994: 115-6).

Simdi konumuza donelim. Bavul ticareti agisindan, yukari-
da ¢izilen tablonun 6nemi nedir? Bir¢ok ilkede kuguk meta
ureticilerinden olugan aglar, dinya pazarlarina entegre du-
rumdadir. Firmalar arasi iliski aglarina dayah uretim, gercek-
ten de esnektir; ¢anku kayitdisi emek ve evde ¢ahsan kadin
emeginden faydalamhr (Blim 1992a: 14-19). Kuguk firmalar
arasinda veya buyik bir firma ile ona taseronluk eden kuguk
firmalar arasindaki ag orgatlenmeleri ¢ok yayginlasmstir. Fa-
kat unutulmamahdir ki kaguak sirketler, ancak bayuak firmala-
rin ya da ¢okuluslu sirketlerin hakimiyeti altinda dunya paza-
rinda faaliyet gosterebilirler.

Bu bolimde anlatigim gibi, Turkiye'de bavul ticaretine yo-
nelik uretimin ¢ogu, kuaguk ve orta 6lgekli firmalar tarafindan,
genelde de kuguk firmalar arasindaki fason imalat iligkileri cer-
cevesinde gerceklesiyor. Cogu zaman uretim emek-yogundur
ve kullanilan teknolojiler de geridir. Daha once belirttigim gibi,
bu firmalarin ¢ogu ya Anadolu'ya ¢ahsirken Laleli'ye yonelmis-
tir, ya da Laleli'deki talep karsisinda ortaya gikmistir. Ancak
kaguak olgekli girisimciler, bir kez Laleli'ye girdiklerinde, artik
uluslarotesi bir piyasanin aktorleri haline gelirler.

Benim buradaki iddiam su: Her ne kadar ikisi de dunya pa-
zarinda yer alyor olsalar da, mekik ticareti i¢in aretim yapan
kacuk firmalar, esnek uzmanlagma yazininda s6zu edilen ku-
cuk firma aglarindan 6nemli bir noktada ayrihyorlar. Bu sade-
ce teknoloji kullanimiyla ilgili degil. Mekik ticareti piyasasin-
daki kuguk ve orta olgekli imalatgilar, buyuk veya gokuluslu
sirketlerin denetimi veya yonetimi altinda faaliyet gostermi-
yorlar. Bat1 Avrupa'ya ihracat yapmakla Laleli'ye satis yapmak
arasindaki fark da bu noktada. Hazir giyim ihracatgilar, Avru-
pa'daki alic1 firmalara bir esneklik saglarlar, ancak bunun kar-
sihiginda kendilerini fiyatlama, maliyetler ve teslim takvimleri
agisindan ¢ok kati bir yapimin iginde bulurlar. Halbuki bavul
ticaretine yonelen ureticiler, (isler iyi gittigi sarece) gercekten
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de esneklige sahipler, ¢cinka Batili alic1 firmalann boyunduru-
gu altinda degil, birebir iligki iginde olduklar mekik tuccarla-
niyla cahsiyorlar. Laleli, bir pazaryeri olarak kuguk ureticileri,
kuaguk toptanci esnafi ve degisik tlkelerden gelen kuguk tic-
carlan bir araya getiriyor. Bu uluslarotesi piyasayr mamkin
kilan teknoloji, Sovyet yapimi eski ugaklar ve en fazlasindan
bir de cep telefonlarindan ibaret. Bilgisayar teknolojisinin kul-
lanildig) yegane turetim asamasi, yabanci markalarin logolari-
nin Macintosh bilgisayarlarinda taklit edilmesi! Diger bir de-
yisle, uluslarotesi mekik ticareti aglari, kiresellesme literati-
runde iddia edildigi gibi yuksek teknoloji kullanim sayesinde
ortava gikmig degil.

Vurgulamam gereken diger nokta, s6z konusu uluslarotesi
piyasanin aym zamanda uluslararasi bir enformel ekonomi
olusu. Laleli'deki magaza sahipleri, kuguk 6l¢ekli areticiler ve
ESB'den gelen kuguk girisimciler, aym kayitdisi ekonomik ya-
pinin i¢inde faaliyet gosteriyorlar. Bu durum, kayitdisi ekono-
mi yazininda sozu edilen iliskilerden farkl. Literaturde, ¢oku-
luslu gsirketlerin dikey taseronluk iliskileri ¢ercevesinde gevre
ulkelerindeki atolyelerde enformel emekten faydalandiklarn
vurgulaniyor (6rnegin Castells ve Portes 1989). Halbuki me-
kik ticaretinin, uluslarotesi bir ag dizeyinde kayitdisi oldugunu
goruyoruz.

Ote yandan, Laleli'ye yonelik imalat sektoru, esnek uzman-
lasma yazininda sozi edilen kuguk firma aglariyla ayni sorun-
lar1 yasamaya ¢oktan bagladi bile. Maliyetleri dugik tutmak,
teknolojiyi yukseltmek, ¢ok rekabetci bir ortamda dis pazar-
larda var olabilmek, girisimcileri kaygilandiran unsurlar ara-
sinda. Kendi denetimlerinde olmayan uluslarétesi bir piyasa
icin mal uretmek, kuguk ve orta olgekli imalatgilan gelecekle
ilgili belirsizlige itiyor; ya atil kapasiteye ya da stok fazlasina
yol agabiliyor. Bizatihi mekik ticareti terimi, tuccarlarin her an
Laleli'yi terk edip fiyatlarin daha digsiak oldugu baska bir ulke-
ye -mesela Cin'e veya Pakistan’a- mekik dokumaya baslayabi-
lccekleri anlamina geliyor. Sadece yiksek hacimli dretim ya-
pan, markalasan ve verimliligi yuksek olan firmalar (Colin’s ve
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Junker gibi) kendi pazar paylarim kendileri yaratip devam et-
tirme sansina sahipler.

Laleli'dvki kaguk esnaf ve kuaguk ureticiler, Braudel piyasa-
sinda yer alivorlar. Ne talep ediliyorsa onu aretiyorlar veya sa-
tiyorlar. .\ma gelecege dair bir vizyonlan yok. Bavul ticaretini
basindan beri umursamayan T.C. hikuametleri de bu ticaretin
devam etmesi veya palazlanmasi i¢in kayda deger bir girigim-
de bulunmus degil. Bu agidan bakildiginda, hukametin bavul
ticaretini duzenlemek igin attig1 en 6nemli adimin, érgatla bir
sinai sektorun (deri sanayicileri) zorlamasiyla oldugunu ve
IMF'nin dis ticaret agig1 konusunda Turkiye'yi sikistirdig1 bir
doneme rastladigim hatirlamak yerinde olur.

Tark hakumetlerinin bu tutumunu, ekonomik kureselles-
me yazininda devlete atfedilen rolle karsilastinirsak su sonug
ortaya ¢ikiyor. Kuresellesme devrinde, devletlerin belirli sana-
yi kollarim1 destekleyerek ulusal rekabet gicunu artirmaya ¢a-
lismalar ve bu amagla sanayi bolgeleri, vs. olusturmalan bek-
leniyor (Carnoy 1993: 88-90; Castells 1996: 105). Turkiye'de
ise bunun tersi oldu. Avrupa'yla Gamruak Birligi'ne girilmesi
oncesinde gerekli yasal duzenlemeler tamamlanmamusti; hazir
giyim, ayakkabi ve deri giyim gibi sektorler Bat1 Avrupa’da re-
kabet edecek duzeyde degildi. Bu kurumsal ve yasal bogluk
icinde, ESB'deki ekonomik ¢okuntinin de etkisiyle, bavul ti-
careti 1990’h yillarda uluslarotesi bir bolgede serpildi. Tuarki-
ye'de (genelde kayitdisi faaliyet gosteren) kuguk olgekli ima-
latgilar ile (islerinin iyi gitmedigi bir anda Laleli'deki kayitdis:
ortamdan faydalanan) buyuk ihracat¢1 ve imalatgi firmalar, or-
taya ¢ikan uluslarotesi piyasanin dinamik yapisi icinde kendi-
lerine bir yer buldular. Ancak bu sureg i¢inde, mekik ticareti
aracihgyla sermaye yogunlasmasi da gergeklesti ve bu sayede
ticaret ag1 katmanlasti.
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DORDUNCU BOLUM

Mekik ticaretinde meta akislari ve
sermaye birikimi: Uluslararasi nakliyat
ve Rusya’da dagitim

Bu bolumde, mekik ticaretinde meta akislarim incelemeye de-
vam edecegim. Mallarin Tarkiye'den Rusya'ya taginmasi sureci
ve Moskova'daki toptancilik ve perakendecilik faaliyetleri uze-
rinde duracagim. Birinci kisimda nakliyat Gzerine odaklana-
rak, kayitdisihigin da etkisiyle meta zincirinin bu halkasinda
hizla sermaye yogunlagmasi yasandigim gostermeye calisaca-
gim. lkinci kisimda ise Moskova'daki toptanci ve perakende
pazarlannin bir resmini ¢izecegim. Amacim, mekik ticaretinin
mekansal orgatlenmesinin, kamu alanlarinin 6zellestirilmesi
aracihgiyla emlak spekulatorlerinin isine yaradigin ve kagiak
taccarlar ve taketicileri zor durumda biraktigim gostermek
olacak.

Nakliyat: Bavullardan quvallara,
otobiislerden ugaklara

1996'da bavul ticaretiyle ilgili alan aragtirmama basladigimda
ilk ziyaret ettigim yerlerden birisi, Atatark Havalimanr'nin
charter terminali oldu. Mekik tuccarlarinin satin aldig malla-
rin ¢ogu, buradan yurtdisina ¢ikiyor. Bavul ticaretine hizmet
amaciyla C Terminali'ne 1995 yilinda eklenen binada, 1x1.5
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metre boyutlarinda, plastik guvallarin gegebilecegi bayuklukte
rontgen aletleri ve yine bunlann gegebilecegi bantlar yer ali-
yor. Laleli'de iglerin yogun oldugu dénemlerde sabahtan gece
ge¢ saatlere kadar ek binaya kamyonlar yanasiyor, cuvallar
rontgen bantlarindan gegiriliyor, obur tarafta bekleyen aragla-
ra yuklenip kargo ucaklarina tagimyor. Rontgen goruntualerini
izleyen memur, bir yandan da taginan mallan bir deftere isli-
yor. Mekik ticareti yoluyla Turkiye'den ¢ikan pek ¢ok urinin
belki de tek kayd: olan defterde, mallar tasiyan kargo sirketi-
nin ady, guval sayis1 ve mallarin genel bir tanimindan -tekstil,
ayakkabi, ev esyasi gibi- bagka bir bilgi yer almiyor. Ek bina-
daki bu islemler, gorevli memurun rontgende supheli bir ci-
sim gormesi halinde nadiren durduruluyor.

Bavul ticaretinin artmasiyla birlikte, Atatark Havalimanr'nda
uluslararasi kargo trafigi buyuk artig gosterdi. Bu artig1 ve kargo
hacmi i¢inde ESB ulkelerinin payim Devlet Hava Meydanlar:
Isletmeleri’'nin istatistiklerinde gozleyebiliyoruz (Tablo 4.1).
1992-1996 arasinda Ataturk Havalimani’ndan tasinan kargo
yaklasik iki katina gikarken, mekik ticaretine hizmet eden di-
ger bir liman olan Trabzon Havalimani’'ndan tasinan kargo hac-
mi de 6nemli ol¢ude yukseldi (Tablo 4.2). Bu rakamlar iginde
Rusya'nin 6nemli bir pay1 oldugunu gorayoruz (Tablo 4.3).

Mekik ticaretinde nakliyat hizmetinin gelisimi ve dolayisiy-
la kargo trafiginin artmasi, bavul ticaretinin kisa bir sire igin-
de ne kadar orgutla hale geldigini gosteriyor. 1990'lann basin-
da bavul turistleri, kendi bagajlann1 C Terminali’ne kendileri
tasiy1p teslim ederlerdi. Bu uygulama, hem yolcular i¢in me-
sakkatliydi, hem de check-in suresinin uzamasina ve ugak kal-
kiglarinin gecikmesine yol agiyordu. 1994'te bavul ticareti hiz
kazaninca Laleli’de faaliyet gosteren bazi seyahat acenteleri,
bagaj tasima hizmeti de vermeye bagladilar. Bagaj hacminin
yolcu salonu i¢in ¢ok fazla olmasi yuzinden, bahsi gecen Ek
Bina insa edildi. Bu asamada artik, bavul ticareti ifadesi yanhs
bir ¢agrisim yapiyordu. Her ne kadar turistlerin satin aldiklan
mallar “yolcu beraberi” statusunde Turkiye’den ¢ikmaya de-
vam etse de, yolcularin seyahati ile mallarin taginmasi tama-
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TABLO 4.1
1996 Yilinda Eski Sovyetier Birli§i‘'nden Gelen

Charter Havayolu Sirketlerinin Atatirk Havalimani‘ndan Tagidi§ Kargo

(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

ESB charter sirketleri 31.093
Yabana sirketler toplami 163.393
Ataturk Havalimani toplami 321.073

Kaynak: DHMI, 1997.

men birbirinden ayrnlmisti. Cuvallanmis mallar, kargo ucakla-
riyla ayn olarak tasimyor, ¢elnoklar da yolcu ugaklanyla alke-
lerine geri donuyorlardi. Boylelikle, her bir turistin Istanbul’a
her gelisinde geri goturebilecegi mal miktar1 artmis oluyordu.
Ancak butan mallar hava kargosuyla taginmiyor. Asag1 yu-
kar1 aym1 zamanda, yani 1994’'te, mekik ticcarlarina karayolu

TABLO 4.2
1997-2001 Yillan Uluslararas: Kargo Trafi§i
(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

Meydanlar 1997 1998 1999 2000 2001 01/00(%)
Ataturk 395.184  340.831 322.607 371.690 341.946 -8,0
Esenboga 23.420 22.641 23.118 26.503 31.388 18,4
A.Menderes 43.834 34407 26.319 26.264 31.835 21,2
Antalya 83.423 78346 58.974 94.655 120.896 27,7
Dalaman 23.247 18.606  12.086 21.051 27.696 31,6
Adana 6.914 6.435 5.616 6.189 7.229 16.8
Trabzon 1011 986 1.985 1.076 1.292 20,1
Milas-Bodrum 2.089 13.425 10.110 11.219 16.803 498
S.Demirel 17 37 5 147 2.840,0
Nevsehir Kap. 31 149 254 70,5
Gorlu 60 6.353 9.684 9.742 0.6
Diyarbakir 237 341 a1 295 579 96,3
Erzurum 250 147 224 193 166 -14,0
Gaziantep 121 138 447 300 328 93
Kayseri 453 612

Konya 155
Samsun-Gars. 13 95 489 677 384
Sinop 4

Sivas 2 4

Ferit Melen 3 38 45 56 0 -100,0
Toplam 579.780 516.422 468458 570.271 591.745 38

Kaynak: DHMI Istatistik Vilhgw 2001, 5.153.
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TABLO 4.3

2001 Yih Dig Hat Yik Trafi§inin Milliyetiere G6re Dagilirm

(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

; . SN 5
3 c ] K] < =

s £ 28§08 . 5 ! ¢ i 8 §os o« § o8

8 g b s 8 < & 4 & e 2 g 8 N g £ £ a
Milliyeti < < < 8- § & < S “ 2 S 8 < ¢} N N b °
ABD 5.101 5.101
Almanya 33.636 34606 8.278 4.828 1559 5.767 1.898 10 27 59 90.668
Arnavutiuk 245 13 258
Avustralya 33 33
Avusturya 2545 3379 262 mn 94 1034 24 7649
Azerbaycan 1357 36 4 174 46 1.617
BAE 5.027 5.027
Belgika 10.638 450 588 447 454 12577
Beyxz Rusya * 1527 1.527
Bosna Hersek 169 2 m
Bulgaristan 246 54 27 23 350
Cezayir 1179 1179
Cek Cum, 678 863 8 96 1.645
Danimarka 521 2945 193 746 4405
Ermenistan 125 8 133
Estonya 2 59 113 35 123 333
Finlandiya 955 266 1.2
Fransa 3535 886 1.188 2 727 6.338
GAfrika 2 2
Gambia 13 13
Gine 85 85
Gurcistan 9 9
Hollanda 3978 1995 %1 1921 1103 232 66 10256
Hong Kong 1.628 1.628
Ingiitere 6.068 2512 937 9781 3923 24.021




TABLO 43 (devarm)
2001 Yili Dig Hat YOk Trafidinin Milliyetiere G6re Dagilirmi
(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)
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Iran 2.809 170 N P+ 3.039
Ispanya 1.106 1.106
Israil 825 19 6 423 28 1.473
lsveg 1 1.412 6 314 1.733
Isvigre 4258 1329 1.706 23 67 N 7.414
ltalya 4.497 788 9% 36 46 n 5.540
lzlanda 7 L] 51
Katar 30 30
Kazakistan 2.635 100 16 26 22 568 3.367
Kwgzistan 868 n 945
Kuveyt 497 497
Latviya 298 36 6 340
Libya 4254 4254
Litvanya 146 51 15 as 257
Lubnan 67 671
Luksemburg 1.12 87 1.199
Macaristan 550 263 34 847
Makedonya 200 1.676 19 27 2.313 3 4243
Malezya 1.886 1.886
Malta 191 3 194
Misir 866 30 2 92 990
Moldavya 454 39 3 8 125 632
Moldova 52 2 37 2 12
Nijerya 1 1
o Norveg 2 134 9 230

w
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TABLO 4.3 (devam)
2001 Yih Dig Hat YUk Trafiginin Milliyetiere G6re Dagilirm
(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

. : g . §
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s 5 & § § &8 &z § § & > % & 5 § :z 3 %
S 3 =
Miliyeti § < < & § & ¥ & 3 & 8§ § & & & & & ¢
Ozbekistan 1380 3 21 139 1.543
Polonya 592 1739 35 175 2.541
Portekiz S 8 13
Romanya 517 262 3 94 . 876
Rusya Fed. 25.902 10.540 19 676 237 649 665 179 5.623 27 44.617
S.Arabistan 5.238 k) 159 886 6.317
Singapur 4.737 4737
Slovakya 4 228 S5 52 339
Slovenya 885 69 954
Sudan 326 326
Suriye 335 335
Tacikistan a9 49
Tunus m 773
Turkiye 187.613 51.747 17.010 7.521 7.749 21.752 438 1.058 147 188 579 139 315 585 155 594 301.538
Tarkmenistan 1.983 8 a7 2408
Ukrayna 2.734 m 62 25 4% 194 14 4.364
Urdun 1.524° 28 72 8 149 3 1.815
Yeni Gine 14 14
Yeni Zelanda 8 8
Yugoslavya 222 48 S7 105 18 550
Yunanistan 1.561 4 12 1.577
YYYy 279 2 281
Toplam 341946 120896 31.835 27696 16803 31.388 7229 1.292 147 254 9742 579 166 328 612 155 677 593272

Kaynak: DHMI Istatistik Yiihgr 2001, 5.180-181.




tasimaciligl hizmeti de veril-
meye baglandi. Baglangigta
Ukrayna, Beyaz Rusya ve Rus-
ya'min guneyinden gelen bir-
cok c¢elnok, otobis, tren ve/ve-
ya feribotla Turkiye’ye seyahat
ediyorlardi. Bu yolculuklar
hem ¢ok uzundu, hem de geri
donuste dolu valizleri ve ¢u-
vallar1 tasimak ¢ok zahmetliy-
di. Fakat bu yontem ucuzdu.
Tuark gamraga yolcu beraberi .
statasunde ¢ikan bu mallar | &
sorgulamiyor, Ukrayna, Beyaz , .
. Moskova: Lenin’in heykeli, Lujniki Paza-
Rusya ve Rusya da mal girigi- rrndaki faaliyetlere tepeden bakiyor.
ne géoz yumuyordu. Zaman

icinde “tur operatorleri” yolculara 6zel bir hizmet vermeye
basladilar. Bavul turistleri ayn otobuslerle gidiyor, tur opera-
torleri de koltuklar ¢ikarilmis farkh bir otobuse yiklenen bu-
tin mallar, Rusya gamragunde gorevlilere ragvet karsihiginda
kendi “yolcu beraberi” esyalar olarak deklare ediyordu. Bu
uygulama, Rusya'nin ulkeye sokulabilecek yolcu basina esya
miktarim kisitlamamasi sayesinde mamkun oluyordu.
Burada, deniz yoluyla nakliyattan da s6z etmem gerekiyor.2
Karakoy (Sali Pazar1) Rihtimr'na yanagan Sovyet doneminden
kalma osinografi arastirma gemileri ve nehir gemileri, Rusya
ve Ukrayna limanlarina buyak miktarlarda mal tasiyor. 1996-
1997 yillan itibariyle, Karakoy'e haftada 30’dan fazla gemi ya-
nasiyordu.? Ancak son yillarda mekik ticaretinin hacmi duser-

Bu lkusimda anlaulanlar, Rusya'daki uygulamalara dair. Dogu Avrupa'ya yénelik
bavul ticaretinde de otobus kargosu, benzer kosullarda taginmaktadir. Ornegin
Bulgaristan ve Macaristan'da da otobusteki tur operatéru gumrik memuruyla
rasvet pazarhg yapmaktan sorumludur (Wallace vd. 1999; Konstantinov 1994).

2 Bu paragraftaki bilgiler, Sali Pazan Rihtimi’'ndaki gorevliler ve deniz yoluyla
Rusya’ya mal nakleden toptancilarla yaptigim gorugmelere dayamyor.

3 Bu gemiler, Rusya’min Novorossisk, Sogi, Sivastopol ve Mariopol limanlariyla,
Ukrayna'nin Yalta, Odessa, Yevpatoriya ve Skadovsk limanlarina sefer yapiyorlar.

125



ken, gemi sayis1 da azalmis durumda. Bu mallarin ¢ogu gam-
rukten “yolcu beraberi” statisunde geciyor ve dolayisiyla ba-
vul ticareti niteligi tasiyor. Ancak tabii ki gemilerle ¢cok daha
bayuk miktarlarda yik tasinabildiginden, bu yolla taze sebze-
meyve, konserve yiyecekler, kuru gidalar, temizlik malzemele-
ri, mobilya ve ingaat malzemeleri gibi mallar naklediliyor. Do-
layisiyla, gemilerle Istanbul'a gelip ahsveris eden kisiler, genel-
de kuaguk taccarlar degil, bavul ticareti kisvesi altinda kolay ve
kayitdis ithalat yapmay: amaglayan Rus ve Ukrayna sirketleri-
nin temsilcileri oluyor. Diger bir deyisle, tonlarca domates ve-
ya ingaat malzemesi, Karakoy'de yolcu beraberi iglemi gora-
yor, gittigi limanda ise mal sahibi firma ile gamruk yetkilileri
arasindaki pazarhk sonucu, eksik bildirim gibi yontemlerle o
ulkelere ithal edilmis mal olarak sokuluyor. Karakéy'den ge-
miyle yapilan ticaretin boyutlar1 daha farkh oldugu, bu isle
ugrasan kisiler de bu kitapta anlatigim mekik tuccan tipinin
disinda kaldig) igin, burada bu konuyu daha fazla irdelemeye-
cegim. Hava ve kara yolu tagimaciligina geri donelim.

Nakliyatta sermaye yogunlagmasi

Rusya hukuameti bavul ticaretinin yayginlagmasindan bir su-
re sonra mekik ticaretini vergilendirmeye yonelik duzenlemele-
re giristi. Bu uygulamalar, ¢ok kuguk ol¢ekte ticaret yapan in-
sanlarin bagimsiz hareket etmesini zorlastirirken, onlan kargo
sirketlerine bagimh hale getirdi. Rusya Federasyonu ilk kez
Haziran 1995'te ulkeye gamruksiuz sokulabilecek mal miktari-
n kisi basina 2.000 dolara dugardia; Agustos 1996'da da bu
miktar 1.000 dolara indirildi (Moscow Times 1996a: 1-2). 1kin-
ci indirimden sonra, ulkeye sokulacak mallarin 1.000-10.000
dolarhk dilimine, normal gamrik vergilerinin yuzde 30'unun
uygulanmasi karara baglandi. 10.000 dolarin uzerindeki malla-
ra ise normal ithalat muamelesi yapilacak ve yururlakteki ver-
giler uygulanacakti (Interfax 1996). Vergilerin yukseltilmesi,
gelnoklar1 olumsuz etkiledi. Bu yeni diazenleme, Rusya'da da
Turkiye'de de bavul turizmine hizmet eden kargo sirketlerinin
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kurulmasim hizlandirdi. Kargo sirketleri Istanbul'dan teslim al-
diklan mallan kara veya hava yoluyla Moskova ya da baska bu-
yuk sehirlerdeki gamruk noktalanindan gegiriyor, sonra depo-
luyor ve oradan da ¢elnoklara teslim ediyordu. Genelde karayo-
lu kargosu havayolundan daha ucuzdu (érnegin 1997'de tekstil
iin sirasiyla 1 dolar/kg ve 2.5 dolar/kg). Yuksek hacimli ve pa-
hada agir olan mallar (deri giyim gibi) genelde karayoluyla,
konfeksiyon aranleri de havayoluyla tagimyordu.

Mekik ticaretiyle gonderilen mallann Rusya'da gamriakten
gecmesi sureci Gzerinde biraz durmak istiyorum. Bu konuda
kargo sirketlerinden birinci elden bilgi edinmem ¢ok zor oldu.
Laleli'deki belli bash kargo sirketlerinin temsilcileri goragme ta-
leplerimi reddettiler. Asagida gizecegim resim, buyuk sirketler
icin taseronluk yapan ufak Turk kargo firmalarindan aldigim bil-
gilere dayamyor. Gorecegimiz gibi, nakliyat, mekik ticaretindeki
meta akiglannin en karanhk noktalanindan birini olugturuyor.
Rusya'da bavul turistleri i¢in charter uguslan dazenleyen sirket-
ler, zaman i¢inde nakliyat1 da astlendiler. Rus basinina gore,
Moskova'da depolan bulunan bu sirketler, gamrik muameleleri-
ni yapmakla da yetkili kihinmisti ve gamrik beyamn isini gevsek
tutuyorlardi (Moscow Times 1996b). Kisacasi, Rusya'ya kargo sir-
ketlerinin soktugu mallarin degeri bir hayli dusak gosteriliyor ve
dolayisiyla gumruak vergisi dusuk 6deniyordu. Baz1 Turk kargo
operatorlerinden, Rus kargo sirketlerinin gamruk yetkilileriyle
charter firmalarn arasinda ortakhiklar oldugunu bile duydum. S6z
konusu charter/kargo sirketleri, Rusya'daki ozellestirme sureci-
nin arani. Devlete ait kiguk havayolu igletmelerinin 6zellegtiril-
mesiyle, INESS ve East Line gibi mekik ticaretine hizmet eden
ucak sirketleri dogdu. Bu sirketler daha sonra kargo isine de gir-
diler. Elimde birinci elden bilgi olmasa da, kargo sirketlerinin ge-
lisiminde hem mafya gruplarinin, hem de gumrik yetkililerinin
rol oynamis olmasi gerektigini iddia edebilirim.* (Ikinci Bolam'-

4 Bulgaristan'daki durum, bu sav1 destekler niteliktedir. Turkiye ile Bulgaristan
arasindaki bavul ticareti ¢ercevesinde ¢alisan otobuslerdeki tur operatérlerinin,
genelde ya eski gamrik memurlari ya da mevcut memurlarin akrabalan olduk-
lan belirtilmektedir (Konstantinov 1994).
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den hatirlanacag gibi, Rusya'da ve 6zellikle Moskova'da, 6zelles-
tirilen firmalarin ve ticari emlakin 6nemli bir bolamu, sug érgut-
lerinin eline ge¢mis bulunuyor.)

Kisacasi, Rus kargo sirketleri, buyak ihtimalle bavul ticareti
kisvesi altinda 6rgatla kagakeilik yapiyorlar. Ote yandan, Lale-
li'de gahisan Turk kargo sirketlerinin faaliyetleri de yasal agi-
dan gri bir bolgede yer ahyor. Laleli'de charter sirketlerine ta-
seronluk yapan onlarca firma var. Bu firmalarin bir¢ogu vergi
dairesine bile kayith degil; otellerin veya buyuk magazalarin
bodrumlarinda kayitdisi olarak faaliyet gosteriyorlar. Celnok-
lardan guvallan toplayan bu sirketler, mallan gidecekleri ken-
te gore aymnyor, kargo ucretini tahsil ediyor ve mallar1 kam-
yonlarla Karakoy'e veya C Terminali'ne tagiyor. Hava kargosu
genelde Rus sirketleri veya Rus-Turk ortakliklar: tarafindan
tasinirken, karayolu tagimaciligy, uluslararasi nakliyat lisansin
haiz Turk firmalarinin elinde bulunuyor. Hava ve karayolu
kargosu arasindaki en 6nemli fark, birincisinde mallarin Tur-
kiye’yi bavul ticareti (yolcuf beraberi) statisunde terk etmesi
ve Rusya'ya bedeli dusuk gosterilmis ithalat olarak girmesi,
ikincisinde ise mallarin TIR kamyonlanyla Turkiye'den ihra-
cat olarak ¢ikmasidir. $imdi, mallarin nasil tagindigina daha
yakindan bakalim.

Moskova'da konustugum Turk ithalatgilar, Rusya gumruk-
lerinde rusvetin istisna degil kural oldugunu soylayorlard.
Ornegin Turkiye'den 300.000 dolar degerinde tekstil aranayle
yukla olarak ¢ikan bir TIR kamyonunun, Rus gamriganden
sadece 6.000 dolar vergi vererek gecebilecegini iddia edenler
oldu. Halbuki kamyondaki mallarin gercek degeri deklare edi-
lirse, toplam degerin ugte birine yakin gumrik vergisi veril-
mesi gerekebiliyordu. Bu garip durum, Rusya’nin vergi gelirle-
rini artirmak amaciyla hazir giyim gibi uranlerdeki gumrak
tarifelerini bir-iki y1l icinde birkag kez yiukseltmesinden kay-
naklaniyordu. Ornegin deri giyimdeki gamruak vergisi oram
yazde 30’un azerindeydi (Business Eastern Europe 1994;
RFERL 1998f).

Karayoluyla tasimacilik nasil ihracat-ithalat “gibi” isleyebi-
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liyor? Bildigimiz gibi, Laleli'deki satislar genelde kayitsiz ola-
rak yapiliyor. Bu durumda kargo sirketi topladig1 mallar1 nasil
ihra¢ edebilir? Tageron kargo firmalarinin ve bazi imalatgila-
rin anlattiklarindan ortaya soyle bir tablo ¢ikiyor: Nakliyat
sirketleri, kilo bas1 ucret kargihginda ¢elnoklardan mal toplu-
yorlar. Bu mah kayith gosterebilmek icin de Laleli'ye yonelik
calisan imalatgilardan, KDV bedelinin yans: fiyatla fatura sa-
tin ahyorlar. Bu uygulamanin imalatgilarin da isine geldigi be-
lirtiliyor; ¢anka 6nceki bolamde anlattigim gibi, imalatgilar,
Laleli faturasiz ¢ahistigy igin sattiklar1 mallar1 belgeleyeme-
mekten sikayetciler. Daha sonra nakliyat sirketi, bu mallan
sanki kendi firmasi ihracat yapiyormus gibi, Rusya'daki para-
van bir sirkete veya igbirligi icinde oldugu bir Rus kargo sir-
ketine ihrag ediyor.

Bu islem, nakliyat firmasina gelnoklardan aldig) kargo ucreti-
nin yan sira bir gelir daha saghyor. 1994'te Maliye Bakanhgr'min
yayinladig bir tebligle, Laleli esnafimin 6zel faturayla bavul tu-
ristlerine yaptigi satiglar karsihginda KDV iadesi almasi mam-
kan kihinmisti. Daha sonra yayinlanan bir tebligle de, uluslara-
rasi lisans: olan belirli nakliyat firmalarinin, tagidiklar1 mahn
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kayitl/belgeli olmasi kosuluyla, KDV iadesinden yararlanmasi
amaclanmsti. Tabii Laleli'de satislann ¢ogunlugu kayitdis: ol-
dugu icin, nakliyat sirketleri ancak piyasadan fatura toplayabi-
lirlerse KDV iadesinden yararlanabiliyorlar. Iste bavul tuccarla-
nna yonelik karayolu kargo tasimacihginin asil puf noktas: buy-
du. Bir taseron firmanin sahibinin ifadesiyle, Laleli'deki nakliyat
sirketleri mal ihracatindan degil, (¢unku zaten tagidiklan mallar
kendilerine degil, ¢elnoklara aitti) KDV iadesinden para kazani-
yorlard1.® Hatta bu uygulamanin ilk bagladig1 donemde bir nak-
liyat sirketinin naylon fatura kullanarak hayali ihracat yaparken
yakalandig da Laleli'de sikga isitilen bir hikayeydi.

Tabii bu yontemle mal gonderenler sadece celnoklar degil.
Bir onceki bolumde soz ettigim buyak imalatgilar ve onlarla is
yapan buyuk Rus toptancilan da bu sekilde mal tasitiyor. Di-
ger bir deyisle, Ugcunca Bolam’de “resmi ihracat” diye altim
cizdigim ticaret bi¢imi de s6z konusu nakliyat sirketleri araci-
higryla yapiliyor. Yani, Rusya gaimragunden gecerken, mallarin
degeri rugvet ve benzeri yollarla dasuk beyan edilerek vergiler
dusik o6deniyor. Ashna bakihirsa, kayitdigihgin hikam suardu-
gu bir ortamda ortaya ¢ikan kargo sistemi, sonugta bayik Rus
toptancilarimin ve bayuk Turk imalat¢ilarimin isine yaramis
durumda. Bu suregte, kargo sirketlerinin buyuk kazanglar elde
ettigi anlasihyor. Rusya ve Turkiye hukametlerinin bavul tica-
retini kayit altina almak i¢in yaptiklan girisimler de mallann
nakliyatinda merkezilesmeyi beraberinde getirdi. Rus huki-
metinin mekik ticaretinden vergi toplama ¢abas, kargo sirket-
lerinin ve buyuk depo isletmecilerinin ortaya ¢ikmasina neden
oldu. Kuguk ¢elnoklar, bu kargo firmalarina bir anlamda mah-
kom oldu; ¢unkia gimrukten mal gegirme isiyle kendileri ug-
ragamiyorlard1. Tuarkiye'de ise fatura kargihign KDV iadesi gibi
uygulamalar, buyuk toptancilarin ve bayuk nakliyat sirketleri-
nin isine yaradi. Laleli'de hala satislann ¢ogunlugu belgesiz
yapilmaya devam ediyor. Yani esnaf, getirilen yasal duzenle-
melerden pek yararlanamad.

5 Burada belirtmeliyim ki, Laleli'de faaliyet gésteren karayolu nakliyat firmalan,
agina olunan uluslararas: Tark tagimacihk sirketleri degiller.
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Onceden Laleli'yle hicbir alakalan olmayan bazi hazir giyim
ureticileri bile bavul ticareti kisvesi altinda Rusya’ya mal gén-
dermeye bagladilar. Ornegin unla bir Fransiz erkek giyim
markasinin lisansiyla Turkiye'de uretim yapan firma, bu sekil-
de Moskova'da kendine bir yer edinmisti. Moskova'da bu mar-
kanin adiyla bir magaza acan bir Tark’le gorastam. Magaza
sahibi, fiyatlar1 ¢ok yuksek olan bu uranleri normal yoldan
Rusya'ya ihrag ederse gamrik vergisinin bayik bir kilfet ola-
cagim dasunuyordu. Bu yuzden, Istanbul'da s6z konusu fir-
madan aldig) aranleri, Laleli'ye ¢alisan karayolu nakliyat fir-
malarina veriyor, sonra Moskova'da depodan teslim ahyordu.
Istanbul'daki firmadan mal satin almasindan Moskova'da mal
teslimatina kadar higbir asgama belgelenmiyordu. Nakliyat sir-
ketine de normal gumruk vergisinin kuguk bir oranina denk
gelen bir tasima ucreti 6dayordu. Turkiye'deki baska tescilli
markal hazir giyim ureticilerinin de aym yoéntemi segtikleri
anlatihyordu. Moskova'daki inla GUM Pasaji’ndaki sik ve pa-
hali magazalarda bile bu sekilde getirilmis “bavul ticareti”
mallarinin satildigy sdyleniyordu.

Sonugta, mekik ticareti piyasasindaki kayitdisihk, meta zinci-
rinin uluslararasi nakliyat asamasim kontrola altina alan firma-
lar ve kigilerin ekmegine yag sarda. Ote yandan bu durum,
hem mekik tiaccarlari, hem de iki alke arasindaki ticari iliskiler
agisindan baz1 sonuglar dogurdu. $imdi bunlan ele alacagim.

"Gergek” bavul ticareti tehdit altinda

Tagimacihgin kargo sirketleri tarafindan daha orguatlu hale
getirilmesi, taccarlann iki ulke arasinda mekik dokumalarim
kolaylastirdi. Canku agir guvallan kendi baglarina tasimak
zorunda kalmiyorlardi. Ancak bu gelisme, daha buyuk 6l¢ek-
te cahisan tuccarlar lehine ve kuguk ¢elnoklar aleyhine bir du-
rum da yaratti. Kargo hizmetini pahah bulan ¢ok kuguk tuc-
carlar, simir kapisinda fazla gamruk vergisi vermemek igin Is-
tanbul'a her gelislerinde daha az mal almak zorunda kaliyor-
lardi. Bu durumda, kargo sirketi kullanabilenlerin rekabet gi-

131



ca artiyordu. Ama daha genel olarak, TIR tasimaciligiyla mal-
larim1 Rusya’ya gondermeye baglayan buayuk imalatgilar ve
toptancilar, bu igten asil karh ¢ikan taraflar oldu. Ornegin bir
karayolu kargo sirketinin (yoneticileri benimle konugmay:
reddetmisti), Istanbul'dan Moskova'ya yilda 600 TIR dolusu
mal gonderdigi soyleniyordu. O sirketin mallarim tasidig:
ureticiler arasinda, bazi1 markal jeans imalatgilarinin, anla
bir sekerleme firmasinin ve bir¢ok baska buyuk sirketin yer
aldigim biliyorum.

Nakliyat asamasindaki yogunlagma, Moskova’da toptancilik
asamasinda yogunlagsmay: da beraberinde getirdi. Kargo sir-
ketlerinin varhg), ¢elnoklann sik sik Istanbul’a gelmesi geregi-
ni ortadan kaldird1. Bazen birkag kisi bir araya gelebiliyor ve
paralarim bir kisiye teslim ediyor. Istanbul'a gelen o kisi arka-
daslan i¢in ahgveris yapip mallan kargoya veriyor. Esnafla me-
kik tuccarlan arasinda gavene dayal iligkiler oldugu durum-
larda, ¢elnok bulundugu sehirden telefonla veya faksla Lale-
li’'ye siparis veriyor, araci bir kisi paray: Istanbul'a getiriyor ve
mallar kargoyla gonderiliyor.

Ancak kendi basina mekik ticareti yapan tuccarlar i¢in yeni
durum ¢ok olumlu olmadi. Gamruk vergileri, pek ¢ok kisi
icin ¢ok yuksekti. Tablo 4.4’e bakarsak, celnoklarin en buyuk
sikayetinin Rusya'daki gimrik vergilerinin yuksekligi oldugu-
nu gorayoruz. 1996'da mekik ticareti vergileri arttinldiktan

TABLO 4.4
Satin Aldi§iniz Mallan Olkenize G8tirirken
Hangi Zorluklaria Kargilagiyorsunuz?*

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)

Bir zorlukla kargilasmiyorum 34 10 19.5 14.3
Gumrakte ragvet vermek zorunda kaliyorum 28 12 16.1 174
Mallarim galinabiliyor 28 12 16.1 171
Gamruk vergileri gok yaksek 60 20 345 28.6
Harag vermek zorunda kaliyorum 10 6 5.7 8.6
Mal teslimati gecikebiliyor 2 6 1.1 8.6
Cevapsiz 12 4 6.9 5.7
Toplam 174 70

(*) Ankete cevap verenler birden fazla segenegi isaretleyebiliyorlard.
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Moskova: Pazar toplanirken, arkada Lujniki Stadyumu géralayor.

sonra [zvestiya gazetesinde ¢ikan bir yorumda, hikametin bu
kararinin “Rus halkina karg1 agilmis bir savas oldugu” séyleni-
yordu (Izvestiya 1996). Bu kosullar altinda bir¢ok ¢elnok, Tur-
kiye'ye gelmek yerine, Moskova'daki buyuk toptancilardan
mal alip pazarda satmaya baslad1 (Ayan 1996). Vergilerin yuk-
seltilmesi ve kargo sirketlerinin mekik ticaretini 6rgatlemeye
baglamasi, bazi buyuk tuaccarlarin buyuk toptancilar haline
gelmesini saglarken, en kaguk taccarlan da toptancilara ba-
giml kildi. Uganca Bolam’den hatirlanacag gibi, buyuk ima-
latgilar Moskova'da toptanci depolan agtiginda, Laleli’deki sa-
tislar azalmistr. Bunun nedeni, Laleli’de belirli bir magazadan
ahgveris eden kuguk taccarlarin, o magazanin Moskova'da de-
posu agilinca Istanbul'a gelmekten vazgecip mallarin1 depodan
almaya baglamalariydi. Diger bir deyisle, vergilerin ve/veya
kargo maliyetlerinin yuksekligi karsisinda, kaguk olgekli giri-
simciler buyuklerle rekabet edemiyor, tek ge¢im kaynaklar
kuaguk ticaret oldugu icin de, Moskova'daki veya bagka buyuk
sehirlerdeki toptanci depolarindan mal ahp perakende pazar-
larinda satis yapmaya ¢ahisiyorlardi. Sonugta, Laleli’de ve Mos-
kova'da sermaye birikimi ve yogunlasmasi, birbirinin aksi gi-
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biydi. lki Glkede de yasanan bu suregten zararh ¢ikanlar, ka-
cuk olgekli girigsimciler oldu.

“Gergek” ihracat ne durumda?

Butan bunlar olurken, Turkiye ile Rusya arasinda resmi dig
ticaret iligkileri de sarda. Ancak Turkiye'nin Rusya'ya resmi
ihracati, bavul ticareti olgusundan olumsuz etkilendi. Yukar-
da soz ettigim kargo sirketleri gimruk vergilerini tam 6deme-
den Rusya'ya mal sokmaya baglayinca, Rusya’ya digsatim ya-
pan bir¢ok firma da, kagak¢iliktan bir farki olmayan bu yonte-
mi kullanmaya bagladi. Bu kosullar altinda, bir mali mevzuati-
na uygun olarak ihra¢ eden firmalar, bavul ticareti kanallarim
kullanarak benzer bir mal Rusya’ya sokanlarla rekabet ede-
mez hale geldi. Bir Tark biskavi imalatgisimin Moskova tem-
silcisinin ifadesiyle, “Rusya’ya normal yollardan ihracat yapan
bir kiginin malina pazar bulmasi ¢ok zordu.” Urinin ne oldu-
guna bagh olarak, normal yollardan ihra¢ edilen bir mamul,
Rusya'ya bavul ticareti yontemleriyle giren bir mamule gore
yuzde 30 ila 100 daha pahahya geliyordu. Tabii ki bu durum,
Rusya'da faaliyet gosteren buyuk Turk sirketlerine karg1 “hak-
s1z rekabet” olusturuyordu.

Ornegin Kog Holding'in Moskova merkezli dis ticaret sirke-
ti RAMTORG, bu durumdan sikayet edenler arasindaydi.
1997°de Moskova'da gorustagum, o donemdeki RAMTORG
Genel Sekreteri Ahmet Kalyoncu, “bavul ticareti bizi 6lduara-
yor” diye yakiniyordu. Rusya'ya Kog’un urettigi dayamkh ta-
ketim mallar ve gida maddeleri ithal eden RAMTORG, yetki-
lilerinin ifadelerine gore butan vergileri 6duyordu. Rusya'ya
bavul ticareti yoluyla getirilen benzer arunler igin ise, ne gam-
ruk vergileri ne de -bu aranler genelde kayitdis: oldugu igin-
satis surecindeki vergiler 6deniyordu. Dolayisiyla, RAM-
TORG'un bavul ticaretiyle aym kulvarda rekabet etmesi s6z
konusu degildi. Ancak yetkililerinin bavul ticaretinden yakin-
masina ragmen, RAMTORG ashnda Rusya’daki faaliyetlerini
daha uzun vadeli gorayor ve nihayette bavul ticareti derdin-
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den kurtulacagim hesaphyordu. Kalyoncu, “yasadig1 uluslara-
ras ticaret [bavul ticareti] sona erip de yasal ticaret yaygnlas-
tiginda kuguk firmalar yok olacak ve bizim gibi ciddi ve ba-
yuk firmalar kalacak” diye yorumluyordu durumu. Zaten
RAMTORG'un son yillarda Rusya'daki faaliyetlerine bakarsak,
s0z konusu sirketin bu bilingle hareket etmis oldugunu goru-
yoruz. 1990’lann ikinci yarisinda Moskova'da agilan Ramsto-
re'lar, Tarkiye'deki Migros'lara benzer “hiper ahsveris” mer-
kezleri... 1998'de Rusya'da yasanan krize ragmen RAMTORG,
bu ilkede ve diger Dogu Avrupa ulkelerinde tiketim mallan
dagitim sektorune yatirnm yapmaya devam ediyor. Bagka bir
deyisle, ESB pazarinda RAMTORG zaten bavul ticaretinden
cok farkh bir kulvarda yansiyor.

lkinci Bélim'de enformel uluslararas: ticaretin ¢okuluslu
sirketler ve buyuk sermaye uzerindeki etkisini tartigmistim.
Kagakgilik, yani kayitdisi uluslararas: ticaret, bir firmanin ya-
sal yollardan yaptig) ithalata kars1 rekabet yaratir demigstim.
Ama ayn1 zamanda bir sirket, yeni bir ulusal pazara hicbir pa-
zarlama harcamas) yapmadan kagakeilik yoluyla girebilir. Do-
layisiyla, duzenli bir uluslararasi ticaret rejimi olustugunda, o
firmanin aranleri igin s6z konusu ulkede goktan bir pazar
olusmus olacaktir. Bavul ticareti piyasasinda da kagak¢iligin
holding sirketleri ve ¢okuluslu sermaye i¢in baz1 faydalan ol-
dugunu simdiden goérayoruz. Mesela, ¢elnoklarin anla marka-
larin taklidi olan uranlerin ticaretini yapmasi, Rusya'da Bati
tarzi giyim i¢in hazir bir pazar yaratti. Her ne kadar tescilli
markalan olan firmalar taklit ve korsan aretimden sikayet et-
seler de, mekik ticareti sayesinde, bu markalar ESB ulkelerin-
de popiilerlik kazandi. Ayrica yukarida da belirttigim gibi, baz1
holding sirketleri, bavul ticaretinin yarattig) kayitdisihktan ya-
rarlanip, gamruk vergisi 6demeden ticaret yapabiliyorlar. Us-
telik bu ortamda, s6z konusu urunlerin yeni bir pazara sokul-
masindan dogan riskleri, bayuk sirketlerin kendileri degil, ka-
ciuk olgekte ¢alisan girisimciler ustlenmis oluyor. Buna bagh
olarak, bavul ticaretinin kendi islerini sekteye ugratigim sa-
vunan firmalar, RAMTORG orneginde oldugu gibi, kayitdis:
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uluslararas: ticaret sona erdiginde, kendilerinin kazan¢h ¢ika-
cagim kestirebiliyorlar. Bavul ticareti piyasasimin disinda yer
alan buayuk Turk sirketleri i¢in, ¢izdigim bu tabloyu bozan tek
bir unsur var. Mekik ticaretinin ilk yllarinda Turkiye'den
Rusya'ya giden mallar (tekstil ve gida uranleri) ¢ok kalitesiz
oldugu icin “Made in Turkey” etiketine kars1 olusan olumsuz
imajin, RAMTORG gibi “prestijli” Turk firmalarin1 Amerikan
ve Avrupa sirketleriyle rekabet ederken yaralayacagindan en-
dise ediliyor.

Ancak su anki duruma donecek olursak, bavul ticaretinin
cok orgutla hale gelmesinin en 6nemli etkisi, toptancihigin
yayginlasmasi ve bu gelismenin de kuguk girisimcileri olum-
suz yonde etkilemesi. Bauyuk toptancilarin faaliyetleri, bu ki-
simda anlatugim gibi yasal agidan gri bir alanda gergeklesiyor.
Orta vadede bolgede uluslararas bir ticaret rejimi iyice otur-
dugunda, bu firmalarin bayak dis ticaret sirketlerine donus-
mesi beklenebilir. 1990’larin sonlarina dogru, Laleli'de bu
yonde baz1 egilimler mevcuttu. Ornegin Laleli Sanayici ve lsa-
damlan Dernegi (LASIAD), buayuk toptancilarin bir araya ge-
lerek Moskova'da bir toptanci ¢arsis1 agmalar veya bir dis ti-
caret sirketi olusturmalan gibi fikirler ileri sirmugsta. Ancak
Rusya'daki 1998 krizi, bu yondeki girisimlere ket vurdu.

Rusya‘’da toptancilik ve perakendecilik

Bu kisimda, mekik ticaretindeki meta zincirlerinin son halka-
larina, yani Rusya'daki dagitim sistemine -toptancilik ve pera-
kendecilik agina- daha yakindan bakacagim. Asagidaki tartis-
ma, Moskova'da 1997 yih ilkbaharinda yaptigim alan aragstir-
masina dayaniyor. Bu kisimda 6zellikle, Rusya’nin baskentin-
de mekik ticareti ve perakendeciligin mekansal 6rgutlenisi
uzerinde durarak, kucuk girisimcilerin yarattig1 piyasa dina-
mizmini buyuklerin kendi ¢ikarlan i¢in kullandiklarim gos-
termeye calisacagim.
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Moskova‘da toptanci pazarlan

Lujniki

Moskova'daki Lujniki Pazari, mekik ticaretinin kalbinin at-
tig1 nokta... Bagkentteki en bayuk spor kompleksi olan Lujni-
ki, 1950’lerde 180 hektarhk bataklik bir araziye insa edilmis.
Biri ‘kapal iki stadyumu, tenis kortlari, yazme havuzlan ve
parklan olan kompleks, bugun hala milli futbol maglarina,
uluslararasi atletizm sampiyonalarina ve konserlere ev sahipli-
gi yapiyor. 1992'den beri ise Lujniki, mekik taccarlarinin Orta
Dogu, Guney ve Dogu Asya ve Avrupa'dan getirdikleri malla-
rin satildi), ulkedeki en bayuk toptanci pazan niteligi tasiyor.

Lujniki Pazar, bayuk stadyumla kompleksin ana girisi ara-
sinda kalan buayuk bos alanda kuruluyor. Lujniki'de 1992'den
beri pazarcilhk yapanlar, pazarin onceleri buyuak stadyumun
hemen kiyisinda kuruldugunu, birkag sene i¢inde kuacuk stad-
yum, ana giris ve kapah : -
yiazme havuzuna dogru ug
yonden bayuduguana anla-
tiyorlar. Pazar gunleri ve
bayramlar haricinde Lujni-
ki her sabah 6:00'da faali-
yete bashyor. Dovizle ig-
lemleri yasaklayan kanun-
lar uyarinca, Lujniki'de |
butin ahigveris rubleyle
yapiliyor; ancak fiyatlar
mallarin Amerikan dolan |
degerlerini yansitiyor. Pa-
zardaki hummal ¢alisma,
el arabalarin itis-kakis:1 ve
cuvallarin bir taraftan di-
gerine tagsinmasi, saat
16:00'da sona eriyor. O sa-

Lujniki‘de tagiyicilarin bekleme yeri ve satilik
atte cadirlar ve tezgahlar cuvallar
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sokualuayor, satis kamyonlar: alan terk ediyorlar; insanlar da,
ellerinde kirmizi ve mavi kareli bayuk plastik ¢antalarla, ana
cikis kapisina veya park yerlerine dogru telasla kosusturmaya
bashyorlar.

Lujniki, insanlarin tezgahlar arasinda sakin sakin dolastig
bir pazaryeri degil. Eger yavas yuriyor ve ¢evrenize ¢ok baki-
niyorsaniz, el arabasiyla mavi-kirmizi kareli pazar ¢antalan ve
cuvallar tasiyan bir adamin “ostorojno, dorogu” (dikkat, yol
ver) uyarisini duymayip carpisabilirsiniz. Yerlerin asfalt olma-
sina ragmen, yagish bir gunde tezgahlar arasindaki yollar ¢a-
mur i¢inde olabiliyor. Saticilarin ve tasiyicilarin pantolonlar,
zor ¢alisma kosullarina isaret edercesine, dizlerine kadar ¢a-
mur iginde kaliyor. Lujniki'yi bilenler, buradaki kesmekesi an-
latmak i¢in su ornegi veriyorlar: Sicakhigin eksi 30 derece ol-
dugu kis sabahlarinda bile, tezgah acanlarin alinlarinda ter
damlaciklan gormek mamkunmaus.

Bu hengameye ragmen, Lujniki aslinda bir bakima ¢ok da-
zenli bir pazaryeri. Ornegin farkl uranlerin satig yerleri birbi-
rinden ayrilmis. Pazarin hemen girisinde yiyecek tezgahlan
yer aliyor. Burada hem ithal gida aranleri, hem de kizarmsg
patates ve sosis ve sis kebap gibi ayakustu yenilebilecek yiye-
cekler satihyor. Lujniki'deki seyyar yiyecek.saticilar1 genelde
Kafkas cumhuriyetlerinden kisiler; 6zellikle de Gurculer ¢o-
gunlukta. Gida saticilarinin 6tesinde, yine girise paralel olarak
dizilmis tezgahlarda ev egyalan satihyor. Burada perde, abajur
ve hah gibi uranler sergileniyor. Daha otede, giris kapisina di-
key olarak dizili sira sira ¢adirlar yer ahyor. Cadirlarda her
tarla giyim esyasi, tekstil aranleri ve ayakkabi satihyor. Cadir-
larin arasinda yer alan, ama yuksek oldugu i¢in her yandan
gorulebilen Lenin heykeli, adeta pazar faaliyetlerini gozetliyor.
Pazaryerinin bu boélamuyle buyidk stadyum arasinda bir sira
daha yiyecek saticilan1 yer ahyor. Ana giristen girince buyuk
stadyuma dogru degil de iki yana dogru parkin i¢ine yaranur-
se, kamyonlar ve konteynerler igin ayrilan kisimlara ulasihyor.
Kamyonlarin kapah karoserleri satis alam olarak kullanihyor.
Acik tutulan arka kapaklara degisik elbise ve ayakkab1 model-
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leri asilarak teshir ediliyor. Kamyonlarin konteynerlerden far-
ki, seyyar birer magaza olmalar1. Saat 16'da kamyonlar Lujni-
ki'yi terk ediyorlar.

Saat 15'ten sonra, pazar yavas yavas toplanmaya bashyor.
Bir yandan cadirlar sokulirken, bir yandan da kareli ¢antal
insanlann buyuk yarayuasa bashyor. Ahgverigini tamamlayan
kadinlar, bir agik hava basketbol sahasinda siraya girip, el
arabali hamallara satin aldiklar: esyalan tasittiriyorlar. (Pazar-
yerinin birkag farkh yerindeki bos alanlarda, gan boyunca
yuzlerce el arabasi duruyor.) Cadirlar ve satilamayan mallar,
pazaryerinin dig kisimlarinda depo olarak kullanilan kontey-
nerlere ya da bayuk stadyumun depo olarak kullanilan so-
yunma odalarina tasimyor. Genelde Gurculer'in islettigi soy-
lenilen bu depo-konteynerlerde, 1997’de guval veya ¢anta ba-
sina geceligi iki dolar karsihginda esya depolamak mimkin-
du. Tagradan gelen toptancilarsa, aldiklar1 mallar1 park yerin-
de bekleyen otobus veya kamyonlarla tasitiyorlar. Lujniki'ye
Rusya'nin ve ESB’nin her yanindan toptanci tuccarlar geliyor.
Konustugum bazi ¢elnoklar, Vladivostok, Habarovsk, Yakutsk,
Arenburg, Saratov, Novosibirsk, Krasnodar ve Kazan gibi se-
hirlerden musterileri oldugunu soylediler. Ural Daglarr’na ka-
dar olan bolgeden gelen toptancilar, ya otobisle seyahat edi-
yor, ya da ortaklaga kamyon tutuyorlarmis. Urallar'in 6tesin-
den gelen musterilerin ise ugakla seyahat ettikleri soyleniyor-
du. Bagkentin dis mahalleleri ve Moskova'nin disindan gelen
kuguk tuccarlar ise, ahsverislerini tamamlayinca ellerinde do-
lu kareli ¢antalariyla adeta sutunlar halinde Lujniki’nin ¢ikisi-
na dogru ilerlemeye baghyorlar. Ogleden sonra yakindaki
Sportivnaya Metro Istasyonu kareli pazar ¢antal orta yash ka-
dinlarla dolup tasiyor. Bu insanlarin ¢ogu, Lujniki'den satin
aldiklan1 esyalari muhtemelen Moskova'nin dis mahallelerin-
deki semt pazarlarinda veya metro istasyonlarinin gikiglarin-
da satiyorlar.

Lujniki'de tezgahlarda oturan kisilerin ¢ogu, Turkiye’ye veya
bagka tlkelere mekik dokuyan tuccarlar degil. Cogu ¢elnok,
Ukraynali veya Beyaz Rusyah tezgahtarlar ¢ahstiriyor. Bu “ya-
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banc1” tezgahtarlarin ¢cogunun Rusya'da oturma ve ¢aligma izni
olmadig1 séyleniyordu. Gérustagam ¢elnoklar, Ukrayna ve Be-
yaz Rusya'da ucretler ¢ok dusik oldugu i¢in, birgok geng insa-
nin Rusya'da kagak ig¢i olarak ¢ahstigim anlattilar. Rusya'min
guneyinden gelen universite 6grencilerinin de Lujniki'de tez-
gahtarhk yaparak hargliklarim ¢ikarttiklarimi duydum.

Lujniki'de satig yapan bir ¢elnok’un birden fazla satis noktasi
bulunuyor. Dolayisiyla, islerin iyi gittigi donemlerde birkag
tezgahtar birden ¢alistirmalan gerekiyor. Talebin az oldugu za-
manlarda ise, bir kisi fazla tezgahlarim kiraya verip kendisi tek
bir tezgahtan satis yapabiliyor. 1997'de, bir tezgahtarin gunluk
ucretinin yaklagik 10 dolar oldugu séyleniyordu; ancak kesin
ucret satis hacmine baghydi. Konustugum herkes, Mosko-
va'nin ¢etin kis aylarinda Lujniki'de tezgahtarlik yapmanin
¢ok zor bir is oldugunu anlatti. Saticilarin soguga ve ayaza
votka ve kanyak igcerek dayandiklarim duydum. Moskova'yr
ziyaret ettigim mayis ayinda bile, ilkbaharin ge¢ gelmesi pa-
zarcilan etkilemisti. Gan boyunca, seyyar saticilar tezgahlar
arasinda gezinip sicak gay servisi yapiyorlardi.

Lujniki'yi bilenler, “burada her sey satihr” diyorlar. Lujni-
ki'de sadece, ug farkh kitadan gelen gesit ¢gesit giyim esyasi,
ayakkab, elektrikli ev aletleri, hafif mobilya ve gida aranleri
satilmiyor. Pazarda “yer” kullanimi da satihik olan seyler ara-
sinda... 1997'de paz.ryerine yaya olarak girmek icin bile 50
sent tutarinda bir bilet almak gerekiyordu. Otomobille giren-
ler icin bilet tutar1 10 dolar karsihigiydi, otobis ve kamyonlar
icin daha yuksek bir ucret uygulamyordu. Satis yapilan kam-
yonlarin aylik kiras1 10.000 dolar tutarindayd; bir ¢adir ayda
3.500 dolara kiralanabiliyordu; konteynerlerin kirasi da ayhk
6.000-7.000 dolar arasinda degisiyordu. Ote yandan, kamyon
veya ¢adir kiralayan bir taccar, kendi tezgadhimin 6nunug, gan-
luk olarak kiraya verebiliyordu. Pazaryeri igindeki yaya yolla-
rina dikey olarak yerlestirilen bir a¢ilir-kapanir masanin gun-
lak kiras1 34 dolar, eger masa, arkasindaki ¢adira paralel ola-
rak yerlestirilirse 45 dolard1. Portatif masanin arkasina aski
as1p aruan sergilemek, ayr bir ucrete tabi idi. Bu kiralama bi-
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Lujiniki pazarinda kamyonlarin arkasindan mal satigi yapilhyor.

¢imi, Lujniki'de devaml yer kiralayan ¢elnoklara mevsimlik
bir esneklik saghyor. Mesela, bir ¢adir kiralamis olan bir kisi,
satislarin yogun oldugu donemlerde ¢adirimin 6nundeki ku-
cacak yeri seyyar saticilara kiraya verebiliyor. Portatif masa
uygulamasi, Lujniki'de sansim1 denemek isteyen maceracilara
da bir firsat tamyor. Ornegin Laleli'de tamstugim bir hazir gi-
yim magazasi sahibi, bir onceki yaz bir kamyon dolusu ucuz
konfeksiyon uruniyle Moskova'ya “gikartma” yaptigim anlat-
t1. Azerbaycanh bir tezgahtar bulmus, Lujniki'de bir portatif
masa kiralamig, bir otele yerlesmis ve mallarini elinden ¢ikar-
tana kadar Moskova'da kalmisti. Boyle “hem ziyaret hem tica-
ret” yapan birgok kisi oldugu dusunilebilir. Dedigim gibi,
masa kiralamak pazarcilara bir esneklik sagladig i¢in, Lujni-
ki'deki toplam tezgah ve satis noktasi sayisim bilmek mum-
kan degil. Canku satiglanin iyi gittigi bir sezonda seyyar tez-
gahlar mantar gibi bitiyor; ol sezonlarda ise seyreklesiyor.
Nitekim, ilkbahar ge¢ geldigi i¢in islerin iyi gitmedigi bir do-
nem olan Mayis 1997°de Lujniki'de “sdam mesto, ne dorogoy”
(yer kiraya verilir, pahali degil) seklinde ilanlara sik¢a rastla-
niyordu.

Lujniki'de kiralar hep boyle yuksek degilmis. Doksanlarin
basindan beri bu isin i¢inde olan kisiler, baslangigta Lujni-
ki'nin “hi¢ kimseye ait olmadigini” séylayorlardi. Ornegin ko-
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nustugum bir kisi, 1992'de bir konteynerin haftahik kirasinin
15 dolar tutarinda oldugunu, 1993'te mekik ticaretinin yay-
ginlasmasiyla birlikte konteyner kirasimin gunlik 15 dolara
¢iktigim hatirhyordu. Birkag yil iginde, kiralar bin dolarlarla
ifade edilmeye baslanmisti. Kiralarin astronomik rakamlara
ulagmasinin bir nedeninin, pazaryeri isletmesinin kuaguk ol-
cekli ticaret yapan ¢elnoklarin kazandig) paradan pay alma is-
tegi oldugu dusunulebilir. Ancak pazarda “yer”in ¢ok pahal
olmasinda, pazaryerlerinin degisen mulkiyet ve idare yapisi-
nin bir pay1 oldugu da muhakkak. Bu konuya asagida 4 numa-
rah altbaghk altinda deginecegim.

Lujniki‘de satilan mallar

Lujniki pazar, bu kitapta tasvir etmeye ¢alistigim uluslaro-
tesi piyasamin kalbinin attig) nokta niteliginde. Turkiye, Suri-
ye, Misir, Cin, Endonezya, Ganey Kore, Hindistan, Pakistan,
Italya, Portekiz, Finlandiya, Yunanistan, Almanya ve birgok
baska ulkeden getirilen mallar bulunabilir Lujniki'de. Ancak
salt urinlere bakarak bu mallarin hangi ulkeden geldiklerini
tahmin etmek gug; ¢anka urunlerin ¢ogunda menge etiketi
bulunmuyor. Lujniki, taklit etiketli taklit markalarla dolup ta-
siyor. Birkag ornek verebilirim: “Germany Pattern, Style Ger-
wany, Oesign Gerwany, Design Italy, Style Italy, Style Canada,
“Cenova. Mace from the Best Material Available,” “Product by
Kayhan. London-Paris-New York-Milano.” Ingilizce yazim ha-
talari, aranlerin etiketlerinde aynen bu sekilde yer ahyor. La-
tin alfabesini bilmeyen bir¢ok Rus'un bu hatalar: fark etmedi-
gini soylemek mumkun. Turkiye'ye mekik dokuyan ¢elnoklar
ve Turkiyeli toptancilar, Moskova’da hemen hemen higbir
Tuark malinda mense etiketi bulunmadigini teslim ediyorlar.
Dogu ve Giuiney Asya'dan gelen arunler i¢in de durumun ben-
zer oldugu anlasihyor. Genelde sahte etiketler, Rusya'da popu-
ler olan Avrupa markalarinin taklitleri. Ornegin, Alman ayak-
kab1 magazas1 Salamander, Moskova'da yeni bir dukkan ag-
mugti. Buradaki ayakkabilarin fiyat1 50-100 dolar arasindaydi.
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Ayn gunlerde Lujniki'de Salamander’in ucuz taklitlerini gor-
dum. Bircogunun Turkiye'de yapildigy bariz olan taklitlerin
uzerindeki etiketlerde, Salamander markasi farkh bicimlerde
yanhs yazilmist1. Salawander, vs. gibi...

Lujniki'de satilan aranlerin kalitesi, tasra talebini yansitiyor.
Ucuz, kota kaliteli ve/veya taklit markah arinler, Lujniki ve
diger toptanci pazarlan aracihgiyla Rusya'nin tagra kentlerine
giderken, daha kaliteli giyim esyalar1 Moskova'nin perakende
pazarlarinda, bufelerde ve magazalarda satihyor.

Toptancihgin diger kanallar

Lujniki'deki buyik stadyumun soyunma odalar, kuaguk 6l-
cekli mekik tuccarlarimin 6nceki kisimda anlattigim akibetine
tamkhk ediyor. Stadyumun bu bolumu, bayik toptancilar ta-
rafindan depo olarak kullaniliyor. Laleli’de kadin i¢ giyimi
imalat1 ve toptancih@ yapan “Duman” firmasinin da burada
bir deposu vard1. Bazi mekik tuccarlari, yurtdisina seyahat et-
meyi birakmislardi ve Lujniki'deki toptanc1 depolarindan mal
alip bu esyalarn pazann iginde satiyorlardi. Ayda bir depodan
esya satin alan bir kisi, mallarin bedelini satis yaptik¢a 6du-
yordu. Bu depolardan, tasradan gelen kiguk toptancilar da
mal aliyorlardi. Diger bir deyisle, toptanci depolarinin kurul-
masl, kiguk olcekli ¢elnoklarin rekabet guciine ket vurmus ve
onlan bir anlamda igportacilik yapmaya itmisti. Lujniki'de ta-
nistigim Sergey adinda birinin, soyunma odalarinin oldugu
boliamde, iki arkadasiyla ortak a¢tigy bir ayakkab: deposu var-
dv. Bir yandan depodan dogrudan toptan satig yapiyorlar, bir
yandan da Lujniki'de 20 satis noktasi isletiyorlard1. Sergey, is-
lerin iyi gittigi bir ginde pazarda 1.000 ¢ift ayakkab: sattiklari-
n anlatti. Pazarda ahsveris yapanlar, gorece kigik musgteriler-
di. Asil buyuk musteriler, tasradan telefonla siparis verip Mos-
kova'ya kamyon gonderen toptancilardi.

Aslinda Moskova'da Lujnikinin disinda da mekik ticaretiyle
getirilen mallarin toptancilig1 yapihyor. Kentin her yanindaki
ilan panolarinda, cesitli aranlerin toptancilarinin reklamlan
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yer ahyor. Turk hazir giyim markalarinin ilanlarina da sikca
rastlaniyor. Mesela “Strom Jeans Ana Bayii” veya “Colin’s Je-
ans Temsilciligi” gibi ilanlara rastlamak mamkun. Toptancila-
ra ulasmanin kolay bir yontemi de var. Aylik Optovik (Toptan-
ct) ve Tovari i Tsem: (Mallar ve Fiyatlar) dergileri, gesitli kate-
gorilerdeki urunlerin ve markalann toptancihgim yapan kisi-
lerin ve sirketlerin adreslerini ve telefonlarimi listeliyor. Soz
konusu dergiler, Moskovali saticilarin tagra piyasasina ulasma-
s i¢in kolay ve ucuz bir yol agiyor.

Moskova'da Rus ¢elnoklarin izinden giderek ticaret yapan
baz1 Tark toptancilarin depolarimi gezdim. Turk toptancilarin
isletmeleri, genelde sehrin dis mahallelerindeki ticaret veya sa-
nayi bolgelerinde yer aliyor. Ornegin, giyim egyasi ve temizlik
malzemeleri satan bir isletmenin, 200 metrekarelik bir maga-
zas1 ve genis bir deposu vardi. Firmanin sahibi Sezai, magaza
ve depo i¢in ayda 3.500 dolar tutarinda kira veriyordu. Kentin
merkezinde 30 metrekarelik bir dikkanin kirasimin 7.000-
8.000 dolar civarinda oldugunu soyleyen Sezai, kendi odedigi
miktarin ¢ok makul oldugunu dusunayordu. Sattig1 butin
mallar, Turkiye'den bir karayolu tasimacilik sirketi tarafindan
bavul ticareti yoluyla Rusya'ya giriyordu. Diger bir deyisle, ge-
tirdigi malin hicbir kaydi yoktu. Sezai, deposunda o sirada
100.000 dolarlik hazir giyim esyas1 bulundugunu ve polisin
isletmesini basmas1 durumunda 2.000-3.000 dolar rusvet ver-
meye hazirhkh oldugunu séyledi.

Moskova'ya muhendis olarak gelip sonradan ticarete atilan
bir Tark'an deposu da yine aymi sekilde gumruak vergileri
o6denmemis mallarla doluydu. Bu kisi de, toptan sattig1 kadin
i¢ giyim mallarinin Turkiye’den bavul ticaretiyle geldigini an-
lattr. Hem Toptanc: dergisine ilan veriyor, hem de Cerkisovo
Kuguk Toptanci Pazarr’'nda satig yapiyordu. Firmasinin hayatta
kalmasinin, polise rasvet yedirmesine bagh oldugunu soyla-
yordu. llging bir tesaduf, bu firmanin sahibiyle Moskova-Is-
tanbul ugusunda yeniden karsilastik. Polisin deposunu basa-
cagina dair bir duyum almig, magazaya kilit vurup bir sure
Turkiye'de kalmaya karar vermisti.
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Daha once belirttigim gibi, Lujniki'de satilan mallarin kali-
tesi genelde dusuk. Cerkisovo Pazari'nda ise, hazir giyim esya-
larimin daha da dusuk kaliteli ve ucuz olduklar anlasihyordu.
Bu pazarda taklitler hemen goze ¢arpiyordu. Cerkisovo'da ¢a-
lisan ¢elnoklar, bu pazardan daha ¢ok Moskova ve gevresinden
gelen kuguk seyyar saticilarin aligveris ettiklerini soylediler.
Cerkisovo, Moskova'nin ikinci buyuk pazariydi ve Lujniki gibi
bu pazaryeri de bir stadyumun kiyisinda kurulmustu. 1lk kez
1994’te metro istasyonunun yaninda kurulan pazar giderek
buyamusta. Cerkisovo'da ¢alisan Azerbaycanlh ¢elnoklar,
1994'te bir konteynerin kirasimin 130 dolar tutarinda oldugu-
nu, 1997'de kiranin 1.500 dolara ¢iktigimi anlattilar.

Cerkisovo’daki pazaryerinin dazeni Lujniki'den farkhydi. Bu
toptanci pazarinda, [arkh etnik gruplarin yogunlukta oldugu
farkli kisimlar yer aliyordu. Rus ¢elnoklarin bulundugu bolum,
Tatarlar'in, Azeriler'in, Vietnamllar'in ¢alhistiklar: bolamler hep
aynydi. Celnoklar satiglarim konteynerlerden yapiyorlar ve ak-
sam olunca da mallarim konteynere kilitliyorlardi. Gunduz,
konteynerin i¢i adeta magaza oluyor, ontune de ahsap bir tez-
gah yerlestiriliyordu. Buradaki Azerbaycanh saticilarin bazilan,
mal almak i¢in Tarkiye ve Polonya'ya seyahat ettiklerini anlat-
tilar. Konustugum Azeriler, “patron” olduklarim gururla soyle-
diler. Ornegin bir kisi, “bu pazarda hicbir Azerbaycanh tezgah-

Lujiniki Pazar’'nda tezgéhlar.
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tar olarak ¢alismaz. Hepsi de ig sahibidir (hozyain),” dedi. Baz1-
larinin Ukraynal tezgahtarlan vardi, ama genelde her bir kon-
teyner bir aile isletmesi gibiydi. Bir¢ok Azeri ¢elnok’un tezgah-
larinda ailelerinin yetiskin kadin uyeleri oturuyordu. Yine gu-
rurla, pazardaki Azeri kadinlarin sadece aileleri igin ¢ahstigim,
bagkalarina tezgahtarhk yapmadiklarini soylediler.
Cerkisovo'da dikkatimi ¢eken bir nokta, pazarda bir etnik
gerginligin varolugsuydu. Azerbaycanhlar, Moskova'da oturma
izinleri olmasina ragmen, pazarcilik lisanslarinin iptal edilme-
mesi i¢in polise rusvet vermek zorunda kaldiklarindan yakini-
yorlardi. Muhtemelen aym durum Lujniki'de de gecerliydi.
Mayis 1998'de yasanan bir olayda, Lujniki'de ¢alisan Azeri bir
¢elnok olduruldu. Basinda ¢ikan haberlere gore, Azeri saticilar
bu cinayetin etnik dusmanhklardan kaynaklandig iddiasiyla
bir protesto gosterisi duzenlediler. Aym gunlerde, birgok Azeri
saticinin ticaret lisanslarinin iptal edildigi bildirildi (RFERL
1998g). S6z konusu gerginliklerin disinda, Cerkisovo'nun et-
nik deseninden kaynaklanan bazi farkhiliklar vardi Ornegin
Vietnamh saticilarin ¢ahistigi boluimde konteyner kiralan daha
yuksekti. Yukarida s6z ettigim Turk toptanci, musterilerin
“Cinliler ucuz mal satar” diye bir inanis1 oldugunu ve bu yuz-
den Dogu Asyalilar'dan alisveris etmeyi tercih ettiklerini, pa-
zardaki Azerbaycanl saticilarin ise pek populer olmadigini an-
lattr. Bu nedenle kendisi de Cerkisovo'da Vietnamh tezgahtar-
lar ¢ahgtirdigimi soyledi. Eger bu izlenim dogruysa, bu duru-
mu Sovyet doneminde baskentte ¢alisan “guneyli” (Kafkasya-
I1) pazarcilara duyulan tepkinin bir devam olarak agiklamak
mumkun olabilir. Sovyet doneminde faaliyet gosteren meyve-
sebze pazarlanndaki saticilar genelde Katkasyal, ozellikle de
Azerbaycanh oluyordu. lkinci Bolum'den hatirlanacag: gibi,
Brejnev doneminde meyve-sebze mafyas zaten Azerbaycanh-
lar'in elindeydi (Sterling 1994). Halk, Kafkasyal pazarcilari
“karaborsac1” olarak gorayordu (Humphrey 1995). 1990'larda
Kafkas pazarcilara yonelik 6nyargi, yikselen Rus milliyetgiligi
de Cegenistan, Azerbaycan ve Gircistan'a yonelik olumsuz
politik kampanyalar ¢ercevesinde iyice artti. Moskova beledi-
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yesi, “guneyli” pazarcilarin oturma ve ticaret izni almalarini
giderek zorlastirdi. Belediyenin “karaborsacilara savas” gerge-
vesinde uyguladig1 bu politika, muhtemelen halk arasinda da
destek goruyordu (agk: 53; Bruno 1997: 69).

Pazarlarin sahibi kim?

Celnoklardan sik¢a duydugum bir soylentiye gore, Belediye
Bagkani Yuri Lujkov'un Lujniki'nin yonetiminde hissesi vardi
ve her ay pazardan para topluyordu. Kimisi de Lujniki’nin kis-
men mafya kismen de belediyeye ait oldugunu séylayordu.
Genelde ¢elnoklar, satig yeri icin verdikleri kiranin mafyanin
eline gittigini dasunuyorlardi. Hakikaten de Lujniki’nin bir
toptanci pazarina donusturilmesi, belediyenin 6n ayak olma-
siyla gerceklesmisti. Belediye, 1992 Mayisi'ndan itibaren Luj-
niki ve bazi bagka alanlarin yurtdisindan getirilen mallarin sa-
tilabilecegi pazaryerleri olmasim kararlastirmist. 1993'te, be-
lediye Lujniki spor kompleksinin isletmesini “Lujniki Anonim
Sirketi"ne (AOL) kiraladi. (Aym sirketin bir de bankasi var.)
Cogu kisi, AOLun belediyeye ¢ok duguk bir kira verdigine,
bunun karsihginda celnoklardan ¢ok yuksek kiralar aldigina
inamyordu. Insanlarin Lujniki'nin mafyaya ait oldugunu du-
sunmeleri muhtemelen buradan kaynaklaniyordu. lkinci Bo-
lam’den hatirlanacag gibi, Moskova belediyesinin 6zellestir-
me sirecinde mafyayla iligkisi olan gruplar1 kayirmis oldugu
dusunulirse, bu izlenimin sebepsiz olmadig1 anlasihyor. Diger
buyik toptanci pazarn olan Cerkisovo igin de benzer seyler
soyleniyordu. Belediyeden pazaryeri igletmesini kiralayan AST
sirketinin mafyayla iligkili Azerbaycanl bir Yahudi'ye ait oldu-
gu soyleniyordu. Bu girketin aym1 zamanda, buyik bir toptanci
deposu iglettigini de duydum. Moskova'da ticari emlak konu-
su uzerinde, asagida C kisminda yeniden duracagim.®

6 Rusya'daki mekik ticareti pazarlanyla Dogu Avrupa'daki pazarlar arasinda bir-
takim benzerlikler var. Ornegin Polonya’'da, baskent Varsova'daki en buyik pa-
zaryeri bir stadyumda yer ahyor. 1997'deki yilhk 400 milyon dolarhk cirosuy-
la, o y1l s6z konusu pazann Polonya'nin besinci buyuk ihracat merkezi oldugu
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Perakende satiglar: Moskova’nin tamami pazaryeri

Sovyet doneminin Moskova'daki en sasaali kamu alanlarin-
dan birisi, hi¢ kuskusuz “SSCB'nin Ekonomik Basarilar1 Sergi
Alan1”yd1 (VDNH). 1959°da tamamlanan ve ¢ok buyuk bir
park igindeki bir¢ok binadan olugan VDNH'nin pavyonlarinda
nukleer enerji, uzay arastirmalari, egitim, saglk, sanayi ve ta-
nm gibi pek ¢ok konuda daimi sergiler yer alirdi. Ancak
VDNH ginamiizde ¢ok farkh bir igleve sahip. Ad1 “Tam Rus-
ya Sergi Merkezi” (VVTs) seklinde degistirilen komplekste ar-
tik -bir Moskova gezi rehberinde kullanilan ifadeyle- dinya-
nin her yanindan gelen “serbest ticaret” arunleri sergileniyor.
Her pavyonun girisindeki ilan panosunda, igeride “sergilenen”
urinlerin listesi yer aliyor: “Ulusal Egitim Pavyonu: Finlandi-
ya'dan mobilya, Iran halilar, Italyan deri giyim,” “Atom Ener-
jisi Pavyonu: Deri ve Kurk, Elektronik Aletler” gibi... Her bi-
nanin i¢i bolmelere ayrilmis ve her bolme bir magaza islevi
goruyor. Pavyonlarda Sovyet donemimdeki sergilerden hemen
hemen hicbir eser kalmamis. Tavanlardaki kahraman devrimci
Sovyet vatandaslarin1 resmeden mozaikler, VDNH'nin geg¢mi-
sini animsatan ¢ok az izden birisi...

Havacilik ve uzay sergisinin yer aldigi Kozmos Pavyonu, in-
sanin i¢ini o6zellikle burkuyor. Dev bir hangar seklindeki bu
binada ge¢misi hatirlatan yegane sey, uzaya giden ilk insan Yu-
ri Gagarin'in kocaman bir gilimseyen [otografimin duvarda
hala asil1 duruyor olmasi. ABD'yle SSCB arasindaki uzay yaris
sirasinda ¢ok buyik simgesel 6nemi olan bu pavyonun tama-

belirtiliyor (Turek 1998). Ashnda Polonya'da mekik ticareti, bir bakima Turki-
ye'de bavul ticaretine daha ¢ok benziyor. Cinka Turkiye gibi Polonya da bu ti-
caret a1 icerisinde tekstil ureticisi konumunda. Macaristan'da ise Budapes-
te'deki en buyuk pazar, demiryolu sirketine ait bos bir arazide kuruluyor. Bu
pazardaki saticilann ¢ogu, diger kentlerden gelen alicilara satig yapan toptanci-
lar. Toptancilarin yaklasik yanisimn Vietnamh ve Cinli oldugu ve o ulkelerden
mekik ticaretiyle mal getirdikleri belirtiliyor. Budapeste'deki pazarin igletmeci-
si, eskiden mekik ticareti yapmis olan bir girisimci. Pazarda yer kiralayan islet-
meci, karsgihginda saticilara 6zel gavenlik hizmetleri sunuyor (Czako ve Sik
1999: 725).
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Lujiniki Pazarr'nda tagiyici.

men yok olmasi biraz yadirgaticl.” Binanin iginde, iki yanda
uzanan asma katta video gostericileri, televizyonlar ve muzik
setleri satiliyor. Kozmos Pavyonu'nun hemen disinda duran
YAK tipi ugak, kafeteryaya donustiralmus. Yine binanin
onunde bir rampa uzerinde duran uzay roketi hala yerli yerin-
de. Ancak rampa ve gevresindeki alan, Hyundai marka otomo-
billerin sergilendigi bir “auto show” haline getirilmis.

Baz1 Moskovalilar'in ifadesiyle, VDNH Moskova'nin ilk Bati
tarzi aligveris merkezi olmugstu. Kompleksi boydan boya kesen
ana yaya yolu, sagh sollu bufelerle dolu. Turkiye dahil gesitli
yabanc ulkelerden getirilmis pek ¢ok ¢esit urin bu bufelerde
satihyor. Fansa Jeans, L.C. Waikiki, Kuzu Leather, vs. bufelerin
uzerinde gorunen Tark mal aranlerin markalarindan sadece
birkag1. Baz saticilara, bu aranlerin nereden geldigini sordum.
Aldigim cevap hep aymiydr: “Italyan mah” veya “Italyan lisan-
siyla yapiliyor.” Kapah pavyonlarda, tekstil ve hazir giyim di-
sinda, elektronik urunleri de goze ¢arpiyor. VDNH'deki video
ve televizyon gibi tranlerin ¢ogunun, “mekik ticareti” yoluyla
Dubai'deki serbest ticaret bolgesinden getirildigi soyleniyor.

7 Kozmos Pavyonu'nun sergi salonu islevini yitirmesi, ABD'nin baskenti Was-
hington’daki, Amerikan askeri gucinun ideolojik simgesi olan Uzay ve Havaci-
ik Muzesi'nin kapatilmas: gibi bir sey.
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VDNH “s1ik” bir ahgveris merkezi oldugu i¢in, burada satis
yeri kiralamak da ¢ok pahali. Ornegin 25 metrekarelik bir ma-
gazanin ayhk kiras1 1997'deki 8.000 dolard1. Moskova Beledi-
yesi, VDNH'nin igletmesini bir sirkete birakmist1 ve bu firma
buleleri ve pavyonlardaki bolmeleri kiraya veriyordu. Mosko-
va'da bir¢ok kamu binasinin ve alaninin 1997'de hala yikik
dokik oldugu duginularse, VDNH oldukga dazenli ve temiz-
di. Kompleksin i¢inde seyyar saticiliga izin verilmiyordu. Ama
VDNH'yi ¢evreleyen duvarlann hemen disinda, haftanin her-
hangi bir ganu dizi dizi insani ellerinde tuttuklar: birka¢ par¢a
esyayl satmaya ¢alisirken gormek mumkunda. Bir sira kadin,
giyim egyalar satiyor, diger bir siradakiler ise ellerindeki kedi-
kopek yavrularina, kafesteki kuglara ve hatta yilanlara ahc
bulmaya ¢ahisiyorlardi. Sergi alanindan yakindaki VDNH met-
ro istasyonuna yurirken, yolun iki yanina dizili bulelerde ve
isporta tezgahlarinda hazir giyimden parftime, kasetten hazir
gidaya kadar, mekik ticaretiyle getirilmis pek ¢ok cesit mal sa-
tihyordu.

Moskova'da dolasirken en ¢ok goze ¢arpan seyler, bufeler,
sokak saticilan ve agik/kapal pazaryerleri. Her metro istasyo-
nunun ¢ikisinda bir sira bufe yer ahyor. Her otobus duraginin
yaninda, her yaya alt gecidinde, domatesten sigaraya, kitaptan
tisorte kadar birkag parga esya satmaya ¢alisan sokak saticilar
var. Isportacilann ¢ogu, emekli maaglariyla gecinemeyen veya
ailelerinin gecimine katkida bulunmaya ¢alisan yash kadinlar.
Parklarda ve spor tesisi gibi yerlerin ¢evresindeki bos alanlar-
da agik hava pazarlan kurulmus. Baz1 pazaryerlerinde her sey
satilirken, bazilar1 da “uzmanlasmis.” Ornegin Gorbunova
Parki'nda her hafta sonu korsan CD pazarn kuruluyor. Baz1 pa-
zarlarin da farkl arinlere ayrilmis kisimlan var. Bir parkin bir
yaninda ¢adirlarda temizlik malzemeleri satilirken, bagka bir
yaninda kamyonlarin arkasinda sadece ayakkabi satihyor.

Moskova'daki perakende pazaryerlerinin en “kaliteli” olan-
lar1, spor tesislerine kurulmus olan birka¢ pazar. Ornegin
“Tseska Esya Pazar1” (Tseska Vesevoy Rinok), “Ceseka Mosko-
va” adiyla bilinen Merkez Ordu Spor Kuliibiniin (kisaltmas
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Tseska) tesislerinde kuruluyor. 1994’te agilan bu pazaryeri,
Moskova'nin en “liks” pazarlarindan birisi. Agik pazaryerin-
de, duzgin bir sekilde siralanmig olan ‘konteynerler ve ¢adirlar
yer aliyor. 1997'de konteynerlerin ayhk kiras1 1.500 dolar ci-
vanndayd: ve genelde iki ¢elnok bir konteyneri paylasiyorlar-
dv. Celnoklar yurtdisina ahgverise gittiklerinde, genelde esleri
veya bir tezgahtar iglere bakiyordu. 1997 ilkbahannda Tses-
ka'da kapah bir satis yeri de agilmisti. Spor kulabunun kapah
futbol sahasinin zemini hah kaplanmig, 10-15 metrekarelik
bolmelere ayrilmis ve pazaryerine donastaralmusta. Her biri-
min ayhk kiras1 1.800 dolardi. Spor kul@ibu, kira karsihginda
pazarcilara 6zel guvenlik hizmeti de sunuyordu.

Tseska'daki arunlerin kalitesi, Lujniki veya Cerkisovo'yla
karsilagtinlamayacak kadar iyiydi. Pahah Italyan ve Ispanyol
ayakkabilar1 (burada Turk ayakkabilan yoktu!), Endonezya
mal kadin giyimi, Tarkiye'den getirilmis takim elbiseler, ¢o-
cuk giyimi ve deri ceketler goze garpiyordu. Celnoklar “Made
in Turkey” etiketlerini kestiklerini soylediler. Ornegin hekim-
ligi birakip bavul ticaretine atilan Saga, Turkiye'den kaliteli ve
markali aranler getirmeye baslayinca bunlan “Turk mali” ola-
rak satamadiklarini soyledi. Sasa, L.C. Waikiki markali ¢ocuk
giysilerini Fransiz ya da Italyan mah diye satiyordu. Turki-
ye'den tamdigimiz bagka markal urinler de satihyordu Tses-
ka'min kapali satis yerinde. Ornegin Sarar'in erkek takim elbi-
seleri goze carpiyordu. Taminmig markalar disindaki, Tuark
mallan da Osmanbey tarunleriydi. Osmanbey’de sahipleriyle
konustugum baz atolyelerin etiketlerini tagiyan aranleri Tses-
ka'da gordim. Bununla birlikte, pazann agik boliminde mar-
ka taklidi Turk urunlerini gormek de mumkundu. Digandaki
tezgahlarda “Styled in Itally,” “Mode in Italy,” “Versage” gibi
yanhs yazilmis markalara ve etiketlere rastlaniyordu.

Tesisleri Tseska'dan yaklasik bir kilometre otede yer alan Di-
namo Moskova Futbol Kulibu, Ceseka Moskova'yla sadece
futbol sahasinda degil, perakende satiglarda da yarnisiyor. Dina-
mo Esya Panayin (Vesevaya Yannarka Dinamo) 1996'da aqil-
mis ve kisa sure iginde bagkentin en ik pazaryerlerinden biri-
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si olmugtu. Dinamo spor tesislerinin sinirlan igindeki bog
alanlarda, yanlarindzki kareli ¢antalarda tagidiklar giyim esya-
larim satmaya ¢alisan isportaci kadinlar yer ahyordu. Bu alan-
da gida malzemeleri ve birtakim harcialem giyim aranleri sati-
lan ¢adirlar da bulunuyordu. Ama asil pazaryeri, kulubin ka-
pali futbol sahasinin bulundugu salonda kuruluydu. Igeri gir-
mek igin 25 sent tutarinda bir bilet almak gerekiyordu. Tses-
ka'dan farkh olarak, burada satig yerleri, spor salonu boyunca
sira sira yerlestirilmis olan 2-3 metre uzunlugunda tezgahlar-
dan oluguyordu. Burada ¢alisanlar gururla, Dinamo'nun Mos-
kova'nin “ikinci en iyi perakende pazar” oldugunu séylayor-
lardi. Tseska gibi burada da Turk mah deri giyim ve takim el-
biseler, Hindistan ve Endonezya’dan kadin giyimi, Italyan
ayakkabulari, vs. gormek mumkinda. Benim izlenimlerime
gore, Tseska ve Dinamo'da satilan mallarin yaklasik ugte biri
Tuarkiye'den getirilmisti. Bu iki pazardaki Turk aranlerinin
kalitesi ve modellerini kargilastirirsak, Lujniki-Cerkisovo ile
Tseska-Dinamo arasindaki fark, konfeksiyon urunleri agisin-
dan Mahmutpaga ile Osmanbey (yani harcialem Anadolu piya-
sasl ile daha kaliteli/butik aranleri) arasindaki farka asag1 yu-
kar1 denk dusuyordu.

Pekiyi bu iki perakende pazarindan kim ahsveris ediyor?
Gorunuge bakilirsa, Moskova'nin yeni olugmakta olan “orta si-
nifi” Tseska ve Dinamo’nun musterileriydi. 1ki pazaryerinde
de saticilarin en buyuk sikayeti, tuketicilerin alim giacanan
dagsayor olmasiydi. Yoksul olan ¢ogunluk ise, perakende ahs-
verigini dig mahallelerdeki kuguk pazaryerlerinde veya hafta
sonu perakende satiga donen Lujniki ve Cerkisovo gibi yerler-
de yapiyordu.

Bu konuda elimde kesin bir veri olmamasina ragmen, Mos-
kova'da hazir giyim perakende satisinin buyik béliminin
pazarlarda ve bufelerde yapildig1 ve magazalarin azinlkta ol-
dugu izlenimini edindim. Cunka magazalarda satilan uranler
genelde zaten ¢ok pahaliydi. Bu arada, Ankara'daki Kizilay Gi-
ma’sina veya Yeni Karamursel'e benzeyen Sovyet déneminden
kalma ¢ok kath magazalar hala hizmet veriyor. Ancak bu ma-
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Moskova: Eski Sovyet Ekonomik Bagarilar: Sergisi'nin girigi. Kadinlar birkag par¢a
esya satmak igin beklegiyorlar.

gazalarn niteligi degismis. Magaza yonetimleri, satig alanlarin
kuguk bolmelere ayinp kisilere kiraliyorlar. Tabii bu bolmeleri
kiralayanlarin birgogu yurtdigindan mal getiren ¢elnoklar. Ote
yandan Moskova'da sik magazalar da var. Ozellikle kentin
merkezi bolgelerindeki unla Eski Arbat Sokag1 ve Tverskaya
Caddesi'nde ve Kizil Meydan’daki anlad GUM Pasaji’nda ve
cevresinde bir¢ok Batih hazir giyim markasinin magazalan bu-
lunuyor. Kizil Meydan'in girisine yapilan bir yeralt1 ahigveris
merkezinin Moskova'min Batih anlamdaki ilk “shopping mall™u
oldugu sdyleniyor. Bu tir yerlerde, Avrupa'dan getirilmis “de-
signer” ve markal uruanler satihyor. Hugo Boss, Calvin Klein,
Benetton, vs. benim gordugum markalar arasindaydi. Bu ma-
gazalarda bir erkek gomlegi 100 dolar, takim elbise 1.000 do-
lar olabiliyor. Dolayisiyla, bu tir magazalarin musterilerinin,
gelirlerinin kaynag saibeli “Yeni Ruslar” oldugunu varsaymak
herhalde yanhs olmaz (Medvedev 1998; Zaslavskaya 1998).

Piyasaya gegis déneminde

kamu alanlaninin 6zellegtirilmesi

Rusya'da “piyasa ekonomisine ge¢is” doneminde toptan ve
perakende ticaret neden magazalarda degil de agik hava pazarla-

rinda gelisti? Ve neden ticari emlak ¢ok pahalandi? Bu iki soru-
nun cevabi, baskentteki 6zellestirme sureciyle yakindan ilgili...
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Sosyalist donemde butin Sovyet kentlerinde en bayuk em-
lak sahibi belediyelerdi. Ozel mulkiyet, kooperatif evleri gibi
¢ok siirh bir alanda gegerliydi. Moskova'da 1992'de yururla-
ge konulan o6zellestirme yasasi, bagkentteki mulkiyet yapisim
kokunden degistirmis durumda. Belediyenin mulkiyetindeki
sanayi tesisleri, insaat, ulagtirma ve ticaret sirketleri ve bireysel
konutlar?® o6zellestirme programinin hedefleri kapsamindaydi.
1993 itibariyle ticari isletmelerin yuzde 90" 6zel mulkiyete
gecti (Bater v.d. 1994: 254-55). Kitabin lkinci Bolumu’nde de-
gindigim gibi, Moskova'daki o6zellestirme streci i¢inde birgok
ticari igletmenin mafya gruplannin eline gectigi iddia ediliyor
(Sterling 1994: 99).°

Bu konuda elimizde kesin bir bilgi olmamakla birlikte, Luj-
niki ve Cerkisovo gibi pazaryerlerinin idaresinin de, benzer bir
sekilde orgutla su¢ gruplarina ge¢mis olmasi uzak bir olasihk
gibi gorunmiyor. Ancak ben bu kisimda, pazaryerlerinin “maf-
yanin elinde” oldugunu gostermeyi degil, 6zel mulkiyete gegi-
sin dogurdugu sonuglara bakmayr ama¢hyorum. Konut piyasa-
styla ilgili yapilan baz1 aragtirmalar, buyuk emlak¢ilann Mos-
kova'nin is ve ticaret merkezi olan Merkez Bolge'de yaptiklan
yatinmlann, konut piyasasinda bir katmanlagma yarattigin ve
bu bolgedeki apartman dairelerinin fiyatlarimn New York gibi
dunya kentleriyle yangir duruma geldigini gosteriyor'® (Mellor

8 Rusya'da 1991'de kabul edilen bir yasayla, ailelerin, bedelsiz olarak oturdukla-
n apartman dairelerinin mulkiyetine sahip olmalann mumkin kilindi.. 1993
sonu itibariyle Rusya'daki konutlann yaklagik yansi 6zel milkiyete gecmisti
(Mellor 1999: 59). Konutlann ézellestirilmesi konusunda aynca bkz. Struyk
(1996) ve Daniell ve Struyk (1997).

9 Konutlarin ézellestirilmesi sirasinda ise, Moskova ve Petersburg gibi buyuk
kentlerde mafya unsurlarinin, rant getiren merkezi semtlerde oturan yash ki-
sileri zorla evlerinden gikartarak bu daireleri kendi mulkiyetlerine gegirdikleri
anlatihyor. Omnegin Petersburg’da 1994'te bu yéntemle 5.000 kisinin evlerin-
den gqikartildig) tahmin ediliyor (Mellor 1999).

10 Kentin dis kesimlerindeki is¢i mahallelerinde, binalann bakimsiz olmasi ve si-
nai kirlilik yazanden, konutlarin piyasa degeri ¢ok dusuk. Baskent nufusu-
nun yuzde 90'min emlagin degerli oldugu Merkez Bélge disinda yasadig goz
6nunde bulundurulursa, oturduklan evlere “bedava” sahip olan dar gelirli ai-
lelerin ne tamirat yaptirma ne de dairelerini satma sanslan oldu. Ozellestirme
surecinin yarattig1 bu garip durum, tamirat, vs. masraflarinin altindan kalka-
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1999; Bater v.d. 1994). Benzer sekilde, ticari ve sinai isletmeler
de kisa sure i¢inde ozellestirilince, Moskova'nin kiymetli Mer-
kez Bolgesi'ndeki ticari emlagin kira ve satis bedelleri, astrono-
mik rakamlara ulasmis. Dis bolgelerdeki ticari yapilar ise, an-
cak toptancilar tarafindan kullanilabiliyor.

Dolayisiyla, kiguk olgekte faaliyet gosteren ¢elnoklar ve di-
ger girisimciler igin, kent merkezinde dikkan kiralamak o6zel-
lestirmeden 6nce de sonra da soz konusu olamadi. Cianka
baslangigta butin ticari emlak belediyenin elindeydi; daha
sonra ise degerli yerleri ellerinde toplayan emlakgilar kiralan
astronomik duzeylere ¢ikartular. Ote yandan, ¢elnoklar da di-
ger yerel girisimciler de, vergilerin ¢ok yuksek olmasi nede-
niyle ticareti kayitdis1 yapiyorlardi. Kaguk igletmelere uygula-
nan gelir vergilerinin ¢ok yuksek olmasi, 1990'larda sayilan
giderek artan ticari tegebbuslerin enformel olmasi sonucunu
dogurdu (Bater 1994: 255). Nitekim konustugum bir¢ok ¢el-
nok, pazarda satig yapmak yerine magaza agmay yegleyecekle-
rini, ancak kiralarin ve vergilerin yuksek olusu yuzanden boy-
le bir sanslannin olmadiginm anlattilar.* Boylece, Moskova'da
sokak saticilarina rastlamak siradan bir goruntu haline geldi.

Moskova Belediyesi 1992'de seyyar saticilara izin verdi, fa-
kat aynm1 zamanda satig yapabilecekleri yerleri simrlandirarak
enformel ticareti bir 6l¢ide denetim altina almak istedi. Bele-
diye ve yeni kurulan pazaryerlerinin 6zel isletmecileri ve maf-
ya gruplari, enformel ticaret faaliyetlerini “vergilendirmenin”
kazangh olacagim kestirebiliyorlardl. 1992'de seyyar saticihga
izin vermekle beraber, belediye, 1994'te “cirkin gorunta” olus-
turdugu gerekgesiyle sokak saticihgim yasaklama tehdidinde
bulundu (Bater v.d. 1994). Ote yandan, irili ufakh sug orgatle-
ri, seyyar saticilani haraca kesiyordu. Dolayisiyla, bir yandan
polis tehdidi bir yandan da harag tehdidi arasinda kalan ku-

mayan birtakim insanlarin dairelerini belediyeye geri vermesine bile yol act
(“ters dzellestirme™) (Mellor 1999).

11 1997 ilkbaharina kadar, pazaryerinde satis yapanlarin satiglarint kaydetmeleri
gerekmiyordu. 1997 Mayisr'nda kabul edilen bir yasa, pazarcilara yazarkasa
kullanma zorunlulugu getiriyordu, ancak yasanin uygulanabilirligini herkes
supheyle karsihyordu.
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cuk girisimciler, belediyenin gosterdigi yerlerde 6zel isletmeler
tarafindan duazenlenen pazaryerlerinde satig yapmayi kabul et-
mek zorunda kaldilar. Pazaryerlerinde 6zel guvenlik birimleri
asayisi saghyordu; buna mukabil pazaryeri kiralan astronomik
rakamlara ulasti.

Moskova'da gorastugum ¢elnoklar genelde hara¢ konusunda
konusmak istemediler; ama birkag kisi, koruma i¢in bir para
o6demek zorunda kaldiklarimi belirtti. Moskova'da harag soru-
nunun ¢ok yaygin oldugu séyleniyor. Sokak baslarinda sigara
satan yagh kadinlardan buyuk isletmelerin sahiplerine kadar
herkesin soyle veya boyle “koruma” kargiligi sug orgutlerine
para ddemek zorunda kaldigy belirtiliyor (Humphrey 1995:
51; Bater v.d. 1994; 254, Sterling 1994: 103). Moskova'da ta-
nmisugim Turk girisimciler bu konuda daha agik s6zluydaler;
hemen hepsi kriminal gruplara harag verdiklerini belirttiler.

Ote yandan, pazarlardaki izlenimim de, ticari faaliyetlerin
bir sekilde gozetlendigi yonundeydi. Ornegin Moskoval tani-
diklarim, Lujniki'yi pazar bilen birisinin refakatinde gezmemi
salik verdiler. Lujniki'de bir depo isleten rehberim, fotograf
¢ekmemi istemedi, benim yerime fotograflar kendisi ¢ekti. Bir
sure once, kendilerini givenlik gorevlisi olarak tamitan birile-
ri, Dinamo Pazarr'nda saticilarla soylesi yapan bir gazeteci ar-
kadasimin filmine el koymuslardi.

Simdi de 1990'larda Moskova’'da kiguk olgekli ticaretin ka-
zandigl mekansal nitelik hakkinda biraz durmak istiyorum.
Rusya'da ozellegtirme sureci, piyasa ekonomisine gegisin savu-
nucularinin éngérmedikleri bazi sonuglar dogurdu. Devletin
baz1 sektorlerden gekilmesi (dagitim, tuketim mallar uretimi
gibi) ve Rus piyasasinin dinya ekonomisine agilmasi, yeni
ekonomik aktorlerin etkinlik gosterebilecegi bir¢ok alan yarat-
t1. Kuguk olgekli enformel ticaret ve bavul ticareti, bu bosluk-
larin bir kismim dolduruyor. Cunku bu sayede halkin ucuz
tuketim mallarina olan talebi karsilanabiliyor. Ancak ote yan-
dan, aym bogluklardan farkh bir grup aktor de yararlamyor.
Daha once belirttigim gibi, belediyenin de yardimyla, sug o6r-
gutleri ve buyuk emlak yatinmcilari, Moskova'da 6zellestirme-
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Moskova: Metro istasyonuna yakin bir parkta kurulan pazar.

den en ¢ok yararlanan kesimler oldu.' Belediye de, sug orgut-
leri de, buyuk emlak sahipleri de, dogrudan (vergi ve kira ara-
ciligryla) veya dolayh olarak (harag aracihgiyla) kayitdisi ka-
¢uk olgekli ticareti somuruyorlar.

Bu iki grup (kuguk girisimciler ve buyik ¢ikar sahipleri) ara-
sindaki ¢ekismenin en agik gorulebildigi yer, kentsel mekan.
Konutlarin ozellestirilmesinin toplumsal sonug¢lar1 hakkinda
bir¢ok arastirma var.' Ancak kamu alanlarinin ézellestirilmesi
sureci, Sovyet sonrasi kentlerle ilgili yazinda simdiye kadar go-
zard1 edilmis bir nokta. Bu kisimda, ABD'de son yirmi yilda
kentsel alanlarin kamu alan1 olmaktan ¢ikip 6zellestirilmesi sa-
reci hakkinda yapilan arastirmalarla bir kargilastirma yaparak,
Moskova'da kamu alanlarinin 6zellegtirilmesine deginmek isti-
yorum. Mike Davis ve Sharon Zukin, mali kulfet altindaki Los
Angeles ve New York belediyelerinin, park ve bahge gibi alanla-
rin bakimi, guvenligi ve temizligini 6zel ¢ikar gruplarina devret-

12 Moskova Belediye Bagkam Yuri Lujkov'un bagkentte 6zellestirme surecinde
“etik olmayan” yontemler izledigi ve “kendisiyle isbirligi yapmaya hazir olan
6zel cikar sahiplerini destekledigi” belirtiliyor (Remnick 1997: 91-92).

13 Goérunuste konutlar, iginde oturan ailelere ev edindirmek amaciyla 6zellesti-
rildi. Ancak Sovyet sonrasi donemde kentlerde olusan konut piyasasinin 6z-
gun kogullan yazinden 6zellestirme, sosyal adalet anlayigina uymayan sonug-
lara yol agti. Ozellikle de vatandaslar igin Sovyet déneminde bir “sosyal hak”
olan barinma hakki yok edilmis oldu. ESB’de konutlann ézellestirilmesinin
ideolojik boyutlan konusunda bkz. Marcuse (1996).
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mekte oldugunu belirtiyorlar. Son 20 yildir Los Angeles ve New
York gibi kentlerde buyik sirketlerin ve buyuk emlak yatinmci-
lanmn ortak oldugu “guzellestirme dernekleri” parklarin baki-
min1 Ustlenince, “kamu” alanlan “6zel” alanlar haline geliyor
(Davis 1992; Zukin 1995). Sonug olarak kamu alanlan, tuketi-
me yonelik mekanlar sekline sokuluyor, parklar, eger semt sa-
kinleri zengin degilse bakimsiz birakiliyor ve korunmuyor, vs.

ESB'ye donersek, Sovyet doneminde insa edilen, buyuk mey-
danlar ve bulvarlar gibi anitsal boyuttaki kentsel alanlan, Batih
gozlemciler “sosyalist propaganda”ya hizmet etmekle elestir-
misti (Bater 1980)." Ancak unutulan bir nokta var ki, dev yuz-
me havuzlari, her mahallede insa edilen spor kompleksleri,
muzeler, sergi evleri ve dev parklar, aym zamanda halkin bu
alanlan kullanma konusundaki sosyal haklarim da sembolize
ediyordu. Sovyetler Birligi'nin y1kilmasi sonrasinda, bazi kamu
alanlan ideolojik islevlerini yitirdiler. VDNH'nin akibeti, bu si-
recin en ¢arpic1 ornegi.'”> Ote yandan, belediyenin isletmeci
mantigiyla hareket etmesi, parklarin ve spor komplekslerinin
“bedava” kamu alanlan olma niteligine de son verdi.

Kamu alanlarimin metalagsmasi ya da ozellestirilmesi, iste bu
siyasi ve ekonomik kosullarin bir sonucunu olusturuyor. Sov-
yet-sonrasi kentlerde 6zellestirme, Bat1 Avrupa ve Kuzey Ame-
rika sehirlerinde yaganan o6zellestirme surecinden farkl nite-
likler tasiyor. Bir yandan, belediye ve emniyet gugcleri ekono-
mik hayat1 duzenleme ve guvenligi saglama iglevlerini yerine
getirmedigi icin, bu islevlerin sug orgutleri tarafindan ustlenil-
digini goriayoruz. Ote yandan, ticari emlak, muhtemelen sug
orgutleriyle de baglantisi olan spekulatorlerin tekeline girmis
bulunuyor. Ornegin tek bir girket, VDNH'deki butin bufelerin
sahibi olabiliyor.

14 “Sosyalist kent"in 6zellikleri hakkinda bkz. Smith (1996).

15 Kruscev'in déneminde insa edilen “dinyanin en buyik yizme havuzu™nun
son yllardaki akibeti de ayn ideolojik surecin bir uzantisi. 1931'de Stalin’in
yikurdigs katedralin yerine yapilan havuz bakimsizhktan gurarken, havuzun
yakinina yikilan kilisenin bir esi insa edildi ve Moskova’nin 1997'deki 850.
kurulug ylldénumu kutlamalanna yetistirildi.
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Pazaryerleri haline gelen spor salonlan, stadyumlar ve park-
lann, kamu alanlan olarak kurulus amaglar unutulmus gibi...
Oyle ki, zaten para harcamak amaciyla gidilen bir pazaryerine,
genellikle kapida aynca bir ucret 6demeden girilemiyor. Hem
kamu alanlarinin kullanicilan hem de tiketiciler olarak Mos-
kovalilar ve kuguk ticaretle ugrasan bireyler, bu suregten en
¢ok zarar goren taraf konumunda...

Kamu alanlarimin 6zellestirilmesinin sonuglarinin en belir-
gin oldugu alan kuguk ol¢ekli ticaret oldugu igin, toplumsal
huzursuzluklar en yalin sekilde bu alanda go6ze carpiyor. “Pi-
yasa ekonomisi"ne gegisin en agik segik olarak izlenebildigi
saha, kuguk olgekli ticaret. (Braudel'i hatirlarsak, ekonominin
en “seffaf” olarak igledigi duzeyin piyasa oldugunu séyler.) Bu
yazden, Sovyet donemindeki tabiriyle “spekilatorler”e, yani
kar amaciyla ticaret yapanlara yonelik kizginhk da bu alam
hedefliyor. Bu kizginhk, politikacilarin ve zaten varolan top-
lumsal onyargilarin da etkisiyle zaman zaman etnik bir niteli-
ge burunuyor. Kaftkasya'dan gelen saticilara kars: tuketicilerin
tagidig1 6nyargi ve polisin davranigi, bu duruma en belirgin or-
negi tegkil ediyor.

Sonug: Uluslarotesi piyasada katmanlagma

Bu bélimi sonuglandinrken, Ugtanca ve Dérdinca Bolum'-
lerde aktarmaya ¢ahstigim fikirleri 6zetlemek istiyorum. Istan-
bul'dan Moskova'ya, meta zincirinin aretim, toptancilik, tasi-
macilik, Rusya'da toptancihik ve dagitim halkalarim takip et-
meye ¢aligtim. Sosyalist ekonomilerin ¢okmesi sonrasinda ge-
lisen bavul ticareti, baglangicta Braudel'in tanimladig) piyasa
ekonomisi i¢inde yer aliyordu. Ticaret agim oren aktorler, Is-
tanbul'daki kaguk ureticiler ve dikkan sahipleri ve Rusya'daki
kugik 6l¢ekli taccarlard.

Cok dinamik olan bu piyasa ekonomisi, buyuk bir hizla kat-
manlasti. S6z konusu katmanlasma, meta zincirlerinin bazi
halkalarinda faaliyet gosteren kuguk bir grup girisimcinin ser-
maye biriktirmesi ve bu sermayenin yogunlagsmasi sayesinde
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gerceklesti. Moskova'da da Laleli'de de, so6z konusu girigimci-
ler kuguk 6lgekli olmaktan ¢ikular. Oyle ki, bu dizeydeki me-
ta akiglan artik Laleli'deki kigik dikkanlardan ve Moskova
pazarlarindaki portatif masalardan dogrudan dogruya ge¢mi-
yor. Mallar, ancak kargo sirketleri ve depo isleten buyuk top-
tancilarin elinden gegtikten sonra pazarcilara ve seyyar satici-
lara ulagiyor. Bu yizden mekik ticcarlarimin bir kismi, sehir-
ler arasinda ve sehir i¢inde dagitim islevini astlenmisler.
1998'de Rusya'da yagsanan mali krizin bavul ticareti uzerindeki
olumsuz etkileri, bu siire¢ hakkinda bize biraz fikir verebilir.
Halkin alim gucia bir anda digtnce, pek ¢ok ¢elnok uzun bir
sure mekik dokumaya ara vermek zorunda kaldi Kriz bayuk
toptancilari ve buytk imalatgilan da etkiledi. Ancak 1999 ve
2001'de Laleli'ye gittigimde edindigim izlenime gére, bayukler
kisa sirede krizi atlatirken, isletme sermayesi bir anda eriyen
bir¢ok kuguk celnok, mekik ticaretinden vazge¢mek zorunda
kald1. Kuagik girisimciler, ¢areyi bunun yerine toptanci depo-
larindan bir miktar mal alip pazaryerlerinde perakende satisa
yonelmekte buldular. Diger bir deyisle, piyasada hala ¢ok ku-
cuk girisimciler var; ancak bunlarin is 6l¢ekleri muhtemelen
eskisine gore daha da kag¢almus durumda.

Bazi girisimcilerin buyuk sermayedarlar haline gelmis olma-
sinl, sans, azim ve ¢ahiskanhgin arana olan bir “ilkel sermaye
birikimi” olarak agiklayabilir miyiz? Boyle bir agiklama, kis-
men dogru olabilir. Ornegin Ugiinca Bolam'de bahsettigim Du-
man kardesler, seyyar saticiliktan baglayip, on yil iginde Ordu
Caddesi'nin aym kogesinde semtin onde gelen ihracatgi-imalat-
¢ firmalarindan biri haline geldiler. Kendi ifadelerine gore -ki
bence hakhiydilar- bagarilarinin altinda bavul tiiccarlarina kargi
durust davranmalary, aile i¢i dayanisma ve azim yatiyordu.'

Ama kanimca, mekik ticareti aginin ast katmanlarina dogru
giden yol, ¢ahiskanhk ve durustlikten ziyade hile ve kurnazhik

16 Duristluk ve mugterilere karsi ahlakh ve saygih davramis, LASIAD'1n da temel
ilkeleri arasinda yer ahyordu. LASIAD yoéneticilerine gore, 1998 yazindan sonra
Laleli’de is hacminin diugmesinin nedeni de Rusya'daki kriz degil, baz1 kigilerin
semte gelen kadin tuccarlara “Nataga” gozuyle bakmasiyd: (Radikal 1999).
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Moskova: Ceseka Moskova Spor Kulubd’nde kurulan perakende pazarinda kontey-
nerden satig yapan bir kadin ve Turk arkadaglari.

taglariyla dosenmis durumda. Mekik ticareti piyasasindan ko-
pup tekellesme ve sermaye yogunlagmasina dogru yol almak, ya
yolsuzluga yatkin devlet gorevlileriyle ya da sug orgutleriyle is-
birligi gerektiriyor. Mekik ticareti genel olarak devletlerin elini
etegini cektigi bir alanda gergeklestigi icin, buyuk olgekli islet-
melerin tekellesme emellerini gerceklestirmek amaciyla dogru-
dan devletin sirtina yaslanmalan zor goruniyor. Dolayisiyla te-
kelci egilimler, daha dolayh mecralardan gerceklesiyor. Sermaye
yogunlasmasi, tasimacilik ve toptanci depo igletmeciligi gibi te-
kellesmenin daha kolay oldugu meta halkalarinda géralayor
(Braudel de, toptanci depolannin tarihsel olarak kisa sarede pi-
yasa ekonomisinden aynstigim soyler (1982: 136)). Bu surecin
aktorleri celnoklar degil, mafya, yolsuzluk yapan giumruk gorev-
lileri ve Moskova belediyesiyle iligkileri olan buyuk girisimciler.
Bu agidan bakildiginda mekik ticareti akiglanmin genelde kayt-
dis1 olmasinin 6nemi su: llgili devletler, bu ekonomik alam du-
zenlemeyerek sug orgutlerine ve yasadisi faaliyetler igine girme-
ye gonulla sermayedarlara bir firsat yaratmis oluyorlar.

Son olarak, daha 6nce bahsetmedigim bir noktaya, kredi
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mekanizmasina da degineyim. Mekik ticareti genelde nakitle
gerceklesiyor ve kuguk girisimciler bankalardan kredi almiyor-
lar; ancak buyuk toptancilarin banka kredisinden veya tefeci-
lerden yararlandig) dusanilebilir. Dolayisiyla, buyik toptanci-
lar adina mekik dokuyan kugik ve orta 6l¢ekli ¢elnoklann da,
dolayl olarak tepedeki kredi mekanizmasindan yararlandig
dasunulebilir. Eger bu varsayimlarimiz dogruysa, buayuk top-
tancilarin, asil iglevleri kara para aklamak olan bankalarla'’
alakah oldugu ve buna bagh olarak, kiaguk olgekli mekik tica-
retine de kara paranin sirayet ettigi soylenebilir. Ancak elimiz-
de veri olmadig) i¢in, bu kestirim hipotez duzeyinde kahyor.

Tam bunlarin 1s1g1inda, mekik ticareti aglarinda sermaye bi-
rikimi ve yogunlagmasi1 konusunda nasil bir sonuca varabili-
riz? Turkiye ile ESB arasindaki bavul ticareti aglarinda islet-
melerinin olgegini buyutenlerin ve birikim yapanlarin iki fark-
h yol izlediklerini gorayoruz. Biri, mekik ticaretine kuguk ol-
cekte de olsa erkenden atilan ve piyasanin genislemekte oldu-
gu donemde (1990’lann ilk yarisinda) iglerini buyatmeyi ba-
saranlar. (Nitekim Braudel, Avrupa ekonomisinin 18. yazyl-
daki buyumesini anlatirken, kapitalist tuccarin daima “su
yukselirken dogdugunu” soyler (1982: 382).) Digeri ise me-
kik ticareti aglarindaki sermaye biriktirme potansiyelini sezin-
leyip, yogunlagsma ihtimalinin en yuksek oldugu halkalardan
piyasaya girenler. Bu ikinci grup, imalat, ulagirma ve dagitim
faaliyetlerini biraraya getirmeye de ¢ahgiyor.

Sermaye yogunlagmasi ve tekellesme egilimleri tagiyan ak-
torlerin bazilarinin, mekik ticareti piyasasim asip, karsi-piyasa
duzeyine ¢iktig1 soylenebilir mi? Bu soru ancak, mekik ticareti
aglarinin 6numuzdeki donemde nasil bir nitelik kazanacagina
bagl olarak yamtlanabilir. Bu asamada ancak, su iki kosulun
yerine getirilmesi gerektigini belirtebilirim. Birincisi, Rusya'da

17 Sovyet déneminde butin idlkede birkag banka varken, 1995 itibariyle Rusya
Federasyonu'nda 2.800 banka agilmisti (Macro 1996). 1997'de yapilan bir
aragtirmaya gore, Rus bankalarinin yazde 70'i banka kanunlarim ihlal ediyor-
du. Aym raporda, en buyuk 250 bankanin yarisinin sug orgutleriyle iligkisi
oldugu ve para aklamak i¢in kullanildig1 belirtiliyordu (RFERL 1998f).
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devletle tekellesme egilimi i¢indeki aktorler arasindaki “ka-
ranhk” iligkilerin formellesmesi ve dolayisiyla devletin mekik
ticareti i¢inden ¢ikan baz1 aktorlerin kapitalistlesmesini tam
olarak desteklemesi; ikincisi, bolgede uluslararas: ticaret ve
yatirim rejiminin formellesmesi ve kurumsallagmasi. Bu sekil-
de, ¢okuluslu sirketler, simdilik hala mekik ticareti piyasast
duzeyinde gergeklesen ekonomik faaliyetlerin bir kismim de-
netimleri altina alabilirler.

Tilketim (izerine bir not

Kitabin bu ve bundan 6nceki bolimunde uluslarétesi mekik
ticareti aglarindaki meta zincirlerinin hemen hemen butan
halkalarina yakindan baktim; ancak son halka, yani tiketim
uzerine bir sey soylemedim. Mekik ticaretinin ucuz mallara
yonelik talebi kargilamak suretiyle gelistigi dagunularse, ince-
ledigimiz piyasanmin sekillenmesinde tiketimin oynadig) rola
de irdelememiz gerekir. Ancak benim yaptigim alan aragtirma-
st dogrudan tiketim alanim kapsamadig igin, burada sadece
tuketimin neden 6nemli oldugunu belirtmekle yetinecegim.

1930'lardan 1960'lara kadar olan donemde Sovyetler Birli-
gi'nde maddi kultar alani, “demokratik luks” kavramiyla ta-
nimlanabilir. Liks gida maddeleri ve kultarel arianlerden olu-
san demokratik lukslerin tuketimi, toplumun farkh kesimleri
arasinda stati farklan yaratmak amaci gatmuyordu; tam aksi-
ne, bu tur lukslerin arada sirada olsa bile toplumun her kesimi
icin ulagilabilir oldugu izlenimini yaratiyordu. Dolayisiyla, bir
bale gosterisi izlemek ya da gosteri arasinda havyar yiyip sam-
panya i¢mek, Sovyet oncesi donemde kugik bir zamrenin te-
kelinde olan, sosyalist donemde ise “demokratiklestirilen”
lakslerdi (Gronow 1997: 62-63). Uretim sisteminin hantallg;,
tuketim mallarinin kalitesiz ve tekduze olusu, toplumun ust
katmanlarinin tiketmek yoluyla kendilerini alt kesimlerden
“ayirt etmesini” mumkian kilmiyordu. Zaten, “kultarla” ol-
mak disindaki sosyal stata ayrimlari, ideolojik olarak kabul
gormuyordu (agk: 65-66).
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1960'lardan itibaren, bir tuketim kaltara yavas yavas gelis-
meye bagladi. Ozel maulkiyetli apartman daireleri (kooperatif-
ler), otomobil, televizyon ve mobilya, tuketim toplumunun ilk
habercileriydi. Devlet, uretim yapisinin esnek olmayisi yuzun-
den halkin her kesimine bu tar mallan saglama vaadini yerine
getiremiyordu (Bauman 1990-1, atifta bulunan Gronow 1997:
67-68) ve dolayisiyla orta sinif tuketim kultaranun geligmesi-
ne ket vuruyordu. Yurtdisina ¢ikabilenler (sanatgilar, barok-
ratlar ve diplomatlar) ve dévizle ¢alisan magazalardan ahgveris
edebilenler, yabana aranler giyerek veya tuketerek, kendileri-
ni diger kesimlerden yavas yavas ayirt etmeye basladilar. Orta-
ya ¢ikan kayitdisi “ikinci ekonomi,” kit olan mallarin enfor-
mel aglar aracihgiyla dagitilmas: (agk: 69) ve yasadisi yollarla
getirilen ithal mallarin dagitilmas: iglevlerini yerine getirdi.
Kot pantolon, parfim ve deri ceket gibi stati sembolu haline
gelen yabanci tuketim mallarimin satin alinabilecegi bir kara-
borsa olustu.

1988'den sonra sinirlarin asamal olarak agilmasi, 20 yildir
olugmakta olan tuketim toplumunun adeta zincirlerini kird.
Mekik ticareti, bir yandan igsiz kalan bir kesime is yaratirken,
bir yandan da “6zgirlesen” tuketim arzularim doyuruyordu.
Gecgmiste sadece Komiunist Parti segkinlerinin ve sanatgilarin
ulasabildigi yabanci stata sembollerini, “piyasa ekonomisi” sa-
yesinde artik parasi olan herkes satin alabilirdi.'® Ancak alim
gucunun dusmesi, Avrupa veya Amerika fiyatlariyla satilan
urunlere halkin bayik kesiminin ulagmasim engelliyor. Bu
kosullar altinda, mekik ticareti bir alternatif olusturdu. Yeni
zengin “yeni Ruslar” statu sembolii olan ve liks magazalarda
astronomik fiyatlara satilan Batih arunleri alabilen tek kesim

18 Rusya'da Bat1 tarz1 bir tuketim kulturu olugmasi, aksi yonde bir egilim de
yarattl. Pazaryerlerinin ucuz ve kalitesiz ithal urunlerle dolmasi, halkin bir
kesiminde yabanci mallara karsi bir tepki dogurdu. Ozellikle Sovyet déne-
minde buyuyen kentli kesim, Bati'dan ithal edilen mallan “bize ait degil” (ne
nasi) seklinde nitelendiriyor (Humphrey 1995). Kalitesiz ve taklit ithal dran-
lere karsi hukumetin 1997'de baglatug: “yerli mali kullanalim” kampanyasi da
s6z korusu kesimin duygulanni yansitiyor (Stolitsa 1997).
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Sali Pazari Rihtimu: Demz ara;t:n'na gemisi “Akademik Vernadski"nin gavertesinde,
Ukrayna‘’ya “bavul ticareti” yoluyla génderilecek olan domates kasalar.

haline gelirken, pazaryerleri halkin geri kalanina aym uranle-
rin ucuz taklitlerini sunuyor."

Dolayisiyla, geligen tuketim kultara ve stata sembolu olan
urunlere yonelik talep, mekik ticareti piyasasim degisen zevk-
lere ve modalara karg1 ¢ok duyarh kihyor. Medyanin Batili mo-
da anlayisin1 yaymasinin da etkisiyle, mekik ticareti aglannda
mallarin ve imgelerin dolagimi ¢ok hizh gergeklesiyor. Kuresel-
lesme literatirande, Avrupa ve Amerika'daki hazir giyim sek-
torlerinin degisen modalara hizla ayak uydurabilmesi, yuksek
bilisim teknolojileri sayesinde yeni dizaynlann ¢ok hizh bir ge-
kilde uretim noktalarina ulastinlmasiyla agiklanir. Mekik tica-
reti aglarinda yuksek teknolojiler kullamlmiyor. Ancak yine de
bavul ticareti piyasas: degisen tuketici taleplerine suratle cevap
verebiliyor. Bu esneklik, bizatihi ¢elnoklarin Istanbul, Moskova,
Yeni Delhi, Novosibirsk, vb. kentler arasinda, tuketicilerle ima-
latgilar arasinda surekli olarak mekik dokumasindan kaynakla-
myor. Ornegin, onceki bolimde anlatugim gibi, Moskova'da

19 Sik ve Wallace, Dogu Avrupa'daki pazaryerlerinden bahsederken benzer bir
fikir ileri sariyorlar (1999: 700-1).
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poptler olan Endonezya mal bir arun, birkag hafta iginde Is-
tanbul'da taklit edilmeye baslanabiliyor.

Diger bir deyisle, Batih medya ve ¢okuluslu sirketlerce yay:-
lan imge akislan (televizyon programlari, muzik, moda, mar-
kalar, vb.), mekik taccarlarinin aracihgiyla Rus veya diger ta-
keticilere bir dizi taklit urun olarak ulasiyor. Bu agidan bakil-
diginda, tuketim alani, karsi piyasayla (kuaresel kapitalizm)
Braudel piyasas: arasinda bir kesisme noktasi olusturuyor. So-
nug olarak diyebiliriz ki, Rusya’da mekik ticaretinin tek islevi
ucuz tiketim mallar1 talebinin kargilanmasi ve bir grubun
kendisine bir gecim kaynag: bulmus olmasi degil. Aym za-
manda, mekik ticaretinin stata farkhhiklarinin ve sosyal muca-
delelerin tuketim ve imgeler yoluyla ifade edildigi bir kulturel
alan olugmasinda payi1 oldugu da soylenebilir.
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BESINCI BOLUM
“Kadin isi”: Mekik ticareti aginda girigimcilik

1996'nin Kasim ayinda Laleli'deki Tozbey Oteli’nin giris katin-
daki bir magazada yangin ¢ikt.. Otelde kalan 18 kisi, itfaiyenin
bes-on dakika i¢inde gelmesine ragmen, zehirli gazlardan bogu-
larak 6ldu. Haberlere bakilirsa, otelde kalan Ukraynah bavul tu-
ristleri, yangin ¢ikinca binayr hemen terk etmek yerine, Lale-
li'den aldiklan mallan guvallara doldurmaya ¢ahismislardi. Olay
sonrasinda bazi gazeteler, yangimin ¢ikis nedeni hakkinda spe-
kulatif haberler yayimladilar. Ornegin Harriyet gazetesinin ha-
berinde, Rus mafyasinin otelde kalanlardan alacag: oldugu ve o
yuzden Tozbey'i yaktirdigy one saralda (Hacioglu 1996). Posta
gazetesinde ise, yangindan kurtulan bir turiste dayanilarak veri-
len haberde su iddia yer aliyordu: Eger bavul turistleri satin al-
diklan1 mallan kurtarmaya ¢alismasalarmig, bor¢lu olduklar:
mafya zaten onlan oldurtarmus (Posta 1996). Resmi sorustur-
ma sonucunda ise, yangina giris kaundaki magazadaki bir gaz
kagaginin sebep oldugu ve Laleli'deki pek ¢ok otel gibi Toz-
bey'in de yangin merdiveni bulunmadig) ortaya ¢ikti. Magazada-
ki sentetik kumaslar bir anda alev almis ve ¢ikan zehirli duman
ust katlan sarmisti. Kisacasi, bir sabotaj ihtimalinden soz edil-
miyordu. Yani, yangimin mafyayla bir alakasi yoktu. Fakat yine
de Tozbey Oteli'nde kalanlann, canlarim kurtaracaklarina neden
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TABLO 5.1

Milliyetiniz Nedir?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Rusya Federasyonu 72 22 58.1 50.0
Ukrayna 18 4 14.5 9.1
Beyaz Rusya 20 2 16.1 45
Azerbaycan 8 6 6.5 136
Moldova 0 4 0.0 9.1
Garcistan 0 2 0.0 45
Kazakistan 6 4 4.8 9.1
Toplam 124 44

once mallarim kurtarmaya ¢ahistiklan sorusu yanitsiz kaldi. As-
linda Laleli yangini, kuguk girisimcilerin yaptig1 bavul ticareti-
nin akibetinin pamuk ipligine bagh oldugunu gostermisti. Baga-
nh ticaret, ¢ogu zaman bor¢ alinmis olan kisith miktardaki bir
sermayeyi surekli olarak dondurmeye bagliydi. Eger bu sermaye
erirse, kuguk ol¢ekli bir girisimcinin isi kolayca batabilirdi.
Olaydan birkag giin sonra Moskova'nin Dinamo Pazan’'nda bir
Turk gazetecinin bu konudaki sorularim yamitlayan celnoklar,
Laleli'deki yangin yuzianden Istanbul’a seyahat etmekten yilma-
yacaklanm soylediler. Bir kadin soyle diyordu: “Tabii ki yangin-
dan korkmadik. Bizi yildiracak ne olabilir ki? Biz hi¢bir seyden
korkmayiz, ¢inku baska segenegimiz yok” (Ayan 1996).
Kitabin bu boluminde, mekik tuccarlannin bu ise girisme
kosullanm ve girisimci olarak o6zelliklerini ele alacagim. Tur-
kiye'ye Slav cumhuriyetlerinden (Rusya, Ukrayna, Beyaz Rus-
ya) gelen celnoklarin ¢ogunlugu kadin oldugu igin,' ozellikle
kadinlarin faaliyetlerine odaklanacagim (Tablo 5.1). Bu kisim-
da oncelikle, mekik ticareti olgusunun ortaya ¢ikmasina yol
acan ekonomik kosullar uzerinde duracagim. Rusya'da emek
piyasasinin ozelliklerine ve kadinlarin hane ekonomisi ve en-
formel ekonomi i¢indeki rollerine deginecegim. Rusya'daki pi-
yasa reformlarina iliskin sosyolojik yazin diger cumhuriyetlere

1 1995'te Laleli'de Rusya'dan gelen ¢elnoklar uzerinde yapilan bir ankete gére, me-
kik tuccarlannin yuzde 89'u kadindi (Blacher 1996). Benim 1997'de yaptigim,
cesitli milliyetten kisilerin cevapladig anketi yanitlayanlann da yuzde 65'i ka-
dind1. Slav cumhuriyetlerinden gelenlerin aksine, Laleli'ye Turk cumhuriyetle-
rinden gelen ¢elnoklann arasinda erkeklerin daha fazla oldugunu gézlemledim.
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gore daha zengin oldugu i¢in, asagidaki anlati Rusya tzerine
yogunlasacak. lkinci kisimda ise, yaptigim alan arastirmasin-
dan ornekler vererek, bir kisinin hangi kogullar altinda bavul
ticaretine basladigimi ve isini devam ettirebilmek i¢in hangi
yontemlere bagvurdugunu gosterecegim. Ozellikle, kadin tic-
carlarin baglangi¢ ve isletme sermayesi ¢ikarmak igin asin
emek harcamalarn ve uzun mesafeler kat etmeleri uzerinde du-
racagim. Bu baglamda, fahiselik olgusundan da s6z edecegim.

"Piyasa” ekonomisine gegis doneminde hayatta
kalabilmenin yolu: Rusya’da kiigiik 6lgekli ticaret

1990’larin basinda yuarurlage konulan “piyasa” reformlarina
paralel olarak, Rusya'da sosyalist ekonomi hizla ¢oktu. Sanayi
uretimi yar yariya azalirken, ucretli isguca oram azaldi? ve
yoksulluk oram artti. 1990’larin ortasina gelindiginde Rusya
vatandaglarinin ortalama reel geliri, 1980’lerin ortasindaki du-
zeyinin altina inmisti (Popov 1997: 37). Siyasi elit ve bayuk
olgekli isletmecilerden olugan kuguk bir kesimin gelirleri ar-
tarken, nufusun geri kalan ¢ogunlugu yoksullast1.3 Buna bagh
olarak, gelir getiren faaliyetlerin bilesiminde de bir degisim
meydana geldi. Rusyah isciler, tam istihdam politikalarimin
uygulandig) Sovyet doneminin ardindan ilk kez igsizlik gerce-
giyle kars1 karsiya kaldilar.* Devlet sektorinde istihdam edilen

2 1980’lerde Rusya'da milli gelirin yazde 725ini ucretler, yuzde 14’ana transfer
odemeleri ve diger yuzde 14'anu de rant ve karlar olusturuyordu. 1995'te milli
gelirin sadece yansim ucretler olustururken, karlarin pay: yuzde 44'e ¢ikt1
(Zaslavskaya 1998: 21).

3 Zaslavskaya'ya gore, nufusun ugte ikisi Rusya toplumunun “taban” katmamm
olusturuyor. Ucretli is bulmak i¢in pek sanslar1 olmayan bu grubun ana faali-
yeti “hayatta kalabilmenin yollanni aramak.” Tabanin da altinda yer alan “alt”
katmanda ise yaghlar, egitimsiz veya hasta olanlar yer aliyor, ki bu grup, piyasa
reformlarinin en buyuk kurbamdir (1998: 12).

4 1990’lann ortalannda Rusya'da igsizlik oram yizde 7 civarindaydi. Devlet sek-
torundeki isten ¢ikarmalara ragmen, bu oran Dogu Avrupa ulkelerine gore cok
daha duguk. Buna gerekge olarak, bir yandan devlet igletmelerinin iggileri zo-
runlu izine ¢ikarma gibi uygulamalan nedeniyle gizli issizlik olugmasi, diger

taraftan da serbest ¢ahsanlarin sayisinin artmasi gosteriliyor (Commander ve
McHale 1996: 279, 291).
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ucretli emek gucu azalirken, 6zel sektorde ¢alisan ucretli isgi-
lerin ve serbest ¢alisanlarin sayisi artti.

Kigiik girigimcilik

Rusya'da kugik ve orta olgekli isletmecilik, devletten hemen
hemen hig destek gormemesine ragmen hizla serpilen bir sektor
(Medvedev 1998: 71-72; Schroeder 1996). Hukumet, 1990'larin
ilk yansinda buyuk devlet isletmelerini 6zellestirirken, kaguk
girisimcileri ise kredi ve vergi kolayhklan gibi tegviklerden
mahrum etti. Vergi oranlarinin ¢ok yuksek olmasi yizinden
kuguk igletmecilik ancak perakende ticaret, gida aretimi ve gida
hizmetleri gibi vergi kacirmamin kolay oldugu sektorlerde geli-
sebildi; imalat sektorunde ise daha yeni palazlanmaya baghyor.
Dolayisiyla, perakende ticaret ve tuketici hizmetleri kollarinda
faaliyet gosteren o6zel isletmelerin yaklagik yansinin kayitdis: ol-
dugu tahmin ediliyor (Schroeder 1996: 21).

Rusya'da kuguk olgekli ticaret ve ozellikle de mekik ticareti-
nin gelisimini bu ekonomik ¢erceve i¢inde degerlendirmeliyiz.
Ahm gucunin dusmesi ve yoksullugun artmasiyla beraber,
Rusyal ailelerinin gegim stratejilerinde hane ekonomisi,> en-
formel sektor ve kuguk ticaret 6nem kazand.

1992'de fiyatlarin serbest birakilmasindan sonra, bayuk
kentlerde sokak aralarinda, metro istasyonlarinda magazalarin
onunde birgeyler satmaya ¢alisan insanlann sayis1 aniden artt.
Bir¢ogu kadin ve kimisi de yash olan bu insanlar, kendi dik-
tikleri giysilerden ev esyalarina, dagalannda yetistirdikleri bir-
kag¢ kilo sebzeden bir devlet magazasinda kuyrukta bekleyip
aldiklar1 gida maddelerine kadar birgok sey satiyorlardi. Once-
ki bolumde anlattigim gibi, bu tar isportacihik ve kuguk ticaret
faaliyetleri, kisa siire iginde pazaryerlerine kaydinldi.

5 Hane ekonomisinin 6neminin artmasi konusunda su 6rnegi verebiliriz. ABD
Enformasyon Ajansi'nin (USIA) Rusya'da 1998 yilinda yaptirdigx bir aragurma-
ya gore, nufusun yizde 73'a gida maddelerinin bir bolamunu dagalannin (yaz-
hk ev) bahgesinde uretiyordu. Bu insanlann yuzde 55' yiyecek ihtiyaglarimin
en az yansim kendilerinin uretimleriyle karsihyordu (Goble 1999).
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Mekik ticareti aslinda, Rus halkinin 1992’den sonra giristigi
bu kugik ticaret faaliyetleri yelpazesinin bir pargasi olarak go-
rilebilir. Bu yelpazede, maddi durumu daha iyi olan, ev isleri
yuku fazla olmayan ve seyahat edebilecek kadar saghkh olan
kadinlar ve erkekler bavul ticcari olabilmislerdir. Emekliler,
kuguk ¢ocuklu kadinlar, issizler ve ¢ok yoksul kesim ise, so-
kak aralarinda isportacilik yaparak Rusya'nin yeni “piyasa
ekonomisi”nde kendilerine bir yer edinmeye ¢ahgsiyorlar. $im-
di, kuguk ticaretle ugrasanlarin neden ¢ogunlukla kadin oldu-
gunu anlamaya ¢alisalim.

Kadinlann isgiicii piyasasindaki konumu

Kadinlar, Rusya'da igsizlerin 6nemli bir kismini olusturuyor.
Bu konudaki rakamlar geliskili olmasina ragmen,® bir¢ok kay-
nak “piyasa ekonomisi”ne gegis surecinde kadinlarin iggicu
piyasasinda dezavantajli konuma geldigi konusunda hemfikir.
Devlet igletmelerinin yiksek ogretimli uzmanlar isten ¢ikar-
masl sirecinde erkeklerden ¢ok kadinlar igsiz kalmis durumda
(Rzhanitsyna 1995: 41-42). Ayrica haberlesme, perakende ti-
caret ve gida uretimi gibi istihdam sismesi olan sektorlerde ¢o-
gunlukta olan vasifsiz kadin emekgiler, isten ¢ikarilan ilk
gruplar arasinda yer aldi. Ote yandan, gelismekte olan 6zel
sektor de ise alimlarda kadinlara kars1 ayrimcihik yapti (Att-
wood 1996).

Aslinda Rusya devletinin bilingli olarak kadinlar ucretli is-
gacianin disinda tutmaya ¢alistigy soylenebilir. Mihail Gorba-
cov doneminde kadinlarin islerinden aynlip tam zamanh ev
kadim olmalarim 6zendiren bir politika uygrlanmaya baglan-
di. Hem anneleri gocuklarinin basinda tutarak toplumsal ¢o6-
zilmeyi engelleyecegi, hem de artan igsizlige bir derece ket
vuracagl dagsinilen bu politika, Sovyetler Birligi dagildiktan

6 Istihdam verilerinin yayinlandig: ikinei yil olan 1992'de igsizlerin yuzde 70
kadindi (Rzhanitsyna 1995; Bridger v.d. 1996). 1990’lann ortalanna gelindi-
ginde kadinlarin igsizlerin yarisindan fazlasim olusturmadigy yéninde karg bir
gorus de ortaya atildi (Ashwin ve Bowers 1997).
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sonra da yururlukte kald1 (Bridger v.d. 1996: 43, 39; Attwood
1996).7 Bu gercevede hukumet, hizmet igi egitim, yeniden is-
tihdam ve kuguk isletmeciligi 6zendiren programlar diazenler-
ken kadinlarin ihtiyaglarin1 hep gézardi etti. Ozellegtirme su-
recinde de aym1 durum yasandi. Sonug olarak, erkekler hem
ozel sektorde hem de kamu sektorinde kadinlara nazaran her
zaman avantajli bir konumda oldular. Kadinlar, acretli isguca-
ne yeniden katilma veya kendi isini kurma imkanlarimin bu-
lunmayis1 karsisinda kayitdis1 kugik ticarete yonelmek zorun-
da kaldilar (Bruno 1997).

Fakat kadinlarin kuguk ticaret sektorunde ¢ogunlukta ol-
malarim sadece iggucu piyasasindaki konumlarina bakarak
aciklayamayiz. Deginmemiz gereken ¢ok onemli bir konu da-
ha var. Issizlikten etkilenmelerine ragmen, Rusya'da ekono-
mik agidan faal olan kadin nufusunun erkeklere oranla daha
bayuk oldugu soyleniyor (Ashwin ve Bowers 1996: 26). Bu-
nun nedenleri arasinda, erkekler arasinda yaygin olan alko-
lizm yuzinden boganma oranlarinin yikselmesi sonucu tek
basina aile gegindiren kadinlarin sayisinin artmasi yer aliyor
(Bridger 1996). Diger bir unsur ise, 1970’lerden bu yana er-
keklerin ortalama émrinun hizla azalmis olmasi.® (Shkolni-

7 Sovyet doneminde uygulanan istihdam politikalarindaki degisikliklere bakugi-
mizda da genellikle erkeklerin kayrnildigim gérayoruz. 1930'lann basinda, Bi-
rinci Dunya Savasi'nda 6len erkeklerin yerine agir sanayi tesislerinde kadinlar
cahstinldi. Ancak 1930’lann sonuna gelindiginde tarimda kollektivizasyon so-
nucu kéyden kente gociun hizlanmasiyla kentsel isgucunde kadinlara ihtiyag
kalmadi ve kadinlar sanayi isletmelerinden toplu olarak isten atldilar. Cok ¢o-
cuk doguran annelerin édullendirildigi “kahraman anneler” kampanyas iste
bu dénemde ortaya gikti. Kadinlar lkinci Dunya Savag sirasinda yeniden fabri-
kalarda ige alindilar, savagin ardindan ise evlerine geri gonderildiler. Kadinlar
arasinda okuma-yazma oramimin duguk olmasi ve vasifsiz olmalari, daha bagtan
itibaren erkeklere oranla dugik ucretler almalan sonucunu dogurdu. Daha
sonralari egitim seviyesinin yukselmesine ragmen, kadinlar ve erkekler arasin-
daki ucret esitsizligi ve kadinlarin vasifsiz emek gerektiren sektérlerde yigilma-
st olgusu degismedi (Khotkina 1994: 87-90).

8 1993 yih rakamlarina gore, erkeklerin ortalama 6mri 59 yilken, kadinlarinki
72'ydi. Bu farkin nedeni kardiyovaskiler hastaliklar ile zehirlenme ve siddet
gibi dogal olmayan nedenlerle 6lumlerin erkekler arasinda daha yuksek olmasi
ile agiklaniyor. Bunun kaynaginda da, erkekler arasinda ¢ok yuksek olan asin
alkol kullamminin yattig1 séyleniyor (Shkolnikov ve Mesle 1996: 130).
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kov ve Mesle 1996: 116). Ancak kadinlarin ekonomik olarak
daha faal olmalarinin temel nedenlerini bulabilmemiz igin asil
bakmamiz gereken alan, Rusya'da kadin emeginin niteligi ve
hane icinde kadin-erkek arasindaki isbélumau.

Kédmlar ve erkekler arasinda igb6limi

Calisma kavramini, sadece formel ucretli emek olgusuyla si-
nirlayamayiz. Her toplumda, ucretsiz ev isi ve yeniden uretim
faaliyetleri, kayitdis: ucretli emek ve kayitdis1 kaguk girisimci-
lik de ¢aligma kategorisine dahildir. Insan emegini bu genis
yelpazede degerlendirirsek, kadin emeginin 6zgunlagunu an-
layabiliriz.® Hemen her toplumda kadinlar, ucretli isgucune
dahil olup olmadiklarindan bagimsiz olarak hane i¢inde hem
ev islerinden hem de bir¢ok yeniden uretim faaliyetinden (6r-
negin sebze-meyve yetistirmek ve yiyecek saklamak gibi) so-
rumludurlar. Yine bir¢ok toplumda kadinlar, enformel ekono-
minin alt seviyelerinde erkeklere oranla daha yogun olarak [a-
aldirler (Feldman 1992; Beneria ve Roldan 1987). Dolayisiyla
bir ulkede isguci piyasasi kosullan degistiginde kadinlarin da-
ha az ¢alismasi s6z konusu degildir; sadece emegin bigimi de-
gisir (Mingione 1985; 1991). Eski SSCB'de son on sene i¢inde
kadinlar arasinda, ucretli emekten kayitdisi uretim, kayitdist
ucretli emek, kayitdisi kugik girisimcilik ve ucretsiz yeniden
uretim faaliyetlerine dogru bir kayis yasamiyor. Buna karsihk,
bir¢ok ¢evre ve yan-gevre ulkede (6rnegin Karayipler, Meksi-
ka, Filipinler, Sri Lanka, Malezya, Turkiye, Hindistan, vs.), ka-
dinlarin ucretli iggicine katilma sireci, ihracat igin uretim
yapan fabrika ve atolyelerde istihdam edilmeleri sonucu ivme
kazanmis durumda (Fernandez-Kelly 1983; Safa 1995; Beneria
ve Roldan 1987; Freeman 2000; White 1994). Bu a¢idan, ka-
din emegine ayn1 zamanda dunya ekonomisi ger¢evesinde

9 Burada, uretim ve isgucunin yeniden uretiminin bir arada degerlendirilmesi
gerektigini vurgulayan feminist literatire dayanmiyorum. Bu sayede, emegin ge-
sitli formlanm (ev isi, ucretli emek, ucretsiz emek, kayitdigi emek, vs.) tek bir
yelpazede inceleyebiliriz (Redclift 1985; Ward 1990).

173



bakmaliyiz. Son yirmi yilda, Kuzey Amerika, Bat1 Avrupa ve
eski sosyalist Dogu Avrupa ulkelerinde sanayi sektorleri ¢o-
kerken, Dogu Asya, Guneydogu Asya ve Latin Amerika gibi
bolgelerde (ve Turkiye'de) ihracata yonelik sanayi aretimi hiz
kazandi. Bu ¢er¢evede, ¢ogu ulkede ozellikle hazir giyim ve
elektronik sanayilerinde kadin emegi kullanim artti. Her ne
kadar Eski Sovyetler Birligi'nde ve sanayilesmekte olan yan-
cevre/cevre ulkelerdeki suregler birbirinden farkh gorianse de,
aslinda kadin emegi agisindan bir ortak payda var. Danyanin
her yerinde milyonlarca kadin, ailelerinin ge¢imine katkida
bulunmak amaciyla veya hane reisi olarak parasal ekonominin
icine cekiliyor. Bu suregte, pek ¢ok Ugunca Dinya ulkesinde
disa donuk sanayilesme ¢ercevesinde kadinlarin proleterles-
mesi hizlaniyor. Daha o6nce vurguladigim gibi, igsizlik orani-
nin yukseldigi ve sanayilerin ¢oktaga Rusya'da ise, s6z konu-
su sire¢, kadinlarin yeniden uretim faaliyetlerini artirmalan
ve kuguk olgekli ticarete atilmalari geklinde tezahur ediyor.
Birgok ¢evre ulkesinde, ozellikle Afrika ve Karayipler'de, ¢ok
kuguk olgekli ticaret kadinlar arasinda ¢ok yaygin. Bu durum
yoksulluktan, bagka gelir kaynaklarinin olmayigindan ve kir-
sal kesimde kadinlarin toprak sahibi olmayigindan kaynakla-
niyor (Epstein 1993).' Diger bir deyisle kadinlar genelde kar
amaciyla degil de asgari gecim kogullarini saglayabilmek i¢in
ticarete atiliyorlar.

Rusya'da kuguk olgekli ticaret ve kuguk ol¢ekli mekik ticare-
tinde kadinlarin ¢ogunlukta olmasim da aym ¢ergevede incele-
yebiliriz. Sovyet ekonomisinin ¢6kmesinden sonra kadinlarin
yeniden turetim ve enformel ekonomi i¢indeki faaliyetleri bu-
yuk ol¢ude artt1. Yoksulluk, issizlik ve isgucu piyasasinda ugra-
diklan ayrimcihik yazianden, kadinlarin emegi ucretli sektor-
den bedelsiz yeniden uretim faaliyetleri, kayitdis1 ucretli is ve
kayitdis1 girisimcilige kaydi. Mekik ticareti, bu is yelpazesinin

10 Bau Afrika ulkelerinde kadinlarin yuzde 50-90'inin bir sekilde ticaretle ugras-
tiklan tahmin edilmektedir (Allen ve Truman 1993; ayrica bkz. Grieco v.d.
1996). Afrika'min bagka boélgeleri (Coquery-Vidrovitch 1997) ve Karayip Ada-
lar’'nda da kadinlar arasinda (Epstein 1993) kiguk élgekli ticaret yaygindur.
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bir ucunda yer aliyor. Yag, hane i¢i yakamlalukler, mali durum
ve saghk agisindan sik sik yurtdisina seyahat etmelerine mani
halleri bulunmayan kadinlar bavul ticaretine atilmis durumda.
Metro istasyonlarinda birkag par¢a gida maddesi satmaya ¢ah-
san yash kadinlar da yelpazenin o6bur ucunda yer ahyor diyebi-
liriz. Bu iki ug arasinda bir¢cok bagka kuguk olgekli ticaret faali-
yeti de bulunuyor. Bayuk sehirlerden toptan tiketim mallan
alip tasra kentlerinde satis yapan kadinlar, bir kentin toptanci
pazarindan birseyler alip onlar1 kenar mahallelerde satanlar, vs.
ayn1 yelpazenin ara noktalarim olugturuyorlar.

Sosyalist ve sosyalizm sonrasi
dénemler arasindaki benzerlikler

Rus kadinlarinin ganimuzde kaguak olgekli kayitdig: tica-
rette oynadiklar rollerini irdelerken, Sovyet donemine de g6z
atmak gerekiyor. Sovyet toplumunda ailenin yeniden uaretimi
konusundaki batan sorumlulugu kadinlar tasiyordu. 1970’ler-
den itibaren devletin sagladig sosyal hizmetler ¢6zalmeye,
mal dagitim sistemi de bozulmaya bagladiginda halk, tiketim
mallan ve hizmetlerine olan talebini kamusal degil de “6zel”
alanda, yani ikinci ekonomi iginde saglamaya bagladi. Kadin-
lar, bu degisimlerle basa ¢ikabilmek i¢in baz1 “girisimcilik” va-
siflan edindiler. Tuketim mallarimi ve bazi hizmetleri takas yo-
luyla elde etmeye ¢alisiyor ve bu amagla da sosyal iligki aglan
kuruyorlard: (Bruno 1997: 62). Dolayisiyla, kadinlarin Sovyet
donemindeki “ikinci ekonomi” igindeki islevleri, fazla dikkat
cekmemekle birlikte cok 6nemliydi.

Bu durum, Sovyet sonrasi donemde yasanan gelismeler ag1-
sindan 6nem tasiyor. Piyasa ekonomisine gegisi inceleyen bazi
yazarlar, insanlarin “ikinci ekonomi” gergevesinde edindigi
vasiflarin, iliski aglarinin ve ahigkanhklarin, gecis doneminde
hayatta kalabilmek i¢in ¢ok yararh kaynaklar oldugunu vur-
guluyorlar (6rnegin Sik 1992; Sik ve Wallace 1999; Stark
1994a ve Stark 1994b). Bu saptamaya toplumsal cinsiyet ilis-
kilerini de ekleyebiliriz. Rusya'da kadinlarin ikinci ekonomi
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icinde daha once oynadiklari rolan, sosyalist ekonominin ¢ok-
mesinden sonra enformel ekonomi ve enformel girisimcilik
icinde onemli bir yere sahip olmalar sonucunu dogurdugunu
soyleyebiliriz.

Kadinlarin mekik ticareti piyasasindaki rolinu o6zetleyecek
olursak birka¢ noktayr vurgulamamiz gerekiyor. Mevcut isgu-
cu piyasasi i¢indeki dezavantajli konumlan, enformel ekono-
mi ve hane ekonomisi i¢cinde 6teden beri devam eden rolleri,
varolma miicadelesi iginde en buyuk yukin onlarin omuzlar-
na yikilmis olmasi, Rusya’da mekik tiaccarlarinin ¢ogunun ka-
din olmasi sonucunu dogurmus durumda. Asagida, alan aras-
tirmamin bulgularina dayanarak, genelde kuguk olgekli cel-
noklarin 6zelde de kadinlarin, girisimci olarak bavul ticaretine
ne getirdiklerini tartisacagim.

Ticaret yapmak ya da “mekik dokumak”

Genelde ¢elnoklar, kayitdis: girisimcilerdir, ¢inku vergi ve tica-
ret kayitlan yoktur.'" ESB'den gelen gelnoklann ¢ogu, sosyalist
ekonominin ¢okuguyle birlikte son on yil iginde ticarete basla-
yan kigiler."? Kimisi isten atilinca, kimisi de devlet sektorunde-
ki maaslariyla gecinememeleri yuzinden bu yolu se¢mis. Me-
kik taccarlarimin mesleki ge¢misleri ¢ok ¢esitlidir. Yaptigim
ankette, erkeklerin de kadinlarin da yaklasik beste biri kendi-
lerini girisimci veya tuccar olarak tamimladilar (Tablo 5.2). Ka-
dinlar arasinda mihendisler ve ogretmenler ikinci siradaydu;

11 Bu kisimdaki tarusma, Istanbul, Trabzon, Ordu ve Moskova'da mekik taccar-
lanyla yapugim mulakatlara ve Istanbul'da 124 kadin ve 44 erkek ¢elnoka uy-
guladigim ankete dayamyor. Ankete katilanlar arasinda kadinlarin yazde 58',
erkeklerin de yuzde 50'si Rusya Federasyonu'ndan gelmisti. Ankete cevap ve-
ren diger kisiler, Beyaz Rusya, Ukrayna, Azerbaycan, Kazakistan, Moldova ve
Gurcistan'dan gelmiglerdi (bkz. Tablo 5.1).

12 Rusya Ekonomi Bakan, 1997'de yaptig) bir agiklamada ulkesinde 1.8 milyon
kisinin mekik ticaretiyle ugrasugim séylemisti (ITAR-TASS 1997). Sadece bir
bolgeye iligkin olsa da, agagidaki bulgu da bavul ticaretinin boyutlan konu-
sunda bir ipucu veriyor. Novosibirsk bolgesinde 1994'te yapilan bir ankete g6-
re, yurtdigina seyahat edenlerin yuzde 66%, mekik ticareti yapmak amacin
guduyordu (Tapilina 1998: 15).
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TABLO 5.2

Mesleginiz Nedir?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Taccar / Girigimci 26 10 21.0 22.7
Yoneticl 10 4 8.1 9.1
Muahendis 18 6 14.5 136
Ogretmen 16 4 12.9 9.1
Doktor 2 2 1.6 45
Teknisyen 8 4 6.5 9.1
Satict 8 0 6.5 0.0
[7d} 2 12 1.6 27.3
Ekonomist 10 2 8.1 45
Muhasebeci 6 0 4.8 0.0
Sekreter 2 0 1.6 0.0
Hemgire 4 0 3.2 0.0
Ev kadini 10 0 8.1 0.0
Mimar 2 0 1.6 0.0
Toplam 124 44

TABLO 5.3
Egitim Durumunuz Nedir?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Lise ve dengi 42 16 339 36.4
Universite mezunu 82 28 66.1 63.6
Toplam 124 44

erkeklerin dortte birinden fazlasi is¢i olduklarim soylediler.
Kadin taccarlarin daha vasifli mesleklerden geliyor olmalari-
nin bir nedeni, yukarida anlattigim gibi, Rusya'da son yillarda
kadinlar arasinda issizligin daha yaygin olmasi. Celnoklarin
egitim duzeyi de olduk¢a yiksek. Ankete cevap verenlerin
yaklasik ugte ikisi yiksek okul mezunuydu (Tablo 5.3).
ESB'de pek ¢ok kisi, ekonomik zorunluluklar neticesinde
bavul ticaretine atilmis. Bir kism1 tam zamanh olarak ticaret-
le ugrasiyor, bir kism ise mekik ticaretinin yani sira ucretli
islerde ¢alismaya devam ediyor. Ankette kadinlarin yuzde
51.6's1 ticaretin yani sira bagka bir iste ¢calismadiklarim belirt-
tiler. Erkeklerin ise yizde 63.6's1 bavul ticaretinin tek isleri
oldugunu soylediler (Tablo 5.4). Mekik ticaretine gelecek yl-
larda da devam etmeyi dusundiklerini soyleyenlerin orani-
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TABLO 5.4
Ticaret Yapmanin Yanisira Bagka Bir lgte Calisiyor musunuz?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Evet 54 16 435 36.4
Hayir 64 28 51.6 63.6
Emekli 6 0 48 0.0
Toplam 124 44
TABLO 5.5
Isinizin Gelecegd! Haklunda Ne DigOnilyorsunuz?*
Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Mekik ticaretine
devam edece§im 100 34 781 708
Mekik ticaretini birakmayi
planhyorum 12 2 94 4.2
Ucretli I bulacagim 6 4 47 83
Bir magaza agmay!
daganayorum 2 4 1.6 8.3
Bagka 6 0 47 0.0
Cevapsiz 2 4 1.6 8.3
Toplam 128 48

(*) Ankete katilanlar birden fazla segenegi isaretleyebiliyorlard.

nin yuksek olmasi da (yaklagik dortte tug), bavul ticaretinin
birgok hane i¢in ana gelir kaynag) ya da 6nemli bir ek gelir
haline geldigini gosteriyor (Tablo 5.5). Asagidaki ornekler,
gorastugum baz kisilerin mekik ticaretine nasil atildiklarim
anlatiyor.

Lena, Beyaz Rusya’nin Magilov kentinden geliyordu Istan-
bul'a. 1995 yilinda satic1 olarak aldig ayhk tucret 45 dolar ci-
vanndaymis. Bu parayla ¢ocuklanna bakamayan Lena, isinden
istifa etmis, arkadaslanindan borg¢ alarak 2.000 dolar denkles-
tirmis ve ev esyasi satin alip ulkesinde satmak uzere Istanbul’a
gelmeye baslamis. Bazilan ise, ticaret amaciyla degil de, kendi
tuketimleri igin esya almak uzere Istanbul’a gelmisler 6nceleri.
Ornegin Ukrayna'nin Lvov kentinden bir kadin, 1980’lerin so-
nunda kendine giyim esyasi almak amaciyla Yugoslavya'ya git-
meye basladigim anlatti. O siralar hala bir firmada tezgahtar
olarak ¢alisan bu kadin, zaman i¢inde hem ziyaret hem de ti-
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TABLO S.6
Istanbul‘a Her Gellginizde Aligverls Igin
Ortalama Ne Kadar Para Harciyorsunuz?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
1.000 dolardan az 8 2 6.5 4.5
1.000-5.000 dolar arast 64 12 51.6 27.3
5.000-10000 dolar arasi 28 18 22.6 40.9
10.000-20.000 dolar arasi 8 4 6.5 9.1
20.000-30.000 dolar arasi 4 2 3.2 4.5
30.000-50.000 dolar arasi 6 2 4.8 45
50.000 dolarin Ozerinde 4 0 3.2 0.0
Cevapsiz 2 4 1.6 9.1
Toplam 124 44

carete girismis. Daha ¢ok ¢esit esya bulmak umuduyla 1995'te
Yugoslavya'dan vazgecip Istanbul'a gelmeye baglams. Ukray-
na'nin bagkenti Kiev'den gelen bir kadin ise, Turkiye'ye 6nce-
leri kendine taki almak igin geldigini, bunlan ulkesinde sata-
bilecegini anlayinca 1994'te Ingilizce 6gretmenliginden istifa
edip Kiev'le Istanbul arasinda mekik dokumaya basladigim
anlatt1. ‘

Yukarida degindigim gibi, bir¢ok ¢elnok kendilerini taccar
veya girigsimci (predprinimatel) olarak tamimliyor. Ankete ve
mulakata katilanlara, yaptiklar ticaretin boyutlar1 hakkinda fi-
kir sahibi olmak amaciyla, “Istanbul'a her gelisinizde ahsveris
i¢in ortalama ne kadar para harciyorsunuz?” sorusunu yonelt-
tim (bkz. Tablo 5.6). Kadinlarin yarisindan fazlasi, 1.000-
5.000 dolar arasinda para harcadiklarim soylediler. Erkeklerin
bir seferde harcadiklan ortalama miktar ise 5.000-10.000 do-
lar arasinda yogunlasiyordu (yuzde 40.9). Kadinlarin yuzde
22.6's1 Istanbul’a her geliglerinde 5.000-10.000 dolar harcadik-
larim, erkeklerin ytzde 27.3'a de 1.000-5.000 dolar harcadik-
larini soylediler. Bu rakamlara dayanarak soyleyebiliriz ki, me-
kik taccarlarinin gogu kuguk veya orta ol¢ekli girisimciler ola-
rak nitelenebilir. Kadinlarin erkeklere gore daha kuguk giri-
simciler oldugu da dusunulebilir; ancak anket sonuglar1 bunu
kanitlamak igin yeterli degil.
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Baglangi¢ sermayesi

Cogu kisi, bavul ticaretine kuguk sermayelerle baglamis ve
sermayesini mekik dokumak suretiyle artirmaya ¢aligmis. Or-
negin Yelena, Sibirya'nin Celyabinsk kentinden Istanbul'a ilk
kez 1992 yilinda, arkadagindan 2.000 dolar borg alarak ve
1.000 dolar tutarinda banka kredisi ¢ekerek gelmis. 1997'te
kendisiyle konustugumda Yelena, Istanbul'a 35 kez gelerek is-
letme sermayesini 10.000 dolara ¢ikarmisti. 1990'lann basinda
ticarete baglayan birgok kisi, ESB'deki tuketim mah kithgindan
faydalanarak, Istanbul'dan-aldiklan mallan onceleri yuksek kar
marjlariyla satabilmis ve isletme sermayelerini artirabilmisler.

Mekik tuccarlarinin baslangi¢ sermayelerinin gayet miiteva-
21 oldugunu gérayoruz. Bu durum, baslangi¢ sermayesi olus-
turmada kullanilan kaynaklarin niteliklerinde de kendini gos-
teriyor. “Baslangi¢ sermayesini nereden buldunuz?” (Tablo
5.7) sorusuna cevaben erkeklerin yuzde 50'si akrabalarindan
ve arkadaglarindan borg¢ aldiklarimi soylediler. Erkeklerin sa-
dece yuzde 7.7'si banka kredisi aldiklarim belirtti. Yazde 30.8'i
kigisel tasarruflarim1 kullandiklarini soyledi. Kadinlarin yazde
48.5'i baslangi¢ sermayesi olarak kendi tasarruflarim kullan-
diklarini, yuzde 32.4'a ise akraba ve arkadaslarindan borg al-
diklarim belirtti. Sadece dort kadin (yuzde 2.9) banka kredisi
kullandiklarim, biri de apartman dairesini sattigin1 sdyledi. Bu
rakamlar, ¢elnoklann ¢ogunun mali kuruluglardan yardim al-

TABLO 5.7
Baslangic Sermayenizl Nasil Olugturdunuz?*

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Kisisel tasarruf 66 16 48.5 30.8
Ailemden borg aldim 14 10 10.3 19.2
Arkadaglarimdan bor¢ aldim 30 16 221 308
Bankadan borg aldim 4 4 2.9 7.7
Baska kaynaklardan borg aldm 12 2 B.B 38
Diger 10 4 7.4 77
Toplam 136 52

(*) Ankete katilanlar birden fazla segenegi isaretleyebiliyorlardi.
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TABLO 5.8
Ahgveris Icin Neden istanbul’u Tercih Edlyorsunuz?*

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Fiyatlar dugOk 58 20 248 27.0
Mal kalitesl lyl 16 4 6.8 5.4
Mal geslidi ¢ok 72 18 30.8 243
Ulagim kolay/ucuz k7 6 14.5 8.1
Ticaret yapti§im kigiler
iyiinsanlar 18 6 7.7 8.1
Hem tatll, hem ticaret
yapabiliyorum 32 14 13.7 18.9
Bagka 2 0 0.9 0.0
Cevapsiz 2 6 0.9 8.1
Toplam 234 74

(*) Ankete katilanlar birden fazla secenegi isaretleyebillyorlardi.

madigin, baglangi¢ sermayesi igin kendi kaynaklarina veya ki-
sisel iliski aglarina bagvurduklarim gésteriyor.

Ticarete baglamak igin yeterli bir sermaye biriktiren bir kisi,
gidecegi ulkeyi nasil segiyor? Konustugum bir¢ok ¢elnok, ken-
dilerinden once Turkiye'ye gelmis olan mekik tuccan tanidikla-
rnnn deneyimlerinden hareketle Istanbul'a gelmeye karar ver-
diklerini soyledi. Ornegin Istanbul'a ESB'den ilk gelen tuccarlar,
1980’lerde aym isi yapan Polonyalilar'in izini takip ediyorlardi.
Birinci Bolum’de belirttigim gibi, Polonyalilar Sovyetler Birli-
gi'ne gecerek Turkiye gibi ulkelerden aldiklar: egyalan satiyor-
lardi. Bununla birlikte, ¢elnoklar hangi ulkeye gideceklerine ka-
rar verirken, hangi malin nerede ve ka¢ paraya satildig1 konu-
sunda elde ettikleri bilgileri de goz 6ninde bulunduruyorlar.
“Ahsveris icin Istanbul'u neden segtiniz?” sorusuna verilen ce-
vaplar arasinda urun ¢esidinin bollugu (kadinlar yuzde 30.8,
erkekler yuzde 24.3) ile ucuzlugu (kadinlar yuzde 24.8, erkek-
ler yuzde 27), en 6nemli unsurlar olarak siralandi. Tuccarlarin
Istanbul'u se¢melerinde etken olan diger unsurlar Turkiye'ye
ulasimin kolaylig1 ve tatil yapma imkaniyd (Tablo 5.8).

Celnoklar, bir sehrin uzakhgini, aran ¢esitlerini ve fiyatlan
karsilagtirarak ahgveris igin nereye gideceklerine karar veriyor-
lar. Mesela birbirleriyle evli olan Dima ve Lyuda, Istanbul'a
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Rusya'nin Dogu Asya kiyisindaki Kamgatka bolgesinin Yelizovo
kentinden geliyorlardi. Sik sik Cin'in Harbin kentine giderek,
ticaret amaciyla ayakkabi ve giyim esyasi satin aldiklanmn anlat-
tilar. Aynca, ug sene iginde bes kez Istanbul'a gelerek, markah
Turk mali kot pantolon satin almiglardi. Harbin'de hazir giyim
fiyatlarimin dusuk, ancak kalitenin ¢ok kot oldugunu séyleyen
Dima ve Lyuda, ozellikle kot icin Turkiye'ye gelmeyi tercih et-
miglerdi. Yukarida kendisinden soz ettigim Sibiryah Yelena'nin
da benzer bir hikayesi vard. Yelena, Turkiye'de lisansla uretilen
Amerikan markal kot pantolon almak igin Istanbul’a geliyordu.
Guzellik malzemeleri satin almak igin ise Polonya'ya gidiyordu.
Ancak daha sonra Novosibirsk kentindeki bir toptanc1 pazarin-
da aym guzellik malzemelerini daha uygun fiyata bulunca, Po-
lonya'ya gitmekten vazge¢misti.-Bununla birlikte, birgok kisi
uzun vadede ticaret amaciyla tek bir ulkeye gidip gelmeyi tercih
ediyor. Ankette “Turkiye disinda bir ulkeye mekik dokuyor
musunuz?” sorusuna cevaben, kadinlarin yaklasik yansi ve er-
keklerin hemen hemen dortte ugu, sadece Tuarkiye'ye gelip git-
tiklerini soylediler. Bagka tlkelere gitmis olanlar da, oralara sa-
dece birkag kez gittiklerini belirttiler (Tablo 5.9).

Pazaryerinde ttketicilerin hangi mallara ragbet ettigi, bir
¢elnokun aligveris i¢in hangi ulkelere gitmeyi tercih edecegini
etkileyen unsurlar arasinda yer ahyor. Moskova'da, Rusya’nin

TABLO 5.9
Turklye Diginda Bagka Olkelerden de Mekik Ticareti Yapiyor musunuz?*

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Hayir 72 34 46.2 739
Tayvan 2 0 1.3 0.0
Gin 12 2 7.7 4.3
Macaristan 2 0 13 0.0
Polonya 28 2 179 43
Bati Avrupa 24 4 154 8.7
BAE 12 2 7.7 4.3
Tayland 2 0 13 0.0
Endonezya 2 0 13 0.0
Pakistan 0 2 0.0 43
Toplam 156 46

(*) Ankete katilanlar birden fazla secenegi isaretleyebiliyorlard:.
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en bayuk toptanci pazan olan Lujniki'de kadin ¢amagir1 satan
Lyubov’'un durumu buna érnek teskil ediyor. Lyubov, Istan-
bul’dan kadin ¢amasin satin almaya baslamadan once, bilgisa-
yar disketi almak i¢in Almanya’ya, video gostericisi almak igin
Singapur'a, giyim esyasi i¢in de Polonya'ya gidiyormus. Ancak
video ve disket ticaretinde rekabetin kizistigimi anlayinca bu
ulkelere gitmekten vazgecmis. Bir sire sonra Polonya’yr da bi-
rakarak sadece Istanbul’a gidip gelmeye baslamus.

Mekik ticareti yoluyla sermaye ¢evrimi

Yukarida verdigim orneklerin de isaret ettigi gibi, mekik
tuccarlarn ticarete devam edebilmek igin ¢esitli stratejiler izli-
yorlar. Temel amaglan, bir yerden alinan mallan hizla satmak,
kazanilan parayla aym yere yeni bir tur daha yapmak, yeni
mallar almak ve bunlan yine hizla satmak. Diger bir deyisle,
mekik dokumanin amaci, igletme sermayesini mamkin oldu-
gu kadar hizla dondurmek. Yani, mekik dokumak bizatihi ser-
mayeyi ¢evirmek anlamina geliyor. Eldeki paranin hizla don-
duruilebilmesi i¢in birka¢ nokta 6nem tasiyor. Oncelikle, sati-
lan mahn tara énemli. Bunu yine 6rneklerle agiklayayim. Lyu-
ba ve Varya, Moskova'dan Istanbul'a birlikte gelerek kadin gi-
yim esyasi aliyorlardi. Satig yaptiklar1 Lujniki Pazan’nda reka-
bet ¢ok kizistig1 igin, genelde islerinin iyi gitmediginden yaki-
niyorlardi. Ellerindeki mallan eritebilmek ve yeni bir mekik
turuna ¢ikabilmek i¢in satis fiyatlarin1 ve dolayisiyla kar oran-
larim1 dasurmeleri gerekiyordu.

Bir mekik tuccar, satmak uzere aldig1 mallan elden ¢ikara-
mazsa sermaye c¢evrimi sekteye ugradig i¢in, ¢ok zor durum-
da kalabilir. Moskova'da tamstigim Irina’min sorunu buydu.
Kaliteli mallanin satildig1 Tseska perakende pazarinda Istan-
bul'dan getirdigi deri ceketleri satan Irina, 1996 kisinda ¢ok
iyi satig yapmus, ertesi kig mevsimi de islerinin iyi gidecegi du-
suncesiyle, kazandig butin parayi deri cekete yatirmigti. An-
cak 1997'de Rusya'da halkin alim gucunun giderek dugmesine
paralel olarak satislar1 digsmusta. Mayis ayinda konustugu-
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muzda, aldig1 kislik ceketlerin ve kabanlarin ¢ogunun elinde
kalmasindan sikayetgiydi. Irina, ceketlere yatirdign sermayeyi
geri paraya ¢eviremedigi icin, Istanbul’a duzenli olarak yaptig
mekik turlarim ertelemisti. Tseska Pazarr’'ndaki konteynerinin
kirasim 6deyebilmek i¢in Moskova'daki bir toptancidan Turk
mal kot pantolon alp pazaryerinde satmaya ¢ahsiyordu.

Celnoklarin ellerindeki mal hizla satabilmek i¢in bagvur-
duklan yontemlerden biri de birden fazla satis kanalina (bufe-
ler, toptanci ve perakende pazarlan, fuarlar, vs.) bagvurmak.
Ornegin, bir kisi hem pazarda tezgah aqip, hem bagkalarina
konsinye egsya verip hem de komsularina satis yapmaya ¢alisa-
bilir. Bir bagka satig yontemi de, Moskova'da yayimlanan Opto-
vik (Toptanci) ve Tovart i Tseni (Mallar ve Fiyatlar) gibi toptan-
a dergilerinde ilan vermek. Bununla birlikte, perakende pa-
zarlari, “mekik”lerin satig yaptiklarim soyledikleri yerler ara-
sinda en 6n siradayd (Tablo 5.10).

Sermayenin emekle ikame edilmesi

Anlatmaya ¢ahistigim gibi, ¢elnoklarin ticari bagarisi, isletme
sermayelerinin dusik olmasi ve yogun rekabet altinda ticaret
yapiyor olmalar1 nedeniyle pamuk ipligine bagh. Sermayeleri-
ni en hizh gekilde dondirmek igin ellerinden geleni yapmak
zorundalar. Ozellikle de ¢ok emek harcamak mecburiyetinde-

TABLO 5.10
Mallannizi Nerede Satiyorsunuz?*
Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Bir bafede/magazada 28 10 19.7 17.2
Kendi bafemde/magjazamda 18 4 1.7 6.9
Perakende pazarinda 58 24 40.8 414
Toptanci pazarinda 18 10 12.7 17.2
Fuarda 6 2 4.2 34
Bagkalar adina mekik
ticareti yapiyorum 8 8 5.6 138
Cevapsiz 6 0 4.2 0.0
Toplam 142 58

(*) Ankete katilanlar birdenfazla secenedi isaretleyebiliyorlardi.
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ler. Diger bir deyisle celnoklar, kit olan sermayeyi, bol olan
emekle ikame ederek ticaret yapiyorlar. Sermayenin emekle
ikame edilmesi, sadece bavul tuccarlar: arasinda degil, dinya-
nin bir¢ok yerinde kuguk olgekli ticaret yapan girisimciler ve
ozellikle de kadinlar arasinda ¢ok yaygin (Epstein 1993). Or-
negin Sidney Mintz, Haiti'de pazarci kadinlann, ellerine ku-
¢uk bir miktar sermaye gecince bunu en iyi ve hizh sekilde is-
letebilmek i¢in ¢ok emek harcadiklarini vurgular. Pazarc bir
kadin, elindeki aranleri bir an once satip paraya ¢evirebilmek
i¢in, bir koyden bir koye sarekli dolagir (1964). Benzer sekil-
de mekik ticaretinde de, daha az igletme sermayesi olan kisile-
rin, esya satin alabilmek ve satig yapacak piyasa bulmak igin
orta ve buyuk ¢apl tuccarlara gore daha fazla zaman ve emek
harcadiklan gozleniyor. Bavul ticaretinde sermayenin emekle
ikame edilmesinin yontemlerinden biri, uzun mesafeler kat et-
mektir. Farkh bir ifadeyle, mallarin bir yerden bir yere tasin-
masl, uretim surecinin bir uzantisi niteligindedir.® Tuccarla-
rin harcadiklari emek, yani aranleri imal edildikleri yerden ta-
lep edildikleri yere tagimalari, bu uluslarétesi piyasay: tam da
bir mekik gibi dokur. Orgutla formel uluslararasi ticaretin
mevcut olmadig bir ortamda, mal almak ve bir yerden bagka
bir yere tasimak igin ¢elnoklarin emek harcamasi piyasanin
olusmasina katkida bulunur.™

Sermayenin emekle ikamesi sureci, ¢esitli sikint1 ve gugluk-

13 Bu baglamda, Marx'in metalann bir yerden bir yere tasinmasi konusunda séy-
ledikleri hatirlanmaldir. “Ekonomik agidan bakildiginda, mekansal kogul, yani
Urdnan pazara getirilmesi, uretim surecine dahildir. Urin ancak pazara ulasti-
ginda gergekten mamul olmustur. Urdnin pazara ulagmak igin gegirdigi hare-
ket, Gretim masraflanna dahildir...” (Marx 1993 [1939]:533-4) (ceviren D.Y.).

14 Ulagsim ve nakliyatin uretim surecine dahil olmasi durumu, ashnda kuaguk 6l-
cekli ticaretin genel bir 6zelligi sayilabilir. Bennholdt-Thomsen'in Meksika'da-
ki Juchitan kasabasinda yaptig1 arasurmanin sonuglan, bu fikri destekler nite-
liktedir. Bu kasabada yasayan kadinlann yaklagik yansi kuguk 6lgekli ticaretle
ugrasiyor. Juchitanh kadinlar, yapuklan ticareti, 6zellikle de mal alip satmak
i¢in yol kat etmek gerektiginde, bir uretim faaliyeti olarak algihyorlar. Ticaret
yollarini ve nerede neyin kaliteli ve ucuza alinabilecegini bilmek, Juchitanh
kadinlan arasinda “vasifli emek” olarak degerlendiriliyor (Bennholdt-Thom-
sen 1996: 169).
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ler iceriyor. Beyaz Rusyali Lena, aldig1 egyalar1 1stanbul'dan
Magilov'a tasiyabilmek icin 6nce otobuse sonra da trene bini-
yordu. Bir ginden uzun siren bu yolculuk sirasinda, egyalarin
Laleli'deki otelinden otobuse, otobusten trene yuklenmesi igi-
ni Lena tek basina ustleniyordu. Cinku guvallanni ugak kar-
gosuyla tasittiracak kadar parasi yoktu. Vera'yla Rima'nin du-
rumu da benzer bir duruma isaret ediyor. Bu iki kadin,
1991'den beri Rusya'min Karadeniz sahilindeki Sogi kentiyle
Trabzon arasinda mekik dokuyordu. Trabzon'da giyim egyasi
ve ayakkabi fiyatlarinin Istanbul’a gore daha yiksek oldugunu
fark eden Vera ve Rima, 1995'te Istanbul'a kadar gitmeye bas-
ladilar. Sogi'den Trabzon'a feribotla geliyor, oradan da otobusle
Istanbul'a gegiyorlardi. Laleli'de iki gin kalarak, yaklagik
1.500 dolarhk giyim esyasi satin ahyorlardi. Sonra yine oto-
busle Trabzon'a donup, feribotla Sogi'ye geciyorlardi. Bu iki
kadinin Istanbul'a ugakla gidecek paralan yoktu. Hatta, yine
Sogili olan Lyuda, Trabzon'dan Istanbul'a gidis-donus otobus
bileti alamayacak kadar parasizdi. Bu nedenle Lyuda, sadece
Trabzon’a feribotla gelmekle yetiniyor ve Sogi'de bir pazarda
her Trabzon'a gelisinde aldig1 bir bavul dolusu erkek gomlegi-
ni satarak gecinmeye ¢ahisiyordu.

Sermayenin emekle ikame edilmesinin en ¢arpic1 6rnegini,
Dogu Karadeniz bolgesindeki arastirmam sirasinda, Kafkas
cumhuriyetlerinden gelen kadinlar arasinda gozledim. Trab-
zon'un “Avrasya Pazan”nda, Gurca ve Ermeni bir grup pazarc
kadinla tamstim. Birka¢ gin sonra aym kadinlarla Ordu’nun
Rus Pazan'nda da kargilagtim. Bunlardan yan Gurca-yan Po-
lonyah olan Linda, ug¢ yildir Ordu'da yasiyordu. Sarp simir ka-
pist agildiktan sonra's Gurcistan'dan antika ve Sovyet mal es-
yalar getirip satmaya baslayan Linda, birkag y1l sonra getirecek
esya bulamaz olmustu. Yine de, diger Gurcu, Azeri ve Ermeni

15 Sarp sinir kapisinin 1988'de agilmasindan sonra Turkiye ile eski SSCB arasin-
da imzalanan sinir ticareti anlagmasi uyarinca, komgu cumhuriyetlerden Tur-
kiye'yi ziyaret edenlerin satmak amaciyla gimriksuz olarak bir miktar mal
getirmesine izin verildi. Karadeniz kiyisindaki Rus pazarlan bu sayede ortaya
¢iktr. Sinir ticareti konusuna Yedinci Bslum’de yeniden deginecegiz.
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kadinlar gibi Linda da Karadeniz kiyisindaki Rus pazarlarinda
calismaya devam ediyordu. Artik satacak mal getiremedigi igin
karayoluyla Anadolu'ya seyahat ediyor, Konya'dan getirdigi
ucuz ayakkabi ve giyim esyalanyla Kilis ve Urfa’dan getirdigi
kagak Cin porseleni ve suni ipek kumaglari Ordu Rus Paza-
ri'ndaki tezgahinda satiyordu. Ayda bir Turkiye vizesini uzat-
mak icin Gurcistana gittiginde, yaminda yaklagik 1.000 dolar
degerinde Turk mali ucuz giyim egyasi goturuyor ve orada
bunlan satiyordu. Sonra bu kazandig1 parayla, Hindistan’a gi-
dip gelen Gurcu bir ¢elnoktan Hint elbiseleri ahyor, bunlar
Sarp sinir kapisindan Turkiye'ye sokuyor ve yine Ordu'da sat1-
yordu. Linda, butun bu kosusturmaya ragmen, Turkiye'deki
ekonomik durumunun Gurcistan'dakinden biraz daha iyi ol-
dugunu, dolayisiyla da Ordu'da yasamaya devam edecegini
soyledi. Karadeniz bolgesinde kent ve kasabalarda kurulan
Rus pazarlannda ¢alisan, benzer durumda yuzlerce kadin var.
Bir¢ogu, Linda gibi tek bir kentte oturmuyor, Anadolu'dan ve
kendi ulkelerinden getirdikleri kagak mallan satabilmek igin
bir pazardan digerine surekli geziyorlar. Bu arada bir parantez
acarak belirtmeliyim ki, 1997 yilinda Trabzon'daki Avrasya pa-
zarlarinda hamambaocegi ilaci ve gaz maskesi gibi birkag garip
mal disinda artik pek Sovyet mah esyaya rastlanmiyordu. Da-
ha da ilginci, Ordu'daki pazarda Rus mali esya satan tek insan,
ailece bu isle ugrastiklarim soyleyen bir Turk kadind.
Yukaridaki orneklerde, ticaret yapma sureci iginde sermaye-
nin emekle ikame edilmesi olgusuna degindim. Baz1 durum-
larda ise, ticaret sermayesi bizzat emek harcayarak elde edil-
mis olabilir. Birgok mekik tuccar, baglangi¢ sermayesini de-
yim yerindeyse “emek yatirnmi” yoluyla ¢ikartir veya ¢ikarma-
y1 umar. Ornegin 2001 yihinda Laleli'de konustugum Ukrayna-
h Galya, 5 yildir Istanbul’a geliyor ve yun ve nakis ipi satin ah-
yordu. Hosteslikten ayrildiktan sonra bu ise atilan Galya, bir
yaz ltalya'ya gidip ¢ilek topladigini, orada biriktirdigi parayla
da Kirovograd'la Istanbul arasinda mekik ticaretine bagladigim
anlatti. Kimi zaman ise kadinlar, bizzat Laleli'de ¢alisarak bas-
langi¢ sermayesi biriktirmeyi amaghyorlar. 1997'de Laleli'de,
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Kazakistan'in Karaganda kentinden gelmis olan yirmi yagla-
nnda bir kadinla tamstim. Dort aydir, bir hazir giyim magaza-
sinda gunde 10 dolar ucretle tezgahtar olarak ¢alisiyordu. Ba-
na ismini vermedi; Istanbul'a neden geldigini agiklamay1 da
reddetti. Aksaray'da bir pansiyonda kalan bu kadin, tezgahtar-
ik yaparak para biriktirmeyi, biriktirdigi parayla bavul ticare-
tine baslamay: planhyor ve sonra da Karaganda'da bir magaza
acmay1 hayal ediyordu. Eskiden Karaganda'da sekreterlik yap-
tigim soyleyen kadin, Istanbul’da daha ¢ok para kazanabildigi-
ni belirtti. 1lk bakista Laleli’deki hayati ekonomik yonden ig
agic1 gorinmese de, bu geng kadinin Istanbul ve Karagan-
da'daki yagsam standartlan ve kazanci arasindaki fark, para bi-
riktirip ticarete atilmay: planlayabilmesini mamkun kihyordu.
2002 yazinda Laleli'ye geri dondugumde, kagak olarak tezgah-
tarhk yapan ve Aksaray’da pansiyonlarda yasayan Moldovah
ve Ukraynal kadinlarla konustum. Bunlardan bazilannin he-
defi, 60-80 dolar civanindaki haftalik acretlerinin mamkun ol-
dugu kadar bayuk bir kismini biriktirmek ve ulkelerine geri
donup bavul ticaretine atilmakti.

Fahigelik ve sermaye-emek ikamesi

Sermayenin emekle ikamesinden s6z ederken deginmeden
gecemeyecegim bir konu da fahiseliktir. 1990'h yillarda Tuark
basininda, yabanci kadinlarin fahiselik yaptig bir bolge olarak
Laleli'nin adi ¢iktr. Benim bu gevrede bir yil siren alan aragtir-
masl sonucu edindigim izlenim, sansasyonel basinin ¢izdigi
resme pek uymuyor. Fuhus ve ticaret, kentin bu kesiminde
genel olarak birbirinden ayr1 ekonomik ve fiziki mekanlarda
gerceklesiyor. Laleli'de dolasan kadinlann buyiuk bir ¢ogunlu-
gu hakikaten tuccar. Bununla birlikte, Aksaray ve Kumkap:
cevresinde fuhsun daha yaygin oldugu fark ediliyor.'® Bavul ti-

16 Istanbul ve Karadeniz kiyisinda fuhusun eski Sovyetler Birligi'ndeki sug or-
gatleri tarafindan yénlendirildigi séyleniyor. Ornegin Dogu Karadeniz bolge-
sine Kafkas cumhuriyetlerinden gelen bazi kadinlar, Gurcu mafyasinin fahige-
lik yaptirmak amaciyla Turkiye'ye kadin getirdigini iddia ediyorlardi (bkz.
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careti yapan kadinlar genelde Slav cumhuriyetlerinden gelir-
ken, fahigelik yapan kadinlann Romen veya Moldoval olduk-
lar1 sdyleniyor. Ne var ki mekik ticareti ile fahiselik arasinda
bir baglanti oldugu da agikar. Ornegin baz1 kadin ¢elnoklarin
baslangi¢ sermayelerini fahigelik yaparak kazandiklar1 paradan
elde ettikleri soyleniyordu. Istanbul'da isimlerinin “Natasa”ya
cikmis olmasindan zaten rahatsiz olan kadin tuccarlar, bu ko-
nudaki sorularimi cevaplamay: reddettiler. Bu mevzuda daha
konuskan olan baz1 magaza sahipleri ise, bavul ticaretinin bas-
ladigy ilk yillarda baz1 kadinlarin fahiselik yaparak ticaret ser-
mayesi biriktirdiklerini daginayorlardi. Ote yandan, lstan-
bul'a fahige olarak ¢aligmak i¢in Romanya ve Moldova gibi da-
ha yoksul ulkelerden gelen kadinlar da Laleli'den ahisveris edi-
yorlar. Bu izlenimlere dayanarak su sawv1 ileri sarebilirim: Lale-
li'ye gelen yoksul kadinlar, ticarete atilmak igin gerekli serma-
yeyi fahiselik yaparak elde ediyor olabilirler. Bu argimanin
uzantisi da su olacaktir: Fahiselik, yoksul kadinlarin hayatlari-
n1 idame ettirebilmek igin giristikleri faaliyetler yelpazesinde,
cok kuguk olgekli ticaretle yan yana yer alir. Yoksul bir kadi-
nin hayatim1 kazanma stratejileri arasinda, ¢ok kuguk olgekli
ticaret ve fahiselik, zaman zaman birbirinin yerini aliyor veya
birbirini tamamliyor olabilir. Uganca Dinya'da kadin emegiy-
le ilgili yapilmis baz1 arastirmalarin sonuglari, bu argimam
destekler niteliktedir (bkz. Fernandez-Kelly 1983). Ornegin
kadinlar arasinda enformel kuguk ticaretin yaygin oldugu Za-
ire’de yapilan bir ¢alismaya gore, bazen evli olan kadin tuccar-
lar bile beklenmedik masraflar yazinden igletme sermayeleri
eridigi zaman para karsihig) erkeklerle birlikte olabilmektedir”
(Schoepf ve Engundu 1991: 143-144).

Hann ve Hann 1992: 5). Rusya'da, mankenlik veya ¢ocuk bakicisi ajansi ola-
rak ilan veren baz: sug érgutlerinin kadinlan yalan vaatlerle Turkiye ve bagka
yabana: ulkelere gotardukleri ve para karsihg: cinsel hizmet vermeye zorla-
diklan bilinen bir olgudur (bkz. Bridger vd. 1996: 172).

17 Sémurgecilik doneminden beri, Afrika'min bir¢ok yerinde fahigelik, kadinlarin
yoksulluk karsisinda bagvurduklan ekonomik faaliyetler arasinda yer almigtir.
Ornegin koyden kente gog eden bir kadin, geginebilmek igin hem erkek iggi-
lere yemek pisirebilir, hem de fahigelik yapabilirdi. Son birkag on yilda, Afri-
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Bavul ticaretiyle fahigelik arasindaki baglanti, son on yilda
“Nataga” sorunuyla un salan Dogu Karadeniz bolgesinde daha
da bariz (Beller-Hann 1995). Bu yoredeki Rus pazarlarinda
Sovyet mal esyalar satan kadinlarin bazilan, muhtemelen para
karsihg erkeklerle birlikte oluyorlardi. Ornegin ulkesine dé-
necek parasi kalmayan bir pazara kadin bu yola basvurabili-
yordu (Hann ve Hann 1992: 5). ESB'den Turkiye'ye getirecek
mal kalmayinca, gecinmek i¢in Turkiye'de pazarciik yapmak
zorunda olan kadinlar, “Natasa”lik zanm altinda kalmamak
i¢in kendilerini fahiselik yapan kadinlardan ayirt etmek ihtiya-
a1 hissetmis olmahlar. Ornegin, yukarida kendisinden séz
ettigim Linda ve yine Ordu'da yasayan Ermeni bir arkadas:
Muslumanhga ge¢mislerdi. Linda dinini degistirme kararim
bana agiklarken, “Islam duruast bir din” diyordu. Bu konugma-
mizdan biraz sonra Linda ve arkadaslanm fahise zanneden bir
Turk erkegi onlar1 davramslariyla rahatsiz etti. Kadinlar adami
zabitaya sikayet ettiler ve adam pazardan uzaklagtirildi. Bu
olaydan bir saat sonra, yabancilarin kendilerine karsi haksiz
rekabet yarattigim dugtnen bir grup Turk satici, Gurci bir ka-
dimin tezgahim dagitti. Cikan tartisma sirasinda bir Turk pa-
zarc1 kadin, Girciiler’e -fahiselik imasinda bulunarak- “sizin
ne is yaptigimzi herkes biliyor” diye bagirdl. Bu olaylardan
sonra Linda bana, Ermeni arkadasiyla beraber Muslimanhga
gectiklerinden beri, zabitanin kendilerini fahige arayan erkek-
lere karsi korudugunu soyledi. Linda, ileride T.C. vatandash-
gina gecmeyi de umuyordu.

Sermaye birikimi

Yukaridaki orneklerden anlagildigy gibi, bavul ticareti ¢ogu
gelnok igin ge¢im mucadelesinin bir pargasidir. Ama birtakim
insanlar da mekik ticareti sayesinde yagsam standartlanm yuk-
seltebilmis, hatta bir miktar sermaye bile biriktirebilmiglerdir.

ka'nin kimi yerlerinde ailelerine ek gelir saglamak amaciyla orta simf kentli
kadinlar arasinda da fahiseligin yayginlastig) s6ylenmektedir (Coquery-Vidro-
vitch 1997: 118-126).
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Piyasa kosullarindan kisisel nedenlere varincaya kadar mekik
ticcarlarimin ekonomik basarisini etkileyen bir¢ok neden var-
dir. Simdi bunlar azerinde duralim.

Ankete cevap veren kadinlarin yuzde 56.5'i mekik ticaretin-
den kazandiklan paranin ancak gecimlerine yettigini soyledi;
yuzde 27.4'0 ise yagsam duzeylerinin eskisine gore daha iyi ol-
dugunu belirtti. Kadinlarin sadece yuzde 13'a ticaret sayesin-
de sermaye biriktirebildiklerini ifade etti. Erkeklerin ugcte biri,
mekik ticaretinin ancak ailelerinin gecimine yettigini, ugte bi-
ri, yasam standartlarinin yukseldigini, diger ugcte biri ise ser-
maye biriktirdiklerini soylediler (Tablo 5.11). Tuketim talebi-
nin dasik oldugu bolgelerden, ya da Moskova ve Novosibirsk
gibi toptanci merkezleri olmayan kentlerden gelen celnoklar
icin mekik ticaretinin sermaye biriktirmeye olanak tanimasi
guctur. Baslangi¢ sermayeleri ¢ok dusuk olanlar i¢in de bavul
ticareti bir yasam miucadelesinin otesine gegmeyebilir. Mesela,
yukarida s6zinu ettigim Trabzon ve Ordu'daki Kafkasyal ka-
dinlarin durumu boyleydi.

Ancak hangi bolgeden geldiklerine bakmaksizin, istisnasiz
butun ¢elnoklarin sikayet ettikleri bir konu varsa o da diger
mekik tuccarlarinin olusturdugu rekabet ortamiydi. Kadinla-
rin yuzde 43.3'a, erkeklerin yuzde 33.3'a bu durumdan sika-
yetciydi (bkz. Tablo 5.12). Mulakat yaptigim kisiler de 1990'h
yillar zarfinda artan igsizlik yazinden ¢ok fazla sayida insanin
mekik ticaretine bagladigini, bu durumun ve halkin alim gu-

TABLO 5.11
Mekik Ticaretine Bagladiktan Sonrakl|
Maddi Durumunuzu Nasil Tanimlarsiniz?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)

Kazanaim ancak

yagamaya yetiyor 70 14 56.5 318
Maddi durumum

eskisine gore daha iyi 34 14 27.4 318
Biraz sermaye biriktirebildim 16 14 12.9 31.8
Bagka 2 0 1.6 0.0
Cevapsiz 2 2 1.6 45
Toplam 124 44
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TABLO 5.12
Mallanmizi Satarken Hangl Zorluklarla Kargilagiyorsunuz?*

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Bir zorlukla kargilagmiyorum 16 B 8.2 141
Pazaryerl kiralari gok yaksek 56 26 289 36.1
Pazaryerlerinde harag kesiliyor 8 4 4.1 5.6
Rekabet ¢ok fazla 84 24 433 333
Vergiler ¢ok yuksek 22 10 1.3 139
Bagka 4 0 2.1 0.0
Cevapsiz 4 0 2.1 0.0
Toplam 194 72

(*) Ankete katilanlar birden fazla secenegi isaretleyebiliyorlards.

canun dusmesinin kazanglarim olumsuz olarak etkiledigini
vurguladilar. Bir ¢elnok’un piyasaya yeni model bir arin sun-
masl hali diginda, bu iki unsur bir araya geldiginde mekik ti-
caretinde kar oranlarinin dusmesi kaginilmaz oluyordu.

Bununla birlikte, 1990’larin baglannda daha piyasa doyma-
migken ticarete atilan bazi ¢elnoklar iyi kar ettiklerinden ve
sermaye de biriktirebildiklerinden soz ettiler. Ornegin Lujni-
ki'de toptancilik yapan Lyubov, ilk kez 1990'da, hemsirelik
isinden istifa edip, doktor olan kocasindan 3.000 dolar bor¢
alarak Istanbul’a gelmis ve deri ceket alip satmaya baglamig. O
zamandan beri mekik tuccarlig1 yapan Lyubov, daha sonra ka-
din i¢ ¢camasin toptanciigina baglamis. Ticarete en karh oldu-
gu donemde ve ¢ok da az olmayan bir sermayeyle baslayan
Lyubov, ailesinin maddi durumunun eskisine gore ¢ok daha
iyi oldugunu soyledi. Bununla birlikte piyasadaki belirsizlik
yuzinden gelecek konusunda givensizlik duymaya devam
ediyordu.

Azerbaycan asilli bir Rusya vatandasi olan 1lham da Lyubov
gibi Lujniki'de kadin giyim egyasi satiyordu. llham’a gore me-
kik ticareti yaparak zengin olanlar, “sansi1 yaver giden erkenci-
ler"di. Dedigine gore, 1990’lann basinda Luzniki'de pazaryer-
lerinin kirasinin ¢ok ucuz oldugu bir donemde yazde 300 kar
yapmak mumkunda. Canka o zamanlar Luzniki spor komp-
leksinin isletmesi, stadyum ¢evresindeki bos alami pazarcilara
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kiralayan 6zel sirkete henuz devredilmemisti. O yillarda biraz
sermaye biriktirmeyi basaranlar daha sonra Luzniki ¢evresin-
de toptanci depolan agabildiler. Depo igletmenin avantaji tabii
ki ¢ok fazlaydi. Bu sayede yiksek miktarlarda mal ithal edip
fiyatlan kirmak yoluyla kuguk olgekle ¢ahsan tuccarlar karsi-
sinda rekabet gucunu artirmak mumkuandu.

Toptanci depo igletmecilerinin ortaya ¢ikmasina ragmen, 11-
ham Lujniki'de kendisi gibi kuguk taccarlarin ¢ogunlugu
olusturdugunu dusanuayordu. O da onceleri Istanbul'dan ge-
tirdigi giyim egyalarim satarak iyi kar etmis, ancak 1990’larin
ikinci yansinda gelnoklann sayisi artinca satislar1 yavaslamaya
baglamist1. 1lham, stadyumda sekiz tezgahi olmasina ragmen
kendini sermaye biriktirmis saymiyordu; bir arkadasina buyuk
miktarda bor¢ vermis, parasim geri alamayinca da isletme ser-
mayesi buyuk oranda azalmigti. Bavul ticaretini surdirmeyi
tasarlamasina ragmen, vergilerin ¢ok yuksek oldugu bir or-
tamda bir dikkan agmay: goze alamiyordu.

Sergey ise, belki de llham'in s6zinu ettigi “sans1 yaver gi-
denler” arasinda yer aliyordu. Kazakistanh bir Rus olan Sergey,
Sovyet ordusunda subayken 1990'da bir ¢elnokun Lujniki'de
tezgahtarhgini yaparak ticarete baglamigti. Biraz para biriktir-
dikten sonra ordudan ayrnilmis ve iki arkadasiyla ortak olarak
mekik ticaretine girismisti. Sergey ve arkadaslari, Lujniki'de it-
hal ayakkabi sattiklar1 bir depo agacak kadar para biriktirebil-
mislerdi. Deponun yam sira, Lujniki'de Turk, Italyan, Cek ve
Polonya mah ayakkab: sattiklar1 yirmiden fazla tezgah igsleti-
yorlard1. Hatta Cek Cumbhuriyeti'nde bir ayakkabi atolyesi sa-
tin almislar ve “Ruskiy Stil” markasiyla bunlar1 Rusya'da pa-
zarlamaya baslamislardi. Bu kosullar altinda Sergey artik bagka
ulkelere gidip gelmiyordu. Ornegin Turkiye'de dogrudan bu-
yuk ayakkabi imalatgilanyla iliski i¢indeydi. Tabii ki bu du-
rumda kamyonlar dolusu ayakkab: hala Rusya'ya “bavul tica-
reti” kisvesi altinda giriyordu. Bunun gumruk vergisi kagir-
mak anlamina geldigi duganularse, Sergey'in gumruk yetkili-
leri ve kriminal gruplarla kuaguk bir tuccara gore ¢ok daha siki
iligkileri oldugunu varsayabiliriz.
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Hane yapisinin kiigiik ticaretteki 6nemi
ve aile igsletmeleri

Ancak herkes Sergey ve arkadaglan kadar “sansh” olamaz.
Hatta ticarete gorece erken bir asamada atilan Lyubov ve 11-
ham kadar sansh olanlarin bile sayis1 ¢ok degildir. Cok kisisel
nedenler, kuguk olgekli mekik ticaretinde girisimciligi olum-
suz yonde etkileyebilir. Yine bir ornekle agiklamaya ¢alisayim.
Elli yaslarinda Moskovahi bir kadin olan Lyudmila 1991'de
hemsirelikten istifa etmis ve 1000 dolar tutarindaki kisisel ta-
sarruflariyla Istanbul'a gelip gitmeye baslamisti. Lyudmila, o
yillarda sabahlar: bir ¢anta dolusu kadin giyim esyasiyla ma-
halle pazarina gittiginde aksama kadar ¢antasinin bogaldigim
hatirliyordu. Ticaret sayesinde kizina ve kendine birer apart-
man dairesi satin almis ve Ispanya'ya tatile gidebilmisti. Ancak
birlikte ¢ahstig1 kocas1 1995 yilinda 6lince kendi basina me-
kik ticaretine devam edememis ve gegcinebilmek i¢in isletme
sermayesini tiketmisti. Bunun azerine Moskova'daki Dinamo
pazarinda bir ¢elnok'un tezgahtarligin1 yapmaya baslayan
Lyudmila igin, esinin 6lamu girisimciligin de sonu olmustu.

Bu kadinin oykusu, kuguk bir ¢elnok igin, hele de bir kadin
girisimci igin hane yapisinin ne kadar 6nemli olduguna isaret
ediyor. Farkh orneklere bakahim. Sogili olan Lyuda, ben kendi-
siyle Trabzon'da tamigtigimd4 hamileydi ve ¢ocugu dogunca
mekik ticaretini birakip ev kadini olmaya karar vermisti. Ote
yandan Moskoval Yulya, 1992'de kocasiyla beraber 10 bin do-
larla ticarete baslamigti. O seyahat ederken, kocasi da bir pera-
kende pazarindaki tezgahlarina bakiyordu. Fakat kocas: 6zel
sektorde ucretli bir is bulunca Yulya yalmz kalmis ve isleri bo-
zulmaya baglamisti. Bu nedenle kendini “emekliye ayirmay1”
ve ¢ocuk sahibi olmay: tasarliyordu. Her ne kadar eglerin bir-
likte ¢alismas) ticaret yapmayi kolaylastirsa da, tam aksine yal-
niz bagina ev gecindirmek zorunda olduklan igin mekik tica-
retine baglayan kisiler de var. Bosanmis ve g¢ocuklu bir kadin
i¢in bavul ticareti yapmak, ailesini gegindirmenin tek yolu ola-
bilir. Ornegin Beyaz Rusyal Lena bu durumdaydi. Tezgahtar-
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ik yaparak aldigi 45 dolar tutarindaki ayhgin ¢ocuklarina
bakmak i¢in yeterli olmadigin1 géren Lena, 1995'te ticarete
baglamisti. Ailesinin tek ge¢im kaynaginin kendisinin ticaret-
ten elde ettigi gelir oldugunu soyleyen Lena, “Beyaz Rusya ve
Turkiye sinirlarim kapatip ticareti yasaklamadig sturece bu ige
devam edecegim” diyordu. Daha once kendisinden soz ettigim
Ukraynali Galya da, benzer sekilde kocasindan boganmusti.
Cernobil nikleer kazasinin yasandig) sirada dogan ve radyas-
yona maruz kalan kizimin saghk masraflarin1 kargilayabilmek,
hem de Tarkiye’de deniz ve gines gormesini saglayabilmek
i¢in mekik ticareti yapiyordu.

Bu ornekler, ilk bakigsta birbiriyle ¢elisiyor gorunse de ashn-
da kuguk girisimciligin genelde bireysel bir is olmadigin1 ve
kimin kiminle birlikte ticaret yapabilecegi konusunda hane
yapisinin belirleyici bir rol oynadigim gésteriyor. Kagak ol-
cekli ticarette ozellikle kadin girisimciler, is risklerini azalt-
mak ve kendilerine yardima olacak isguca ya da borg para
bulmak amaciyla aile, akrabalik ve etnik iligkilerinden yarar-
lanirlar (Mintz 1964; Epstein 1993; MacGaffey 1991). Rus-
ya'da kuguk ticarete ilisgkin mevcut aragtirmalar, kadin giri-
simcilerin akraba ve arkadas aglarina sik sik bagvurduklarim
gosteriyor (Bruno 1997: 70). Mekik ticaretinde de, birgok gi-
risimci, arkadaglar, aile uyeleri veya egleriyle birlikte ticaret
yapiyorlar. Yaptigim ankete gore, kadinlarin yuzde 40.3'u tek
baslarina ticaret yapiyorlar, yuzde 30.6's1 esleriyle beraber,
yuzde 29'u ise bir arkadaglar1 veya akrabalanyla beraber ¢ali-
styorlar. Erkeklerin daha buayuk bir bolamu (yazde 40.9) ar-
kadaslariyla beraber mekik ticareti yapiyorlar, yazde 22.7'%i
tek baslarina, diger yuzde 22.7'si de esleriyle beraber ¢ahsiyor-
lar (Tablo 5.13). Milakatlardan, mekik ticaretinde evli kadin-
larla esleri arasinda bir igbolimu oldugu izlenimini edindim.
Genelde erkekler, pazarda tezgaha bakarken veya evden paza-
ra esyalarin taginmasina yardim ederken, kadinlar yurtdigina
mekik dokumay ustleniyorlar.'® Boyle durumlarda, kugik 6l-

18 Baska Dogu Avrupa ulkelerine bakugimizda sinir 6tesi kuguk ticarette boyle bir
desen olmadigim gérayoruz. Ornegin Polonya ve Macaristan'da sokak pazarla-
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TABLO 5.13
Kiminle Beraber Mekik Ticareti Yapiyorsunuz?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Kendi bagima 50 10 403 22.7
Egimle 38 10 30.6 22.7
Arkadaglarimla 20 18 16.1 409
Akrabalarimla 16 6 12.9 13.6
Toplam 124 44
TABLO S5.14
Istanbul’dakl En BdyOk $ikdyetiniz Nedir?*
Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)

Hirsizlik 26 12 13.8 22.2
Erkeklerin sarkintilik etmesi 50 0 26.6 0.0
Polisin tutumu 12 4 6.4 74
Polis ve gimrak gdrevlilerinin

rasvet istemesi 12 8 6.4 14.8
Tark ig ortaklarimin

darust olmayigi 24 4 12.8 7.4
Defolu mal 26 10 13.8 18.5
9ikayetim yok 28 10 14.9 18.5
Cevapsiz 10 6 5.3 11
Toplam 188 54

(*) Ankete katilanlar birden fazla segenegi isaretleyebiliyorlard.

cekli mekik ticaretinin bir aile girisimi oldugunu séyleyebili-
riz. Edindigim ilging bir izlenim de, mekik ticaretiyle ugras-
manin, hane i¢inde kadinlarla erkekler arasindaki dengeyi ka-
dinlar lehine degistirmekte olmasi. Mulakatlarda, kocalar
emekli veya igsiz olan ¢elnoklar, eslerinin ev iglerini ustlenmis
oldugunu anlattilar. Kocalar hala devlet sektérinde ¢ahisan
kadinlar da, 6vunerek, kendilerinin eglerinden daha fazla para
kazandigim soylayorlardi.

nnda satiy yapanlann ¢ogu erkek; kan-kocalann ortak ticaret yapmasi duru-
munda bile kadinlar pazaryerinde tezgahta otururken, yurtdisina mal almaya er-
keklerin gittigi belirtiliyor (Wallace vd. 1999: 765). Bulgaristan'da ise hem ka-
dinlar hem de erkekler ticaret yapiyor. Ancak diger Dogu Avrupa ulkelerinden
ve Rusya'dan farkh olarak bu ulkede mekik ticareti etnik bir desene sahip. Turk
azinhgin ve Bulgarlar'in kugumsedigi bir faaliyet olan sinir étesi ticaretle genel-
de Cingeneler ve Pomaklar ugrasiyorlar (Konstantinov 1996 ve 1994).
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Slav cumhuriyetlerinden gelen kadinlara, ¢elnoklar arasin-
da kadinlarin neden ¢ogunlukta oldugunu sordugumda da,
kuguk ticaret konusunda kendilerine ¢ok guvendikleri ortaya
¢ikti. Bircok kadin, erkeklerden daha iyi ahsveris yapabildik-
lerini ve daha ¢aliskan olduklanm vurguladi. Kadinlar kumasg
ve dikis kalitesi ile elbise modelleri ve hangi modellerin daha
iyi satabilecegi konusunda daha iyi bir gérase sahipti. Orne-
gin daha once so6z ettigim Sogili Vera, kocasinin giyim zevki-
ne guvenmedigini ve dolayisiyla onun ahgveris yapmasina
izin vermedigini soyledi. Laleli esnafinin gozlemleri de kadin-
larin ¢ok titiz oldugu yolundaydi. Mesela kadinlar satin al-
diklan esyalann defolu olup olmadigim tek tek kontrol edi-
yorlard1.

“Neden ¢elnoklarin ¢ogu kadin?” sorusuna yamt ararken,
kadin ¢elnoklarin erkek emegi hakkinda ne duginduklerine
dair baz1 ipuglan da ortaya ¢ikti. Ornegin Beyaz Rusyali Lena
soyle diyordu: “Erkeklere givenmiyoruz. Canka ¢ahsmiyorlar
ve ¢ok igiyorlar.” Bu cevabi, Ukraynah ve Rus kadinlardan de-
falarca duydum. “Kadinlar daha akilh ve ¢ahigkan,” “Ticaret
zor is, erkekler yapmak istemiyor,” diyenler de oldu. Mosko-
vali Lyubov ise Rusya'da isgucu piyasasi kosullanm ozetleyen
bir cevap verdi: “Fabrikalar kapandiktan ve igsizlik arttiktan
sonra erkeklerimiz psikolojik olarak henuz ¢alismaya hazir
degil. Kadinlar ticarete atildilar, ¢inku hayatta kalmak igin tek
secenekleri bu, zaten iklimimiz de bagka bir faaliyete imkan
vermiyor.”

Sonug

Bu bolimde, mekik ticareti denilen girigimcilik faaliyetinin ni-
teliklerini ortaya koymayi denedim. Yuzbinlerce insamin ku-
cuk olgekli ticarete atilmasini, Rusya'daki ekonomik kosullar,
isgiica piyasasi, hane i¢i igbolamu ve sosyalist ikinci ekono-
minden kalan iliski aglan ¢ercevesinde anlatmaya ¢ahistim.
Celnoklann faaliyetleri, kitabin daha 6nceki bolumlerinde ta-
nmimladigim uluslarotesi piyasa iginde yer ahyor. Ashnda ¢el-
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noklar, bizatihi bu piyasamin aglarim dokuyorlar. Bu agidan,
sermayenin emekle ikame edilmesi ve mal ve pazar pesinde
uzun mesafeler kat edilmesi gibi stratejiler, kuguk girigsimcile-
rin uluslaratesi bir piyasa olusturduklanm gosteriyor.
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ALTINCI BOLUM
Laleli‘de sosyal iligkiler:
Giiven, arkadaghk ve cinsellik

Kitabin bu bolamunde, mekik ticaretinde mubadele iliskileri-
nin ardinda yatan kisisel/sosyal iliskilere bakacagim. Bavul ti-
careti genelde kayitdisi olarak gerceklestigi icin, Laleli gibi pa-
zaryerlerinde mubadele (degisim) iliskilerinin yasal/kurumsal
cercevesi zaylf. Yasal duzenlemenin zayif oldugu bir pazarye-
rinde, bilgi ve mallann akigsim saglamak igin alicilar ve satici-
lar birbirleriyle uzun sureli is iliskilerine giriyorlar. Bu suregte,
kredili satig ve nakit akislan, piyasa aglanni érayor. Laleli'de,
genellikle farkh cinsiyetlerden olan alicilarla saticilar arasinda
arkadaghk iliskileri ve cinsellige dayah baglar da gelisebiliyor.
So6z konusu iligkiler, karmasa i¢indeki bir piyasada bir derece
olsun belirlilik saglanmasina katkida bulunuyor. Ancak giri-
simcilerin kurduklan is iligkileri, ekonomik krizler gibi bek-
lenmedik durumlar karsisinda oldukg¢a kinlgan.

Bu bolimde ayrica, Laleli orneginden yola ¢ikarak, piyasa-
lardaki sosyal iliskileri konu edinen yeni ekonomik sosyoloji
yazinina bir mudahalede bulunmak da istiyorum. S6z konusu
literaturan, degisim iliskilerini sadece mikro duzeyde degil,
kapitalizmin igleyisi ¢ercevesinde irdelemesi gerektigini savu-
nacagim. Bu baglamda, Laleli gibi kayitdisi bir ortamda degisi-
min, pazaryerinin kultirel kogullanna 6zgn sosyal/kisisel ilis-
kiler yarattigin1 vurgulayacagim.
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Kavramsal gergeve

Uretimden toptancihiga, tagimaciliktan nihai dagitima ve pera-
kendecilige kadar, bavul ticareti piyasasi uzerinde yasal dene-
tim veya guvence pek mevcut degil. O halde, yasal akitler,
mahkemeler ve istikrarh bir uluslararas ticaret rejiminden ya-
rarlanamayan insanlar nasil ticaret yapabiliyorlar? Kayitdigi
ekonomiler uzerine yapilan baz1 aragtirmalarda, yasal dizenle-
me ve denetim olmayigindan kaynaklanan guvensizlik ve sah-
tekarhk sorunlarinin astesinden gelmek igin ekonomik aktor-
lerin bagvurdugu yontemler tzerinde duruluyor (Stepick 1989;
Portes ve Sensenbrenner 1993). Ornegin Portes, kayitdisihgin
yarattig1 sorunlar bertaraf etmek i¢in, enformel ekonomilerin
sosyal iliski aglanna yaslandigini iddia ediyor (1994). Portes,
kayitdis1 bir ekonominin go¢menlerin ya da etnik bir grubun
yogun olarak yasadig1 bir bolgede faaliyet gosteriyor olmasi du-
rumunda, bu cemaatin yaptinm giica sayesinde olusan gaven
iligkilerinin suiistimal ve sahtekarlik ihtimalini en aza indirdi-
gini ve boylece s6z konusu enformel ekonominin rahat isleme-
sini sagladigini vurguluyor (1995: 31).' Ornegin bir girigimci-
nin isyeri agmak icin hemsehrilerinden bor¢ almasi durumun-
da, taraflarin ayn topluluga mensup olmalarinin, borcun geri
odenecegi konusunda bir gavence olusturacag) varsayihyor.
Cunku bor¢lunun sahtekarhk yapmasinin veya s6zunu yerine
getirmemesinin genelde sosyal bir maliyeti bulunuyor.

1 Bu arguman, “etnik ekonomiler” literaturune yaslamr. Light (1972) ve Bona-
cich ile Modell'in (1981) tamimina gére etnik ekonomiler, gocmen veya etnik
bir grubun mulkiyetin ¢ogunu elinde bulundurdugu sektérlerdir. Daha sonra
Portes ve Bach (1985), belirli bir cografi bslgede yogunlagan etnik ekonomileri
tamimlamak igin “etnik bolge ekonomisi” tanimim ortaya attilar. Light ve Gold
(2000), bir etnik veya gégmen grubun ekonomik guce sahip oldugu, ama mul-
kiyeti elinde tutmadig iskollanm veya sektérleri ayirt etmek icin “etnik dene-
timli ekonomi” kavramim gelistirdiler. Bu u¢ kavramin ortak noktalan, etnik
ekonomilerde aktérlerin (a) kultarel baglarina ve aralanindaki gaven iligkileri-
ne dayanarak cesitli kaynaklar seferber edebilmeleri ve (b) etnik baglara daya-
narak is yaparak isletme maliyetlerini azaltabilmeleridir. Bu literaturun genis
ozetleri igin bkz. Light ve Gold (2000), Waldinger v.d. (1990) ve Light ve Ka-
rageorgis (1994).
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Konumuza donersek, mekik ticareti, kayitdis1 bir enformel
ekonomi olmakla birlikte uluslarotesi duzeyde orgutlenmis du-
rumda ve dolayisiyla yerel cemaat duzeyindeki iliskilerin yapti-
nm gucu yok. Istanbul’da bavul ticaretine yonelik toptancilik ve
hazir giyim imalat1 sektorlerine baktigimizda bir dereceye kadar
bolgesel/etnik bir yogunlasma oldugunu goézlemliyoruz. Lale-
li'de ¢alisanlar ve girigsimciler arasindaki en buayuk iki grubu,
Kurtler ve Bulgaristan'dan gog eden Turkler olusturuyor. Bunun
yani sira, magaza sahipleri arasinda Dogubayazithlar, Mardinli-
ler ve piyasanin ilklerinden olan Bognak go¢menler ile hazir gi-
yim sektorunde eskiden beri bir yer edinmis olan Marashlar gibi
bolgesel gruplann agirhg var. Ancak Laleli'deki her etnik veya
bolgesel girisimci ag i¢inde gugla dayanisma iliskileri bulundu-
gu soylenemez. Ornegin baz1 Bulgaristan go¢menleri, kendi
memleketlileri i¢in “iyisi de var, kotusa de” diye konuguyorlar-
di. Maragh imalatgilarla toptancilar arasinda is iliskileri vardy,
fakat benim go6zlemim, bavul ticareti piyasasinda aym konum-
daki girisimciler arasinda dayanismadan ¢ok rekabet oldugu yo-
nindeydi. Yaptigim anket ve mulakatlar, ¢elnoklar arasinda da
bariz bir etnik azinlik érantasa olmadiginm ortaya koyuyor. Or-
negin Rusya'dan gelen mekik tuccarlarinin ¢ogunlugu etnik
olarak Rus'tu. Ukraynah tuccarlann ¢ogu etnik olarak Ukrayna-
I'yken, Kazakistanhlarin ¢ogu, bu tlkedeki en buayik iki grup-
tan birine mensuptu, yani Rus veya Kazak't.

Daha onemlisi, etnik ve bolgesel oruntiler mubadele iliski-
lerinin sadece “satic1” veya sadece “alic1” tarafinda kaldig igin,
Laleli'de alim-satim iglerinin gerceklesmesine dogrudan bir
katkis1 olmuyordu. Bunu daha agik¢a soyle ifade edebilirim.
Laleli piyasasinin ana faaliyet eksenini esnaflar ve ¢elnoklar,
yani etnik ve kulturel agidan birbiriyle alakas1 olmayan aktor-
ler olusturuyor. Ashnda, alan arastirmama ilk basladigimda,
ben tam aksi bir beklenti igindeydim. Bavul ticaretinin, hem
etnik ekonomi literaturinde hem de uzun mesafeli ticaretle il-
gili yazinda s6z edilen ticaret azinhklan veya diyasporalarina
benzer aglar ¢ercevesinde gergeklesiyor olmasi gerektigini du-
suniyordum. Ornegin Braudel, gecmiste uzun yol ticaretinin
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nasil yapildigim anlatirken, bir ticaret aginda daima gavenli-
gin saglanmas: gerektiginden s6z eder. Uzun mesafeli ticaret
genelde azinhklann elindeydi, ¢anka azinhk gruplan, birbir-
leriyle yardimlasma ve birbirlerini koruma egilimi i¢indeydiler
(Braudel 1982: 150, 165). 16. yuzyildar 19. yuzyila kadar
uzun mesafeli ticaret Ermeniler ve Yahudiler gibi azinhklar ta-
rafindan yuratalayordu. Bir ticaret azinhg, ¢ok buyuk bir
cografya icinde baglantilan olan ve dayanisma i¢inde bulunan
“saglam ve hazir bir ag” teskil ediyordu (agk: 167).2

Konumuz olan bolgeye donersek, Sovyetler Birligi'nin dagl-
masinin ardindan, Turkiye-ESB simirinin iki tarafindaki etnik
gruplar, birbirleriyle kultarel ve ailevi iligkilerini yeniden kur-
dular. Benim hipotezim, bu sure¢ iginde, Cerkezler, Abhazlar,
Tatarlar, Azerbaycanlhlar ve benzeri gruplann, “ticaret azinhkla-
n” haline gelmis olmasi ve bavul ticareti iligkilerini yaratayor
olmasiydi. Bu varsayimin ardinda, kitabin ilk bélumuinde s6z
ettigim gibi, Karadeniz havzasinda gecen yuzyillarda ticaret di-
yasporalannin etkin olmasi ve benzer bir yapinin 20. yuzyil so-
nunda yeniden ortaya ¢ikabilecegi dusuncesi yatiyordu. Ancak
aragtirmaya bagladiktan kisa sure sonra, Turkiye ile eski Sovyet
cumhuriyetlerinin aym etnik gruba mensup gruplan arasinda
bavul ticareti aglan iginde kayda deger bir baglant1 olmadigin
gozlemledim.? Alan arastirmam sirasinda bazi Abhaz, Azeri ve
Cerkez girisimcilerle karsilasmama ragmen, Istanbul'dan yapi-
lan bavul ticareti kapsaminda boyle bir 6runtaye rastlamadim.*
Diger bir deyisle, literatirde s6zu edilen, etnik grup icinde ger-

2 Yahudi ve Ermeni ticaret diyasporalar konusunda ayrica bkz. Curtin (1984).
Gunumuzde uzerinde en gok durulan etnik ticaret ag1 Guneydogu Asya ve Ku-
zey Amerika'daki Cinli diyasporasidir (bkz. Hui 1995; Hamilton 1991; Ong
1999). liging iki ¢agdas ticaret diyasporas) 6rnegi, Senegalli murit ticaret aglan
(Diouf 2000) ile Ekvador'daki Otavalo yerlilerinin érdugu ticaret aglaridir
(Kyle 2000).

3 Mekik tuccarlan arasinda Muslumanlar veya Turk kékenli olanlarin oram du-
suk. Ruslar'in piyasaya hakim oldugu dusunurse, Turk ve Misliuman mekik tuc-
carlannin toplam i¢inde yaptiklar ticaretin hacmi de gérece olarak az olmal.

4 Tamsugim Cerkez ve Abhaz isadamlan, anavatanlanyla ithalat-ihracat iligkileri
icine girmigler veya o bélgelerde yatirim (firin veya kugik imalathaneler ag-
mak gibi) yapmiglardi. Turkiye'ye bavul ticareti yapmaya gelen Kafkas kéokenli
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ceklesen bir ticaret oruntisi veya “ticaret azinhg)”, Turkiye'yle
ESB arasindaki kayitdig: ticaret aginda mevcut degildi. Ahcilarla
saticilar arasindaki en onemli “kultarel” baglanti noktasi, Bos-
nak ve Bulgaristan go¢meni tezgahtarlar ve magaza sahiplerinin
Rusga veya baska Slav dillerini konugsuyor olmalan ki zaten bu
da bir etnik ticaret oruntasune tekabul etmiyor.

Bavul ticaretinde yasanan durumu, bu kitapta kullandigim
kavramsal ¢erceve iginde degerlendirirsek soyle bir tablo olu-
suyor. Braudel'in 16.-18. yuzyl aras1 Avrupasi igin tanimladig
piyasa ekonomisinin unsurlari olan pazaryerleri, i¢inde bulun-
duklarn kasabanin veya kentin yerel toplumsal dokusunun bir
pargastydilar. Zaman iginde karsi piyasa, piyasa uzerinde ege-
menligini kurdu. Bunun bir boyutu da piyasa mubadelesinin
kapitalist devletlerin yasal dizenlemesi altina girmesiydi. Gu-
numizde mekik ticaretinin ornek tegkil ettigi mubadele bigi-
mi, ne yerel (mahalle veya kasaba pazarlan gibi) ne de -yuka-
rida vurguladigim gibi- uluslarotesi bir cemaatin iginde (tica-
ret diyasporalar) gergeklesiyor. Ustelik, bavul ticaretinin ya-
sal/kurumsal ¢ergevesi de ¢ok zayf. '

Mekik ticaretinin 6zgunlaguna vurgulamak igin, bu mesele-
yi ekonomik sosyoloji kavramlariyla da dile getirebiliriz. Mark
Granovetter'in 6ncalagunu yaptig “yeni ekonomik sosyoloji™®
yazini, ekonomik eylemlerin sosyal iligkiler i¢ine “gomula” ol-
dugunu savunuyor. Ekonomik eylemlerin sosyal yapiya go-
mula oldugu fikrini ilk kez 50 y1l 6nce Karl Polanyi ortaya at-
mist1 (1944; 1957). Polanyi'ye gore, kapitalist toplumlarda de-
gisim, ancak fiyat belirleyici piyasalarin® kurumsal ¢ergevesi

kigiler de mutlaka vardir; ancak bu grubun oran olarak bayuk oldugunu du-
sunmuyorum.

5 Yeni ekonomik sosyoloji tamlamasindaki “yeni” sifat1 bu yazini, ekonomiyle
toplum arasindaki iligkiler konusundaki klasik sosyoloji ve antropoloji litera-
turunden ayirt eder. Dolayisiyla, Granovetter, Neil Smelser ve Richard Swed-
berg gibi sosyologlarin bagim gektigi bu yeni literatarun, Max Weber, Talcott
Parsons, Joseph Schumpeter ve Karl Polanyi gibi yazarlarin gérusleriyle dogru-
dan bir baglanusi yoktur. Yeni ekonomik sosyoloji yazim hakkinda genis bir
derleme igin, bkz. Swedberg ve Smelser (1994).

6 Kitabin bu boluminde “piyasa” kavramim hem Polanyi’nin tammladiy sekilde
hem de Braudel'in betimledigi sekilde kullaniyorum. Kitabin Birinci B6lumu'n-
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icinde gerceklesebilir; diger bir deyisle, mubadele iliskileri
sosyal ve yasal bir boglukta olusgamaz.” Ekonomi disiplininin
“asosyal” varsayimlarini elestirmek uzere yola ¢ikan Grano-
vetter ise -Polanyi'den farkh olarak- piyasa ekonomisindeki
degisim iliskilerinin de bir 6l¢ude, kisisel iligkiler ag1 olarak
tammladig) sosyal yap1 igine oturdugunu savunuyor.® Grano-
vetter ve bir¢ok bagka yeni ekonomik sosyoloji yazari, degisim
iligkilerinin kurumsal cergevesiyle degil, kisisel veya firma du-
zeyindeki iliski aglaniyla ilgileniyorlar. Neoklasik ekonomik
teoriye gore, tam rekabetin gecerli oldugu piyasalarda pazarhk
yapmaya lazum yoktur ve bu yuzden de ahcilarla saticilarin
uzun sureli iligkilere girmesi gerekmez. Guvensizlik ve kan-
dirmacay: engellemek i¢in pazardaki bir alic1 veya saticiyr bi-
rakip herhangi bir digerine ge¢menin yeterli olacag) dusiana-
lar. Ancak gergek hayattaki piyasalarda, bilgi akis1 ve rekabet
kosullar1 tam olarak gerceklesmez. Dolayisiyla, salt formel
ekonomik kurumlara veya genel ahlak kurallarina bagvurarak
¢6ziamlenemeyecek olan guvensizlik ve aldatmaca sorunlan
vardir. Granovetter'e gore, gercek hayattaki pek ¢ok piyasada,
bu sorunlarin bertaraf edilmesi ve guven iligkilerinin kurul-
masl, “somut kigisel iligkilere ve bu tur iliskilerin olusturdugu
yapilara (ya da “aglara”) dayanmir” (1985: 490).°

de belirttigim gibi, Braudel'in tammladig: kavramu italik olarak piyasa seklinde
yazmaya devam ediyorum. lki kavram birbiriyle ¢elismiyor. Benim iki yazan
da okuyusuma gore, 20. yuzyilda piyasa, kapitalizmin alunda yer alan ekono-
mik katman olarak, Polanyi'nin sdz ettigi modern piyasa toplumunun zaten
icinde bulunuyor.

7 Polanyi'nin bu goéruslerini degerlendirirken, karsilikhihk, (mutekabiliyet) yeni-
den dagiim ve degisim ilkelerini nasil tammladigim hatirlamamiz gerekir
(1957). Mutekabiliyet, simetrik sosyal iliskiler cercevesinde; yeniden dagitim,
merkezi bir otoritenin denetiminde; degisirn de fiyat belirleyici piyasalann ba-
sath@: altinda isleyebilir. Bu ilkelerin ilk ikisi, premodern toplumlarda basat
konumdaydi. Bu unsurlardan, kitabin lkinci Bslumu'nde de s6z etmistik.

8 Bu konuda ayrica bkz. Mingione (1991). Granovetter'in bir elestirisi i¢in bkz.
Krippner (2001).

9 Yeni ekonomik sosyoloji yazini, son on-yirmi y1l i¢inde dinya ekonomisinin ye-
niden yapilanmasi hakkindaki sosyolojik tarismalara paralel olarak gelisti. Di-
key sirket 6rgutua yapilannin ¢6zulmesi, birgok sanayide taseronluk iligkilerinin
artmasi, baz1 basanh sanayi bolgelerinin ortaya gikmasi ve kayitdisi ekonominin
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Mekik ticaretinde hem ahcilarin hem de saticilarin zaten
mensubu oldugu bir sosyal yap: veya ag (etnik grup, kulturel
ve tarihsel baglar, akrabalik, vs.) mevcut degil. Laleli pazarinin
olusum siurecine bakarsak, bir alim-satim isleminin taraflan
hem birbirlerine “yabanci”dirlar, hem de zaten mekansal ola-
rak hareketlilik i¢inde bulunduklan i¢in (yani ya mekik doku-
duklan ya da gogmen olduklan igin) bir “sosyal yap1” (6rne-
gin bir is camiasl, sanayi bolgesi veya tuccarlar dernegi) insa
edecek konumda degildirler. Kisacasi, ¢6zmemiz gereken bil-
mece, uluslarétesi ahgverislerin yapildig1 Laleli pazarinin, yeni
ekonomik sosyolojinin 6nermelerine ilk bakista uymamasina
ragmen nasll isleyebildigidir.

Kitabin bu bolumunde, bu bilmeceyi goz onunde tutarak,
Laleli'de saticilarla ahcilar arasindaki iligkileri inceleyecegim.
Esnafin ve celnoklarin pazar kogullari konusunda bilgi edin-
mek ve ddemelerle ilgili sorunlan ¢6zmek igin ne tar is iliski-
leri kurduklarina bakacagim. Aynca, ahcilarla saticilar arasin-
daki arkadaghk iligkilerini ve cinsel iligkileri inceleyecegim.
Bu ¢ercevede, Laleli'de “yaptirim gucu olan guivene dayali”
iliskilerin kurulmasinin zor olmasina ragmen, bir tar guaven
anlayiginin yine de gelistigini gorecegiz.

Piyasada bilgi akigi

Islerin iyi gittigi bir donemde Laleli'ye gunduz vakti giderseniz,
kendinizi garultala ve kalabahk bir pazaryerinde bulursunuz.
Kaldinmlar, deri ceketten ayakkabiya, elbiseden tisorte, tezgah-
larla dolu olur. Eger tezgahin 6nunden bir kadin gegiyorsa, sa-
ticilar onlara Rusga seslenir. Baz1 kadinlar durup mallara bakar-
lar, ama bir¢ogu da, ne istedigini ve istedigi seyi nerede bulabi-

biyumesi gibi konularda yapilan aragtirmalarda, kisiler ve firmalar arasindaki
mubadelenin iligki aglanna ve sosyal iligkilere dayandig1 vurgulaniyor. Girisim-
ciligin ekonomik sosyolojisi i¢in bkz. Granovetter (1995); ag seklindeki sirket
orgutlenmesi konusunda bkz. Powell (1990); ekonomik sosyoloji kavramlan-
nin go¢ arastimalannda kullanilmas: konusunda bkz. Portes (1995) ve Portes
ve Sensenbrenner (1993); ag seklindeki sirket érgutleri hakkinda bir 6zet ve ag
toplumunun ortaya ¢ikmasi konusunda bkz. Castells (1996).
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lecegini bilen bir edayla, qigirtkanlara hig alding etmeden gecip
gider. Birbirlerinin dilini konusamayan ahcilarla saticilar ara-
sinda ahigverisin nasil gerceklestigi, bu kalabahk pazaryerine ilk
bakista pek anlagilmaz, ama Laleli'deki guralta patirtimin ar-
dinda mibadele iliskilerinin belirli 6rantuleri vardir.

Esnaf, musteri bulmak ve bulunca da tutmak ister. Celnok-
larin amaciysa istedikleri fiyatta ve kalitede mal bulmaktir.
Amaglan dogrultusunda hareket ederken, magaza sahipleri ve
bavul turistleri uzun suren is iliskileri kurarlar. Mekik taccar-
lan, iki-ug ganluk bir sure iginde istedikleri mali bulmak, ka-
lite kontrolt yapmak, mal1 paketlemek ve kargoya vermek zo-
rundadir. Laleli toptancilarinin kaygisiysa, hem mal satmak,
hem de musterinin 6demeleri zamaninda yapmasidir. Laleli
piyasasinin kayitdisi ortaminda, mallarin istenen kalitede ol-
masi veya alicilarin vadeli aldiklari mallarin bedelini 6demele-
ri konusunda higbir formel-yasal yaptinm uygulanamaz. Can-
ka satiglar kayitsizdir ve bu yuzden, iki tarafin da kandirilma-
lar1 durumunda zabitaya, polise veya mahkemelere bagvurma-
s1 soz konusu olamaz.

Fakat yine de piyasadaki pek ¢ok aktorun, ¢elnoklarin tabi-
riyle kaha is “ortaklan” (partnyor) var. Konustugum mekik
taccarlarinin ¢ogu, Istanbul’a her gelislerinde ayn1 magazalar-
dan ahgveris ettiklerini soylediler.'® Cogu dukkan sahibi de
birka¢ yildir devamli gelen musterileri oldugunu ve en bayuk
aligverisi genelde devamli musterilerinin yaptigin belirtti. Oy-
leyse, bu devaml is iliskileri nasil kuruluyor?

Oncelikle, iglemlerin kayitdis1 ve aktorlerin de farkh ulkeler-
den oldugu bir piyasada, pazar kosullan hakkinda bilgi edinme
sorunu var. Ornegin esnaf, ¢elnoklarin ayn tar mallar satan
yuzlerce dukkan arasinda kendi magazasim se¢mesini sagla-
mak zorunda. Baslangi¢ sermayesi buyuk olan bir magazaci

10 Yaptigim ankete gére, ¢elnoklann bir magazayi secis nedenlerinin baginda fiyat
geliyor (kadinlarin yuzde 28'i ve erkeklerin yuzde 31.3'a). lkinci ve uguncu
etmenler kalite ve iyi giysi modelleri (sirasiyla kadinlarin yuzde 19.2si ve yuz-
de 18.4'u; erkeklerin yuzde 29.2'si ve yuzde 18.8'i). Kadinlar, hep ayn1 maga-
zalari segmelerinin gerekgeleri arasinda esnafla olan “dostga iligkiler™ini (yuz-
de 15.2) ve aligkanh@ (yuzde 10.4) da gésterdiler (Tablo 6.1).
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TABLO 6.1
Asadidakilerden Hanglleri, Lalell’de Aligveris Yaptiiniz Madazalan

Segiminizde Rol Oynar?*
Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)

Mallarin kalitesi 48 28 19.2 29.2
Fiyatlar 70 30 280 313
Uranlerin dizayn 46 18 18.4 18.8
Aligkanlik 26 6 10.4 6.3
Arkadag tavsiyesi 4 4 1.6 4.2
Magaza sahipleriyle

dostga iliskiler 38 4 15.2 4.2
Magaza sahipleriyle

etnik yakinhk 2 0 0.8 0.0
Ayni kigiyle devamli ticaret

yapma olanagi 10 4 40 4.2
Bagka 6 2 24 21
Toplam 250 96

(*) Ankete katilanlar birden fazla secenegi isaretleyebiliyorlardi.

i¢in bu ¢ok zor degil. Ana caddelerden birinde buyuk bir duk-
kan kiralayip yoldan gegenleri iceri ¢ekse, buyuk bir musteri
kitlesine ulasmis demektir. Mesela, Laleli'de eskiden dagun sa-
lonu veya sinema olarak kullanilan birkag¢ mekan bu duagince-
den hareketle ayakkab1 magazasina donustaralmasta. Ya ka-
¢uk esnaf ne yapar? Arka sokaklardan birinde, bir hanin agun-
ci katinda dukkan tutan birisi i¢in, musteri bulmak gercekten
bir sorun. Bir¢ok kuguk esnafin bagvurdugu klasik yontem, za-
bita denetiminin olmadig) saatlerde sokaga tezgah ¢ikarmak.
Ayrica, aksamlan zabita gekilince Ordu Caddesi dizi dizi qigrt-
kanlarla doluyor. Magazalarinda satilan giyim egyalarindan or-
nekleri ustlerine geciren Turk ve yabana gigirtkanlar, Rusca
bagirarak Ordu Caddesi'nde musgteri ariyorlar. Ola ki birisi du-
rup da ellerindeki mallar incelerse, gigirtkanlar hemen bir
kartvizit takdim ediyorlar. Rus¢a agiklamal ve krokili bu kart-
larda, genelde dukkan sahibinin ve tezgahtarlarin adlan ve ve-
sikalik birer resimleri de yer aliyor. Amag, kartviziti alan kisi-
nin o magazaya gittiginde fotograftaki saticiy1 sormasi.
Cigirtkanhk yapmak ve sokaklara tezgah agmak etkin bir
yontem mi? Ashinda birgok esnaf, qigirtkanhigin musteriyi cay-
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dina etkisi olabilecegini ve musteri kazanmak igin asil 6nemli
unsurun, bir insanin “gevresi” oldugunu vurguluyor. 23 yasin-
daki Bulgar gogmeni Erbay, boyle dusinenler arasindaydi. Ai-
lesiyle birlikte Bulgaristan'’dan gelince 1990'da Laleli’'de tez-
gahtar olarak ¢alismaya baslamis, biraz para biriktirince de
1996'da kizkardesi ve enistesiyle birlikte bir binanin ikinci ka-
tinda kaguk bir dukkan agip penye satmaya baglamist1. Er-
bay'a gore, Laleli'de basanh olmanin puf noktasi buyuk bir
baslangi¢ sermayesine sahip olmak degildi (zaten Bulgaristan
gocmenlerinin boyle bir luksa yoktu). Biraz abartarak, “Eger
dogru kigileri taniyorsan ve musterin varsa, iki ay icinde zen-
gin bile olmak mimkun,” diyordu Erbay. Tezgahtar olarak ¢a-
hisirken, Rus¢a bilmesi sayesinde bir¢ok ¢elnokla ahbaplik ku-
ran, sonra kendi dikkanim aginca da tamdik musterileri ken-
di igyerine ¢cekmeyi beceren Erbay, Laleli'de tutunmak igin in-
sanin ne kadar parasi oldugundan veya dukkaninin yerinden
¢ok, “cevre”sinin 6nemli oldugunu vurguluyordu.

Yine Bulgaristan go¢meni olan Sinan’in deneyimi de Er-
bay'inkine benziyordu. Sinan, Laleli’de bir yil tercamanhk
yaptiktan sonra, birka¢ arkadasiyla birlikte, toplam 3.600 DM
sermayeyle bir deri giyim dukkam agmisti. 3.000 markla iki
ayhk kira 6demisler, paranin geri kalamyla da dukkana mobil-
ya almiglardi. Deri ceketleri ise, birkag imalat¢idan konsinye
olarak almiglardi. Sinan i¢in de 6nemli husus, insanin “gev-
re”si olmasi, yani imalatgilardan kredili alim yapabilmesiydi.

Daha once belirttigim gibi, alicilann ve saticilann birbirini
bulmasy, istedikleri fiyatta ve kalitede mal alip satmalari, bin-
lerce insanin ahigveris ettigi Laleli gibi bir pazaryerinde zordur.
Yukaridan hatirlanacag gibi, gercek hayattaki pazarlarda, bilgi
akisi ve tam rekabet kogullan, ekonomi teorisinin varsayimla-
rinin aksine pek nadiren gerceklesir. Gergek pazarlarda kimi
zaman, aktorler birbirlerini tanimaya ve surekli aym kisilerle
ahgveris yapmaya ¢alisarak bilgi edinmenin maliyetini azalt-
maya ugragirlar. Dolayisiyla, Laleli gibi pek ¢ok pazaryerinde
piyasa kosullan hakkinda bilgi edinme sureci, pazarlik etmeye
ve “musteri tutmaya” dayanir. Bu sureg iginde hatir1 sayilir bir
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sermayeye ya da ise yarar bir yetenege veya ozellige sahip ol-
mak, bilgi akigim ahailar i¢in de saticilar igin de kolaylastirir
(Geertz 1992: 227). Laleli'de de boyle bir desen géruyoruz.
Sermayesi bol olan girisimciler, buyik ve dikkat ¢ekici maga-
zalar agarak bu sorunu ¢ozerken, kugik esnaf ise sermayeyi
yetenekleriyle veya kisisel ¢abalariyla ikame eder. Yukarida so6z
ettigim Sinan, imalatgilarla kurdugu iliskilerden yararlanarak
para 6demeden toptan mal alabilmis; Erbay ise Rusca bilgisi
ve mekik tuccarlanyla kurdugu dostluklar sayesinde kendine
devamlh musteriler edinebilmisti. Bu 6zelliklerin ikisine de sa-
hip olmayanlar ise Ordu Caddesi'ne ¢ikip ¢igirtkanhk yaparak
musteri bulmaya ¢ahgiyordu.

Laleli piyasasinda bilgi akisinin nasil gerceklestigini irdeler-
ken ortaya ¢ikan nokta, alicilarla saticilar arasindaki iligkilerin
onemi. Cunku esnaf icin devamhi musteri edinebilmek, ¢el-
noklar igin de fiyat ve kalite konusunda tutarh beklentiler
olusturabilmek, aym kigilerle sarekli ahgveris yapmaya bagl.
Asagidaki kisimda, devaml is iligkilerinin nasil kurulduguna
ve icerigine daha yakindan bakacagim.

Gilven

Laleli gibi uluslarotesi nitelikte bir pazarda, aktorlerin hep ay-
n1 kigsilerle is yapmasi kolay degil. Bu nedenle, mekik tuccarla-
rniyla esnaf arasinda kurulan baglara daha yakindan bakmamiz
gerekiyor. Bu kisimda, aktorler arasinda kurulan guven iligki-
lerine egilecegim. “Guven,” Laleli'de hemen herkesin agzinda
olan bir s6z. Ayn1 zamanda bu terim, yeni ekonomik sosyoloji
literatirande de ¢ok vurgulanan kavramlardan birisi."

11 Yeni ekonomik sosyolojide guven, genel ahlak ilkeleri agisindan degil, top-
lumsal iligkiler i¢inde tamimlanan bir kavram (Granovetter 1985: 491). Eger
davranislanm denetleyemedigimiz birisinin bir hareketi, ona guvenmemiz so-
nucu bizi zarara sokabilirse, bu iligki givene dayanmyor demektir (Kollock
1994: 319; Lorenz 1988: 197). Guven, yalnizca ekonomik olarak degil, genel-
de sosyoloji i¢inde son yirmi yil icinde 6nem kazanmig bir kavram. Kuresel-
lesme, risk toplumu ve disuncenin kendine dénuglulugu (reflexivity) gibi
moderniteyle ilgili tartigmalar icinde guven kavram karsimza ¢ikiyor (Gid-
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Laleli'de konustugum kadin-erkek pek ¢ok girisimci, hep
aym noktayr vurguluyordu. Bir magaza sahibinin en 6nemli
ozelliginin, hem toptan mal aldig ureticiler hem de mugteri-
leri nezdinde guvenilir olmasi olarak daganialayordu. Bunun-
la birlikte Laleli esnafi, 1990’larin baglarinda musteriye kazik
atan veya defolu mal satan dikkan sahiplerinin piyasaya za-
rar verdiginden de s6z ediyordu. 1990’larin sonlarina dogru
Laleli'de iglerin durgunlagmasina yol a¢an en 6nemli sorunun
“kotu” veya durust olmayan esnaf oldugu fikri ¢ok yaygindi.
Genel toplumsal 6nyargilar dogrultusunda, “Dogulular” ile
“koyununu, tarlasini satan koylaler” kota esnaf olarak gora-
layor, Laleli piyasasina en onemli katkiy Istanbul’daki baska
sektorlerden buraya kayan tecribeli esnafin yaptig) iddia edi-
liyordu.

Mekik tuccarlan arasinda yaptigim anketin sonuglan da gua-
ven konusunda benzer bir gesitlilik gosteriyordu. Kadinlarin
yaklasik yuzde 60", erkeklerin de yuzde 505i, Laleli'de birlikte
is yaptiklar1 Turkiyeli esnafa tam guven duyduklarim soyledi-
ler. Bu gruptakiler, esnafin genelde “iyi” ve “duruast” oldugunu
dusunuyorlardi. Kadinlarin yuzde 35.5', erkeklerin de yuzde
45'i ise, esnafa kismen given duyduklarim belirttiler (Tablo
6.2). Bu ikinci gruptaki kigsiler, tam given duymamalarina ge-
rekge olarak, defolu ve duguk kaliteli mal satisim gosterdiler.
Surekli aym magazalardan ahgveris etmenin guven duygusunu
gelistirdigini soyleyenler de vardi. Gorastagum bir kadin tic-
car, esnafa giavenmesinin ok dogal oldugunu belirtti: “Tabii

dens 1990; Beck 1992). Esnek uzmanlagma cercevesinde is yerindeki iligkiler-
de de givenden sé6z ediliyor (Sennett 1998). Bireyselligin gerektirdikleriyle
cemaatin kisi 0zerindeki taleplerinin dengelenmesi tartismalannda da gaven
kavram kullanihyor (Seligman 1997). Guvene dayal iligkilerin sézlesmelerle
cercevesi belirlenmis iligkileri ikame edebilecegi ve bu haliyle igbirligini ko-
laylagtirdigx da savlamyor (Gambetta 1988; Lorenz 1988). Farkh bir yaklasim
da, guvenin veya given eksikliginin farkh toplumlann bir ézelligi olarak gé-
rilmesi. Bu baglamda Fukuyama, toplumlan yiksek ve disuk given igeren
toplumlar olarak simiflandinyor. Ona gére, bir toplumun ekonomik olarak ba-
sanl olup olmamasinin kosullarindan birisi, gavenin varhg), yani icsellestiril-
mis ahlaki aligkanhklar ve yakamlaluklerdir (Fukuyama 1995). Guven konu-
sundaki sosyolojik literatarin bir degerlendirmesi icin, bkz. Misztal (1996).
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TABLO 6.2
Is Yaptifiniz Magaza Sahiplerine Giveniyor musunuz?

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Tamamen gaveniyorum 74 22 59.7 50.0
Kismen glveniyorum 44 20 355° 455
Hi¢ givenmiyorum 4 2 3.2 45
Cevapsiz 2 0 1.6 0.0
Toplam 124 44

ki aligveris ettigim insanlara guveniyorum. Yoksa onlarla nasil
is yapabilirdim ki?”

Alicilar ve saticilar arasinda giiven

Yukarida goruldugu gibi, piyasada gavenin énemi ve guve-
nin yoklugu konusundaki farkh yargilar, birbirine paralel gidi-
yordu. Kimileri uckagit¢1 esnaftan yakinirken, kimileri de
musterileriyle gavene dayal is iliskileri kurmus olmaktan gu-
rurla bahsediyordu. Bu ikinci noktada, isin igine mekik tuc-
carlarinin iyi hassalar da giriyordu. Ornegin Laleli'deki bayuk
bir ayakkab1 magazasinin sahibi olan Ahmet, “Ruslar”in'?
“mukemmel” insanlar olduklan kanisindaydr: “Ruslar ¢ok egi-
timliler, durustler ve samimiler.... Ben Tark'am. Kusura bak-
mayin ama bir Turk'e kredili ayakkabi satmam. Ama Ruslar’a
kredili satig yaparim.” Ahmet, bazan musterilerinin nakit pa-
rasi ¢ikismayinca, memleketlerine donap mal sattiktan sonra
6deme yapmalarina riza gosterdigini soylayordu.

Laleli'de bir hazir giyim magazas1 isleten Mustafa, mekik
taccarlarinin gavenilirligi konusunda Ahmet'ten de kesin ko-
nustu. Tuncelili olan Mustafa'ya gore, “Ruslar arasinda kota
insanlar yok denecek kadar az”d1. “Bizden ¢ok daha durustler.
Hiristiyan tuccarlar ugkagit¢ihk yapmiyor. Ama Muslumanlar
yapiyor.” Bazen musterilerinin aldiklari malin bedelinin yansi-
n1 pesin 6dediklerini, geri kalanim da Istanbul'a bir dahaki se-

12 Laleli esnaf, Dogu Avrupah ve/veya Slav kokenli bavul turistlerine genelde
“Rus” veya “beyaz Rus” diyor.
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fer gelislerinde 6dediklerini anlatti. Laleli esnafi hakkinda
olumsuz fikirleri olan Mustafa, bir¢ok ditkkan sahibinin mis-
terilerden pesinat1 ahp kagtigini iddia etti.”

Bagka esnaflar da benzer gorusler dile getirdiler. Ornegin
kuguk bir deri giyim magazasi olan Sadik, “koyden gelip” hay-
van satisindan elde ettikleri parayla dukkan agan kisilerin es-
naflig1 bilmediklerini ve defolu mal satip musteriyi kagirdikla-
rin iddia etti. Sadik’a gore, devamh mugteri kazanabilmek igin
gavenilir olmak sartti. Kendisinden devamh mal alan bavul
taccarlar oldugunu anlatan Sadik, “Eger musteriyi bir kez ki-
rarsam bir daha geri gelmez. Laleli’de defolu mal satanlar
ayakta kalamaz” diyordu. Mekik tuccarlarinin guavenilirligi
konusunda ise Sadik, yukarida soz ettigim kisilerden daha
temkinliydi. Ruslar'in genelde durust oldugunu dasuntyordu,
ama kredili satig yapma taraftan degildi. “Canku birinin sana
30 dolar bile borcu olsa, dikkanina geri gelmez, bir dahaki se-
fere baska magazaya gider. En iyisi 30 dolar bor¢ vermek yeri-
ne 30 dolarhik hediye vermektir. O zaman musteri geri gelir.”

Yukanda verdigimiz ornekler, ilk bakista ¢eligkili gorunebilir.
Dukkan sahipleri, diger esnafin guvenilir olmadigini, mekik
tuccarlarinin ise gavenilir oldugunu soylayorlar; ¢elnoklar ge-
nelde esnaf hakkinda olumlu dugtnayorlar; magazacilar mekik
tuccarlarina kredili mal satis1 konusunda farkh goruslere sahip-
ler. Bu karmaganin otesine gegmek icin, Laleli piyasasinda gu-
venin ne anlama geldigini ve birbiriyle is yapan insanlarin ara-
sindaki sosyal iliskilerin niteligini tartismamiz gerekiyor.

Benim buradaki iddiam, Laleli'de gaven anlayiginin, Turki-
ye'de ticaret ve imalat sektorundeki “givene dayah ¢alismak”
uygulamasina yaslandigi yolunda. Bunu érneklerle agiklamaya
cahsayim. “Konfeksiyon sektorii givene dayanir. Inigler ve ¢i-
kiglar olabilir. Rizikolu istir.” Bu sozler otuz yildir hazir giyim
sektorunde ¢alisan Mehmet Ali'ye ait. Maras'in koylerinde
bohg¢acilik yaparak ise baslayan ve sonunda Laleli piyasasina

13 Buradaki ilging nokta, birgok kiginin “Dogulular” konusunda ényargih olma-
styla birlikte, Kurt esnaf arasinda da, farkh yoérelerden gelen Kurtler'e veya
koyden kente yeni gelenlere kars: bir ényarginin var olmasiydi.
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kadin giyim esyasi ureten bir atolye agcan Mehmet Ali, kendi-
siyle yaptigim gorusmede, bu meslekte guvenin ve risk alma-
nin birbirinden aynlmaz iki unsur oldugunu vurguladi. Hazir
giyim imalatindan toptancihiga ve nihayet perakendecilige
uzanan zincirde, her kisi bir sonraki halkada yer alan kisiye
“giveniyordu.” Eger zincirin bir halkasinda sorun ¢ikarsa, bu
daha onceki agamalara da yansiyordu. Mehmet Ali'nin anlatti-
gna gore, birgok esnaf givene dayah ¢ahisiyordu. Ashinda bu
uygulama, i¢ piyasada “acik hesap” olarak bilinen vadeli satis-
lara dayal sistemdi. Ornegin imalatgilar Laleli esnafina kredili
mal veriyor, mal satildiginda da parasim ahyordu. Aym sekilde
dukkan sahipleri “Ruslar”a (ama Turkler'e degil!) veresiye
mal verirlerse, ¢elnoktan malin bedelini bir dahaki Istanbul se-
ferinde ahyorlardi. Tabii ki bu ahgveris yazih s6zlesmelere da-
yanmiyordu ve butun islemler kayitdisiydi. Iglerin iyi gittigi
donemlerde bu sistem igliyordu. Celnoklar genelde dolarla na-
kit ahgveris yapiyorlardi (Tablo 6.3). Imalatgilar, cuma gunleri
Laleli esnafim ziyaret edip alacaklarim topluyorlardi. Eger sa-
tislar iyi gitmemigse, 6deme igin ertesi haftamn ortasina kadar
sure verilebiliyordu. Ancak mekik ticaretinde dalgalanmalar
oldugunda, vadeli veya veresiye satis yapan imalatgilar ve es-
naf zarar ediyor, Laleli'de iflaslar birbirini kovahyordu.

Pekiyi, bu ortamda guiven ne anlama geliyor? Yukaridan an-
lagilacag gibi Laleli piyasasinda guaven, ahlaki bir degere bagh
degil. Buna kargilik, ekonomik sosyoloji yazininda ortaya ko-
nulan, yaptinnm gucu olan guaven iligkileri de bu piyasada
mevcut degil. Yani bir aktor bir digerine guvenerek risk alabi-

TABLO 6.3
Magaza Sahiplerine Odemeleri Nasil Yapiyorsunuz?*

Kadin Erkek Kadin (%) Erkek (%)
Nakit 122 48 92.4 82.8
Kredili 6 4 45 6.9
Banka aracihgryla 2 6 1.5 10.3
Cevapsiz 2 0 1.5 0.0
Toplam 132 58

(*) Ankete katilanlar birden fazla secenedi isaretleyebiliyortardi.
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lir, ama isler ters gittiginde ugradig1 zaran karsilamak igin
yaptinm uygulatabilecegi bir sosyal veya hukuki yap1 mevcut
degil. Benim savim, Laleli'de, bir ticari islemin butun tarafla-
rin yararina olacagl varsayimina yaslanan ve risk almaya daya-
nan given iligkilerinin var oldugu seklinde. Fakat yukarida
belirttigim gibi, risk almaya dayal guaven iliskileri, mal ve pa-
ra akisi duraksadiginda altust olma tehlikesiyle kars kargiya.
Bu tar is iligkilerinin simirlarinin nerede oldugunu gorebilmek
icin iki unsura, kredi mekanizmasi ve nakit akisina bakmamiz
gerekiyor.

Kredi ve nakit

Kredili satislardan baglayalim. Gelismekte olan ulkelerdeki
yerel pazarlar inceleyen ekonomik antropolog Clifford Ge-
ertz, kredinin, yani vadeli 6demeli satislarin, ticareti sermaye-
lendirme islevi gordagunu belirtir. Kredi akigi, mal akigin
yonlendirir; daha 6nemlisi, kredi mekanizmas1 piyasay:1 bu-
tanlestirir (Geertz 1963: 36-37). Bavul ticaretinin isleyisini de,
bu terimlerle agiklayabiliriz. Bir imalatg1 Laleli'de bir dukkan
sahibine kredili mal verdiginde, kargihkh bir bagimhlik olu-
sur. Eger dukkan sahibi borcunu dderse, yeniden krediyle mal
alma sans1 dogar. Buna paralel olarak, imalat¢1 da urettigi mal-
lar1 dizenli satabilmek igin bir kap1 bulmus olur. Ayni iglem-
ler tekrar edildiginde iki aktor arasinda bir is iligkisi olusur.
Aym sekilde bir magazacinin bir bavul turistine kredili mal
vermesi, ikisi arasinda duzenli ticaret iliskileri kurulmasin
saglar. Ancak bu durumda, alic1 ve satic1 bagka ulkelerden ol-
dugu i¢in, gavene dayal kredi iliskisi kirilgandir, ¢unku para-
nin 6denmemesi riski yuksektir. Bu yuzden de Laleli esnafinin
kredili satis konusundaki gorusleri degisebilmektedir.

Bu asamada, piyasada nakit paranin 6nemi devreye girer.
Nakit, ticareti akigkanlagtirir; adeta “piyasanin diglilerini yag-
lar” ve aktorlerin kredi alabilmelerini kolaylastirir (Geertz
1963: 39). Ornegin bir bavul turisti bir dikkan sahibine olan
borcunu kismen de olsa geri 6derse, ayni magazadan yeniden
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kredili ahgveris yapabilir. Dizenli nakit akigi, kredi mekaniz-
masimi guglendirir ve boylece alicuarla saticilar arasinda da-
zenli ticaret yapilmasina olanak tanr.

1ki kisi arasinda dizenli ticaret iligkileri kurulmasinda kre-
dinin miktar1 da 6nemlidir. Eger esnafin mekik ticcarina ver-
digi kredinin miktari, toplam mal bedeline yakinsa, borcun
o6denmemesi ihtimali artar. Ancak eger kredi miktar1 ¢ok du-
sukse, bu sefer de ¢elnok’un Istanbul’a bir dahaki gelisinde o
magazadan alhigveris yapmasi ihtimali dagser. Yukarida s6zlerini
aktardigimiz Sadik'in 30 dolarhik veresiye mal vermek yerine
30 dolarlik hediye vermeyi yeglemesi bundandir. Bagka duk-
kan sahipleri de, sattiklar1 malin toplam bedelinin yuzde 20-
30'undan fazla kredi vermeyeceklerini vurguladilar. Canka bu
oran artarsa, bir aksilik halinde iflas bile s6z konusu olabilir.
Bulgaristan go¢meni olan Ali'nin bana anlattig) deneyimi, bu-
na ornek tegkil ediyor. Deri giyim uzerine kugik bir dukkam
olan Ali, Sibirya’nin Timen kentinden gelen bir kari-kocaya
8.000 dolarhk veresiye mal vermisti. Cift, Ali'nin dikkanina
bir daha donmemisti. Alacag) isletme sermayesinin astinde
olan Ali, magazasim kapatmak zorunda kalmisti. Kendisiyle
konustugum zaman Ali, Tamen’e gidip bu kan-kocayr bulma
hayalleri kuruyordu, fakat arkadaslar1 bu plam pek gergekgi
bulmuyorlardi.

Bu kisimdaki tartismadan nasil bir sonuca varabiliriz? Lale-
li, bilgi akisimin eksik, ticaretin hukuki ¢ercevesinin de zayif
oldugu, yasal veya kultarel yaptinmlarin uygulanamadigy; bu-
na mukabil aktérlerin kar etme beklentisi i¢inde olduklar1 bir
pazar. Bu ortamda guven, yaptinmi olan bir ilkeyi degil, karsi-
hikh iyi niyete dayah olarak riske girme prensibini temsil edi-
yor. Dolayisiyla, mekik taccarlar1 ve magaza sahipleri sik sik
guvenin onemini vurguluyorlar. Esnaf, sarekli kriz ya da kriz
beklentisi iginde olan i¢ piyasada fazla risk almaz; ¢inka va-
deli 6demelere dayah ¢alisan i¢ pazarda her zaman igin ¢ekle-
rin karsiliksiz ¢ikmasi ve senetlerin 6denmemesi ihtimali var-
dir. Ancak Laleli’de 1998'de Rusya'da yasanan ekonomik krize
kadar, surekli ve yogun bir nakit doviz akis1 gergeklesti. Bu
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kosullar altinda aktorler, gaven anlayisi iginde, yani risk al-
mak suretiyle, bavul ticaretinden kar etmeyi amaghyorlardi.
Daha once s6zunu ettigimiz ayakkabr magazas: sahibi Ah-
met'in Turkler'e degil de “Ruslar”a kredili mal vermesinin ne-
deni iste buydu. Kar yapma beklentisinin yuksek ve nakit aki-
sinin hizh oldugu bir pazaryerinde yabancilara vadeli satig
yapmak, i¢ piyasada Turkler'e kredi vermekten yegdi. Topar-
layacak olursak, Laleli'de duzenli nakit akigi ve gavene dayah
risk alma pratigi, yasal bir ¢erceveyle veya kultarel birlik vasi-
tasiyla olusturulamayan duzenli bir ticaret ortamim ikame
ediyordu.

Nakit akisinin yavaglamasi veya kesilmesi ise, devamh ig
iligkilerinin kopmasina yol agabilir. Bu saptama, bu bélimde
guvene dayal is iligkileriyle ilgili ortaya atigim iddiayla gelis-
miyor; aksine argimamm daha da guglendiriyor. Rusya'da
1998 Agustos ayinda devaluasyonla baslayan ekonomik kriz
sonrasinda Laleli'deki duruma bakarak, bu noktay: agiklamaya
cahsayim. 1999 yazinda Laleli'yi ziyaret ettigimde, konugtu-
gum magaza sahipleri, islerinin yazde 80’e varan oranlarda
azaldigindan yakimyorlardi. Kriz patladiginda elinde ruble
olan celnoklar, devaliasyon yuziinden gok buyuk kayba ugra-
mugslar ve Laleli'den ayaklarim kesmiglerdi. Mekik tuccarlarina
“actk hesap”a dayal, yani kredili satis yapan esnaf da buyuk
zarar gormustu. Zaten bir¢ok igyeri kapanmis durumdayda.
Dukkanlarin yaklagik ugte biri bos gorinuayordu. 2001 yihinda
Laleli'ye geri dondugumde ise, piyasanin yeniden canlanms
oldugunu gozlemledim. Birgok kisi, Agustos 1998'i takip eden
bir yil iginde is hacminin ¢ok azaldigini, sonradan yavas yavas
toparlandigim anlatti. Bu badireyi atlatip ayakta kalan bazi
magaza sahipleri, devamli musterilerinin bir kismim o siregte
kaybetmislerdi. Celnoklarin bir bolimu ise Laleli'ye bir sire
sonra geri gelmeye baglamisti. Konustugum baz1 magaza sa-
hiplerinin belirttigi en 6nemli nokta suydu. Piyasa toparlan-
diktan sonra, bagka bir grup celnokla devamh is iliskilerine
girmislerdi. Yani devamh musterileri hala vardi; ama bu insan-
larin ¢ogu krizden sonra iliski i¢ine girdikleri kisilerdi. Bura-
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dan soyle bir sonug ¢ikartabiliriz. Esnaf da bavul turistleri de
yukarida anlattigim nedenlerle surekli aym kigilerle ticaret
yapmay1 yegliyorlar; ancak bu iligkiler daha bayuk bir sosyal
yapinin iginde olusmadig igin, kriz anlarinda bozulup sonra
farkh bilesimlerle yeniden kurulabiliyor.

Arkadagliktan cinsellige ve aska,
Laleli’de sosyal iligkiler

Demek ki Laleli'de alicilarla saticilar, neoklasik iktisat teorisi-
nin 6ngoérdagn gibi birbirinden habersiz, anonim aktorler de-
giller. Fakat bununla birlikte, aralarinda kulturel, etnik veya
akrabalik baglan olan kisiler de degiller. O halde, birbirine ya-
banc1 bu aktorlerin, devamh is iliskileri olusturabilmek ama-
ciyla ne tur kisisel iligkiler igine girdiklerine bakmaliyiz. Lale-
li'de kisisel iligkiler, ikramla baglar, arkadaghga ve sevgili ol-
maya kadar uzanabilir. Bir dukkana giren musterinin sadece
bir seferligine aligveris yapmasi degil, aym1 magazaya yeniden
gelmesi amaglanir. Dolayisiyla da musgteriler her zaman konuk
muamelesi gorurler. Hemen hemen her magazada, kaguk bir
buzdolab: vardir. Baz1 buyik magazalarda mini bar hatta Ame-
rikan bar bulunur. Kola ve fantadan Rus votkasi ve konyaga,
eski Sovyetler Birligi'nden gelen musterilerin begenilerine yo-
nelik icecekler her an ikram edilmeye hazirdir. Magaza sahibi
bir satis1 bagladiginda, mutlaka bunu musterisiyle beraber
kutlar. En azindan musteriye 6gle yemegi 1smarlanir, hatta
musteri Kumkapr'da veya Bogazigi'nde aksam yemegine ¢ika-
rihr. Baz1 dukkan sahipleri, samimi olduklari alicilar, 6zellikle
de kadin musterilerini haftasonlannda Tatilya, Kilyos gibi eg-
lence ve tatil yerlerine gotarurler.

Magaza sahipleri, bir kez devaml is iliskilerine girdiklerin-
de, musterileri olan ¢elnoklara bir¢ok konuda yardim ederler.
Laleli turistik bir semt olmakla birlikte, araba kiralama, ¢evir-
menlik, turizm acenteleri, ilk yardim, turist-enformasyon bu-
rolan gibi hizmetler burada orgitlenmemisti. Mekik tuccarlarn
bu nevi hizmetlere ancak esnafla olan arkadashk iligkileri ger-
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cevesinde ulasabilirler. Zaman zaman, arkadashk iligkilerinin
kargihikh ziyaretlere vesile oldugunu da duydum. Mesela bazi
esnaflar, Rusya'da veya Ukrayna'da magaza agma imkanlanm
arastirmak igin bu ulkelere gittiklerini ve musterilerinin evle-
rinde kaldiklarini anlattilar. Benzer sekilde birkag ¢elnoktan,
Laleli'de is yaptiklar1 ve arkadas olduklar: kisileri memleketle-
rinde agirladiklarim duydum. Kisacasi, hem devamh ticaret
dostluklar pekistirir; hem de dostluklar, iki taraf arasindaki
aligverisin devamhhgina katkida bulunur.

Cinsel ve duygusal iliskiler hassas konular olmasina rag-
men, baz1 magaza sahiplerinin “Rus” sevgilileri oldugu Lale-
li'de hemen herkesin agzinda olan bir hikaye. Saticilarin ¢ogu-
nun erkek, alicilarin ¢ogunun da kadin oldugu bir ortamda,
cinselligin de kaha is iliskileri olugturmada bir rol oynadig
kesin. Mesela bir kadin tuccar, Istanbul'a her gelisinde erkek
arkadaginin magazasindan ahigveris yapabilir. Laleli'de gorustu-
gum bir magaza sahibi, boyle bir ¢iftten soz etti bana. Duzenli
olarak Istanbul'a gelen evli bir kadinin, kendisi gibi evli, Lale-
li'de magazasi olan bir sevgilisi varmis. Kadin, hep bu adamin
magazasindan aligveris edermis. Bir dikkan sahibi sevgilisine,
istedigi mallan bulma konusunda veya polisle bas1 derde girdi-
ginde de yardim edebilir. Hatta, iki sevgili arasindaki iligki si-
nir agin bir ticaret iliskisine donusebilir. 2002 yazinda Laleli'de
tanmistigim deri giyim magazasi sahibi Haseyin'in Ukraynah kiz
arkadasi, ulkesine geri donmustu. Olga, Istanbul'da birkag yil
yasamis ve sevgilisinin magazasinda tezgahtar olarak ¢alismis,
sonra iligkilerine bir sire ara vermeye karar vermislerdi. Huse-
yin, kargoyla Olga'ya mal gondermeye bagladigini, onun da
Ukrayna'da bir pazaryerinde satis yaptigim anlatti. Boylece,
gevseyen bir duygusal iligki, is ortakligina donagmusgtu.

Aralannda duygusal iliski olan iki kisi arasinda bir kredi
iligkisi de olusabilir mi? Her ne kadar insanlar bu konular
hakkinda konusmak istemese de, duygusal iliskiler ve vadeli
satiglar arasinda bir dereceye kadar baglanti oldugunu iddia
edebilirim. Mesela geng bir esnaf, Rus kiz arkadasina bazen az
miktarda kredili satis yaptigimi séyledi, “ama birkag yuz dolan
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gecmez” diye altim ¢izdi. Aym kisi, kendisinden ahigveris eden
baska kadin tuccarlara da parasiz kaldiklarinda kredi agtigini,
canku “yufka yurekli” oldugunu soyledi. Istanbul’a yeni gelip
de bu piyasada is kurmaya ¢alisan, sonra da kadin bavul tu-
ristlerinin cazibesine kapihp buyuk miktarda veresiye satig
yaptiktan sonra iflas eden esnaflara dair hikayeler Laleli'de
sikea isitilir.

Bununla birlikte, Laleli'de kadin musterilerle esnaf arasinda
her zaman duygusal ve cinsel iligkiler vardir diye bir genelle-
me yapamam. Cunku Laleli'de pek ¢ok magaza sahibi ahcilar-
la saticilar arasindaki duygusal ve cinsel iligkileri tasvip etmi-
yor ve bazi erkeklerin davramslarinin ¢elnoklar: Laleli'den ka-
cirdigim dagunayor. Nitekim birgok kadin, Laleli'de erkekle-
rin kendilerine cinsel tacizde bulunmasindan yakimyor. Ote
yandan birgok kadin ¢elnok, Istanbul’a kocalar: veya erkek ar-
kadaglariyla birlikte geliyor. Fakat sonugta yine de su iddiada
bulunabilirim: Alicilarla saticilarin karsi cinsten olmalari, ara-
larinda arkadaghktan duygusalliga uzanan kisisel iligkiler ku-
rulmasina yardimeci olur; bu da ticari iliskileri kolaylastirir.
Eger bir magaza sahibi, bir kadin musteriye istemedigi bir cin-
sel yaklasimda bulunursa, bunun piyasa kosullarinda belirle-
nen bir maliyeti de vardir. Laleli'de gorustagam kadin ¢elnok-
lar, esnafin kendilerini rahatsiz etmesi durumunda ne yaptik-
larin1 sordugumda, gok basit bir cevap veriyorlard1. “Bir daha
o magazadan aligveris etmem.”

Sonug

Kitabin bu boluminde aktardigim bulgulardan nasil bir sonu-
ca varabiliriz? Iddiam, bavul ticareti ag1 icindeki Laleli gibi pa-
zaryerlerinin, hukuki kurumlarin ¢ergevesini belirledigi piya-
salardan da, mutekabiliyet iligkilerinin (etnik grup i¢inde tica-
ret, yerel pazarlar, ticaret diyasporalar gibi) agir bastig1 piya-
salardan da farkl bir sosyal niteligi oldugu yonunde. Tabii ki
Laleli, neoklasik iktisatta ongorilen tam rekabet¢i pazara da
benzemiyor. Bu piyasa, birbirine yabanci aktorler arasinda ki-
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sisel iligkiler kurulmasi sayesinde bir butanlik kazanmyor. La-
leli'de 1990’larda ¢ok hizh bir nakit akisinin yasanmasi ve kar
beklentisi, pazarda kayitdigiliktan ve aktorlerin paylastigy bir
“sosyal yap1” olmayisindan dogan boslugu bir él¢ude dolduru-
yordu. Madalyonun -6bir yuzune bakildiginda, mal ve para
akis1 sekteye ugradig) zaman aktorler arasindaki is iliskileri
kopabiliyor ve Agustos 1998'den sonra oldugu gibi zincirleme
iflaslar yasanabiliyordu. Karh is yapma beklentisi yeniden
olustugunda ise, ¢elnoklar ve esnaf, kisisel iligki aglarim yeni-
den 6rmeye baghyorlardi.

Hem uluslarétesi hem de kayitdig: bir pazaryeri olan Laleli'yi
inceleyerek, yeni ekonomik sosyoloji yazimindaki piyasalarin is-
leyisi konusundaki tartigmaya da bir elestiri getirmis oluyoruz.
Daha once belirttigim gibi, s6z konusu yazinda ekonomik ak-
torler arasindaki iliskilerin daha onceden varolan sosyal iligkiler
icine “gomula” oldugu iddia edilir (Granovetter 1985; Portes
1995; vb.). Bu argiman, Polanyi'nin, kapitalist toplumlarda sos-
yal iliskilerin ekonominin iginde belirlendigi seklindeki saviyla
uyusmaz. Bu yamlginin en buyuk nedenlerinden biri, yeni eko-
nomik sosyoloji yazininin, sosyal yapiy1 kisisel iligkiler aglariyla
simrh gormesi ve degisimin kurumsal ve daha genis bir ekono-
mik cerceve i¢inde (ulusal pazar veya dunya ekonomisi gibi)
gerceklestigini gozard: etmesidir (Krippner 2001: 777). Cahs-
malarinda genelde mikro duzeydeki ekonomik suregler tzerine
yogunlasan ekonomik sosyologlar, ilgingtir ki, kapitalizm kav-
ram1 konusunda tamamen suskunlar'® (Arrighi 2001). Polan-
yi'ye donersek, mubadelenin ancak fiyat belirliyici piyasalar
icinde igleyebilecegini soylerken kastettigi sey, kapitalizmin, ku-
rumsal gercevesi disinda dusunulemeyecegidir. Buna paralel
olarak Polanyi, kapitalizm oncesi toplumlarin aksine, modern
piyasa ekonomisinde “sosyal iligkiler[in] ekonomik sistemin
icine gomula” oldugunu vurgular (1944: 60).

14 Giovanni Arrighi, bu konuda carpic1 bir 6rnek veriyor. Yeni ekonomik sosyo-
loji yazimmin kapsarm hakkinda iyi bir fikir veren, yaklasik 800 sayfahk The
Handbook of Economic Sociology (1994) kitabinin sadece 14 sayfasinda, “kapi-
talizm” kavramina atifta bulunulmus! (2001: 109).
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Buradaki amacim, yeni ekonomik sosyolojinin kisisel iligki-
ler uzerine yaptig1 vurguyu, kapitalizm ¢ercevesinde degerlen-
dirmemiz gerektigini belirtmek. Mekik ticaretinin Laleli gibi
bir pazaryerindeki isleyisini inceledigimizde bunu gérebiliyo-
ruz. Bagindan beri, mekik ticaretini Braudel'in tasvir ettigi an-
lamda uluslarétesi bir piyasa ekonomisi olarak tamimladim.
Inceledigimiz piyasanin 6zgunluga, ticaret aglarimin kayitdis:
olarak orilmus olmasi. Bununla birlikte, bavul ticareti, ulusal
ve kiresel ekonominin ust katmanlarindan (yani kapitalizm-
den) bagimsiz degil Ticaretin yasal ¢ercevesinin zayif olmasi
(kayitdisihik) nedeniyle, sosyal ve kisisel iligki orantuleri, La-
leli'de mubadelenin gerceklesmesinde ¢ok buyik rol oynuyor.
Buraya kadar, Laleli'de degisim yeni ekonomik sosyolojinin
onermelerine uygun. Benim bagtan beri vurguladigim nokta
ise, soz konusu Kkisisel iligkilerin, daha 6nceden varolan akra-
balhk veya hemsehrilik iliskileri veya etnik iliskiler olmadig.
Diyebiliriz ki, Laleli'de kisisel iligkiler, bizatihi, piyasa muba-
delesini gerceklestirmek amaciyla “yaratihyor.” “Guvene daya-
11" is yapma ilkesi, pazaryerinde degisimin diglilerini yaghyor.
Bu noktada, Polanyi'nin 6nermelerine geri donmus oluyoruz.
Polanyi'den yola ¢ikarak ben su iddiada bulunuyorum. Piyasa
mubadelesi, kendi sosyal iliskilerini yaratir. Formel kurumsal
yapinin zayif oldugu mekik ticareti aginda, degisim, ancak 6z-
gun sosyal iligkiler (guvene dayal ticaret, arkadashk, kadin-
erkek iligkileri, vb.) kurularak gerceklestirilebilir. Ancak yuka-
rida altim ¢izdigim gibi, sz konusu kisisel iligkiler, ekonomik
dalgalanmalar ve krizler gibi beklenmedik olaylar karsisinda
kirlgandirlar. Dolayisiyla, karsi piyasa duzeyindeki ekonomik
gelismeler, piyasa icindeki sosyal olusumlar da etkiler. Bunun
en onemli 6rnegi, 1998'de Rusya'da yasanan kriz ertesinde de-
vamh is iligkilerinin dagilmas, fakat piyasa toparlandiginda
yeniden kurulmaya baslamasidir.

221






YEDINCI BOLUM
Kentsel sinir alanlari: Mekik ticareti agi
icerisinde Istanbul ve Trabzon’un yeri

Kitabin bu béliminde, Laleli'nin ve Trabzon'un uluslarétesi
mekik ticareti ag i¢inde islek kesisme noktalar: olarak tagidik-
lar1 nitelikler Gzerinde duracagim. ESB'den Turkiye'ye bavul
ticareti ilk basladiginda Trabzon, Istanbul'dan daha 6nemli bir
merkez olarak gorunayordu. Ancak eski Sovyet cumhuriyetle-
rine cografi yakinligina ragmen, Trabzon, doksanlarin ikinci
yanisinda bavul ticaretindeki onderligini Istanbul'a kaptirdi.
Trabzon'daki ticaret faaliyetlerini Istanbul’la karsilagtirmak su-
retiyle, Laleli’nin 6zgun niteliklerinin altin1 ¢izmeyi amaghyo-
rum. Laleli bir yandan, Braudel'in piyasa ekonomisiyle Istan-
bul'un kiresellesmis ekonomisi arasinda kalan ekonomik bir
sinir alani. Diger yandan, farkh etnik gruplardan, kultarlerden
ve cinsiyetten olan ekonomik aktorleri bir araya getiren bir
kesisme noktasi. Bu baglamda Laleli'yi bir “kentsel sinir alam”
olarak tanimlayacagim.

Trabzon: Ipek yolunda bavul ticareti

Trabzon, 1988 yilinda SSCB'yle Turkiye arasindaki Sarp simir
kapisinin agilmasindan hemen sonra, bavul turistlerinin ugrak
yeri haline geldi. Turkiye ve (eski) Sovyet cumhuriyetleri va-
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tandaslan arasindaki alisveris iliskileri de bu sekilde baslamis
oldu.1989'da iki ulke arasinda imzalanan anlagmayla, sinir ve
kiy1 ticareti serbest birakildi. Rize, Artvin, Erzurum ve Trab-
zon illeriyle, Gurcistan, Rusya ve Ukrayna arasinda sinir tica-
reti baglad: (Trabzon Ticaret 1994a). Bu arada, Sarp simir kapi-
sindan giren turistler, Sovyet yapim esyalar getirip Dogu Ka-
radeniz kiyisindaki kasaba ve kentlerde satmaya basladilar.'
Antika ev esyalarindan tarim aletlerine, fotograf makinelerin-
den kurk kalpaklara, Sovyet sofbenlerinden elektrik direkle-
rinden ¢alinmis bakir tellere kadar, yol kenarlarinda ve bog
alanlarda her sey satihyordu. Turkiye ¢apinda unlenen “Rus
pazarlar” bu gekilde kurulmus oldu (Hann ve Hann 1992).
Sovyetler Birligi'nin dagilmas: surecinde, Sarp Kapisr'ndan gi-
ren turistler giderek daha az satilik egya getirmeye ve bunun
yerine Turkiye'den birgeyler almaya bagladilar. Esya satanlarin
bayuk ¢ogunlugu zaten, kazandiklan parayla Trabzon'dan tu-
ketim mallan ahyorlard: (Kalaycioglu 1992).

Trabzon, Dogu Karadeniz'deki en 6nemli liman kentlerin-
den biri olmasi sayesinde, kisa sirede bolgede bavul ticareti-
nin merkezi haline geldi. Bu arada, 1991'de Trabzon Havali-
mani uluslararas1 uguslara agildi. O seneden itibaren sadece
komsu bolgelerden degil, Rusya Federasyonu'nun bagka bol-
gelerinden de turistler Trabzon'a gelmeye basladilar (Tablo
7.1). Guney Rusya'dan gelen mekik ticcarlan feribotla seya-
hati tercih ederken, dogu ve kuzey bolgelerden ugakla gelenler
¢ogunluktaydi. Trabzon Limanr'na hakim Comlekg¢i semti, bir-
kag y1l i¢inde tamamen bavul turizmine hizmet eden bir bolge
halini ald1. Apartmanlar ucuz otellere donugurken, limandan
kent merkezine dogru uzanan Iskele Caddesi, sagh sollu hazir

giyim ve deri esya satilan magazalar ve turizm acenteleriyle
doldu.

1 1991'de Trabzon'da yapilan bir arastirmaya gére, Sarp sinir kapisindan girenle-
rin yansi Gurcistanh, dortte biri Azerbaycanl, yazde 10'u Ermenistanl, yuzde
6's1 Rusyal), digerleri de bagka cumhuriyetlerdendi. Bu kisilerin hemen hepsi,
beraberlerinde getirdikleri esyalar1 satmak amaciyla geliyorlard1 (Kalaycioglu
1992).
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TABLO 7.1
Girlg Yaptikian lilere GBre TUsklye'ye Gelen Yabancilar

Artvin Istanbul Trabzon
Yillar (Sarp) (Hava+Deniz) (Hava+Deniz)
1988 230 1174318 86
1989 8304 1146373 28
1990 135745 121931 939
1991 512530 658860 14986
1992 782204 1078904 37152
1993 521411 1548022 59512
1994 316954 1932417 85930
1995 206734 2007384 77873
1997 177102 2354865 70182
1998 199585 2175444 39538
1999 187805 1650384 25566
2000 175198 2284357 30768
2001 143836 2381088 21457

Kaynak: Devlet Istatistik Enstitéisa 1997, 2002.

Doksanlarin ortalarina gelindiginde, sanayiciler ve yatirnm-
cilar, Trabzon'un gelecegini eski Sovyetler Birligi'yle ticari
iliskilerde goéruyorlardi. Limanin yanina bir serbest ticaret
bolgesi kuruldu; 1990'da Trabzon Organize Sanayi Bolge-
si'nin agihig1 yapildi (Trabzon Ticaret 1992a). Sanayi ve Tica-
ret Odasi yoneticileri ve siyasetgiler, Trabzon'un Ipek Yolu
uzerinde antik ¢aglarda oynadig rolan, devletin onlarca yil
boyunca bolgeyi ihmal etmesinden sonra, nihayet komsu al-
kelerle ticaret gercevesinde yeniden canlanacagim soylayor-
lardr (Trabzon Ticaret 1992b). Rus Pazar denilen bolge, “Av-
rasya Pazan” adiyla yeniden duzenlendi. Kentte agilan yeni
ticari igletmeler, Trabzon'un tarihinden esinleniyordu. lpek
Yolu 1s Merkezi, Ipek Yolu Sanayi Sitesi, 1pek Yolu lhracat-It-
halat $irketi gibi...

Ancak Trabzonlular'in bu konuda kendilerine guveni,
1994'ten itibaren sarsilmaya basladi. 1997 yazinda kenti ziya-
ret ettigimde, mekik tuccarlarina yonelik ¢alisan esnaf, iki yl-
dir islerinin iyi gitmedigini anlatiyordu. Genel kani, Trab-
zon'un Laleli'yle girdigi yans: kaybettigi yolundaydi. 1994'te
en yuksek dizeyine giktiktan sonra, Trabzon'a gelen bavul tu-
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ristlerinin sayis1 azalmaya baslamist1 (Tablo 7.2). Mekik tica-
reti hacminin dasmesinde iki unsurun rol oynadigim soyleye-
biliriz. Oncelikle, Trabzon'da ¢elnoklara yonelik hazir giyim ve
deri giyim imalat Laleli fiyatlariyla rekabet edemiyordu. Or-
negin deri uretiminde, deneyimli is¢i bulmak zor oldugu i¢in
verimlilik dusakta. Sonug olarak, Trabzon'un hazir giyim ima-
lati potansiyeli, hem deneyim, hem verimlilik, hem de 6l¢ek
agisindan Istanbul'un yaninda solda sifir kaliyordu. Ote yan-
dan Trabzon, mekik ticcarlarina Laleli'nin sundugu hizmetle-
ri de veremiyordu. Ornegin kargo sirketleri yoktu. Dolayisiyla
zaman iginde buyuk hacimli ticaret yapan ¢elnoklar Trab-
zon'dan Istanbul’a kaymisti. Daha 6nemlisi, Trabzon Laleli'de
bulunan “insan kaynaklari”"ndan yoksundu. Celnoklar Trab-
zon'a ilk gelmeye bagladiklarinda, esnafin turistlerle iletisim
kurmasi sorun olusturmustu. Esnafin anlattigina gore onceleri
bu sorunu, Giresun ve Ordu'dan bulduklan Gurcu tezgahtar-
larla ¢6zmeye ¢ahigmiglardi. Zaman i¢inde Trabzon'da kagak
olarak calisan Azeri ve Gurculeri de ¢evirmen olarak kullan-
mglardl. Buna ragmen Trabzon’da, Bulgaristan Turkleri gibi
iyi Rusga bilen hazir iggca higbir zaman olmamst.

Bunlara ek olarak, gorustugum esnaf bagka bir durumdan
daha sikayetgiydi. Trabzon’daki yerel turizm acentelerinin,
mekik tuccarlarim “zorla” Istanbul’a gétardukleri yolunda bir
iddia dolagiyordu ortahkta. Ashnda 1995'ten itibaren, bir yan-
dan Trabzon’a uluslararas1 uguslar azalirken, feribotla limana
gelen yolcular da kentte ahigveris etmek yerine otobuslerle
dogrudan Istanbul’a gitmeye baslamiglardi. 1995'te sokaklara

TABLO 7.2
Trabzon Havalimani'ndan Uluslararas: Yolcu Trafigi
(Gelen ve giden)

1992 32.406
1993 68.498
1994 97.479
1995 58.251
1996 58.960

Kaynak: DHMI, 1997.
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Karakdy’de, Sali Pazari Rihtimi’na deniz yoluyla gelen bavul turistlerine ydnelik
mallar satan “Dostluk® magazasi.

dokilen esnaf, Sogi’de feribot biletiyle beraber Istanbul’a oto-
bus bileti kestikleri gerekgesiyle turizm acentelerini protesto
etti. Trabzon Sanayi ve Ticaret Odas ve valilik, bavul ticareti-
ne yonelik ¢alisan esnafa, acentelerin Istanbul bileti kesmesi-
nin onlenecegi yolunda so6z verdi; ancak bu, esnafin kizginhg-
ni dindirmedi. Hakikaten de, 1996'da yapilan bir ankete gore,
kente gelen bavul turistlerinin yuzde 30'u higbir sey almadan
dogrudan Istanbul'a gegiyordu (Kalaycioglu 1996). S6z konu-
su aragtirmay1 yapan KTU'la Nevzat Kalaycioglu, Sanayi ve Ti-
caret Odasi’'min tepkisini ¢ekti; ¢anka bulgular magaza sahip-
lerinin yakinmasim dogruluyordu?

2 Burada sunu belirtmeden gegemeyecegim. KTU'de Yapi Isleri Dairesi'nde gal-
sirken Isletme Yoksek Lisans tezi olarak 1992'de bavul ticareti konusunda bir
yayin yapan, 1996'da da salt kisisel ilgisi cercevesinde aym konuda birkag yuz
kisiyi kapsayan bir anket ¢ahsmas) daha yuraten Nevzat Kalaycioglu, Turki-
ye'de bu konuyla akademik olarak ilgilenen az sayida kisiden biri. Trabzon igin
ekonomik agidan dnemli olan bir konudaki tek aragtirmanin bulgulannin,
kentin ileri gelenleri tarafindan, gozardi etmek istedikleri bir gercegi ortaya
koydugu i¢in “kuskulu” bulunmasi, uzianta verici bir durum. Mekik ticareti
uzerine yapilan bagka bir akademik ¢ahsma da, 1995'te Istanbul'da bavul tu-
ristleriyle bir anket yapan Frans:z sosyal bilimci Blacher’in aragtirmasi (1996).
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Sonug olarak, her ne kadar Trabzonlular bavul ticaretinin
Turkiye'de ilk kez sehirlerinde baslamis olmasiyla 6vunseler
de, birka¢ y1l suren karh bir donemden sonra, Trabzon, gevre
bolgelerden gelen ¢elnoklarla yetinmek zorunda kalmis du-
rumda. Hem Gurcistan, Ermenistan, Azerbaycan ve Giney
Rusya'dan kara veya denizyoluyla gelen turistlerin alm gucu
daha dugik, hem de s6z konusu bolgelerdeki i¢ savas kosulla-
r1, mekik ticaretine ket vuruyor. Ornegin alan arastirmami
yaptigim donemde Abhazyallar ve Cegenler, bu yuzden piya-
sadan ellerini ¢ekmis durumdayd.

Trabzon'un baslangi¢ta umut vaat etmesine ragmen neden
Laleli’'nin gerisinde kaldigim tam olarak anlayabilmek i¢in, aga-
gidaki kisimda Laleli semtini Istanbul i¢inde ve bagka diinya
kentlerine kiyasla 6zgun kilan nitelikler uzerinde duracagim.

Kavramsal ¢ergeve

Laleli'nin 6zgunlaga, uluslarotesi mal ve insan akiglarimin ke-
sisme noktasinda yer almasindan kaynaklamyor. Semti bir
kentsel mekan olarak anlamlandirmaya ¢ahgirken, daha once
kurdugum kavramsal ¢er¢evenin igine oturtacagim. Bavul tica-
reti icindeki akiglari, ginamuzdeki kiresel ¢okuluslu sermaye
hareketleri (kars: piyasa) ve s6z konusu akislarin kesigstigi dun-
ya kentleri yazinlan i¢inde kavramlagtiramayiz. Canka Laleli,
Braudel'in piyasa diye tammladig duzeydeki akislar uzaminn
kesisme noktalarindan biridir. Bu nedenle, dunya kentleri,
uluslarotesi nufus hareketleri ve simir alanlarina iligkin yazinla-
n elestirel bir suzgecten gegirerek, Laleli’yi tamimlamak ama-
ciyla “kentsel sinir alanlan” kavramin ortaya atacagim.

Diinya kenti kavrami

Ekonomik kuresellesme tartigmalan iginde ortaya atilan
dinya kenti ya da kuresel kent (global city) kavrami, uluslara-
rasl para, sermaye, bilgi ve mal akislarimin bir araya geldigi
metropollerin ozelliklerini ve dunya ekonomisi ig¢indeki rolle-
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rini irdeler. Dunya kentleri, ¢okuluslu sirketlerin yonetim
merkezlerinin, kiresel ulasim ve telekomunikasyon aglarinin,
uretici hizmetlerinin, finans piyasalarinin ve uluslararasi gog-
menlerin yogun olarak bir araya geldikleri metropoller olarak
tamimlanir (6rnegin bkz. Friedmann 1986; Sassen 1991; Knox
ve Taylor 1995; Abu-Lughod 1999). Bu haliyle kiresel kentler,
global hizmet, mal ve para aglarimin kesisme noktalandir ve
icinde bulunduklan bolgedeki ekonomik faaliyetlerin bu aga
baglanmas islevini yerine getirirler. Bolgesel faaliyetlerin ku-
resel 6nem derecesine gore, dinya kentleri arasinda da bir hi-
yerarsi mevcuttur (Castells 1996: 380). Bilisim ve telekomini-
kasyon teknolojileri hem para, mal ve sermaye akiglanm hiz-
landinr, hem de bu teknolojilerin yogun oldugu kentlerin ku-
resel aglar icinde avantajh bir konuma gelmesini saglar.

Peki ya diinya kentleri yazini, ¢okuluslu sermaye, para, bilgi
ve mal akislan disinda kalan kentsel ekonomik suregler hak-
kinda ne ongoriayor? Sassen, New York ornegini temel aldig
¢alismasinda ekonomik kuresellesme sturecinde bir¢ok faaliye-
tin kentsel ekonominin “merkezinden” kap: disan edildigini
ve degersizlestirildigini, ama bu faaliyetlerin yine de dunya
kentinin ekonomisine eklemlendigini anlatir. Bu “marjinalles-
mig” kesimde, yabanc1 gogmenlerin istihdam edildigi kayitdis:
sektor yer alir (1996 ve 2000). Ama Sassen i¢in dunya kentini
tamimlayan asli unsur, ¢okuluslu sermayenin faaliyetleridir.
Daha da ileri giden Castells, kiresel aglarin disinda kalan cog-
rafyanin, agin isleyisi tuzerinde bir etkisi olmadigini, ¢unkua bu
marjinal alanlarin bilgi akis1 aglan disinda kaldigim savlar
(1996). Lash ve Urry de benzer sekilde, dinya kentlerinin
olusturdugu agin otesinde bir “kara delik” oldugundan so6z
eder (1994). Dunya kentlerinin boyle kavramlagtirilmasi, go-
raldagu gibi sadece ¢okuluslu sirketlerin denetimindeki ser-
maye, para ve mal akislarina odakhdr.

Benim buradaki amacim, metropollerin kuresellesme igin-
deki konumlan ve islevleri hakkinda, ¢okuluslu sermayenin
dayatmalarinin otesine giden, daha kapsayic bir gergeve olus-
turmak. Oncelikle sunu s6ylemeliyim ki, uluslarétesi akiglarin
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yegane kanalinin bilisim ve ulagtirma teknolojileri olmadigim
dusunayorum. Bizatihi insanlarin simr asin hareketlilikleri,
mallarin ve hatta diusunce ve moda akimlarinin bir yerden
bagka bir yere tasinmasinda rol oynarlar, bu akislar. Gunu-
muzde insanlarin uluslararasi hareketliligini artiran ana unsur
havayoluyla seyahatin ve iletisimin (telefon gibi) ucuzlagmasi
ve kolaylagmasi olsa da, insan akiglarin, ileri teknolojilerin
dogrudan olanakh kildigy akislardan ayirt etmeliyiz.

Uzerinde durulmasi gereken diger nokta ise, yukaridaki ta-
nmima gore kuresel kent olmayan metropollerin uluslarotesi
baglantilarim kavramamiza yarayacak bir gerceve olusturma
geregidir. Friedmann, Sassen veya Castells’in tamimlarina gore
dinya kenti (veya kiresel kent) olmayan, ama yine de 6nemli
uluslarétesi baglantilar1 bulunan metropolleri betimlemek i¢in
“kuresellesmis kent” diye bir terim ortaya atmak istiyorum.
Boyle kentler, ¢okuluslu sirketlerin sermaye ve para akiglan-
nin disinda kalan bazi mal, para ve insan akislarinin kesisme
noktas olabilirler. S6z konusu kentler, ¢okuluslu sermayenin
kontrol ve komuta islevlerine de sahip degildirler. Bu metro-
pollerde uluslarotesi bazi akiglarin kesismesi igin, ileri bilisim
teknolojilerinden mutegekkil bir altyap: bulunmasi sart degil-
dir. Dedigim gibi, mal ve para akislanm nufus hareketleri yon-
lendiriyor olabilir. Laleli'’yi anlamaya ¢ahsirken, boyle bir ¢er-
ceve kullanacagim. Kuresellesmis bir kent olan Istanbul'da yer
alan Laleli, insan, para ve mal akislarinin ve moda akimlarimin
kesistigi, ancak g¢okuluslu sermayenin akiglar mekaninin ge-
nelde disinda kalan bir noktadir.

Uluslarétesi insan akiglari

Oncelikle, karsi piyasa duzeyinin diginda kalan bu insan
akislarimin gunumuzdeki 6nemini ele alalim. Bir¢ok gozlemci,
kuresellesme ¢aginda sadece sermaye ve mallarin degil, insan-
larin da uluslararas: sinirlann 6tesinde hareketlilik kazandigim
vurguluyor. Bu ¢ercevede, uluslarotesi go¢ adi altinda yeni bir
yazin olusuyor. Bu gercevede yazan yazarlar, ekonomik ve kul-
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“Ipek Yolu"nda ticaret: Trabzon'da bavul turistlerine y6nelik turizm ve ticaret gir-
keti.

turel kuresellesmeyi hizlandiran bilisim teknolojilerinin, aym
zamanda insanlann uluslarotesi iliski aglan kurmasini veya va-
rolanlan guglendirmesini olanakh kildigim vurguluyorlar. Or-
negin, sadece sermayenin degil, bireylerin ve gruplarin da dun-
ya ekonomisinin yapilan etrafinda uluslarétesi sosyal iliskiler
ve aglar kurabildigi savlaniyor (Portes 1996; Portes v.d. 1999;
Guarnizo ve Smith 1998; Portes 2001; Vertovec 2001).

ABD'de bu gercevede yapilan arastirmalar, genelde Meksika
ve Orta Amerika'dan gelen gocmenlerin yerlestikleri kentler ile
kendi memleketleri arasinda kurduklan iligki aglan uzerinde
duruyor (6rnegin Davis 1999; Basch v.d. 1994; Portes v.d.
1999). Bu baglamda, siyasi aglar ve mal akiglarinin yanu sira, in-
sanlann yasam stratejilerinin de uluslarétesi nitelik kazandigina
dikkat cekiliyor (Roberts v.d. 1999). Avrupa'da ise, Turkler'in ve
Kurtler'in Almanya ve Hollanda ile Turkiye arasinda simr asin
siyasi ve dini orgutlenmelerini inceleyen bir literatur olusuyor
(6rnegin Faist 2000; Ostergaard-Nielsen 2001). Bu arada, kaltu-
rel antropoloji gercevesindeki baz1 aragtirmalar da uluslarotesi
baglantilar azerinde duruyor. Ornegin Appadurai, ¢agimizda
hizlanan kuresel kaltarel akislarin, hareket halindeki insanlann,
teknolojilerin, paranin ve imajlann olusturdugu yapilardaki ki-
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rilmalardan kaynaklandigim belirtiyor (1996: 33-37, 49-50). In-
sanlar kendi memleketleriyle yagadiklan ulkeler arasinda gidip
gelirken, sadece mallan degil, fikirleri, imajlan ve tuketim ka-
hiplanm da bir yerden baska bir yere tagiyorlar (aynca bkz. Han-
nerz 1996).3 Bu surece sadece uluslararasi gog baghg altinda
bakmamak gerekir. Turizm ve bu kitabin konusunu olugturan
bavul ticareti de, mallar, fikirler ve imajlarin simr agin taginma-
sinda arac olabilir. Sonugta, insanlann sirlar otesi hareketlili-
gi, yeni kulturel olusumlann ortaya ¢ikmasina yol agabilir. Daha
once belirttigim gibi, bu akiglara ¢okuluslu sermaye hareketleri-
nin veya ileri bilisim teknolojilerinin on ayak olmasi gerekmez.
Mekik ticareti, ganumuzde uluslarétesi insan akislarinin il-
ging bir ornegini olusturuyor. Basindan beri anlattigim gibi, biza-
tihi bavul ticareti piyasasimin varhk nedeni, onbinlerce insanin
birtakim alkeler arasinda surekli mekik dokuyor olmasi. Daha
da onemlisi, bavul ticareti aglan, Kuzey Amerika ve Bat1 Avrupa
omeklerinde oldugu gibi aym kultara paylasan gogmen grupla-
rin faaliyetleri cercevesinde degil, farkh etnik gruplardan ve fark-
I milliyetten olan kisiler arasindaki iligkilerin tezgahinda doku-
nuyor. Benim iddiam, mekik ticareti ¢ercevesindeki insan akigla-
rinin kesisme noktalarini, Laleli gibi “kentsel simr alanlan”nin
olugturdugu yoninde. $imdi bu kavram agmaya ¢ahisayim.

Sinir alanlan

Kuzey Amerika, Avrupa ve Afrika'da uluslararasi simir bolgele-
ri izerine yapilan aragtirmalarda, ulusal sinirlann klasik islevleri-
nin, sinir alanlarinda (borderlands) yasanan kaulturel ve ekono-
mik etkilesim sonucunda zayifladig) ve hatta donasmekte oldu-
gu belirtiliyor.* Simir agin ekonomik iligkilerin artmasi, genelde

3 Ote yandan, ¢agimizda uluslararasi gogin yeni diyaspora cemaatlan yarattig)
ve s6z konusu topluluklann ulus-devlet, milliyet¢ilik ve ulusal/etnik kimlik
konusundaki verili tanimlan zorladig1 konusunda bir yazin da olusuyor. Bu
konudaki ¢alismalann 6nderligini Diaspora dergisi yapiyor (6rnegin bkz. To-
lélyan 1991 ve aymi sayidaki diger yazilar).

4 Bu konuda ekonomik bir yaklagim icin bkz. Ganster v.d. (1997). Antropolojik
bir yaklagim igin bkz. Wilson ve Donnan (1998).
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devletlerin simir denetiminin zayif olmasindan kaynaklamyor.
Ornegin, Afrika'min birgok bélgesinde uluslararasi ticaret kayit-
dis1. Bu baglamda, Afrika'da simir alanlan, fiziki bir engel olus-
turmak yerine, adeta insanlann, hayvanlann ve mallann dolag:-
mim saglayan kanallar gibi (Nugent ve Asiwaju 1996: 4-9, 11,
Nugent 1996; Griffiths 1996). Benzer sekilde, son on yilda Dogu
Avrupa'da yurtdis: seyahat serbestisi, birbirine komgsu tlkelerden
insanlara uluslararasi simirlan agip kiguk ticaret yaparak hayatla-
nm kazanma firsati vermis durumda (6rnegin Thuen 1999).

Siir asin hareketlilik, ekonomik firsatlar yaninda kualturel
etkilesimi de beraberinde getiriyor. Bu nokta, 6zellikle Meksi-
ka ile ABD arasindaki simir alanlanna iligkin yazinda vurgula-
miyor. Ornegin Gloria Anzaldua, sinirdag toplumlar arasindaki
muglak kultarel ve ekonomik bolgeyi tanimlamak i¢in simir
alam terimini kullamyor. Yazara gore, Meksika'dan ABD'ye ya-
sal ve yasadisi gog, bu simir alaminda “bir sinir kaltara, agun-
cu bir kultar” olusmasina yol agmis durumda. Bu sinir alanin-
da yer alan gruplar, cinsel, etnik, yasal ve ekonomik agidan
“normal” sayillan kahplan ihlal eden kigiler (1987: 11). S6z
konusu siir alaninda, Meksika ve ABD’nin kiltirel formlan
birbiriyle karg: karsiya geliyor ve yeni olusumlar yaratiyor (ay-
nca bkz. Gomez-Pena 1996: 67).

Yukarnida 6zetledigim perspektiften baktigimizda, sinir alan-
larinin sadece cografi kategoriler olmadigim gorayoruz. Cun-
ka siir alanlan, kiltirel, ekonomik ve sosyal olusumlarin
birbiriyle ¢atistif1 ve bu esnada yeni olusumlarin doéllendigi
mekanlar. Ashnda ganumuzde sinir alanlan, sadece fiziki ola-
rak uluslararas: simirlarin yer aldigy bolgelerde mevcut degil.
Sinirlardan uzakta, farkh uluslardan insanlarin bir araya geldi-
gi, mal ve kulturel imge akiglarimin kesistigi metropollerde de
kultarel ve ekonomik sinir alanlan olusabilir Bu tir mekan-

5 Benzer sekilde Rouse (1991), Meksika'dan ABD'ye go¢ eden koylulerin yerles-
tikleri (bir simir gehri olmayan) bir yerlesimde surdurdikleri hayat, bir simr
alanina benzetiyor. Simirlan sadece haritada bir ¢izgi degil, iki kaltaran karg
kargiya geldigi bir bolge olarak tamimlamas) agisindan benim buradaki savima
bir paralellik gésterse de, Rouse’un argiman, ashnda bu iki kaltar arasindaki
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lara “kentsel simr alanlar1” demeyi 6neriyorum. Kentsel sinir
alanlari, uluslarotesi insan akiglarimin kesistigi ve farkh sosyal
ve kaultarel pratiklerin dogdugu yerler. Kentsel sinir alanlarin-
daki gruplar, etnik, ekonomik ve cinsel boyutlan olan yeni bir
toplumsal mekan yaratabilirler. Ote yandan, kentsel sinir alan-
lan, bir sehirdeki farkh “ekonomilerin” kesistigi bir nokta ola-
bilir (Sassen 1996). Laleli, bu iki anlamda da -kayitdis: sektor-
le buyik. sermayenin ¢akistif1, go¢menlerle igportacilarin ve
kacak igcilerin, yerelle uluslarotesi olamn bir araya geldigi-
kentsel bir simir alan.

Istanbul iginde Laleli’'nin konumu

Kiiresellegmis bir kent olarak istanbul

1980’den bu yana Istanbul, ulusal sanayiinin 6nemli bir
merkezi olmanin 6tesine gegerek, uluslararas1 ekonomik ve
kulturel islevleri olan bir metropol haline geldi. Bu sire¢
icinde, ¢esitli sanayi ve hizmet kollarina (finans, emlak ve si-
gorta gibi) yapilan dis yatinmlar da hizla artt1.° Bunlara para-
lel olarak kentin goranamu degisirken, is merkezlerinin bu-
lundugu “kule”ler, bes yildizh oteller ve liks konut siteleri
mantar gibi ¢ogaldi. Istanbul'un, kiresel sermayenin Orta
Dogu, Balkanlar ve Karadeniz bélgesindeki faaliyetlerinin
kontrol ve komuta mekanizmalarinin konuglandigx bir kure-
sel kent olacag: seklindeki ongorinin (Keyder ve Oncu
1994) gerceklestigini soylemek zor goranayor (Keyder
1999b). Yine de, ginumuzde Istanbul, Turkiye ekonomisini
dunya ekonomisine eklemleyen kiresellesmis bir metropol
niteligi tagiyor.

Istanbul’'un kuresellesmis baglantilar,, haberlesme, ulasim,

aynmin ¢ok keskin oldugu yolunda. Halbuki ben, asagida gorulecegi gibi, simir
alanlannda apayn bir kultur olugtugunu iddia edecegim.

6 S6z konusu yatinmlann niteligi ve dagihmi konusunda bkz. Aksoy (1996) ve
Keyder (1999b).
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Trabzon’da Kafkas cumhuriyetlerine bilet satan bir tunzm ;lrketl Nanlar Gurcuce ve
Rusga.

bankacilik, vs. altyapis1 ve oteden beri sahip oldugu sanayi
merkezi niteligi, mekik ticareti aglan i¢inde onemli bir kesis-
me noktasi haline gelmesine katkida bulundu. Ornegin Istan-
bul'un Balkanlar ve Karadeniz havzasindaki en 6nemli hava ve
deniz yolu ulagim merkezlerinden birisi olmasi, bavul ticareti
icindeki rola agisindan buyuk 6nem tagiyor. 1990’larda Tarki-
ye ile ESB arasinda bavul ticaretinin hacmi yukselirken, Ata-
tark Havalimani’'mn C Terminali'ne inen ugaklarin hem sayisi,
hem de ugus menselerinin gesitliligi artt.. Bu artis, rakamlarda
(Tablo 7.3, 7.4 ve 7.5) gozlenebiliyor. Sibirya'dan, Rusya'nin
uzak dogusundan, Kafkasya ve Orta Asya cumhuriyetlerinden
charter seferleri duzenlenmeye baslad1.” Bu arada, normalde
batidan gelen gezi gemilerine ev sahipligi yapan Sal Pazari
Rihtimi, Rusya ve Ukrayna limanlarina bavul ticaretiyle mal
tasiyan eski Sovyet gemilerinin ugrak yeri oldu. Dordinca Bo-
lam’de belirttigim gibi, 1998'deki krizden sonra seferlerin sa-

7 1997 itibariyle, Ataturk Havaliman’'min her u¢ terminalini kullanan toplam
250 havayolu sirketi arasinda, ESB'den gelen 45 farkh charter sirketi bulunu-
yordu.
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TABLO 7.3
Atatiirk Havallmani C Terminall'nden
ESB Charter Sirketlerinin Tagidi§s Yolcu Sayis:

(Gelen ve giden)

1994 608.216

1995 810.230

1996 959.335

Kaynak: DHMI, 1997,
TABLO 7.4
Ikamet Ettikler! Olkelere GBre TUrklye'ye Giren Yabancilar

Yillar SSCB (BDT) Toplam
1988 21567 4265197
1989 37087 4516077
1990 222537 5397748
1991 722481 5552963
1992 1244593 7104065
1993 1171786 6525202
1994 1511990 6695705
1995 1493508 7747389
1996 1619290 8536778
1997 1556579 9712510
1998 1299714 9431280
1999 1052579 7485308
2000 1380731 10428153
2001 1431190 11619909

Kaynak: Devlet Istatistik Enstitasa, 1997, 2002.

yist bir hayli dasta; ancak yine de Karakoy Vapur Iskelesi'ne
yanagirken, Sali Pazar1 Rihtimi'na demirlemis pash Rus gemi-
lerini gormek hala mamkuan.

Ozetlemek gerekirse, bolgede Istanbul'un hava ve deniz yo-
lu ulagimindaki merkezi konumu ve Turkiye’nin imalat kapa-
sitesinin yaklasik yarisinin Marmara bolgesinde yer ahiyor olu-
su, bavul ticaretinin ulkemizdeki adresinin haliyle Istanbul ol-
masim gerektirdi. Ancak “iyi ama niye Laleli?” diye sordugu-
muzda, kiresellesmis Istanbul'un niteliklerinden oteye gitme-
miz gerekiyor. Bu soruyu yamitlayabilmek i¢in, Laleli'de kesi-
sen ve bu semti 6zgun kilan akiglara bir goz atalim.
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TABLO 7.5
2001 Yih Dig Hat Yolcu Trafi§inin Milliyetiere G3re Dagilin
(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

g 3 E 5 g 5 $
S 5 c T £ k- € g
L - —

N S T N - AN ST S R N O O N

] = = I~
Millye ] § 5 & 3 s & 3 8 5 3 & B &3 F : & 5 5 B
ABD 93.867 93.867
Almanya 714.020 2.471.732 342927 224586 296902 91.668 2 68864 10 450 2552 2798 4.216.51
Amavutiuk 17.889 958 18.847
Avustralya 2366 551 . 2917
Avsturya 90905 241338 16.033 47930 23687 5T 1120 426.785
Azerbaycan 56306 2537 6384 316 2973 68.516
BAE 89309 . 89308
Belgika 82166 32130 37559 33.79 25258 210.842
Bosna Hersek 2.792 128 21920
Botsvana 2 2
Bulgarstan 1970 3866 3 1140 378 1357
Cezayir 40224 40.224
Gek Cum. UM 61.641 450 5.664 102.527
Gin 107 107
Danimarka 28581 210.3% 12.030 53.418 304.425
Ermenistan 6.959 490 137 17.586
Estonya 4 4208 2812 604 1.758
Finlandiya 20 68204 20266 3 88.470
Fransa 173870 63312 T9.484 157  45.067 362.890
GAfrika 7 148 12 13
Gambia 1263 1.263
Gurcistan 999 999
Hirvatistan 264 264
Hollanda 154361 114.131 43697 1.013 118953 51.734 483.889
Hong Kong 318 EIRT
Ingiltere 213442 179.511 70717 727174 257934 1.448.778
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2001 Yih Dis Hat Yolcu Trafiginin Milliyetlere Gére Dagilirm

TABLO 7.5 (devam)

(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

g : & < o 8§ s
] S c 3 ® I = @ : -

¥ 2 0§ § OE 3 E : t 3 2§ 3 s« 3 0§

§ g 5§ § 8§ 8 8 § g ¢ 2 8 3 & e & & E % k-
Milliyeti T I < & 8 F £ X & 2 & § &5 & 2 £ L & & 3
Iran 42067 12.128 54.195
Idanda 17 6312 6.329
Ispanya 65.176 7 65.183
lsrail 45.757  13.673 690 34033 1.665 95.818
lsveg 50 100.843 mm 20730 122.000
bvigre 177427 94932 62281 1431 1414 3272 26 340.783
halya 192418 56325 4382 4831 2416 6.017 266389
lzlanda 24 2189 3213
Katar 1.969 1.969
Kazakistan 2808 7.162 1818 2.45 5.992 47256
Kirgzstan 10.903 3.452 14355
Kuveyt 5an 5372
latviya 21269 291 198 24438
Libya 37.748 37.748
Litvanya 8 10.459 39504 1099 27 17.747
Liibnan 20.444 20444
Lisksemburg 5 6184 6.189
Maarstan 39.214 18.798 2545 60.557
Makedonya 16.963 119.677 2385 139.025
Malezya 2591 2591
Matta 11.693 213 11.906
Msir 51.579 2.156 340 108 . 5.581 59.764
Moldavya 25889 3743 47 289 13.783 124 44306
Moldova 2 3683 98 1.515 5298
Nijerya 9 9
Norveg 54 95/5 4062 13.691




6ET

2001 Yil Dig Hat Yolcu Trafi§inin Milliyetlere Gére Dagilirmi

TABLO 7.5 (devam)

(Ton - Gelen ve giden - Posta ve bagaj dahil)

g 3 ~ < [

g€ = ] 3 g S g s g

= ® -] -3 S 3 c e £ = € 2 - . &

r = I 3 . <
Miliyet I § <« & &8 § & 3T & & & & & & & & ¢ &8 &8 ¢
Ozbekistan 26958 240 27.198
Pakistan 2 Q
Polonya 24864 124209 2545 13.615 165.233
Portekiz 860 a7 1.687
Romanya 54224 18702 160 5.560 78.646
Rusya Fed. 566.705 754.122 11.109  1.561 75.057 18.729 10.737 326 48.517 1.759 1.488.622
5.Arabistan 101894 2399 5601 34759 144,653
Singapur 60.032 60.032
Slovakya 246 16303 4079 3.095 2.3
Slovenya 76.913 4933 81.846
Sudan 3449 3.449
Suriye 12572 1572
Tadkistan 664 664
Tunus 41632 41,632
Tarkiye 4.945.188 3.696.181 762.996 714.685 507.833 462420 32290 176.140 4870 9.883 16450 5648 36.493 30958 4987 28746 2554 11.438.322
Tarkmenistan 34914 M 35.187
Ukrayna 106.481 51.788 6219 1416 198 14.634 180.736
Urdon 20909 1978 5289 5253 597 34.026
Yeni Zelanda 602 602
Yugaslavya 13.665 3443 3700 8.404 83869 38.081
Yunanistan 79534 28667 15073 8974 26.163 13.387 3.868 175.666
Yy 9 2687 26%
Toplam 8827.732 8.638.6341.483.6271.052.3021.978.7491.038.039  47.199 245330 4870 14.129 97.253 16450 7.407 37.067 137 33510 4987 32664 2554 23.562.640

Kaynak: DHMI Istatistik Yillig1 2001, 5.138-139.




Insan akiglarinin kesistigi nokta olarak Laleli

Daha onceki bolimlerde degindigim gibi, 1980’lerde Lale-
li'de bavul turizmine yénelik olarak magaza agan ilk grup,
Bosnak go¢men ailelerin ¢ocuklariydi. Bu ilk girisimcilerin
avantajl, Slav dillerini konugabilmeleri, boylelikle Dogu Avru-
pa'dan gelen turistlerle iletisim kurabilmeleriydi. Ancak
1990’larda Laleli'de yasanan magaza patlamasinin sebepleri
farkhiydi. Bu donemde Laleli piyasasim sekillendiren iki nifus
hareketinden s6z etmek mumkin: Yaklasik 200.000 Turk’an
Bulgaristan’dan 1989-90'da go¢ etmesi (Vasileva 1992) ve
1990’larda Gineydogu Bolgesi'nden Kurtler'in zorunlu i¢ go-
¢unin yogunlagsmasi. Turkiye'ye gelen Bulgaristan Turkleri'ne
vatandashk haklan verilmigti. Egitimi olanlar kendi meslekle-
rinde is bulurken, bir¢ok gogmen de kayitdisi sektorde bir yer
edinmeye ¢ahsti. Pek ¢ok kisi, Rusca bilmeleri sayesinde, Lale-
li'de ¢evirmen, tezgahtar veya tur operatoru gibi isler buldu.
Azeriler ve savastan kacan Bognaklar gibi daha ufak gruplar da
semtte cevirmenlik ve tezgahtarlik yapanlar arasinda yer ah-
yorlar; ancak en buayak grubu kuskusuz Bulgaristan go¢men-
leri olugturuyor. Bulgaristan gogmenlerinin bazilari, sonradan
kendi magazalarim agabilmigler.

Laleli'ye farkh dil becerileri sayesinde girmis olan baska
gruplar da var. Anadili Arap¢a olan Mardinliler ve Hatayhlar
ile bir grup Irakh Tarkmen, 1980'lerde Kuzey Afrika ve Korfez
ulkelerinden bavul ticaretinin yogun oldugu donemde Lale-
li'ye girmigler ve 1990’larda Ruslarin gelmesinden sonra da is-
lerini sardirmusler. Ornegin Ruslar'a yonelik ¢aligan en ba-
yuk seyahat acentelerinden birinin kurucusu, 1980’lerde Arap
turistlere rehberlik yaparak Laleli'ye giren Mardinli Arap ko-
kenli bir kisiydi. Koska Caddesi'ndeki bir pasajdaki dukkanla-
rin ¢ogunu, Irakh Turkmenler igletiyordu. Kapah Cargi'da sar-
rafhktan gelme bazi Suryaniler'in de Laleli’de deri giyim satis:
ve sarraflikla ugrastig) gozleniyordu.

Laleli girisimcileri arasinda sayica en buyuk etnik grubu ise
Kurtler olugturuyor. Suriye ve Iran sinirlarina yakin ilgelerden
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Trabzon’da “Avrasya Pazari"nda ¢alisan Gurcu pazarci kadinlar.

gelenler, Laleli'de ¢ok ise yarayan bir deneyime sahipler. Orne-
gin Dogubayazithlar'in bir¢ogu, eskiden Iran’la sinir ticareti ve
kagakgilikla ugragirlarmig.® 1990’larin baginda Iran’la sinir ti-
caretinin buyuk 6l¢ide azalmasindan sonra Istanbul’a gog
edenler, Laleli'nin ve Sali Pazar’'nin kayitdis: ticaret ortaminda
kolayca kendilerine bir yer edinebilmigler. Dogubayazith bir
magaza sahibinin bana anlattig) gibi, “Gamrikle ugrasmak ko-
nusunda zaten tecrubelilermis.” Isin ilging yani, piyasanin 6n-
cileri olan Bognaklar'in da benzer bir t..crubeye sahip olmala-
1. Serbest piyasada doviz islemlerinin yasak oldugu 1970’lerde
Dogu Avrupal turistlerle Beyazit'ta aligveris yapan Bognaklar,
aslinda yasadis1 bir alanda faaliyet gosteriyorlardi. Bu yizden
de -basindan beri bavul ticaretinin icinde olan Bosnak bir isa-
daminin bana dedigi gibi- muhacirler “polis dayagina ahgikt1.”

Ancak yukarida da belirttigim gibi Laleli'de ¢ogunlukta olan
girisimciler, karaborsacilik ve kagak¢ilik deneyimi olan bu

8 1980'lere kadar, Iran ve Suriye simrlannda kagak¢ihk yaygindi. 1979'da Iran’la
yapilan bir anlagma, Bati Azerbaycan vilayetiyle Agn arasinda sinir ticaretini
serbest birakt. Suriye’yle yapilan bir anlagmayla da, Hatay ve Gaziantep’ten bu
ulkeye sinir ticareti yapilmaya baglandi. Sinir ticaretinin belirli sinir kapilann-
dan denetlenmesiyle, kagak¢iigin engellenmesi amaglaniyordu. Ancak yine de,
Irak, Iran ve Suriye uzerinden kagak sinir ticareti guinumuze kadar énemini
korudu.
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gruplar degil, Gineydogu’dan son on yil iginde zorunlu gogle
Istanbul’a gelmis olan Kurtler.? Laleli'ye gelen go¢menlerin
yoksul olanlari, hamallik veya isportacilikta sanslarim dene-
migler, biraz sermayesi olanlar ise magaza agmiglardi. Ornegin
Tuncelili magaza sahibi Mustafa, eskiden mandiracilik yapug-
m anlatt. Guneydogu'da savas yuzinden hayvancihigin ¢ok-
mesi uzerine igini birakmak zorunda kalmusg, elindeki parayla
once bir hazir giyim magazas1 agmis, sonra da bir lokanta sa-
tin almist1. Benzer sekilde, Tatvan'dan ailece go¢ etmek zorun-
da kalan bir ailenin damad, eskiden Bitlis'te muteahhitlik ya-
pan kaymnpederinin yardimiyla Laleli'de dukkan agmis, ancak
isleri iyi gitmeyince 1997'de iflas etmisti. Bunlara benzer pek
cok ornek verilebilir. Kayitdisihk yazanden igletme sayisinin
bile belli olmadigy Laleli'deki Kurt girisimcilerin sayis1 konu-
sunda bir tahmin yaratmek ¢ok zor. Ancak piyasay: takip
eden bankac1 ve emlak¢1 gibi kisiler, buyuk seyahat acenteleri
ve Eminonu belediyesi yetkilileri, Laleli'de baglangigtan itiba-
ren Kaurtler'in en buyuk grubu olusturdugunu. sdylayorlardi.
Benim gozlemlerim de aymi dogrultudaydi.

Laleli'deki baz1 buytuk magaza sahipleri ve toptancilar, gog-
men girisimcilere tepeden bakiyorlar ve “koyden gelip,” “ko-
yun ve tarlalarim satarak” sermaye yaptiklarim séylayorlardi.
Bazen bu tepeden bakmanin, suglamaya donustaga de oluyor-
du. Bavul ticaretindeki dususten yakinan baz1 kisilerden, “La-
leli'yi Dogulular batirdi” gibi iddialar1 duydum. Bazilari, Lale-
li'nin kayitdigihktan kurtulamamasini, esnafin “koylalagiane”
veya “Dogudan gelmis olmasina” baglyordu. Ornegin Lale-
li'deki bir pasajin sahibi, “Dogulular”in ¢ogunlukta olmasini
soyle agikliyordu: “Bu cahil cesaretidir. Bir insanin yasadis1 ¢a-
lismasi i¢in cahil olmasi lazim. Mesela ben Laleli'de [esnaf ola-
rak] tutunamazdim. Her seyi yasal yapardim; sonra da burada-
ki esnafla rekabet edemezdim. Ama zaten, Laleli yasal yollar-
dan isleyemezdi.” S6z konusu kisinin yasallikla kastettigi, La-

9 1980’lerin ikinci yansindan itibaren koylerin bogaltilmasi veya yakilmas: yu-
zinden yasanan zorunlu i¢ go¢ konusunda bkz. Kirisci (1998), Insan Haklar
Vakh (tarihsiz) ve Frelick (1999).
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leli'de butuan ticaretin kayitsiz yapiliyor olmasi ve vergi kagiril-
masiydi.

Ya Kurtler, kendileri hakkindaki bu 6nyarg) hakkinda ne
dusunuyorlardi? Koska Caddesi'nde tezgahi olan Diyarbakirh
bir seyyar satici, “Dogulularla” ilgili su¢lamalara ¢ok kiziyor-
du, bu konudaki soruma su sozlerle cevap verdi: “Laleli'yi ba-
tiran biz degiliz. Aksine Laleli'yi biz kurduk. Herkesten 6nce
burada biz vardik.” Bu saptama, aslinda Laleli'nin uluslarotesi
bir pazaryeri olarak tagidig1 nitelikler hakkinda bize onemli
ipuglan veriyor. Bavul ticareti piyasasi, birka¢ yl icinde
ESB'den onbinlerce insanin alisveris i¢in Istanbul'a bir anda
akin etmesiyle olustu. Laleli'de magaza agan Kurtler, Istan-
bul'da yerlesik esnafin bu pazan ciddiye almadig1 o donemde
celnoklarla ahgverige basladilar. Yeni go¢gmenlerin baska bir
yerde degil de Laleli'de sanslanm denemelerinin asil nedenle-
rinden birisi, bagka seceneklerinin olmayisiydl. Sermaye sahi-
bi olmayanlann, vasifh is¢i olmayanlann, egitim duazeyi dasuk
olanlarin o donemde bagka bir ig bulmalar zordu. Aslinda ay-
n husus, sadece zorunlu gogle Istanbul'a gelen Kaurtler igin
degil, Bulgaristan gogmenleri i¢in de gegerli. Laleli'nin kayitdi-
s1 olmasi ve bu pazan duzenleyen bir kurum bulunmamasi pi-
yasaya girisi kolaylastinyordu. Binlerce insan, Rus¢a ¢evirmen,
tezgahtar, tasiyicl, seyyar satici veya enformel girisimci olarak
is bulabildi.

Ashnda Laleli, sadece Turkiye tarafinda degil ESB'den ge-
lenler agisindan da formel ucretli emek ve formel girisimcilik
firsatlanndan diglanan kisileri bir araya getiren bir pazaryeri-
dir. Bir yanda, Kirt ve Balkan go¢meni esnaf ve saticilar, Istan-
bul'da “formel” ekonominin kiyisinda faaliyet gosteriyorlardi.
Diger yanda ise, Laleli’ye gelen ¢ogunlugu kadin olan ¢elnok-
lar, ucretli emek olanaklanndan dislanmig, Sovyetler Birligi yi-

10 Buradaki savim, Kurt go¢menlerin is bulabildigi tek pazann Laleli oldugu de-
gil. Kurtler, Istanbul’'un kayitdisi ekonomisinin baska sektorlerinde de ¢ogun-
luktalar. Enformel sektérin kente yeni go¢ etmis vasifsiz iggilere is imkam
sagladig, kayitdigi ekonomi yazininin ta bagindan beri vurguladig: bir nokta
(6rnegin bkz. Hart 1973). Benim burada savundugum husus, asagida Laleli'yi
bir kentsel siir olarak tasvir ederken ortaya gikacak.
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kildiktan sonra olugan 6zel sektorde de kendilerine girisimci
olarak yer bulamamis kisilerdi. Ekonomik olarak marjinalles-
mis bu iki grubun Laleli'de bir araya gelmesi, yani iki farkh in-
san akisinin kesismesi, 6zgin ekonomik ve kultarel pratikle-
rin ortaya ¢ikmasina yol agti. Laleli'nin 6zginlagunu kavraya-
bilmek igin, semtin kentsel simir alam olarak tagidig nitelikle-
re bakalim.

Kentsel sinur alani olarak Laleli

Laleli'de, piyasa ekonomisi dizeyindeki insan, mal, imge ve
para akislan kesisiyor. Bu haliyle semt, hem kulturel, hem de
ekonomik agidan kentsel bir sinir alani olusturuyor. $imdi bu
sinir alaninin bu iki vechesini ayr1 ayn irdelemeye ¢alisacagim.

Kaltarel sinir alani

Hemen hemen tamami erkek olan esnafla, ¢gogunlugu kadin
olan ¢elnoklar, satic1 ve alici olarak Laleli'de kars: kargiya geli-
yorlar. lki grubun da kayitdisi ekonomiye olan aginaliklari, bu
pazaryerine 6zel bir nitelik veriyor. Laleli'ye baktigimizda bir
yandan, alicilarin ve saticilarin degisik kimliklerinin ve dene-
yimlerinin, 6zgun bir “pazar kultara” yarattigim gérayoruz.
Demin belirttigim gibi, kayitdisilik ve devletin denetimi digin-
da faaliyet gosterme becerisi, bu pazar kultaranun 6nemli
ozellikleri olarak her iki grupta da kendini gosteriyor. Yukari-
da, Bognaklar'in ve Dogu Bayazitlilar'in bu tecrubelerinden
bahsetmistim. Mekik tuccarlar igin ise bu deneyimin iki farkh
kaynag1 bulunuyor: Bugtnun girisimcilerinin Sovyet done-
minde ikinci ekonomi i¢inde 6grendikleri davrams kaliplari ve
ESB'deki ekonomik ge¢is doneminin o6zellikleri.

Birinci unsura, 6nceki bolimlerde deginmistim. Rusya'da
ozellikle kadinlar, Sovyet doneminden beri enformel kogullar-
da islerini yurutmeye ¢alisiyorlardl. Cunkua kadinlar, “ikinci
ekonomi” i¢inde yoklugu ¢ekilen tiketim mallarina ulasabil-
mek igin enformel iligki aglan kurmaya ve mal ve hizmet taka-
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Karakéy: Sah azan Rihtim’'na gelen bavul turistlerine yénelik Rusga bir reklam:
“Ddnya Kalitesinde Temizlik Malzemeleri, Gala, Alfa.”

sina ahsiklardi. Gegis donemi ekonomisine gelince; son on yil-
dir hem kadinlar hem de erkekler, girisimcilige soyunduklan
andan itibaren, yazih s6zlesmelerin anlamsiz oldugu, vergi ka-
¢irmanin, rusvetin ve yolsuzlugun yaygin oldugu bir ortamda
faaliyet gosteriyorlar (Bruno 1997: 71). Iste bu nedenlerle, aym
Laleli esnafi gibi mekik tuccarlar da yasal dizenlemelerin kiyr-
sinda ¢alismak konusunda deneyim sahibiler. Dolayisiyla, bu
iki grubun bir araya geldigi Laleli’nin, ticaret kaltara agisindan
bir sinir alani niteligine sahip oldugunu iddia ediyorum.

Ote yandan, esnafin erkek, mekik ticcarlarinin ¢ogunun ise
kadin olmas: da, uluslarotesi bu pazarin sinir alani niteligine
katkida bulunuyor. Bagka bir deyisle, Laleli aym zamanda cin-
sel bir simir alam. Laleli 1990’larda “Rus” kadinlarin fahiselik
yaptig1 bir bolge olarak nam saldi Magazin medyasi sik sik,
kadin bavul turistlerini hem ticaret yapan, hem de cinsel hiz-
metlerini pazarlayan kisiler olarak resmetti. Gergekte bavul ti-
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careti ve fuhus, hem fiziki mekan, hem de aktérleri agisindan
konumlan farkh olan faaliyetler. Laleli bavul ticaretine hizmet
ederken, fuhus Aksaray ve Kumkap: gibi bolgelerde mevcut.
Fakat yine de medyanin yarattig) Laleli imaji ve ginun her sa-
atinde agik tenli- sansin, agik giyimli kadinlarin varhigy, bu
semti simgesel olarak Istanbul'un baska bolgelerinden ayrt
ediyor. ‘

Laleli’ye tezgahtar veya hamal olarak is bulmaya gelen geng
erkekler, aym zamanda hizh bir gece hayat1 yasayacaklarim da
dugsanuyorlar. Semtteki eczanelerin vitrinlerinde, AIDS tehli-
kesine kars1 uyanda bulunan afisler asihi. Ordu Caddesi’'ndeki
iki gazete bayiinden birinde, pornografi dergileri digaridaki
raflarda, ganluk gazetelerse bufenin iginde sergileniyor! Aksa-
ray'daki “gece” kulupleri, 24 saat ¢alisiyor. Kadin mekik tuc-
carlan, Laleli sokaklarinda erkekler tarafindan rahatsiz edil-
mekten ve sikigtirilmaktan ¢ok sikayetgiler. 1997°de yaptigim
ankette de, 2001 yazinda yaptigim mulakatlarda da kadin ¢el-
noklar, sokaktaki erkeklerin ve hatta dukkanlarina girdikleri
bazi isletmecilerin kendilerine sarkintiik yapmasindan yakin-
dilar. Esnaf da bu durumu kabul ediyor. Hatta bazilar1 -mesela
Laleli Sanayici ve lsadamlar1 Dernegi- 1998'den sonra bavul
turistlerinin sayisinin azalmasini, baz1 “kultarsiaz” erkeklerin
kadinlara sarkintihk yapmasina ve o yizden ¢elnoklann ayag-
nin kesilmesine baghyor. Laleli'de dolasan erkeklerin ve hatta
polisin bile kadin ticcarlara fahise goziyle baktigindan sika-
yet ediyorlar. Ornegin, polis memurlarinin bazen otomobil
durdurup, esnafin yanindaki kadin arkadasini fahiselikle sug-
lay1p rusvet istediklerine dair hikayeler, Laleli'de erkeklerden
sik sik duydugum bir yakinmayd. Sikayetlere ragmen, kadin
¢elnoklar esnafla iliskilerinin gercgevesini kendilerinin belirle-
diklerini ve eger istemedikleri bir hareket gelirse, o kisiyle
ahgverisi kestiklerini soylayorlardi. Diger bir deyisle, erkekle-
rin sarkintihik etmesi, kamimca bavul ticaretine ket vuran bir
mesele degil. Asil neden, bu kitapta agiklamaya ¢ahistigim ku-
resel ve yerel ekonomik kogullar.

Ancak Laleli'de kadinlarla erkekler arasindaki iliskileri, bir
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asilma-sayg1 gosterme zithg ya da medyanin yaptig: gibi hem
fuhug-hem ticaret ¢ergevesinde degerlendirmek ¢ok yanhs
olur. Cunku erkek saticilarla kadin alicilar arasinda, bu sekil-
de basite indirgenemeyecek nitelikte sosyal iligkiler kurulu-
yor. Baz1 magaza sahipleri, “Rus” kadinlann guazelligine 6vga-
ler dazayor; bazilari, “Rus” sevgilileri oldugunu teslim ediyor.
Esnaf aym zamanda, kadin ¢elnoklarin ¢aligkanliklarina ve
enerjilerine de hayran. “Rus” sevgilisi olan bir magaza sahibi
bunu goyle ifade etti: “Rus kadinlan ¢ok ¢aligkan. Bizim ka-
dinlarimiz ise tembel. Ben bir Rus kadiniyla evlenmek istiyo-
rum.” Benzer sekilde, “bizim kadinlarimiz pasif, Ruslar ise ak-
tif,” yolundaki yorumlari, bir¢ok kez duydum. Laleli'deki er-
keklerin boyle disinmesine neden olan unsurlardan birisi,
Turkiye'de kadinlarin kayith isgucane katilim oraninin dasuk
olmas, ozellikle de kadin girisimci sayisinin azhg. Ama daha
onemli olan bir nokta var. Kendi esleri, anneleri veya kiz kar-
deslerinin ev isi yapmasi ve hatta enformel sektorde ¢aligma-
larim1 gozardi eden Laleli esnafi, “Rus” kadinlarin mutesebbis-
likleri ve ekonomik bagimsizliklarindan ¢ok etkileniyor! Lale-
li'ye mal ureten hazir giyim atolyelerinde genelde kayitdis: ka-
din emegi kullamldig: hatirlanacak olursa, erkeklerin gozlem-
lerindeki bu tek taraflilk daha da dikkat gekici hale geliyor.
Tabii bu ¢arpik yorumda, “Rus” kadinlarinin kamusal alanda-
ki goranurlagayle, Tark ve Kurt kadinlarimin 6zel alandaki
emeginin (hem ev isi, hem de konfeksiyon atolyelerine kayit-
dig1 parga bagi is yapmalarinin) gérinmez olusunun da bir et-
kisi var (White 1994).

Laleli'de ¢alisan bir¢ok erkegin yabanci kadinlara bakis ag1-
sinin bildik erkek egemen gergevede tanimlanmis oldugunu
soyleyebiliriz. A¢ik tenli sanisin kadinlarla “is ortag1” olmak,
arkadaghk etmek, birlikte yemege ¢ikmak, cinsel veya duygu-
sal iliski kurmak, pek ¢ok esnaf i¢in Laleli'nin asil ¢ekici yon-
lerinden birisidir. Bulgaristan'dan go¢men gelip, onceleri fab-
rika iscisiyken sonra tezgahtar olarak Laleli'ye gecen geng bir
erkek, bunu su sekilde ifade ediyordu: “Fabrikada kafeste gi-
biydim. Burada ise 6zgaram.” Cogu erkek i¢in, Laleli kimi za-
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man simgesel olarak, bazen de hakikaten, daha serbest bir or-
tam sunuyor. Kadir giyimi satan bir magazanin sahibi olan
Barig, bu gorusu tagiyordu. Ben kendisiyle konusurken, maga-
zasina uzun boylu ve alimh bir kadin girdi. Barig Ukraynal
kadini unla Amerikali aktris Demi Moore’a benzeterek, bana
sunlarn soyledi: “Rus kadinlar fazla serbest. Ruslar ¢ok guzel
bir irk. Bu durum Turk erkeklerini etkiliyor.”

Kadinlar i¢in de, Laleli'deki erkeklerle iligkileri bir sinir ala-
ninda yer aliyor. Baz1 kadinlar fahiselikle ticaret arasindaki si-
nir ¢izgisinde gidip geliyorlar. Bu hususla ilgili bir baska olgu
da, fahigelik niteliginde olmasa bile, yabanc1 kadinlarin Turk
ve Kurt erkeklerle kurduklan cinsel/duygusal iliskilerin, ge-
¢im stratejileri i¢inde yer almasi. Ornegin, Laleli'de kayitdigi
tezgahtar olarak ¢alisan bazi1 Ukraynali ve Moldovalh kadinlar,
gecinmek icin sevgililerinden para yardim ahyorlar. 2002 ya-
zinda konustugum iki geng kadin, evli sevgililerinin ge¢inme-
lerine yardima1 oldugunu, bu sayede kazandiklar1 paranin ¢o-
gunu biriktirebildiklerini anlattilar. Bu iki kadin, kendilerine
salt seks i¢in yaklasan “kotu niyetli” bazi magaza sahipleriyle,
“iyi insan” diye niteledikleri sevgilileri arasinda kesin bir ay-
rim yapiyordu.

Ote yandan, kimi ¢elnoklar igin isle agk veya seks arasindaki
sinir ¢izgisi, baz1 firsatlar da sunabiliyor. Yasal guvencelerin
olmadig1 ve kayitdisihgin hukum sardagua Laleli piyasasinda,
romantik iligkiler ve dostluklar, birbiriyle ticaret yapan kisiler
arasinda devambh is iligkileri kurulmasina katkida bulunuyor.
Onceki bolimde belirttigim gibi, bu durum, hem ¢elnoklarin
hem de esnafin igine yariyor. Mekik tuccarlar bu sayede arka-
daslarindan veya sevgililerinden kredili mal ahiyorlar; esnaf ise
kisisel iligkileri sayesinde devamli musteriler kazanmyor. Bu-
nunla birlikte, baz1 bavul turistlerinin serbest davranislarinin
ve cekiciliklerinin etkisi altinda kalan erkekler i¢in, musterile-
riyle cinsel/duygusal iliskiye girmek ekonomik bir risk de tagi-
yabilir. Ornegin deri magazasi sahibi geng bir esnaf, potansiyel
musterileriyle zaman zaman cinsel yakinlk igine girdigini an-
latt1 bana. Ama soyledigine gore, bu durum kendisi agisindan
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Trabzon: “Rus Mutfagi” Restorani. Yemek listesinin baginda bors gorbas: yer aliyor.

olumsuzdu: “O zaman ticarette taviz vermek zorunda kalabili-
yorum.” Cinsel cazibesine kapildig1 birisine ucuza veya veresi-
ye mal satmasi s6z konusu olabiliyordu.

Boyle durumlarin ne kadar yaygin oldugunu bilemiyorum.
Fakat, altim1 ¢izmek istedigim bir nokta var. Farkh kultuarlere
mensup olan kars1 cinsten ahcilar ve saticilar bir araya geldi-
ginde, guzellik, cinsel cazibe, ¢ahigkanhk, “aktiflik” gibi top-
lumsal cinsiyetle ilgili imgeler, birbirine karisabiliyor. Bu ko-
sullar altinda, kultirel ve cinsel bir sinir alaninda ekonomik
faaliyet gosteren bazi kadinlarin, Turkiyeli esnafin kafasindaki
cinsel imgelerini kendi avantajlarina kullandiklar: séylenebi-
lir. Diger bir deyisle, kendi ulkelerindeki olumsuz emek piya-
sasl kosullan yuzinden mekik ticaretine atilmak zorunda ka-
lan baz1 kadinlar, farkh bir ulkede farkh kulturlere mensup er-
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keklerle ticaret yaparken, bazen cinsel imajlan sayesinde eko-
nomik ¢ikar saglayabilirler.

Butin bunlara bakarak, Laleli'deki sinir alaninda bir “kamu
kultara” olustugunu soylemek yanhs olmaz herhalde.! Bir
pazaryeri olarak Laleli’nin kamu kultara, hem ekonomik faali-
yetlerin, hem de sosyal iligkilerin bir urinu. Yani bir yandan
kayitdisihk ve yasamin kiyisinda is yapmak, bir yandan da
farkh kulturlerden kadinlar ve erkekler arasindaki iligkiler ve
bunlarin olusturdugu Laleli imaji, bu semtin 6zguin bir kamu
kultarane sahip olmasina yol agmis durumda.

Farkli ekonomik dizeylerin kesisme noktasi olarak Laleli

Ote yandan kayitdisihik ve pazar faaliyetleri uzerinde yasal
denetimin olmays, Laleli'de sadece kulturel degil, ekonomik
anlamda da bir simir alam olusturuyor. Burada “simir alam” te-
rimini, Saskia Sassen’in kentsel ekonomilerin kesisme noktala-
rim anlatirken kullandigy “analitik sinir alan1” kavramindan
esinlenerek kullamyorum. Yazar, bir kuresel kent olarak New
York'u anlatirken, bayuk/gokuluslu sermayenin denetiminde-
ki kent ekonomisiyle marjinal faaliyetlerin (gogmenlerin istih-
dam edildigi enformel ekonomi) ¢akistig) noktay, analitik bir
sinir alam olarak niteliyor (Sassen 1996: 197, 185). Bu kavra-
m1 kullanmasinin nedeni, s6z konusu ¢akisma noktasinin bir
cizgi degil, bir satih, ya da bir alan oldugunu vurgulamak. Ki-
sacasl, Sassen'e gore kayitdisi ekonomik faaliyetlerle buyuk
sermayenin yonlendirdigi faaliyetler arasinda bir kopukluk
yok; tam aksine bu sinir alan, kentsel ekonominin temel bir
unsuru (Sassen 1998: 102).

Laleli’ye donersek, bence bu pazaryeri, Istanbul'un kuresel-
lesmis ekonomisiyle uluslarétesi bavul ticareti ag) arasindaki
simir alamin temsil ediyor. Bu kesisme iki bi¢imde yasamyor.

11 Burada kamu kultura kavramini, Sharon Zukin’in tammladigy sekliyle, insan-
larin sokakta, ahsveris yerlerinde ve kamu alanlannda kargilagmalan sirasin-
da olugturduklan kultarel pratikler butunua anlaminda kullamyorum (1995:
11, 190).
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Karg piyasada yer alan ekonomik aktorler, Laleli’deki kayitdi-
siliktan ve devlet denetimi yoklugundan yararlanarak, ESB ul-
kelerinde urunleri igin pazar yaratmay: hedefliyorlar. Bagka
bir ifadeyle, buyuk 6l¢ekli, markalagmig imalatgilar, Laleli'den
gecen mekik tuccarlan akisim bir kanal olarak kullanarak, o
pazarlara aranlerini sokuyorlar.

Ekonomik sinir alaninin diger veghesi ise, tescilli markala-
rin korsan ve taklit aretiminde kendini gosteriyor. Dorduncu
Bolum’den hatirlanacag gibi, sosyalizm ¢oktukten sonra ESB
ve Dogu Avrupa'da Bat1 mengeli tuketim mallarina yonelik ta-
lep, muazzam boyutlara ulasti. Ancak reklamlarda ve televiz-
yonda boy gosteren hazir giyim markalan, halkin bayuk kesi-
minin alim guacanan gok otesindeydi. Batih markalarin Tarki-
ye gibi tulkelerde imal edilen ucuz ve duguk kaliteli taklitleri,
mekik ticareti yoluyla bolgedeki mal ve imge akislarina dahil
oldu. Haliyle Laleli, korsan ve taklit aranlerin siparis edildigi
ve pazarlandig1 onde gelen yerlerden birisi niteligini tasiyor.
Batil firmalarin aran dizaynlarinin asirilmasi, taklit edilmesi
ve korsan turetimi, Laleli'de esnafla mekik tuccarlar1 arasindaki
aligveris icerisinde sekilleniyor. Bu agidan baktigimizda da,
kars piyasa duzeyinde uretilen baz1 kiresel imgelerin, korsan
ve taklit aretim aracihgiyla piyasa dizeyine sirayet ettigini go-
ruyoruz. Kisacasl, mekik ticareti agimin merkezi noktalarindan
biri olan Laleli, kayitdis1 ekonomisi sayesinde, ¢okuluslu ser-
mayenin urettigi imgelerin ve uranlerin piyasa i¢indeki mal ve
imge akislarina karigmasini saghyor. Bu haliyle Laleli, ekono-
minin iki dazeyi arasinda bir sinir alani islevi gorayor.

Sonug

Bu bélumi sonuglandirmadan énce, Trabzon'un bavul ticareti
aglan i¢indeki konumuna yeniden bakalim. Istanbul’'un kure-
sellesmis bir sehir olarak sahip oldugu altyapiya ve imalat ka-
pasitesine sahip olmayan Trabzon'un, Laleli’yle boy ol¢useme-
digini daha 6nce soyledim. Kentin ileri gelenleri, Sovyetler
Birligi'nin dagilmasi ve disa agilmasinin, KEIB (Karadeniz
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Ekonomik Isbirligi Bolgesi) projesi ve sinir ticareti aracihigiyla
sehre ekonomik canlhlik kazandiracagim umuyorlardi. Ancak
bu umitler, KEIB'in kagit uzerinde kalmasi ve AB'yle Gimruk
Birligi'ne girildikten sonra sinir ticaretinin kisitlanmasi yazan-
den suya dastu. 1995'te sinir ticaretinin kapsami daraltildigin-
da Trabzon Sanayi ve Ticaret Odas1 Baskam1 Mazhar Afacan,
bu uygulamanin “bir asirdir yoksulluga, iflaslara ve goce mah-
kum edilen” Karadeniz'i yazusta birakmak anlamina geldigini
soylemisti (Trabzon Ticaret 1994c). Sonugta Trabzon, birkag
komsu ulkeden yapilan ve gittikce de azalan bavul ticaretiyle
yetinmek zorunda kald1.

Trabzon, Laleli'yle sadece ekonomik ve cograli agidan tezat
olusturmuyor. Kultirel agidan da mekik ticareti aglarimin bu
iki kesisme noktasi arasinda buyuk bir fark var. Yukaridaki
tartismadan anlagilacagl gibi, Istanbul'un kozmopolitligi ve
Laleli’'nin kentsel sinir alan niteligi, alicilarla saticilar arasin-
daki iligkiler agisindan daha 6zgur bir ortam olusturuyor. La-
leli'nin medyadaki kota anu ve kadin ticcarlarin erkeklerden
sikayetlerine ragmen, semtte kadinlarla erkekler arasindaki is
ve arkadashk iliskilerinin rahat oldugunu soyleyebiliriz. Trab-
zon'da ise, mal alan veya cinsel hizmet satan yabanci kadinla-
rin varhig, bavul ticaretinin sirmesini isteyen isadamlar ve
esnafla, kentin muhafazakar/dindar cevrelerini birbirine di-
sarda. Ornegin belediye bagkaninin otellerden fahigeleri te-
mizleme girisimine, bavul turistlerini kagirdig i¢in is cevreleri
tepki gostermisti. Belediye bagkani ise, ne olursa olsun toplu-
mun “sosyal yapisim” bozacak olaylara izin veremeyecegini
soyleyerek rest cekmisti (Trabzon Ticaret 1994c). Ancak bu ¢a-
tismada, esnafla belediyenin karsit taraflar1 olugturdugunu
soylemek de zor. Cunka 1997 yazinda Trabzon'a gittigimde,
sarisin oldugu i¢in bazi kadin turistlere ve hatta turiste benze-
yen Turkiyeli kadinlara hizmet etmeyi reddeden kuguk islet-
mecilere rastladim. Ote yandan, bavul ticaretiyle ugragan es-
naf, medyanin Karadeniz bolgesini ve 6zellikle de Trabzon'u
bir “fuhus merkezi” olarak resmetmesinden de yilmis durum-
daydi. Muhafazakar kesimlerin tepkisini ¢eken kadin-erkek
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iligkilerinin, ille cinsel hizmet ahgverisi olmadig1 da kesin. As-
linda bir¢ok Turk erkegi, Kafkas cumhuriyetlerinden gelen
kadinlarla romantik iliskiler kurmus durumda. Trabzon'da
yaptigim alan aragtirmasinin kisa sireli olusu bu konuda bir
iddiada bulunmami engellese de sunu soyleyebilirim: Lale-
li'deki cinsel serbesti Trabzon'da hig olmadig gibi, yabancilar-
la evlilik dig1 cinsel/duygusal iligkiler de fuhus damgasim yi-
yordu."?

Sonug olarak, sinira cografi olarak daha yakin olmasina rag-
men, Trabzon bir kultarel simir alam degildi. Laleli ise g¢ok
farkh insan akislarim bir araya getiren niteligi sayesinde, top-
lumdaki genel gecer ahlaki degerleri umursamadi bile... Bu
agidan bakildiginda diyebiliriz ki, Trabzon’un tagral kultarel
normlari, cografyasi ve ekonomik yapisi, kentin bavul ticareti
aglan icinde iyi bir konuma gelmesini engelledi; Laleli ise,
uluslarétesi bir akislar mekani igerisinde kendi ekonomisini,
kultaranu ve cografyasini yaratt.

Bu nitelikleriyle Laleli, Turkiye'de mekik ticareti merkezi
olmaya ¢aligan baska kentsel mekanlardan ayriliyor. Ama aym
zamanda, Laleli'yi baska ulkelerdeki kuresellesmis kentsel me-
kanlardan ayirt eden 6nemli unsurlar da var. Dunya kentleri,
bilisim teknolojilerinin yarattig akislar mekanlan igindeki ke-
sisim noktalar: ve kuresel pazaryerleridir. Bu kitapta betimle-
digim akiglar mekam, varhigini yuksek teknolojilere borglu de-
gil. Tam aksine, bu akiglar mekanim bizatihi insanlar -mekik
tuccarlari- dokuyor. Dolayisiyla, akislarin kesisme noktalarin-
daki kentsel mekanlar da, mekik dokuyan insanlar arasindaki
iletisimi yansitiyor. Boyle kesisme noktalar, i¢inde yer aldik-
lar1 uluslarotesi piyasanin 6zelliklerini de haiz géranayor.
Devlet eliyle veya kiresel kurumlarca dizenleme ve denetle-
menin olmayisi, kayitdigilik, tescilli markalarin taklit edilmesi,
vb. bu 6zelliklerin belli baslilar1 arasinda. Bu ¢erceve icerisin-
de bu bolumde Laleli'yi, farkl gruplarin bir araya gelerek be-

12 Karadeniz sahillerinde Kafkasyah kadinlarla Turk erkekleri arasindaki cinsel
iligkiler ve fuhus konusunda, bkz. Hann ve Hann (1992) ve Hann ve Beller-
Hann (1998).
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lirli kaltarel ve ekonomik 6zellikleri olan bir kamu alan1 ya-
rattiklan1 kentsel bir simir alan1 olarak tanimladim. Laleli’de,
mekik ticaretindeki mal ve imge akiglarinin birbiriyle kesisti-
gini gostermeye calistim.
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Sonug

1990’lardan bu yana, eski Sovyet cumhuriyetlerinin ekonomi-
lerinde ve Turkiye'de pek ¢ok sey degisti. 1998 yilinin Agus-
tos ayinda Rusya'y1 vuran ekonomik kriz, hem Turkiye'ye
hem de bagska ulkelere yonelik mekik ticaretini derinden etki-
ledi. Devaluasyon ve ardindan takip eden enflasyon, Rus hal-
kimin alim gacina dusararken, mekik ticaretiyle ulkeye so-
kulan mallarin fiyatlanni da yakseltmis oldu. Bu esnada, elle-
rindeki mallan satamayan mekik ticcarlannin igletme serma-
yeleri bir anda yok oldu (ITAR-TASS 1999; Financial Times
1998).

Krizden hemen sonra, Laleli'ye gelen ¢elnoklann sayis1 hizla
dugserken, kredili mal satip da parasin1 geri alamayan ¢ok say-
da esnaf iflas etti. Bir yil iginde, Laleli'deki is hacminin yakla-
sik dortte G¢ oraninda dustagunden s6z ediliyordu. Basinda
“Laleli Olda”, “Bavul Ticareti Bitti” gibi bagliklar goralayordu.
Ancak bir sure sonra, mekik tuccarlan Laleli'ye geri gelmeye
basladilar. $ubat 2001'de Turkiye'de patlayan kriz i¢ piyasay:
allak bullak ederken, Laleli'deki magaza sahipleri, iglerinin ye-
niden agilacagl umudunu tasiyordu. Nitekim, bavul ticareti
2001 yilinin basindan itibaren canlanma egilimine girdi ve
1998 krizinden onceki seviyesini yakalayacag: umut ediliyor.
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Bu arada haber bagliklari, “Laleli lkinci Baharinda” diye atil-
maya bagland1 (Radikal 2001a ve 2001b).

Kisacas1 mekik ticareti, ilgili ulkelerin ekonomik durumlan-
na gore dalgalanarak devam ediyor. Bu kitapta kurmaya ¢ahis-
tigim cerceve agisindan bakildiginda sorulmasi gereken soru
su: Bavul ticareti gegici bir olgu mudur; yoksa diinya ekono-
misinin yapisal 6zellikleri i¢inde ortaya ¢ikan genel bir olgu-
nun bir érnegi midir? Bu soruya bir cevap verebilmek igin,
mekik tuccarlari, Laleli esnafi ve onlar i¢in uretim yapan ima-
latgilarin yakin gelecekteki akibetlerine dair bazi 6ngorulerde
bulunmak istiyorum. 1997'de konustugum ¢elnoklarin g¢ogu,
buyik toptancilarin kendilerine kars: bir tehdit olusturdugu-
nu soylayorlardi. 2001'de de ayni izlenimle kargilastim. De-
mek ki, 1998 krizi kuguk ve orta 6lgekli girisimcileri daha faz-
la etkilerken, buytk toptancilar ayakta kalabilmisti. Ancak bu-
nunla birlikte, piyasada aksi yonde bir egilim de mevcut. Rus-
ya'da ve komsu tulkelerde yasanan kriz sonucundareel gelirle-
rin dusmesi, halkin hala ucuz ithal mallan talep ettigi anlami-
na geliyor. Bu aym1 zamanda, dar gelirli bir¢ok insan i¢in, ku-
cuk olgekli bavul ticareti ya da sokak saticihig gibi ugraglarin
onemli bir ge¢im stratejisi oldugunu gosteriyor. Cok ufak 6l-
cekli tuccarlarin, sayilan azalmis olsa bile Laleli'ye gelmeye
devam edenler arasinda hala bulunmasi bu saptamayi destekli-
yor. Bagka bir deyisle, kuguk ol¢ekli bavul ticaretinin hacmi
dagse ve bu isle ugrasanlarin sayisi azalsa da, bolge ulkelerin-
de mevcut ekonomik kosullar hakiam sirdikge mekik ticareti
devam edecektir.

1996 ve 1997'de Laleli’deki orta halli esnafa “bavul ticareti
biterse ne yaparsimz?” diye sordugumda, bazilar1 baska sek-
torlere gecmeyi dasunebileceklerini soylemislerdi. Kimisi de
Laleli'de kalmaya kararh gérunayordu: “Ruslar gelmezse, na-
silsa bagka bir gelen olur” diyorlard1. Hakikaten de Laleli (ve
ondan 6nce Beyazit), Ruslar gelmeden 6nce de varolduguna
gore, onlar piyasadan cekildikten sonra da yasamaya devam
edecektir. Zaten her ne kadar ozellikle Ruslar ve genelde ESB
ulkelerinden gelen musteriler ¢ogunlukta olsa da, Dogu Av-
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rupa ve Kuzey Afrika'ya yonelik bavul ticareti hi¢bir zaman
yok olmamisti. Laleli gercekten de bir kentsel sinir alaniysa,
bu semtte kesisecek baska insan akislar1 ve nifus hareketleri
her zaman olacaktir. 2002 yaz itibariyle Laleli'ye baktigimz-
da, 1998'de iflas etmeyen esnafin hakikaten de burada kaldi-
giny, ayrica sansin1 denemek tuzere piyasaya yeni giren bir¢ok
kisi oldugunu gozlemliyoruz. Laleli’deki yeni hareketlilik, so-
kaklardaki kalabaliktan ve dolu magaza vitrinlerinden bile
anlasihyor.

Bavul ticaretine yonelik imalata gelince; bu alanda da bir es-
neklik ve hareketlilik gozlemleniyor. Bir¢ok kugik imalatgi-
nin, 1998 Rusya krizini Anadolu pazarina ¢alisarak atlatmaya
caligtiklan anlagiliyor. Laleli yeniden canlanmaya baslayinca,
uretim yeniden mekik ticaretine yonlenmis. Kuguk o6lgekli ha-
zir giyim ve ayakkabi imalatgihiginin kayitdisihktan ve aile
emegi kullanmaktan kaynaklanan “esnekligi”, gereginde ureti-
mi daraltip Anadolu'ya donmeyi, gerektiginde yeniden ulusla-
rotesi faaliyette bulunmay: olanakl kihyor. Bayuk imalatgilar
ise, markalagmig olmanin da avantajiyla, i¢ pazarda veya Dogu
Avrupa'da kendilerine istikrarh bir yer bulmaya ¢ahsiyorlar.

Daha genis bir perspektiften baktigimizda, Turkiye ile ESB
arasindaki tiketim mallan ticaretinin, orta vadede “kayith”
hale gelecegini ve hem ilgili devletler, hem de kuresel ekono-
mik kuruluglar tarafindan dazenlenecegini soylemek mum-
kan goranayor. S6z konusu kogullar altinda mekik ticareti pi-
yasast, muhtemelen daha da kugulecek ve buradan ekmek ka-
zanan insanlarin sayis1 -hem Tirkiye'de hem de Rusya'da- aza-
lacak. Bu arada, piyasa duzeyinin yukansinda yer alan ekono-
mik aktorlerin de rola buyuyecek. Bu aktorlerden bir kismi,
su anda Rusya'da mafyayla iligkisi bulunan insanlar olabilir ve
aklanan kara paralarin “kagis1” engellenip, ulkedeki imalat ve
ticaret sektorlerine yatirilmasi beklenebilir. Ancak boyle bir
gelisme, Rusya ve diger ESB ulkelerinde “piyasa” kurumlar-
nin (vergi reformu, asayis, gamruk reformu, vs.) yerlesmesine
ve kuresel ve bolgesel ekonomik duzenleme mekanizmalari-
nin gelistirilmesine bagh olacakur. Bu su:ccler yavag ilerledigi
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muddetge, uluslarétesi piyasa, devlet ile bolgesel ve kuresel
dizenleme mekanizmalarnin etki alanlarinin arasindaki bos-
luklarda yagamaya devam edecektir.

Dolayisiyla, mekik ticaretinin gegici bir olgu oldugu sonu-
cuna varilmamah. Kitap boyunca anlatmaya ¢ahistigim nokta
suydu: Piyasa ekonomisi, ekonominin ust katmanlanyla da-
ima simbiyotik bir iligki i¢indedir. Karst piyasamn buayumesi,
piyasanin varhgim surdirmesine yol agar; piyasamn varhg,
karst piyasanin genislemesini saglar. Bu noktay: teslim ettigi-
mizde, mekik ticareti aglarinin kesisme noktalarinin da varhk-
larim surdureceklerini gorebiliriz. Canka Laleli gibi pazaryer-
lerinde ekonominin farkh katmanlan birbiriyle kesisir.

Laleli’'nin gegici bir kesisme noktas1 olmadigim séyledim.
Pekiyi, bu uluslarotesi pazaryeri istisnai bir yap1 midir? Bu so-
ruya yamt verirken, oncelikle kavramsal bir saptamada bulun-
mak istiyorum. Son on yil i¢inde, hem medyada hem de sosyal
teori uretimi duzeyinde, “kuresellesme” teriminin onleneme-
yen yikselisine tamk olduk. Kanimca bu terim, toplumsal ger-
cekligi aciklamaktan ¢ok bulaniklastiryor. Sirketler arasindaki
ag iligkileri, cokuluslu sermaye akislar, bilisim teknolojileri-
nin hayati rolu gibi ekonomik kiiresellesme tartigmalan iginde
ortaya atilan unsurlar, yeni yuzyilda dinya ekonomisinin de-
gisen yapisim anlamaya ¢alisirken, ¢arpik bir tablo olusturu-
yor. S6z konusu sermaye akiglarinin veya bilgi aglarinin i¢inde
yer almayan bolgelerin, dinya ekonomisinin isleyisi iginde is-
levini yitirdigi iddia ediliyor. Boyle bir iddia, kapitalist dinya
ekonomisinin en temel unsurunu, yani tamm geregi hiyerar-
sik ve esitsiz bir yap1 oldugunu gozardi etmemize yol agabilir.

Braudel'in tanimladigy piyasa ekonomisini uluslarétesi bir
kategori olarak gorup sosyolojik inceleme konusu yapmak,
dunya ekonomisinin esitsizlige dayali yapisinin gunimuzde
nasll isledigini anlamamiza yarayacak araglardan biri. Tabii ki
gunumuzde kapitalizm, 20-30 y1l 6ncesine gore baz1 farklihk-
lar arzediyor. Ancak su da unutulmamali: Kapitalist sermaye
birikimi, daima hiyerarsik bir yap: gerektirir. Dolayisiyla, din-
yanin genig bolgeleri, kuresel kapitalist sermaye birikimi sure-
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cinden kopmus gibi gosterilemez. Kapitalist ekonomi, her bir
parcasinin butine farkh ve esitsiz sekillerde bagh oldugu bir
dinya ekonomisi niteligini hala koruyor. Yani, kapitalist dunya
ekonomisi, baslangicindan itibaren hep kuresel bir ekonomiy-
di. Konumuza donecek olursak, mekik ticareti gibi piyasa
ekonomisi iginde yer alan uluslarotesi ekonomik suregler, ku-
resellesme soylemi iginde hep so6zu edilen ¢okuluslu/buyuk
sermaye akislannin disinda kaliyor olsalar bile, kiresel ekono-
minin isleyisinin yapisal unsurlandir. Dolayisiyla, ekonominin
farkl1 duzeylerinin kesistigi Laleli gibi kentsel mekanlar istis-
nai olgular degil, tam aksine, katmanh ve hiyerarsik bir dunya
ekonomisinin yapisal unsurlandir. Piyasa duzeyindeki ulusla-
rotesi insan ve mal akislarinin kesistigi ve ekonomik/kultarel
sinir alanlan yarattig1 pek ¢ok yer olabilir. Dinya nafusunun
giderek buyuyen bir bolumunin go¢gmen, multeci, sargun,
kuresel kozmopolit elit veya turist seklinde “seferi” oldugu ¢a-
gimizda, bu saptama 6nemlidir. Bu agidan baktigimizda, Lale-
li'nin kulturel bir sinir alan niteligi de berraklasir. Giderek da-
ha fazla insanin “diyaspora” hayati yasadig1 bir diinyada, Lale-
li gibi kentsel simir alanlarinin gelecegin habercisi olmasi pek
muhtemeldir.
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EK |
Alan Arastirmasinda lzlenen
Yontemle llgili Agiklama

Bu kitabin temel aldig: alan arastirmasi, 1996-1997'de bir yil sure
icinde yaptigim anket ve gérigmelerden olusuyor. Istanbul’da 168
bawvul turistini kapsayan, Rus¢a olarak hazirlanmig bir anket yaptim
(bkz. Ek ll). Malakatlari ise, Istanbul, Moskova, Trabzon ve Ordu‘da
tanigtigim, bavul ticaretiyle herhangi bir gekilde iligkisi olan kisilerle
gergeklestirdim. Ankete ve mulakatlara katilan kisilere, kartopu 6ér-
nekleme ydntemiyle ulagtim. Dolayisiyla, anketin Laleli'ye gelen ba-
vul turistlerinin tGmand temsil etme iddiasi bulunmuyor. Bunlara ek
olarak, 1999, 2001 ve 2002 yazlarinda birka¢ haftahgina Laleli'ye dé-
nerek, yeniden bazi gériasmeler yaptim.

Anketin yani sira, Istanbul’da yaklasik 20 ¢elnokla gérustam. Laleli
ve gevresinde gbrastugum 100'den fazla Turkiye vatandag arasinda
madgaza sahipleri, turizm acentesi ve otel temsilcileri, sokak saticilari,
tezgahtarlar, ihracat girketi yetkilileri, kargo firmasi gérevlileri, ban-
kacilar ve belediye goérevlileri bulunuyordu. Ayrica Karakéy Rihti-
mi‘nda, magaza sahipleri, ihracatgilar, denizcilik sirketi temsilcileri ve
gumrik gorevlileriyle konugtum. Zeytinburnu, Merter, Tuzla ve Yeni-
bosna’da, hazir giyim, deri giyim ve ayakkab: imalatgilari ve bu sek-
torlerin 6nde gelen bazi temsilcileriyle gérastam. Ankara ve Istan-
bul’da, bavul ticaretinin yasal statusi konusunda bilgili olan bazi bu-
rokratlar ile Karadeniz Ekonomik Igbirligi Bolgesi projesiyle ilgili bazi
yetkililerle géragmelerde bulundum. Trabzon’da, bavul ticaretine y6-
nelik faaliyet gbsteren seyahat acenteleri, is ¢evreleri, esnaf ve Kaf-
kasya cumhuriyetlerinden gelen bavul turistleriyle malakatlar yap-
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tim. Yine Trabzon ve Ordu’da, “Rus pazarlari"nin isleyisini gbzlemle-
dim ve pazarda ¢alisan yabanci kadinlarla konustum. Moskova'da
gegirdigim bir ay suresinde, mekik ticaretiyle getirilen mallarin satil-
dig1 pazarlarin igleyigini gézlemledim ve yaklasik 20 ¢elnokla goris-
tum. Moskova'da ayrica, Turk isadamlari ve Tark bavul taccarlariyla
mualakatlar yaptim. Mekik taccarlariyla gérasmelerimi Rusg¢a yaptim;
bu konuda kimi zaman Rus¢a bilen arkadaglarimdan yardim aldim.
Arastirmam boyunca batan diger géragmeler Tarkge yapildi.

1999 yazinda Laleli'ye yeniden giderek, faaliyete devam eden bazi
magaza sahiplerinden, piyasa hakkinda bilgi aldm. 2001 Temmuz
ayinda Laleli'yi iki hafta boyunca ziyaret ederek, magaza sahipleri ve
Laleli Sanayici ve Isadamlari Dernegi yoneticileriyle, piyasanin
1998'den sonraki durumuna iligkin bilgi almak amaciyla gérasme
yaptim. Ayni sure i¢inde, yaklasik 20 kadar kadin mekik taccariyla,
son yillardaki faaliyetleri konusunda, Rusga bir gevirmen araciligiyla
gOragtum. 2002 yazinda Laleli'ye tekrar dénerek, bazi magaza sahip-
leri ve ESB’li kadin tezgahtarlarla géragtum.

Bawvul ticareti piyasasinin hizlh temposu, mulakatlar ve anketlerin
de o kogsullarda yapilmasini gerektirdi. ESB’li mekik ticcarlariyla Is-
tanbul, Ordu, Trabzon ve Moskova'da yaptigim géragmeler, aligverig
ettikleri ma§azalarda veya pazaryerlerinde gergeklesti. Ankete kati-
lanlarin ¢oguyla da, Laleli'de kaldiklari otellerde veya aligveris yap-
tiklar magazalarda temas kurdum. Bavul turistlerine anketin amaci-
nm anlatip, kimliklerinin sakh kalacagini belirttikten sonra, sorulara
cevap verme konusunda onaylarini aldim. Rus¢a olan anketin tama-
mini bizzat kendim yarattam.,

Istanbul’da yagayan kisilerle yaptigim gérasmeler, magazalar, kar-
go depolari ve Atatirk Havalimam C Terminali gibi, bu kisilerin ¢alg-
tiklari mekanlarda gergeklesti. Her mulakattan 6nce arastirmanin
amacini ve niteligini anlatarak, kendimi sosyoloji yiksek lisans 6§-
rencisi olarak tanittim. Turkiyeli veya yabanc olsun, mualakata kati-
lan herkese, arzu ederlerse isimlerinin sakh kalacag konusunda gu-
vence verdim. Kitapta kullanilan isimler, kamuoyunda taninan sirket-
lerin ve bazi kurumlarin ydneticileri haricinde, takma adlardrr. Yapti-
gim malakatlar, bilgisine bagvurulan kiginin ¢ahgtigi sektére gore ha-
zirlanmig, agik uglu sorulardan olusuyordu. Mekik taccarlariyla yapti-
gim géragmeler ise, anket formunda yer alan sorular arasindan segti-
§im, agik uglu bir dizi soruya dayaniyordu.

Alan arastirmas) boyunca, katimaci olmayan bir gézlemci konu-
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mundaydim. Istanbul, Moskova, Trabzon ve Ordu‘daki aragtirmala-
rim sirasinda ekonomik faaliyette bulunmadim; konugtugum kisile-
rin iglerine bir katkim olmad; mulakatlara ve ankete katilanlara, ka-
tilimlan kargihginda higbir ey vaat etmedim ya da vermedim. Mala-
kat yaptigim Tarkiye vatandaglarinin hemen hemen tamamina, tani-
sikliklar aracihgiyla ulagtim. Bagka bir deyisle, bir kisiyle sdylestikten
sonra, onun beni “génderdigi”, ayni veya ilgili bir sektérdeki bagka
bir kisiyle konugarak, bir ag érmeye ¢aligtim. Bu sekilde bir ag kura-
rak ilgili kigilere ulasmak, ticaretin yasal agidan genelde gri bir alan-
da ger¢eklestigi bir ortamda, girigimcilerin benimle konusmay: kabul
etmeleri igin en uygun metottu. Bu sayede, kisilerin bana given
duymalari ve ¢ogu zaman kayitdisi olan faaliyetleri konusunda bilgi
vermeleri kolaylagti. Bu bakimdan, niteliksel bir ydéntem izlemenin
ve kartopu érneklemi kullanmanin, bavul ticareti gibi bir olguyu in-
celemek igin en verimli metot olduguna inaniyorum.
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EK Il
Bagimsiz Devletler Toplulugu’ndan
Istanbul’a Gelen Turistlere Yonelik
Anket Formu
(Ash Rusga‘dir)
Deniz Yenal, Binghamton Universitesi, ABD

Bu anket, sosyolojik bir aragtirma igin yapilmaktadir. Batun sorulara
cevap vermek zorunda degilsiniz. Cevaplar anonim kalacaktir.

SORULAR

ounhAawWN =

o N

10.

Cinsiyetiniz:

Yasadi§imiz gehir:

Milliyetiniz:

Mesleginiz:

Ticaret yapmanin yani sira bagka bir igte ¢alisiyor musunuz?
Egitim durumunuz:

a. Yuksek 68renim

b. Lise

Turkiye'ye kag kez geldiniz?

Tarkiye'ye ilk kez ne zaman geldiniz?

Hangi yolla (hava, kara, deniz, demiryollari) Tarkiye'ye geli-
yorsunuz?

Istanbul’da genelde neler satin aliyorsunuz?

a. Haazir giyim

Deri giyim

Ayakkabi

Gida

Ev egyalari

man o
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1.

12

13.

14.

15.
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Ingaat malzemeleri
Altin

Mobilya
Otoyedek pargasi

Baslanglg sermayenizi nasil olusturdunuz?

a. Kigisel tasarruf
b. Bor¢aldim
I. Arkadaglarimdan
Il. Ailemden
Ill. Bankadan
IV. Bagka kaynaklardan
c. Diger
. Aligveris i¢in neden Istanbul’u tercih ediyorsunuz?
a. Fiyatlar dasuk
b. Mal kalitesi iyi
¢. Mal gesidi ¢ok
d. Ulagim kolay/ucuz
e. Ticaret yaptigim kisiler iyi insanlar
f. Hem tatil, tem ticaret yapabiliyorum
g. Diger

Tarkiye diginda baska Glkelerden de mekik ticareti yapiyor
musunuz?

Cevabiniz evetse, hangi Glkeler oldugunu belirtiniz.
Asagidakilerden hangileri, Laleli‘de aligverig yaptiginiz maga-
zalan segiminizde rol oynar?

~FT@®pango

Mallarin kalitesi

Fiyatlar

Uranlerin dizayni

Ahgkanhk

Arkaday tavsiyesi

Magaza sahipleriyle dostca iligkiler
Magaza sahipleriyle etnik yakinhk

Ayni kisiyle devamli ticaret yapma olanag

"Bagka

Istanbul’a her gelisinizde aligveris i¢in ortalama ne kadar para
harayorsunuz?

a.
b.
C.

1.000 dolardan az
1.000-5.000 dolar arasi
5.000-10.000 dolar arasi



16.

172.

18.

19.

20.

21.

d. 10.000-20.000 dolar arasi

e. 20.000-30.000 dolar arasi

f.  30.000-50.000 dolar arasi

g. 50.000 dolardan fazla

Magaza sahiplerine 6demeleri nasil yapiyorsunuz?
a. Nakit

b. Kredili

¢. Banka aracihgyla

ls yapti§iniz magaza sahiplerine giiveniyor musunuz?
a. Tamamen glveniyorum

b. Kismen gliveniyorum

¢. Hi¢ givenmiyorum

Istanbul’daki en buyuk sikayetiniz nedir?

a. Hirsizhk

Erkeklerin sarkintihk etmesi

Polisin tutumu

Polis ve gumrik gérevlilerinin ragvet istemesi
Tark i ortaklarimin dartst olmayigi

Defolu mal

g. Sikayetim yok

~0ang

Satin aldiginiz mallan Glkenize gétardrken hangi zorluklarla

kargi kargiya kaliyorsunuz?

Bir zorlukla kargilasmiyorum

Gumrikte rasvet vermek zorunda kaliyorum
Mallarim ¢alinabiliyor

Gamrak vergileri ¢ok yiksek

Harag vermek zorunda kaliyorum

Mal teslimati gecikebiliyor

Mallarlnlzl nerede satiyorsunuz?

-0 Q0 oo

a. Bir bufede/magazada

b. Kendi bifemde/magazamda

¢. Perakende pazarinda

d. Toptanci pazarinda

e. Fuarda

f. Bagkalari adina mekik ticareti yapiyorum

Mallarinizi satarken hangi zorluklarla kargsilasiyorsunuz?

a. Bir zorlukla karsilasmiyorum
b. Pazaryeri kiralari ¢ok yaksek
c. Pazaryerlerinde harag kesiliyor
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d. Rekabet ¢ok fazla
e. Vergiler ¢ok yuksek
f. Diger
22. Kiminle beraber mekik ticareti yapiyorsunuz?
a. Tek bagima
b. Egimle
¢. Arkadaslarimla
d. Akrabalarimla
23. Mekik ticaretine basladiktan sonraki maddi durumunuzu nasil
tanimlarsiniz?
a. Kazancam ancak yagamaya yetiyor
b. Maddi durumum eskisine gére daha iyi
¢. Biraz sermaye biriktirebildim
d. Diger
24, Tarkiye ile ESB arasindaki mekik ticaretinin gelecegini nasil
gbrayorsunuz?
a. Yakinda sona erecek
b. Birsure daha devam edecek
¢. Buyuk tuccarlar kalacak, kigukler yok olacak
25. Isinizin gelecedi hakkinda ne duginiyorsunuz?
a. Mekik ticaretine devam edecegdim
Mekik ticaretini birakmayi planliyorum
Ucretli is bulacagim
Bir magaza agmay: dagiindyorum
Diger

®an o
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