
DİJİTAL KÜTÜPHANE KANALI

Keyifli Okumalar Dileriz
Binlerce kategoride milyonlarca PDF e-kitap, ders kitapları, dergiler ve romanlara platformumuz
üzerinden ücretsiz ulaşabilirsiniz.

RESMİ WEB SİTEMİZ

https://rantey.org

Yedek ve Duyuru Kanallarımız
Sitemize erişim engeli gelmesi veya adres değişikliği durumunda aşağıdaki kanallardan güncel giriş
adresine erişebilirsiniz:

• Telegram: https://t.me/birkitapbir

• WhatsApp Kanalımız : https://whatsapp.com/channel/0029VbDHv8uE50Us4IvMoc0Y

https://rantey.org
https://t.me/birkitapbir
https://whatsapp.com/channel/0029VbDHv8uE50Us4IvMoc0Y


Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



JOHN FIELD 

Portsmouth Üniversitesi'nden mezun olan John Field, University of Warwick'ten 
doktora derecesini aldı. Tüm akademik hayatı boyunca sürekli eğitim anlayışıru 
benimseyen Field, çeşitli üniversitelerin yaşamboyu eğitim ve sürekli eğitim mei­
kezlerinde ders verdi. 2002 yılından bu yana University of Stirling'de Akademik 
Yenilik ve Sürekli Eğitim Merkezi'nin yöneticiliğini yapan Field'ın yayımlanmış ki­
tapları arasında Learning Through Labour: Training, Unemployment and the Sta­

te, 1890-1939 (1992), European Dimensions: Education, Training and the Euro­

pean Union (1998), Social Capital and Lifelong Learning (2005) bulunmaktadır. 

İSTANBUL BİLGİ ÜNİVERSİTESİ YAYINLARI Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



JoHN FIELD 
SOSYAL SERMAYE 

ÇEViRENLER BAHAR BiLGEN - BAYRAM ŞEN 

SOCIAL CAPIT AL 

FIRST PUBLISHED 2003 BY ROUTLEDGE 
© JOHN FIELD 2003 

TÜRKÇE YAYIN HAKLARI AKÇALI TELiF A]ANSI ARACILl�l iLE ALINMIŞTIR. 

lsTANBUL BiLGi ÜNiVERSiTESi YAYINLARI 141 

SOSYAL BiLiMLERDE KAVRAMLAR 4 

ISBN 975-6176-40-7 

1. BASKI lsTANBUL, A6usTos 2006 

© BiLGi iLETiŞiM GRUBU YAYINCILIK MüzlK YAPIM VE HABER AJANSI lTD. ŞTI. 
YAZIŞMA ADRESi: INöNü CADDESi, No: 28 KuşrEPE Şişli 34387 lsTANBUL 
TELEFON: 0212 31160 00 - 217 28 62 /FAKS: 0212 347 10 11 

www.bilgiyay.com 
E-POSTA yayin@bilgiyay.com 
DA�ITIM dagitim@bilgiyay.com 

YAYINA HAZIRLAYAN BURAK GÜREL 
TASARIM MEHMET ULUSEL 
DiZGi VE UYGULAMA MARATON DIZGIEVI 
DOzuTI SAIT KızıuRMAK - BORA BozATLI 
8AsKı VE CiLT SENA OFSET AMBALAJ VE MATBAACILIK SAN. VE Lro. Şrl. 
LITROS YOLU 2. MATBAACILAR SİTESi B BLOK KAT 6 No: 4 NB7·9·11 TOPKAPI - lsTANBUL 
TELEFON: 0212 613 03 21 -613 38 46 /FAKS: 0212 613 38 46 

lstanbul Bilgi University Library Cataloging-in-Publication Data 

lstanbul Bilgi Üniversitesi Kütüphanesi Kataloglama Bölümü tarafından kataloglanmıştır. 

Fietd, John. 
Sosyal Sermaye / John Field, çev. Bahar Bitgen, Bayram Şen. 

p. cm. 
lndudes bibliographical references and index. 

ISBN 975-6176-40-7 (pbk.) 

1. Budget Social Capital (Sociology) 
l. Şen, Bayram - il. Bilgen, Bahar. 

HM708 .F5419 2006 
Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



JOHN FIELD 

SOSYAL SERMAYE 

ÇEVİRENLER BAHAR BİLGEN • BAYRAM ŞEN 

Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



İçindekiler 

vii Teşekkür 

1 GİRİŞ Sosyal Sermaye Nedir ve Niçin Önemlidir? 
2 İletişim Ağları Bir Şeylerin Olmasını Nasıl Sağlar? 
6 Klasik Sosyal Teoride Normlar ve Ağlar 
9 Sosyal Sermaye 

13 Kitabın Amacı 

15 BİRİNCİ BÖLÜM Metafordan Kavrama 
18 Bourdieu 
28 Coleman 
40 Putnam 
56 Sosyal Sermaye Klasiklerinin Katkıları Nelerdir ? 

63 İKİNCİ BÖLÜM Ağların Gücünü Keşfetmek 
64 Sosyal Sermaye ve Eğitim 
71 Ekonomideki Bağlantılar 
81 Sağlık ve Refah İçin Faydalar 
85 Suç ve Sapkınlık 
87 Kavramı Rafine Etmek: Karşılıklı lık ve Güven 
91 Farklılaşmış Bir Kavrama Doğru 

101 ÜÇÜNCÜ BÖLÜM Karanlık Tarafta Gezinti 
105 Sosyal Sermaye ve Eşitsizlik 
118 Sosyal Sermayenin Kötü Etkileri 
128 Sosyal Sermayenin Karanlık Tarafı 

Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



vi içindekiler 

131 DÖRDÜNCÜ BÖLÜM (Post)Modern Dünyada 
Sosyal Serma ye 
134 Aktif Demokratik Yurttaşlık 
146 Siber Uzayda Atomize Olmuş Bağlantılar 
153 Komünizmin Sonu 
157 Aile Bağları ve Yakın Bağlar 
162 Risk Toplumunda Sosyal Sermaye: Esnek Arkadaşlar? 

167 BEŞİNCİ BÖLÜM Politika Olarak Sosyal Sermaye 
171 Neden Sosyal Şermaye İçin Politikalar Geliştirmeliyiz? 
18o Sosyal Sermayeyi Ö içmek 
183 Sosyal Sermaye Politikalarını İşler Hale Getirmek 
194 Hükümetler Sosyal Sermaye Oluşturabilir mi ? 

197 SONUÇ 

211 Kaynakça 
227 Dizin 

Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



Teşekkür 

• 1 lişkiler önemlidir, çoğu arkadaşım, meslektaşım ve tanıdıklarım 
sosyal sermaye hakkındaki fikirlerimi geliştirmemde bana yar­

dımcı oldular. Bu bilgilerin çoğu kendi içerisinde son derece yarar­
lı olmuştur. Güven ve karşılıklılık sadece kavramsal soyutlamalar 
değildir; aynı zamanda yaşamın olduğundan daha güvenli ve zevk­
li olmasına yardımcı olmaktadır. Aynı şekilde, yaşamın bazı evrele­
rinde, elbette kendimi onlar olmadan da yaparım dediğim güven, 
karşılıklılık ve kayıplar hakkında dersler çıkarırken buluyorum. 
Çoğumuz yaşamımızın bir aşamasında, varoluşumuza anlam katan 
ve bunu doğrulayan en yakın ve en değerli bağlarımızın aynı za­
manda derin acıların da sebebi olabileceğini fark etmişizdir. Gün­
delik hayattan çıkardığımız bu türden -olumlu ya da olumsuz­
dersler toplumun genelinde büyük ölçüde farklılıklar göstermekte­
dir. Bu konular hakkında özellikle kitabın son bölümünde toplum 
olarak bizim sosyal sermayeyi, yaşadığımız zamana uygun olarak 
geliştirmemiz için neler yapabileceğimizden de bahsedeceğim. 

Bu kitabı yazarken, bana bağlantılarımızın kaynaklarımız 
olduğunu gösteren oldukça özel örnekler sağlayan sayısız arkada-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



viii önsöz 

şım ve meslektaşımla fikir alışverişinde bulunmaktan faydalan­
dım. Peter Alheit, Julie Allan, Colin Bell, Loraine Blaxter, Jaswin­
der Dhillon, Kathryn Ecclestone, Richard Edwards, lan Faik, Tom 
Healy, Christina Hughes, Sue Kilpatrick, William Maloney, Mic­
hael Strain, Lorna Unwin ve Bill Williamson'la yaptığım derin 
sohbetler, benim bazı zayıf düşüncelerimi tekrar gözden geçirme­
mi sağladı. Gudrun Geirsdottir'den İzlanda'ya özgü güzel bir ata­
sözünü zorlukla aldım. Pat Ainley ve Tom Steele sosyal sermaye­
nin çıkmaz bir sokak ya da daha kötüsü olduğu konusunda beni 
ikna etmeye çalıştılar; bu konuda şu ana kadar başarısız oldular 
ancak ben bu süreçte birçok şey öğrendim. John Scott ilk taslağı 
okuyarak bana çok değerli geribildirimler sağladı. Her şeyden 
önemlisi, 2000-2001 yıllarında Cambridge, Glasgow, Londra ve 
Warwick' de düzenlenen, Ekonomik ve Sosyal Araştırmalar Kon­
seyi'nin sponsor olduğu sosyal sermaye üzerine oldukça eğlenceli 
seminerlerde beraber çalıştığımız üç meslektaşım Steve Baron, 
Tom Schuller ve Simon Szreter'e çok şey borçluyum. Bu seminer­
lerde sosyal sermaye üze�ine tartışmanın yanında, sosyal sermaye 
de oluşturulmuş ve katılımcılara olan borcumdan eser kalmamış­
tır . Tom ve Steve, ayrıca sosyal sermaye üzerine eleştirel makalele­
rin olduğu bir kitabın mükemmel yardımcı editörleridir. 
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GİRİŞ 

Sosyal Sermaye Nedir ve 
Niçin Önemlidir? 

S osyal sermaye teorisi aslında çok açıktır. Onun başlıca tezi iki 
kelimede özetlenebilir: İlişkiler önemlidir. İnsanlar birbirleriy­

le ilişki kurarak ve bunun zaman içinde devam etmesini sağlaya­
rak, kendi başlarına başaramayacakları ya da sadece büyük zor­
luklarla başarabilecekleri şeyleri gerçekleştirebilmek için birlikte 
çalışabilirler. İnsanlar bir dizi iletişim ağıyla birbirlerine bağlan­
maktadırlar ve ortak değerleri bu iletişim ağlarının diğer üyele­
riyle paylaşma eğilimindedirler, bu iletişim ağları bir kaynak 
oluşturmaları nedeniyle, bir nevi sermaye oluşumu gibi görülebi­
lir. Ortaya çıktığı bağlamda yararlı olduğu kadar, bu sermaye bi­
rikimi diğer yerlerde de genellikle kullanılabilir. Genelde, sonuç 
olarak ne kadar fazla insan tanıyor ve onlarla ne kadar ortak bir 
hayat görüşü paylaşıyorsanız sosyal sermaye açısından o kadar 
zenginsinizdir. Özet olarak bu kitabın araştırdığı tez de budur. 

Sosyal sermaye kavramı gittikçe etkili hale gelmektedir. Sos­
yal bilimlerde bir hızla yayılmaya, siyasi çevrelerde tutulmaya ve 
zaman geçtikçe medyada da parlamaya başlamıştır. Kavram üze­
rine yaygınlaşan bir literatür var olmasına rağmen, geniş kap-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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samlı bir başlangıç eseri şimdiye kadar ortaya konmamıştır. Bu 
kitap bu boşluğu doldurmayı amaçlamaktadır. Ayrıca bu kitap, 
sosyal sermayenin önde gelen üç teorisyeninin ana fikirlerinin ge­
nel bir özetini vermekte ve bunları, yazarların dünya hakkındaki 
fikirleri bağlamında değerlendirmektedir. Daha sonra, sosyal ser­
mayenin insanların yaşamlarında olumlu ve olumsuz değişiklik­
ler yaptığı yolları ayrıntıl ı  olarak sıralamaktadır. Sonra, sosyal 
sermayenin, yaşantılarımızdaki çok ciddi dönüşümlerin bir sonu­
cu olarak, değişip değişmediğini ve eğer değişiyorsa nasıl değişti­
ğini sorgulamaktadır. Kavramın kapsamlı bir tartışmasını sağla­
ma girişiminde bulunmamaktadır. Bu kavram üzerine çok geniş 
bir tartışmayı amaçlamamaktadır; bu görevin şimdiye kadar çö­
zümlenmesi gerekirdi ve aslında neye dayanarak bunu sürdürece­
ğimize dair daha güçlü bir kanıt o lduğunda muhtemelen daha iyi 
yürütülecektir. Çoğu okuyucunun sosyal bilimlerdeki bazı temel 
bilgilere sahip olacaklarını, eğer öyle değilse bile Marx, Durkhe­
im, Smith, Weber gibi düşünürlerin temel fikirlerine bakmakla 
yeterli ölçüde ilgileneceklerini varsayıyorum. Bunun haricindeki 
amaç, iş yönetiminden sosyal politika alanlarına kadar politika­
cıların ve profesyonellerin hayal gücünü anlama ve sosyal bilim­
ler üzerinden yapılan araştırma ve teoriyi doğrudan etkileme fik­
rine ulaşılabilecek bir rehber sağlamaktır. 

İLETİŞİM AGLARI BİR ŞEYLERİN OLMASINI 
NASIL SAGLAR? 
Modern kurumlar kurallarla yönetilmektedir. Karar alırken ve 
karar için başvuruda bulunurken kabul edilmiş prosedürler vardır 
ve genell ikle sorumluluklar bireyle değil bireyin bulunduğu ko­
numla tanımlanmaktadır. Ancak çoğu insan bir şeyin olmasını is­
tediğinde, bu resmi kuralları ve sorumlulukları önemsemeyecek 
ve tanıdıkları biriyle konuşmaya başlayacaktır. Önemli kararlar 
·neredeyse her zaman belirli bir ölçüde risk ve belirsizlik içerir: Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Eğer biri yeni bir iş arıyorsa ya da birisi bir diğerini işe almayı 
planlıyorsa; eğer arabalarının bakımını yaptırmak veya çamaşır 
makinelerini tamir ettirmek için birini arıyorlarsa; taşınmayı dü­
şünüyorlarsa ya ·da ofislerini yeniden düzenlemek istiyorlarsa; en 
iyi okulu ya da hastaneyi bulmak istiyorlarsa, resmi prosedürleri 
uygulamak başarının garantisi değildir. İnsanlar bir şeyin olması­
nı istediklerinde, çoğunlukla resmi sistemden kaçınıp, tanıdıkları 
insanlarla konuşmayı tercih ederler. Güvenilir arkadaşlara, aileye 
veya tanıdıklara başvurmak bürokrasiyle uğraşmaktan daha az 
streslidir ve bunun genellikle daha hızlı ve daha iyi bir sonuç ver­
diği görülmektedir. 

Bu nedenle insanların iletişim ağları gerçekten önemlidir. 
Çok klişe gözükse bile, ne bildiğin değil kimi tanıdığın önemlidir. 
Daha açıkçası, hem ne bildiğin hem de kimi tanıdığın yararlıdır. 
Eğer insanlar size yardım etmek için bir zorunluluk hissetmiyor­
larsa, onları sadece tanıyor olmak·yeterli değildir. İnsanlar birbir­
lerine yardım edeceklerse, bununla i lgili kendilerini iyi hissetme­
leri, yani diğerleri ile ortak bir şeylerinin olduğunu hissetmeleri 
gerekmektedir. Eğer ortak değerleri paylaşıyorlarsa, karşıl ıklı he­
deflere ulaşmak için birlikte hareket etme olasılıkları daha yük­
sektir. Kişisel olmayan düzeni ve hiyerarşik kuralları bir araya ge­
tiren resmi sistemler genellikle, o büyülü çevreye ait olmayanlara 
karşı dolaylı bir ayrımcılığa yol açan karşılıklı gayri resmi işbir­
l iğinin aşırılıklarını kontrol etme girişimleridir. İngiltere'de kamu 
görevlilerinin bir bölümünde ya da büyük işadamları arasında 
hakim olduğu söylenen aynı okuldan mezunlar arasındaki bağ ya 
da Kore' deki aile temelli " Chaebol " iş ağı gibi bazı iletişim ağla­
rı, aynı okul kravatını takmayanları ya da aynı soydan gelmeyen­
leri dışarıda tutma amacıyla işbirliği yapmaktadır. George Ber­
nard Shaw The Doctor's Dilemma�· adlı oyununun girişinde bü-

( *) Doktor' un lkilemi - ç.n. Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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tün mesleklerin kamuya karşı bir komplo olduğu meşhur cümle­
sini söylemiştir. Sosyal ilişkiler bazen [kişileri] dahil etmenin ve 
onlara bir imkan sağlamanın yanında, bazen de onları dışlayabil­
mekte ve inkar edebilmektedir. 

Öyleyse insanların i letişim ağları, onların hedeflerini sür­
dürmelerine izin veren ve aynı zamanda toplumu bir arada tut­
maya yardımcı olan daha geniş i l işkiler ve normlar kümesinin bir 
parçası olarak görülmelidir. İngiltere'nin önde gelen sosyoloğu 
Anthony Giddens "yapılaştırma" teorisini, "yapı, her zaman öz­
ne ve yapı ( özne ve güç) arasındaki içsel ilişkiden dolayı hem 
mümkün kılan hem de sınırlayandır" önermesi üzerine temellen­
dirmektedir (Giddens 1 984: 1 69 ) .  Sonuç olarak, insanların seçe­
neklerinin [kendi] ilişkileri yoluyla bulup yararlandıkları kay­
nakların nitel iğiyle sınırlandırıldığını anlamalarını bekleyebiliriz. 
Diğer zamanlarda, insanlar iletişim ağlarını diğer sınırlamalar­
dan kendilerini kurtarmak için kullanırlar. Ve sosyal sermayeleri­
ni, aynı kaynaklara ulaşmaya çalışan diğer bireylere karşı iddi­
alarını savunmak için kullanırlar. 

İletişim ağlarına üyelik ve ortak değerler sosyal sermaye 
kavramının merkezindedir. Bir " sermaye" biçimi olarak, bu tür 
sosyal olgular hakkında konuşmak ikili anlamdadır. Bir yandan, 
onların rolü spesifik sosyal ortamlara dayanan kaynak olarak, 
hatta bir etkinin ya da gücün kaynağı olarak gösterilmektedir. 
Bağlantılar, diğer insanlara karşı yükümlülükler getirirken, aynı 
şekilde o insanlar da sana karşı bu yükümlülükleri edinmektedir­
ler. Öte yandan, bu kavram eğitimin iktisadı hakkında düşünen 
insani sermaye geleneğiyle ilgilidir. Ve benzer şekilde, bu metafor 
küresel kalkınma ve yoksulluğa karşı stratej i leri içeren alanlar ya 
da işletme girişimleri ve teknolojik değişim üzerine yapılan çalış­
malar tarafından benimsenen yatırım, birikim ve sömürü fikirle­
rine işaret etmektedir. 

Sosyal sermaye, son yıllarda sosyal bilimler arasında yaygın Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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bir biçimde tartışılmaktadır. Bu konunun görüldüğü akademik 
makaleleri saymak muhtemelen onun büyük çekicil iğini anlamak 
için en etkil i yol değildir. Bununla birlikte, bir değeri var mıdır bi-

. 

l inmez ama 1981  'den önce anahtar kelime .olarak sosyal serma-
ye birçok dergi makalesinde toplam 20 kere kullanılmıştır. 1 991 
i le  1995 yılları arasında bu sayı 1 09'a ve 1 996 i le  Mart 1999 ara­
sında 1003'e yükselmiştir (Harper 2001 : 6 ) .  Bu büyüme herhan­
gi bir azalma işareti göstermemektedir. O halde bu dizinde, gü­
venli bir şekilde sosyal sermayeye olan bilimsel ilgideki bir patla­
madan bahsedebiliriz. Hatta, benzer şekilde dikkat çekici bir bi­
çimde, halk di linde de kullanılmaya başlayan bu terimi, artan sa­
yıda gazeteci ve siyasetçi de kullanmaktadır. 

Amerikalı siyaset bil imci Robert D. Putnam, daha önce be­
l irsiz olan bir terminoloj inin popülerleşmesinin nedeninin onu 
sosyal ve ekonomik teorinin soyutlamalarından kurtarmak oldu­
ğunu makul bir biçimde iddia edebilir. Putnam'a göre, sosyal ser­
maye kısaca; 

sosyal kurumun koordine edilmiş eylemleri kolaylaştırarak 
toplumun etkinliğini arttıran güven, normlar ve iletişim ağ­
ları gibi özellikl�ridir (Putnam 1993a; 169 ) .  

Bu tanım ilk olarak İtalya' daki politik gelenek üzerine yapı­
lan bir çalışmada görülmüştür, oysa Putnam sonraki çalışmala­
rında bu fikri almış ve Amerika Birleşik Devletleri'ndeki sosyal 
bağlantı lar üzerine yaptığı çalışmalarında uygulamıştır (Putnam 
2000 ) .  1 990' ların ortalarından beri Putnam'ın ana düşüncesi, 
1 960 ' lardan bu yana Amerikalıların devamlı olarak toplumsal 
yaşamdan geri çekildikleri yönündedir. Putnam'ın fikirleri, kav­
ramın gelişimini etkileyen yahut kavramın göründüğü kadar fay­
dalı olmadığını  ileri sürmeye çalışan diğer fikirler gibi, ileride da­
ha ayrıntılı bir biçimde tartışılacaktır. Fakat, fikirlerinin, alimle-

Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



6 giriş 

rin, siyasetçi lerin, hatta toplumun genelinin ilgisini çektiği bu 
yolda kendi başınadır. Sevin ya da nefret edin ama Putnam, çoğu 
insanın korkularını ya da umutlarını belirten bir baş�ık seçmiştir: 
Amerika'da sosyal sermayenin çöküşü. 

Putnam'ın anlaşılır düzyazı ve canlı benzetmeleri konusun­
daki kabiliyeti, konunun siyasetçilerin ve kamuoyunun dikkatini 
çekmesine yardımcı olmuştur. Daha sonra bir kez daha uzun bir 
kitabında (Putnam 1 995: 200 1 )  1995'te çok tanınmamış bir der­
giye yazdığı yazıda kullandığı gibi dikkat çekici "Tek Başına Bow­
ling" başlığını kullanmıştır. Bowling salonlarında tek başlarına 
oynayan insan resimleri, insanların ortak kamusal alandan kop­
tuklarını göstermekte ve Putnam'ın Amerika'daki bowling liginin 
düşüşüne dair kanıtını desteklemektedir. Putnam ayrıca kitabını, 
siyasetçilere canlı seminerlerle anlatan, basında yer alan röportaj­
larda, radyo ve televizyonlardaki ciddi konuşma programlarında 
görünerek iki kıtada tanıtan bir misyonerin şevkini de göstermiş­
tir. Ayrıca Putnam, yalnız oyuncu örneğinin de gösterdiği gibi çok 
iyi bir indirgeyicidir. O, sosyal sermayenin kendisinin " iyi bir şey" 
olduğuna, çöküşünün ise "kötü bir şey" olduğuna inanır. Ona gö­
re suçlanacak bir tane önemli kötü kişi (televizyon) ve birçok ufak 
adamlar (arabalar, vaktin boşa harcanması, savaşlara ve büyük 
bunalımlara topluca göğüs geren kuşağın yaşlanması ) vardır ve 
sosyal sermayeyi sağlığına geri döndürmek için eylemin gerekli ol­
duğunu belirtmektedir. Tutkulu inançlara ve onun basit sonuçla­
rına sahip güçlü bir iletişimci olduğu gibi, Putnam gerekli kanıtlar 
topluluğunu düzenleyen ve dikkatlice analiz eden yorulmaz bir 
sosyal bilimcidir. Birçok okuyucusunun inançları ve deneyimleriy­
le uyuşan bir ezgiyi çağrıştırmaktadır. 

KLASİK SOSYAL TEORİDE NORMLAR VE AGLAR 
İnsan i lişkilerinin kalitesi uzun bir süre sosyal teorisyenleri ilgi­
lendiren önemli bir konu olmuştur. Putnam'ın bugün ilgilendiği Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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konular, birçok açıdan, çoğu 1 9. yüzyıl yorumcusunun görüşleri­
ni yansıtmaktadır. 1 8  3 1  'de Amerika' nın her tarafına yaptığı ge­
zilerini anlatan Fransız yazar Alexis de Tocqueville ( 1 832) ,  Ame­
rikan demokrasisi ve ekonomik gücünün temelini oluşturan coş­
kulu toplumsal yaşamı detaylarıyla tasvir etmiştir. Avrupa'da alı­
şık olduğu şekilde daha geleneksel ve hiyerarşik ilişkileri bir ara­
da tutan resmi statü ve yükümlülük bağlarının aksine de Tocqu­
eville'ye göre gönüllü kuruluşlardaki etkileşim, bireysel Amerika­
lıları birbirine bağlayan sosyal bir yapıştırıcı özelliğindedir. De 
Tocqueville'in çalışmalarından yaklaşık altmış yıl sonra, anlamın 
ve düzenin kaynağı olarak görülen ilişkilerle ilgili benzer bir kay­
gı, öncü sosyologlardan Fransız Emile Durkheim'ın ( 1 933 )  fe­
odal dünyanın mekanik dayanışmasından 1 9. yüzyıl kapitalizmi­
nin organik dayanışmasına doğru uzun. geçiş dönemi üzerine dü­
şüncelerinde yinelenmiştir. Durkheim'e göre, birincisi mekanik­
tir; çünkü lordların ve köylülerin ya da din adamlarıyla zanaat­
karların sabit yapılarında ve yükümlülüklerinde olduğu gibi, dü­
şünmeden hareket eden ve alışılmış olandır. Hepsi kendi konum­
larını ve diğerlerinin de nasıl konumlandıklarını bil iyorlardı. 
Kendi ilişkilerini feodalizmin katı düzenlenmiş iş bölümü olma­
dan düzenlemelerine rağmen, kapitalist, kentsel ve endüstriyel 
toplumda tam tersine, insanlar yabancıların dünyasında yaşadı­
lar. Bunun yanında, her biri bir amaca hizmet ettiği için girilen 
çeşitli etkileşimlere dayalı birçok bağlantı kurulmuştur. Ferdi­
nand Tönnies'in amaca dayalı toplulukları (Gemeinschaft),1 
araçsal topluluklardan ( Geselschaft)2 ayırma çalışmalarında ben­
zer kaygılar görülmektedir. Bu kaygı, bir dereceye kadar, Max 
Weber'in statü gruplarının vazgeçilmez bir öğesi olarak görülen 

1 Bu tür toplumlar, Gemeinschaft ya da belirli bir amaç için bir araya gelmiş "cemaatler" 
olarak tanımlanmaktadır. 

2 Geselschaft belli bir yapısı, ortak adetleri, yasaları vb. bulunan büyük insan "toplum" la­
n olarak tanım!arunaktadır. Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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ortak "yaşam biçimine" olan vurgusunun yanında, karizma ve 
otorite düşüncesinde de görülmektedir. 

1 9 . yüzyılın ortasında ve sonundaki klasik sosyoloj ik otori­
teler sosyal ilişkilerin anlamı ve niteliği üzerine bir ilgi gösterme­
lerine karşın, diğerleri geniş kapsamlı yapının özellikleriyle daha 
fazla ilgilenmişlerdir. En açık biçimde, insan öğesini temel sosyal 
sınıfların bir bakıma uzak ve soyut ilişkilerine bağlayan Kari 
Marx'ın tarihsel materyalizm teorisi, insanları birbirine bağlayan 
ara bağlara çok az önem vermiş yahut hiç önem vermemiştir. Ai­
le en iyi ihtimalle yeniden üretime izin veren bir kabuk en kötü 
ihtimalle sahiplenmenin ve kontrolün merkezi olarak görüldüğü 
için ele alınmamıştır. Sendikalar ve gönüllü kuruluşlar, Marx ve 
Engels tarafından, zanaatkarlar ve endüstriyel işçiler tarafından 
riskli ve belirsiz bir emek piyasasında kendi çıkarlarına yer bul­
mak için geliştirilen, ancak emeğin aristokrasisinin geniş işçi sını­
fı arasında kendi ayrıcalıklı konumlarını koruduğu koruyucu 
araçlar olarak görülmüştür; bunun sonucunda egemen burjuva­
ziye karşı mücadeleleri zayıflamıştır. Bununla birlikte Marksizm, 
düzeni ya da en azından kapitalist düzeni problemli görmesine 
karşın dayanışmanın ilkeleriyle de ilgilenmiştir. Eğer dayanışma 
üretim araçlarının sahipleri arasında varolan bir şey olarak ele 
alınırsa, yalnızca onların. egemenliklerini sürdürme isteklerini 
yansıttığından, Marksist teori ezilenler arasındaki dayanışmanın 
gücünü (ya da zayıflığını )  değişik şekillerde açıklama girişimleri­
ne yol açmıştır. Marx özellikle, nesnel ekonomik durumlarıyla 
tanımlanan " kendinde sınıf" ı ,  üyelerinin öznel olarak durumları­
nın farkında olduğu ve bununla ilgili bir şeyler yapmaya karar 
vermiş "kendisi için sınıf"tan ayırmaya çalışmıştır. Lenin ve 
Troçki'den bu yana, özellikle emekçilerin ortak sınıf düşmanları­
na karşı geçici tarihsel momentin ötesinde kendiliğinden birleş­
mesi konusundaki sürekli başarısızlıkları karşısında, bu ayrım sı­
nıf mücadelesinin Marksist analizinin merkezine oturmuştur. Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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İnsanlar arasındaki i lişkilerin kalitesi ve onların ortak de­
ğerlerle olan ilişkisiyle ilgili sorun klasik sosyolojik teorinin her 
tarafına yayılmıştır. Bir disiplin olarak sosyoloj inin toplumsal 
düzenin doğası ve kökenlerini açıklamak amacıyla oluşması bel­
ki de şaşırtıcı olmayabilir. Her şeyden önemlisi, klasik yazarlar, 
kentleşmenin, endüstrileşmenin ve bilimsel akılcılığın, düzenin 
geleneksel temellerini (onlara göründüğü şekliyle :  alışkanlık,  
inanç ve düşüncesiz itaat) aşındırdığı bir dünyada insanoğlunun 
sabit sosyal yapıları ve davranış şekillerini nasıl yarattığı ile i lgi­
lenmişlerdir. Bununla beraber, klasik sosyal teori genel olarak, 
sosyal sermaye kavramı ile en azından detaylı olarak ifade edile­
bilen alanlarla özellikle ilgili değildir. Etkileşim, sosyal düzenin 
bir öğesi ya da genel sosyal yapının bir kısmı olarak görülmesine 
rağmen klasik teorisyenler tarafından tanımlanan sorunlar bugü­
n ün sosyal sermaye araştırmacılarının çözümlemelerinden farklı­
dır. Sosyal sermaye teorileri, sosyal düzen üzerinde genel olarak 
Marksist, Durkheimci ya da Weberci perspektiflere uyabilirken, 
bu kavram yeni bir ilgi odağı getirmekte ve yeni sorunlar ortaya 
çıkarmaktadır. Sosyal sermaye fikri dikkatleri mikro düzeyde bi­
reysel deneyimler ve günlük aktiviteler ile orta düzeyde kurumla­
rın, derneklerin ve toplumun arasındaki bağ üzerinde toplamak­
tadır. Ayrıca, bağlantıları bir sermaye biçimi olarak tanımlaya­
rak, bu kavramı mikro, orta ve makro düzeyleri birbirine bağla­
yan birtakım açıklamalara işaret etmektedir. 

SOSYAL SERMAYEYE İLGİ 
Sosyal sermayenin gücü günlük yaşamda uzun bir süredir fark 
ediliyor olsa da, bir sosyal bilim kavramı olarak nispeten son yıl­
larda önem kazanmıştır. Bu kavram, birçok nedenden dolayı i lgi 
çekmiştir. Bir ölçüde, şimdilerde görüldüğü şekliyle, Reagan ve 
Thatcher yıllarında siyaset üretenlerin (ve seçmenlerin) aşırı bi­
reyselliğine karşı bir tepkiyi temsil etmektedir. Bir röportaj sıra-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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sında, Margaret Thatcher meşhur bir şekilde "Toplum diye bir 
şey yoktur" dediği zaman çoğu insan bunu başıboş bireysel liğe 
tam anlamıyla bir nasihat olarak kabul etti. Sonradan, Bayan 
Thatcher, toplumun daha ziyade soyut bir düşünce olduğunu be­
l irtmek istediğini, bunun yerine ailenin, bireylerin ve yerel toplu­
lukların ihtiyaçları üzerine düşünmeyi tercih ettiğini anlatmaya 
çalıştıysa da (Thatcher 1 993 :· 626-7), hiç kimse ona inanmış gö­
rünmedi. Orij inal röportaj , onun açıklamalarının tamamıyla 
mantığa uygun olduğunu önerse de, daha bireysel yorumlar şim­
diden kök salmıştır. Bu şartlarda, toplumsalın yeniden keşfedil­
mesi fikri siyaset toplumunda olduğu kadar halkın geneline de 
hitap etmektedir. 

Sosyal sermaye hakkındaki fikirler, sosyal davranış ve sosyal 
ilişkilerdeki son değişimlerle öne çıkmaktadır. Toplumun bozul­
ması üzerine oluşan matem çağdaş gazetecil iğin ana teması ol­
muştur. Birçokları arasından sadece Kraliçe Viktoria dönemi istik­
rarının kaybedilmiş dünyasının ardından geleneksel değerlerin ge­
riye dönük savunucusu olmaktan çok, Hong Kong'da dinamik 
geçen dört yıldan sonra geri dönen Marxism Today adlı eserin ön­
ceki editöründen geldiği için ayırt edici olan bir örneği düşünelim. 
Martin Jacques, Avrupa'ya bakarken kendini başıboş bireycilik ve 
piyasa değerleriyle erozyona uğramış ilişkileri tarafından korkuy­
la karışık bir umutsuzluk içinde bulmuştur. Dünyamızın gittikçe 
artan bir şekilde, çok az şeyin yahut hiçbir şeyin sürekli olmadığı, 
bireysel memnuniyetin en yüksek önceliğe sahip olduğu, geçici, fa­
ni veya çok kısa ömürlü bir dünya olduğundan şikayet etmiştir. 
Çoğu insana göre, evlil ik kısa süreli bir anlaşmadır, hatta kaçını­
labilecek bir şeydir ve çocuk sahibi olmak nadir görülen bir şey 
haline gelmiştir. Jacques, düşük doğum oranlarından, gençlerin 
sendeleyen ve kesintili sosyalleşme süreçlerinden, "önümüzde ka­
ra günler olduğu" korkusu türünden sorunlardan "toplumun Bal­
kanlaştırılması "nı sorumlu tutmaktadır (Jacques 2002: 24) .  Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Gazetelerin abartıları bir yana, en azından Batı toplumla­
rında etkileşim şekillerinin değiştiği görülmektedir. Kişiler ara­
sındaki i l işkilerin gayri resmileşmesi, insan davranışlarının teme­
li olarak al ışkanlıkların ve geleneğin süregelen erozyonu, artan iş 
bölümü, kamusal ile özel arasındaki sınırların bulanıklaşması, 
yeni i letişim araçlarının patlaması sosyal düzenin sağlandığı yer­
lere dikkati çekmektedir. Özel il işkilerin sınırları ve genel çerçe­
vesi artık açıklanamıyor ya da katı ve resmileştirilmiş kurallar 
bütünüyle sürdürülemiyor; o kadar ki bu il işkiler seçilebilir ve 
aynı zamanda bırakılabilir. Kimliğin ve öznelliğin aynı ve belir­
lenmiş olmadığını, ancak etnik ve cinsiyet gibi kalıtsal özellikler­
le biçim değiştirdiğinde bile müzakere ve belirsizliklere açık ol­
duğunu kabul etmek için bütün postmodernist tezlere inanma­
mıza gerek yoktur. Yerleşmiş davranışların ve ilişkilerin, en sade 
bir şekilde süregelen sınıf ve cinsiyet eşitsizliklerinde de görüle­
bileceği gibi, dikkate değer bir şekilde direniş gösterdikleri unu­
tulmamalıdır. 

Sosyal sermaye aynı zamanda sosyal bilimlerdeki kültürel 
dönüşten de yararlanmıştır. Sosyal davranışın kültürel yönüne 
gösterilen belirgin önemle birlikte, mikro düzey olarak tanımla­
nabilecek bireysel davranışlar ve deneyimlerde de kayda değer 
bir i lgi artışı olmuştur. Dikkate değer sayıda tanınmış sosyal bi­
limci de samimiyet ve güven kavramlarını, sosyal sermayenin 
merkezine yakın duran iki önemli örnek olarak yakından incele­
mişlerdir (Beck and Beck-Gernsheim 1 994; Giddens 1 991 ;  Jame­
son 1 998;  Luhmann 1 988; Misztal 1 996; Sztompka 1 999) .  Bu 
yazarların çoğu (Mistzal ve Sztompka hariç) aslında sosyal ser­
maye hakkında çok az şey söylerken, onların çalışmaları günlük 
etkileşimin hassas yapısını ve kişiler arasındaki ilişkilerin kalite­
siyle ilgili kaygıları yansıtmaktadır. Bu entelektüel sorunun genel 
çerçevesi, sosyal bilimciler arasında, özellikle sosyal sermayeye 
yönelik keskin bir i lgi artışının zeminini sağlamaktadır. Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Son olarak, sosyal sermaye ile ekonomi arasında tedirgin 
bir i l işki vardır. 1 960'larda ilk olarak ekonomide oluşan insani 
sermaye düşüncesiyle belirgin paralelliklere sahiptir, ayrıca fir­
malara, bireylere ve halka, yetenek, bilgi ve sağlıklı olma gibi ni­
telikler olarak göstermiştir, James Coleman, Amerikan şehirlerin­
deki okul performansı ile i lgil i  etkili anlatımında sosyal serma­
yeyle insani sermayenin tamamlayıcı olduğunu belirterek, sosyal 
teoriyle ekonomik teoriyi bir araya getiren bir yol olarak sosyal 
sermaye kavramını geliştirmiştir ( Coleman 198 8-9 ) .  Dünya Ban­
kası ve Ekonomik İşbirliği ve Kalkınma Teşkilatı (OECD) gibi 
resmi kuruluşlar da bu görüşü benimsemektedir (OECD 2001 a, 
2001 b; World Bank 2001 ) .  Son zamanlarda hazırlanan Ulusların 

Refahı (The Wellbeing of Nations) raporunda, OECD insani ser­
maye ve sosyal sermaye arasında, karşılıklı olarak olumlu şekil ­
de besleyen "güçlü bir tamamlayıcıl ığın" olduğunu savunmuştur 
(OECD 2001 b; 13 ) .  Buna rağmen Schuller, bütünlüğü vurgula­
yan sosyal sermayeyi, yalnızca kişilerin kendi çıkarlarını sürdür­
melerine önem veren insani sermaye kavramına alternatif bir 
öneri olarak tercih etmiştir ( Schuller 2000) . Hatta bazıları sosyal 
sermaye düşüncesinin, insani davranış görüşünün bireyci sınırla­
malarını benimseyen ekonomistler tarafından, sosyal bilimlerin 
sömürgeleşmesini yansıttığını savunmaktadır (Fine 2000) .  Man­
tıklı bir şekilde, tersi de olasıdır; sosyal sermaye sosyologlar tara­
fından iktisadın temel fikirlerinden birini almak ve bunu yakın 
(ve kıdemli ) bir disipline, kuvvetli bir pozisyon kurmak için uy­
gulamaya çalışan bir girişim olarak görülebil ir. Benim kendi gö­
rüşüme göre ise, ikinci görüşte muhtemelen bazı gerçeklikler var­
dır ve sosyal sermayeye olan bu i lgi, insanların kararlarının sos­
yal temellerini vurgulayarak ekonomistlerin birey davranışları 
üzerindeki geleneksel odağını değiştirmeye çalışan girişimi yan­
sıtmaktadır. 
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KİTABIN AMACI 
Benim bu kitaptaki başlıca amacım, sosyal sermaye üzerine yapı­
lan tartışmalara bir giriş sunmak ve gelecekte daha ileriye gide­
cek olan bu tartışmalara yollar önermektir. Bazı açılardan bu tar­
tışmayı, birçok ilgil i  bilimsel disiplinle kesiştiğinden, özetlemek 
güçtür. Tartışma muhtemelen sosyoloj i alanında gelişse de, bu 
kavram iktisatçılar ve siyaset bilimciler tarafından yaygın bir bi­
çimde tartışılmaktadır. Sosyal politika ve kent politikası uzman­
ları kadar, bazı tarihçilerin, eğitimcilerin ve feministlerin de ilgi­
sini çekmektedir. Ayrıca siyaset yapıcılar da sosyal sermayeye il­
gi göstermektedirler. Siyasi kararlar için sosyal sermayenin sağla­
dığı alan şu anda, ekonomik gelişmeyi, sağlıktaki ilerlemeleri, 
teknoloj ik gelişmeleri ve mesleki yenilikleri, yoksulluğun azalma­
sını, suçun azalmasını ve topluma dahil olmayı kapsamaktadır. 

Kitap, bu kavrama hayat veren üç akademisyenin fikirlerini 
ayrıntılı bir şekilde inceleyerek başlayacaktır. Pierre Bourdieu, Ja­
mes Coleman ve Robert Putnam bu fikre çok farklı arka planlar­
dan yaklaşmışlar ve kavramın tamamen farklı yorumlarını benim­
semişlerdir. Hepsi, iletişim ağının gücünü vurgulamaktadır, bu­
nunla birlikte bir sonraki bölümde (İkinci Bölüm) eğitim, sağlık 
ve suç gibi alanlarda sosyal sermayenin etkisinin ampirik çalışma­
ları gözden geçirilecektir. Bu çalışmaların çoğu sosyal sermayenin 
olumlu bir etkisi olduğu sonucuna varmaktadır, buna rağmen 
üçüncü bölümde sosyal sermayt3.nin karanlık yönleri incelenmek­
te ve sonuçları olumsuz yönde olan araştırmaların kanıtları gözö­
nünde bulundurulmaktadır. Dördüncü bölümde, günümüzdeki 
sosyal eğilimlerin sosyal sermayeyi nasıl şekillendirdiğine (ve bu­
nun tam tersine) bakılacaktır ve özellikle Robert Putnam'ın bu 
tarz eğilimlerin bizim bağlantı birikimimizi tüketmekte olduğu 
yönündeki iddiası sorgulanacaktır. Daha sonra, sosyal sermaye 
üzerine yapılan tartışmadan politika ve uygulamalar için dersler 
çıkarmaya çalışan girişimleri gözden geçireceğim. Kitap, kavra-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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mın geçerli liği üzerine burada incelenen tartışmaların ve kanıtla­
rın ışığında birkaç gözlemle sonlandırılmaktadır. Artık değeri ne 
ise, benim görüşüm sosyal sermaye fikri için yeteri kadar zaman 
olduğu ve sosyal sermayenin sosyal bilimciler, siyasetçiler ve top-
1 umun geneli tarafından kullanımının önemli bir şekilde patlama­
sının eşiğinde olduğumuzdur. Cevaplandırılmamış olarak kalan 
soru bu tür gelişmelerin ne yöne doğru gideceğidir, bu da en azın­
dan bu kavramı kısmen daha çok geliştirmeye ve kavramın açık­
layıcı amaçlar için kullanımına dapa çok dikkat etmeye bağlıdır. 
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BİRİNCİ BÖLÜM 

Metafordan Kavrama 

• 

I nsanların ilişkileri bireyler olarak, kendileri için büyük önem 
taşımaktadır. Sosyoloj ik perspektiften bakıldığında, bizim en 

azından belli ölçülerde tanıdıklarımız tarafından tanımlandığı­
mız söylenebilir. Daha genel olarak, insanlar arasındaki bağlar, 
aynı zamanda bu büyük görkemli yapının merkez yapı taşı ola­
rak hizmet etmektedir. Elbette ki bu yeni bir fikir değildir. Aksi­
ne, sosyoloj i disipl ini bulunduğunda bile vardı . 1 9. yüzyılda sos­
yolojik düşüncenin ana kurucusu olarak kabul edilen Emile 
Durkheim, özellikle insanların toplumsal bağlarının, toplumun 
genelini birbirine tutturan bir iplik gibi hizmet ettiğiyle i lgilen­
miştir. Durkheim, otoriteye itaatin statü ve kalıplaşmış düzende­
ki benzerlikler temelinde ortaya çıkmış toplumsal bağlardan ve 
alışkanlıklardan oluştuğu modern öncesi toplumlarda " mekanik 
dayanışma" ile modernitenin değişken, önemli derecede farklı­
laşmış "organik dayanışma"sı arasındaki keskin karşıtlığı belirt­
miştir. Modern toplumsal bağlantıları tanımlayan sayı, kapsam, 
karmaşıklık ve geçiciliğe rağmen Durkheim şöyle diyordu: Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Toplum asla yan yana konulmuş bir atomlar yığını olamaz. 
Daha ziyade üyeleri; değişimin yapıldığı kısa anları daha de­
rin ve daha ileriye yayan bağlarla birleşmiştir (Durkheim 
1 933; 226) .  

Bu yüzden, toplumun kapsamlı işlevselliğine katkıda bulu­
nan sosyal bağlar fikri günümüzdeki tartışmadan uzun bir süre 
önce yerleşmiştir. 

Sosyal sermayenin ana fikri, sosyal i letişim ağlarının değerli 
bir servet olduğudur. İletişim ağları, sosyal bağlılık için bir temel 
oluşturur; çünkü sosyal bağlıl ık, karşılıklı avantaj lar için -yalnız 
insanların doğrudan tanıdıklarıyla değil- bir kişinin diğerleriyle 
ortaklaşa çalışmasını sağlar. Başlangıçta, sosyal bağları bir serma­
ye biçimi olarak tanımlama fikri sadece bir metafordu. Robert 
Putnam'a göre, sosyal sermaye 20. yüzyıl boyunca en azından al­
tı kez keşfedilmiş ve her bir seferinde, insanların yaşamlarını iyi­
leştirmelerine yardım etmek için, bağlantıların kullanılması öne­
rilmiştir (Putnam 2000: 1 9; Woolcock 1998 ) .  Katı biçimde ifade 
etmek gerekirse, metafor bağlantıların karlı olabileceğini, diğer 
sermaye çeşitleri gibi, yatırım yapılabileceğini, yapılan yatırımdan 
yeterince kazanç umulabileceğini belirtmiştir. Hiçbir çağdaş soSG 
yal bilimci , sosyal sermaye terimini bu şekilde yalınlaşmış biçim­
de kullanmamaktadır ve bu tutkulu girişim, insanların sosyal ile­
tişim ağları için bir muhasebecinin hesap dökümünü sağlamaktan 
ziyade, ekonomik sermaye ile gevşek bir benzerlik kurulmasından 
kaynaklanmaktadır. Bununla beraber, bunun ekonomiden gelişti­
rilen bir terim olması ve geniş kapsamlı ve dikkatli bir izleyici ka­
zanması önemlidir. 

Aslında iktisadi düşüncede "sermaye" terimi, gelecekte kar­
lı bir kazanç umuduyla yatırım yapı labilecek birikmiş bir miktar 
para anlamına gelir. İnsanlar, bu terimi kullandıklarında muhte­
melen hala akıllarına gelen anlam budur. Bundan sonra, ekono-
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mik faaliyetlerin verimliliğini arttırmada makinelerin ve yapıların 
rollerini tanımlamak için ortaya atılan " fiziksel sermaye" kavra­
mı gelmektedir. Ancak 1 960'larda sermaye fikri insanları ve on­
ların kapasitelerini kapsayacak şekilde kullanılmaya başladı. İlk 
olarak Theodore Schultz ( 1 96 1 )  ve sonra Becker ( 1 964) tarafın­
dan geliştirilen insani sermayenin arkasırıdaki kavram, ekono­
mistlere işçilerin vasıflarını ölçmek için yardım sağlayan bir araç­
tı . Schultz ve Becker için emek, üretimin herhangi diğer bir fak­
törü gibiydi .  Az ya da çok verimli olabilirdi, fakat eğitim ve sağ­
l ık gibi dikkatli yatırımlar sonucu, daha verimli olmaya başla­
mıştı. Şimdiye kadar, çeşitli sermayeler katı anlamda ekonomik 
terimlerle düşünüldü; faydası ölçülebilir, değeri arttırılabilir ve 
karşılaştırılabilirdi,  girdiler ve çıktılar arasındaki ilişki doğrudan­
dı ve değerdeki herhangi bir değişim ortak para ile açıklanabilir­
di. Toplumsal ilişkiler, kolayca, basit birtakım ortak paydalara 
indirgenemezler ve bu konuda, ekonomi disiplini dışında, sosyal 
düşünürler, siyaset bil imciler, eğitimciler ve tarihçiler arasında 
birçok tartışma yaşandı. Bu metafor neden ve nasıl bu şekilde bir 
sosyal bilim kavramına dönüştü ? 

Üç önemli kişinin sonraki gelişmelere ufuk açıcı katkılarda 
bulunduğuna dair artan bir fikir birliği vardır. Bu bölümün bü­
yük kısmı 1 980'lerde oluşan tartışmayla ve özellikle Pierre Bour­
dieu, James Coleman ve Robert Putnam'ın son derece etkili yazı­
larıyla ilgilidir. Bourdieu, 1 970'li ve 1 980'l i  yıllar boyunca sosyal 
sermaye kavramını geliştirmiştir, ancak bu, onun sosyal teorisi­
nin diğer alanlarından daha az i lgi çekmiştir. Bir sonraki tartışma 
geniş ölçüde, James Coleman'ın sosyal bilimcileri ve siyasetçileri 
etkileyen, rasyonel davranış teorisi bayrağı altında sosyoloj i ve 
ekonomiyi birleştirme girişiminde bulunduğu Amerika Birleşik 
Devletleri'nde yürütülmüştür. Bununla birlikte, kavramın günü­
müzdeki önemini Robert Putnam'ın halkın büyük ilgisini çeken 
çalışmalarına borçluyuz. Bob Edwards ve Michael Foley, bu ya-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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zarları sosyal sermaye literatürünün göreli olarak birbirinden 
farklı üç kolu olarak tanımlamaktadır (Foley and Edwards 1 999: 
142 )  ve aşağıda göstereceğim gibi bunlar arasında önemli farklı­
lıklar vardır. Kısaca Bourdieu, Marksizm'in, kaynaklara ulaşma­
daki eşitsizlik ve iktidarın sürdürülmesi sorununu paylaşmakta­
dır; Coleman, başlangıç noktası olarak bireylerin, kendi çıkarla­
rını sürdürebilmek için rasyonel olarak davrandıkları fikrini ka­
bul etmiştir; Putnam, dernek ve toplumsal faaliyet fikirlerini top­
lumsal bütünleşmenin ve refahın temeli olarak devralmış ve ge­
liştirmiştir. Bütün bu farklı l ıklara rağmen, üçü de sosyal serma­
yenin kişisel bağlantılardan, kişilerarası etkileşimin yanı sıra bu 
ilişkilerle bağlantılı olan birtakım ortak değerlerle birlikte oluştu­
ğunu belirtmişlerdir. 

BOURDIEU 
Pierre Bourdieu, sosyal sermaye kavramına yavaş yavaş ulaşmış­
tır. Coleman ve Putnam, Kuzey Amerika'da sosyal ve politik dü­
şünce geleneği üzerine çalışıyorlarken, Bourdieu, daha çok sosyal 
sınıfların sürekliliği ve eşitsizliğin diğer sabit yerleşik biçimleriyle 
i lgilenen bir Avrupa sosyoloğuydu. Başlangıçta, Bourdieu'nun 
bakış açısı toplumsal yeniden üretimin kültürel antropoloj isini 
yaratma çabasıyla oluştu. 1 960'larda Cezayirli yerli halk üzerine 
yaptığı çalışmasında Bourdieu, öznel temsi lci ile nesnel durum 
arasında köprü kuran "habitus"u, düzenlenmiş birtakım değer­
lerin ve düşünce şekil lerinin dinamik gel işiminin şekillendirdiğini 
belirtmiştir. Habitus hakkındaki görüşünü geliştirirken, Bourdi­
eu, grupların toplumsal yapıdaki durumlarını belirlerken ve oluş­
tururken, kültürel sembolleri farklılıkların işaretleri olarak kulla­
nabileceklerini vurgulamıştır. Bu görüşü, "kültürel sermaye" me­
taforunu kullanarak, bazı kültürel beğenilerin diğerlerinden da­
ha fazla statüden yararlandığı gerçeğinin bazı gruplarca kötüye 
kullanılmasına işaret ederek güçlendirmektedir. Örneğin, Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Bach'tan zevk alma yeteneği, insanın yaradılışında olan bir üs­
tünlük değil, belirli bir sosyal grup tarafından diğer gruplar üze­
rindeki üstünlüğünü sürdürmek için kullanılan kültürel sermaye­
deki bir icattır. Ayrıca Bourdieu sık sık, insanların kültürel ser­
maye sahipliklerinin tam olarak onların finansal sermayelerini 
yansıtmadığını vurgulamıştır. Ailevi durumlar veya öğrenim har­
cı tarafından şekillendirilen kültürel sermaye, bir dereceye kadar 
mali holdinglerden bağımsız olarak etkili olabilmektedir, hatta 
bir bireyin veya bir grubun kendi güç ve statüsünü sürdürme 
stratej isinin bir parçası olarak paranın eksikliğini de telafi etmek­
tedir (Jenkins 1 992; Robbins 2000) .  

Bourdieu'nun sosyal sermaye üzerine ilk yazıları, sosyal dü­
zenin farklı temelleri üzerine yapılan geniş analizin bir bölümü­
dür. Bourdieu, öznelerin sosyal alandaki durumlarının, onların 
göreceli sermayelerinin büyüklüğü ve mik�arı i le kendi amaçları­
na ulaşmak için benimsedikleri belirli stratej iler tarafından belir., 
lendiğini belirtmiştir. 1 987'de bir Alman televizyonundaki bir rö­
portajda, Bourdieu "sosyal alan " ı  kumarhaneyle karşılaştırmıştır: 
Biz yalnızca bizim ekonomik sermayemizi temsil eden siyah fişler­
le değil, kültürel sermayemizi temsil eden mavi fişlerle ve sosyal 
sermayemizi temsil eden kırmızı fişlerle kumar oynarız (Alheit 
1 996) .  Bu birbirinden farklı sermayeleri birbirinin yerine kullana­
mayız ancak bir arada olduklarında, bu sermayeler daha sonra 
yeni bir sermaye oluşturabilir (Bourdieu and Passeron 1 977) . 

Bourdieu'nun bu terimler hakkındaki tanımı, varolan kültü­
rel sermaye kavramına büyük ölçüde önem verilmesiyle derinle­
mesine değişmiştir. Kültürel sermaye hakkında birtakım ampirik 
göstergeleri kullanarak Fransız orta sınıfı arasındaki beğeni ve 
farklılığı ele aldığı muazzam çalışmasında, sosyal sermayenin yal­
nızca bir göstergesi olan, iş yaşamını kolaylaştırmada yararlı ola­
cağını düşündüğü golf kulübü üyeliğini işlemiştir (Bourdieu 
1 984:29 1 ) .  Bourdieu, alçakgönüllü bir biçimde "geçici kısa not-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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lar" olarak tanımladığı sosyal sermaye hakkındaki düşünceleri 
üzerine kısa bir taslak yayınlamıştır (Bourdieu 1 980) .  Sonradan, 
Fransız yüksek kültürü üzerine büyük deneysel çalışmasında (Bo­
urdieu 1 9 84) ve Fransız üniversite sisteminin uygunluğu ve orta 
halliliğini betimlediği eleştiri yazısındaki (Bourdieu 1 988 )  gibi top­
lumsal yeniden üretim hakkında yaptığı daha sonraki çalışmala­
rında sosyal sermaye kavramını işlevsel hale getirmeye çalışmıştır. 

Profesyonel grupların üyelerinin kendilerinin (ve çocukları­
nın) konumlarını hangi yollarla koruduklarına ilişkin i lk kez 
1 973'te yayınlanan bir tartışmasında, Bourdieu, sosyal sermaye­
yi ilk kez şöyle tanımlamıştır: 

Gerekli olduğunda faydalı "destekler" sağlaya� toplumsal 
ilişkilerin sermayesi: Herhangi biri toplumsal açıdan önemli 
konumlara, örneğin siyasi bir kariyer gibi aynı zamanda pa­
ra değeri de olan konumlara, sahip olan müşterilerinin ilgisi­
ni çekmek istediğinde çoğu zaman vazgeçilmez olan saygın­
lığın ve onurluluğun sermayesidir (Bourdieu 1 977: 503 ) .  

Daha sonradan bu durumu sadeleştirerek, şu  açıklamayla 
sonlandırmıştır: 

Sosyal sermaye, gerçekte veya uygulamada karşılıklı tanışık­
lık ve tanımaya dayalı olarak az ya da çok kurumsallaşmış, 
uzun ömürlü iletişim ağına sahip olması nedeniyle, bir bire­
yin veya bir grubun haklı olarak hissesine düşen kaynakların 
bir toplamıdır (Bourdieu ve Wacquant 1 992: 1 19 ) .  

Bourdieu ayrıca, sosyal sermayenin kendi değerini _sürdüre­
bilmesi için, bireylerin bunun için çalışması gerektiğini hatırlat­
mıştır. 

Bourdieu'nun önceki yorumları "geçici notlar" başlığıyla 
1 980'de yayımlanan daha uzun bir taslağa yol açtı; bu başlık ge­
lecekte daha bütünlüklü bir değerlendirme vaat etmekteydi (Bo­
urdieu 1 980) .  Daha önce de belirtildiği gibi, bu aşamada Bourdi-
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eu büyük ölçüde bu kavramı kültürel sermayeye yapılan bir ila­
ve ya da kültürel sermayenin bir boyutu olarak ele aldı (Robbins 
2000: 36 ) .  Bourdieu, bir yıl sonra yalnızca küçük eklemeler ve 
hatta daha küçük çıkarmalar yaparak, toplumsal eşitsizlik üzeri­
ne oluşturulan bir Alman derlemesinin ekonomik, kültürel ve 
sosyal sermaye ile i lgili bir bölümünün parçası olarak, ve beş yıl 
sonra da " sermaye biçimleri"yle i lgili bir İngiliz dili derlemesin­
deki bir yazı olarak "notlarını" yeniden ele almıştır (Bourdieu 
1 98 1 :  1 986 ) .  Bu kavramı hem bilimsel hem de kuralcı boyutla­
rıyla kullanmasına rağmen, kavramın teorik temellerini tekrar 
ele almamıştır. 

Bourdieu'nun sosyal sermaye üzerine düşüncelerini anlamak 
için, onun temel sorununun sosyal hiyerarşi anlayışı olduğunu ha­
tırlamamız gerekir. Birçok yönden Marksist sosyolojiden ciddi bir 
şekilde etkilenmiş birtakım görüşlerle ilgilenmiş, "ekonomik ser­
mayenin diğer bütün sermaye çeşitlerinin üstünde olduğunu" dü­
şünmüş (Bourdieu 1 986: 252) ve onun diğer sermaye türleriyle, 
eşitsizliği yaratmak ve yeniden üretmek için bir araya gelebileceği 
yollarla ilgilenmiştir. Bourdieu'ya göre, eşitsizlik sermayenin üre­
timi ve yeniden üretimiyle açıklanmalıydı . Bourdieu okuyuculara, 
sermayenin "birikmesi zaman alan birikmiş emek" olduğunu ha­
tırlatmıştır. Ancak sermayeyi yalnızca ekonomik olarak düşün­
mek yetersizdir. Elbette ekonomik değişimler kazanca dönüşmek­
tedir ve bundan dolayı da kişisel çıkarların üzerinden sürdürül­
mektedir. Ancak, Bourdieu -sanatçılar dünyası, aşk ya da evlilik 
gibi- maddi olmayan değişimlere " ilgisiz" oldukları için saygı du­
yulması gerektiği yönündeki geleneksel görüşe karşı çıkmaktadır. 
Hem kültürel sermayeyi hem de sosyal sermayeyi birikmiş emek 
üretimini simgeleyen varlıklar olarak ele almak gerekmektedir. 

Bourdieu, " sermayenin yalnızca ekonomik teori tarafından 
kabul edilen bir biçimiyle değil, bütün biçimleri" etkisini kabul et­
meden sosyal dünyayı anlamanın imkansız olduğunu belirtmiştir Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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(Bourdieu 1 986:  422) .  Bourdieu ilk olarak, kültürel sermaye kav­
ramını farklı sosyal sınıflardan ve sosyal sınıflar içindeki farklı 
gruplardan gelen çocukların eşit olmayan akademik başarılarını 
açıklamak için benimsemiştir. Bazı sosyal gruplar, aile içindeki uy­
gun "kültürel yatırım stratej i lerini "  sürdürerek, çocuklarının eği­
timden etkili bir şekilde faydalanmasını garanti altına alabilmiş­
lerdir. Bazı açılardan, Bourdieu kültürel sermayenin iletiminin, 
sermayenin kalıtsal i letiminin en etkili biçimini temsil ettiğini be­
lirtmiştir, çünkü o büyük ölçüde gözönünde sürmekte ve bu yüz­
den kontrole daha az tabi olmaktadır, oysa ekonomik varlığın mi­
rası vergiyle dizginlenebilmektedir (Bourdieu ve Passeron 1 977). 

Bourdieu, sosyal sermaye tanımına da aynı genel yaklaşımı 
getirmiştir. " Geçici notları"nda, sosyal sermaye düşüncesinin 
"sosyal değerler ilkesini" tanımlamanın " tek yol " u  olduğunu 
açıkça belirtmiştir. Ona göre sosyal değerler ilkesi :  

Farklı bireylerin az çok eşdeğer (ekonomik ya da kültürel) ser­
mayeden bir grubun (aile, elit okulların eski öğrencileri, seç­
kin kulüpler, soylular vb. ) sermayesini vekaleten harekete ge­
çirebilme kapasiteleri ölçüsünde oldukça eşitsiz kazançlar el­
de ettiği yerde görünür hale gelmektedir (Bourdieu 1980: 2 ) .  

Bu durumda sosyal sermaye, kendine özgü bir biçimde eşit­
sizliği yeniden üreten bir işleve sahiptir, ancak bunu yine de bağ­
lı olduğu ekonomik ve kültürel sermayeden kısmen bağımsız ola­
rak yapmaktadır. Sermayenin farklı biçimlerinin birbirlerine dö­
nüştürülememesinin yahut daha kesin olarak ekonomik sermaye­
ye indirgenememesinin nedeni "ekonomik yönü maskeleyebil­
me" derecelerinin farklı l ığıdır. Ekonomik değer ne kadar açık 
olursa, değişebilirliği de o kadar büyük olur, ancak sosyal farklı­
laşmanın kaynağı olarak geçerliliği daha düşüktür (Bourdieu 
1 986:  253-4 ) .  Dönüştürülür olmaktan ziyade, Bourdieu, farklı  
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sermaye türlerinin hep birlikte, "varolma şartlarının ana sınıfla­
rını" ayırt etmeleriyle ve bu sınıfların her birinin içinde " farklı 
sermaye türleri arasındaki toplam sermayenin farklı dağılımı " il ­
kesi üzerindeki " ikincil farklılıklara" neden olmalarıyla i lgilen­
miştir (Bourdieu 1 986:  1 14 ) . 

Bourdieu'ya göre, bağların yoğunluğu ve dayanıklılığı çok 
önemlidir: Sosyal sermaye, "uzun süreli i letişim ağlarına sahip ol­
maya bağlı gerçek ve potansiyel kaynakların bütününü" temsil et­
mektedir (Bourdieu 1 980: 2; 1 986 :  248 ) .  Buna ilaveten, Bourdi­
eu, bireyin bağlarının değerinin (ya da belirli bir özne tarafından 
sahiplenilen sosyal sermayenin büyüklüğünün), harekete geçire­
bildiği bağlantı sayısına ve her bir bağlantıyla sahip olunan (kül­
türel, sosyal ve ekonomik) sermaye büyüklüklerine bağlı olduğu­
nu doğrulamıştır (Bourdieu 1 980:  2; 1 986; 249) . Bourdieu, ilişki­
ler ve kül türel veya mali sermaye arasındaki etkileşimi, sosyal ser­
mayelerini -yani sosyal ilişkilerin, onurlu olmanın ve saygınlığın 
sermayesi- toplumda müşterilerinin güvenini kazanmak için ya 
da siyasette kariyer yapmak için istismar eden, avukat ve doktor 
gibi meslek sahipleri hakkındaki örneklerle açıklamıştır (Bourdi­
eu 1 984: 1 22 ) .  Aksine, sadece kendi eğitimsel deneyimlerine güve­
nen kimseler yalnızca bağlantılarının yokluğundan dolayı değil, 
aynı zamanda eksik kültürel sermayeleri güven pazarındaki dal­
galanmalar hakkındaki bilgilerini azalttığı için "güven erozyonu" 
olayında en çok zarar görenlerdir (Bourdieu 1 984: 142 ) .  

Bourdieu, sermayeyi birikmiş emek ürünü olarak tanımla­
yan görüşüyle uyumlu olarak, bağlantıların çalışmayı zorunlu 
kıldığını vurgulamıştır. İletişim ağları içerisinde tek mümkün 
olan dayanışmadır, çünkü tüm üyeler hem maddi hem de sembo­
l ik olarak kara önem vermektedirler. Bu durumda devamlılıkları, 
komşuluk, işyeri hatta akrabalık il işkileri gibi rastlantı sonucu 
oluşmuş ilişkileri, kısa veya uzun vadede doğrudan kullanılabilir 
sosyal i lişkilere dönüştürmeyi hedefleyen "bireysel ya da kolektif Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



24 birinci bölüm 

yatırım stratej i lerini" gerektirmektedir; bunların uzun vadede et­
kili olabilmesi için de kişisel olarak hissedilen uzun süreli yüküm­
lülükleri içermesi gerekmektedir (Bourdieu 1 980:  2; 1 986 :  249) .  
Antropolojik kaygılarına uygun olarak, Bourdieu hediye değişi­
mini örnek vermektedir; "bir hediyeyi kişiselleştirmeye çalış­
mak" hem onun tümüyle maddi değerini hem de bu nedenle 
onun daha geniş olarak karşıladığı değerleri dönüştürmektedir. 
Böylece "uzun vadede karı maddi ya da diğer şekillerde görüle­
bilecek bir yatırım hareketi ile" (Bourdieu 1 986:  25 3 )  "toplum­
sallığın bitmeyen çabası " şeklini alan "sağlam bir yatırım"  olur 
(Bour<lieu 1 986:  250).  

Bazı İngiliz sosyal bilimciler, Bourdieu'nun teorisinin kavra­
ma ilişkin kuramsal olarak en tutarlı ve en ikna edici . sosyoloj ik 
yaklaşım olduğunu ileri sürmektedir (Fine 2000: 53-64; Warde ve 
Tampubolon 2002: 1 57) .  Ancak yine de, temel noktalar bakımın­
dan Bourdieu'nun teorisi, geride bırakmaya çalıştığı Marksizmi 
hedef alan birçok eleştirinin karşısında savunmasızdır. Bourdieu, 
sosyal sermayeyi sadece elitlere ait olan, onların kendi göreli üs­
tün konumlarını korumak için tasarlanmış bir nitelik olarak gör­
mektedir. Duygulara dayalı ilişkiler için tek açıklaması bunların 
karşılıklı ilişkilere dayanıklılık kazandırmasıdır. Bu yüzden, aynı 
kültürel çevrede bulunan ve benzer yaklaşımlara sahip bazı insan­
ların birbirlerinden diğerlerine göre daha çok hoşlandığı (ve hoş­
lanmadığı ) basit gerçeğinin doğruluğunu kabul etmemektedir. 
Belki de akrabalığa dayalı sosyal sermayenin rolünü olduğundan 
fazla vurgulamaktadır. Öznenin varlığını kabul eden kaygılarına 
rağmen, genel olarak Bourdieu'nun teorisi, sosyal hiyerarşinin 
nispeten durağan modelinin kaynağı olarak görülmektedir. 

Bourdieu şüphesiz Batı ülkelerindeki toplumsal örgütlen­
menin eskiden beri varolan şekillerindeki zayıflamanın doğrulu­
ğunu kabul etmektedir. Örneğin, aileler bazı karşılıklı ilişki şekil ­
leri (kendi çocuklarının evlilik tercihleri ) üzerindeki kolektif Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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kontrollerini kaybettikçe, meşru olanları desteklemek ve olma­
yanları da dışarıda bırakmak için tasarlanmış yeni kurumlar (Bo­
urdieu örnek olarak, dans, deniz yolculuğu, gece partileri, resep­
siyonlar ve şık sporları saymaktadır ( 1 980: 3 ) )  bunların yerini 
alır. Hatta bu örnek, Bourdieu'nun teorisinin, geç modernitenin 
daha açık ve gevşek sosyal ilişkileriyle ilgilenmek için yeterli ol­
madığını göstermektedir. Deniz yolculuğunun, akşam yemeği 
partilerinin, Bach'ın ve şık sporların günümüz elitlerinin ayırt 
edici simgelerinden olması güçtür. 

Bourdieu'nun profesyonel yaşantısının çoğunda, Fransız 
sosyal teorisi, Avrupa'nın sosyoloj ik konularının merkezini oluş­
turmuştur ve Bourdieu'nun, akademik emsallerinin nitel ikleri 
hakkında oldukça iyi düşünceleri vardır. 1 960 ve 1 970'lerde, 
toplumsal eşitsizlik üzerine çoğu Fransız tartışması ,  birinin diğe­
rine karşı olan hakları ve karşılıklı yükümlülükleriyle, dengelen­
mek üzere iki baskın entelektüel geleneğin gölgesinde yapılmıştır: 
Marksizm, hümanist ve yapısalcı çeşitlemeleriyle ve sosyal Kato­
liklik, fakir ve zengin arasındaki, insan kaderinden ayrılamaz 
eşitsizliğin olduğu toplumsal düzenin organik modeliyle. Çeşitli 
sermaye dillerini kullanarak, Bourdieu Marksizmin her iki ege­
men teorisine karşı kendi teorik çerçevesini dikkatlice çizmiştir. 
Serma ye dilini kültüre ve beğeniye ya da i letişim ağları ve tanı -
dıklara uyarlamak, Bourdieu'nun varoluşçuların duygusal hüma­
nizmi olarak gördüğü şeye karşı, materyalizm adına kendi başı­
na bir saldırıdır. Louis Althusser'in yoğun ve zor çalışmalarıyla 
bütünleşmiş yapısalcı Marksizme (Althusser 1 977) karşın, Bour­
dieu, sosyal yaşamın, " değiştirilebilir taneler olarak görülen öz­
neler arasındaki birtakım süreksiz, ani, mekanik dengeye indirge­
nemeyeceğini " belirtmiştir (Bourdieu 1 986 :  241 ;  ayrıca Robbins 
2000: 45-9'da görülebilir ) .  Fransız Marksizmine keskin bir şekil­
de eleştirel bir tutumu olmasına rağmen, Bourdieu, eşitsizliği ka­
çınılmaz olarak insani şartların bir parçası sayan muhafazakar Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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sosyal teoriye de tutkun değildir, daha ziyade Marksist düşünce­
nin onun ayırt edici yaklaşımında etkisi olduğunu kabul etmek­
tedir. " Sosyal değişimlerin iletişim olgusuna indirgendiğini ve 
ekonomiye indirgenebilirliğin acı gerçeğini ihmal ettiğini " iddia 
ettiği (Bourdieu 1 986:  253 ) ,  söylem teorisini vurgulayan post-ya­
pısalcıların iddialarından da etkilenmemiştir. Sonunda, Bourdieu 
kendi katkısını, insan öznesinin yapısalcı anlayışıyla, eşitsizliğin 
yapısalcı anlatımını bağdaştırabilen yaklaşımın gelişimi olarak 
görmektedir ( Ritzer 1 996:  537) .  Bu, Bourdieu'yu Avrupa sosyo­
loj ik düşüncesinin iki ana yolunun kesiştiği yere yerleştirdi. Bu 
yüzden, Bourdieu'nun sosyal sermaye üzerine çalışmasının, kül­
türel sermaye üzerine çalışmasını seçici bir biçimde kullanan ço­
ğu sosyal bilimci gibi, Coleman ve Putnam tarafından da önem­
senmemesi dikkat çekicidir. 

Bununla birlikte, Bourdieu'nun katkısı inkar edilemez olsa 
da, kusursuz değildir. İlk olarak, Coleman ve Putnam gibi Bour­
dieu da sosyal sermayeyi, en azından onu büyük ölçüde sahiple­
nenler için, büyük ölçüde tehlikesiz olarak göstermektedir. Genel 
olarak, Bourdieu sosyal sermayenin " karanlık yönüne" çok az il­
gi gösterir, onun teorisi tam olarak, bazı grupların kendi çıkarla­
rı için bağlantılarını kullanmasıyla ilgilidir. Onun "sermaye" 
kavramını kullanmasındaki amaç, bu sosyal bağlantıların bir ya­
tırım stratej isi işlevi gördüğüne dikkat çekerek, sosyal bağlantıla­
rın insancıl  yönlerini anlaşılır hale getirmektir. Özellikle, kurum­
sallaşmış sosyal sermayeyi temsil etmelerine izin verilmiş insanla­
rın onu "suistimal etme" olasılığını kuşkusuz hesaba katmakta­
dır. Yetkilerin verildiği sosyal sermaye örneklerine, aile adına ko­
nuşacak aile reisi, soyluluğun kurumsal laşmış bağlarından fayda­
lanan aristokratlar dahildir (Bourdieu 1 986 :  25 1 ) . Bununla bera­
ber, ekonomik sermaye bakımından dolandırıcılar neyse sosyal 
sermaye için de bunlar öyledir. Bourdieu'nun teorisinin kural ko­
yucu bir boyutu olsaydı, sosyal sermayenin muhtemelen genel Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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olarak açıkça kazanç sağlayan sahiplerini gizleme işlevini görür­
dü ve bu yüzden gazeteciliğinde ve siyasi eylemciliğinde benimse­
diği açık demokratik toplum fikrine ters düşerdi .  Bourdieu'nun 
eşitsizlik ve güç hakkındaki kaygıları (daha sonra göreceğimiz gi­
bi) Putnam ve Coleman için çok değerli birer düzelticiyken, sos­
yal sermayenin değerleri üzerine yaptığı tek taraflı vurgu onun 
sahipleri için kesin bir zayıfl ıktır. 

Bourdieu, ayrıca biraz modası geçmiş ve bireyci gözüken 
sosyal sermaye görüşüne eğilimlidir. Diğer çoğu alanda olduğu 
gibi, Bourdieu'nun alan çalışması büyük ölçüde 1 960'ların ve 
1970'lerin başlarında Fransız yüksek burjuvazisi hakkındaki ça­
l ışmalardan gelmiştir. Yüksek toplumsal etiketin kültürel alanda 
Bach ya da caz müziğinin değerlendirilmesiyle bağlantılı o lması 
gibi,  Bourdieu'nun aile görüşü de zamanının bir kısmını yatırım 
yaparak geçiren babaya boyun eğen aile biçimindedir. Bu görüş­
te kolektif aktörlere çok az yer vardır; bağlantılar bireyler tara­
fından üstünlüklerini korumak için geliştirilmiştir ve bu anlam­
da örgütlü yaşam sadece bir hedefe ulaşmak için başvurulan bir 
araçtır. Ayrıca sosyal sermaye, grupların bir niteliği ve hatta mü­
kemmel bir şekilde kolektif etkileşim ürünü olarak da görülebi­
lir. Bunların yanı sıra, Bourdieu aslında sosyal sermayenin imti­
yazlı ların bir serveti o lduğunu ve onların üstünlüklerini sürdür­
mek için kullandıkları bir araç olduğunu düşünmüştür. Bourdi­
eu'nun bu teorisi diğerlerinin (daha az imtiyazlı olan bireyler ve 
gruplar) sosyal bağlardan yararlanabileceklerine dair hiçbir ihti­
mal bırakmamaktadır. Bununla beraber, Bourdieu, sosyal ser­
mayenin bir metafordan kavrama dönüşmesi sürecindeki önem­
li figürlerden birisidir. Özellikle, Bourdieu'nun, sosyal sermaye­
nin diğer sermaye biçimleri ve onların birikimleri arasındaki et­
kileşimleri kadar, sosyal sermayenin ve onun birikiminin genel 
mantığı üzerine yaptığı analizi, 1 960'lar Fransa'sındaki sosyal 
sermayenin temelleri bakımından ortaya koyduğu kanıtlardan Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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bağımsız bir yerde durmaktadır. Bu anlamda, Bourdieu'nun kat­
kısı, şimdiye kadar gördüğünden daha yakın bir i lgiyi hak et­
mektedir. 

COLEMAN 
Eğitim üzerine yapılan çalışmalar üzerinde önemli bir etkisi olan 
belli başlı Amerikalı sosyologlardan biri olan James Coleman'ın 
şu ana kadar Bourdieu'dan daha büyük bir etkisi olmuştur. Ame­
rikan varoşlarındaki eğitim düzeyi üzerine yaptığı bir dizi araştır­
mada, Coleman sosyal sermayenin sadece güçlülerle sınırlı olma­
dığını, aynı zamanda fakirlere ve kenarda kalmış topluluklara da 
ciddi yararlar sağladığını gösterebilmiştir. Coleman'a göre, sosyal 
sermaye bir kaynağı temsil eder, çünkü sosyal sermay� karşıl ıklı­
lık beklentilerini de içerir ve ilişkilerin yüksek derecede güvenle 
ve ortak değerlerle yönetildiği, daha geniş iletişim ağlarını kapsa­
mak için herhangi bir bireyin ötesine geçer. Kavramın gelişimin­
de, özellikle İngilizce konuşulan yerlerde, James Coleman'ın etki­
si geniş kapsamlıdır. Bir ölçüde bu, önceden bir bakıma daha ku­
ramsal laşmamış düşünceye getirdiği kavramsal açıklığı ve bilgin­
liği yansıtmaktadır. Eğer İngilizce konuşanlar tarafından bilinme­
seydi, yansıtılamazdı. Bu durum kısmen, Coleman'ın sosyal bi­
limlerdeki genel duruşunu belirtmektedir: 1 995'te ölümüne ka­
dar Amerika'da en çok tartışılan ve en çok saygı duyulan sosyal 
teorisyenlerden biriydi. Bourdieu gibi, Coleman'ın çalışması da 
metodoloj ik ve tematik alanda çok kapsamlıydı ve tartışmanın 
adil paylaşımını kendine çekti. Coleman'ın çalışmalarında sosyal 
sermaye, en etkili şekilde Coleman'ın en son muazzam çalışması 
olan Foundations of Social Theory'si'nde görülen, sosyal düzenin 
ilkeleriyle baş etmeye çalışan genel bir çabanın içinde yer almak­
tadır ( Coleman 1 994 ). 

Daha genel olarak, Coleman hem sosyoloj i hem ekonomiyi 
kullanan disiplinlerarası bir sosyal bilim geliştirmek için araştır-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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malar yapmıştır. Coleman özellikle kendisi gibi Chicago Üniver­
sitesi'nde çalışan Gary Becker'in çalışmalarından etkilenmiştir. 
Becker'in ekonomi ilkelerinin eğitim, aile, sağlık, ayrımcılık çalış­
malarına uyguladığı insani sermaye çalışması "rasyonel tercih 
kuramı" çerçevesinde kullanılmıştır (Becker 1 964 ) .  Coleman, 
haklı olarak, çağdaş sosyoloj ide rasyonel tercih kuramının yük­
selişinin arkasında harekete geçirici bir güç olduğunu iddia et­
mektedir (Ritzer 1 996 : 427) ve sosyal sermaye kavramını oturt­
mak istediği entelektüel çerçeve bunun içerisindedir. Rasyonel 
tercih (ya da rasyonel davranış) teorisi, klasik ekonomide bütün 
davranışların insanların kendi çıkarlarını takip etmelerinden 
kaynaklandığı görüşünü paylaşmaktadır; bunun yanı sıra sosyal 
etkileşim ise bir değişim biçimi olarak görülmektedir. Coleman 
geniş toplum görüşünü, rasyonel tercih kuramından sosyal sis­
temdeki bireysel davranışların bir toplamı olarak gel iştirmiştir. 
Coleman, sosyal düzenin ilkelerini açıklamak için sistem düze­
yindeki davranışların, bireylerin tercihlerini ve davranışlarını bir 
arada ele almaması gerektiğini belirtmiştir. 

Rasyonel tercih sosyoloj isi, insan davranışlarını, her kişinin 
kendi çıkarlarına hizmet eden şeyleri diğerlerinin kaderlerini dü­
şünmeden otomatik olarak yaptığı, oldukça bireysel bir modelle 
açıklamaktadır. Coleman'a göre, sosyal sermaye kavramı, insan­
ların nası l bir arada çalışmayı başarabildiğini açıklayan bir araç­
tır. Rasyonel tercih kuramcıları tarafından en çok tercih edilen, 
bu işin nasıl işlediğini gösteren bir örnek ise, oyun teorisinden gel­
miştir. Mahkum İkilemi adıyla bilinen akıl oyununda, ayrı hücre­
lerde iki kişi tutulmaktadır, bilgi veren ilk kişinin iyi muamele gö­
receği söylenir, burada ikilem, suçu ispatlayacak hiçbir kanıtın 
bulunmayacağı ve diğer mahkumun da aynı şekilde davrandığı 
takdirde hiç cezalandırılmayacağı umuduyla sessiz kalmak ile iti­
raf edip azaltılmış bir ceza almak arasındadır. Rasyonel tercih ku­
ramı, ikinci seçeneğin birincisinden daha çok tercih edildiğini be-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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lirtir, çünkü her mahkum diğerinin aynı seçimle yüzleştiğinde iti­
raf etme eğilimi olduğunu bilir. Bu örnek yalnızca oyun teorisiyle 
sınırlı değildir. Aynı şekilde bu mücadele, ekonomik teoride daha 
genel bir şekilde kolektif bir davranışı açıklarken oluşur. Örneğin, 
eğitim için ödeme yapma zamanı geldiğinde işverenler gelecekte o 
işçilerin becerilerine yatırım yapmak yerine, vergi vermekten kaç­
mayı tercih ederler. İşverenler, eğitilmiş birinin kiralanmasının on­
ların çıkarına olacağını hesap edebilirler. Her iki durumda da, 
rasyonel tercih kuramı, işbirliği uzun vadede her bir kişiye daha 
fazla hisse kazandırsa bile, her bir bireyin kendi çıkarını takip 
edeceğini öngörmüştür. Bununla birlikte, dış dünyada ve hatta 
ekonomi bölümlerinde bile, insanlar hala işbirliği yapmaktadır. 
Bu nedenle, Barbara Misztal 'ın ortaya koyduğu gibi, rasyonel ter­
cih kuramcıları devamlı olarak birlikte çalışmanın " bireysellik ve 
bencillik varsayımlarıyla" uyumlu olduğunu gösterme göreviyle 
karşılaşırlar (Misztal 2000: 109) . Sosyal sermaye kavramı, Cole­
man'ın insanların mevcut çıkarlarına en uygun olanın rekabet et­
mek olduğu durumlarda bile neden işbirliği yapmayı seçtikleri so­
rununa bir çözüm bulmasını sağlamıştır. Coleman 'ın tarafında, 
sosyal sermaye bir bakıma açıkça klasik ekonomi teorisindeki pi­
yasanın "görünmez eli " nin rolüyle karşılaştırılabilir ve onunla 
uyumludur (Heinze and Strünck 2000: 1 79 ) .  

Bourdieu'da olduğu gibi , Coleman'ın sosyal sermayeye ilgi­
si sosyal eşitsizlik ve okullardaki akademik başarı arasındaki iliş­
kiyi açıklama çabasından çıkmıştır. Adolescent Society' de ( Cole­
man 1 961 ) ,  Coleman Chicago'daki l ise öğrencileri üzerine yaptı­
ğı bir çalışmada bulduklarını şöyle açıklamıştır: Akran grupları, 
gençlerin görüşlerini (hoşnutsuzluklar da dahil) aile ve öğretmen 
gibi sorumluluk sahibi yetişkinlerden daha fazla etkilemektedir. 
1 960'ların ortalarında, Coleman'dan altı etnik grup arasında, eği­
time dayalı başarı ve eğitim imkanları üzerine bir araştırma yap­
ması istenmişti . Federal Kanun tarafından koruma altına alınmış Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



metafordan kavrama 31 

ve Amerikan Eğitim Bakanlığı tarafından denetlenmiş bu araştır­
ma "sosyal bilimlerde bir dönüm noktası" (Heckman and Neal 
1 996 : 84) olarak görülmüş ve daha sonra " Coleman Raporu" 
olarak bilinmeye başlamıştır. Kamusal eğitimin girdileri ve çıktı­
larının envanterini kullanan Coleman'ın çalışması, şimdiye kadar 
görülmemiş bir şekilde çıktıların üzerinde önemle durulduğunda, 
ailenin ve toplumun arka plandaki niteliklerinin, okulun yapısın­
dan daha ağır basma eğiliminde olduğunu doğrulamıştır ( Cole­
man ve diğerleri 1 966 ) .  Daha sonra, Coleman pişmanlık duyarak 
raporun birçok orij inal okuyucusunun, okulların akran grupların 
etkisiyle karşılaştırıldığında çok az etkisi olduğu sonucuna var­
dıklarını ve bunun okullarda ırksal entegrasyonu zorlayan ilişki­
lendirmelere ve diğer stratej ilere yol açtığını; stratej i lerin planla­
nanın tersi bir etkiye sahip olduğunu, bu zoraki ilişkilendirme uy­
gulamalarının şehir içindeki kenar mahallelerden özellikle "orta 
sınıf beyazların sayfiye mahallelerine taşınmasına" ve artan böl­
gesel ayrıma yol açtığını yansıtmaktadır (Coleman 1 990: 69-74) .  

Sonradan, Coleman devlet okulları ve  özel okullardaki ba­
şarı oranlarının karşılaştırıldığı birtakım ampirik çalışmaların da 
başında bulunmuştur. Yaklaşık elli bin lise iki ve son sınıf öğren­
cisinin ailelerinin geçmişlerinin ve onların bilişsel başarılarının 
sonuçlarının kullanıldığı çalışmada, Coleman ve çalışma arka­
daşları ilk olarak Katolik okullarında ya da diğer dini inançlara 
dayalı okullarda, sosyal sınıf yahut etnik kimlik gibi diğer fak­
törler gözönüne alındığında bile öğrencilerin daha iyi perfor­
mans gösterme eğiliminde olduklarını tespit etmişlerdir ( Cole­
man ve diğerleri 1 982) .  Uzun süreli bir çalışmayı takip etmek, 
Katolik okullarındaki öğrencilerin performansına ek bir kanıt 
sağlamıştır ve ayrıca devlet okulundaki öğrencilerin geçmişleri 
ve yetenekleriyle kıyaslandığında, bu okullarda devamsızlığın ve 
okulu bırakmanın daha az olduğunu göstermiştir. Bu bulgular, 
ailelerin çocuklarının bilişsel gelişimlerine çok az yardım ederek Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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katkıda bulundukları, sosyo-ekonomik ve etnik bakımdan çok 
zarar görmüş öğrenciler için özellikle çarpıcıdır (Hoffer ve diğer­
leri 1 985; Coleman ve Hoffer 1 987) .  Coleman, bu durumu açık­
lamadaki en önemli faktörün öğretmenlerin beklentilerini de 
destekleyen toplum normlarının ebeveynler ve öğrenciler üzerin­
deki etkisi olduğunu belirtmiştir. Bu nedenle, Coleman topluluk­
ların aile içerisindeki sosyal ve ekonomik zararların etkisini den­
geleyecek bir sosyal sermaye kaynağı olduğu sonucuna varmıştır 
(Coleman ve Hoffer 1 987) . Bu anlamda Coleman, var olan te­
orik modelle tam da uyuşmuyor gibi gözüken bulguları kısmen 
açıklamak için geliştirdiği sosyal sermayeyi geriye dönük bir 
kavram olarak ortaya atmıştır (Baron ve diğerleri 2000: 6 ) .  Bu­
nun ardından, Coleman sosyal bilimlerdeki diğer yazarlar üze­
rinde önemli etkisi olmuş olan sosyal sermaye kavramının siste­
matik taslağını oluşturmaya devam etmiştir. 

Coleman sosyal sermaye tanımını, çok alıntı yapılan ve te­
mel kaygısını -insani sermaye ve sosyal sermaye arasındaki ilişki 
olan- ekonomiyle sosyolojinin sentezini yaparak açıkladığı yazı­
sında ayrıntılarıyla açıklamıştır (Coleman 1 98 8-9) .  Coleman'ın 
temel tartışması, insani sermayenin gelişimine sosyal sermayenin 
katkılarını tanımlamakla ilgilidir. Coleman, sosyal sermayenin ve 
insani sermayenin göreceli faydalarını kavramsal olarak değer­
lendirmekle, bunların arasındaki farkı görmek ve bağlantıları 
araştırmaktan daha az ilgilenmiştir. Daha sonra ortaya koyduğu 
gibi, birbirini çoğu zaman tamamladığına inandığı bu iki ayrı ol­
gunun, birbiriyle rekabet etmekten öte birbirine bağlı olduğunu 
belirtmiştir ( Coleman 1 994: 304 ) . 

Bu yazıda, Coleman sosyal sermayeyi bir aktörün kendi 
sosyal bağlantılarıyla ulaşabileceği yararlı bir kaynak olarak ta­
nımlamıştır. Bu yazı ayrıca, Coleman'ın, " her birinin sosyal yapı­
ların bir yönünü oluşturduğunu ve yapı içindeki aktörlerin -bi­
reyler ya da tüzel kişilikler olarak- belirli eylemlerini kolaylaştır-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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dığını varsaydığı 'çeşitli varlıkları' kapsar" ( Coleman 1988-9: 
98 ) .  Coleman, kamusal mallar i le özel malların arasındaki gele­
neksel ayrımı kullanarak sosyal sermayenin kolektif eylem soru­
nunu anlamamıza nasıl yardımcı olduğunu açıklamıştır. Genel­
likle mülkiyeti ve kazancı bireylere ait olan insani ve fiziksel ser­
mayeden farklı olarak, Coleman sosyal sermayeyi yalnızca onu 
gerçekleştirmek için çaba gösterenlerin yarattığı ve onların fay­
dalanabileceği değil ,  yapının bütün parçaları tarafından kullanı­
labilecek mükemmel bir kamusal mal olarak betimlemiştir (Co­
leman 1 98 8-9: 1 1 6 ) .  Bu nedenle, yine de kendi bencil liklerini sür­
düren bireyler arasında da işbirliğini oluşturmak istemektedir. 

Coleman, rasyonel tercih sosyoloj isinin genel bir teorisinin 
ana hatlarını çizme çabasının daha geniş bir parçası olarak sos­
yal sermayenin en kapsamlı tanımını sağlamıştır. Coleman ilk ya­
zılarında sosyal sermayeyi şöyle tanımlamaktadır: 

Aile bağlarına ve toplumun sosyal kurumlarında varolan ve 
bir çocuğun veya gencin toplumsal ve bilişsel gelişimine fayda­
lı birtakım kaynaklardır. Bu kaynaklar farklı insanlara göre 
farklılık gösterir, çocukların ve gençlerin insani sermaye gelişi­
mi için de önemli bir avantaj oluşturur (Coleman 1994: 300) .  

Başka bir yerde, Coleman sosyal sermayeyi çocukların geli­
şimi açısından şöyle tanımlamıştır. 

Normlar, sosyal iletişim ağları ve yetişkinlerle çocuklar ara­
sındaki ilişkiler çocukların gelişiminde önemlidir. Sosyal ser­
maye aile içerisinde olduğu gibi aile dışında, topluluk içinde 
de varolabilir (Coleman 1 990: 334) .  

Sosyal sermaye, yalnızca güven belgesinin kazanılmasında 
değil ,  aynı zamanda bilişsel gel işimde ve güvenli öz-benliğin evri­
mi için de önemlidir. 

Sosyal sermaye bu olumlu sonuçları nasıl elde eder? Cole-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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man'ın rasyonel tercih sosyoloj isinde varsaydıklarını hatırlayalım; 
bireysel aktörler genelde kendi çıkarlarını sürdürürler; eğer işbir­
liğini seçerlerse bu, böyle davranmaları onların çıkarına olduğu 
içindir. Rasyonel tercih kuramında işbirliği ,  kendi çıkarlarını ta­
kip etmekle meşgul olan yalnız ve çıkarcı aktörlerin genel kural­
ları için bir istisnadır. Coleman'ın sosyal ve insani sermaye hak­
kındaki makalesinde, insanlar arasındaki ilişkilerin, aktörler ara­
sında yükümlülük ve beklentilerin kurulmasına yardım ederek, 
sosyal çevrede sadakati ve dürüstlüğü kurarak, bilgi kanallarını 
açarak, başıboş davrananlara yaptırımlar uygulayarak ve belirli 
davranış şekillerini onaylayarak sermaye kaynaklarını oluşturdu­
ğu gösterilmektedir (Coleman 1 988-9: 1 02-4 ) .  Sosyal sermayenin 
yaratılması ,  aktörlerin farklı iletişim ağları arasındaki '·'kapama" ,  
denge, ortak ve paylaşılan bir ideoloji yoluyla kolaylaştırılmıştır 
(Coleman 1 994: 104-8, 3 1 8-20) .  Coleman, farklı aktörler ve ku­
rumlar arasındaki i lişkileri karşılıklı destekleyen bir oluşum olan 
"kapama"yı, yalnızca yükümlülüklerin altından kalkmak için de­
ğil, aynı zamanda yaptırımlar yüklemeyi de sağlayan bir gerekli­
lik olarak tanımlamıştır. Bir örnek vermek gerekirse, ruhban sını­
fı, komşular ve akrabalar, öğretmenlerin ve ailelerin gençlerin 
derslerden kaytarmalarını yahut ödevlerini aksatmalarını önleme­
lerini zorlayacak şekilde davranırlar. Coleman'a göre, ailenin dı­
şındaki sosyal sermaye, herhangi bir yetişkinin başkasının çocu­
ğunun faaliyetlerine yönelik ilgisinde, hatta bu konudaki pervasız­
lığında dahi varolmaktadır ( Coleman 1 990: 334) .  

Coleman'ın sosyal sermaye tanımı, bireysel i le kole�tif ara­
sında köprü kurmaktadır. Coleman, sosyal sermayeyi şüphesiz 
(ancak sosyal yapısal kaynakların oluşturduğu) " birey için bir 
sermaye değeri" olarak görmektedir ( Coleman 1 994: 302) .  Co­
leman'a göre, pratikte bu kaynakların kullanımına gereksinim 
duyulup duyulmayacağının belirlenmesinde iki önemli etkenin 
rolü vardır; bunlar "sahip olunan yükümlülüklerin gerçek bü-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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yüklüğü" ve " sosyal çevrenin güvenillrlik düzeyidir. " Bunlar ge­
nel duruma özgü, sosyal yapılardaki değişimler tarafından şekil­
lenmiştir ve şunları içermektedir: 

Yükümlülüklerin altından kalkabilmeye yol açan güvenilirli­
ğin genel seviyesinin yanında, insanların gerçek ihtiyacı diğer 
yardım kaynaklarının (hükümetin refah kurumları gibi) olu­
şabilmesi, refahın (diğerlerinin ihtiyacı olan yardım miktarı­
nı azaltan) derecesi, yardım etme ya da yardım isteme eğilim­
lerinin kültürel farklılıkları, sosyal iletişim ağlarının kapan­
ma derecesi, sosyal bağların lojistiği (Coleman 1 994: 306) .  

Coleman tarafından bu faktörlerin listesi etraflıca ele alın­
mamıştır. Ancak, bu l iste i letişim ağı kapatma ve yardım talep et­
menin ve sunmanın kültürel eğilimi gibi sosyal sermayenin gelişi­
mini destekleyen faktörlerden ve zenginlik ve refah sistemleri gi­
bi sosyal sermayeyi zayıflatma eğiliminde olan faktörlerden ku­
rulabilecek bir tipoloj iyi hemen hemen ima etmektedir. 

Bununla birlikte, rasyonel tercih perspektifinden bakıldı­
ğında bu, hiçbir şekilde aktörlerin neden kendi bireysel çıkarları­
nı takip ederken, sosyal sermaye oluşturmayı seçmelerinin altın­
da yatan sorunu çözemiyor. Coleman bu sorunu basit bir şekilde 
ortadan kaldırarak çözmüştür; aktörler sosyal sermaye oluştur­
maya tam anlamıyla başlamamışlardır, daha ziyade bu onların 
kendi çıkarlarını sürdürmelerinin beklenmeyen bir sonucu olarak 
ortaya çıkmıştır. Coleman'ın belirttiği gibi, sosyal sermaye aktör­
lerin hesapçı bir tercih yapıp buna yatırım yapmaları sonucu de­
ğil, " faaliyetlerin diğer hedefleriyle uğraşırken beklenmeyen bir 
sonuç" olarak ortaya çıkmıştır (Coleman 1 994: 3 1 2) .  Coleman, 
sosyal sermayenin dikkatlice ve amaca dayalı bir tercihin sonucu 
olarak ortaya çıkmış insani ve fiziksel sermayeden ayrıldığına 
inanmaktadır. 

Bu nedenle, sosyal sermaye özel bir mal olarak değil ,  bir ka-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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mu malı olarak düşünülmelidir (Coleman 1 994: 3 12 ) .  Bununla 
birlikte, Coleman hala sosyal sermaye tanımını rasyonel tercih 
kuramına uygun hale getirmekte zorluklar yaşamaktadır. Buna 
karşın Bourdieu, sadeleştiri lmiş ve bireysel sosyal sermaye dü­
şüncesini, sosyal ve ekonomik eşitsizl iği üreten aktörlerin büyük 
bir kesimi için uygun hale getirmiştir. Coleman'ın tanımı ise so­
yutluğunu ve işlevcil iğini korumaktadır. Coleman'a göre, 

Sosyal sermaye, kendi işleviyle tanımlanır. O tek bir varlık 
değildir, ortak iki özelliği olan farklı varlıkların çeşitlenmesi­
dir: Bunların hepsi bir sosyal yapının bazı özelliklerinden 
oluşmuşlardır ve bu yapının içindeki bireylerin hareketlerini 
kolaylaştırmaktadırlar (Coleman 1 994: 302) .  

Bunlardan sonra, bu işlevi hangi tür sosyal sermayenin en 
iyi gerçekleştireceği sorusu ortaya çıkmıştır. 

Coleman, elbette belirli türde sosyal yapıların bireylerin 
davranış tercihlerini diğerlerinden daha fazla kolaylaştıracağını 
biliyordu ve özellikle sosyal sermayenin asıl kaynağı olarak aile­
yi betimleme eğilimindedir. Bunun Coleman'ın çocukların bilişsel 
gelişimine olan ilgisi sonucunda ortaya çıktığını söylemek cezbe­
dicidir ki zaten Coleman'ın en açık sosyal sermaye tanımları, 
"çocuk gelişimi için" ( Coleman 1 990: 334) veya " bir çocuğun 
veya gencin bilişsel ve sosyal gelişimi" açısından taşıdığı değerle 
(Coleman 1 994: 300) ifade edildiği de kesinlikle doğrudur. Ea­
sen, Coleman'ın teorik yapısı " doğumla birlikte oluşmuş il işkile­
re" dayanan kökeniyle diğerlerinden ayrılan, kendi ifadesiyle 
"ezeli " sosyal kurumların en iyi şekli olan aileye ayrıcalıklı bir 
yer tanımıştır. Bu, Coleman tarafından, bir ara ya sadece sınırlı 
amaçlar için gelebilecek ve aile gibi ezeli şekillerden öte sosyal 
kontrolün daha önemsiz öznelerini gösteren sosyal kurumların 
"oluşturulmuş" biçimiyle karşılaştırılmıştır (Coleman 1 991 : 1 -
3 ) . Coleman, ailenin ya da başlangıçtan beri varolan ( ilksel-eze-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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li) kurumların aşınmasının, ilk sosyalleşme sorumluluğun, okul 
gibi " toplumsal işlevin sosyal sermayeye bağlı olduğu" uzun dö­
nemli  bir aşınmaya yol açarak " oluşturulmuş" kurumlara trans­
ferine yol açtığına inanmaktadır ( Coleman 1 991 : 9 ) .  Bu yüzden 
Coleman'a göre, akrabalık genel anlamda ve aile de özel anlam­
da toplumun kilit taşını temsil etmektedir ve kaynağı yapay bir­
takım düzenlemelerde olan sosyal kontrole yönelik umutlar hak­
kında samimiyetle kötümser olduğunu belirtmiştir. 

Böyle olmasına rağmen, Coleman'ın teorik çerçevesi, "oluş­
turulmuş" bazı kurum biçimlerinin sosyal sermayeye diğerlerin­
den daha fazla önem verme olasılığını dikkate almaktadır. Bura­
da, görev yapan oluşturulmuş şeklin asıl açıklaması özellikle ile­
tişim ağlarının kapanışını destekleyen kiliseydi. Gençler •Üzerine 
yaptığı önceki deneysel çalışmasının anlatıldığı bir makalede, 
Coleman, dini bağların kuşaklar arasındaki yapısına dikkati çek­
miştir. 

Dini kurumlar, ailenin ötesinde, nesilleri kesiştiren, toplum­
da var olmaya devam eden kurumlardır. Bu nedenle, dini ku­
rumlar yetişkin toplulukların sosyal sermayesinin gençler ve 
çocuklar için de ulaşılabilir olduğu nadir bir sosyal sermaye 
çeşididir (Coleman 1990: 336) .  

Bununla birlikte, dini kurumlar gitgide azalmaktadır ve on­
ların entelektüel mesaj ları, insanoğlunun dinsell iğinin yarışan de­
ğerlerinden biri olarak duyulmaktadır. Coleman kurumların baş­
langıçtan beri var olan şekil lerinin, kapanmanın sıkı derecesiyle, 
hesapçı bireyler arasındaki toplumsal hareket için genel ve sağ­
lam temelleri artık sağlamayacağını kabul etmektedir. Ancak, 
Coleman hala kurumların oluşturulmuş şeklinin, genç insanların 
mutlak gelişimi için ihtiyaç duyulan, kurallara uygun bir uyum 
ve iletişim ağı kapanması sağlayabileceğinden tam olarak emin 
değildir. Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Bu yüzden ilk bakışta Coleman, " Gemeinschaft" ın ya da 
başlangıçtan beri var olan dayanışmanın öneminin azalması ve 
bunların yerini " Geselschaft" ya da oluşturulmuş bir dayanışma­
nın almasından duyulan üzüntüyü paylaşıyor gibi görünür. Ayrı­
ca, hiçbiri çağdaş sosyal yaşamda merkezi bir yer tutmayan aile 
ve kilise konusunda daha muhafazakar görüşleri kabul eder gö­
zükmektedir. Coleman'ın kurumların ilksel şekilleri hakkındaki 
görüşünü oluştururken tarihçilerin geçmiş zamanlardaki Avrupa 
ve Kuzey Amerika toplumların�aki din ve aile hakkındaki çok 
daha ölçülü tanımlarını dikkate almadığı söylenebilir. Bu anlam­
da Coleman'ın tanımı -daha çok geçmişle ilgil i  sosyoloj ik yazılar 
gibi- aslında "geleneksel " i le " modern" hatta "post-modern" 
arasındaki tarih dışı bir ayrıma dayanır gözükmektedir. Sonra­
dan Alejandro Portes'in belirttiği gibi, bu vurgu Coleman'ın ya­
kın ve yoğun bağların rolünü abarttığı ve zayıf ve kopuk bağla­
rın önemini ise küçümsediği anlamına gelmektedir (Portes 1 998 :  
5 ) .  Gerçekte, Coleman tarihsel süreçlerin acil ve kısa dönemli 
önemlerinin doğruluğunu kabul etmemektedir: Örneğin 
1 961 'deki çalışması İkinci Dünya Savaşı'nın aile yaşantısı (Mor­
row 1 999) veya Afrikalı-Amerikanların istek ve statüleri üzerine 
olan etkisinden bahsetmemektedir. 

Bourdieu'yla Coleman'ın katkılarını karşılaştırmak eğitici­
dir. Bu ikisi arasında elbette açık farklar vardır. Bu farklılık 
1 989'da, Coleman ile Bourdieu'nun birbirlerinin konumlarına 
karşı geldikleri Chicago'daki sosyal teori konulu konferansta or­
taya çıkmıştır. Coleman sosyal teorisyenlerin "oluşturulmuş sos­
yal kurumların sorunlarıyla"  ilgilenmelerini isterken, Bourdieu iç­
güdüsel sosyal pratiklerin bir şekli olarak sosyoloj inin hümanist 
görüşünü savunma çabasındadır (Robbins 2000: 128-9; Coleman 
1 991 : 8 ) .  Bu yaklaşıma ilişkin genel farklılık sosyal sermayenin iki 
belirgin tanımında da görülebilmektedir. Bourdieu'nun sosyal ser­
mayeyi ele alışı biraz dolaylıdır; özetle, ayrıcalıklı bireylerin diğer Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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ayrıcalıklı bireylerle olan bağlantılarını kullanarak kendi durum­
larını sürdürmekte olduğu tezini belirtmektedir. Coleman'ın görü­
şü bundan hayli farklıdır; O,  bireysel ya da kolektif, ayrıcalıklı ya 
da mahrum bütün aktörler için bağlantıların değerini güç bir şe­
kilde ayırt etmektedir. Ancak Coleman'ın görüşü ayrıca naifçe 
iyimserdir; bir kamu çıkarı olarak, bireylere karşılıklı avantaj ları 
için işbirliğine izin veren ve de " karanlık tarafı" çok az olan ya da 
hiç olmayan birtakım normlar ve yaptırımlar sağlayan sosyal ser­
maye, işlevlerinde hemen hemen tamamıyla tehlikesizdir. Buna 
karşın, Bourdieu'nun bu kavramı, kullanımında ezilmişlere ka­
ranlık tarafı ve ayrıcalıklılara aydınlık tarafı sağlamaktadır. 

Bununla birlikte Bourdieu'nun getirdiği yankılar etkileyiciy­
di. En açık şekilde, her ikisi de eğitsel başarının bir kaynağı ola­
rak sosyal sermaye hakkında ortak bir kaygıyı paylaşmaktadırlar. 
Bunun ötesinde, aralarında çok sayıda paralellikler de vardır. Her 
ikisi de sosyal etkileşimleri aslında bir değişim biçimi olarak gör­
mektedir, Coleman'a göre bu rasyonel tercihe yol açsa da, Bour­
dieu'ya göre kültürel materyalizmin temellerini oluşturmaktadır. 
Hiçbiri, rasyonel hesaplamanın dışında kalan nedenlerden dolayı 
etkilenme, insanların birbirlerinden hoşlanma, birbirlerini sevme­
leri ya da nefret etmelerine ve bununla beraber birbirleriyle ilişki 
kurmaları ya da birbirlerinden kaçınmaları gerçeğine önem ver­
mez. Bunların yanı sıra, Piotr Sztompka'nın belirttiği gibi, rasyo­
nel tercih kuramı "temel güveni" -genelleştirilmiş yahut belirli 
bağlantılar açısından güven için ya da güvene karşı genel kişisel 
eğilim ya da önyargıyı- göz ardı eder (Sztompka 1 99: 66) .  Bu 
yüzden Marksist sosyal teorinin öngördüğü gibi insanlar diğer bir 
kişinin şirketinde eğlenmek için değil kendi sosyal sınıflarının ge­
nel çıkarının peşinden gitmek için bir araya gel irler. 

Sonunda ve rasyonel tercih kuramının temelleri üzerinde 
ekonomik ve sosyal teoriyi birleştiren kendisi gibi biri için epeyce 
ironik sayılabilecek bir şekilde, Coleman bireycilik hakkında dik-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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kat çekici biçimde olumsuz düşünmektedir. Örneğin, toplumsal 
yalnızlığın kendinden yıkıcı ve ilksel şekillerde işlevselliği bulun-

. 

madığını varsayma eğilimindedir, ancak her iki çekişmeyi destek­
leyecek gerçek neden ve kanıt göstermemektedir (Lindenberg 
1 996: 303) .  Ayrıca analizinde de bazı belirgin tutarsızlıklar vardır. 
Örneğin, sosyal sermayenin rolünün tanımında, insani sermaye­
nin inşasının, bireysel tercihin, yeteneklerin dağıl ımının belirlen­
mesinde yetersiz bir yol olduğu görüşüne yol açtığı tartışılabil­
mektedir. Sonra, Coleman'ın tanımında, bazıları çok ciddi olan 
çok sayıda yetersizlik bulunmaktadır. Sosyal sermayeyi, sosyal ya­
pıların kökenleri hakkındaki daha geniş teoriye entegre etme yo­
lundaki tutkulu çabası, sosyal sermayenin yalnızca ayrıcalıklıların 
bir aracı değil, aynı zamanda dezavantaj lı sosyal gruplar için de 
bir değer taşıyabileceğini göstermesi ve sosyal iletişim ağlarının 
çalışma biçimlerine olan ilgisi Coleman'ın teorisinin güçlü yönle­
rinin arasında sa yılmalı dır. 

PUTNAM 
Robert Putnam kendisi için dönüm noktası olan çalışması Bow­

ling Alone'un (2000) yayımlanmasından beri, sosyal sermayenin 
en çok tanınan savunucusu olarak öne çıkmıştır. Sosyoloj inin ve 
sosyal teorinin sınırlı dünyaları a·rasında en iyi tanınanlar Bourdi­
eu ve Coleman olmasına rağmen, Putnam'ın katkısı onun mesleki 
uğraşı olan siyaset biliminin sınırlarını aşmış ve toplumun büyük 
bir kesimine ulaşmıştır. 1 994'te Uppsala'da akademisyenlere yap­
tığı sunuma dayanan ve 1 995'te yayımlanan makalesi Bill Clin­
ton'un dikkatini çekmiş ve Putnam kendini Camp David'e davet 
edilmiş bulmuştur. Bowling Alone'un ortaya çıkması önemli bir 
haber olayı olarak görülmüştür. Putnam'la gazetelerde ve televiz­
yonlardaki talk-show programlarında röportaj lar yapılmış ve Pe­
ople'ın sayfaları için karısıyla birlikte fotoğrafı çekilmiştir. Bun­
dan sonra, neredeyse bir dünya turuna yakın bir yolculuğa çıkmış-Ücretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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tır, kitabındaki fikirleri tanıtmak için Kuzey Amerika ve Avrupa'yı 
geçmiştir. Canlı bir sunucu ve etkili bir yazar olan Putnam kendi­
ne özgü biçimde, birdenbire çok tanınmış olması konusunda al­
çakgönüllüdür ki bu konuda "geç çiçek açan bir dahi" olmadığı­
nı, sadece "bilmeyerek çoğu sıradan Amerikalının zihninde şekil­
lenmeye başlamış bir endişeyi ifade eden" birisi olduğunu söyle­
miştir (Putnam 2000: 506) .  

Bourdieu ve Coleman gibi sosyologlardan farklı olarak Put­
nam'ın geçmişi siyaset bilimine dayanmaktadır. Ron Inglehart'ın 
altında toplumsal değerlerle politik tutum arasındaki ilişki üzeri­
ne olan çalışmasından sonra, Putnam'ın ilk önemli çalışması, 
İtalya'daki alan çalışmasına dayanan, politik istikrarı ve ekono­
mik refahı oluşturan yurttaşlık katılımının rolüyle ilgi lidir. Son­
radan, Putnam ilgisini ABD üzerine çevirmiş ve 1 940'lardan iti­
baren sosyal sermayenin oldukça büyük oranda "azalmakta" ol­
duğunu gösteren birtakım çalışmalar yayımlamıştır ki bunlar 
Amerika'nın çoğu kentinin yönetilemez durumunda olduğunu da 
açıklamaktadır. Geç gelen şöhreti üzerine kendi yaptığı yorum­
larda görüldüğü gibi, bu tezi ABD' deki demokrasinin ve toplu­
mun durumu üzerine uzun süreden beri duyulan kaygı üzerine­
dir. Bu kaygı 1 9. yüzyılın ilk yarısına ve özellikle Kuzey Ameri­
ka'nın politik analizlerinde günümüze kadar yankılanan 1 9 . yüz­
yıl Fransız yazarı Alexis de Tocqueville'nin yazdıklarının ABD' de 
kabul üne kadar uzanmaktadır. 

1 831  'de Birleşik Devletler' in tümünü kapsayan gezilerini 
yansıtırken de Tocqueville, ilk olarak dünyanın ilk büyük de­
mokrasisinin anarşiye yaklaştığı konusunda uyarıda bulunmuş­
tur. Görüşlerinde bir açıdan muhafazakar olan de Tocqueville, 
daha sonradan despotizme yol açabilecek kanun önündeki resmi 
eşitliğin birbirlerinden ayrılmış bireylerden oluşan bir toplum ya­
ratma eğiliminde olması gerektiğini belirtmiştir. Bununla birlikte 
seyahat ederken görüşlerini değiştirmiş, Amerikan örgütsel yaşa-
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mının yurttaşlık konusunda bir öğrenmeye paralel olmadığını or­
taya çıkarmıştır. 

Her durumdaki, her zihniyetteki, her yaştaki Amerikalılar, 
siyasi derneklerinde günlük olarak derneğe karşı genel bir 
beğeni kazanmakta ve onun kullanımına alışmaktadırlar. 
Orada çok sayıda kişi bir araya gelip, sohbet eder, birbirleri­
ni dinler ve her çeşit girişimle ilgili karşılıklı birbirlerini yü­
reklendirir. Bundan sonra kazandıkları ve binlerce amacı ye­
rine getirmek için oluşturdukları bütün fikirleri sivil yaşama 
aktarmışlardır (De Tocqueville 1 832: 2. Kitap, VII. Bölüm) .  

Tocqueville'ye göre dernek yaşamı, göreli olarak açık, anla­
şılır bir şekilde aristokrasi sonrası sistemde sosyal dü�enin önem­
li bir temelidir. Yurttaşlık katıl ımının, despotizme yol açmaktan 
uzak en yüksek seviyesi, insanlara sivil hayatta nasıl bütünüyle 
birlikte işbirliği yapacaklarını öğretmiştir; bu da demokratik top­
lumun beşiğiydi. Putnam'ın mesaj ının bu kadar geniş i lgi topla­
masının nedeni tam da onun Amerikan demokrasinin Tocquevil­
leci temel taşının parçalanmaya başladığını  öne sürmesindendir. 

Putnam'ın sosyal sermaye hakkındaki tartışmaya i lk katkı­
sı İtalya'daki bölgesel hükümet üzerine çalışmasının sona erme­
sine doğru gelmiştir (Putnam 1 993a) .  Yirmi yıllık ampirik veri 
birikimini kullanarak, Putnam İtalya'nın kuzeyi ve güneyindeki 
bölgesel yönetimler arasındaki farklılıkları tanımlamaya ve açık­
lamaya çalışmıştır. Putnam, öncelikle kuzey ve güneydeki kamu 
politikasının göreli performansı üzerine yoğunlaşıp, çalışmaya 
kurums-al bir yaklaşım getirmiştir ve kuzeydeki bölgenin göreli 
başarısının nedeni olan kurumsal performansının temelinde hü­
kümet ve sivil toplum arasındaki karşı lıklı i lişkinin yattığı sonu­
cuna varmıştır. Ortaçağ başlarındaki kuzeyin kendini düzenle­
yen, geniş ölçüde özerk şehir devletlerindeki derneklerin faaliyet­
lerine bakıp bu yararlı yurttaşlık erdeminin kaynaklarını izlemiş-
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tir. Tersine, güneyde devlet ile sivil toplum arasındaki ilişkilerin 
bozulmasının nedenlerinin kurumsal reform ve yenilenme yolun­
da ardı ardına oluşan karşılıklı şüphe ve korku kültürünü yara­
tan Norman otokrasisi döneminde yattığı fikrindedir. 

Putnam sosy�l sermaye kavramını, yurttaşlık katılımındaki 
bu farklılıkları aydınlatmak için kullanmıştır. Bu kavramı sadece 
göreli kurumsal performans ve yurttaşlık katılımı seviyelerinin 
izlerini sunduğu detaylı tartışmadan sonra tanımlamıştır: 

Sosyal sermaye burada, güven, normlar, iletişim ağları gibi 
toplumun etkinliğini koordine edilmiş eylemlerle kolaylaştı­
ran sosyal organizasyonların özelliklerine gönderme yap­
maktadır (Putnam 1993a: 167) .  

Daha kesin konuşmak gerekirse, sosyal sermayenin kolektif 
harekete olan katkıları şöyle sıralanabilir: Ayrılanların potansiyel 
maliyetini arttırmak; karşılıklılığın sağlam normlarını beslemek; 
bilgi akışını -aktörlerin tanınmışlıkları üzerine olan bilgileri de 
kapsayarak- kolaylaştırmak; işbirliği çabalarının eski başarı ları­
nı somutlaştırmak ve gelecekteki işbirlikleri için bir şablon suna­
rak katkıda bulunmak (Putnam 1993a: 1 73 ) .  Bununla birlikte, 
Putnam'ın İtalya çalışmasındaki sosyal sermaye kavramının kul­
lanım biçimi, birçok bakımdan Coleman'ın kullanımının genişle­
tilmiş halidir. Kuşkusuz Putnam, zayıf bağlarla artan, dönüşüm­
lü kredi dernekleri, müzik toplulukları gibi oluşturulmuş örgüt­
lerle bir araya getirilen kaynaklara, Coleman'dan daha fazla 
önem vermiş, kilisenin ve ailenin rolünü Coleman'dan daha sınır­
lı olarak ele a lmıştır. 

İtalya'daki siyasi kurumlar hakkındaki çalışması yayımlan­
dıktan sonra, Putnam odağını yerli ABD'lilere doğru çevirmiştir. 
Akademik mesaj larının güçlü olanları ekonomisi ve tarzı ile gaze­
te manşetinin ivediliğini yansıtan başlıklarla desteklenmiştir. En 
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etkili örneği büyük bir olasılıkla hem en son kitabına verdiği hem 
de önceki akademik yazılarında kullandığı başlıktır; Bowling Alo­

ne (Putnam 1 995; 2000) .  Yalnız bir bowling oyuncusunun canlı 
imaj ı, her ne kadar her zamanki gibi basite indirgenmek pahasına 
da olsa, gazeteciliğe ait imgelemi yakalamalıydı. Putnam'ın bu 
metaforu kullanışındaki niyeti Amerikalıların yalnız başlarına 
bowling oynamak için seyahate değil , düzenlenmiş bowling ligle­
rinde ardı ardına birtakım rakiplere karşı resmi takımlarda oyna­
mak yerine (kendisinin gençliğinde yaptığı gibi ), aile ve arkadaş 
gruplarıyla oynamaların daha olası olduğuna işaret etmektir. Put­
nam'ın makalelerindeki mesaj ı 1 990'lı yılların ortaları boyunca 
tutarlıydı: Amerika'nın sosyal sermayesi uzun vadeli bir düşüş içe­
risindedir ve bu düşüşün en önemli suçlusu da televizyonun yük­
selişidir (Putnam 1 993b; 1 995; 1 996) .  Bowling ligi burada, göre­
li yabancıları rutin olarak sık sık bir araya getirip, geniş birtakım 
iletişim ağları ile genel karşılıklılığı ve güveni besleyen değerler 
oluşturmalarına ve bunları sürdürmelerine yardımcı olan ve kar­
şılıklı işbirliğini kolaylaştıran örgütsel bir faaliyeti kast eden bir 
metafor işlevini görmektedir. 

Putnam'ın sosyal sermaye tanımı 1 990'lar sonrasında de­
ğişmiştir. 1 996' da Putnam şöyle ifade etmiştir; 

"Sosyal sermayeyle" ,  iletişim ağları, normlar ve güven gibi, 
katılımcıların paylaşılmış nesneleri sürdürebilmek için bir 
arada hareket etmelerini sağlayan, sosyal yaşamın özellikle­
rini kastetmiştim (Putnam 1 996: 56 ) .  

1 993 'ten bu yana üç temel bileşen değişmemiştir; yeni olan 
sosyal sermayeden yararlananların " toplum" dan ziyade "katı­
lımcılar" olarak tanımlanmalarıdır (Baron ve diğerleri 2000: 9 ) .  
Daha sonradan, kendisinin dönüm noktasını oluşturan kitabın­
da, Putnam şunu ileri sürmüştür: 
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Sosyal sermaye teorisinin ana fikri, sosyal iletişim ağlarının 
bir değeri olduğudur. . .  Sosyal bağlar bireylerin ve grupların 
verimliliğini etkilemektedir (Putnam 2000: 1 8-19 ) .  

Putnam terimin kendisini, 

bireyler arasındaki iletişim ağları ve bundan ortaya çıkan 
karşılıklılık ve güvenirlilik normları gibi bağlantılara (Put­
nam 2000: 19) 

gönderme yaparak tanımlamaktadır. Bu anlatım biçimi, eski ta­
nımlamaların saflığına işaret ediyor gözükmektedir, çünkü güveni 
(karşılıklılıkla birlikte) sosyal iletişim ağlarından ortaya çıkan 
normların temel bir unsuru olarak sunmakta ve böylece bizi, üçten 
ziyade iki temel bileşenle bırakmaktadır: iletişim ağları ve normlar. 

Putnam daha sonra sosyal sermayenin iki temel biçiminin 
farklarını ortaya çıkarmaktadır; köprü oluşturan (veya içeren) ve 
bağlayıcı olan (veya dışsallaştıran) .  Bağlayıcı sosyal sermaye seç­
kin kimlikleri desteklemek ve homojenliği sürdürme eğilimindedir; 
köprü oluşturan sosyal sermaye ise çeşitli sosyal bölümler içinden 
insanları bir araya getirme eğilimindedir. Her bir tür farklı ihtiyaç­
ların bir araya gelmesinde yararlıdır. Özgün kimlikleri destekle­
mek ve grup içi sadakati güçlü tutmada "sosyoloj ik bir yapışkan 
çeşidi" olarak hizmet eden bağlayıcı sosyal sermaye, belirli karşı­
l ıkları desteklemek ve dayanışmayı sürdürmek için elverişlidir. 
Köprü oluşturan bağlantılar, harici varlıkların bağlantılarında, bil­
gi dağıl ımında yararlıdır ve "geniş kimlikler ve karşılıklılık oluştu­
rabilen" "sosyoloj ik bir WD-40" *  sağlar (Putnam 2000: 22-3 ) .  

Putnam'ın sosyal sermaye kuramı, Durkheimci dayanışma 
düşüncesiyle belirgin benzerlikler göstermiştir. Putnam'ın "verim­
lilik" ,  " etkililik" gibi kullandığı kelimeler, sosyal sermayeyi işlev-

(*) Metal nesnelerin paslanmasını engelleyen ve onları koruyan temizleyici madde - ç.n. 
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sel olarak ele aldığını göstermektedir, ancak şurası açıktır ki Put­
nam rasyonel tercih kuramının hesaplayıcı bireysel aktörünü res­
metmemiştir. Coleman'dan farklı olarak Putnam, Tönnies'in orga­
nik toplum ( Gemeinschaft) ve başarılmış sosyal organizasyon (Ge­
selschaft) arasındaki karşıtlığını, modernitenin yardımseverliğin 
düşmanı olduğunu belirttiği sonucuyla birlikte açıkça reddetmiş­
tir. Putnam tam tersine, İtalya çalışmasının " kentsel bölgelerin . . .  
tam anlamıyla geleneksel güney köylerini" yansıtmış olduğunu ile­
ri sürmüştür (Putnam 1993a: 1 14) .  Bir dayanışma kaynağı olarak 
akrabalık, tanışıklıktan ve oldukça farklı ve ayrıksı küçük gruplar­
dan bireyleri bir araya getirebilen paylaşılmış ikincil dernek üye­
liklerinden daha az önemlidir (Putnam 1 1 93a: 1 75 ) .  Putnam ayrı­
ca "dikey" bağların, "yatay" bağlardan daha az fayd�lı olacağını 
ileri sürmüştür, çünkü onlar kolektif eylemin kapasitesini önemse­
meme ve şüphe yaratma eğilimindedir (Putnam 1 993a: 1 95) .  An­
cak Durkheim'la olan benzerliklerini ortaya koyarken, bunların 
abartılmaması gerekir. Barbara Misztal'ın dediği gibi, Putnam te­
orik olarak hem Durkheimci analizin karşılıklı bağlarını hem de 
rasyonel tercih kuramından gelen aktörlerin "rasyonelliğini " vur­
gulayan seçici bir yazardır (Misztal 2000: 1 1 9) .  

Bir bakıma bütünüyle de Tocqueville'yi anımsatan Putnam, 
aşırı işbirlikçi güce ve toplumsal ilgisizliğe karşı olarak açık bir şe­
kilde gönüllülük ve sosyal olabilirliliğin coşkusundan esinlenmiş­
tir. Kuşkusuz, Putnam'ın İtalya çalışmasında de Tocqueville'nin 
belirttikleri yalnızca genel bir entelektüel esinlenme bakımından 
değil, fakat aynı zamanda yurttaşlık katılımını ölçmek için kul­
landığı dört belirtinin özellikle ikisi [örgütsel yaşam ve gazete 
okuyuculuğu (diğer ikisi seçmen sayısı ve oy kullanım kalıpları 
tercihleridir )] bakımından da dikkate değerdir. Putnam ayrıca de 
Tocqueville'nin kent dernekleri coşkusunu da paylaşmaktadır, 
ancak Putnam'ın korkuları demokratik toplulukların despotizme 
doğru sürüklenme eğiliminden kaynaklanmaz .

. 
Eğer Putnam'ın 
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bir distopyası varsa, daha ziyade suçun ve kıtlığın çözümlenme­
miş olduğu ve uzun dönemli ekonomik durum beklentilerinin ka­
ranlık olduğu, siyasal kayıtsızlık ve diğer insanlara karşı kayıtsız­
lığın örnek olarak gösterildiği sürekli televizyon izleyicilerinin 
oluşturduğu bir toplum ortaya çıkar. Bu anlamda, Putnam 'ı neo­
Tocquevilleci olarak betimlemek sadece kısmen doğrudur. 

Bununla birlikte, Putnam'ın ABD çalışmasının gerçek mer­
kezi, ampirik detayların çok titiz toplanmasında yatmaktadır. 
Putnam, özellikle 20.  yüzyılın ikinci yarısındaki sosyal eğilimler 
üzerine sistemli olarak birtakım istatistik bilgiyi analiz ettiği 
Bowling Alone adlı kitabında Amerika'daki sosyal sermaye dü­
şüşünün kanıtlarını detaylı biçimde sunmuştur. Daha önemli ya­
zılarına göre Putnam şiddetle Amerika'da değişen davranışların 
ve tutumların bir kaydını sağlayan, geniş bir şekilde kullanılan 
1 974'ten beri her iki yılda bir uygulanan Genel Toplum Anke­
ti'ne ve 1 952'den beri her yıl uygulanan Ulusal Seçim Çalışmala­
rı'na güvenmekteydi. Daha sonraki kitabında, Putnam bu temel 
kaynaklara diğer birtakım bilgilerle, Elks'ten sendikalara kadar 
çeşitli ulusal aktörlerin kayıtlarını dahil ederek tamamlamıştır. 
Putnam ayrıca, özellikle 1 97 5'ten beri her yıl uygulanmakta olan 
DDB Needham Yaşam Tarzı Anketleri ve 1 973 'ten Ekim 1 994'e 
kadar Roper seçim organizasyonu tarafından uygulanan Top­
lumsal ve Politik Eğilimler Anketi gibi diğer anketleri de incele­
miştir (Putnam 2000: 4 15-24 ) .  

Elbette bu kaynakların hiçbiri, Putnam'ın sorduğu soruları 
cevaplamak için bir araya getirilmemiştir. Bu anlamda Putnam'ın 
yaklaşımı, değişmez bir şekilde diğer insanlar tarafından farklı 
amaçlar için bir araya getirilmiş bilgilerden yararlanan tarihçile­
rin prosedürlerini benimsemiştir. Putnam örneğinde, neredeyse 
bütün kanıtlar aynı yönü göstermektedir. 1 8  80'lerin sonu itibariy­
le, Kızıl Haç'tan Hadassah'a ve sendikalara kadar uzanan gönül­
lü kuruluşların yoğun ağından kaynaklanan Amerika'nın toplum-
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sal bağları kentleşme, göç ve sanayileşme tarafından düşük bir de­
receye indirilmiştir. Yurttaşlık katılımı Bunalım'a1 kadar sürekli 
gelişti ve bu büyümenin daha önceki değerlere dön üşü Amerika 
Birleşik Devletleri 'nin İkinci Dünya Savaşı'na girmesinden sonra­
ya denk gelirdi. 1 960'lardan itibaren, ilk başta yavaşça, daha son­
ra "tehlikeli anafor hali "nin etkisiyle Amerikalılar "birbirlerinden 
ve bizim toplumumuzdan ayrılmışlardır" (Putnam 2000: 27) .  

1 960'larda.n bu yana olan düşüşün birikmiş ifadesinin katık­
sız ağırlığı, zorlayıcı olmasında yatmaktadır. Putnam'ın bilgileri, 
politik katılım, örgütsel üyelik, dini katılım, gönüllülük, yardım­
severlik, iş temelli sosyalleşme ve resmi olmayan sosyal iletişim 
ağları için geçerlidir, bunların hepsi tüm detaylarıyla düşünülmüş 
ve bir diğeriyle daha az ya da daha çok uyumlu olaqların gerile­
miş olduğunu da göstermiştir. Putnam bu kalıpları, 1 960'ların or­
talarından itibaren Amerikalıların dürüstlük ve güvenilirlik yakla­
şımlarının gerilemekte olduğunu gösteren anket bilgi leriyle bağ­
lantılandırmaktadır. Bundan başka, bu yaklaşım değişikliğinin 
ifadesi, Amerikalı sürücülerin kavşaklarda dur işaretini önemse­
meme eğiliminin artması gibi davranışsa! değişimlerle (Putnam 
2000: 143)  ve rapor edilmiş suç oranının keskin artışıyla destek­
lenmektedir. Putnam, küçük kendine yardım grupları ile genç gö­
nüllülerin artması, İnternet ve diğer teknoloj iler yoluyla yeni ileti­
şim şekillerinin oluşumunun hızlanması gibi örneklerde görülen 
karşı eğilime önem vermiş olmasına rağmen, en sonunda bu kar­
şı eğilime dair kanıtın "şüpheli " olduğu ve çoğu Amerikalının 
bundan 20-30 yıl öncesine göre bugün topluma daha az bağlı ol­
duğu pek çok farklı durumdan şüphesiz daha önemli olmadığı so­
nucuna varmıştır (Putnam 2000: 1 80) .  

Sonuçları incelemeye geçmeden önce, Putnam bu uzun dö­
nemli gerilemenin birtakım olası nedenlerini sırasıyla her bir suç-

1 1929 Büyük Ekonomik Buhranı. 
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luyu gözönünde bulundurarak göstermiştir. Putnam, aile yapısı­
nın dönüşümü ve muhafazakar düşünürler arasında popüler olan 
refah devletinin gelişimi gibi adayları ele almamaktadır, çünkü 
bunların hiçbiri ABD'yle i lgili verilerin ışığında ne akla uygun gö­
rülmektedir ne de diğer yerlerdeki (özellikle İskandinavya) kalıp­
larla uyumludur. Putnam, sosyal  sermayenin gerilemesinin sebe­
binin ırkçılık ve özellikle de " beyaz kaçış" olarak adlandırılan 
ABD' de ırk bakımından karışmış kentlerde yaşayanların etnik 
olarak homojen mahallelere taşınması olduğunu iddia eden, sol­
liberal tezleri de kabul etmiş değildir. Bu hipotez, " sosyal serma­
yenin erozyonunun bütün ırkları etkilediği " gerçeğinin ve bugün 
en çok bağlantılı olan neslin Amerika'nın bugünden daha fazla 
bölünmüş ve ırkçı olduğu zamanlarda ortaya çıkması gibi delil­
lerin ışığında çökmüştür (Putnam 2000: 2 80) .  Bununla birlikte, 
gerileyen yurttaşlık katılımının büyük işletmelerin gelişen gücün­
den kaynaklandığını belirten diğer liberal görüşü daha fazla 
önemsemektedir. Yurttaşlık katılımının ABD'de zirvede olduğu 
zamanlarda sermaye kapitalizminin eşit ölçüde egemen olduğuna 
dikkat çekmiş ve bu nedenle bugünkü ilişkisizliğin ana nedenini 
burada aramamış, ancak küreselleşmeye yönelimin iş dünyasının 
liderlerinin sivil sorumluluklarını azalttığını kabul etmiştir. Buna 
rağmen, bu durum gerilemenin bir kısmını açıklamaya yardım 
edebilirken, küreselleşmenin " ki liseye giderek ya da poker arka­
daşlıkları kurarak sosyal olma isteğimizi " ne sebeple etkilemek 
zorunda olduğunun açık bir nedeni yoktur (Putnam 2000: 283 ) .  

Nihayetinde Putnam belli başlı dört suçluyu ele almıştır. Bi­
rincisi, saf meşguliyet ve annelerin de çalıştığı ailelerle ilgili bas­
kılar, özellikle kadınların topluma dahil olmak için sarf edebile­
cekleri zamanı ve diğer kaynakların miktarını azaltmıştır. Bunun­
la birlikte, Putnam, bunun ancak bir ölçüde payı olan bir faktör 
olduğunu kabul eder; çünkü ilgililik ve katılım çalışan yahut ça­
l ışmayan erkek ve kadınlar için hemen hemen eşit oranda düş-
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mektedir (Putnam 2000: 203 ) .  İkincisi, büyük metropollerin sa­
kinleri "dağınık kentsel ceza" olarak adlandırdığı faktörden etki­
lenmektedir; bir ara ya gel�ek için artan miktarda zamana gerek­
sinim duymaları sonucunda sahip oldukları bağlar daha fazla 
parçalı olma eğil imindedir (Putnam 2000: 2 1 5  ). Buna rağmen, 
yurttaşlık katılımı küçük kasabalarda ve kırsal alanlarda da geri­
lemededir; Putnam, paranın ve zamanın baskısı gibi kentin dağı­
nıklılığını ve hareketliliğini pay sahibi bir faktör olarak görmek­
tedir. Putnam, iki temel suçlunun ev temelli elektronik eğlenceler 
-her şeyden önemlisi televizyon- ve kuşak değişimi olduğu sonu­
cunu çıkarmaktadır. Putnam'ın verileri televizyon hastası insan­
ların sivil yaşamı neredeyse terk ettiklerini ve arkadaşlarına, hat­
ta ailelerine dahi çok az zaman ayırdıklarını ortaya }\oymaktadır 
(Buna ek olarak, Putnam televizyon hastalarının genelde kendile­
rini iyi hissetmediklerini ve izledikleri şeylerden daha az keyif al­
dıklarını gösteren kanıtlar sunmuştur [Putnam 2000: 240-2] ) .  En 
sonunda, Putnam her şeye rağmen yaşın, düşen yurttaşlık katıl ı ­
mının geniş kalıbına bir istisna teşkil ettiğini kanıtlayan tek etken 
olduğunu belirtmiştir. Eğitimle edinilmiş vasıflardaki değişimleri 
kontrol ederken, 1 920' lerde doğan insanların 1960 'larda doğan 
torunlarına göre hemen hemen iki kat daha fazla katılım göster­
diklerini, oy kullanma oranlarının hemen hemen iki kat fazla ol­
duğunu ve gazete okuma oranlarının da yaklaşık olarak torunla­
rının üç katı olduğunu bulmuştur (Putnam 2000: 254 ) .  Yüzyılın 
ortasındaki savaş ve yeniden yapılanmanın neden olduğu büyük 
küresel yıkımla işbirliğine dönük alışkanlıklar ve değerler edin­
meye zorlanan bu "alışılmadık ölçüde politik neslin" yerine da­
ha az politik olan bir nesil geliyor (Putnam 2000: 275) .  

Bundan sonra Putnam şu soruyu sorar: Yani ? Amerika'nın 
sosyal sermayesinin düşüşte olması çok mu önemli ? Putnam bu 
sorulara, sosyal sermaye ile eğitim, ekonomik refah, sağlık, mut­
luluk ve demokratik katılım gibi gönenç göstergeleri arasındaki 
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ilişkileri araştırmak için bir dizi girişimde bulunarak cevap ver­
miştir. Putnam, sosyal güvenin düzeyi ve vatandaşlık konularına 
katıl ım gibi başlıkların da içinde yer aldığı sosyal sermayenin on 
dört ayrı ölçütünü elli Amerikan eyaletinin her biri için sosyal ser­
mayenin seviyelerinin görülebildiği Sosyal Sermaye Dizini'nin 
içinde bir araya getirmiştir. Daha geniş bir şekilde bu veriler, Gü­
neyin eski kalbi Mississippi Deltası 'nda sosyal sermayenin daha 
seyrek bir şekilde yayıldığını; en yoğun olarak ise Orta Batı'dan 
sağa, Kanada sınırının merkezine doğru genişleyen bölgede yayıl­
dığını gösterir gibidir (Putnam 2000: 290-3 ) . Putnam daha sonra, 
birtakım gönenç işaretlerine göre Minnesota, Iowa ve Vermont gi­
bi eyaletlerde işlerin daha iyi gittiğini, öte yandan Mississippi, 
Alabama, Louisiana gibi eyaletlerin daha kötü bir performans ser­
gilemeye meyill i  olduklarını göstermeye çalışmıştır. Önemli bir şe­
kilde, hipotezini elektronik eğlencelerin rolü ile temellendiren Put­
nam, çocukların televizyon seyrederken harcadıkları zamanla Sos­
yal Sermaye Dizini'ndeki sıralama arasında güçlü bir korelasyo­
nun olduğunu göstermiştir (Putnam 2000: 303 ) . Putnam, eserin­
de bunların yanı sıra sosyal sermayenin "karanlık tarafı" olarak 
adlandırdığı şey için de kısa bir bölüm ayırmıştır, burada, bazı za­
manlarda köprü kuran sosyal sermaye ile bağlayıcı sosyal serma­
ye arasında gerginlik olabildiğini belirtmekle yetinmiştir. Putnam 
kendi görüşünü, Afrika kökenli Amerikalı çocukların beyaz öğ­
rencilerin çoğunlukta olduğu okul lara, beyaz çocukların ise Afri­
ka kökenlilerin çoğunlukta olduğu bir okula kaydedilmesiyle or­
taya çıkan tartışmalara referans vererek açıklamaktadır. Bununla 
birlikte, sosyal sermaye ile refah arasında güçlü ve olumlu bir iliş­
ki olduğunu gösteren kanıtlara inanmaktadır, ayrıca bu yoğun ça­
lışmanın son bölümünü de sosyal sermayenin yaratılması (veya 
yeniden yaratılması) tartışmasına ayırmıştır. 

Putnam'ın katkısı muazzam bir şekilde gerçekleşmiştir. Put­
nam'ın bilginliği, kanıtların toplandığı çeşitli kaynakların geniş 
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bir bilgisine sahip olmasına dayanmaktadır. Geniş görüşlülüğü ve 
etkisi, Coleman'ı ve Bourdieu'yu aştığı yaklaşımını sağlamlaştır­
maktadır. Elbette ki bu üstün görünüm övgüye değer olduğu gi­
bi, eleştirileri de çekmiştir. Putnam'ın İtalya üzerine olan çalışma­
sı siyaset bilimciler tarafından olduğu gibi tarihçiler tarafından da 
dikkatlice incelenmiştir, Amerika Birleşik Devletleri hakkındaki 
çalışması da her zaman tartışmalara konu olmuştur. Putnam'ın 
çalışması bu eleştiriler karşısında ne ölçüde sağlam durabilmiştir? 

İ lk olarak, çok sayıda yazar Putnam'ın sunduğu kanıtların 
tezinin ağırlığını ne ölçüde kaldırabildiğini sorgulamıştır. İlk eleş­
tirilerde, Amerikalı bir yazar Putnam'ın katılım hakkındaki gös­
tergelerinin "modasının geçmiş olduğunu";  Elks ve Kızıl Haç gibi 
aktörlerin daha çok eski yerleşim yerlerine bağlı oldu�larını ve da­
ha fazla cinsiyet temelli rollere uygun olduğunu; gençlerin şehrin 
dışındaki yeni yaşam biçimleriyle donatılmalarından dolayı genç­
ler arasında futbolun gelişmesi gibi yeni birtakım katılım biçimle­
rinin oluştuğunu ileri sürmüştür (Lemann 1996: 25-6) .  Son za­
manlarda, aynı eleştiri daha ayrıntılandırılarak sürdürülmektedir 
(Cohen 1 999: 212-19 ) .  Ancak, Putnam'ın 1 970'lerin ve 1 980'le­
rin yeni sosyal hareketlerini ve gençlik futbolunu da kapsayan da­
ha yeni örgütlenme biçimlerini incelediği Bowling Alone adlı kita­
bı yayımlandıktan sonra bu eleştirilerin bir ölçüde güç kaybetmiş 
olabileceğini söylemeliyiz. Yukarıda belirtildiği gibi, Putnam bu 
kanıtın belirsiz olduğunu kabul etmiştir, ancak daha yakından ba­
kıldığında bu gerileme durumunun yanlış olmadığında ısrar et­
mektedir. Hatta Greenpeace gibi büyüyen hareketler, bu durumla 
uyumlu gözükmektedir; bu hareketler kişisel inandırmadan ziya­
de posta yoluyla üyeler kazanmakta, çok kısa ömürlü destek şe­
killerini de dahil ederek üyelerinden daha az sorumluluğa ihtiyaç 
duymakta ve yerine geçmekte olduğu "eski moda",  yani bölüm 
veya şube temell i  örgütlerle kıyaslandığında destekçileri arasında 
daha kısa süreli ilişkiler yaratmaktadır (Putnam 2000: 1 58-60) .  
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Elbette ki bu durum basitçe Amerikan istisnailiğine bir ör­
nek oluşturmaktadır. Birçok yazar, Putnam'ın ABD'de katılım 
oranlarındaki gerilemeye ilişkin kanıtının Batı Avrupa'daki can­
lı lığa ilişkin kanıtlar karşısında bir kenara bırakılması gerektiği­
ni belirtmişlerdir (Rothstein 2001 ;  Hall 1 999; Maloney et al  
200a) .  Avrupa toplumları, boş zamanlar ve kuşaksal değişimler 
açısından açık bir şekilde ABD'ye benzediğinden bu durum özel­
likle önemlidir. Eğer Putnam'ın teşhisi doğruysa, bunların yanı sı­
ra bu toplumların yurttaşl ık katılımlarında da benzer gerilemeler 
göstereceğini bekleyebiliriz. Rothstein'in ve Hall' ın İsveç ve İngil­
tere' deki sosyal sermaye hakkındaki çalışmaları, Putnam'ınkin­
den daha çok Batıl ı eğilimin bir türü olarak da görülebilir. Eğer 
öyleyse, bu durum Putnam'ın ABD' deki yurttaşlık katılımının ge­
rilemesi konusundaki açıklamasını yeniden düşünmesi gerektiği­
ni gösterebi lir; fakat bu, Putnam'ın gerileme konusundaki temel 
teşhisinin temelini çürütemeyecektir. 

Aslında, Putnam "oldukça dolambaçlı "  bir sosyal sermaye 
tanımını kabul ettiği için suçlanmıştır (Misztal 2000: 121  ), ayrıca 
teorik kesinliğinin eksik olduğu da söylenmektedir. İddiaya göre, 
Putnam sosyal sermayenin üretiminin ve sürdürülmesinin önemi­
ni sağlamayı (Misztal 2000: 120 )  başaramamıştır ve "güven ile 
zengin örgütlenme ağlarını ilişkilendiren nedensel bağı " olduğu 
gibi kabul etmiştir (Sztompka 1 999: 1 96 ) .  Kuşkusuz, Putnam'ın 
teorisinin sosyal sermayenin unsurları arasındaki özel ilişkiyi bil­
dirmediği doğrudur. Buna rağmen Putnam'ın tanımı kısa ve açık­
tır, ayrıca Bowling Alone kitabında, vurgu açık bir şekilde iletişim 
ağlarındaki aktif katılıma yapılmıştır; " karşılıklılığın ve ondan or­
taya çıkan güvenilirliğin normları" (Putnam 2000. 1 9) burada 
güçlü ikincil etkenlerin konumuna indirgenmiştir. 

Putnam'ın kavramsal belirsizliğinin çok kutlayıcı bir anla­
tım biçimiyle ilgili olduğu da ileri sürülmüştür (Portes 1998:  1 ) .  
Sosyal sermaye yalnızca iyi huylu değil, Putnam'ın ellerinde top-
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lumun çoğu hastalıkları için bir i laç gibidir. Jean Cohen'e göre, 
Putnam'ın refah devletine zarar vermeye çalışanların ekmeğine 
istemeyerek yağ sürmesi riski mevcuttur; hatta Cohen Putnam'ı 
"yeni-cumhuriyetçi " olarak tanımlamaktadır ( Cohen 1 999: 2 1 1 ,  
228 ) .  Ancak, eğer Cohen bu durumu abartıyorsa dahi, Put­
nam'ın çalışmalarının cemaatçiliğin en azından bazı türlerine uy­
gun olduğu kesinlikle düşünülebilir ( Schuller v.d. 2000: 1 0 ) .  Bu 
yüzden Misztal, Putnam'ı iletişim ağlarının hem güveni hem de 
güvensizliği beslediğini görmeyi başaramayarak, " romantize 
edilmiş bir toplum imaj ını" desteklediğine inanmaktadır (Misztal 
2000: 1 2 1  ) .  Nostalj inin Putnam'ın etkileme derecesi, Frank Cap­
ra'nın it is a Wonderful Life (Şahane Hayat) adlı eserinin James 
Stewart tarafından canlandırılan ana karakteri olan George Ba­
iley'e yaptığı atıftan da anlaşılabilir. Putnam'a göre, Bailey, yal­
nızca nostaljiden değil aynı zamanda, kamu ruhunun daha fazla 
değer taşıdığı ve toplumların gerçekten " işlerini"  yaptıkları za­
man canlanan " kent kahramanları" arasındadır (Putnam 2000: 
2 87) . Aslında, İkinci Dünya Savaşı'ndan sonra piyasaya sürülen 
bu film toplumun insanın aklını başından alacak ölçüde başarılı 
bir hatırlatılmasıdır ve filmin videosu satılmaya devam ediyor. 
Ben de kabul edebilirim ki; kendim de Noel'de bu filmi seyret­
mekten hoşlanıyorum ve toplumun uzlaşmasını gösteren final 
sahnesinde gözyaşlarımı hala tutamıyorum. İronik olarak ve il­
ginç bir şekilde Putnam'ın görüşlerini gözönünde tutarak, film sı­
rasıyla yeni milenyumun Amerika'sını açıkça gösterebilmektedir, 
ancak 1 948'de gişe başarısızlığına uğramıştır. it is a Wonderful 

Life bir klasik statüsünü sonradan edinmiştir. İronik olarak, top­
lumsal katılımın erdemini övmek yerine, Capra, işbirliği içinde 
yolsuzlukta bulunanlara tek başına karşı duran bireysel kahra­
mana vurgu yapmaktadır. Bu yüzden, nostalj i adına, Putnam'ın 
benimseyebileceği bir sözü kullanmak gerekirse; sanık suçlandık­
ça, suçlu kalır. 
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Putnam ayrıca siyasetin önemini küçümsediği gerekçesiyle 
eleştirilmiştir. Önemli bir şekilde, Putnam'ın sosyal sermaye dü­
şüncesi disiplinlerarasıyken, kökleri siyaset biliminde yatmakta­
dır. Davranışı fazla toplumsallaştırılmış biçimde görmesinin Put­
nam'ın eksikliklerinden bir tanesi olduğunun anlaşılması tuhaf­
tır. Çünkü Putnam sosyal sermayeyi, yalnızca uzun dönemli sos­
yal ve ekonomik süreçler aracılığıyla ortaya çıkarılmış olarak 
görmekte ve görüşünde insani özne için çok küçük bir yer bırak­
maktadır. Putnam'ın, Ortaçağ'ın ilk zamanlarındaki kent değer­
lerini arayıp bulmaya çalıştığı 1 993 'te İtalya'da gerçekleştirdiği 
bölgesel hükümetler üzerine olan çalışması bu yaklaşımın çarpı­
cı bir örneğidir. En iyi şekliyle, Putnam'ın sosyal sermayenin 
üretimini oldukça standartlara bağımlı olarak gördüğünü söyle­
yebiliriz, bu anlamda bugünkü şartlar uzun dönemli tarihsel bir 
sürecin nihai sonucudur. Bu durum, devletin rolünü önemseme­
me eğilimiyle ilişkilidir (Misztal 2000: 1 20 ) .  Putnam'ın yurttaş­
lık katılımının çöküşünün en fazla iki nesil sürdüğüne inanma­
sından yola çıkıp, onun Amerika hakkındaki çalışmalarının İtal­
ya'daki çalışmalarına nazaran muhtemelen daha az uzun dö­
nemli olduğunu söyleyerek Putnam'ı savunabiliriz (Lemann 
1 996 ) .  Siyaset bilimciler daha da ileriye giderek Putnam'ın gö­
rüşünün sosyoloj iye doğru gereğinden fazla bir şekilde büküldü­
ğünü i leri sürmüşlerdir. İngiliz yazarlarından bir grup Putnam'ı, 
gönüllülüğü vurgulayan ve " siyasi aktiviteler ve kurumlar tara­
fından oynanmış rolleri göz ardı eden" " aşağıdan yukarıya bir 
perspektifi kabul ettiği " için eleştirmektedir (Maloney ve diğer­
leri 200b: 803 ) .  Aynı şekilde, Lowndes ve Wilson da Putnam'ın 
teorisini " fazlasıyla toplum merkezli, devlet öznesini ve onunla 
ilişkili siyasi etmenleri önemsemeyen" bir teori olarak görmek­
tedir ( Lowndes ve Wilson 2001 : 629) .  

Odağı, kısmen de olsa, siyaset bilimcilerin geleneksel alanına 
-kısaca kurumlar ve karar verme süreçlerine- doğru kaydırmayı 
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amaçlayan bu girişim, hükümetlerin bu süreçte pasif oyuncular ol­
madığını, ancak vatandaşların kamusal alana katılıp katılmamaya 
ya da evde kalıp televizyon seyredip seyretmemeye karar verdiği 
çerçeveyi belirleyebildiklerini vurgulamaktadır. Bununla birlikte, 
Putnam'ın özneyi önemsememesinin sosyoloj ik eleştirisi muhte­
melen çok önemlidir. Ancak katılımın düşüşünü ciddiye alır ve bu­
nun aktif bir tercih olduğunu kabul edersek onu anlayabiliriz. 

Putnam'ın sesi sosyal sermaye konusunda, en hakim ses ol­
maya başlamıştır. Bunun nedeni, kısmen özellikle Bowling Alone 

adlı eserde gördüğümüz analitik açıklık ve çalışmasının detaylı 
tarihsel i lerleyişidir. Buna rağmen, Putnam Coleman'ın yazdıkla­
rından etkilendiğini kabul etmiştir; öte yandan Coleman da Bo­
urdieu'nun katkılarından iyi bir şekilde haberdardh Bahsettiğim 
yazarlardan biri hakkındaki eleştiriler diğerlerinden en az birine 
ve bazen de her üçüne birden yönelti lebilir. Bunlara ek olarak, her 
üç yazarın da öncülleri vardır. Coleman ve Putnam, sosyal serma­
ye kavramını icat ettiği için iktisatçı Glenn Loury'i önemserken, 
sosyal sermayenin -iletişim ağları, katıl ım, paylaşı lan değerler, 
güvenilirlik gibi- farklı unsurları zaman zaman akademik ilgiyi 
Üzerlerine çeken bildik konulardır. Bu yüzden Bourdieu, Coleman 
ve Putnam tarafından yapılmış olan katkıların neler olduğunu ve 
tartışmayı nerede sonlandırdıklarını sorgulamak faydalıdır. 

SOSYAL SERMAYE KLASİKLERİNİN 
KATKILARI NELERDİR? 
Sosyal sermaye fikri ilişkiler ve davranışlar analizine neler getir­
miştir ? Elbette, eğer bu kavram analitik terimlere yeni bir şeyler 
eklemişse, bu bir kaynak olarak iletişim ağlarına ve il işkilere 
odaklanmasında yatmaktadır. Bu da sosyal sermayenin Bourdieu, 
Coleman ve Putnam tarafından nasıl ele alındığıdır; ancak her bi­
ri bu kavramı farklı şekillerde ele almıştır. Bourdieu, sosyal serma­
yeyi elit bir grup tarafından -özellikle finansal ve/veya kültürel 
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sermayeleri sınırlı olan Fransız Soyluları gibi- birlikte bulunduk­
ları kişilere karşı yarış içindeyken kullanılan bir değer olarak gö­
rerek bu yaklaşımı bir yönü ile ele almıştır. Coleman'a göre, sos­
yal sermaye göreceli olarak dezavantaj lı olanlara da bir kaynak 
olarak hizmet etmektedir fakat, Bourdieu'nun sosyal sermayenin 
bir bireye ya da bir aileye ait olan bir değer olması konusunda 
yaptığı vurguyu paylaşmaktadır. Putnam bu kavramı daha da ge­
nişleterek, toplumsal düzeyde işleyen bir kaynak olarak görmek­
tedir. Yaklaşımının bu özelliği, onu işlevselcilik suçlamaları karşı­
sında daha savunmasız kılmakla birlikte, sosyal sermayenin ay­
dınlık tarafına yaptığı amansız vurguyu anlamamıza da yardımcı 
olabilmektedir. Eğer Putnam ve Coleman kendi düşüncelerinde 
güç eşitsizliğinin önemini küçümsüyorlarsa (Hibbitt v.d. 200 1 :  
145), Bourdieu da, sosyal sermayenin mahrum olan gruplar için 
taşıdığı önemi küçümsediğinden dolayı, eşit ölçüde suçludur. 

Bazı yazarlara göre, sermaye dilini çok kullanmak yersizdir. 
Örneğin Jean Cohen bunun, " doğrudan kişilerarası ilişkiler ile 
piyasadaki ekonomik değişimler arasında yanlış bir benzeşim" 
önermesi nedeniyle tamamıyla yanlış olduğunu savunmaktadır, 
oysa ki kişilerarası ilişkiler ve güven " tanım olarak özgün ve bağ­
lamsaldır" ( Cohen 1 999: 220-1 ) .  Fakat bu, bir metaforun statü­
sünü tamamıyla karşılamayan bir kavramdan fazla şey beklemek 
anlamına gelir. Coleman özellikle sosyal sermayenin sınırlı " de­
ğiştirilebilirliği" olarak tanımladığı, bazı durumlarda sosyal ser­
mayenin pozitif bir kaynak olmasına karşın diğer hallerde kulla­
nışsız ve hatta zarar verici olduğunu söyleyerek özellikle belirt­
mektedir ( Coleman 1994: 302) .  Ancak Coleman bu durumun in­
sani ve fiziksel sermaye için de geçerli olduğuna dikkat çekmiştir 
ve Putnam nakliye uçaklarının ve yumurta çırpma makinesinin 
fiziksel birer sermaye olduklarını,  ancak bunların yerlerinin de­
ğiştirilmesinin pratik olmadığını göstererek aynı noktayı daha 
açık biçimde vurgulamıştır (Putnam 2000: 21  ) .  
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Bu üç yazar, kendi çalışmalarında "cinsiyet körlüğü" bakı­
mından eleştirilebilir. Feminist eleştirmenler, çoğu yurttaşlık katı­
l ımının cinsiyetle yüksek derecede ilgili olduğunu belirtmiş 
(Lowndes 2000) ve Coleman'ın kendinden, aile konusundaki mu­
hafazakar tutumunun, analitik çerçevesi için önemli sonuçlara sa­
hip olduğunu ileri sürmektedir (Blaxter ve Hughes 2001 ) . Putnam 
Bowling Alone'da cinsiyete sosyal sermayenin yaratılmasında ve 
gerilemesinde bir faktör olarak özel bir önem vermesine rağmen, 
görüşleri izlenimsel olarak görünür ve farklı bir şekilde argüman­
larını destekleyecek kanıtların olağan ayrıntılı temellerinden yok­
sundur. Örneğin, Putnam Alman İbranicesi'nde topluluk içinde 
olayları yapanları karşılayan " macher" ve esnek, resmi olmayan 
konuşmalara ve aktivitelere katılanları tanımlamak için kullanı­
lan " schmoozer" terimlerine başvurarak, "resmi olmayan bağlan­
tılar kadınlar arasında daha fazla yaygınken" macherlerin "bü­
yük oranda erkek" olduklarını ileri sürmektedir, ve buradan " ka­
dınların erkeklere göre daha hevesli sosyal sermayeciler oldukla­
rı" sonucuna ulaşmaktadır (Putnam 2000: 94-5) .  Bu konuya 
uzunca bir dipnot hasredilmiş olmasına rağmen, bu yargıya iliş­
kin ana kanıt belirsizliğini korumaktadır. Hem Coleman hem de 
Bourdieu'ya göre, cinsiyet büyük ölçüde ihmal edilmiştir (Mor­
row 1 999) .  Açıkça cinsiyet temell i  olan bir pratiğin cinsiyet boyu­
tunu araştırmaya duyulan bu genel isteksizliğin, kavramın temel­
de kusurlu olmasından mı, yoksa bunun kanıta ilişkin "gelenek­
sel " yaklaşımın bir ürünü mü olduğu açık seçik bir soru olarak 
karşımıza çıkmaktadır. Dördüncü bölümde açıklayacağım neden­
lerden ötürü benim kendi görüşüm ikinci fikre daha yakındır. 

Bu üç kurucu yazar aynı zamanda, sosyal sermaye kavramı­
nı hiç farklı laştıramadan geliştirdikleri konusunda eleştirilebilir. 
Yaklaşımlarının en az üç noktada aşırı ölçüde homojenleştiği gö­
rülebilmektedir. İlk olarak, büyük ölçüde sosyal sermayenin nega­
tif yönlerini önemsememektedirler. Coleman sosyal sermayeyi he-
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men hemen tamamıyla yardımsever olarak görmüştür; Putnam 
"başarısızlık ihtimalini " kabul etmektedir, ancak bu konuda üs­
tünkörü bir yaklaşıma sahiptir ve sosyal sermayeyi açık bir şekil­
de en seçkinlerin bir serveti olarak betimleyen Bourdieu ise sosyal 
sermayenin negatif yönünü, sadece ondan mahrum olanlar açısın­
dan görmüştür. Sosyal sermayenin negatif boyutları üçüncü bö­
lüm ve sonrasında incelenecektir. İkinci olarak, bu kurucu yakla­
şımlar bir ölçüde tarih-dışıdır. Kendi sosyal sermaye düşüncesini 
1 960'lar boyunca Fransız Akademisi'nde uygulanan birtakım am­
pirik çalışmalara bağlayan Bourdieu, bu anlamda özellikle kusur­
ludur. Coleman ve Putnam kuşkusuz zamanla değişime izin ver­
mişlerdir, ancak bunu oldukça baştan savma bir şekilde yapmış­
lardır; temel olarak, sosyal sermayenin seviyesinin zamanla yük­
selebileceği ve düşebileceğine imkan tanımaktadırlar (ki daha çok 
bu sonuncu durum yüzünden yas tutmaktadırlar), ancak bu bile­
şenlerinin ve etkilerinin bütün ilgili sonuçlarıyla birlikte değişebi­
leceği anlamına gelmemektedir. 

Son olarak bu üç kurucu tanım gerçekte, sosyal sermayenin 
farkl ı türlerini birbirinden ayırmamaktadır. Michael Woolcock 
özellikle yararlı bir ayrım yapmıştır: 

a) Aile, yakın arkadaş veya komşu gibi benzer durumlarda­
ki insanlar arasındaki bağları gösteren bağlayıcı sosyal sermaye, 

b )  Kaybedilmiş arkadaşlıklar ya da iş arkadaşlıkları gibi in­
sanların daha uzak bağlarını çevreleyen, köprü kuran sosyal ser­
maye, 

c) Topluluğun tamamıyla dışında olanlar gibi, benzer olma­
yan durumlardaki insanlardan farklı; bu yüzden üyelerini toplu­
luğun içinde mümkün olanlardan ziyade, uzak geniş alanlardaki 
kaynaklara yönlendiren bağlantıl ı sosyal sermaye (Woolcock 
2001 : 1 3-14 ) .  

Putnam son zamanlarda, Woolcock'un bağlayıcı ve köprü 
kuran bağlar konusundaki fikirlerini benimsemiştir, ancak bu üç 
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sosyal sermayenin farklı kombinasyonlarının farklı sonuçlar ve­
receğini gösteren mantıksal sonuçları üzerinde pek durmamıştır. 

Üç yazar teraziye konduğunda, Coleman'ın yaklaşımının 
sosyal ve siyasi davranışlarda yeni anlayışlar üretmek için en bü­
yük potansiyele sahip olduğu görülmektedir. Coleman'ın sosyal 
sermayeyi bölüşülmüş bir kaynak olarak ele alan yaklaşımı, Ro­
bert Putnam'ın sosyal sermaye kavramını i lk kez ve uzunca ele 
aldığı çalışmalarını etkileyen bir kaynak olarak Coleman'ın Fo­

undations of Social Theory (Sosyal Sermayenin Temelleri) 'ni 

göstermesine yol açmış olabilir (Putnam 1 993a: 241 ) . Kavram 
popülerleşirken ve yeni izleyiciler toplarken, Putnam'ın çalışma­
sı açık bir şekilde ampirik çalışmalarla kökleşmiş ve daha sonra 
bu çalışma, akademidekilerin kendi fikirlerini ve kanıtlarını Put­
nam'ınkiler karşısında test etmeleri için önemli yeni tartışmalar 
oluşturmuştur. Bourdieu'nun kullanımı Coleman'a ve Putnam'a 
göre daha dardır, ancak Bourdieu'nun sosyal alandaki geniş gö­
rüşler içerisinde yerinin faydasını kanıtlamaktadır, ayrıca Bour­
dieu'nun neo-Marksizme olan borcu -Putnam ve Coleman tara­
fında büyük ölçüde ihmal edilen- sosyal sermaye ve iktidar ara­
sındaki bağlantıların güçlü bir biçimde fark edilmesine yol aç­
mıştır. Buna rağmen Coleman'ın yaklaşımının dahi daha fazla 
rafine edilmeye ihtiyacı vardır. Bu yaklaşım özellikle aile gibi be­
lirli sosyal sermaye türlerine imtiyaz tanımıştır; öte yandan gev­
şek ağların ve bağların önemini küçümsemiştir. Bu yalnızca nor­
matif değil ,  fakat aynı zamanda naifçe ve iyimser olmakla da 
suçlanabilir. Bu yaklaşımın çelişki ve iktidar karşısındaki dikka­
ti yeterli deği ldir. 

Bununla birlikte, bu kavramın herhangi bir analitik değere 
sahip olabilmek için çok gevşek ve esnek olduğuna inananların 
peşinden gitmek yanlış olur. Alejandro Portes'e göre "gerçek ve 
önemli bir fenomene" dikkat çekerken, "sosyal sermayenin pek 
çok olaya ve koşula uygulanırken belirgin anlamını yitirmekte ol-
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duğu" anın geldiğini ileri sürmüştür (Portes 1 998:  1 ,  1 8 ) .  Fakat 
aynı şey insan sermayesi, iktidar, sınıf ve cinsiyet gibi diğer sos­
yal bilim kavramları için de söylenebilir ve söylenmektedir. Bura­
daki konu kavramın gevşek bir şekilde uygulanıp uygulanamaya­
cağı değil, iyi bir şekilde uygulandığında yeni kavrayışlara yol 
açıp açmadığıdır. Dikkatimiz iletişim ağları ve paylaşılmış değer­
lerin insanlara ve organizasyonlara hangi yollarla bir kaynak 
oluşturduğuna yöneltildiğinde, sosyal sermaye kavramı sosyal bi­
limsel genel ilgiden payını alabilmiştir. 





İKİNCİ BÖLÜM 

Ağların Gücünü Keşfetmek 

S osyal sermaye fikri, sosyal bilimler alanında çalışan istisnasız 
bütün araştırmacıları ve düşünürleri etkilemektedir. Akade­

misyenler iletişim ağlarının insanların hayattaki şanslarını nasıl 
etkilediğine dair teorik bir çerçeve sağlamak için Putman, Cole­
man ve Bourdieu'nun çalışmalarını kullanmışlardır. Elbette, bu 
kavram, onunla pratik uygulamaları nedeniyle ilgilenenlerin ve 
politika yapıcılarının dikkatini çekmiştir. Bu bölümde; sosyoloj i, 
siyaset, ekonomi, sağlık, sosyal çalışma, tarih, eğitim ve krimino­
loj i  gibi çeşitli bil im dallarında çalışan bilginlerin sosyal sermaye­
yi nasıl kullandıkları üzerinde durulacaktır. Bu bilim dallarının 
her birinde, ilişkilerin bir kaynak olarak kullanılması fikri, fark­
lı ampirik koşullarda tekrar tekrar test edilmektedir. Elbette sos­
yal iletişim ağlarının onları birlikte tutan normlarla önem arzet­
mesi yeni bir şey değildir. Eski bir İngiliz atasözü der ki: " Önem­
li olan neyi bildiğiniz değil, kimi tanıdığınızdır" .  İletişim ağları, 
kamuoyunda olduğu gibi sosyal bilimlerde de oldukça yerleşiktir. 
Sosyal sermaye kavramı aslında ilişkilerimizin getirdiği mükafat­
lara duyulan ilgiyi gündeme getirmiştir. 
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Sosyal sermayenin ona sahip olanlara somut yararlar sağla­
dığı fikri kanıtlanmaya açıktır. Bu bölüm, teorinin deneysel ince­
lemeye ne kadar dayanıklı olduğunu görmek amacıyla, kavram­
dan etkilenen araştırmanın bulgularını tekrar gözden geçirmekle 
başlamaktadır. Yazının kapsamı ister istemez seçicidir; sosyal ser­
mayenin uygulama alanları geniş ve araştırma kanıtlarının düzeyi 
kaçınılmaz olarak değişkendir. Bunların ötesinde bazı okuyucula­
rın toplumsal katılımın merkezi sorusu olarak gördüğü konu dör­
düncü bölümde incelenecektir. Bu bölümde dört tema ele alınmış­
tır; eğitim, ekonomik büyüme, sağl ık ve suç. Geniş kapsamlı bul­
gulara dayanan bu araştırmayı özetlemek gerekirse, genelde sos­
yal sermaye, teorisyenlerin ileri sürdüğü şeyi yapmaktadır; buna 
göre kabaca, başkalarından yardım alabilen insanlar a.lamayanla­
ra göre daha sağlıklı, daha mutlu ve varlıklıdır, bu insanların ço­
cukları okulda daha başarılıdır, içinde bulundukları camialar an­
ti-sosyal davranışlardan daha az zarar görmektedir. Bunlar sosyal 
sermayenin faydalarının önemli bir listesidir, ancak kavram hak­
kında sorulabilecek bütün sorulara tek başına cevap verememek­
tedir. Bu nedenle, bu bölüm ayrıca kavramın işlemeye başlaması­
nın diğer bazı etkilerini de incelemektedir. Özellikle, kavramın tu­
tarlı lığı hakkındaki sorulara yönelik iki önemli mesele ele alınmış­
tır. Bu bölümde güvenin sosyal sermayenin tamamlayıcı bir unsu­
ru mu yoksa onun yan ürünlerinden biri mi olduğu incelenecek ve 
"sermaye" metaforunun insan ilişkileri çalışmalarına ne kadar uy­
gun olduğu sorgulanacaktır. 

SOSYAL SERMAYE VE EGİTİM 
Bourdieu ve Coleman eğitimin sosyoloj isini etkilemişler ve sosyal 
sermayenin eğitime etkisini bu araştırmada yeniden gözden geçir­
meye başlamışlardır. Bu anlamda, Coleman'ın çal ışmaları özel­
likle dikkate değerdir. Sosyal sermayenin insani sermayeye katkı­
sı üzerine Coleman'ın geleceğe dönük yazısı ve geniş ölçekli bir 
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araştırma verisinin analizine dayandırdığı çalışmaları önemlidir. 
Daha önce de gördüğümüz gibi, Coleman'ın Amerika'da orta­
okullardaki siyahi öğrencilerin performansını incelediği önceki 
çalışmalarında, bu daha açıktır (Bakınız: Birinci bölüm, sayfa:  
24-25) .  Bu çalışmanın bulguları büyük ölçüde ilgi çekmiştir. Bu­
nun nedeni, en azından böyle sonuçların beklenmemesi olabilir. 
Geleneksel olarak, sosyologlara göre ekonomik ve sosyal açıdan 
iyi konumlanmış ailelerin çocuklarının, kendilerine göre daha el­
verişsiz ortamdan gelen çocuklardan daha üstün oldukları görül­
mektedir, bunda haksız oldukları da söylenemez. Ailelerin kültü­
rel ve ekonomik sermayeleri, çoğunlukla çocuklarının insani ser­
mayelerine -ki bunlar, yetenekler, bilgi ve vasıflardır- yansımak­
tadır. Coleman'ın araştırması, bu genel kuraldaki bazı istisnalara 
ışık tutmaktadır. 

Coleman'ın çalışmaları beklenmedik ve ihtilaflı olduğun­
dan, detaylı bir incelemeye tabi tutulmuştur. Sandra Dika ve Ku­
sum Singh, eğitim araştırmalarını sosyal sermayeye göre yeniden 
gözden geçirirlerken, çalışmaların büyük bir kısmının 1 990 ile 
1 995 arasında etnik azınlık topluluklarına odaklı yapıldığını be­
lirtmişlerdir (Dika ve Singh 2002: 36 ) .  Coleman da Katolik okul­
larında benzer geçmişleri ve yetenekleri olan çocuklar arasında, 
okuldan ayrılma oranının daha düşük olduğunu ve çocuğun ba­
şarısında dine dayalı okulların etkisini doğrulayan, özel okullar 
ve devlet okullarında azınlıkların performansı üzerine benzer ça­
lışmalar yapmıştır. Diğer akademisyenler Coleman'ın önermele­
rini test etmek için tasarlanan bazı çalışmaları, çoğunlukla farklı 
metotlar ve veri kümeleri kullanarak gerçekleştirmişlerdir. Kato­
lik okullarındaki başarının, özellikle kentli azınlıklarda da görül­
düğünü doğrulayan bu çalışmalar, okuldan ayrılma oranları ve 
öğrencinin başarısı açısından genel olarak Coleman'ın bulguları­
nı desteklemektedir. Ancak şu da eklenmelidir ki, Coleman, aile­
lerin okul seçiminin çocukların başarısı üzerindeki etkisini dikka-
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te almadığı için yakın bir zaman önce eleştirilmiştir (Heckman ve 
Neal 1 996:  94-6) .  Coleman'ın önermesini test etmek için tasarla­
nan çalışmaların ne kadar kanıtlayıcı olduğu da ayrıca sorunlu­
dur. Bulgular genel olarak, Coleman'ın bulgularıyla tutarlı olsa 
da, asıl açıklamanın en azından, kısmen ailelerin kararlarına da­
yandığı ihtimali vardır. Bu demek oluyor ki, Coleman'ın örnek­
lemi, dikkatsiz seçilme hatasına maruz kalmıştır. Ayrıca Dika ve 
Singh (2002: 37),  Coleman'ın sosyal sermaye tanımına aynen uy­
mayan birçok çalışma yapmışlardır. Bunlara, azınlık dilinin haki­
miyetinin kendi başına toplu bir kaynak olabileceği görüşü de 
dahildir ( Örn. Stanton Salazar ve Dornbusch 1 99 5 ). 

Yakın zamandaki çalışmalar, sosyal sermayenin eğitime da­
yalı sonuçlarla yakından ilgili olduğunu göstermişt�r. Dika ve 
Singh'ın gözden geçirdikleri, eğitime dayalı başarı ve sosyal ser­
maye arasındaki ilişkiyi inceleyen çalışmaların on dördünde ço­
ğunlukla olumlu bir ilişki bulunmuştur (Dika ve Singh 2002: 41 -
3 ) . Bu çalışmaların çoğu, başarı ile ailenin sosyal sermayesi ara­
sındaki ilişkiyi tespit ederken, çalışmaların yalnızca birinde başa­
rı ve iki tane sosyal sermaye belirtisi (ebeveyn-okul ilişkisi ve iler­
lemenin aile tarafından gözlenmesi ) arasında geri kalan her şey 
olumlu olmak üzere, zıt bir ilişki bulunmuştur. Öğrencilerin ken­
di bağlantıları hakkında daha az çalışma yapıldığı halde, bunlar 
bile başarı ile ilgisinin olumlu olduğunu göstermiştir. Dika ve 
Singh, akademik başarı ile sosyal sermayenin çeşitli yönleri ara­
sındaki etkileşimin üstü kapalı kaldığını belirtmiştir. "Sosyal ser­
mayeye erişim ve sosyal sermayenin mobilizasyonu" ile bağlantı­
lı, farklı etmenlerin daha ileri boyutta araştırılmasını gerekli gör­
müşlerdir (2002: 43 ) .  

Araştırma bulguları ayrıca, sosyal sermayenin, sosyo-eko­
nomik dezavantaj ların dengelenmesini sağlayacağını belirtmiştir. 
Bugüne kadar, daha önce belirtildiği gibi, araştırmaların çoğu 
sosyal sermayenin azınlık çocuklarının eğitimi üzerindeki etkisi -
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ni incelemiştir. Stanton-Salazar ve Dornbusch'un Kaliforniya li­
selerinde okuyan Meksika kökenli öğrenciler arasındaki sosyal 
dayanışmayı araştırdıkları çalışmalarında, Coleman'ın temel hi­
potezini destekleyici sonuçlara ulaşmışlardır. Bu anlamda, bu 
okullarda yüksek notlar alan ve daha hevesli olan öğrencilerin 
sosyal sermayelerinin de daha yüksek düzeyde olduğunu tespit 
etmişlerdir (Stanton-Salazar ve Dornbusch 1 995: 1 30 ) .  Sosyal 
sermayeye ulaşmanın, iki dil konuşan öğrenciler için anadili İn­
gilizce olan öğrencilere göre daha önemli olduğuna değinerek, 
bunu Latin kökenli öğrencilerin diğer alanlardaki eksikliklerini 
kapatmak için sosyal sermayeye başvurmalarıyla açıklamışlardır 
(Stanton-Salazar ve Dornbusch 1 995 : 1 3 1-2 ) .  Coleman'ın da be­
lirttiği gibi sosyal sermaye, aksi takdirde nispeten mağdur du­
rumda kalacak olanlar için özellikle eğitimde, önemli kaynaklar 
sunar. Coleman'dan farklı olarak Stanton-Salazar ve Dornbusch 
( 1 995) akraba ya da Meksika kökenli olmayanları birbirine bağ­
layanlar dahil, zayıf bağların derecesinin ve sayısının öğrencilerin 
notları üzerinde etkili olduğunu bulmuşlardır. Ekonomik ve sos­
yal dezavantaj ları telafi etmek için kurulan bu zayıf bağların öne­
mine daha sonra bu bölümde yeniden değinilecektir. 

Güncel araştırmalar sosyal sermayenin önemini çok büyük 
ölçüde doğruluyorsa da, aynı zamanda Coleman'ın kavramsal­
laştırılmasına ciddi eleştiriler getirmektedir. Eğitime dayalı çalış­
malarda, araştırma gündemini Bourdieu' dan ziyade Coleman şe­
kil lendirmiştir. Coleman sosyal sermayenin merkezine öncelikle 
aileyi oturtmuştur. Öyle ki, ailenin genç insanın bilişsel gelişimin­
deki rolünde ve onun üzerinde kurduğu sosyal kontrolün derece­
sinde bunu görmek mümkündür. Coleman, coğrafi değişkenliğin, 
ailenin sosyal sermayesini bozarken, çocukların eğitiminde zede­
leyici sonuçlara yol açmakta olduğunu ileri sürmüştür. Buna rağ­
men, ailelerin sosyal ve ekonomik durumlarını hesaba katarsak, 
göçmen gençlerin okulda beklenenden daha başarılı olduklarını 
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söylemek mümkündür (Stanton-Salazar ve Dornbusch 1995; La­
uglo 2000 ) .  Toronto'da dört ilköğretim okulunda kayıtlı öğren­
ciler arasında yapılan ayrıntılı bir araştırmaya göre; ailenin yer 
değiştirmesi, lise bitirme oranını düşürse de ailenin doğrudan 
desteği toplumsal kaynakların kaybını azaltmaktadır (Hagan ve 
diğerleri 1 996:  3 8 1 ) . Oslo'da gençler üzerine yapılan bir ankette 
Lauglo, gelişmekte olan ülkelerden gelen gençlerin, okula yöne­
lik tutumlarının diğer etnik gruplardan gelenlere göre daha yapı­
c ı  olduğunu gözlemlemiştir. Ancak Norveç kökenlilerin, böyle 
özellikleri pek göstermedikleri ve bu görüş farklılıklarının da per­
formanstaki çeşitlilikten kaynaklandığını belirtmiştir (Lauglo 
2000: 149-51 ) .  Bu kalıplar meslek grupları ve kültürel sermaye­
nin düzeyiyle de ilgili değildir. Lauglo'nun da belirt�iği gibi, bu 
kalıplar bir dereceye kadar Bourdieu ve Coleman'ın teorilerine 
terstir (Lauglo 2000: 149-5 1 ) . 

Araştırmacılar, Coleman'ın annelik konusundaki tutucu gö­
rüşüne eleştirel yaklaşmaktadırlar (Morrow 1 999) .  Ayrıca, Cole­
man annenin çalışmasının, ailenin sosyal sermayesinin çocuğa 
olan katkısını eksilttiğine inanmaktadır. Kadınlar arasında çalış­
ma oranının artmasının, uzun vadede sosyal sermaye birikimine 
zarar vermesinden endişe duymaktadır. Bununla birlikte, bu gö­
rüşü deneysel araştırmayla test etmek amacıyla Ulusal Boylamsal 
Gençlik Araştırmaları'ndan alınan veriler, annenin çalışmasının, 
çocuğun üzerinde çok az olumsuz etki bıraktığını göstermiştir. 
Bulgularını küçük yaştaki çocuk, çalışan anne kalıplarına dayan­
dıran bu araştırmanın sonunda yazarlar; ailenin, hem konuşma 
yeteneğine hem de davranış kalıplarına önemli bir etkisi olduğu­
na değinirken, annenin çalışmasının sadece sözel uslamlamayı 
olumsuz etkilediğini ve bunun da yalnızca vasıfsız işte çalışan an­
neler için geçerli olduğunu belirtmişlerdir. Aynı çalışma, ebeveyn­
lerin çalışmamasının, davranış sorunlarında olumsuz sonuçlar 
doğurabileceğini de göstermiştir (Parcel ve Menaghan 1 994 ) .  
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Ek olarak, Coleman'ın çalışması yalnız bir çeşit eğitim ku­
rumuna odaklanması nedeniyle de eleştirilebilmektedir. Gençle� 
arasındaki i lişkilerle yakından ilgilenmesine rağmen, Coleman'ın 
sosyal sermaye ve eğitim çalışmaları okul çağlarıyla sınırlı kal­
mıştır. Resmi eğitim sisteminin sonraki safhalarına çok az bakar­
ken, işyeri gibi resmi olmayan öğrenim mekanlarına ise hiç de­
ğinmemiştir. Bourdieu, Fransa'daki elitler arasında ayrıcalığın 
üretiminde, grandes ecoles 'ün önemine değinmiştir. Ancak Fran­
sız yüksek öğrenim sistemi üzerine yaptığı asıl çalışmada, sosyal 
sermayenin, öğrencilerin konumu üzerindeki etkisinden ziyade, 
bilimsel hiyerarşide kendi konumlarını geliştirmek isteyen aka­
demisyenler tarafından yayılan sosyal sermayeyle ilgilenmiştir 
(Boudieu 1 988 ) .  

Ancak, okuldan ayrıldıktan sonra insanların sosyal ilişkile­
rin getirdiği eğitimsel avantaj lardan faydalanmayacağını düşün­
mek yersizdir. Aksine 1970'lerin sonlarında Lil le yakınlarında 
madenci topluluğundaki yetişkinlerin öğrenmeleri üzerine yapı­
lan bir araştırmaya göre; eğitime katılanlar ve katılmayanlar ara­
sında, geleneksel topluma ve festivallere katılım oranı benzerdir. 
Ancak diğerine yani, "o  yerin eşrafıyla" bağlantı kurmalarını 
sağlayan sosyal hayatın daha modern a lanlarına katılanlar ara­
sında, eğitime katılım düzeyi oldukça fazladır (Hedoux 1 982: 
264) .  Bu bulgu Kuzey İrlanda'da yaşam boyu eğitim üzerine ya­
pılan bir araştırmanın sonuçlarıyla çelişmektedir. Bu araştırmaya 
göı e  yüksek düzeyde sosyal sermaye, gençler arasında okula git­
me oranını arttırırken; yeni yetenekleri ve bilgiyi planlanmış bir 
ders şeklinde almaktansa akraba ve komşularından gayri resmi 
bir şekilde öğrenen yetişkinlerde örgün eğitimin yerini alabilmek­
tedir (Field ve Spence 2000; McClenaghan 2000) .  Buna benzer 
bir durum İngiltere'de "yaparak öğrenmeye" önem veren küçük 
şirketlerde görülmektedir, bunlar ebeveynlerin, büyük kardeşle­
rin, arkadaşların, güvenilir eski çalışanların örnek alınması yo-
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luyla öğrenmeyi, sonuçlarını önceden görmenin ya da kanıtlama­
nın zor olduğu resmi eğitim kurslarına tercih ederler (Hendry v.d. 
1 99 1 :  20-2; Matlay 1 997) . 

Eğitimin sosyal sermayeye etkisi hakkında da çalışmalar 
bulunmaktadır. Bu, kısmen ikisi arasındaki yakınlığın basit bir 
sonucudur. Okul arkadaşları birlikte büyür ve her topluluktan 
bazı bireyler, geçen zaman boyunca bağlantılarını koparmaz. An­
cak öğrenciler ve akranlar arasındaki arkadaşlık bağını inceleyen 
çalışmaların sayısı oldukça azdır. Üç farklı İskoç gençlik grubu 
-üniversite öğrencileri, ileri düzeyde eğitim görenler, tam zaman­
lı çalışan işçiler ve işsiz insanlar arasında- sosyal bağ kalıpları 
üzerine yaptıkları araştırmada " tam zamanlı eğitim görenlerin iş­
sizlere göre çok büyük avantaja"  sahip olduğunu göstermişlerdir 
(Emler ve McNamara 1 996) .  Özellikle üniversite öğrencilerinin 
(genel likle evlerinden uzakta yaşayanların) kariyerlerinin gelece­
ğini güvence altına alan zayıf bağları sağlayan, en geniş iletişim 
ağına ve en sıkı bağlantıya ulaşabildikleri görülmüştür. Tam za­
manlı çalışanlar, tam zamanlı öğrencilere göre daha az tanıdığa, 
işsizlere göre ise daha geniş bir arkadaş çevresine sahiptirler (Em­
ler ve McNamara 1 996: 127).  Elitlerin eğitim yolları ve iletişim 
ağları mensupları ( " eski okul bağı" metaforunda açıkça özetlen­
miştir ) arasındaki bağlantı iyi bilinmektedir. Buna rağmen, bu 
sosyal sermaye bağlamında nadiren kavramsallaştırılır. 

Geniş anlamda, sosyal sermayenin insani sermaye üzerinde­
ki etkisini doğrulayan yeni bir araştırma alanı ortaya çıkmakta­
dır. Araştırma genelde, sosyal sermayenin etkisinin, yüksek dü­
zeyli performansla ilgisine bakarak onun iyicil bir şey olduğunu 
ileri sürmektedir. Bu durum, avantajsız bir geçmişi olan gençler 
için özellikle doğrudur. Lauglo'ya göre sosyal sermaye, sosyal sı­
nıfın dezavantaj larını ve zayıf kültürel sermayeyi " kozla " kapa­
tabilmektedir (Lauglo 2000 ) .  Ancak bu kalıp, bütün dezavantaj ­
lı durumlar için geçerli olan bir doğru mudur yoksa özel durum-
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lara mı bağlıdır sorusunu tam olarak açıklığa kavuşturmamıştır. 
Okul sonrası eğitimle ilgil i  olarak çok az kanıt bulunmasına rağ­
men, bu basit, tek yönlü etki modelini gündeme getiren büyük öl­
çüde iyi huyludur. Diğer bazı açılardan, eğitim sermayesinin ve 
sosyal sermayenin kanıtları, ilişkilerin karışıklığının önemine işa­
ret ederken, Coleman' ın aile modelinin atfettiği nispette bir kav­
ramsal ağırlığa sahip olmadığı söylenebilir. Bu niteliklere ve ek­
sikliklere rağmen insani sermayenin ve sosyal sermayenin il işkisi, 
sosyal sermaye literatürünün en güçlü ampirik düzenliliklerinden 
biri olarak tanımlanmıştır (Glaeser ve diğerleri 2002: 455 ) .  Bu 
kalıbı tam olarak anlayamasak da, insanların sosyal i letişim ağ­
larıyla eğitime dayalı performansları arasında yakın bir ilişki ol­
duğunu rahatlıkla söylemek mümkündür. 

EKONOMİDEKİ BAGLANTILAR 
İktisadi davranışta sosyal iletişim ağının rolü üzerine geniş ve iyi 
yerleşmiş bir literatür bulunmaktadır. Kişisel bağlantıların, iş ara­
yanları, yeni pozisyonlar bulmanın ve prim kazanmanın oldukça 
etkili yöntemleriyle donattığı uzun zamandan beri bil inmektedir. 
Halbuki 1 990'larda yoğun iletişim ağları olan firmaların ortaya 
çıkışından bu yana, araştırmacılar ve siyaset yapıcılar sıklıkla, re­
kabet performansını arttırmakta ve yenilik sağlamakta etkil i  olan 
asıl faktörler olarak görülmekteydiler. Yakın bir geçmişte, diğer 
düşünürlerin arasında Putnam daha geniş bir iddiada bulunarak, 
bağlantıları iyi olan toplumlarda bir bütün olarak ekonomik per­
formansın bağlantıları iyi olmayanlara nazaran daha iyi olduğu­
nu öne sürmüştür (Putnam 1 993b, 2000 ) .  Bu bölüm, emek piya­
sasında sosyal sermaye araştırmalarının açıklanmasıyla başla­
makta, sosyal sermayenin şirket performansındaki etkisine de­
ğinmekte ve Putnam'ın makro-ekonomi düzeyinde genelde pozi­
tif i lişkiler olduğu yönündeki tutkulu iddialarının kanıtlarını kı­
saca gözden geçirerek sona ermektedir. İlk önce, konuyla i lişkili 
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olan insani sermaye (ki sıklıkla sosyal sermay� de denmektedir ) 
hakkında birkaç şey söylemek yararlı olacaktır. Ekonomi, farklı 
sermaye tiplerinin olabileceği fikrine yabancı değildir. Bu analizin 
amaçları için en önemli olan ise ekonomistlerin 1 960' ların başla­
rından beri insani sermaye kavramıyla i lgileniyor olmalarıdır. Bu 
kavram ilk olarak emeğin şirket performansına katkısına dikkat 
çekmek için ortaya atılmıştı . Schultz'a göre uygun yatırım yapıl­
dığı taktirde emeğin katkısının olası değeri artabilir; örneğin ye­
tenekleri geliştirmek için verilen eğitim biçiminde bu görülebilir 
(Schultz 1 961  ). Geniş anlamıyla, insancıl olan bu vurgu, insani 
sermayeye yatırım yapmak ile bu yatırımın getirdiği kar oranı 
arasındaki ilişkiyi oluştururken, teknik olarak, hızla daha sofisti­
ke bir yaklaşıma kaymaktadır. Seçkin neo-klasik iktisatçı Gary 
Becker'in ( 1 964) yorumuyla, insani sermaye düşüncesi, farklı ya­
tırım şekillerinin (mesela iş odaklı eğitim ve genel eğitim) geçerli­
liğini yargılamak ve diyelim ki işveren hükümet ve kişinin kendi­
si arasında karların dağılımını hesaplamayı amaçlayan bir araca 
dönüşmüştür. Becker da tıpkı 1980' lerin başında, rasyonel tercih 
kuramı uygulamaları üzerine birlikte çalıştığı Coleman gibi, Chi­
cago Üniversitesi'nde çalışmıştır. Becker, sosyal sermaye fikrini 
tamamen benimserken bu kavramı Coleman'a göre çok daha bi­
reysel bir çerçeveye oturtmuş ve kavram hakkındaki geniş tartış­
maya çok az etkisi olmuştur (Fine ve Green 2000: 82) .  Yine de 
Becker'in insani sermaye anlayışı sosyal sermaye kavramının ka­
bulünde önemli bir arka plan oluşturmuş ve Dünya Bankası gibi 
yaygın düşünceyle uyumlu öncü kurumlar tarafından benimsen­
mesi için zemin hazırlamıştır. 

Göçmenlerin ve genç işçilerin iş arama davranışları üzerine 
1 970' lerde yapılan çalışmaların yeteneği ve okul eğitimini işe 
alınma nedeni olarak gören iktisatçılar arasındaki insani serma­
ye konusundaki geniş kapsamlı tartışmaya sınırlı bir etkisi ol­
muştur. Bununla beraber, akraba kökenli diğer bağlantılarla des-
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teklenen ailenin iş bulmakta önemli bir rol oynaması pek de şa­
şırtıcı değildir. 

Endüstri çağının büyük bir bölümünde aile bağları,  işe 
alımda asıl temeli sağlama ya devam etmiştir. Örneğin İngilte­
re ' de 1 9 80 'lerin sonuna kadar ebeveynlerin (özellikle babanın ) 
çırakl ık eğitiminin başlamasını belirten sözleşmeyi imzalamala­
rı gerekiyordu. Lorna Unwin'e göre, bu her iki tarafta beklenti­
nin çok olduğu ebeveynler ve işyeri arasındaki güçlü bir çift ta­
raflı taahhüdü göstermektedir (Unwin 1 996 ) .  Endüstri sonrası 
çağda ve çok farklı aile tiplerinde ailenin ve arkadaşlık iletişim 
ağlarının iş bulmakta hala etkili olması önemlidir. İspanya'da 
1 996'da yapılan bir araştırmaya göre gençlerin yarısı aileleri ve 
arkadaşları sayesinde işe girmişlerdir (Viscarnt 1 998 :  244 ). De­
mokratik Alman Cumhuriyeti 'nde büyüyen gençler arasında ya­
pılan bir çalışmada, Volker ve Flap, iş bulmada babanın kay­
naklarından ziyade, bireyin eğitiminin önemli bir rol oynadığı­
nı, bununla beraber örneklemlerinin neredeyse yarısının resmi 
olmayan kanallardan iş bulduğunu ve bu gibi durumlarda yük­
sek prestij l i  bağlantılara sahip olmanın önemli bir rolü olduğu­
nu bulmuşlardır (Volker ve Flap 1 999) . Bu örnek, hem yetişkin 
işçiler hem de okuldan ayrılanlar için geçerlidir. İsveçli işsizler 
arasında yapılan bir iş arama araştırmasında, Thomas Korpi, 
bireyin kişisel iletişim ağının büyüklüğünün, iş bulma olasıl ığın­
da hatırı sayılır bir olumlu etkisi olduğu sonucuna ulaşmıştır. 
Korpi, yeni eklenen her bir bağlantının değerinin, iş bulma ku­
rumu dahil, diğer arama kanallarını kullanmak kadar ya da on­
lardan daha etkili olduğunu tahmin etmiştir (Korpi 200 1 :  1 66 ) .  
Çin'de işten çıkarılmış işçiler, yeni bir iş bulurken, daha çok ti­
pik olarak, aile ve yakın akrabalardan oluşan sosyal sermayele­
rini kullanmışlardır (Zhao 2002:563-4) .  1 990'ların ortalarında 
Kanada'da uzun vadeli sosyal yardım alanlar arasında yapılan 
araştırmada, sosyal sermayenin sosyal yardım alma konumun-
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dan çıkış üzerindeki etkisinin, insani sermaye ve demografik 
özellikler de dahil ,  diğer bütün faktörlerin etkisinden daha faz­
la olduğunu göstermiştir (Levesque ve White 200 1 ) . İspanya'da 
işsizlerin çoğunlukla Instituto Nacional de Empleo'ya (Ulusal İş 
Bulma Kurumu) başvurdukları, güçlü bağlantılara sahip olma­
dıkları için etkisi çok az olan bu kamu kuruluşuna gitmek zo­
runda kalan insanların yine işsiz kalmaya devam ettikleri görül ­
müştür (Viscarnt 1 998 :  245 ) .  Sonuç olarak Aguilera (2002 ) (ar­
kadaşlık ilişkisi ağıyla ölçülen ) sosyal sermayenin iş gücü katılı­
mıyla pozitif bir ilişkisi olduğunu buldu. Buna göre iyi bağlan­
tıları olanların iyi iş bulmakla kalmayıp emek piyasasının en ak­
tif unsurları oldukları ortaya çıktı . 

Bu açıklamaların çoğu konunun arzla ilgili olan tarafına, 
yani iş arayanlar ve onların iletişim ağlarına yoğunlaşmıştır. 
Emek piyasasının talep tarafı hakkında, buna oranla daha az am­
pirik çalışma yapılmıştır. İşverenlerin bakış açısı gözden kaçırıl­
mış ya da doğal karşılanmıştır. Bununla beraber, bir Amerika 
çağrı merkezinin ücret modelleri üzerine detaylı bir analizi, ileti -
şim ağlarına ve bağlantılara güvenmenin önemli ekonomik kar­
lar getirmekte olduğunu göstermiştir (Fernandez ve diğerleri 
2000) .  Bu şirket tanıdıklarını tavsiye eden mevcut çalışanlara 
ödeme yapma kararı almıştır, öyle ki araştırma devam ederken 
önerilenler arasından görüşülen her bir kişi için 1 O dolar, işe alı­
nıp en az otuz gün boyunca kalan her bir kişi için 25 O dolar 
ödenmiştir. Bu çal ışmada işe alma işleminin bazı safhalarında fir­
manın kar ettiği anlaşılmıştır, öyle ki bazı önerilenler başvuru sı­
rasında,  bazıları görüşme sırasında geri çevrilmiş, daha azı da iş 
teklifini reddetmiştir. Önerilen ve önerilmeyenler arasındaki top­
lam fark işe alınan her bir kişi için 41 6 .43 dolar, yani başlangıç­
taki 250 dolarlık yatırımın yüzde 67'si kadar kar getirmiştir (Fer­
nandez ve diğerleri 2000: 1 347-8 ) .  Ancak yeni işçiler şirkete gir­
dikten sonra işten ayrılmaya daha az meyilli olduklarından ve 
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kendileri de gelecekte yeni insanlar önerdiklerinden (önerilenler 
ve önerilmeyenler arasındaki ) bu fark daimi olmuştur. 

Granovetter'in öncü çalışması iş arayanlara çok çeşitli fır­
satlar hakkında geniş bilgi sunarı " zayıf bağlar" diye adlandırdı­
ğı kavramı çok iyi vurgulamıştır (Granovetter 1 973 ) .  Ancak bu, 
kişinin, iş bulurken kullandığı yakın bağlantılarının büyük çaba­
sına karşı bir bedeldir. Korpi'nin örnekleminin yarısından çoğu­
na göre, neredeyse her zaman güçlü bağlantıları olan arkadaş ve 
akrabaların işsiz olduklarına rastlanmamıştır (Korpi 200 1 :  1 64 ) .  
Zayıf ve güçlü bağları kullanmanın sonuçları arasında farklılık 
bulunduğuna dair hiçbir açık kanıt bulmamıştır (Korpi 2001 : 
1 67) .  En önemlisi de hem iş piyasasına yeni giren gençler hem de 
iş arayan yetişkinler için sosyal sermayeyi bağlamanın, sosyal 
sermayeye köprü oluşturmak kadar önemli olmasıdır. 

Bireysel bağlantılar i le emek piyasası arasındaki tartışma es­
ki olmasına rağmen, sosyal sermayenin rekabetçiliği etkilediği fik­
ri yenidir. 1980' lerde kısmen Japonya'daki bölgelerin v� dinamik 
endüstriyel şirketlerin ortaya çıkmasıyla hem ekonomik politika 
hem de araştırma canlanmıştır. Japonya'nın endüstri alanındaki 
başarısının nedenlerinden biri de iyi düzenlenmiş tedarik zinciri 
tarafından desteklenen dış kaynak kullanımının önemidir. Sonuç 
olarak, tedarik zincirleri ve yöresel ağlar, firmaların ve diğer iş or­
taklarının birlikte çalışmasının yeni ve etkili bir yolu olarak görül­
müştür (Karnoe 1 999) . Emek piyasası çalışmalarıyla birlikte, bu 
iş organı sosyal sermaye kavramını (Maskell 2000 ) kısmen Put­
nam'ın ( 1 993a; 1 993b; 2000:31 9-25 ) ve Francis Fukuyama'nın 
( 1 995 ) sosyal sermayenin olumlu ekonomik sonuçlarını içeren, yi­
nelenen savlarının belirtilerinden yola çıkarak kullanmaktadır. 

İ letişim ağları uzun zamandan beri yalnızca iş başarısı için 
önemli görülüyordu. Özellikle başlangıç dönemi boyunca iletişim 
ağının, iş fırsatlarını tanımlamakta ve kullanmakta etkili olan 
önemli bir bilgi kaynağı olduğu yaygın bir şekilde kabul edilmek-
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tedir (Hendry ve diğerleri 1 991 : 1 6, Mulholland 1 997: 703-6 ) .  
Ayrıca finansa ulaşımı da kolaylaştırmışlardır (Bates 1994: 674 ) .  
Sosyal sermaye, piyasa ve emek bağlamında varlık olarak görüle­
bilmektedir. Aracılar tarafından işe alındıklarında bile, hem müş­
teriler hem de çalışanlar tamamen yabancı olanlara göre çok da­
ha fazla bağlılık ve sadakat göstermektedirler (Bates 1 994: 674-
7; Jones ve diğerleri 1 993) .  İletişim ağları aynı zamanda, özellik­
le inşaat gibi ekonomik krize duyarlı sektörlerde, firmaların dış­
sal şoklara karşı dayanabilmelerini sağlayan, tutarlı ve istikrarlı 
bir işletme tarzı yaratılmasına katkıda bulunmuştur (Hendry ve 
diğerleri 1 99 1 :  1 7) .  Yöneticiler arasındaki sosyal sermaye hak­
kındaki çalışmasında Erika Hayes James, bağın gücünün işler 
zorlaştığında başvurulabilecek psikoloj ik bir destek k�ynağı ola­
rak önem kazandığını  vurgulamıştır (James 2000 : 503 ) . Elbette 
sosyal sermaye, tek başına yeterli değildir. Bir araştırmaya göre, 
İngiltere' deki başarılı aile şirketleri genellikle hem sosyal hem de 

finansal sermayeye ulaşabilen iyi eğitimli insanlar tarafından yö­
netilmektedir (Mulholland 1 997: 707) . Aynı şekilde sosyal serma­
yenin kurumsal performansa olumlu katkısı olduğu fikri yaygın 
olarak kabul edilmiş ve kanıtlarla desteklenmiştir. 

Yakın yıllarda iletişim ağlarının ve grupların, iş yenilikleri ve 
bilgi değişimi üzerindeki rolüne gösterilen ilgi artmıştır (Porter 
2000; Le Bas ve diğerleri 1 998 ) .  Bilgi, satıcılar yasal düzenleme­
lerden doğan yüksek maliyetten ziyade alıcıların ilkesiz davranış­
larına karşı korunamadıklarından ötürü kötü şöhrete sahip ölçü­
de kırılgan bir metadır. Bilgi, iş performansı için en uygun olan­
dan, neredeyse daha özgürce değiştirilebilmektedir. Girişimciler 
arasındaki güven temelli ilişkiler bu riskleri dengelerken çeşitli iş­
lem maliyetlerini azaltır (en belirgin olanı, patent korumasının ya­
sal maliyetleridir ancak aynı zamanda araştırma maliyetlerine uy­
gun teknik ve teknoloj ileri tanımlarken onları kullanabilir) . Gü­
ven temelli ilişkilerin derinliği ve genişliği yüksek emek maliyetini 
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global piyasada rekabet edebilecek kapasiteyle birleştiren Kuzey 
Avrupalı küçük ekonomilerin başarısını açıklamakta kullanılabi­
lir (Maskell ve diğerleri 1 998 ) .  Tipik olarak rekabetçi olan ancak 
teknolojik yeniliğin az, emek maliyetinin çok olduğu küçük firma­
ların yoğun olduğu Danimarka'nın mobilya endüstrisi örneğinde, 
özellikle günü birlik sorunların çözümünde yöneticilerin sosyal 
topluluğunun etkisini abartmanın neredeyse imkansız olduğu gö­
rülmüştür (Henriksen 1999: 256) .  Benzer bulgular, diğer şartlar 
için de geçerlidir. Tanzanyalı çiftçiler arasında yapılan, sosyal ser­
mayenin ve diğer faktörlerin arasındaki bağıntının istatistiki ana­
lizine göre; sosyal sermaye yeniliklerin yayılmasını teşvik ederek, 
piyasadaki bilgi eksikliğinin üstesinden gelerek, önceden görüle­
meyen güçlüklere karşı gayri resmi sigorta sağlayarak ve hepsinin 
bir sonucu olarak da tarım uygulamalarında değişikliğe yol aça­
rak zenginleşmeyi arttırmaktadır (Narayan ve Pritchett 1 999) .  
Sydney'deki uluslararası otel endüstrisinin içindeki rakip otel yö­
neticileri arasındaki her bir arkadaşlığın 268 .000 Avustralya do­
ları kadar yıllık kar getirdiği tahmin edilmektedir (lngram ve Ro­
berts 2000: 4 1 7) .  

Hem yenilik değişimi hem de mal ve hizmet ticareti gibi da­
ha yerleşmiş firmalar arası faaliyetlerin birbirine güvenen insanlar 
arasındaki sabit iletişim ağlarıyla teşvik edildikleri görülmektedir. 
Özellikle rakipler arasındaki işbirliği, firmalar arasında ve firma­
ların kendi içlerindeki iletişim ağına işlemiş güven normlarıyla ko­
laylaştırılmıştır. Bu normlar değerlidir, çünkü öncelikle yavaş ve 
maliyeti yüksek olan resmi mekanizmalara ve prosedürlere, örne­
ğin yasal olarak bağlayıcı olan kontratlara ve davalara bağlı ol­
madan işletmelerin birbirleriyle ticaret yapabilmelerini sağlar. Sos­
yal sermayenin işlem maliyetini azaltma rolü bu literatürün büyük 
çoğunluğu tarafından kabul edilmiştir (Putnam 2000: 2 8 8; Fuku­
yama 1 995: Bölüm 5 ) .  Ancak çok az resmiyeti olan yüksek güve­
ne dayalı  ağlar sık sık iş idaresinin temellerinin ötesine geçer. Da-
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ha önce gördüğümüz gibi, bu, rakipler arasında fikirlerin ve has­
sas bilgilerin değişimine kadar yayılabilmektedir. Konuyla ilgili 
olan bilginin çoğu, temelde doğada uygulanmıştır; bu, yalnızca 
soyut bilimle ( " ney" i  bilmek) değil; aynı zamanda dayanıklı, ço­
ğunlukla da zımni uzmanlık ( "kim" i bilmek) geliştiren insanlar 
tarafından i liştirilmiş düzenlemelere ( "nasıl " ı  bilmek) uygulanma­
sını da içerir (Maskell 2000) .  Bu çift taraflı süreç sıklıkla fark edi­
lenden çok daha yüksek düzeyde bir koordinasyon sağlar. 

Bu anlayış, yüksek bir devir oranının taze genç beyinlerin 
yeniliği kabul edip ona ayak uydurmalarını sağlamasına dayanan 
emek ve yenilik hakkındaki günümüz işletme düşüncesiyle doğ­
rudan bir tezat teşkil eder. Ancak sözünü ettiğimiz bu mevcut 
stratej i mevcut ağları bozarak performans üzerinde ters bir etki 
yaratabilmektedir. Silikon Vadisi'ndeki ileri teknoloj i firmaların­
dan birinin araştırması, sermaye devrinin gelir artışı üzerinde be.:. 
l irgin biçimde olumsuz bir etkisi olduğunu tespit etmiştir (Baron 
ve diğerleri 2001 : 1 006 ) .  Sermaye devri yenilik ve esneklik getir­
mekten ziyade, firmaya özgü bilgiyi ortadan kaldırmış ve eski gü­
venilir çalışanlar tarafından korunan " kurumsal projeleri" boz­
muştur (Baron ve diğerleri 2001 : 1 002 ) .  

Bu durumun aksine, bazı firmalar sosyal sermayenin bu po­
zitif yanını bilinçli bir şekilde kendi çıkarları için kullanmakta­
dır. Örneğin, Fransız bankalarındaki finansal danışmanlar üze­
rinde yapılan bir çalışma gösterdi ki, personel bölümleri finansal 
danışmanların sosyal sermayelerini toplamaları ve ondan en iyi 
şekilde istifade etmeleri için büyük içsel esnekliği desteklemiş ve 
böylelikle danışmanların işlerini büyütmelerine yardımcı olmuş­
tur (Ferrary 2002 ) .  Britanya'da yapılan bir çalışma, güvenli ileti­
şim ağlarını oluşturmaya yardım etmek için tasarlanmış bir stra­
tejinin parçası olarak, etnik azınlığa mensup şirket liderlerinin 
gittikçe artan bir bölümünün beyazların çoğunlukta olduğu ku­
lüplere üye olduğunu i leri sürmüştür (Mulholland 1997:706) .  
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Şüphesiz, bu sanıldığı kadar kolay değildir. Sydney Oteli çalışma­
sının yazarları en güvenilir ilişkilerin hem karşılıklı bağlı lığa hem 
de etkili karşılıklı i lişkiye dayanan çok boyutlu ilişkiler olduğu 
sonucuna varmışlardır (lngram ve Roberts 2000) .  İletişim ağları­
nın potansiyel yararlarını tamamen kendi çıkarlarına yönelik 
kullanmak için, işadamlarının gerçekte şirket içinde yer değiştir­
me veya doğru kulüplere katılmaktan daha fazlasını yapmaları 
gerekmektedir. Gerçekte birbirlerinin şirketlerinden yararlanma­
ya ihtiyaç duymaktadırlar. 

Sonuç olarak, Putnam'ın iddiası (2000: 3 1 9) şudur ki, "gü­
ven ve sosyal iletişim ağlarının geliştiği yerlerde bireyler, şirketler, 
komşu çevreler ve hatta milletler zenginleşmektedir. "  Makro dü­
zeyde, bu iddiaya ilişkin kanıt kesin olmaktan ziyade üstü kapalı­
dır. Putnam, İtalyan demokrasisi üzerine yaptığı önceki çalışması­
na bakarak, toplumsal katılım ve refah arasında uzun vadeli bir 
ilişki olduğunu ve bunun da güven normlarıyla ve işbirliği alış­
kanlıklarının gelişmesiyle i lişkili olduğunu öne sürmüştür. Knack 
ve Keefer ( 1997) genel, kişilerarası güvenin, diğer faktörler için 
denetlendiğinde de, ekonomik gelişmeyle olumlu yönde ilişkili ol­
duğunu göstermek için Dünya Değerler Araştırması'nı kullanmış­
lardır. Fakat, çalışmaları büyüme oranı ile derneklere üyelik ara­
sında herhangi bir bağlantı bulamamıştır. Paul Whiteley, otuz dört 
ülkede yapılan Dünya Değerler Araştırması'na dayanarak ekono­
mik büyüme oranları ile çok sayıdaki sosyal sermaye göstergesini 
karşılaştırarak en az insani sermaye ve büyüme oranı arasındaki 
ilişki kadar büyük bir ilişki olduğunu bulmuştur (Whiteley 2000) .  

Bu çalışma, bu ilişkinin neden çok güçlü olduğu hakkında 
birkaç kanıt sunmaktadır. Ancak bu, Narayan ve Pritchett'ın da­
ha ayrıntıl ı  çal ışması tarafından desteklenmiştir. Öyle ki, Narayan 
ve Prichett, Tanzanya'nın kırsal bölgelerindeki çalışmalarında köy 
seviyesindeki sosyal sermaye değişikliklerinin, insani sermayedeki 
ya da maddi varlıklardaki aynı değişimlere göre gelir seviyesi W.ze-
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rinde daha fazla etkiye sahip olduğunu tahmin etmişlerdir (Nara­
yan ve Pritchitt 1 999: 274) .  

Sosyal sermaye i le  ekonomik büyüme arasında makro dü­
zeyde bir bağlantı henüz ispatlanmadı. OECD'nin de belirttiği gi­
bi, problemin bir bölümü, kanıtın, analizin bu seviyesindeki nite­
liğinde yatmaktadır: 

İnsani sermaye örneğinde olduğu gibi, kanıt, vekalet ölçüleri­
nin kalitesi ve genişliğinden, farklı iyileştirme/koşullanma et­
menleri arasındaki ilişkilerin karmaşıklığından ve kültürel, 
kurumsal ve tarihsel açıdan farklılık gösteren ülkeleri karşılaş­
tırmadaki zorluklardan etkilenmektedir (OECD 2001b: 6 1 ). 

Sosyal sermayenin genellikle büyüme oranları ile ilişkili ol­
duğunu kanıtlamak için sağlam delillerden yoksun olsak bile, sos­
yal sermayenin açıklamanın önemli parçasını teşkil ettiği özel ko­
şulların var olduğunu ileri sürmemize yetecek ölçüde kanıta sahi­
biz. Bu yüzden, bir il işki olasılığı kesinlikle yok sayılmamalıdır. 

Bir disiplin olarak ekonomi bilimi, karar alma mekanizma­
sını bireysel bir süreç olarak görmektedir. Geleneksel olarak eko­
nomistler, geniş bir sosyal bağlama içkin olan bireysel davranış 
ve seçim tarzlarına çok fazla dikkat etmemişlerdir. İletişim ağları 
ve güven gibi kavramlar düzenli bir formüle çevrilemeyecek ölçü­
de muğlaktır ve zaten insanlar için ifade ettikleri şey genellikle 
içinde bulundukları çevre ve şartlara bağlıdır, bu da sıradan eko­
nomistlerin bu sorunun üstesinden gelmelerini zorlaştırmaktadır. 
Sanjaya Lall'a göre neo-klasik ekonomi teorisi, tam rekabet pa­
radigmasına dayanır ve "geniş, yaygın bir dışsal lıktan ve belirsiz 
öğrenme fenomeninden kaçınır" (Lall 2000: 1 4  ) . "Toplumu, yal­
nızca kendini oluşturan yarı-özerk bireylerin davranışlarının top­
lamı olarak gören metodoloj ik bireyselliği yüzünden" ,  ekonomi­
nin diğer sosyal bilimlerin gözünde kötü bir ünü vardır (Fine ve 
Green 2000: 80) .  Çoğu iktisatçı, bu iç içe girmişliğin önemli ol-
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duğunu uzun zamandan beri bilmektedir. Sosyal sermaye kavra­
mı bu tartışmada nispeten yeni olsa da, hem Dünya Bankası ve 
OECD hem de birçok iktisatçı akademisyen tarafından benim­
senmiştir. Bu da sosyal ilişkilerin bilinen anlamdaki ekonomi bi­
limi için önemini yeniden tanımlamaya yardımcı olmuştur. 

SAGLIK VE REFAH İÇİN FAYDALAR 
Sosyal birlik ile sağlığın ilişkili olduğu düşüncesi en azından bir 
asırdan beri mevcuttur. 1 9 . yüzyılın sonlarında, Durkheim inti­
har oranının toplumsal entegrasyonun az olduğu toplumlarda 
yüksek, birbirine sıkıca kenetlenmiş toplumlarda ise düşük oldu­
ğunu göstermiştir. Sağlık düzeyiyle sosyal bağlar arasında geniş 
bir ilişki olduğuna dair iyi yerleşmiş kanıtlar bulunmaktadır, bu­
na göre; güçlü sosyal i letişim ağları olan insanların ölüm oranla­
rı sosyal bağları zayıf olanların yarısı ya da üçte biri kadardır 
(Whitehead ve Diderichsen 2001 ) .  Putnam (2000), genel olarak 
bu bağln önemini vurgulayan birçok müteakip çal ışma yapmış­
tır. Hatta bu çalışmaları yaş ve gelir gibi diğer bazı özellikler ve 
içki, sigara içmek ve spor yapmak gibi davranış kalıplarıyla kont­
rol etmeye çalışmıştır. Örneğin toplumsal eşitsizlik ve ölüm ora­
nı üzerine uluslararası verilere dayanarak yapılan etkili bir çalış­
mada Richard Wilkinson, toplumsal birliğin güçlü bağımsız bir 
değişken olduğunu ve elbette buna maddi eksiklik gibi diğer fak­
törleri de eklemek gerektiğini vurgulamıştır (Wilkinson 1 996) .  
Ayrıca toplumsal eşitsizliğin toplumsal istikrarı azaltarak sosyal 
i letişim ağlarını ağır ağır yok ederken yüksek düzeyde stres, kay­
gı ve sağlık bozukluklarına yol açtığını öne sürmüştür. Sosyal ser­
mayeyi Wilkinson'a göre daha açık bir şekilde izole eden Kawac­
hi ve meslektaşlarının ABD'de yaptığı benzeri bir karşılaştırmalı 
araştırmada sağlıkla toplumsal birlik arasında varsayılan büyük 
i lgi doğrulanmıştır (Kawachi ve diğerleri 1 997a) .  Putnam ayrıca 
bazı sağlık belirtileri ve Soysal Sermaye Endeksi (SSE) arasında 
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pozitif, SSE ve ölüm oranları arasında ise ülke düzeyinde negatif 
bir i lişki olduğunu göstermiştir (Putnam 2000: 328-3 1 ) .  

Bu bağlantı için bunun da ötesinde kanıt toplamaya devam 
etmektedir. İsveç dilini konuşan azınlığın sağlığı ve nüfusun geri 
kalanı arasında Finlandiya'da yapılan bir karşılaştırmaya göre 
bu azınlıktaki düşük ölüm oranı ve uzun ömür -beslenme ve ha­
yat tarzları sabit tutulmak koşuluyla- "toplumsal entegrasyon­
daki eşitsizlik" le bağlantılıdır (Hyppa ve Maki 200 1 ) .  Eski Gü­
ney Yorkshire'daki kömür yatakları bölgesinin yerel halkı hak­
kında yapılan karşılaştırılmalı bir araştırmaya göre yüksek dü­
zeyde karşılıklılık yüksek düzeyde sağlık oranıyla yakından ilgi­
l idir (Green ve diğerleri 2000: 29) .  Amerika devleti ve sağlık hiz­
meti araştırmalarının veri analizlerine göre, yüksek düzeyde sos­
yal sermayenin sağlık hizmetine erişimi daha kolaylaştırdığı so­
nucuna varılmıştır (Hendryx ve diğerleri 2002 ) .  Ayrıca İsveç'te 
yapılan geniş ölçekli bir çalışmaya dayanarak yaygın sosyal i leti­
şim ağının akıl hastalığına karşı korunmakta bile yararlı olduğu 
söylenebilir (OECD 2001 b: 53) .  Bundan sosyal sermayesi çok 
olan insanların daha uzun yaşama ve sağlık sorunlarında daha az 
muzdarip olma eğiliminde oldukları sonucu çıkarılabilir. 

Bu zamana kadar bu il işkileri doğrulayan nedenlerin kesin­
l iği çok açık değildi (Macinko ve Starfield 2001 ) . Putnam, sosyal 
sermaye ve sağlık arasındaki ilişki için dört neden olduğunu ileri 
sürmüştür. Sosyal i letişim ağları öncelikle stresi azaltmakta mad­
di yardım sağlarlar, sağlıkla i lgili normları uygulatabilirler, tıbbi 
hizmet için daha etkili faaliyet gösterebilirler, son olarak da bu 
i letişim vücudun bağışıklık sistemini harekete geçirebilir (Putnam 
2000: 327) . Bu yüzden Putnam'ın sosyal sermayenin ABD'deki 
belirgin düşüşünden kaygı duymasına şaşmamak gerekir. 

Yakın zamanda yapılan araştırmalar bu bağlantının yapısı­
na ışık tutmuştur. Öncelikle, Putnam iyi bağlantıları olanların 
sağlık hizmetinden daha kolay faydalanmaları hususunda endişe-
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lenmekte haklıdır. Ancak bu konu daha iyi iletişim ve sorumlu­
luk mekanizmalarıyla ilgi lidir. Böylece, bağlantıları iyi olan top­
lumlarda insanlar yerel sağlık hizmetlerini Jaha rahat etkileyebi­
lir, bu hizmetler hakkında daha kolay bilgi alabilir ve bunlara da­
ha rahat ulaşabilirler (Hendryx ve diğerleri 2002 ) .  

Sağlık sadece bu  hizmetlere ulaşma meselesinden ibaret de­
ğildir. Ayrıca obezite gibi risklerden kaçınan ve refah getiren bir 
hayat tarzına uyum sağlamayı da kapsar. İnsanların alışkanlıkla­
rını değiştirip daha sağlıklı bir yaşam tarzı benimsemeleri, bu ye­
ni kalıpları güvendiği insanlardan öğrenmelerine ve bu değişik­
liklerin gerçekten bir fark yaratacağına inanmalarına bağlıdır. 
Çocuk sağl ığı hakkındaki bir araştırmaya göre, sosyal sermaye 
insanların kendilerine değer vermeleri ve kendilerini etkin görme­
leri ve kendi hayatlarını kontrol etme kapasitelerine olan inanç­
larıyla ilgilidir. Öyleyse sağlığın etkisi olumlu yöndedir (Morrow 
1 999: 745 ) . ·  Başkalarına ve kendine güvenin yoğun sabit ve zen­
gin bir iletişim ağı ilişkisiyle kolaylaştığını söylemek mümkündür 
(Campbell 2000: 1 86 ) .  

Elbette diğer alanlarda olduğu gibi sosyal sermaye kendi ba­
şına yeterli deği ldir. İletişim ağı iyi olan toplumlar daha zengindir 
(bakınız: aşağıdaki kısım) ve gelir seviyesinin sağlık düzeyi üze­
rinde etkisi vardır. İngiltere' de yapılan sağlık araştırmaları anke­
tinin özetine göre, sağlık düzeyinin en güçlü göstergesi, sosyal ser­
mayeden ziyade gelir ve sosyo-ekonomik durumdur, genellikle di­
ğer faktörlerle birleştiği zaman sosyal sermaye de önemli bir de­
ğişken olmaktadır (Cooper ve diğerleri 1 999) .  İngiltere'de Lun­
ton' da iki yerde yapılan daha küçük ölçekli sağlık ve sosyal ser­
maye araştırmasında bu toplumlarda ulaşılabilen kaynakların 
Putnam'ın iddia ettiği gibi işlerliğinin olup olmadığı sorgulanmış­
tır (Campbell ve diğerleri 1999) .  Lunton'da yaşayan çoğu insanın 
iletişim ağı küçük ölçekli, kısıtlı ve genel güveni oluşturma kapa­
sitesi diğerlerine nazaran daha gayri-resmidir. Yazarlar sağlıklı 
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yaşam tarzını teşvik etmekte bazı iletişim ağı biçimlerinin diğerle­
rinden daha etkili olduğunu ve bu iletişim ağlarına erişmekte -ör­
neğin gelir ve etnisiteyle ilgili- önemli eşitsizlikler olabileceğini 
belirtmişlerdir. Bu ise sosyal merdivenin basamaklarının altında­
ki ve üstündeki farklı gruplar arasındaki dikey bağların kesin fak­
törler olduğunu doğrulayan bir hipotezi ortaya çıkarır (Whitehe­
ad ve Diderichsen 2001  ) . Aynı toplulukta veya sosyal grupta bi­
reyler arasında ilişkiyi sağlayan bağların sağlığa muhtemel olum­
lu etkisi çok azdır. Eğer bu hipotez doğruysa, bu Wilkinson'un 
( 1 996)  gelir dağılımının daha eşit olduğu ülkelerde ortalama ya­
şam süresinin de daha yüksek olduğu bulgusunu açıklar. 

Sağlık ve sosyal sermaye çalışmaları daha metodoloj ik bir 
soruyu da ayrıca gündeme getirir. Diğerlerinin arasında Whitehe­
ad ve Diderichsen bireysel bulguları bütün bir nüfusu kapsayacak 
şekilde nası l genelleyeceğimiz sorusunu sormuşlardır. Sağlık ve 
sosyal ilişkinin bireysel düzeyde yakından ilişkili olduğu uzun za­
mandan beri bilinmektedir. Sosyal iletişim ağı güçlü olan insanlar 
arasında ölüm oranının belirgin bir şekilde düşük olduğu ve des­
tekleyici ilişkilerden yoksun olmanın kalple ilgili hastalıklarla il­
gili olduğu uzun zamandan beri bilinmektedir (Whitehead ve Di­
derichsen 2001 ) . Ancak bu durumun uzmanlara bu çeşit bireysel 
farklılıklardan ulusal boyutta bütün nüfusa genellenebilir sonuç­
lar çıkarma olanağı sunup sunmayacağı henüz yeterince açık de­
ğildir. Ayrıca, bazı sağlık araştırmacıları, psikoloj ik ve sosyal gös­
tergelerin atlanması riskine karşı uyarıda bulunmuşlardır (White­
head ve Diderichsen 200 1 ) .  Whitehead ve Diderichsen güven ve 
kontrolün psikoloj ik açıdan algılanışının iskan ayrımı ya da dev­
let politikaları gibi sosyal çevrenin özelliklerinden çok dikkatli bir 
biçimde ayrı tutulması gerektiğini vurgulamışlardır. Bu metodo­
loj ik sorular önemlidir ve daha yakından incelemeyi hak etmek­
tedir. Ancak mevcut kanıtların genel kalıbı sosyal sermaye ve sağ­
lık arasında açıkça pozitif bir ilişki olduğunu göstermektedir. 
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SUÇ VE SAPKINLIK 
Toplumsal altüst oluş eskiden beri suçun nedeni olarak ele alın­
mıştır. İngiliz gazeteci Henry Mayhew, 1 9. yüzyılın ortalarında 
kentleşmenin ve yoksulluğun artışının suç üzerindeki etkisi hak­
kında düşündüklerini yazmıştır. Durkheim' dan bu yana sosyal bi­
limciler sosyal kontrol ve suç oranı arasındaki il işkiyi incelemek­
tedir. Sosyal sermaye kavramını günümüz sosyolojisine dahil et­
mesiyle tanınan Jane Jacobs, bu kavramı bazı şehirlerin diğerleri­
ne göre kısmen neden daha güvenli olduğunu açıklamak için ge­
l iştirmiştir (J acobs 1961 ) .  Daha önce de belirtildiği gibi, Cole­
man'ın önceki çalışması yaşıtların fikirlerinin ergenler üzerindeki 
olumsuz etkilerini incelemiştir. Kırk yıl sonra bugün, gençlerin suç 
işlemesinde sosyal etkinin rolü artık gayet iyi bilinmektedir (Hay­
nie 2001 ) .  Putnam yüksek "sosyal sermaye düzeyinin, diğer her 
şey eşit tutulmak şartıyla, düşük suç oranına çevrilebileceğini" 
söyleyerek, şiddetli suçla Sosyal Sermaye Endeksi arasında devlet 
düzeyinde güçlü bir negatif ilişki olduğunu ortaya çıkarmıştır 
(Putnam 2000: 308 ) .  

Yukarıda gözden geçirilen diğer alanlarda olduğu gibi sos­
yal sermaye ve suç arasında tehlikesiz bir il işki olduğunu göste­
ren araştırmaların azlığından bahsedilemez. Yapısal eşitlik mode­
li ABD'nin doksan dokuz bölgesinde sosyal sermayeyi ( Genel 
Sosyal Araştırma'nın vatandaşlık bağı ve güven konularındaki 
verileri kullanılmıştır) de içeren birkaç başka faktör ve cinayet 
arasındaki il işkiyi incelemek için kullanılmıştır (Rosenfeld ve di­
ğerleri 2001 ) . Bu çalışmanın yazarları ekonomik yoksunluk, bo­
şanma oranları ve Güney bölgeler önemli faktörler olsa da, işsiz­
lik oranının ve yaş dağılımının hiç etkisi olmadığını varsayarsak, 
"diğer göstergelerin haricinde" sosyal sermayenin de "cinayet 
oranı üzerinde önemli bir etkisi" olduğunu belirtmişlerdir (Ro­
senfeld ve diğerleri 200 1 :  294 ) .  Bu yazarlara göre suç, sosyal 
kontrolün zayıflığının ve yasa uygulayıcı organlar gibi resmi dış-
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sal kaynakları harekete geçirmenin zorluğunun bir ürünüdür 
(Rosenfeld ve diğerleri 2001 : 286-7) .  

Diğer birçok alanda olduğu gibi, Putnam'ın yaklaşımı suça 
meyilli gençlerin yaşıtlarını da suça itmelerinden ziyade, bu eşit­
lemenin neden iyi sonuçlar ürettiğini ve olumlu rol modellerinin 
ve destek ağlarının gençleri suçtan uzak tuttuğunu açıklamıyor 
(Putnam 2000: 3 1 0-1 3 ) .  Yine de, kanuna uyma eğilimi ve sosyal 
sermaye arasındaki i lişkinin doğası üzerine yeni ve ayrıntılı bir 
araştırmada bazı açık göstergeler bulunmuştur. Kuzey Ameri­
ka'da yapılan en yeni araştırma güçlü ağların caydırıcı rolü üze­
rinde durmuştur. Genellikle insanların birbirini iyi. tanımadıkları, 
genç yaştaki çocukların gözetiminin çok az olduğu ve toplumsal 
katılımın (buna yasa uygulayıcı sistemle ilişki de dahil olmak 
üzere) az olduğu yerlerde suç oranının arttığı görülmektedir 
(OECD 2001 b:54 ) .  Günümüzün Chicago'su gibi dinamik ve 
akışkan toplumlarda dahi, toplum içindeki bağlılık ve ortak bek­
lentiler ne kadar çoksa düzensizlik ve suç oranları da o kadar az 
olmaktadır (Sampson ve Raudenbush 1 999) . Buna rağmen bazı 
araştırmacılara göre, sosyal sermaye daha önceki bir seviyede 
sahneye çıkabilir ve insanlara davranışları kontrolden çıkmadan 
müdahale edebilecek güveni ve saygıyı verebilir (gençleri sokak­
lardaki tehlikeli gruplara girmekten ve uyuşturucu kullanmaktan 
caydırmak gibi) (Halpen 200 1 ) .  Güçlü iletişim ağları gençlerin 
topluma entegre olmalarını teşvik ederek özgüven ve statü duy­
gusu kazanmalarını ve bunun sonucunda şiddete yönelme ihti­
mallerinin ortadan kalkmasını da sağlar (Kawachi ve diğerleri 
1 997b) .  Sosyal sermaye hiçbir zaman bunun tek nedeni olmamış­
tır. Örneğin birçok suç olayı maddi eşitsizlikle i lişkilidir (yoksul­
luktan ziyade eşitsizliğin suça sevk ettiğini belirtmek gerekir) . 1 8 . 
yüzyıldan itibaren Uluslararası Suç Kurbanı Araştırması 'nın veri­
lerine dayanarak Halpern, belgelenen çeşitli suç oranlarının yarı­
sından fazlasının ekonomik eşitsizliğin, sosyal güvenin ve "kişi-
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sel çıkarlar" diye adlandırdığı değerlerin ülke içindeki varyas­
yonlarıyla açıklanabileceğini öne sürmüştür (Halpern 2001 ) .  

Sosyal sermaye bir toplumda suç olaylarının sayısını etkile­
yen faktörlerden biri olarak görülebilir. Belirli bireylerin suça yö­
nelip yönelmeyeceğinde de etkili bir rol oynar. Bu toplumun ve 
onun üyelerinin nasıl davrandığı meselesi kadar basit değildir; 
sosyal sermaye ayrıca yasa uygulayıcı organların davranışını da 
etkiler. Sosyal sermayenin kanun uygulayıcı organlarla olan ilgi­
si, yalnızca polis ve diğer kurumların ağlarının güçlü olduğu ve 
kuralcı entegrasyon düzeyinin yüksek olduğu toplumlarda daha 
etkili bir şekilde Çalışmasından kaynaklanmamaktadır. Bu ilgi 
kendi kendini destekleyen bir süreçtir. Suç oranının düşük, poli­
se verilen önemle ve polisin halka verdiği önemin karşılıklı biçim­
de yüksek olduğu toplumlarda etkili sosyal bağların kurulması ve 
sağlamlaşması daha kolaydır. Tersine, sosyal sermayedeki ani ve 
keskin bir gerileme -İngiltere'nin kömür havzasında kurulan bir­
çok bölgenin 1 980'lerdeki ulusal grev ve ocakların kapanmasın­
dan sonra yaşadığı gibi- özellikle genç erkekler arasında yaban­
cılaşma ve anti-sosyal davranışın artmasıyla sonuçlanmıştır. 

KAVRAMI RAFİNE ETMEK: KARŞILIKLILIK VE GÜVEN 
Sosyal sermayenin insanların sağlığı üzerinde büyük etkisi oldu­
ğunu savunan geniş bir literatür vardır. Bağlantıda olmak başlı 
başına bir kaynaktır. Öyle ki, sosyalleşmenin kendi başına bir tat­
min edici deneyim olmasının yanında, insanlar bağlantılarını ge­
nellikle başka faydalar sağlamak için de kullanırlar. Bu araştırma­
ların sonuçlarının kısaca yeniden gözden geçirilmesi göstermiştir 
ki, sosyal sermaye ile eğitim görme, ekonomik başarı, sağlık ve 
suçtan korunma arasında güçlü pozitif bağlantılar vardır. Hiç 
kimse sosyal sermayenin bu alanlardaki çeşitliliği tek başına açık­
ladığını iddia etmez; ancak şu da bir gerçektir ki, kimse diğer fak­
törlerin yanında sosyal sermayenin de önemli olduğunu yadsıya-
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maz. Yine de, sosyal sermaye yeni bir kavramdır, böyle belirgin 
sonuçlar doğuran sosyal bağların çeşitliliği hakkında daha çok şe­
yin bilinmesi gerekir. Bir dizi yazar, insanların amaçlarını gerçek­
leştirmek üzere işbirliği yapabilmeleri için, birbirleri hakkında ön­
ceden bilgi sahibi olmalarının yanında (doğrudan ya da dolaylı 
olabilir), birbirlerine güvenmelerinin de önemli olduğunu iddia et­
mişlerdir. Buna göre, işbirliği yaptıkları taktirde aldatılıp kullanıl­
mayacaklarını ve bir zaman sonra bu işbirliğinin onlara kar ola­
rak geri döneceğini bilmeleri gerekir. 

Coleman ve Putnam güveni sosyal sermayenin anahtar 
öğesi olarak tanımlamakta hemfikirdir. Örneğin bizzat Cole­
man, 1 980'lerde güvenin ekonomi için önemi üzerine yazarken, 
iktisatçıları bireyin mikro düzeyinden bireylerden ol�şan makro 
düzeyde bir sisteme geçerken ortaya çıkan nitel değişiklikleri 
dikkate almamaları nedeniyle eleştirmiştir ( Swedberg 1 996: 
3 1 6- 1 7) .  Bourdieu güveni, belirli bir şekilde vurgulamamış olsa 
da; toplumsal yeniden üretim tartışmasında üstü örtülü bir şe­
kilde söz ettiği duruma göre, faydalanacakları bağlantıları geniş­
letmek için toplanan veya başka aileler arasında kız alıp veren 
insanlar bunu ancak güven temeline dayanarak yapmaktadırlar. 
Francis Fukuyama güveni sosyal sermayenin ana unsuru olarak 
tanımlayarak bir adım ileri gitmiştir: "Sosyal sermaye bir top­
lumda ya da bir toplumun belli bölümlerinde güvenin hüküm 
sürmesinden doğan bir kapasitedir. "  (Fukuyama 1 995 : 26 ) .  Si­
yaset bilimci Eric Uslaner, Fukuyama'yı izleyerek sosyal serma­
yenin "bir değerler sistemini, özellikle sosyal güveni " yansıttığı­
nı vurgulamıştır (Uslaner 1 999: 122) .  Fukuyama bizzat güvenin 
sosyal düzenin esas temeli olduğunu vurgulamıştır: "Toplumlar 
karşılıklı güvene dayanır ve onsuz kendiliğinden ortaya çıka­
mazlar" (Fukuyama 1 995:  25 ) .  

Güvenin rolü literatürün uzm�nlaştığı ve yoğunlaştığı yere 
kadar sosyal bilimler içinde geniş bir alanda tartışılmıştır. Bu bö-
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lümde bu konu sosyal sermaye tartışmamıza denk düştüğü yerler­
de işlenecek, konunun ekonomik ve sosyoloj ik tartışmalardaki 
daha geniş ele alınışına değinilmeyecektir (yine de, bkz. Glaeser ve 
diğerleri 2000; Luhmann 1 988;  Misztal 1 996; Sztompka 1 999) .  
Diğer insanlarla iletişime geçtiğimiz çok çeşitli durumlarda, örne­
ğin birisiyle uyurken, kredi kartı kullanırken, evlenirken, uçağa 
binerken, birinin çocuğuna yemek alırken, bir suçu bildirip bildir­
memeyi düşünürken, nasıl oy vereceğimize karar verirken, çevre­
yi korumanın (ya da korumamanın) çeşitli yollarından birini se­
çerken güvenin önemi ortaya çıkar. Güven ve güvenilirlik sıklıkla 
sosyal ve ekonomik işlemleri kolaylaştıran maddeye benzetilir. 
Aksi takdirde maliyeti yüksek, fazla zaman harcayan, bürokratik 
bir durum ortaya çıkar. Bu durum çoğunlukla kaynağa erişimi 
sağlayan iletişim ağlarının vurgulandığı sosyal sermaye kavramıy­
la bağlantılıdır. 

Açık bir şekilde görülüyor ki, yüksek güvene dayalı iletişim 
ağları düşük güvene dayalı olanlara göre daha kolay ve pürüzsüz 
işler. Davranışlarının temelinde güven eksik olduğu zaman iki in­
sanın işbirliği yapmasının ne kadar zor olduğunu, yakın bir orta­
ğı tarafından ihanete uğramış herkes iyi bilir. Ancak, güven yal­
nızca iki veya daha çok insan arasındaki yüz yüze ilişkiye dayan­
maz. Bu güven hem bireylerin hem de grup ve kurumların niteli­
ği olarak görülebilir, ve çoğunlukla üçüncü bir tarafın aracı oldu­
ğu tekrarlamalara dayanır (Dasgupta 2000: 333 ) . Güven üzerine 
yazılanların büyük bir kısmı, bireyin belirli bir aktörün güveni­
lirliği üzerine yaptığı gözlemler ve deneyimlerle sınırlı olan özel 
güven ile, kişinin doğrudan deneyimlerine benzeyen bütün birey­
ler ve kurumlara yayılmış genel güven arasındaki ayrımı yapar. 
Ayrıca Luhmann bunun da ötesinde güvene kendisi için güven­
mek eğiliminin ayrımını yapmıştır (Luhmann 1 98 8 ) .  Sosyal ser­
maye tartışması açısından güvenin farklı boyutları kaynaklara 
ulaşmanın çeşitli yollarını gösterir. 
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Güven sosyal iletişim ağlarının faydalarına ulaşmakta önem­
li bir rol oynar. Örneğin, güven özellikle bilgi gibi bazen zımni 
olan ve nispeten maddi olmayan varlıklara erişmekte önemli bir 
rol oynar. Varolan işçilerin tavsiyesiyle yeni çalışanları işe alarak 
reklama zaman ve para harcamaktan ve iş bulma bürosuna haber 
vermekten kurtulan çağrı merkezi konusunda bunun canlı bir ör­
neğini görmüştük. Ekonomide genellikle bilinir ki bilgi aktarıldı­
ğı zaman satıcının sürekli bir gelir (ya da kira) sağlaması zorlaşır. 
Bu da bilgi akışının çoğunlukla eksik olduğu anlamına gelir, çün­
kü bir parça bilgiye sahip olan insanlar onu dağıtmaktansa ken­
dilerine saklamayı tercih ederler. Fikri telif hakkı kanunu bu prob­
lemi çözmek için bir atılım olmuştur ancak bu da oldukça fazla 
bir işlem maliyeti demektir. Bu görüşe göre yasal prosedürler ve 
bürokratik hiyerarşi vardır çünkü güven aynı anda her yerde mev­
cut değildir ve hiçbir zaman da olamaz. Güven temelli ilişkiler, 
avukatların ücretlerine düşük maliyetli bir alternatif sunar ve bil­
gi edinmenin risklerini ve belirsizliğini azaltır, böylece yeniliği sağ­
layıp rekabeti çoğaltırlar (Maskell ve diğerleri 1 998 :  43-4 ). Özel­
likle iktisatçılar arasında güven sosyal sermaye tartışmasında 
önemli bir konu olarak görülür. 

Bazı yorumcular güvenin sosyal sermayenin tamamlayıcı 
bir parçası mı yoksa sonuçlarından biri mi olduğu üzerinde te­
reddüt etmektedir. İlk önce şu belirtilmelidir ki güven kendi başı­
na karmaşık ve çeşitli bir olgudur. Ayrıca güvenin diğer faktörler­
le (ağlar ve normlar) birlikte sosyal sermaye kavramıyla bütün­
leşmesi güven kavramını oldukça karmaşık hale getirir. İkincisi, 
güven sadece güçlü iletişim ağlarının ve paylaşılan normların ka­
çınılmaz bir sonucu değildir, bu yüzden de ayrı bir değişken ola­
rak ele alınabilir. Dönüşlü seçimden ziyade kurumsal yaptırım ya 
da alışkanlıklara daya�anları da dahil olmak üzere pek çok iliş­
ki, minimum güvenle mükemmel bir şekilde işleyebilir. Üçüncü­
sü, Rose'nin de belirttiği gibi, güven ve sosyal sermaye arasında 
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analitik bir ayrım yapmak ikisi arasındaki ilişkinin neden-sonuç 
modelini çıkarma imkanını sağlar (Rose 1 999:  1 5 1  ) .  Sosyolojik 
bir bakış açısıyla Woolcock güvenin zaman içinde sosyal serma­
yenin bir sonucu olarak görülebileceğini söyler (Woolcock 2001 : 
1 3 ) .  Dördüncü olarak, güvenin kendisinin çekici olduğu yorumu 
açık olmaktan uzaktır. Fukuyama Amerika'nın anonim şirket ha­
lindeki kendi görüntüsüyle örtüşen oldukça basitleştirilmiş bir 
açıklama öne sürer ( Schuller ve diğerleri 2000: 1 7) .  İşletmeye gü­
venmemek, işçilerin ücret kesintisi ve işten çıkarılma korkusun­
dan kaynaklanan tedbirli bir duruş olabilir, hükümete güvenme­
mek modern demokrasinin sağlıklı bir yanı olabilir, güvenmemek 
kadın peşinde koşan bir sevgiliye karşı takınılan duyarlı tutum­
dur. Güvenin kavramsal ve ampirik olarak sosyal sermayeyle ya­
kından ilgili olduğu su götürmez bir gerçektir ve bu kitabın geri 
kalanında da sosyal ağlara üyelikten doğan önemli kaynaklardan 
biri olarak karşımıza çıkacaktır. Ancak güveni sosyal sermayenin 
tamamlayıcı bir parçası olmaktan ziyade genellikle bir sonuç ve 
bağımsız bir faktör olarak ele almak en doğrusudur. 

FARKLILAŞMIŞ BİR KAVRAMA DOGRU 
Güven tartışması sosyal sermaye kavramındaki karmaşıklığı or­
taya çıkarmaktadır. Bu terimin önceki kullanımı baştan savma ve 
hatta sloganvari olmaktan kurtulamamıştır. İnsan davranışları­
nın ve kurumların daha gözden kaçırılmış taraflarına dikkati 
çekmek amacıyla bazı yazarlar tasvir ettikleri sosyal bağların ba­
sit bir resmini çizmeye çalışmışlardır. Coleman'ın kullanımı daha 
önce de gördüğümüz gibi tamamen kişiler arası yakın ve doğru­
dan ilksel bağları gösterir, Putnam ise toplumun sıcak resmini 
çizmeye çalışır. Bourdieu ayrıcal ığın bir desteği olarak bağlantıla­
rın ayrı ayrı nitelendirilen ve yararlı bir resmini çizmek istemiştir. 
Bu bölüme kadar sosyal sermayenin karmaşıklığının çözülmesi­
ne pek kalkışılmadı. Daha çok sosyal sermayenin öneminin ka-
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nıtlarının gözden geçirilmesine odaklanıldı. Ancak bu kanıtın 
bizzat kendisi sosyal analizin küçük, orta ve büyük düzeyini bir­
birleriyle ilişkilendirmeye muktedir olan daha farklı bir kavrama 
olan ihtiyaca işaret etmiştir. 

Kurucu yazarlar arasında farklı bir yaklaşım benimsemekte 
en ileri giden Putnam' dır. En son çalışmasında, Put nam sosyal 
sermayenin "bağlayıcı " ve "köprü oluşturan" şekilleri arasında­
ki ayrımı yaparken Michael Woolcock'u ve diğer yazarları izle­
miştir (Putnam 2000: 22-4; Woolcock 1 998 ) .  Putnam'a göre 
bağlayıcı (ya da tek) sosyal sermaye, yakın arkadaşlara ve diğer 
akrabalara dayanır. Bu içe dönük bir bakıştır ve insC1,�ları benzer 
sosyoloj ik bir mevkiye göre birbirlerine bağlar . .t\�-rıca " özel kim­
likleri ve homojen grupları sağlamlaştırma" f.gilimi vardır. Aksi­
ne, köprü oluşturan sosyal sermaye ise insanları, kendilerinden 
çok farklı bir döngüde hareket eden, daha uzaktaki tanıdıklara 
bağlar. Bu dar bir gruplaşmadan ziyade daha geniş kimlikler ve 
daha yaygın karşılıklı lığı yaratır. Putnam'a göre bağlayıcı sosyal 
sermaye "geçinmek" için, köprü oluşturan sosyal sermaye " ba­
şarıl ı  olmak" için önemlidir. Woolcock sosyal ve ekonomik ölçe­
ğin altında ve üstündeki ilişkileri kapsayan, bağlantı kuran sos­
yal sermaye diyebileceğimiz üçüncü bir dikey boyutu da dahil et­
mek amacıyla yatay olarak gördüğü bu ikili ayrımı yapmıştır 
(Woolcock 2001 :  1 3 ) .  Bağlantı kuran sosyal sermaye, insanların 
kendi sosyal çevrelerinin dışındaki bağlantılardan kaynak, fikir 
ve bilgi edinmelerini sağlar. Bu görüş özellikle toplumsal gelişme 
politikaları ve diğer yoksulluk karşıtı stratej iler için pratik bir 
öneme sahiptir (5 .  bölüme bakınız ) .  

Bağlayıcı ve köprü oluşturan sosyal sermaye arasındaki te­
mel ayrım yaygın bir şekilde kabul edilmiştir. Bazıları Putnam ve 
Woolcock'un geliştirdiğinden farklı bir terminoloj iye başvurmuş­
lardır. Mesela Nan Lin "güçlü bağlar" ve "zayıf bağlar" ayrımı­
nı yapmıştır (Lin 2001 : Bölüm 5 ) .  Lin'in terminoloj isi Mark Gra-
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novetter'in iş arayan gençler arasında yaptığı önceki çalışmaları­
nı izler. Bu çalışmalara göre ailenin ve yakın arkadaşların zaten 
belirgin olduğu mesleklerde ve firmalarda güçlü bağlar iyi bir iş 
kaynağı olurken, zayıf bağlar yeni alanlarda iş bulurken önemli 
olmaktadır (Granovetter 1 973 ) .  Lin'e göre benzerleriyle ilişki 
kurma prensibine uyan güçlü bağların birbirine benzeyen insan­
ları bağlarken, zayıf bağlar farklı sosyal ve kültürel geçmişlerden 
gelen insanları bir araya getirir. Ek olarak, Lin farklı tipteki sos­
yal sermayelerin doğurduğu kaynakların ve amaçların çeşitlerini 
karşılaştırır. Güçlü bağlar kuralcı ve kimlik/birlik temelli amaçla­
rı (Lin bunları anlamlı amaçlar olarak tanımlar) toplamak için 
benzer kaynaklara sahip insanları ve grupları bir araya getirir­
ken, zayıf bağlar çoğunluk tarafından paylaşılan değerlere daha 
az dayanıp, yeni kaynak şekillerine ulaşımı sağladıklarından 
amaca daha etkili bir şekilde hizmet edebilirler. Lin bu görüşleri 
güçlü ve zayıf (ya da köprü oluşturan ve bağlayıcı) bağları, (an­
lamlı ya da etkili olan) karşılıklı işbirliğinin amaçlarını, aktörün 
yapısal toplumsal konumunu ve bu konuma ulaşmayı sağlayan 
ağlara üyelik arasındaki farkları birleştiren bir sosyal sermaye 
modelini teorileştirmek için geliştirmiştir. Bazı yazarlar bu farklı­
l ıkları işler hale getirmeye ve bunlara atfedilen açıklayıcı güçlere 
sahip olup olmadıklarını görmeye çalışmışlardır. Genel olarak, 
sosyal sermayenin nasıl işlediğini belirlemede homojenlik ve he­
terojenlik önemli faktörler olarak görülmektedir. Bir örnek ver­
mek gerekirse, kadın ve erkek girişimcilerin sosyal sermayeleri 
üzerine yapılan bir çalışmada, kadınların erkeklere göre genel 
olarak daha homojen ağlara sahip oldukları ve özellikle ağ üye­
leri olarak akrabalara dayanmalarının daha muhtemel olduğu 
anlaşılmıştır (Renzulli ve diğerleri 2000 ) .  Görünüşe bakılırsa, bu 
ayırt edilen iletişim ağı özellikleri kadın ve erkek girişimcilerin 
göreli performansını açıklamaya yardımcı olacak bağımsız değiş­
kenler meydana getirmektedir. Ledeneva, Rusya' daki " lütuf eko-
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nomisiyle" ilgili çalışmasında, en etkili biçimde işini yürütenlerin 
hem yatay hem dikey bağlantılara sahip olduğunu ve böylece lü­
tufları yalnızca temin edip koruyabildigini de&i l ,  aynı zama·nda 
bunların ağların merkezinde işlev gördüklerini de tespit etmiştir. 
Bu "biat" sisteminde ya da enformel bağlantıların sistematik kul­
lanımında, bu tür insanlar "Blatmeisters" olarak görülmektedir­
ler (Ledeneva 1 998 :  1 24) .  Bu durumda, insanlar, topluluklar 
ve/veya kurumlar arasındaki bağların yapısının ve kapsamının 
anlaşılması, sosyal sermayenin çeşitli kaynaklara erişim sağladığı 
farklı yolları kavrayabilmemize yardımcı olur. 

Şimdiye kadar, bu ayrımlar temelde sosyal bağlar sorusuna 
dayanmaktadır. Sosyal sermayenin aynı zamanda önemli bir bo­
yutunu oluşturan değerler nelerdir? İnsanların iletişi� ağlarının 
yapısal ve normatif boyutunu birleştirmek için hırslı bir girişim­
de bulunan Pamela Paxton, sosyal sermayeyi her biri birbirinJen 
bağımsız işleyen iki farkl ı  unsurun oluşturduğunu göstermiştir 
(Paxton 1 999: 94-6 ) .  Paxton'ın tanımındaki iki unsur bir yandan 
a) bireylerin örgütlenme kurma düzeyi veya nesnel iletişim ağı 
yapısı, diğer yandan b)  aynı bireyler arasındaki öznel bağlardır. 
Bu unsurların bağımsızlığını açıklamak için, bu iki farklı unsurun 
etkilerini gösteren basit bir tablo sunmuştur (Şekil 2 . 1 ) .  Paxton'a 
göre, her iki değişken de yüksek olduğunda sosyal sermaye var­
dır. Örgüt kurma seviyesi yüksek olduğunda, öznel bağlar düşük 
olduğunda, aktörler işbirliğini güvence altına almak için yasal 
olarak bağlayıcı sözleşmeler gibi (daha pahalıya mal olan) diğer 
yollara �aşvurmak zorunda kalabilirler. Öznel bağlar yüksek 
ama örgüt kurma seviyesi düşük olduğunda, iyi niyet varolabilir 
ancak etkili işbirliğinin önündeki engellerin üstesinden gelmek 
için aracılara ihtiyaç duyulması muhtemeldir. 

Paxton sosyal sermayenin etkilerini bireysel seviyede ve 
topluluk seviyesinde olmak üzere iki ayrı düzeyde incelemiştir. 
Şüphesiz Paxton bu ayrımı yapan tek yazar değildir, ancak diğer-
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lerinin yaptığı gibi kavramın ya bir düzeyde ya da diğerinde dü­
şünülmesi gerektiğinde ısrar etmekten ziyade kavramın çok kat­
manlı olarak düşünülebileceğini ileri sürmeye devam etmektedir. 
Bununla birlikte, özellikle, " 'tek bir grup içindeki' sosyal serma­
ye, 'topluluk seviyesindeki' sosyal sermaye ile pozitif bir i lişkiye 
sahip olmak zorunda değildir" (Paxton 1 999:  96, vurgu metnin 
kendisinde) . Gerçekten de, iyi düzenlemiş sosyal sermayenin 
grup içindeki varlığı, topluluk seviyesindeki güçlü bağların varlı­
ğına karşı çalışabilir. Kuzey İrlanda'da, Katoliklerin genel olarak 
oldukça etkili biçimde Katoliklerle ve Protestanların da Protes­
tanlarla işbirliği yapmasına imkan veren, ancak iki grup arasın­
daki sosyal sermayeye engel olan, iki ana dini gelenek içinde ge­
lişmiş yakın bağlar örnek gösterilebilir. 

Bireyler 

arasındaki 

öznel bağlar 

TABLO 2. 1 

Paxton'un Sosyal Sermaye Modeli 

Bireyler arasındaki münasebetler 

Yüksek Düşük 

A B 

Y üksek Sosyal sermaye 

c D 

Low 

Paxton'ın modeli farklı bağlantı türlerinin ağırlığını açıkla­
manın faydalı bir yolunu sunmaktadır. Bununla beraber, bu biraz 
tedbirli bir biçimde kullanılmaktadır. Özellikle sosyal sermayenin 
sadece nesnel ağların güçlü öznel bağlarla tamamlandığı A kutu­
sunda bulunduğunu önerirken, durumu oldukça basite indirge­
mektedir. Sosyal sermaye dört kutu arasında eşit olmayan bir bi­
çimde dağıtılmış olabilir, bununla birlikte her birinde varolduğu 
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söylenemez. Özellikle, sosyal sermayenin D'ye göre B ve C'de da­
ha güçlü olması muhtemeldir. Paxton'ın modeli sosyal sermayeyi 
bağlama ve tarihe büyük ölçüde bağımlı bir değişkenden çok, sı­
fır toplamlı bir varlık olarak göstermeye yaklaşmaktadır. 

Diğer bir ayrımın da sosyal sermayeyi harekete geçirmesi 
zorunlu olan insani sermaye bağlamında yapı lması gerekmekte­
dir. İnsanlar değişik düzeylerde ortak değerlere sahip çeşitli ağla­
rın üyesi olduklarında dahi, hala işbirliğinden faydalanmak için 
gerekli becerileri öğrenmek zorundadırlar. Şu ana kadar, sosyal 
yeterliliğin elde edilebilmesi ve gelişimi sosyal sermayenin bir yö­
nü olarak çok da dikkat çekmemiştir (bununla beraber Bourdi­
eu'nun kültürel sermaye hakkındaki fikirleri önemli bir öneri ge­
tirebilir) .  Kaçınılmaz olarak, farklı ağ türleri için gere�li olan be­
ceriler ayrı ayrı bölüştürülmüştür. Becerilerin bölüştürüldüğü 
yollardan bazıları, cinsel çizgiyi takip ediyor görünmektedir. Ör­
neğin, Morrow iletişim ağı oluşturma kurallarının bir çoğunun 
kadınlar ve erkekler arasında değişkenlik gösterdiği üzerine tah­
minler yürütmektedir. Özellikle ağların etkili bağlarla tanımlan­
madığı yerlerde (tarihsel olarak) özel alanda yoğunlaşmalarının 
sonucu olarak kadınlar için daha kolayca edinilebilir olan duy­
gusal olarak değer biçilmiş beceriler ve varlıklar önemli birer 
kaynaktır (Morrow 1 999:  755 ) .  Ayrıca, bu bağlar komşuluk ve 
akrabalık temelli olduğu için erkeklerinkine göre işsizlik gibi 
ekonomik şoklara karşı daha az korunmasızdır (Russell 1 999:  
2 1 0) .  İşsizlikten sonra iletişim ağlarına erişimde farklılık gösteren 
değişimler, sonradan aile içindeki güçler dengesini etkileyebilir. 
Özellikle, İngiltere gibi öğretim ve sosyal sınıf arasındaki bağlan­
tının oldukça belirgin olduğu bir ülkede, iletişim ağı kurma bece­
rilerinin dağılımında önemli sosyal sınıf farklılıklarının etkisi ol­
duğunu tahmin edebilirim, bunun aynı zamanda muhtemelen 
bölgesel/ulusal ve etnik çeşitlemeleri de vardır. 

İnsanların iletişim ağları yoluyla elde edilebilen farklı kay-
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naklara erişimi için gerekli olan birçok beceri sözlü olarak ifade 
edilmemiştir, ve bunlar insanların ilişkilerini yaşama şekillerinin 
içine derin bir şekilde yerleşmişlerdir. Şüphesiz, bu özellik birinin 
sosyal sermayesini bir bağlamdan diğerine aktarırken ya da onu 
bir başka sosyal sermaye türüne dönüştürürken karşılaştığı zorluk­
ları açıklamaya yardımcı olabilir. 

Sonuç olarak, farklı bireylerin sosyal sermayelerinden sağ­
ladıkları faydaları da birbirinden ayırt etmemiz gerekmektedir. 
Sosyal sermayenin bireylerin biyografilerini oluşturan çok çeşitli 
yaşamsal dünyalar içinde konumlanmış mikro düzeydeki bir bo­
yutu vardır. Bununla ilgili faydalı bir örnek bireylerin yaşam 
akışları içinde farklı sosyal sermaye biçimlerinin farklı zamanlar­
da önemli olabileceğidir. Örneğin Pahl ve Spencer, yakın bağların 
(bağlayıcı sosyal sermaye) ,  çocukluğun erken dönemlerinde ve 
zayıf yaşlılık dönemlerinde fiziksel ve zihinsel destek sağlamak 
açısından çok önemli olduğunu, gevşek bağların ( köprü oluştu­
ran sosyal sermaye) yetişkinlik döneminin belirsizlikleri, değişim­
leri ve risklerini aşmada faydalı kaynaklar sağlayabileceğini orta­
ya atmıştır (Pahl ve Spencer 1 997: 1 02 ) .  Sonuç olarak, "kişinin 
hayatının farklı zamanlarında farklı sosyal sermaye türlerini elde 
edebilmesi ya da onlara erişebilmesi, bireyin yaşam kalitesi için 
çok önemli olabilir" (Performance and Innovation Unit 2002: 
26; bkz. Warde ve diğerleri 1 999) .  

Sonuç olarak sosyal sermaye üzerine yapılan geniş kapsam­
lı araştırmalar ve insanların hayatlarındaki fırsatları açıklarken 
sosyal sermayenin rolü üzerine hatırı sayılır bir ilgi vardır. Gerçek­
ten, kullanımı oldukça geniş kapsamlı olmuştur ki, bazıları hala 
nispeten genç ve denenmemiş bir fikrin "çok yönlülüğü" (Thomp­
son 2002) konusunda uyarmışlardır. Yine de tıpkı diğerleri gibi bu 
da o kadar yeni değildir. Önceki bölümde görüldüğü gibi, i lişkiler 
birer kaynak olarak modern sosyal teoriyle ortaya çıkmıştır ve di­
ğerlerinin yanında Marx, Durkheim, Simmel ve Weber tarafından 
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geliştirilmiştir. O zaman, sosyal sermaye kavramı üzerine yeni ne 
söylenebilir ? Özellikle, bu sadece topluluğun yapısı konusundaki 
eski tartışmaların süslenmesi midir? Cevap ve böylece kavramsal 
ayırt edicilik, sermaye fikrinin kullanımı ile şüphesiz gösterilmek­
tedir. Mali sermaye ya da fiziksel sermaye ile benzerliği kasıtlıdır 
ve sosyal sermayenin onu elinde tutanlara bir şekilde kazanç sağ­
ladığını ima etmektedir. En zayıf ve en genel formülasyonunda id­
dia edilen şey sosyal sermayenin aktörlerin hedeflerine ulaşmala­
rına yardımcı olmak için kullanılabilen bir kaynak olduğudur. Te­
rimin daha iddialı anlamına göre, sosyal sermaye fikri, tam olarak 
yatırım yapanlara fayda sağlayacak ölçülebilir kazançlara yol 
açan, sosyal ilişkilerde somutlaştırılmış verimli bir yatırımı anla­
tan bir fikir olarak görülmelidir (Schuller 2000) .  Öte y�ndan, her 
iki durumda da sermaye dilini kullanmamıza izin veren şey pozi­
tif faydaların varlığıdır. 

Sosyal sermaye, bu kazançların sağlanmasına işbirliği ve 
karşılıklılık için önkoşullar yaratarak yardımcı olur. Lin, bu so­
nuçlara yol açan, a )  b ilgi, b) aracıların etkisi c) güvenilirliğin 
doğrulanması ve (d )  sözlerin ve taahhütlerin sağlamlaştırılması­
nı kapsayan birtakım merkezi mekanizmalar olduğunu ileri sür­
müştür ( Lin 2001 : 1 8-1 9 ) .  Bununla beraber, Coleman, iletişim 
ağlarına üyeliğin değerinin buna bilinçli olarak yatırım yapan 
aktörlerle sınırlı olmadığına işaret etmiştir; bu yatırımların çoğu 
kasıtlı olarak yapılmamıştır, aksine, aktörlerin kendi amaçlarına 
hizmet etmesi için yapılmıştır; ve değeri genellikle ağa gerçekten 
üye olan ve yatırım yapan bireyler kadar daha büyük kamu ya­
rarı içindir. Bu bölümün çoğu, iletişim ağlarının ve normların 
karmaşıklığını araştırmaya devam etmeden ve sosyal sermaye 
anlayışımız üzerine çıkarımları belirlemeden önce, sosyal serma­
yenin aslında ağ üyeleri ve toplum için tamamen açık pozitif ka­
zançlar sağladığına dair bulunan kanıtlar üzerine odaklanmıştır. 
Buraya kadar, hemen hemen değişmez bir biçimde memnuniyet-
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le karşılanan ve böylece sadece ağ üyeleri tarafından değil, top-
1 umun geneli tarafından da pozitif olarak görülebilen kazanç 
türleri üzerine odaklandım. Bununla beraber, daha genel olarak 
çatışma, eşitsizlik ve kargaşa hakkında bildiğimiz şeyleri gözö­
nünde bulundurduğumuzda, sosyal s�rmayenin aynı zamanda 
olumsuz kazançlara da yol açıp açmayacağı sorusunu sormak şu 
anda uygundur. 





ÜÇÜNCÜ BÖLÜM 

Karanlık Tarafta Gezinti 

S osyal sermaye literatürünün çoğundan, iç açıcı bir sıcaklık gel­
mektedir. Bunun tam aksine, sosyal sermaye'nin "karanlık ta­

rafı " ise büyük ölçüde, bilinmeyen bir alan olarak kalmıştır. Ro­
bert Putnam, daha çok sosyal sermaye yaratmanın, her ne kadar 
negatif işbirliğinin suç çetelerinde görülen karşılıklılığında olduğu 
gibi bazı riskleri olsa da, genel olarak " bizim için iyi olacağını" 
her zamanki açık sözlülüğüyle dile getirmiştir (Putnam 2000: 
414  ). Bununla birlikte, olağandışı bir biçimde açık olsa da, Put­
nam'ın yalnız olmadığı kesindir. Sosyal sermaye kavramını kulla­
nanların büyük çoğunluğu, kavramın olumlu sonuçlarını vurgula­
maya eğilimlidir. Ancak bu eğilim, sosyal ağların ve normların, ta­
mamen bir kaynak olarak anlaşılmasına çok büyük zarar verebi­
lir. Sosyal sermaye, bireylerin ve grupların, birçoğu başkaları için 
doğrudan (organize suçun kurbanları için olduğu gibi ) ya da do­
laylı olarak (resmi olmayan kuralların ve iletişim ağlarının ku­
rumsal ayrımcılığın temelinin oluşturulmasında oynadığı rol gibi ) 
olumsuz sonuçlar içerebilecek çeşitli ortak hedeflere ulaşmasına 
yardımcı olabilir. Bu nedenle bu bölüm, sosyal sermayenin olum-
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suz sonuçlarının kanıtlarını iki bakımdan araştırmaktadır. İlk ola­
rak, sosyal sermayenin eşitsizliği pekiştirme olasılığını araştırmak­
tadır. İkinci olarak, sosyal sermayenin anti-sosyal davranış biçimi­
ni desteklemede oynadığı rolü değerlendirmektedir. 

Başlangıçta söylemek gerekirse, iyimser görüş mantıksız ya 
da dayanaksız olmaktan uzaktır. Kuşkusuz, sosyal sermaye ileti­
şim ağı üyeleri için, bireylerin ve grupların ortak bir hedefe ulaş­
mada için birlikte çalışmasına olanak sağlayan faktörler anla­
mında fayda sağlar. Önceki bölüm, tam da bunun gibi pozitif iş­
birliğine güçlü kanıt oluşturan alanları inceliyordu. Bu, birçok 
yazarın açıkça ya da üstü kapalı olarak, sosyal sermayenin, genel 
anlamda kendi içinde iyi bir şey olduğunu düşünmesine yol açtı . 
İşleri kolaylaştırma ve çarkların dönmesine yardımcı olma rolü­
ne odaklanarak, özelde bireyler ve gruplar, genelde ise bir bütün 
olarak toplum düzeyinde sermayenin sadece olumlu sonuçları 
üzerinde duruldu. Bu tamamıyla mantıksız değildir. Her ne kadar 
bu konu üzerine yapılan bazı iyi haberler derinlemesine inceleme 
sonrasında daha az inandırıcı gelse de, kamu malları üzerine ha­
len birçok haber başlığı var. Eğitim, sağlık, suçta azalma, güven­
lik, refah ve bireysel mutluluğun hepsinin sosyal sermaye ile bir 
çeşit pozitif ilişkisi olduğu gösterilebil ir. Ama nasıl sosyal serma­
ye istenir sonuçlara yol açıyorsa, aynı zamanda sosyal zararlar da 
doğurabilir. Alejandro Portes'in söylediği gibi; sosyallik iki tara­
fı keskin bıçak gibidir (Portes 1 998 :  1 8 ) .  

Sosyal sermayenin olumsuz sonuçlar doğurma kapasitesi 
çok da şaşkınlık verici olmamalıdır. Sosyal sermaye nasıl toplu­
luk üyelerinin çıkarı için karşılıklı işbirliğinin ortaya çıkmasına 
yardımcı oluyorsa, prensip olarak, olumlu maksatlar kadar 
olumsuzlar için de işbirliğini destekleyebilir. Benzer şeyler, mali 
sermaye ve fiziksel sermaye için de söylenebi lir. Kari Marx'ın 1 9. 
yüzyılda sermaye üzerine yazdıklarının birçoğu, onun negatif so­
nuçlarını tanımlamak ve açıklamakla ilgiliydi . Marx'tan Naomi 
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Klein'a kadar uzanan ve sermaye sahibi için iyi olanın, işçi ve tü­
ketici ve toplumun geneli için aynı ölçüde kötü olduğunu söyle­
yen birçok yorumcu vardır. Sosyal sermaye neden farklı olsun ki? 
En azından, sosyal sermayenin sağladığı faydalara herkesin ula­
şabilme derecesinin -böylece bir kamu malı görevi görür- ne ka­
dar olduğunu anlamalıyız ya da tam tersine, grupların sosyal ser­
mayenin sağladığı faydaları kontrol edip edemediğini ve bu fay­
daları diğerlerinden esirgeyip esirgemediğini -ki bu hallerde ba­
zılarının kabul ettiği gibi " kulüp malı" kalıbı bunu daha iyi kar­
şılar- anlamalıyız (Performance and Innovation Unit 2002 : 12 ) .  
Bourdieu'nun kullanımı, bir önceki bölümde görüldüğü gibi, ku­
lüp tarzı sosyal sermayenin statü mücadelelerinin temelini oluş­
turma şekliyle büyük ölçüde ilgil iydi. Üstelik sosyal ilişkilerin so­
nuçları nadiren basittir ve onların geniş çaplı ve planlanmamış 
uygulamaları çoğu kez önceden tahmin edi lemez. İşbirliğine da­
yanan ve katılımcıların yararına olan eylemler toplumun geneli 
için ve hatta katılımcılar için negatif bir yayılma etkisi biçiminde 
(kasıt dışı ve istenmeyen) sonuçlar doğurabilir. 

Sosyal sermayenin sahip olduğu bu negatif kapasite, kav­
ramın başlıca yazarlarının gözünden de kaçmamıştır. 1 1  Eyi ül 
200 1 'den önce ABD'yi vuran en kötü terörist saldırıdan sorum­
lu olan Oklahoma City bombacısı üzerine yazan Robert Put­
nam, Timothty McVeigh'in sağ kanat komplocu arkadaşlarıyla 
bowling oynarken bombalamada kullanacağı taktikler üzerine 
tartıştığını belirtmekte ve sosyal sermayenin " diğer herhangi bir 
sermaye şekli gibi" kötü amaçlara yönlendirilebileceği sonucu­
na varmaktadır (Putnam 2000: 2 1 -2 ) .  Dayanışmanın faydaları 
seyirci ler (grup dışındakiler) için zararlı da olsa, Putnam yeraltı 
çetelerinin de bir sosyal  sermaye şeklini temsil ettiğini kabul et­
mektedir ( Putnam 2000:3 1 5- 1 6 ) .  Sosyal sermayenin belli şart­
larda kötüye kullanıldığını  her ne kadar kabul etmek istese de, 
Putnam onun karşı konulamaz derecede iyilik için kullanılan 
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bir güç olduğu konusunda inancını sürdürmüştür. Böylece, Put­
nam Bowling Alone kitabındaki bir bölümün tümünü "sosyal 
sermayenin karanlık yüzü" nün kanıtlarının incelenmesine ayır­
mış olsa da, onun asıl ilgilendiği nokta sosyal sermaye ile eşitlik 
ve özgürlük arasında bir dereceye kadar uyumsuzluk olup ol­
madığıydı. Kendine has ve oldukça Amerikanvari olan bu iddia 
üzerine Putnam, sosyal sermayenin çok az sayıdaki itham hari­
cinde masum olduğu sonucuna varabilmiştir (Putnam 
2000:350-63 ) . Katılım ile demokrasi arasındaki bağlar, de Toc­
queville'nin onları ilk kez açıkça gösterdiği anda olduğu kadar, 
şu an için de geçerlidir. 

Fukuyama sosyal sermayenin kötülük doğurabilme potansi­
yeli ile de ilgilenmiştir. Güven üzerine kurulu ekonomiler hakkın­
daki özgün çalışmasında, sosyal sermayenin sadece bir kamu ma­
lı olmadığı, aynı zamanda kamunun iyiliği için de varolduğu gö­
rüşündeyken (Fukuyama 1 995) ,  sonradan bu yaklaşımın eksiklik­
lerini kabul etmiştir (Fukuyama 2001 ) .  Bencil lobicilerin, " nefret 
gruplarının ya da doğuştan bürokratların" sosyal sermaye rezerv­
lerini kullanma hakkından herkes kadar faydalandıklarına dikka­
ti çekmiştir. Fiziksel sermayenin (tüfekler) ve insan sermayesinin 
( işkence) olumsuz sonuçları üzerine örnekler verirken, sosyal ser­
mayenin bu iki çeşit sermayeden daha fazla sayıda olumsuz sonuç 
yarattığı sonucuna ulaşmıştır. Çünkü insan topluluklarında grup 
dayanışması daha çok grup dışı bireylere karşı düşmanlık için kul­
lanılmaktadır (Fukuyama 2001 : 8 ) .  Yukarıda da belirtildiği gibi, 
Fukuyama'nın sosyal sermaye kavramında güven çok önemli bir 
rol oynar ve sosyal sermayenin olumsuz sonuçlarını "güvenin ya­
rıçapı" fikriyle açıklar. Güvenin yarıçapı grup üyeliğinin ötesine 
geçtikçe sonuçları da o ölçüde tehlikesiz ve olumlu olur; güvenin 
yarıçapı grubun kendi üyeleri ile sınırlı kaldığı oranda, olumsuz 
sonuçların ortaya çıkma olasılığı da o kadar fazla olur. Yine de 
gönüllü organizasyonların kamu politikasında çarpıklıklar mey-
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dana getirmesi gibi çok fazla sosyal sermaye olduğu zamanlar ol­
sa bile, Fukuyama sosyal sermaye yokluğunun bundan çok daha 
kötü olduğuna kesinlikle inanmaktadır. 

Bu durumda, sosyal sermaye teorisinin kurucularının, sos­
yal sermayenin "karanlık yüzünü" dikkate almadıklarını öne 
sürmek yanlıştır. Özellikle, Bourdieu'nun düşünce şeklini izleye­
cek olursak, sosyal sermayenin olumsuz sonuçlarını faydalı so­
nuçlarından ayırmanın mümkün olmadığını görürüz. Fukuya­
ma'ya göre karanlık yüz, kendi sosyal sermaye tanımındaki en 
önemli unsur olan güvenin bölüşümünden (paylaşımından ve da­
ğılımından) kaynaklanır. Putnam'a göre, sosyal sermayenin fay­
daları ağır basıyor ise de kötü sonuçların varlığını kesinlikle ka­
bul etmek gerekir. Bu konuda çok daha olumlu düşüncelere sa­
hip olan Coleman dahi, sosyal sermayenin karanlık bir yüzünün 
olabileceğinin farkındadır. Üstelik rasyonel tercih kuramı, en 
azından temelde, sınırlı da olsa faydalı bir bakış açısı ortaya koy­
maktadır. Buna göre, insanlar kendi amaçlarını gerçekleştirmek 
için işbirliği yaptıklarında, bu zaman zaman diğerlerinin zararı­
na olabilir. Bu durumda, sosyal sermayenin karanlık yüzünün de 
olabileceği konusunda genel bir anlaşma vardır. Yine de, Bourdi­
eu hariç olmak üzere, önde gelen sosyal sermaye teorisyenleri bu 
konuda oldukça iyimser bir görüş sergilemişlerdir. Bu kişilerin 
hiçbiri ahmakça bir iyimserliğe veya Panglossiacı bir kayıtsızlığa 
sahip olmakla suçlanmadıkları müddetçe, hiçbiri sosyal sermaye­
yi değişmez niteliklere sahip olmayan bir kamu malı olarak ta­
nımlamanın risklerini yeterince anlayamayacaktır. 

SOSYAL SERMAYE VE EŞİTSİZLİK 
Farklı ağlara ulaşım olanaklarının oldukça eşitsiz bir şekilde da­
ğılmış olması sosyal sermaye eşitsizliğinin oluşumuna önemli öl­
çüde neden olabilmektedir. Herkes kendi menfaatlerini geliştir­
mek için bağlantılarını kullanabilir, ama bazılarının bağlantıları 
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diğerlerininkinden daha değerlidir. İki önemli Amerikalı yorum­
cunun belirttiği gibi: 

Sosyal sermayeye erişim, ona sahip olmayı amaçlayan belir­
li bireylerin ya da grupların sosyal konumuna bağlıdır . . .  sos­
yal sermayenin sosyal konumu, sosyal sermayeye kimin sa­
hip olduğundan bağımsız olarak, onun kullanım değerini be­
lirler (Edwards ve Foley 1 997: 677) .  

Buna ek olarak, aktörler sosyal sermayelerini Bourdieu'nun 
tarif ettiği şekilde, diğerlerinin karşısında saygınlıklarını yüksel­
ten statü ve ayrıcalığın kaynağına ulaşmanın bir yolu olarak kul­
lanabilirler (ayrıca bkz. Ledeneva 1 998 :  1 25) .  Dahası, Bourdi­
eu'ya göre sosyal sermaye ağ üyelerine doğrudan yarar sağlarken, 
diğer kaynakların eksikliklerini telafi etmeye de yardımcı olabilir. 
Sonuç olarak, güç sahibi gruplar daha güçsüz olanların sosyal 
sermayesini sınırlayabilir ya da baltalayabilir; örneğin, bu 1 9. 
yüzyılın bazı endüstriyel paternalist* toplumlarındaki işverenlere 
özgü bir stratej idir (Schulman ve Anderson 1 999) .  Böylece, sos­
yal sermayeyi hem kendi özelliğine dayanarak eşitsiz bir şekilde 
bölüştürülmüş bir mal olarak, hem de daha çok eşitsizliğin oluş­
masını teşvik eden bir mekanizma olarak görmek mümkündür. 

Mali ve kültürel sermayesi göreli olarak yüksek olanların 
sosyal sermayeleri de yüksek olma eğilimi gösterir. Bunu vurgu­
layarak, bu insanların diğer insanlarla genel olarak daha çok 
bağlantıya sahip olduklarını ve bu bağlantılarının yine iyi bağ­
lantılara sahip insanlarla olma eğilimi gösterdiğini söylemek is­
tiyorum. Tüm bunlar coşkulu, çeşitli ve birbirine sıkı bir şekilde 
bağlantılı olan işçi sınıfı toplulukl2.rı üzerine televizyon dizileri 
izlemeye alışmış sıradan bir İngiliz'e aykırı düşünceler gibi gele­
bilir. Gene de, spor karşılaşmalarını izlemekten sinemaya gitme-

(*) (İnsanları, bir kurumu, ülkeyi vb.) babaca yönetim - ç.n. 
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ye, gönüllü çalışmaya ve akşam kurslarına devam etmeye kadar 
çeşitlenen çeşitli boş zaman aktivitelerine katılım üzerine İngil­
tere' de yapılmış bir çalışma, katılım yönünde oldukça belirgin 
ve güçlü bir eğilimin var olduğunu göstermiştir. Resmi dernekle­
re üyelik konusunda da aynı sonuca ulaşılmıştır. Dolayısıyla şu 
sonuca varmışlardır: Beyaz olmak, erkek olmak, daha eğitimli 
olmak, daha yüksek bir sosyal sınıf mensubu olmak, daha yük­
sek bir gelire sahip olmak, eğitimle edinilmiş vasıflara daha faz­
la sahip olmak türünden faktörl�rin tümü daha çok derneğe üye 
olma ihtimalini önemli ölçüde artırmaktadır (Warde ve Tampu­
bolon 2002: 1 63 ) .  Almanya'da daha çok derneğe üye olan er­
keklerin onursal bir pozisyonda ya da l iderlik pozisyonunda bu­
lunma ihtimali yüksektir (Heinze ve Strünck 2000 :  1 90 ) .  
ABD'de yapılan bir anket çalışmasının sonuçları iyi eğitimliler 
ve zenginler arasındaki güven seviyesinin lise eğitimini bırakmış 
olanlara ve yoksul kesime göre çok daha yüksek olduğunu gös­
termektedir (Glaeses ve diğerleri 2000: 8 1 5 ) .  Benzer boşluklar 
farklı etnik gruplar arasında da görülmektedir: GSS'deki cevap­
lar üzerine yapılan bir analize göre, beyazların yüzde 44.2'si, si­
yahların yüzde 1 6 . 1  'i, diğer ırklardaki insanların yüzde 26 .6 'sı 
" Çoğu insana güvenilebilir" demektedir ( Glaeser ve diğerleri 
2000: 8 1 6 ) .  Diğer ülkelerdeki benzer bulgular, bu resmi doğru­
lamaktadır (Murtagh 2002; Heinze ve Strünck 2000) .  Gönüllü­
lük ve güvenin, yüksek niteliklilerin ve orta sınıfın özelliği oldu­
ğu görülmektedir. 

Katılım seviyesi, genel olarak varlıklılar ve eğitimliler ara­
sında yüksek olabilirken, yine de bu kalıp tamamen kırılmamış 
değildir. Amerika'daki bir anket araştırması gösteriyor ki, siyahi 
Amerikalıların derneklere üyelikleri, büyük ölçüde Afrika köken­
li Amerikalıların yüksek seviyede dinsel bağlılık oranlarına sahip 
olması nedeniyle, Beyazlara göre toplam olarak daha yüksektir 
(Glaeser ve diğerleri 2�00: 8 1 8 ) . Bununla birlikte, bu durum Af-
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rika kökenli Amerikalılara çok sayıda bağlantı sağlasa da, bu 
bağlantılar diğer etnik grupların üyelerini nadiren kapsamaktadır 
ve sonuç olarak, bu durum insanların ulaşabileceği ve kullanabi­
leceği sosyal sermayenin değerini sınırlayabilmektedir. 

Oy kullanma hakkına sahip olmayanları temsil eden ve 
ağırlıklı olarak bu gruptan işe alımlar yapan kuruluşlar bile, ba­
şarılı ve vasıflı eleman almayı daha kolay bulmaktadır. İşçi sen­
dikası üyelik oranları vasıfl ı  işçiler arasında vasıfsız işçilere göre 
daha yüksekken, İngiliz İşçi Partisi gibi, işçi sınıfını temsil eden 
siyasi organlar orantısız bir şeki lde, öğretmenler ve yerel hükü­
met memurları arasından işe alımlar yapma eğilimindedir ( Segd 
ve Whiteley 1 992) .  Sonuç olarak, en açık ve basit şekilde ifade 
edecek olursak, sosyal sermayenin nimetlerini kullanma hakkı da 
eşit olmayan bir şekilde dağılmıştır. 

Yine de hikayenin hepsi bu kadar değildir. En çok bağlantı­
ya sahip olanlar bunu kendi menfaatlerini geliştirmek için kul ­
lanma eğilimindedirler ve bu daha çok eşitsizliğin oluşmasına ne­
den olmaktadır. İngiltere' de ve hiç şüphesiz başka yerlerde de, or­
ta sınıf aileler çocuklarının eğitim durumlarını geliştirmek için 
sistematik olarak kendi bağlantılarını kullanmaktadır (Allatt 
1 993) .  Sztompka'nın Polonyalı elitler üzerine yaptığı çalışmaya 
göre ağlara erişim, zengin · ve nüfuzlu insanlara göre başarı için 
önemli bir faktördür ve Sztompka'nın üzerinde çalıştığı diğer de­
ğerler arasında eğitimin ardından ikinci sırada gelmektedir 
(Sztompka 1 999: 1 30 ) .  Sosyal sermayeyi sadece ayrıcalıklı grup­
ların malı olarak gören Bourdieu, sosyal sermayenin mali serma­
yesi göreli olarak az olan veya elit tabakaya dahil olan bireylerin 
ya da grupların konumunu belirlemede özel bir önemi olabilece­
ğini düşünmektedir. Bir örnek vermek gerekirse, Bourdieu, orta­
lama gelire sahip meslek üyelerinin (öncelikle avukatlar ve dok­
torlar) sosyal sermayelerinin değerini garanti altına almaya yar­
dım eden çocuklarının eğitimine ve burjuva yaşam biçiminin kül-
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türel sembollerine sistematik biçimde yatırım yaptıklarını ileri 
sürmektedir. Bourdieu, bu grup için sosyal sermayenin, toplum­
sal olarak önemli konuınlarda bulunan müşterileri etkilemede 
gerekli olabilecek "onurluluk ve saygınlığın sermayesi" olduğu­
nu ve bu sermayenin siyasi kariyer için bir para birimi işlevini gö­
rebileceğini i leri sürmüştür (Bourdieu 1 977: 503 ) .  Bu durumda, 
Bourdieu için sosyal sermaye, birbirine arka çıkmanın ve kendi­
ni geliştirmenin üstün bir biçimidir. İletişim ağı içindekiler için ta­
mamen yapıcı olan sosyal sermaye, dünyadaki eşitsizliği güçlen­
dirmeye ve yeniden üretmeye hizmet etmektedir. 

Bourdieu, özellikle sosyal sermayenin eşitsizliğe açıkça yap­
tığı katkının üzerinde yoğunlaşmaktadır. Biraz daha ustaca bir 
örnek İsveç'te doktora sonrası araştırma bursları için yapılan 
başvurulara yapılan muameledeki cinsiyet ayrımcılığı üzerine ya­
pılan ve yaygın olarak kaynak gösterilen bir çalışmada bulun­
maktadır (Wenneras ve Wold 1 997) . Christine Wenneras ve Ag­
nes Wold, İsveç'in Bilgi Edinme Yasası gereğince, Tıbbi Araştır­
ma Kurulu (TAK) için jüri heyeti tarafından derlenen raporlara 
erişim amacıyla başvurdular ve (erkeklerden 62, kadınlardan 52 
adet olmak üzere) 1 14 başvurunun kaderini analiz ettiler. Top­
lamda, j üri üyelerinin kadınlardan gelen başvuruların bil imsel 
yetkinlik, teklif edilen araştırmanın belirlenen konuyla il işkisi ve 
önerilen metodoloj inin niteliği bağlamında erkeklerin yaptığı 
başvurularla kıyaslandığında daha aşağıda olduğunu değerlen­
dirmişlerdir. Wenneras ve Wold, bu sonuçları başvuranların ya­
yınlarının ölçülebilir kalitesine göre değerlendirildikleri bir başka 
araştırmayla karşılaştırır. Bulguları gösteriyor ki, kadın bilim 
adamları, Tıbbi Araştırma Kurulu j ürisi tarafından erkeklerle eşit 
derecede yetkin kabul edilebilmek için yüksek statülü yayınlarda 
en az iki kat daha sık görünmek zorundadırlar. Wenneras ve 
Wold daha sonra başvuru yapanların çalıştıkları alan, şu ana ka­
darki eğitimleri, şu ana kadarki deneyimleri ve jüri üyelerinden 
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biriyle bağlantılarını açıklayıp açıklamadıkları gibi sonuçları 
açıklayabileceğine inandıkları özelliklerini detaylı olarak incele­
diler. Tüm bu özelliklerden, j üri üyelerinin fikrini etkilediği görü­
len tek etkenin -her ne kadar yakınlığın bildirilmesi, söz konusu 
jüri üyesinin o teklifin değerlendirilmesinde dışarıda kaldığının 
ifadesi olsa da- j üri üyeleri ile başvuranlar arasındaki ilişki oldu­
ğu görüldü. Aslında, bir jüri üyesiyle yakınlığını bildirenlerin ba­
şarı oranlarının, kadın adayların üzerinde sıralanan erkek aday­
larınkiyle aynı olmasından, bu etkenin dikkat çekecek derecede 
tüm cinsiyet ayrımı konusunu açıkladığı görülmektedir. 

Wenneras ve Wold'un araştırmaları insanların bağlantıları­
nın hem grubun dışındakileri dışladığını hem de ağ mensupları­
nın her birinin diğerinin çıkarını arttırmasını sağladığını göster­
miştir. Bourdieu'nun örneklerinde olduğu gibi ağın içindekilerin 
özel menfaatleri açık olduğunda, sonuç aşağı yukarı kayırmacı­
lık ile özdeştir. Eğer çıkarlar açıkça söze dökülmemişse ve bu 
bağlantıların her zamanki kullanımıysa (Wenneras ve Wold'un 
çalışmasında olduğu gibi ) sonuçlar daha az önyargılı olur. Çün­
kü bu sonuçlar, ağ üyelerinin bireysel tercihleriyle değil, belirli 
kurumların kasıtsız olarak ortaya çıkmış bir önyargı ile çalışma­
ları sonucu oluşmuş görünmektedirler. Benzer süreçler, Lord 
Macpherson'ın genç bir siyah olan Londoner Stephen Lawren­
ce'ın öldürülmesi ile ilgili yaptığı araştırmada polis tahkikatının 
yürütülmesi sürecinde kurumsal ırkçılığın etkili olduğu sonucuna 
varmasına neden olmuştur (Younge 1 999) . Güven veren davra­
nış üzerine yapılan deneysel bir çalışmada, insanların kendileriy­
le aynı etnik grubun üyeleriyle ilişki içindeyken hareketlerini gü­
ven üzerine temel lendirmelerinin çok daha muhtemel olduğu 
saptanmıştır ( Glaeser ve diğerleri 2000) .  Dolayısıyla, insanların 
diğer etnik grup üyeleriyle i l işki içindeyken, güven temelli davra­
nış biçimlerini benimsemeleri ihtimali daha az olabilir. 

Bu genel olarak, etnik köken ile sosyal sermaye arasındaki 
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ilişki üzerine önemli soruları ortaya çıkarır. Örneğin, bir yorum­
cunun işaret ettiği gibi, Putnam'ın yüksek sosyal sermayeye sahip 
devletleri etnik olarak homojen bir yapıya sahiptir ve uluslarara­
sı alanda en yüksek sosyal sermayeye sahip altı ülkeden dördü­
nün İskandinav olduğu görülmektedir. Tersine, (Brezilya gibi) en 
heterojen yapıya sahip devletlerin ve milletlerin sosyal sermaye­
leri düşük olma eğilimindedir ( Glaeser 2001 : 392) .  

Bu durum birbirine bağlı olma eğiliminin genetik olduğu ya 
da etnik safl ığın bağlılığın ön koşulu olduğu anlamına gelmez. 
Aksine, Misztal 'ın da işaret ettiği gibi, insanlar kendilerine ben­
zeyenlerin davranışlarını tahmin etme konusunda farklı insanla­
rın davranışlarının ne olacağını kestirmeye nazaran kendilerin­
den daha emin olmaktadırlar (Misztal 1 996:  1 33-5 ) .  Bu durum, 
etnik gruplar içindeki topluluk olma ve karşılıklılık duygusunu 
teşvik eder; ayrıca egemen gruplar arasında olduğu gibi, göçmen­
ler ve mülteciler arasında da işbirliğinin gelişmesine yardımcı ol­
mak için kullanılabilir. İnsanların bağlantıları baskın bir şekilde 
kendilerininkine benzer etnik bir kökenden gelenlerle olma eğili­
minde olduğuna göre (James 2000) ,  sağlam ağların ırksal eşitsiz­
liği teşvik etmesi kuvvetle muhtemel görünmektedir. 

Parasal ve eğitime ilişkin sorunlar nedeniyle mağdur du­
rumda olan insanların, kimi zaman bağlantıları yüzünden geride 
bırakılabildiği tutumlar konusunda kanıt yetersizliği yoktur. Bu 
sadece daha az bağlantılı olmakla ilgi li bir mesele değildir, bu­
nunla beraber eşitsizliğin sebebi olabilmesi açısından önemlidir. 
En az imtiyazlı olanlar kendileriyle benzer durumda olan insan­
lardan oluşan ağlara sahip olma eğilimindedir. Sonuçta, bu in­
sanların yeni kaynaklara erişimleri oldukça sınırlı olmaktadır. İn­
giltere' de 1 980'lerin ortasında gerçekleştirilen Sosyal Değişim ve 
Ekonomik Hayat İnisiyatifi'nden alınan veriler, işsiz insanların 
dörtte birinin ve çalışanların sadece yüzde üçünün kendi arka­
daşlarının  en azından dörtte üçünün işsiz olduğunu söylediğini 
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göstermiştir. Üstelik, bu model iş piyasasının genel olarak canlı 
olduğu alanlara olduğu gibi, işsizliğin yaygın olduğu alanlara da 
uymaktadır (Russell 1 999: 2 1 3 ) .  

Zorlu koşullarla karşılaşan insanlar elbette sosyal sermaye­
yi bir dereceye kadar faydalı bir kaynak olarak görebilirler (ve 
görmektedirler de) .  Sosyal sermaye özellikle, zor günlerde tehlike 
ve dışlanma gibi benzer deneyimlerle karşılaşan insanlar arasın­
da, bağların güçlenmesine yardımcı olmaktadır. Bununla birlikte, 
yoğun ve yerelleşmiş ağlar oldukça homojen ve kapalı olmaları­
na rağmen, büyük olasılıkla farklı çevrelerden gelen birçok insa­
nı içermedikleri için, topluluğun dışında bulunan ya da onun dı­
şında kontrol edilen yardımların getirilmesine yardımcı olabile­
cek insanlara çok az giriş hakkı tanıma eğilimindedir. The Troub­
les'ın * geç dönemlerinde Batı Belfast'taki bir yerleşim bölgesi 
üzerine yapılan bir çalışma, o bölge sakinlerinin kendi araların­
da önemli ölçüde homojen olduğunu ve yerleşim bölgesinin için­
de ya da dışında nispeten çok az hareketlilik olduğunu göster­
mektedir. Orada "geleneksel aile değerlerini güçlendiren, Katolik 
okulları ve Katolik kiliseleri gibi kurumlar ve sağlam aile yapıla­
rı vardı " (Leonard 1 998 :55) .  Bunun yanında resmi olmayan eko­
nomiye yüksek ölçüde katılım görülmekteydi. Çok az insanın 
resmi ekonomide ücretli bir işi vardı ve erkeklerin bir çoğu işsiz 
olarak kayıtlıydı .  İzlandalıların şöyle bir deyişi vardır: hiemskt er 

heimaalid barn; bu deyiş "aptal, evde yetiştirilmiş çocuktur" ola­
rak çevrilebilir. 

Diğer çalışmalar, başka yerlerdeki mağdur durumda olan 
grupların benzer iletişim ağı özellikleri taşıdığını göstermektedir. 
Zhao, Çin' de işten çıkarılan işçilerle i lgil i  çalışmasında, bu işçile­
rin toplumun genelinde görülen akrabalık bağlarına dayal ı  ağlar-

(*) 'The Troubles' 1960'ların sonundan 1990'ların ortalarına kadar devam eden İrlan­
da'daki şiddet döneminin genel adıdır - ç.n. 
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dan daha güçlü ve belirgin bir biçimde onlardan ayırt edilebilen 
ağlara sahip olduklarını, ancak aynı zamanda erişebildikleri kay­
nakların çeşitliliğinin de düşük olduğunu ortaya çıkarmıştır 
(Zhao 2002: 563 ) . Siyah Aınerikalılar, beyazlara göre sosyal ser­
mayelerine dayanarak iş bulmada daha yüksek kazanımlar elde 
etmektedirler, buna göre siyahların imkanları ırksal ayrımcılık 
nedeniyle sınırlandırılmaktadır ve sosyal sermayeleri kendiliğin­
den daha yüksek bir değere sahip değildir; tam tersine, etnik grup 
içi arkadaşlıklara dayanmak, sahip olabilecekleri fırsatları sınır­
landırmaya meyillidir (Aguilera 2002 :869) .  

Siyah Amerikalılar, zor zamanlarında daha çok arkadaşla­
rından yardımcı olmalarını isterken, beyazlar daha çok ailelerine 
güvenmektedir (Boisjoly ve diğerleri 1 995: 6 1 9) .  İletişim ağları­
nın özelliklerindeki farklılıklar, erkek ve kadın girişimcilerin de­
ğişen verimliliklerini açıklamakta yardımcı olmaktadır; kadınlar 
erişebildikleri bilgi kaynaklarının kapsamını sınırlandıran, ağla­
rın nispeten homojen ve sınırlı niteliğinden dolayı dezavantaj l ı  
durumdadır (Renzulli ve diğerleri 2000) . Asyalıların sahip oldu­
ğu firmalar üzerine Amerika'da yapılan bir çalışma, iş sahipleri­
nin hem marketi inşa ederken hem de kendi etnik toplulukları 
arasında işçi bulurken sosyal sermayelerinden faydalandıklarını 
göstermektedir. Ama sosyal sermayelerine çok güvenenlerin dü­
şük gelir ve yüksek başarısızlık oranları göstermelerinin olası ol­
duğu, bununla beraber, topluluk dışı kaynaklara ulaşabilenlerin 
yüksek gelirli ve uzun ömürlü olduğu görülmektedir ( Bates 
1 994:686 ) .  Komünizm sonrası Moskova'da Gürcü ve Ermeni 
göçmenler etnik gruba dayalı ağları içindeki tanışıklıklar aracılı­
ğıyla kolayca iş bulmaktadırlar, ama sonradan kısıtlı iş imkanla­
rı kümesi ile sınırlandırılmışlardır ( Stephenson 2001 : 5 3 7) .  

Toplumsal tecrit, göreli zararın diğer kaynaklarını destekle­
meye elbette yardımcı olabilir. Bununla beraber, sebep ve sonucu 
basit bir biçimde birbirinden ayrı düşünmek çoğu zaman müm-
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kün değildir. Kuzey Amerika'da 331 1 görüşmeye dayanan bir ça­
lışmaya göre, yaşadığınız çevrenin yoksulluğu toplumsal yalıtıma 
kendiliğinden neden olmaz. Bu çalışma, yine de daha yaşlılar ve 
daha az sayıdaki iyi ·eğitimliler arasındaki destekleme ağlarına eri­
şimdeki azalmaya dikkat çekmektedir (Boisjoly ve diğerleri 1 99 5 :  
623 ) .  Ağların dezavantaj ları engelli insanları da etkileme eğili­
mindedir. Bu insanlar büyük olasılıkla daha az işe alınırlar, genel­
likle diğerlerine göre daha az çalışmakta olan insan tanırlar ve 
toplumun geneline göre sosyal yardım hizmetlerine daha çok ba­
ğımlıdırlar. Bu insanlar, aynı zamanda diğer insanların engelli ol­
ma hakkındaki davranışları nedeniyle doğrudan bir ayrımcılığa 
maruz kalırlar. Bu durumda, sosyal sermayenin yokluğu muhte­
melen bir önyargının sonucudur. Bu önyargı iş vermenin reddine 
yol açmakta, sonuçta engelli insanları yardım tuzağına düşür­
mektedir ve bu insanlar ancak çalışamaz durumda olduklarını is­
patlarlarsa, sosyal yardım talebinde bulunabilmektedirler (He­
enan 2002: 385-7) .  Yani, i letişim ağlarının dezavantajları -hali­
hazırda bir işi olan ve yardım tuzağından kurtulma fırsatını bul­
maya yardımcı olabilecek insanlarla olan bağların yokluğu- bir 
işte çalışma arzuları inkar edilmekte olan engelli insanlar için da­
ha büyük ölçüde bir dezavantaj kaynağıdır. 

Bu örneğin birtakım sonuçları vardır. Yüksek oranda ho­
mojenlik gösteren sosyal sermaye, genel durum üzerinde çok faz­
la etkisi olmadan, topluluğun hayatta kalması için uygulanan bir 
stratej inin örneğini oluşturmaktadır. Yerel çıkış noktaları ya da 
merkezleri olan, dışarıdan kontrol edilen ve hatırı sayılır bir say­
gı gören kurumlar, gençlerin okula devam düzeylerinde de görül­
düğü gibi çok önemli kaynaklar haline gelider. Yukarıda bahse­
dilen Batı Belfast örneğinde, kiliseler ve okullar yerel topluluktan 
geleneksel olarak tam anlamıyla bu türden bir saygı görmektedir 
ve dezavantaj lı sosyoekonomik şartlar gözönünde bulunduruldu­
ğunda, okula devam düzeyleri beklenenden daha yüksek olma 
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eğilimindedir. Tersi durumda, yüksek oranda homojenlik göste­
ren sosyal sermayeye hemen hemen hiçbir topluluk dışı kaynak­
la bağlantı eşlik etmemektedir. Batı Belfast'takilerin aksine, Ku­
zey İrlanda'da sosyalleşen orta sınıfın, farklı çevrelerden gelen in­
sanları ve toplulukları bir araya getiren ortamlarda daha çok bu­
lunma ihtimali vardır. Bu durum onların işçi sınıfı mahallelerine 
göre çok daha geniş bir kaynaklar grubuna erişimini mümkün kı­
lar (Murtagh 2002 :  3 ) .  Bu, şüphesiz işleyen tek etken değilse bi­
le, topluluğun konumundaki uzun dönemli değişimleri koruma­
yı önemli ölçüde zorlaştırmaya yardımcı olur. 

Herhangi bir grup, sosyal sermayesinin büyüme kapasitesi­
nin bir şekilde sınırlandırılmış ya da kısıtlanmış olduğunun far­
kına varabil ir. Örneğin, kadın yöneticilere uluslararası bir görev 
verilmesi erkeklere göre daha az olasıdır ve bu da ağların kapsa­
mını etkiler ( Caligiuri ve diğerleri 1 999: 1 63-4 ) .  Kariyerlerinde 
bireysel olarak başarıl ı  olan siyahi Amerikalılar yeni konumla­
rında onlara yardımı dokunabilecek yeni bir sosyal sermaye biri­
kimi elde ederken birçok engel i le karşılaşırlar, çünkü destek kay­
nağı olarak hizmet edecek aynı ırktan meslektaşların oranı daha 
azdır (James 2000: 497) .  

Bunun yanı sıra, sosyal sermayenin insanların arzuları üze­
rinde de bir düşüş etkisi uygulayarak eşitsizliğe katkı yaptığı öne 
sürülebi l ir (Portes 1 998;  Harper 2001 : 1 2; Ledeneva 1 998 :  82) .  
Portes, grup içi dayanışmanın felaket günlerinin ortak deneyimi 
ve ana topluma karşı direniş ile güçlendiğinde, her bir üyenin 
gruptan ayrılmak ve " düşman"a  katılmak konusunda cesaretinin 
kırılacağını i leri sürmektedir. Öyleyse, grup kuralları tutkuların 
aşağıya çekilmesine hizmet eder ve böylel ikle baskı altındaki 
grup, üyelerini sürekli bir bağımlılık durumu içinde tutabilir ve 
sapkın bireyler kendilerini gruptan tamamen ayrılmak zorunda 
hissederler. Gençler arasında eğitimin yerel bölgede iş bulma ara­
cı olarak etkin bir şekilde teşvik eclildiği, ancak yetişkinlik döne-
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mindeki hırsın sonraki dönemlerdeki göçü sınırlamak amacıyla 
tasvip edilmediği Kuzey İrlanda, bu süreçle ilgili bir örnek teşkil 
etmektedir (Field ve Schuller 2000) .  En aşırı noktasında, grup da­
yanışmasını çiğneyenler, Kuzey İrlanda'da Polis Teşkilatı ya da 
Cezaevi Teşkilatı'ndaki yerler için başvuruda bulunan Katolik 
gençlerin durumunda olduğu gibi, şiddete maruz kalabilirler. Da­
ha yaygın olarak ise, insanlar ''sırayı bozmamak" konusunda sü­
rekli ama fark edilmesi zor bir baskı altındadırlar. 

Benzer baskılar, dezavantaj l ı gruplar arasındaki gönüllü 
kuruluşlara ve topluluk içi ağlara olan düşük seviyedeki katılımı 
açıklayabilir. Örneğin, Londra'da yaşayan Karayipli Afrikalılar 
arasında gayri resmi ağlar oluşturma oranı güçlüdür, ancak be­
lirli etnik kimliklerin maddi ve simgesel düzeyde kurumsallaştı­
rılmış ırkçılık kavramı içinde yapılanması, insanların, toplulu­
ğun yerel kuruluşlarını ya da i letişim ağlarını kendi ihtiyaçları­
nın ya da çıkarlarının birer temsilcisi olarak görmesini ve bunla­
ra katılmak için harekete geçmesini olanak dışı hale getirdiği ile­
ri sürülmektedir ( Campbel l and McLean 2002) .  Üstüne üstlük, 
katılımın olmaması topluluğun ihtiyaçlarının görmezden gelin­
mesini adeta güvence altına alır. Yine, insanların arzuları karşı 
yönündeki bir baskının, iddialı kuruluşlar ve yetenekli bireyler 
tarafından göz ardı edildiği vurgulanmalıdır. Bu baskılar, arzula­
rın aşağıda tutulmasına yarayan girişimlere meşruiyet kazandı­
ran ayrımcılığın ve yoksulluğun tarihi gibi eşit önemdeki diğer 
etkenler olmadan işlemeyecektir. 

Son olarak, insanlar i letişim ağı oluşturma becerilerini ken­
di çocuklarına aktararak eşitsizlik durumunu nesiller boyunca 
devam ettirirler. İngiltere' de orta sınıfa dahil aileler üzerine Bour­
dieu'nun sosyal sermaye modelini kullanan bir çal ışmada, Pat Al­
latt ailelerin çocuklarına nasıl üst düzeyde sosyal yetkinlik elde 
etmeyi öğretmeye çalıştıklarını ve önemli ağlara nasıl dahil ola­
cakları konusunda onları cesaretlendirdiklerini göstermektedir 
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(Allatt 1 993 :  1 54-7) .  Aileler, bunun çocuklarının yetişkinlik dö­
nemlerinde daha geniş bir tercih şansı ve kontrolü ellerinde bu­
lundurmalarına yardım edeceğine inanırlar, böylece değerli bece­
rilerini onlara aktarmanın yanında, bağlantıların değeri hakkın­
daki anlayışlarını da paylaşırlar. 

Sosyal sermaye ve eşitsizlik üzerine yapılan bu tartışma, ile­
tişim ağlarının, ayrıcalıkların devam etmesine ve dezavantaj ların 
temelinin oluşmasına yardımcı olduğu gerçeğini doğrulamalıdır. 
Sosyal sermayenin, tek ya da en önemli etken olduğunu önermek, 
olayı son derece basite indirgemek olur. Bağlantıları en iyi durum­
da olanların konumlarını iyileştirmek için her zaman ağlarını kul­
landıklarını iddia etmek dahi imkansızdır. Bazen sahip oldukları 
diğer kaynaklar ihtiyaçlarını karşıladığı için bunu yapmaya gerek 
duymazlar. Çin' de işten çıkarılmış işçilerin iş araması üzerine yap­
tığı bir çalışmasında Zhao, ( iletişim ağlarının kapsamı ve bunla­
rın içerdiği kaynakların sağladığı olanaklar bakımından ölçülen) 
en yüksek sosyal sermaye seviyesine sahip olanların onu en az 
kullananlar olduğunu ve bu kişilerin iş bulmak için resmi yol ve 
yöntemleri kullanmakta en başarıl ı olanlar olduğunu ortaya çı­
karmıştır (Zhao 2002: 566) .  Sovyet Rusya sonrası dönemde var­
lıklı orta sınıfın, artık çok da kullanmadıkları için yerleşmiş ağla­
ra yatırım yapmadıkları ortaya çıkmıştır; bunun nedeni mal ve 
hizmetlerin değiş tokuş edilmek yerine artık satın alınabilmekte 
oluşudur. Saralı Busse, bugünkü Rus şehirlerindeki sosyal serma­
ye biçimleri ile ABD gettolarındaki yüksek seviyede kapanıklık, 
çok katmanlılık ve devamlılıkla beraber grubun yoksun olduğu 
kaynaklara sahip olan insanlara uzanan az sayıda bağı içeren sos­
yal sermaye biçimlerini karşılaştırır (Busse 2001 ) . Öyleyse sosyal 
sermaye eşitsizliği ortaya çıkaran hakim etken olmaktan uzaktır. 
İnsanlar hedeflerine ulaşmak için bağlantılar dahil farklı kaynak­
ları nasıl kullanıyorsa, ç'eşitli türdeki eşitsizlikler de değişik yol­
larla birbirlerinin varlığını  pekiştirme eğilimindedir. Yine de, Bo-
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urdieu'nun kumarhane metaforuna dönecek olursak, bağlantılar 
insanların elindeki oyun fişleridir, zamanı geldiğinde oynanabilir. 

Buna ek olarak, sosyal sermaye ile bağlantılı en az iki tür 
eşitsizlik vardır. Birincisi, genel olarak, en varlıklı ve en iyi eği­
timli olanlar aynı zamanda en çok bağlantıya sahip olanlardır. 
Ama, ikinci olarak, insanların iletişim ağlarının yapısında nitelik­
sel farklılıklar vardır. Asl ında, bir kişinin, topluluğun ya da bir 
kuruluşun sosyal sermayesi üzerine önemli bir soru da belirli -bir 
bağ ya da iletişim ağının kurumsal bir destek sağlama ya yönelik 
olup olmadığı; erişilen kaynakların kalitesi olup olmadığıdır; ve 
verilen desteğin ihtiyaca ne kadar uyduğudur (Stanton-Salazar 
and Dornbusch 1 995: 1 1 9 ) .  Alınacak destek için varolan fırsat­
lar, bireyin ya da grubun toplumun genel hiyerarşisindeki konu­
muyla yakından ilgilidir. Bu durumda, eşitsizlik ve bağlantılara 
sahip olma arasındaki ilişki çok da basit değilken, insanların sa­
hip olduğu sosyal sermayenin hem yapısının hem de toplumdaki 
seviyesinin, kaynaklara ulaşılıp ulaşılamayacağını belirlemede 
önemli bir rol oynadığı konusunda bir hayli kanıt vardır. �osyal 
sermayenin eşitsizlik üzerindeki etkisi ile ilgili bu anlayış çokça 
tartışılmış bir konu değildir; ve bugüne kadar politikacıların söy­
lemlerine �adiren girmiştir. 

SOSYAL SERMAYENİN KÖTÜ ETKİLERİ 
Aslında sosyallik, her zaman olduğu gibi, iki tarafı keskin bıçak 
gibidir. Hem iletişim ağı üyelerine hem de diğerlerine genel olarak 
faydalı olan arpaçlar için işbirliği . yapmanın yanında, insanlar 
sosyal sermayelerini toplumsal ve ekonomik olarak ters etkiler 
yaratabilecek amaçlar için de kullanabilirler. Elbette, tersliğin 
farklı tanımları olacaktır. Birçok insan Kuzey İrlanda'daki para­
militerleri terörist olarak görürken, aileleri ve komşuları, onları 
cesur özgürlük savaşçıları olarak görmektedir. Aynı derecede, Bel­
fast'ta terörist olarak tanımlanan bir kimse Usame Bin Ladin'in 
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yaptıklarını onaylamayabilir. Benzer şekilde, Güney Amerika'nın 
barakalardan oluşan yerleşim bölgelerinde silahlı gangsterlerin 
genç erkekler arasında anti-sosyal davranışı düşük tutmaya yar­
dımcı oldukları ve hatta seks işçileri arasında prezervatif kullanı-

, 

mını teşvik ettikleri söylenmektedir ( Campbel l  2000: 194) .  Yine 
de, hem ağ üyeleri hem de topluluğun geneli  için olumlu sonuçlar 
ortaya çıkaran üretken sosyal ağlar ile üyeleri için pozitif fayda 
sağlayan ancak toplumun geneli için olumsuz sonuçlar içeren kö­
tü ağlar arasında oldukça net bir ayırım yapılabilir. 

Bu bölüm, öncelikle kötülüğün iletişim ağının kasıtlı hedefi 
olduğu durumlarla ve sadece ikincil olarak varlığının kasıtsız ve 
beklenmedik bir sonucu olarak ortaya çıkan durumlarla i lgilidir. 
Örnekler üzerine düşünmek kolaydır. En sık bahsedilen muhte­
melen organize suçlardır, ama daha birçok farklı örnek de vardır. 
Tecavüzün genellikle kurbanla bağlantılı kişiler tarafından yapıl­
dığı iyi bilinir ve böylece bu insanlar aradaki bağlantıyı, hiçbir şe­
yin hiçbir zaman resmi olarak rapor edilmeyeceğini güvence altı­
na almak için kötüye kullanırlar (Muram ve diğerleri 1 995) .  Ye­
tişkin cinsel tatmin ağları, büyük ölçüde çocuklardan .ve yoksul 
ülkelerden gelen insanlardan oluşan grupları istismar etmek ama­
cıyla vardır (Stephenson 2001 : 537) .  Enjeksiyon yoluyla uyuştu­
rucu kullanan kişilerin oluşturduğu ağlara dahil olanların, bu· işi 
kendi başına yapanlara göre daha fazla risk taşıyan enjeksiyon 
uygulamaları yapma ihtimali vardır (Lovell 2002) .  Fukuyama 
kontratlar, hiyerarşi ve bürokratik kurallar gibi daha resmi meka­
nizmalarla bağlantıl ı  olan güvenin, ekonomik işbirliğini kolaylaş­
tıran ve işlem maliyetini azaltan genel bir değeri olduğuna inan­
maktadır (Fukuyama 2001 : 1 0 ) ,  ama sosyal sermayenin bu özel­
likleri dolandırıcılık işine girmek isteyenler için de kesinlikle bir 
fırsat oluşturur. Çoğulcu demokrasi önemli ölçüde çeşitli örgütle­
rin çoğul varlığını zorunlu kılıyorken, bu örgütlerin tümü dışarı­
dan gelenlere güven duymaz ve bunun sonucunda toplumsal dü-
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zeyde hoşgörü ve karşılıklılık oluşturmaz. Bazı dernekler kendi 
kazanılmış haklarını elde etmeye çalışan ve birbirine benzeyen in­
sanlardan oluşan hiziplerden daha fazlası değildir (Streeck 1 999).  

Ağların olumsuz özellikleri uzun zamandan beri sosyal bi­
limciler arasında bilinmektedir. Grup kimliği, zarar verici sonuç­
larıyla, dışarıdakileri bir kalıba sokmayı da içerebilir. Steven 
Durlauf, Muzaffer Şerif ve arkadaşları tarafından yapılan ve ilk 
kez 1961 'de yayımlanan bir deneyin sonuçlarından söz eder. Bu­
na göre, grubun oluşumu grubun şiddete çok yakın duran saldır­
gan davranışlarını meşrulaştıran kalıpları yanında, diğer gruplar­
la olan rekabetin ortaya çıkmasını da sağlamaktadır (Durlauf 
2002: 475 ) .  Durlauf, sosyal bağların iyi olduğuna dair genel var­
sayımın bir hata olduğu sonucuna varmaktadır. 

Kötü sosyal sermaye genel olarak istenmeyen ya da daha da 
kötü olarak görülen amaçların başarıya ulaşmasına yardımcı ol­
manın yanında, "güç kullanımı, şiddet ve/veya yasa dışı faaliyet­
ler" gibi birçokları tarafından yasalara aykırı olarak kabul edilen 
yöntemlerle desteklenmektedir (Mcllwaine ve Moser 2001 : 968 ) .  
İki Latin Amerika ülkesi olan Guatemala ve Kolombiya üzerine 
yapılan bir çalışmada, Mcllwaine ve Moser (2001 :  975) "tüm 
toplumsal örgütler içinde önemli bir azınlığın" faydayı sadece 
kendi üyelerine sağladığı ve diğerleri üzerinde şiddet uyguladığına 
dikkat çekmişlerdir. Bunlar arasında gerillalar ve paramiliter ör­
gütler, mahalle çeteleri, yasal yetkisi olmayan örgütler ve uyuştu­
rucu kartelleri bulunmaktadır. Çoğunluğunu erkeklerin oluştur­
duğu tahminen her beş örgütten biri şiddet olaylarına karışmıştır. 
Sosyal sermayenin olumsuz sonuçlarının, onun dengeli sisteminin 
bir bölümünü oluşturması bir olasılıktır. Bu hipotez Mark E. War­
ren tarafından siyasi yozlaşmayla bağlantıl ı  olarak araştırı lmıştır 
(Warren 2001 ) .  Kolombiya'nın Antioquia bölgesini, (çalışmayı, 
tutumlu olmayı ve katı kuralları destekleyen)  güçlü ortak değerler 
ve yüksek seviyede güvenle birleşen ve dışarıdan gelenlere de açık 
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olan ailelere dayanan güçlü bir toplumsal iletişim ağı sistemi i le 
tanımlamaktadır. İşte sosyal sermayenin yüksek düzeyde üretken 
gibi göründüğü bu bölgede, dünyanın ihraç pazarlarına kokain 
götürmek için deniz nakliye ortakları arasındaki güven ilişkilerin­
den faydalanan Medellin uyuşturucu kartelleri doğmuştur. Bu­
nunla birlikte Warren, Kolombiya'nın siyasi sisteminin, demokra­
tik ve yargıya ait kurumlardan yoksun olduğunu belirtmektedir 
ve İtalya örneğinin, daha karmaşık olsa da, aynı zamanda daha 
yapıcı olduğunu önermektedir. İtalya'da rüşvet değişimleri, toplu­
luktan olan insanların oluşturduğu hazır iletişim ağları sağlayan 
ve yıkıcı davranışları sınırlamaya hizmet eden Özgür Mason Lo­
caları gibi gönüllü cemiyetlere ortak üyelikle kolaylaştırılır (örne­
ğin, fazla rüşvet almak). Tersine, Sovyet Rusya' da "biat" adı veri­
len iletişim ağlarının bütün amacı rüşvet dahil para değişimlerinin 
tek kelimeyle çalışmadığı bir sistemde, kişisel bağlantılar yoluyla 
lütuf ekonomisini kolaylaştırmaktır (Ledeneva 1998:  39) .  

Şiddete başvuran Kolombiyalı uyuşturucu çeteleri örneğin­
de dahi, grup dışındakilerin tümü bu saldırgan grupların meşru­
iyetlerinin olmadığını  düşünmüyor. Kolombiyalıların o/o 82'si 
bunlar hakkında olumsuz görüşe sahipken, yüzde 1 8 'inin bu 
gruplara güvendiği bildirilmiştir. Elbette, bu durum devletin po­
lis ve yargı gibi temsilcilerine göreli olarak düşük seviyede güven 
duyulması i le bağlantılı olabilir (Mcllwaine ve Moser 200 1 :  
979) .  Bu gibi durumlarda " kötü" sosyal sermayenin korunması­
na yardımcı olan sadece şiddet değildir. Hafızalarda özell ikle yer 
eden şiddet olaylarının anlatıldığı halk hikayeleri ile beslenen 
korkunun rolü de en az şiddet kadar önemlidir. Buna ek olarak, 
sosyal sermayenin ağ üyeleri için gerçekten önemli görünen iyi 
bir tarafı da vardır. Bu grupların üyelerine sağladığı faydalar zen­
gin içeriklidir; kimlik algısı ve yetkinlik duygusunun yanında 
üyeler burada iyi vakit geçirirler (Mcllwaine ve Master 2001 : 
977) . Özellikle genç erkekler bu kötü örgütler aracılığıyla, içinde 
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yaşadıkları düzensiz ve· riskli çevrede hayatta kalma mekanizma­
sı edinirler. Kötü sosyalliğin benzer örnekleri, aile de dahil olmak 
üzere resmi yapıların çöktüğü bir durumda, Moskova'daki mar­
j inal gençliğe bir çeşit toplumsal koruma sunan sokak çeteleri 
arasında görülür (Stephenson 2001 :  540 ) .  Elbette, ilişkilerin duy­
gusal boyutunu da unutmamalıyız. Bazı genç erkekler için saldır­
gan çeteler onların hoşlanacağı ve karşılığında onlardan hoşlana­
cak insanlarla karşılaşabilecekleri tek iletişim ağıdır. 

Sosyal sermayenin cinsiyet boyutu oldukça belirgindir. Or­
ganize suçlar, özell ikle liderlik seviyesinde, büyük ölçüde erkek­
lerin himayesi altında kalmıştır. Düzenli çetelerin hemen hemen 
tümünde erkekler çoğunluğu oluşturur; hatta Guatemala'daki 
tümü kadınlardan oluşan Santa Cruz del Quiche'nin " Chicas 
Big"indeki kadınlar bile sadece erkeklerden oluşan çete üyeleri­
nin kız arkadaşlarından devşirilmişlerdir ve faaliyetlerinin çoğun­
luğunu erkek arkadaşlarının desteğinde gerçekleştirirler (Mcll ­
waine ve Moser 2001 : 977) .  Aslında, yeni yetmelerin kurduğu 
çetelerin kurallarının birçoğunun güce ve kadının itaat etmesine 
dayandığı yaygın olarak kabul edilen bir görüştür. Son yıllarda 
kızların gençlik çetelerine ve özellikle şiddete katılımı kabul gör­
düğüne göre, bu durum bugünlerde değişiyor olabilir. Hem kız­
ların hem erkeklerin çetelere katılım nedenlerinde ve davranışla­
rında benzerlikler görülse de, çete üyesi kızlar, erkeklere kıyasla 
ailelerinden ve arkadaşlarından daha fazla toplumsal yalıtımla 
karşılaştıklarını ve daha düşük düzeyde özsaygıya sahip oldukla­
rını bildirmişlerdir (Esbensen ve diğerleri 1 999) .  Kötü sosyal ser­
maye ile etnik köken arasında çok karmaşık olsa dahi bir bağlan­
tı mevcuttur. En açıkça belli olanı, benzerliğin en büyük olduğu 
yerde güvenin daha yüksek oluşudur ve suç tehdidinin algılanma­
sı çoğu kez etnik olarak farklı olanlara yöneltilmiştir ( Chiricos ve 
diğerleri 2001 ) . Suç grupları sıklıkla etnik temelde örgütlenmek­
tedir. Hatta bazen ırkçılık ve mezhepçiliğe açıkça bir bağlılık da 
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görülebilir. Örneğin, Moskova'daki çete üyeleri hem suç faaliye­
tine hem de aşırı milliyetçilik ve ırkçılığı kucaklayan grup dava­
sına bağlılık yemini etn1ek zorundadırlar (Stephenson 2001 :540).  
Ağların anti-sosyal amaçları korumak için kullanılması işinde ta­
mamen olmasa da erkekler daha baskındır. Şüphesiz tek bir etnik 
grubun hakimiyeti altında olmasa bile, etnik köken ağın homo­
jenliğini güvence altına almaya yardımcı olan bir etken olabilir. 

Bu noktaya kadar yaptığımız tartışma ağların kötü amaçlar 
için kasıtlı olarak kullanılması üzerinde yoğunlaştı. Bununla be­
raber, ağ üyeliğinin kasti olmayan biçimde ortaya çıkan ters etki­
leri de olabilir. Başarılı olup olamayacakları bell i  olmayan ve be­
lirli bir amaç için işbirliği yapmakta istekli ağ üyelerinin, daha 
sonra esasen hesaba katmadıkları ve muhtemelen istemedikleri 
bazı etkilerin oluştuğu durumlar da ortaya çıkar. Sovyet Rus­
ya'da, " biat" ağları daima tanınmayan başka insanların zararına 
da olsa yapılan lütufları korumak anlamına gelir; insanlar kendi 
durumlarında yolsuzluğu inkar ederken ya da " blat"nın sadece 
devlet gibi soyutlamalara zarar vereceğini düşünürken, diğer in­
sanların "biat" kullanımını kesinlikle zararlı bir davranış olarak 
görürler (Ledeneva 1 998 :  35-6 ) .  Bununla beraber, olumsuz etki­
ler kapitalist toplumlarda olduğu gibi yaygın olarak görülür. Böy­
lece, sosyal sermayenin Kuzey ekonomilerinde bilgi aktarımını ve 
iş dünyasındaki yenilikleri canlandırmadaki rolü üzerine yapılan 
bir çalışmanın yazarları, güven temelli bu ilişkilerin aynı zaman­
da var olan stratej ileri ve teknikleri içeriye kilitleme riski olduğu­
nu kabul etmektedirler. Bu örnekte, iş sahipleri çok uzun zaman 
önce ekonomik değerini kaybetmiş bir faaliyete son verememe 
durumuna itilebilirler (Maskell ve diğerleri 1 998 :  49) .  Kartel ben­
zeri tutumlar, aynı şekilde düşük verimliliğe yol açabilir. Birbirle­
riyle ilişkisi bulunan iş adamları rekabeti, savaş girişimlerini ön­
lemek ve fiyatları ayakta tutabilmek için bir işbirliği temeline dö­
nüştürebilirler ( lngram ve Roberts 2000) .  Bununla beraber bu 
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durum, rekabetin iş adamlarının davranışı üzerindeki etkisinin 
azalmasına yol açar ve iş sahiplerinin tüketicinin bakış açısından 
uzaklaşmasına neden olur. Öyleyse, yenilikleri teşvik etmek bir 
yana, sosyal sermaye kimi zaman durgunluğa ve verimsizliğe ne­
den olabilir. Benzer bir süreç, politika alanında danışmaya daya­
lı siyasi süreçlerde küçük topluluk liderlerinin bağlantılara ege­
men olması durumunda görülür. Bu durumlarda, topluluk lider­
leri kapsamlı iletişim ağlarını diğer toplulukların dışlanmasını ya 
da onların görüşlerinin meşru görülmeyerek hesaba katılmaması­
nı sağlamak amacıyla kullanabilirler. Böylece, iyi oturmuş toplu­
luk geliştirme örgütlenmeleri, diğerlerinin yerel topluluklardan 
dışlanması amacıyla zaman zaman yerel yeniden oluşturma inisi­
yatiflerine egemen olurlar (Bockmeyer 2000: 241 8  ) .  Liderlik ya­
pıları küçük (veya o ölçüde küçük olmayan) patronların düzeni­
ne kolayca yerleşebilir (Portes ve Landoltt 2000: 546 ) . 

Kötü sonuçlar, belirli bir tür sosyal sermayenin sonucu ola­
rak mı ortaya çıkar? Bu soru, Amerikalı antropolog Edward Ban­
field'in Güney İtalya'da ailenin yalnızca o anki kısa dönemli ko­
numunu iyileştirmek amacıyla kullanılan stratejilerin sonucu ola­
rak ortaya çıkan köylü davranışlarını açıklamak için 1 950'lerde 
"ahlakdışı ailecilik" kavramını kullanmasından bu yana ortada 
durmaktadır. Bu stratej iler aileye iyi hizmet ederken, daha geniş 
çaplı bir işbirliğini koruyan bütün girişimleri baltalar (Banfield 
1 958 ) .  Banfield'in yıllar boyu üzerinde tartışılan teorisi, Put­
nam'ın İtalya'nın ku:eyi i le güneyi arasındaki farklılıklar konu­
sunda yaptığı açıklamalarla bazı benzerlikler göstermektedir. Da­
ha yakın zamanlarda Putnam, bazı yakın ve bağlayıcı bağların, 
daha büyük ortak sorunları çözmek için gerekli olan daha gevşek 
ve arada köprü oluşturan bağların oluşmasını engelleme olasılığı­
nı kabul etrniştir (Putnam 2002: 362-3 ) .  Sonuç olarak, birtakım 
sosyal sermaye türlerinin ters etkiler oluşturma eğilimi üzerine ba­
zı açıklamalar olup olmadığını gözönünde bulundurmal ıyız. 
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Simmel'in zamanından bugüne kadar -ırkçılık ya da bağ­
nazlık şeklindeki- negatif sosyal sermaye, çoğunlukla yakın bağ­
lar ya da bağlayıcı sosyal sermaye ile birlikte düşünülmüştür. Ay­
nı zamanda, sosyal sermayenin bu türü belirli bir güven eğilimi 
ile de bağdaştırılır. Bu, kişinin akrabalık ya da kişisel tanışıklık ile 
bağlantılı olduğu ya da kilise veya dernek gibi bilinen yaygın top­
luluklara üye olma konumunu paylaştığı insanlara duyduğu gü­
ven eğilimidir. Sadece belirli kişilere duyulan güven, kısmen ya­
bancılara güvenmemenin tedbirlilik anlamına geldiği riskli dış 
dünyanın bir ürünü olabilir. Bu gibi durumlarda, yabancıları dış­
lamak ve yakın bağlara güvenmek değerli bir güvenlik ka:·nağı­
dır. Dahası sosyal sermaye, bireyler yalnızca diğerleriyle bağlar 
oluşturduklarında değil, aynı zamanda grubun ortak değerlerini 
içselleştirdiklerinde de bir kaynak işlevi görür. Öyleyse, grubun 
değerlerini paylaşmayanlara sonrasında uygulanan yaptırımlar 
oldukça insafsız bulunabilir. Güven seviyesinin yüksek olduğu 
toplumlardan göç edenler için durum böyledir; çünkü bu etrafla­
rını saran, kapalı ve kendi kendini kontrol eden topluluk nede­
niyle kendilerini boğulmuş hissederler. Böylece, ilk bakışta, bağ­
layıcı sosyal sermaye (belki de sadece belli kişilere duyulan gü­
venle birleşerek) sosyal sermayenin karanlık tarafının sorumlu­
suymuş gibi görünmektedir. 

Ayrıca, bazı araştırmalarda bu tezi destekleyecek kanıtlar da 
vardır. Loizos, 20. yüzyılda Kıbrıs'taki mülteci yerleşimini konu 
alan çalışmasında, birçok ailenin kasıtlı olarak ve başarılı bir şe­
kilde çocuklarını oranın yerel insanlarıyla evlendirmek amacıyla 
yola çıktığını gösteriyor; sonuçlar bazıları için "zorlayıcı, işin doğ­
rusu, kısıtlanmış olmaktan ötürü sıkıntı vericiydi " (Loizos 2000: 
1 39) .  Şehir içinde yaşayanların akıl sağlığı üzerine yapılan bir ça­
lışmada, yüksek seviye.de köprü oluşturan sosyal sermayeye sahip 
olanların önemsiz derecede az ruhsal sorun yaşadığı, bağlayıcı 
sosyal sermayenin ise kesinlikle yüksek derecede ruhsal sıkıntıyla 
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bağlantısı olduğu bulunmuştur ve bağlılığın ilgili bireylere birta­
kım maliyetler getirebileceği ileri sürülmüştür (Mitchell ve La­
Gory 2002) .  Toplumsal katılım ve boş zaman faaliyetleri üzerine 
İngiltere' de yapılan bir çalışmada, genel olarak en fazla sayıda et­
kinlikte yer alanların aynı zamanda en çok sayıda örgüte de üye 
olduğu bulunmuştur. Bunun iki istisnası vardır: Bahçe işleri ve 
kendi işini kendin yap faaliyetleri (Warde ve Tampubolon 2002: 
164 ) . Her ikisi de evde gerçekleştirilen ve bağlantılar açısından 
makul bir biçimde ya tarafsız ya da en yakın aile üyeleriyle bağ­
lantılı olan bu istisnai durumlarda, toplumsal bağlantıyla ya çok 
az pozitif ilişki vardır ya da hiç yoktur. 

Eldeki verilerin hepsi bu kadar basit bir model sunmaz. Bağ­
layıcı sosyal sermaye -aile bağlantılarının kullanılması, klanvari 
davranış- sıklıkla eğitimsel başarıyı yükseltme, iş arama maliyeti­
ni azaltma ve iş ilişkisinde görevi kötüye kullanma riskini azaltma 
gibi kamusal değerlerle ilişkilendirilmektedir. Madagaskar'daki ta­
rım ürünleri tüccarları hakkında yapılan bir çalışmada, gizli anlaş­
malar yapıldığı üzerine çok az kanıt bulunmuştur, bunun yanında 
sosyal sermayenin işlem maliyetini azalttığı ve birbirlerine borç 
vermesi muhtemel olan insanlar arasındaki güvenin gelişmesine 
yardımcı olduğu doğrulanmıştır (Fafchamps ve Minten 2002) .  El­
bette, yakın bağlarla birbirine bağlı olan insanlar arasındaki işlem­
ler sadece sırt sıvazlamanın ötesine de geçebilir. Warren, bu tür iş­
lemleri yargılamanın bir yolunun da çıkarların takip edilip edilme­
diğinin ve sonrasında yapılan faaliyetlerin doğruluğunun herkesin 
önünde kanıtlanıp kanıtlanmadığının sorulması olduğunu söyle­
mektedir (Warren 2001 ) .  Eğer cevap "evet" ise, o zaman yapılan 
faaliyetlere karşı çıkılamaz ve sadece insanların iş görmek için ço­
ğulcu toplumda kullandığı yollardan birini gözlemlemekteyizdir. 
Eğer cevap " hayır" ise, o zaman faaliyetlerin yalnızca bir lütuf de­
ğiş tokuşu olmanın ötesinde, toplumun geneli için zararlı sonuçlar 
içeren davranış şekillerini kapsama ihtimali de vardır. 
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İnsanlar arasında köprü oluşturan sosyal sermayenin de ka­
ranlık bir tarafı vardır. Daha şimdiden bu çeşit bir sosyal serma­
yenin özel ve gizli iletişim ağlarını beslediğini ve böylece eşitsizli­
ği yeniden ürettiğini gördük. Köprü oluşturan sosyal sermaye ay­
nı zamanda kötü amaçlara da hizmet edebilir. Örneğin, oldukça 
vasıflı bilgiye sahip meslek sahiplerinin kurdukları gayri resmi ile­
tişim ağları, "yeni ekonomi" deki karların olduğundan fazla bildi­
rilmesi gerçeğini gizlemekten kısmen sorumludur. Warren, İtalya 
ve Kolombiya'daki organize suç üzerine yaptığı çalışmada yolsuz­
luğun sadece belirli kişilere duyulan (topluluktan olan kişilerle sı­
nırlı ve genellikle bağlayıcı sosyal sermaye ile bağlantılı) güvene 
yorulamayacağını ileri sürmektedir. Bu örneklerdeki güven, her ne 
kadar aracılar yoluyla da olsa, yabancılar dahil herkesi kapsayan 
güveni de andırmaktadır. Warren, savını girişimci iş adamlarını ve 
hükümet görevlilerini bir araya getiren köprü kuran sosyal serma­
yeyi sağlayan İtalya'daki siyasi partiler örneğine gönderme yapa­
rak açıklamaktadır. Warren'a göre, sosyal sermayenin toplumun 
geneli için olumlu ya da olumsuz yönde işleyip işlemediğini belir­
leyen faktör onun bağlamıdır. Warren'in hipotezi, bağlamın, sos­
yal sermayenin gruplar açısından olumsuz sonuçlar ortaya çıkar­
masını kolaylaştırdığında ve onun olumsuz tarafına maruz kalan­
ların direnmesini zorlaştırdığında olumsuz sosyal sermayeyi des­
teklediğidir. Bu sonuç, Warren'in " ne kadar siyasi, ekonomik ve 
kültürel demokrasi var olursa, negatif potansiyel taşıyan sosyal 
sermaye kaynaklarının olumsuz yönde işleme olasılığı da o kadar 
az olur" önermesini ortaya atmasına neden olmuştur (Warren 
2001 ) .  Bir yere kadar bu, güç ve kaynak ilişkilerindeki eşitsizliğin 
önemli olduğunu söylemenin bir başka yoludur. 

Üstelik sosyal sermayede bir zarar beklentisinin olup olmadı­
ğı sorusu belirli bir topluluğun benimsediği değerlerin ve yaşam bi­
çimlerinin bir sonucu olabilir. Cinsel sağlıkla sosyal sermaye ara­
sındaki bağlantılar hakkındaki Güney Afrika' daki madencilik top-
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luluğu içinde yapılan bir anket çalışmasında, örgütlere üyeliğin et­
kisinin karmaşık olduğu görülmüştür (Campbell 2000: 194) .  HIV 
virüsü alma oranı, spor gruplarının ve kiliselerin üyelerinde ortala­
manın daha altındayken, yüksek alkol tüketimi ve uçkuru düşük­
lükle bağlantılı olma eğiliminde olan savings kulüplerinin üyelerin­
de daha yüksektir. Bu durumda, anti-sosyal davranış çeşitlerinden 
belirli bir tanesinin tercih edilmesinin insanların gelecekte bu dav­
ranışı daha doyurucu bir şekilde gerçekleştirmek için geliştirdikle­
ri sosyal sermayeden bağımsız şekillenmesi mümkündür. 

Belki de bağlayıcı bağlarla köprü oluşturan bağlantılar ara­
sında çok keskin bir ayrım yapmamak gerekir. İnsanların bağlan­
tı larını, genellikle örgütlenmelerden ve diğer zayıf bağlardan seç­
tikleri, ama ailelerinden seçmedikleri bir gerçektir. İnsa.nlar köp­
rü oluşturan bağları varolan bir çıkar ya da tercih temelinde ge­
liştirme eğilimindedirler; böylece aynı kaygıları paylaşan diğer 
insanları arayıp bulurlar ve yine diğerlerini bir araya getiren ör­
gütlenmelere katılmaya başlayabilirler. Diğer taraftan, bağlayıcı 
bağların içinde tamamen seçimin söz konusu olmadığı bağlantı­
lar da bulunur. Bir kimsenin değerleri ve davranışları kendisini 
inciten ve zarar veren aile üyeleriyle bağlantılarını koparmaya 
karar vermesi, en hareketli ve en esnek toplumsal sistemler için 
bile zorlayıcı bir karardır. Bununla beraber, ne insanların köprü 
oluşturan bağlarındaki seçim yapma derecesini gözde büyütmek, 
ne de bağlayıcı bağlarda yapı labilen seçimi küçümsemek gerekir. 
Bu aşamada, yakın bağların daha uzak bağlara göre kötü sonuç­
L.rla daha çok ilişkili olduğu, ama hiçbirinin tamamıyla bundan 
muaf olmadığı açıktır. 

SOSYAL SERMAYENİN KARANLIK TARAFI 
Elbette, sosyal sermaye iyilik ya da kötülük için kullanılan bir 
kaynak olma noktasında yalnız değildir. Fukuyama'nın da işaret 
ettiği gibi, tüfek bir fiziksel sermaye olabilir ve bir hükümet insa-
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ni sermaye olarak resmi işkencecilerine yatırım yapabilir (Fuku­
yama 200 1 :  8 ) .  Ayrıca, de Tocqueville'nin tüm vatandaş birlikle­
rinin iyi olduğuna dayanan varsayımı da evrensel olarak payla­
şılmamaktadır. Örneğin, Mussolini'nin faşist hareketi, İtalyan 
vatandaşlarından son derece yüksek seviyede bir bağlı l ık gör­
müştür. Aynı şekilde, iyi bilgilenmiş ve aktif vatandaşlar belirli 
bir toplumsal faaliyete katılmamaya karar verebilirler. ABD hü­
kümetine olan güvenin azalmasına olan aşırı ilgisi nedeniyle Put­
nam'ı eleştiren bir grup İngiliz siyaset bilimcisi, siyasete olan dü­
şük seviyedeki güvenin yüksek seviyedeki sosyal sermaye ve eği­
timle bağlantılı olabileceğini öne sürmektedir (Maloney ve diğer­
leri 2000a: 2 17) .  Bağlantıl ı  olma özelliğine standart olarak olum­
lu yaklaşamayacağımız artık açıklığa kavuşmuş olmalıdır. Bu 
özellik zaman zaman olumlu sonuçlar kadar olumsuz sonuçlara 
da hizmet edebilir ve genellikle sistematik eşitsizliğin genel yapı­
sının parçalarını şekillendirir. 

Sosyal sermayenin son tartışmalar esnasında yükselen ima­
j ı  genellikle olumludur. Hatta bazı sosyal sermaye savunucuları, 
iddialarına karşı gösterilen kanıtları görmezden gelme eğilimin­
dedirler. Örneğin, Fukuyama ve Putnam daha çok sosyal serma­
ye ile ekonomik performans arasında bağlantılar kuran kanıtla­
ra ulaşmaktadırlar (Fukuyama 1 995; Putnam 2000 ) .  İtalya ve 
Çin, dillere düşecek kadar düşük seviyedeki güven ve örgütlenme 
sayısına rağmen hızlı büyümeye sahip ekonomilerken, Almanya 
ve Japonya gibi yüksek seviyede güvene sahip toplumlar gittikçe 
küreselleşen kapitalizmin esneklik ve çeviklik gibi gerekliliklerine 
uyum sağlamada büyük problemlerle karşılaşıyorlar (Misztal 
1 996:  1 1 7) .  Bir sonraki bölümde, bağlantıların çok yönlü yapısı­
nı gözönünde bulundurarak sosyal sermayenin yeni toplumsal 
düzendeki anlarını ele alacağız. 





DÖRDÜNCÜ BÖLÜM 

(Post)Modern Dünyada Sosyal Sermaye 

E şi benzeri görülmemiş bir değişim çağında yaşadığımız �üşün­
cesi çok yaygındır. Yarım yüzyıl boyunca tahtta kalan Ingilte­

re kraliçesi için bu durum yaşamının ana temasını oluşturuyor: 

Eğer Jübile* bir çağı tanımlayan bir unsur oluyorsa, bu du­
rumda bana göre değişimden bahsetmek zorundayız, yıllar 
boyunca sahip olduğu kapsamından ve hızlanan adımların­
dan . . . Değişim, sabit hale geldi (Kraliçe Elizabeth il 2002) .  

Bu değişimler gerçekten geniş kapsamlı ve bu kitapta deği­
nilen birçok alanı içine alıyor. Seçkin sosyologlardan Manuel 
Castells, tüm bunların, her türden sabit ve doğrudan ilişkinin 
" iletişim ağlarının ağları " olarak adlandırdığı, işbirliğine dayalı 
açık sistemlerle yer değiştirdiği ağ toplumunun yükselişinde bir 
araya geldiğinden bahsetmektedir (Castells 1 996 ) .  B.iraz daha 
farklı bir bakış açısına sahip olan Ulrich Beck, " kişisel gelişim ve 
başarı" ahlakının en güçlü akım olduğu bir çağda yaşadığımızı 

(*) Herhangi bir olayın 50. yıldönümü - ç.n. 
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ileri sürmektedir (Beck 2000: 1 65 ) .  Beck'e göre, Batılı sanayileş­
miş toplumların temelini oluşturan ortak kimlik ve anlamın kay­
nakları -aile, ulus-devlet, etnik köken, sınıf ve meslek- tükenmiş­
tir; bunlar artık bireysel güvenlik ve toplumsal  bütünleşme sağla­
mamaktadır. Beck'in tezi, " tek başına bowling oynamanın" as­
lında bireyselcilikte ve sosyal ilişkilerin bireyselleşmesinde görü­
len artışın bir ürünü olduğunu ileri sürmektedir. Postmodern 
şartlar da sosyal sermayeye karşı artan akademik ve daha geniş 
çaplı ilgiyi açıklayabilir. "Sosyal sermayenin, belirsizlik ve arayış 
çağının ruhu"na uygun olduğu öne sürülmektedir (Schuller ve di­
ğerleri 2000: 38 ) .  Kirchhöfer'in (2000: 1 5 ) " bireyin bireyselleşti ­
rilmiş toplumsal şekillendirilmesi" olarak adlandırdığı bir dö­
nemde kendi bağlantılarımızın güvensizliği tam da onların değe­
rine dikkatimizi çeken neden olabilir. 

Değişim alanlarının kısa bir özeti, onların kapsamını ve 
sosyal sermaye teorisi için taşıdıkları olası önemlerini göstermek 
için yeterli olmalıdır. Emek gittikçe daha esnek ve kolayca uyum 
sağlayan bir hale gelmiştir, ekonomik kurumlar küresel leşen pa­
zarların baskılarına ve sağladığı fırsatlara uyum sağlamıştır. 
Dünyanın birçok yerinde, aile yapıları kadının ve yaşlıların rol­
lerindeki son derece çarpıcı değişimlerle dönüşüme uğramıştır. 
Kapitalizmin görünen tek sosyo-ekonomik alternatifi olan ko­
münizm bir hamlede çökmüştür ve dünya pazarlarının fiyat ser­
bestisinin hakim olduğu rekabete daha fazla açılmasına yardım­
cı olmuştur. Özelde bilişim teknoloj isi genelde ise bilimsel ilerle­
me, insanlığın varolan risk ve belirsizlikten herkesin haberdar ol­
masına neden olan, her şeyi karmakarışık etme yeteneğinin ya­
nında, kendi kaderini kontrol etme kapasitesinin müthiş gelişi­
mine neden olmuştur. Bilginin hayatın tüm alanlarına sızması, 
bireylerin yazgısında görülmemiş bir açıklık ortaya çıkarmıştır; 
insanlar artık kendilerini daha çok yorumlama ve kendi kimlik­
lerini sürekli yeniden kurma kapasitesine sahip olmuştur. Ant-
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hony Giddens " kişinin dönüşlü projesi"nin sosyal hayatın sürek­
li yeniden biçimlendirilmesini içine alan kaçınılmaz bir kader ol­
duğunu ileri sürmektedir (Giddens 1 991  ). Aynı zamanda, daha 
bireyselleşmiş ve daha dönüşlü bir vatandaşlık bağlamında, va­
tandaşlık bağının doğası ve anlamı kaçınılmaz olarak değişmeli­
dir (Melucci 1 996) .  Sözün kısası, insanların bağlı olduğu birçok 
toplumsal koordinat bir dönüşüm süreci içindedir. Bu durumun 
insanların karşılıklı çıkarlarını korumak ve işbirliği yapmak için 
ilişkilerini bir dayanak olarak kullanma yöntemleriyle ilgili so­
nuçları olmalıdır. 

İlk bakışta, daha açık ve esnek bir dün yada bağlantıların 
önemlerini yitirebileceğini önermek cazip bir fikir gibi gelmekte­
dir. Bununla beraber, tam tersi bir sonucun ortaya çıkabileceğinin 
en az onun kadar olası olduğu da oldukça akla uygun bir düşün­
cedir. Tüm bunlardan sonra, genellikle gayri resmi ağların mo­
dern toplumlar bağlamında taşıdıkları önemin büyük bölümünü 
kaybettikleri söylenmektedir (Rose 1999: 147) .  Bürokratik ör­
gütlenmenin klasik sosyoloğu Max Weber, modernite öncesi top­
lumların toplumsal dayanışma ve düzen kaynağı olarak, doğru­
dan kişiler arasındaki bağlantılara dayanması ile modernitenin 
kişisel olmayan düzenleme ve bürokratik örgütlenmeye olan ayırt 
edici güvenini karşılaştırmaktadır. Roller, önceden tahmin edile­
bilirlik, düzen ve rutin iş ile simgelenmektedir. Buna rağmen, We­
ber geçen yüzyılın bitiminde, endüstriyel kitle toplumunun batılı 
devletlerde üstünlük kazandığını ve imparatorluk sistemlerinin 
dünyanın geri kalan kısmının büyük bir bölümünü kapladığını 
yazıyordu. Ayrıca, Weber, gayri resmi bağların, modern dönemde 
varlığını devam ettirme derecesini ve insanların hayatlarını saran 
çok sayıda kural ve karmaşık hiyerarşiye rağmen bir şeyler yapa­
bilmelerini sağlamasını hafife almış olabilir. Yine de, 20. yüzyılın 
sonlarına doğru, planlı ve kontrollü rutin, büyük çaplı bürokrasi 
ve devlet düzenlemesinin en azından bir bölümü, bazı yazarlara 
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göre "düzensiz kapitalizm" ya da "post-modernizm" olarak ad­
landırılan sistemler tarafından yerinden edildi . Sosyal sermayenin 
post-modern şartlardaki rolü nedir ? Her şeyin ötesinde, sosyal 
sermaye (muhtemelen ölümcül) bir düşüşte midir veya tam tersi­
ne, aslında insanlar eski ağlarının  yanı sıra yeni türde bağlantılar 
geliştirip, bunlara adapte mi oluyorlar? 

Bunlar büyük sorulardır ve cevapları burada sadece ana hat­
larıyla açıklanabilir. Bu bölümde, son zamanlardaki birkaç deği­
şim ve sosyal sermaye kavramının kilit anlamları incelenmektedir. 
İ letişim ağlarından oluşmuş bir toplumun etkisini araştırırken, 
çevrimiçi iletişimin artışının insanların iletişim ağlarını nasıl etki­
lediğini gözönünde bulundurmak gereklidir. Hepsinden öte, İnter­
net insanların yüz yüze etkileşime dayanmasını azaltıyor .mu, yok­
sa tamamlayıcı iletişim araçlarını mı sağlıyor? Bu bölüm aynı za­
manda komünizmin çöküşünü de inceliyor, çünkü 1 989'dan son­
ra demokrasiye keskin ve ani geçiş adeta sıfırdan başlamak gibi­
dir. Eski bağlantılar, değerlerinin pek çoğunu kaybetmiştir, ama 
yenileri oldukça belirsiz şartlarda yaratılmaktadır. Bu bölümde, 
aynı zamanda, özellikle derin ilişkilerde ve aile ilişkilerinde, insan­
ların ulaşabildikleri bağlantıların doğası üzerinde sosyal değişimin 
oynadığı rolü inceleyeceğiz. Yine de, ilk meşgul olunacak soru ak­
tif vatandaşlığın en önemli sorusudur. Putnam, çoktan ortaya atıl­
dığı gibi modern zamanların 'de Tocqueville'cisidir. Amerika'da 
toplum bilincinin azalmasından dolayı kaygılanmaktadır, çünkü 
bunun Amerikan demokrasisinin başarısına zarar vereceğine 
inanmaktadır. Bu, sosyal sermaye literatürü için çok önemli bir 
mesele olduğu için, yakın ve ayrıntılı bir ilgiyi hak etmektedir. 

AKTİF DEMOKRATİK YURTTAŞLIK 
Putnam, 1 990'ların başından bu yana özel bir itici güç ile Ameri­
kan demokrasisindeki örgütsel yaşam üzerine yazmıştır. Bu du­
rum, aktif katılımın çeşitli türleri düşüş eğilimi gösterdiği zaman 
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ABD' deki siyaset bilimcilerin zihinlerinin siyasi sistemin başarısı 
ile daha çok meşgul olduğunu göstermektedir. Çok sık kullanılan 
örneklerden biri de, başkanlık seçimlerinde oy kullanmayı tercih 
eden Amerikalıların düşük oranıdır. Putnam'ın Amerikalıların se­
çimlere katılıma olan inançlarındaki düşüşü, başkanı seçenlerin 
sayısındaki azalmadan çok daha belirgin ve ciddi bir durum ola­
rak ele alması şaşırtıcı değildir (Putnam 2000: 32) .  Her ne kadar, 
insanların dışarı çıkıp oy vermek konusundaki isteksizliği üzerine 
yaygın bir kaygı olsa da, Putnam'ın Tocqueville geleneğine açık 
bağlılığıyla konuyu işlemesi ek bir uyarıcı işlevi görmüştür. Yuka­
rıda da gösterildiği gibi, Alexis de Tocqueville geniş kapsamlı ör­
gütsel yaşamın sadece iyi bir hükümetin değil, aynı zamanda da­
yanıklı ve uzun süreli çoğulcu bir toplumun da tamamlayıcısı ol­
duğunu görmüştür. Eğer bu doğruysa, bu durumda Putnam'ın or­
taya çıkardığı sivil toplum örgütlerindeki uzun dönemli düşüşün, 
aynı zamanda iyi hükümet ve toplumsal bağlılığın başarı şansına 
da zarar vermesi muhtemeldir. Öyleyse, Putnam'ın kaygısı iyi ya­
pılandırılmış mıdır, yoksa tersi bir durum mu söz konusudur? 

Putnam, birçok kez, ABD'nin toplam sosyal sermaye biriki­
minin düşüşte olduğunu iddia etmiştir (Putnam 1 993b, 1 995, 
2000) .  Bu iddiayı desteklemek için, gönüllü derneklere katılım 
oranları, bireylerarası karşılıklı güven seviyeleri, oy verme oran­
ları ve sosyal olma derecesi gibi göstergelerin giderek azalmasını 
kanıt olarak sunmuştur. Putnam, bağlantılılığın azaldığını göster­
mek için, ulusal anket verilerinden, çeşitli örgütlerin üyelik kayıt­
larından ve gönüllülük ve sosyalliğin diğer ölçümlerinden kanıt­
lar ortaya koymuştur. 1 1  Eylül olaylarının hemen ardından, Put­
nam, güven seviyesi ve siyasetten haberdar olma konusunda, 
Amerikalı lar arasında oldukça büyük bir artış olduğuna dair ka­
nıt bulduğunda dahi, sosyal etkileşim ve gönüllülük seviyelerinin 
düzelmesine dair herhangi bir kanıt yoktu (Putnam 2002) .  Bu so­
run üzerine bulduğu kanıtlar şüphesiz detaylı ve bir dereceye ka-
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dar ikna edicidir; aslında hiçbir şeyin değişmediğine dair görüşle 
elbette uyumlu değildir. Diğer bazı araştırmacılar, hatta başka za­
manlarda Putnam'ın açıklamaları konusunda oldukça eleştirel 
bir tutum takınan bilim adamları da dahil olmak üzere, ABD'de 
ülke çapında üyeye sahip örgütlerde önemli ölçüde düşüş olduğu 
ve bunun yanında ulusal düzeyde lobicilik ve savunma örgütle­
rinde (bunlar büyük ölçüde maaşlıdır) artış görüldüğü hususun­
da benzer verilere ulaşmışlardır ( Skocpol ve Fiorina 1 999) .  

Putnam, aynı zamanda insanların değerlerindeki değişimle­
rin kanıtlarını da gözönünde bulundurmuştur. Güven ve güvenir­
lilikteki uzun dönemli azalma üzerine kanıt oluşturmak için an­
ket bulgularını kullanmıştır. Özellikle, Ulusal Görüş Araştırma 
Merkezi 'nde 1 974'ten beri yürütülen Genel Toplum Araştırma­
sı'nda rutin olarak sorulan " Sizce genelde insanların çoğuna gü­
venilebilir mi ? Yoksa başkalarıyla herhangi bir ilişki kurarken ve­
ya iş yaparken hiçbir zaman dikkati elden bırakmamak mı gere­
kir? " sorusuna zaman içinde verilen cevapları kullanmıştır (Put­
nam 2000: 1 37) . 

Aynı soru Dünya Değerler Araştırması 'nda da kullanılmış­
tır. Bu, Putnam ve diğerlerinin genel güven seviyesini sadece za­
man içinde değil farklı ülkeler arasında da karşılaştırmalarına 
imkan sağlarrııştır. Zaman içinde, Putnam ABD'deki güven sevi­
yesinde göze çarpan bir düşüş ve bunun yanında çok güçlü ortak 
özelliğe sahip grup etkisi (gençler arasında çok daha düşük ve 
yaşlılar arasında çok daha yüksek güven seviyesi ) belirlemiştir 
(Putnam 2000: 140-1 ) .  Aynı veri üzerinde çoklu regresyon çerçe­
vesi ile tekrar çalışan bir grup ekonomist de benzer sonuçlar çı­
karmışlardır (Glaeser ve diğerleri 2000: 8 1 6-17) .  Böylece bir kez 
daha Putnam inandırıcı bir örnek sunmuştur. 

Bu kanıtlara dayanarak, Putnam "Amerikalıların çoğu, 
toplumumuza bizim 20 ya da 30 yıl önce bağlı olduğumuzdan 
çok daha az bağlıdır" sonucuna varmıştır (Putnam 2000: 1 80 ) .  
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Ancak iddialarının büyük ölçüde çelişkili olduğu kanıtlanmıştır. 
Belki de en detaylı eleştiri, Putnam'la hemen hemen aynı veriyi 
inceleyen Pamela Paxton'dan gelmiştir. Genel Toplum Araştırma­
sı bulguları üzerine yaptığı ayrıntılı analizde Paxton, Amerika'da 
1 975 ve 1 994 yılları arasındaki sosyal sermayede görülen değişi­
min kapsamını ve yapısını incelemeye çalışmıştır. Putnam gibi, 
dernek modellerini incelemiş ve zaman içinde değişimin izine çok 
az rastlamıştır. Örgütlenmenin üç göstergesi olarak gördüğü üye­
lik sayısı sabit kalmıştır; komşularla sosyal leşmek için harcanan 
zaman çok az düşmüştür; arkadaşlarla sosyalleşmek için harca­
nan zaman çok az artmıştır (Paxton 1 999: 1 14-1 6 ) .  

Üçü bireylerle, dördü kurumlarla ilgili olmak üzere güvenin 
yedi farklı göstergesini birleştiren Paxton, bireylere duyulan gü­
vende biraz daha kuvvetli olmak üzere, her iki tür güven şeklin­
de de küçük ama belirgin bir azalma görmüştür (Paxton 1 999: 
1 12-14 ) . Buna rağmen, Paxton'un analizi de güven seviyesinin 
yıldan yıla büyük ölçüde değiştiğini göstermiştir; muhtemelen te­
levizyon misyoneri ]im Baker'ın özel yaşamıyla ilgili ortaya çıkan 
bir skandaldan dolayı 1 998  yılında dine olan güvende keskin bir 
düşüş olmuştu. Siyasi kurumlara olan güven Watergate skandalı 
ve İran-Contra olayıyla kötü bir duruma düşmüştür. Paxton "be­
lirli olaylardan dolayı kurumlara duyulan güvendeki sarsıntıları 
bir tarafa bırakacak olursak, geride kurumlara duyulan güvende 
farklı, genel bir düşüş kalmaz" sonucuna varmaktadır (Paxton 
1 999: 1 1 8- 19 ) .  Bu şüphesiz bir iyimserlik kalıntısıdır. İhanet özel 
ilişkilerdeki güveni nası l  aşındırıyorsa, skandallar da kamu ku­
rumlarına duyulan güveni yavaş yavaş yok eder. İnsanlar güven 
verici davranışların kötüye kullanıldığını hissederlerse, güvenme 
eğilimleri de düşer. Yine de, Paxton belirli olayların modelin 
önemli bir parçası olduğunu hatırlatmakta haklıdır. O halde so­
run geçmişe nazaran bugün güven sarsıntılarına neden olan dış­
sal şokların artıp artmadığıdır. Eğer artmışsa, o zaman Ameri-
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ka'da sosyal sermayenin neden düşüşte olduğunu açıklamaya 
yardımcı olabilir. 

ABD'deki toplam sosyal sermaye birikiminin iddia edilen 
düşüşü üzerine varolan şüphelerin yanı sıra, Putnam'ın örgüt üye­
liğinin doğası konusundaki açıklamaları üzerine de tartışma var­
dır. ABD'deki toplumsal katılıma gelince Jean Cohen, Putnam'ın 
katılımdaki düşüşü gösteren resminin "gittikçe azalan ve çağ dışı 
sivil toplum örgütlerine" dayandığını söylemekte ve onu yeni tür 
sivil toplum örgütlerini göz ardı etmekle suçlamaktadır (Cohen 
1 999:  212 ) .  Her ne kadar, Greenpeace ve Uluslararası Af Örgütü 
gibi sosyal eylem örgütlerinin üye sayısında bir artış görülse de, 
Putnam bu örgütleri, üyeliğin esas olarak para toplamak için kul­
lanılan bir unvan aracı olduğu üçüncü dereceden örgütler olarak 
tanımlamaktadır (Putnam 2000: 156 ) .  "Posta yoluyla iletişime 
geçilen üyeler" ortak amaç için etkin değillerdir ve birbirleriyle 
hiç karşılaşmamış olabilirler; bu durumda örgüt, ne üyeleri ara­
sında bir bağlantı ne de onların toplumsal özveri konusunda doğ­
rudan bir katıl ımda bulunmalarını sağlamaktadır (Putnam 2000: 
1 60 ) .  Bu örgütler, sosyal sermaye oluşturmaktan çok, toplumsal 
katılım ile toplumsal etkileşim arasındaki dolaysız bağı kopara­
rak sosyal sermayeyi tüketebilirler. Ama Putnam kanıttan çok id­
diada güçlüdür; yine de "üçüncü dereceden örgütlerin" sosyal 
sermaye üzerindeki etkileri sistematik bir temel üzerinden ince­
lenmelidir. Bunun yanında, üyelerin çek defterleriyle katıl ımları­
na ilişkin görüşleri üzerine bazı veriler vardır. İngiltere' de yapılan 
bir çalışma, çek defteri eylemcilerinin büyük ölçüde grupla kendi­
lerini özdeşleştirdiklerini ve benzer görüşlü insanlardan oluşan 
bir topluluğa ait olduklarını düşündüklerini ortaya atmaktadır 
(Maloney 1 999) .  Çek defteri eylemciliği sorunu aslında aşağıda 
göreceğimiz çevrimiçi bağlantı türleriyle benzerlik gösterebilir. 

ABD' de katılımcı olma seviyesinin düştüğünü kabul ediyor­
sak da -ki bu çelişkilidir-, Amerikan modeli karakteristik model 



(post)modern dünyada sosyal sermaye 139 

olmayabilir. Putnam son çalışmasında neredeyse tamamen ABD 
üzerine yoğunlaşırken, ara sıra iddiasını desteklemek için seçici 
bir şekilde başka yerlerdeki benzer eğilimlere ilişkin kanıtları kul­
lanmaktadır (örneğin, televizyonun zararlı etkisi konusunda: 
Bkz. Putnam 2000: 236 ) .  Ek olarak, özellikle Avrupa'daki çalış­
malar ABD'nin bir istisna olabileceğini ima etme eğilimindedir 
(oldukça önemli bir istisna olsa da) .  İsveç'te yapılan bir anketin 
verileri, toplumun tüm katmanlarında yükselen bireysel değerle­
rin, en büyük gönüllü örgütlere olan desteğin düzenli azalışına 
eşlik ettiğini doğrulamaktadır. Bu durum, daha küçük gönüllü 
örgütlere artan katılım ve evrensel refah programları için devam 
eden halk desteği sayesinde dengelenmektedir (Rothstein 200 1 :  
2 1 9-2 1 ) .  İngiltere'nin ulusal verileri, sivil toplum örgütlerine üye­
likte genel bir düşüş olduğu tezini desteklememektedir (Hail 
1 999) .  Aksine, farklı örgüt türleri arasında ve aynı zamanda ör­
gütlerin kendi içlerinde önemli ölçüde çeşitlilik olduğunu ortaya 
atmaktadır. En olağanüstü durum da, geleneksel kadın örgütleri­
ne üyelikte büyük ölçüde bir düşüşün yanı sıra çevre örgütlerine 
üyelikteki eşit derecede dikkat çekici yükseliştir (Hall 1 999: 
421 ) .  Benzer şekilde, İngiltere' de zaman kullanımı verileri gayri 
resmi sosyalliğin son yıllarda arttığını ortaya atmaktadır (Hail 
1 999: 427) . Zaman kullanımı üzerine İngiltere'de yapılan en 
kapsamlı çalışma, 1 960'lara göre hem kadınların hem de erkek­
lerin çocuklarıyla daha çok zaman geçirdiğini ve sosyalleşmeye 
zaman ayırmalarının daha olası olduğunu ortaya koymaktadır; 
özellikle genç kadınlar arasında ama aynı zamanda diğer gruplar 
arasında da başkalarıyla spor yapmak (bowling dahil olmak üze­
re) için harcanan zamanda da büyük bir artış vardır (Gershuny 
ve Fisher 1 999).  Bu durumda, İngiltere'nin ulusal kanıtları, aslın­
da Putnam'ın hipotezini çok da destekleyememektedir. 

Almanya'ya ilişkin veriler de Putnam'ın tezini destekleme­
mektedir. 1 980'lerin ve 1 990'ların ortalarında yürütülen anketler-
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den alınan verilerin analizi, gönüllü işlere katılan Almanların sayı­
sında az ama belirgin bir artış olduğunu göstermektedir. Bu artış, 
gençler dahil olmak üzere tüm yaş gruplarında gözlenmektedir; 
kadınlarda erkeklerden biraz daha yüksektir ve tüm gönüllülük 
seviyelerinde cinsiyetler arasında bir yakınlaşmaya doğru gitmek­
tedir (Heinze ve Strünck 2000: 1 89-9 1 ) .  Buna rağmen, aynı çalış­
maya göre Almanya'daki gönüllülük tarzı aynen İngiltere' de oldu­
ğu gibi değişmektedir. Özellikle gençler arasında, parti siyasetinde 
aktif olanların ve genel siyasi aktivitede bulunanların sayısı düş­
mektedir; en büyük artış yazarların "düzensiz" gönüllülük olarak 
tanımladığı rutin olmayan, ara sıra katılımla ve süratli bir şekilde 
genişleyen ve başkasına muhtaç olmadan kendi kendine yetebil­
meyi hedefleyen gruplarda görülmektedir (Heinze ve. Strünck 
2000: 1 89-91 ,  202) .  Böylelikle, her ne kadar çoğu Alman organi­
ze birliklerde oynamak ve buralarda hizmet etmek için akın etme­
se de, tek başlarına bowling oynamayı da tercih etmemektedir. 

Bu bulgular yerel çalışmalarla da uyumluluk göstermektedir. 
İngiltere'nin Birmingham kentindeki derneklerle ilgili bir raporda, 
"toplumsal katılımda son 30 yıl içinde önemli bir artış vardır ve 
çok yüksek bir düşüş görülmemiştir" sonucuna varılmıştır (Malo­
ney ve diğerleri 2000: 21 9) .  Büyümenin çoğu sosyal refah dernek­
lerinde, eğitimle ilgili topluluklarda, gençlik gruplarında ve hep­
sinden öte kiliselerde (bu sonuncusu muhtemelen şehrin nüfusun­
daki çok kültürlü yapıdan kaynaklanmaktadır) görülmüştür. Bir­
kaç araştırmacı Putnam'ı gönüllü  ve cemaat gruplarının başarı ya 
da başarısızlığının kapsamını doğrudan etkileyebilecek siyasi ku­
rumların rolünü önemsememekle eleştirmişlerdir (Cohen 1 999; 
Lowndes ve Wilson 200 1 ; .  Maloney ve diğerleri. 2000b: Rothste­
in 2001 ) . Bu durumda, güven seviyesi gibi, derneklere üyelik ora­
nı da olaylara bağlı olarak değişim gösterebilir. 

Avrupa'ya ilişkin bazı bulgulara göre de en yüksek sosyal (ve 
insani ) sermayeye sahip olanlar, aynı zamanda siyasi katılım ko-
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nusunda da en seçici olanlardır. Alain Touraine, refah devletinin 
ortadan kalkmasının yeni vatandaşlık şekillerinin ortaya çıkışına 
tanık olan bireyselleşme ile çok yakından bağlantılı olduğunu or­
taya atmaktadır. Büyük topluluklara ait olmaya çalışmaktansa, 
"kendilerinin teknik nesnelere, güç aletlerine ve toplumsal bütün­
leşmenin mantığına karşı koymalarını" sağlayacak kaynaklar ge­
liştirmişlerdir (Touraine 1 995: 230) .  Birden çok ülkede yürütülen 
bir çalışma, iyi eğitimli ve oldukça meşgul olan ve etkin bir biçim­
de siyasi konularla ilgilenen ama kendi işlerini daha etkili diğer 
yollarla takip eden bir siyasi " seyirciler" grubunun büyüdüğüne 
dair kanıtlar sağlamıştır. Onlara göre doğrudan siyasi katılım ta­
mamıyla takdir yetkisine bağlıdır ve diğer konularla karşılaştırın­
ca konuyla ilgisi göreceli olarak düşüktür (Van Deth 2000 ) .  Al­
manya'da yapılan bir çalışma gönüllülükte daha büyük bir seçici­
liğin var olma ihtimaline işaret etmektedir. İnsanlar gitgide kendi 
özel ihtiyaçlarına hizmet eden, kendi kendine yetebilmeyi hedefle­
yen grupları destekleme eğilimindeyken, büyük ölçüde vasıflı da­
ha genç insanlar kariyerlerine başlangıç için bir hazırlık olarak 
gördükleri gönüllü aktivitelere yönelmektedir (Heinze ve Strünck 
2000: 1 90, 202).  Almanya'da yapılan ve gönüllülükteki genel 
yükselişi benzer şekilde doğrulayan diğer bir anket çalışması ,  "di­
ğer insanlara yardım etmek" gibi geleneksel motivasyon türlerinin 
gitgide gönüllülük yoluyla kendini gerçekleştirme arzusu ile ta­
mamlandığına dikkat çekmektedir; gönüllü olma ile ilgili olarak 
verilen on dokuz farklı nedenden en önemlisinin "zevk" olduğu 
görülmektedir (Klages 2000: 1 58-9 ) .  Bu durumda, kamu yararını 
koruma stratej isi olarak, çok angaje gruplar haricinde siyasi sü­
reçle doğrudan ilgilenmek daha önemsiz olabilir. 

Azalan güven seviyesine gelince, Amerika istisnası belki de 
daha az göze çarpmaktadır. Elbette İngiltere' deki veriler ABD'de­
kilerle benzer bulgular sağlamaktadır: genel olarak diğer insanla­
ra güvenen İngilizlerin oranı 1 959'da yüzde 56 iken, 1 990'da 
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yüzde 44'e düşmüştür. Buna rağmen, ABD ayrı olmak üzere, gü­
venin seviyesinin tüm kuşaklarda genel eğilimle az çok paralel 
olarak düşmüş olması kayda değerdir (Hall 1 999: 432 ) .  Dernek 
üyeliğinin canlı olduğu dönem içinde ortaya çıkan güvendeki bu 
düşüşten beri, Putnam'ın ikisi arasında yakın bağlantı olduğu id­
diasından şüphe edilmelidir. Aksine, belirli tür özellikle ortak bir 
amacı geliştiren örgütlenmeler güvenin oluşmasına yardımcı 
olurken, daha çok özel çıkarların gerçekleştirilmesine baş koy­
muş örgütlenmeler çok az yüz yüze etkileşim gerektirmektedir ya 
da hiç gerektirmemektedir (Hall 1 999: 449 ) .  

Putnam, Amerikan toplumundaki uzun dönemli düşüşten 
özellikle televizyonun zararlı etkilerini sorumlu tutm2.ktadır. Tele­
vizyon bağımlılığını "Şu ana değin keşfettiğim 'tek ve en tutarlı 
gösterge"' olarak tanımlayan Putnam, köşede duran sanığı suçlar­
ken oldukça kendinden emindir (Putnam 2000: 230; vurgu met­
nin kendisinde) .  1 1  Eylül 2001 'den sonraki bir yıl içinde, Putnam 
televizyon izlemeye harcanan zamanda önemi! bir artış olduğuna 
ve arkadaş ziyaretlerinde bir azalma olduğuna dikkat çekmiştir; 
Amerikalıların siyasi ve toplumsal hare�<etlere katılmaktan çok 
kendi "kozalarını ördükleri" sonucuna V"'.rmıştır (Putnam 2002) .  
Putnam, TV'nin sosyal sermaye üzerinde neden böylesine yıkıcı 
bir etkisi olduğuna dair üç sebep bulunduğuna inanmaktadır. Bi­
rincisi, televizyon sosyalleşme için kullanılabilecek zamanı alıyor 
ve insanları evlerinde tutuyor. İkincisi, televizyon pasifliği ve 
"uyuşukluğu" körüklüyor. Üçüncüsü, programların çoğunun içe­
riği toplumsal değildir. Televizyon haberlerini düzenli olarak izle­
yen insanlar, toplumun geneline göre toplumsal konularla daha il­
giliyken, aktif vatandaşlık ile yarışma programları, sohbet prog­
ramları ve pembe dizileri izlemek arasındaki negatif i lişki göze 
çarpmaktadır (Putnam 2000: 23 7-43 ) .  Eğer bu iddialar doğruysa, 
bu durumda televizyonun hakimiyeti eline geçirdiği durumlarda 
sosyal sermayenin zarar görmesi gerekir. Aslında, Putnam'ın top-
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lumsal katılımın asıl suçlusunun televizyon olduğu iddiası, Ame­
rika söz konusu olduğunda dahi eleştiri oklarını üzerine çekmek­
tedir (Uslaner 1 999) .  İngiltere'de bu tamamen olmayacak bir şey 
olarak görülmektedir. Genç İngilizlere "seks ve gelişim hakkında­
ki bilgilerini nereden aldıkları" sorulduğunda, sadece % 1 3  'ü te­
levizyon ve radyodan bahsederken, o/o 2 7'si arkadaşlarını ve % 

22'si de öğretmenlerini kaynak olarak göstermektedir (Summers­
kill 2002) .  Başka bir deyişle, kişisel bağlantılar, "Büyük Birader"i  
izleyen kuşakta dahi sağlam kalmıştır. Hall ' ın gösterdiği gibi, İn­
giltere'de televizyonla büyüyen nesiller, savaş dönemleri arasında 
büyüyen nesillere göre topluma daha az katılım göstermiyorlar. 
Ek olarak, Hall en çok televizyon izleyenlerin topluluk organizas­
yonlarında en az aktif olanlar olduğuna dair varolan kanıtlara da 
dikkat çekiyor (Hall 1 999: 433-4) .  Televizyon izlemek aynı za­
manda sosyal sınıf, eğitim düzeyi ve hatta yerleşim bölgesi gibi ka­
rakteristiklerle de yakından ilişkili olduğu için, bunun elbette baş­
ka faktörlerin de sonucu olması muhtemeldir. 

Televizyon Putnam'ın asıl sanığı olsa da, başka birtakım 
yardımcı komploculara da parmak basmaktadır. Bunların başlı­
cası kuşak değişimidir. Putnam'ın elindeki veriler özellikle sosyal­
lik ve örgütsel üyeliğin belirli türlerinde bir düşüş olmak üzere, 
belki " hemen hemen tümüyle" nesillerin birbirini izlemesinden 
dolayı bazı değişimler görüldüğünü önermektedir. Özellikle, 
"uzun süreli yurttaşlığa ilişkin konulara duyarlı " Amerikalı bir­
çok katılımcının kademeli olarak ortadan kaybolmalarına işaret 
etmiştir. Yaklaşık olarak 1 9 1 0  ile 1940 yılları arasında doğan bu 
grup, belli başlı yıkıcı ve birleştirici deneyimler olarak Büyük Bu­
nalım ve İkinci Dünya Savaşı 'nı geçirmişlerdir (Putnam 2000: 
254) .  Sonradan gelen, biçimlendirici deneyimlerini 1 9  SO'ler ve 
1 960'larda yaşayan ve topluma karşı güçlü bir inanç gösteren 
" Baby Boomer Kuşağı " ( 1 945-1 960 yılları arasında doğan soğuk 
savaş dönemi çocukları ) ,  uygulamada ebeveynlerinin ve onların 
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ebeveynlerinin kuşağı kadar çok katılımcı çıkarmamıştır. Put­
nam, Boomer'ların "yaşamları boyunca televizyona ilk kez maruz 
kalan kuşak" olduğunu belirtmiştir (Putnam 2000: 257). Onları, 
" bireyselciliğe olan eğilimleri artan" ve hem resmi dernek üyeli­
ğinde hem de daha az resmi olan evde eğlenme, kağıt oynama ya 
da aile yemekleri gibi dostça etkinlikleri b ırakmış olan "X" kuşa­
ğı izlemektedir (Putnam 2000: 259-66) .  Ancak bir kez daha Put­
nam'ın ABD'ye ilişkin bulgularının benzeri başka bir yerde görül­
memiştir. Hall, İngiltere' de her ne kadar yaş ve katıl ım arasında 
ilk bakışta Putnam'ın bildirdiğine benzer bir ilişki görülse de, da­
ha yakından bir inceleme sonrasında bun un değiştiğini göster­
mektedir. Hall, örgütsel katılımın belirli yaşlardaki durumunu 
karşılaştırdığında, Boomer kuşağının herhangi bir yaşta; en azın­
dan iki savaş arası neslin aynı yaştayken olduğu kadar çok derne­
ğe üye olma eğiliminde olduğunu ortaya çıkarmıştır (Hall 1 999: 
430) .  İngiltere'de, bebek bakıcıl ığı ve okula giderken araba pay­
laşımı gibi çoğunlukla kadınlar tarafından oluşturulan ve hüyük 
ailelerin azalmasından ve emek piyasasına katılımdaki sürekli ar­
tıştan kaynaklanan gayri resmi bakım ağlarının artışına ilişkin ve­
riler de bulunmaktadır (Lowndes 2000: 536) .  

Bu konuyu bir kenara bırakmadan önce, Putnam'ın bazı 
göstergelerinin diğer bilim adamları tarafından da sorgulandığını 
belirtmeliyiz. Bu bir bakıma, tıpkı güvenin en iyi sosyal sermaye­
nin bir sonucu olarak mı yoksa bir unsuru olarak mı görüldüğü 
sorusu gibi bir tanımlama meselesidir ( bkz. s.77-80 ) .  Örneğin, 
Paxton oy vermenin, sosyal sermayenin bir parçası olmaktan çok 
bir sonucu olarak görülebileceğini i leri sürmektedir (Paxton 
1 999: 90) .  Bazı kaygılar daha önemlidir. Özellikle Putnam, Genel 
Toplum Araştırması'nda güven üzerine yöneltilen sorulara verilen 
cevapların nispeten sorunsuz olduğunu varsayıyormuş gibi görü­
nür. Glaeser ve çalışma arkadaşları verilen cevapların birçok ne­
denden dolayı çeşitlilik gösterebileceğine dikkat çekmişlerdir. Ör-
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neğin, insanlar diğerlerine güvenmenin ne anlama geldiği konu­
sunda farklı yorumlar yapabilirler ya da " birçok insan"ın anlamı 
konusunda farklı kavrayışlara sahip olabilirler (Glaeser ve diğer­
leri 2000: 8 15 ) .  Glaeser ve arkadaşları güven ve güvenilirliği öl­
çerken, insanların sıradan ahlaki ikilemlerle karşılaştıklarındaki 
davranışlarına dayanan deneysel bir yaklaşım kullanmışlardır. 
Standart tutumsal sorulara verilen cevapların, öznenin güvenilir­
liği ile bir ilişkisi olduğunu bulurken, genellikle öznenin yaptığı 
seçimleri tahmin edememişlerdir ( Glaeser ve diğerleri . 2000: 
826 ) .  Daha genel olarak, tutumlar ile davranışların genellikle bir­
birini karşılamadığı yaygın olarak kabul görmüştür. Bu, bir bakı­
ma anketlerin kişisel bilgi vermeye dayanmasından dolayı ortaya 
çıkma eğilimi gösterir. Kişiler ne hissettiklerinin gerçekten farkın­
da olmayabilirler ya da doğru olmayan bir cevap vermeyi seçebi­
lirler. Böylece, ABD' de ve bazı diğer ülkelerde bildirilen tüm gü­
ven düzeylerinin düşüşte olduğunu belirtmek önemliyse de, anket 
verilerinin güven gibi hassas bir konu söz konusu olduğunda ni­
hayetinde muğlak olduğunu da kabul etmek önemlidir. 

Buraya kadar, toplumsal katılım söz konusu olduğunda, jü­
rinin toplantı odasını bir süre daha terk etmemesi gerekiyor gibi 
görünüyor. Putnam'ın ABD'deki toplumsal katılım ve gayri res­
mi sosyallikle bağlantıl ı  olarak topluluk olma seviyesi ile ilgili id­
diaları bir dereceye kadar güçlü görünüyor, ama kalıp onun 
önerdiği kadar değişmez değildir. Avrupa'da, tam tersine, hem 
toplumsal katılım hem de gayri resmi sosyallik nispeten canlı gö­
rünüyor. Sırası gelmişken, 1 1  Eylül 2001 terörist saldırılarını ta­
kip eden on iki ay içinde, Putnam'ın Amerikalı ların güven sevi­
yesinde bir artış görmesi kayda değerdir. Bu davranış kalıbı, tah­
min edileceği üzere daha önceye göre az güvenilen Amerikalı 
Araplar hariç tüm yaş gruplarınca ve etnik gruplarca paylaşıl ­
maktadır (Putnam 2000 ) .  Dolayısıyla özel olayların güven sevi­
yesi üzerinde oldukça çarpıcı etkisi olabileceği görülmektedir. 
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Putnam'ın güven üzerine bulduğu kanıtlar oldukça fikir vericidir 
ve İngiltere' deki gelişmeler de kanıtlarıyla paralellik göstermek­
tedir. Ancak kendi yapısından dolayı muğlak olan anket sonuçla­
rından bu sonuca varıldığı için, bu bulgular kesin olmaktan 
uzaktır. Bu durumda, toplumsal bağlılıkta sıradan bir düşüşten 
çok, insanların bağlılıklarını ifade etmesinde bazı değişimlerin 
işaretlerine tanık olmaktayız. 

SİBER UZAYDA ATOMİZE OLMUŞ BAGLANTILAR 
Çevrimiçi etkileşim son zamanlarda dikkate değer oranda arttı . 
Çevrimiçi iletişimi kullananların sayısındaki büyük artışı ve bu 
iletişimin kullanıma sokulduğu alanlarda hızla yaygınlaşmasını 
gözönünde bulundurursak, bunun insanların sosyal sern:ıayeleri 
üzerinde bir etkisi olmaması şaşırtıcı olur. Bu konu üzerine Cole­
man ve Bourdieu yorum yapmazken, Putnam Tek Başına Bow­

ling kitabında, bu konuya bir tam bölüm ayırmıştır. Her ne ka­
dar internetin iletişimin önündeki engelleri kaldırdığını ve böyle­
ce yeni iletişim ağlarının oluşturulmasını kolaylaştırdığını kabul 
etse de, etkisi konusunda bir parça şüphe duymaya devam etmiş­
tir. Özellikle bağlanabilenlerle siber uzaya giriş için gerekli bece­
ri ve donanımdan yoksun olanlar arasında dij ital bir ayrımın or­
taya çıktığına dikkatleri çekmektedir. İkinci olarak, çevrimiçi ile­
tişim sıradan olduğu ve yüz yüze karşılaşmanın anlık geri bildiri­
minden yoksun olduğu için, karşılıklılığın önüne geçer ve hile 
yapmayı kolaylaştırır. Üçüncüsü, insanlar kendileriyle aynı çıkar­
ları ve görüşleri paylaşanların olduğu küçük gruplarla kaynaşma 
eğilimindedirler ve farklı şekilde düşünen herhangi birine karşı 
da hoşgörüsüzdürler. Son olarak, İnternet özel ve pasif eğlence 
için bol miktarda fırsat sunar. Putnam, henüz emekleme aşama­
sında olan teknoloj i üzerine erken yargılara varmaya karşı uya­
rırken, çevrimiçi yurttaşlığın ideallerinin ciddi karşı koyuşlarla 
karşılaşacağına inanmaktadır (Putnam 2000: 1 72-7) . 
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Genelde bu konu üzerine çok spekülasyon yapılmıştır, ama 
son zamanlara kadar elde nispeten çok az veri vardı . Postmo­
dernliğin en ünlü kahinlerinden biri olan Francis Fukuyama, di­
j ital teknoloj ilerin bizzat kendisinin sosyal sermayenin oluşumu­
na karşıt olduğunu ileri sürmektedir. Fukuyama'ya göre: 

Bilgi çağının en hevesli havarileri, hiyerarşi ve otoritenin par­
çalanışını kutlarken ciddi bir etmeni ihmal ediyorlar: Güven 
ve onun temelini oluşturan ortak ahlaki kurallar (Fukuyama 
1 995 : 25 ) .  

Fukuyama internetin kurulu ilişkileri yavaş yavaş yok ettiği­
ne dair inancında yalnız değildir. Katalonyalı ünlü sosyal kuram­
cı Manuel Castells'e göre, yeni teknoloj iler sanayi çağı moderniz­
minin sınıf ve ulus temelli katı kimliklerini yerle bir etmektedir, 
buna göre şimdi her türlü temas ve değerin kim olduğumuza dair 
duygularımız üzerine yapılandırıldığı bir iletişim ağı toplumunda 
yaşıyoruz. Castells' e göre, tamamen farklı  ve dağılmış unsurları 
değişken ama düzenli bir bütün içinde birleştirmek için eşsiz fır­
satlar sunan yeni teknoloj iler, toplumsal alanın açılması sürecinde 
merkezi bir rol oynamaktadırlar. Örnekleri, yeni düzenin belirsiz­
liğini yansıtmaktadır: Bunların arasında uyuşturucu kaçakçılığı 
kartelleri, hükümetler arası aj anlar, sokak çeteleri, küresel medya 
şirketleri, finans şirketleri ve çevrimiçi etnik diasporaları bulun­
maktadır (Castells 1 996; bak .  Turkle 1 997: 1 77-89) .  

İnternetin kısa ömrü içinde sosyal sermaye ile çevrimiçi 
bağlanırlık arasında bir ilişki olduğuna dair kanıt elde etmek zor­
dur. Yine de, Putnam'ın Bowling Alone başlıklı eserini tamamla­
masından sonraki dönem içinde, hem onun hem de Castells ve 
Fukuyama'nın hipotezlerini incelememize olanak sağlayan bir­
kaç çalışma yayımlanmıştır. Bu çalışmaların çok genel biçimde, 
'İnternet üzerinden bağlantılar geliştiren insanların ne yoldan çık­
mış bireyciler ne de hiper-modernitenin şok geçirmiş askerleri ol-
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duğunu önerdiği görülmektedir. Anket kaynaklı kanıtların çoğu, 
çevrimiçinde en çok aktif olan insanların, zaten bol miktarda yüz 
yüze bağlantısının olduğunu ve bu bağlantıların siber uzaydaki 
etkileşimlerle yer değiştirmekten çok onları tamamladığını gös­
termektedir (Wellman 2001 : 2032) .  

TABLO 4.1 

İnternet Kullananlar ve Kullanmayanlar Arasındaki Toplumsal Katılım 

İnsan Hakları 
Spor Kulübü 
Çevreci Hareketler 
Siyaset 
Kilise 

İnternet Kullananlar (o/o )  İnternet Kullanmayanlar ( % ) 

63 

47 

61 

35 

18 

72 

43 

71 

25 

28 

Kaynak: Kniep 2000: 21. 

Almanya'da İnternet kullanımı üzerine yapılan ilk büyük 
çaplı anket yoğun olarak İnternet kullananların kullanmayanlara 
göre kiliselere, insan hakları gruplarına ve çevresel eylemlere ka­
tılma ihtimalinin daha az, spor ve siyasetle meşgul olma ihtima­
linin ise daha çok olduğunu göstermektedir (bkz. Tablo 4. 1 ). Bu 
durumda, Alman İnternet kullanıcıları " siber-yalnızlar" türünü 
temsil etmemektedir, kullanıcıların kullanıcı olmayanlardan yal ­
nızca farklı ilgi alanları vardır. Kullanıcı olmayanlara göre aileye 
"özellikle önemli "  değerini daha az verme ve tek başına yaşama­
yı daha çok hayal etme eğilimindedirler (Kniep 2000: 2 1 ,  23 ) .  
Kullanıcı olmayanlara göre daha az televizyon izlerler ve uykuya 
daha az zaman harcarlar. Aynı zamanda, İnternet kullanıcılarının 
kullanıcı olmayanlara göre kitap okumaya daha az zaman ayır­
dığına inanılırdı, ancak aslında okumaya daha fazla zaman ayır­
dıkları ortaya çıktı (Kniep 2000: 2 7) . Bu çalışmanın yazarı, inter­
net kullanıcılarının kullanıcı olmayanlara göre genel olarak " da-
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ha bencil " ve daha az sabırlı oldukları sonucuna varmıştır. An­
cak hangisinin sebep hangisinin sonuç olduğunu söyleyememek­
tedir (Kniep 2000: 21 ) .  

Kniep'in bulguları, İnternet kullanımı üzerine yapılan diğer 
çalışmalarla birbirini tutmaktadır. National Geographic Soci­
ety'nin web sitesini ziyaret edenler üzerine yapılan bir anket çalış­
masında, yoğun İnternet kullanımının genel olarak gönüllü örgüt­
lere ve siyasi örgütlere yüksek seviyede katılımla ilişkili olduğu 
bulunmuştur. Ek olarak, bu çalışmada aynı zamanda çevrimiçi et­
kileşimle çevrimdışı katıl ım arasında genel olarak pozitif bir il işki 
bulunmuştur (Wellman ve diğerleri 200 1 ) . Jonathan Gardner ve 
Andrew Oswald İngiltere' de İnternet kullanımı ve toplumsal katı­
lım üzerine yaptıkları ayrıntıl ı çalışmada benzer sonuçlara ulaş­
mışlardır ( Gardner ve Oswald 2002 ) .  Toplumsal Tutum Anketi 
verilerini kullanan Gardner ve Oswald, İnternet kullananlar ile 
kullanmayanlar arasında güven seviyesi bakımından bir fark ol­
madığını, ancak sosyallikte göze çarpan ama küçük ölçekli farklı­
lıklar olduğunu bulmuşlardır. Beklentilerinin tersine, Gardner ve 
Oswald İnternet kullanıcılarının kullanmayanlara göre sosyal ve 
gönüllü organizasyonlara daha fazla katılmaya, hatta kiliseye da­
ha fazla devam etmeye eğilimli olduklarını saptamışlardır. Aynı 
zamanda, İnternet kullanıcıları, kullanmayanlara göre aileden da­
ha çok arkadaşlara güvenme eğilimindedirler (bu kalıp yaş ve di­
ğer etmenleri de hesaba kattıktan sonra da devam etmiştir) . Hay­
ret edilecek bir şekilde, Putnam'ın hipotezini gözönünde bulun­
durduğumuzda, kullanıcılar çok daha az televizyon seyretmekte­
dirler. Gardner ve Oswald, internetin İngiltere'deki sosyal serma­
ye düşüşüne katkıda bulunmadığı sonucuna varmışlardır. 

Uygulanan diğer metotların sonucunda da benzer bulgular 
ortaya çıkmıştır, buna rağmen gerçek anlamda boylamsal çalış­
malar azdır (Wellman 200 1 : 2032 ) .  Jonathan Gershuny zaman 
kullanımı üzerine yaptığı çalışmalardan büyük ölçüde benzer so-
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nuçlar çıkartmıştır. Gershuny doğrudan ilgili değişkenleri ( İnter­
net kullanıcıları arasında çalışanların olma ihtimali gibi ) kontrol 
ettiğinde, gün içinde İnternet başında harcanan fazladan her da­
kikanın daha az televizyon izlemekle, kişisel bakıma daha az za­
man ayırmakla ve diğer insanları ziyarete daha az zaman ayır­
makla ama aynı zamanda dışarı açılmaya daha fazla zaman ayır­
makla ilgili olduğunu göstererek bulgularını örneklendirmiştir. 
İnternet kullanıcıları arasındaki sosyallik özellikle dikkat çekici ­
dir (Gershuny 2001 ) .  Belki de şaşırtıcı bir biçimde, çevrimiçi ağ­
lar üzerine yapılan çalışmalarda tanıdıkların orantılı kazanımı­
nın uzakta yaşayanlar için en büyük olduğu, yakında yaşayanlar 
için ise hem çevrimiçi hem çevrimdışı iletişimin en büyük olduğu 
gösterilmektedir (Wellman 2001 : 2033 ) .  Böylelikle, İnternet hem 
zayıf bağların hızla çoğalması hem de mekansal olarak uzakta 
bulunan güçlü ilişkilerin devam ettirilmesine izin vermektedir 
(Wellman ve Hampton 1 999) .  

Bu durumda, nicel kanıtların çoğu çevrimiçi etkileşimin yüz 
yüze bağlantıları tamamladığı ve hatta ona katkıda bulunduğu 
görüşünü destekliyor görünmektedir. Bununla birlikte, bu görü­
şün iki şekilde desteklenmesi gerekmektedir. İlk olarak, bulgula­
rın çoğu anket verilerinin apaçık istatistiki analizinden gelmekte­
dir ve çevrimiçi etkileşimle yüz yüze iletişim arasında "niçin" bir 
ilişki olduğunu bize söylememektedir. Geriye her ikisinin de diğer 
etmenlerden dolayı ortaya çıktığı olasılığı kalmaktadır. Örneğin, 
hem İnternet kullanıcıları hem de toplumsal katıl ımcılar nispeten 
iyi eğitimli ve yüksek gelirli olma eğilimindedirler. Bu iki değişke­
nin kişisel ağlara iyi erişimle bağlantıl ı  olduğunu diğer araştırma­
lardan biliyoruz. Belki de, yoğun İnternet kullanımının yüz yüze 
karşılaşma fikriyle bağdaşmaması ihtimalinin ortadan kalkma­
mış olması nedeniyle toplam verinin parçalanması gerekmekte­
dir. İnternet sitesi kullanıcıları üzerine Amerika' da yapılan bir ça­
lışma, İnternet kullanıcılarının çoğunun genellikle toplumsal ka-
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tılıma meyilli olduğunu, ancak özellikle en yoğun internet kulla­
nıcılarının katılım sağlamadıklarını ve hatta çevrimiçi topluluğun 
fikir ve uygulamalarını da paylaşmadıklarını göstermiştir (Well­
man ve diğerleri 200 1 ) .  Bu durumda, çevrimiçi etkileşim ile yüz 
yüze görüşme arasında genel olarak görülen pozitif ilişkinin bazı 
istisnaları da ola bilir. 

İkinci olarak, çevrimiçi etkileşimin daha geniş kapsamlı so­
nuçlarının neler olduğunu bile bilmiyoruz. Elbette, bununla ilgi­
li birçok spekülasyon ve dedikodu var. Örneğin çevrimiçi etkile­
şim ve zina üzerine spekülasyonlar yapılıyor; ancak bu henüz 
araştırmaların yetersiz olduğu bir alan. Çevrimiçi ağların, ağlar­
dan üretilmiş bir sosyal sermaye türü olduğu üzerine henüz ciddi 
bir kanıt yok.  Bu durumda, çevrimiçi ilişkilerden ortaya çıkan so­
nuçların, yüz yüze etkileşim sonucu ortaya çıkanlardan farklı ol ­
duğunu varsaymak yerinde görünüyor. Bu, şüphesiz çevrimiçi ile­
tişim ve yüz yüze etkileşimin birlikte var olmasının iletişimdeki 
belirsizlikleri azaltma ve karşı lıklı bilgiyi artırmada önemli bir 
rol oynadığını ve fiziksel yokluğun yakın, yerelleşmiş bağların sı­
nırlamalarının üstesinden gelmeye yardımcı olduğunu ortaya 
atan Barbara Misztal'ın görüşüdür (Misztal 2000 : 1 35-6 ) .  Yoğun 
iletişim ağları ile ilgili olarak Urry, yüz yüze etkileşimin nadir ola­
rak bedensel yolculuğun yerini tutabileceğini söylüyor. Çünkü 
bazı sosyal sermaye türlerinin gelişmesi için, özellikle sosyal ser­
mayenin yükselişine yol açan "aralıklı birlikte var oluşların" ge­
rekli olduğu görülmektedir (Urry 2002) .  

Belki de, gerçek sosyalliğin anlamlarının en ikna edici ana­
lizi Sherry Turkle tarafından yapılmıştır. Turkle, uzun yıl lar bo­
yunca yapılan gözlemlere, oyun ve diğer çevrimiçi topluluklara 
doğrudan katılıma dayanarak, siber uzaydaki etkileşim ve kişili­
ğin dönüşlülüğü arasındaki ilişki üzerine çarpıcı sonuçlara ulaş­
mıştır: Ekran üzerinden ası l  toplulukların içine adım attığımızda, 
baktığımız camın diğer tarafında kimliklerimizi yeniden yapılan-
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dırırız (Turkle 1 997: 177) .  Oyun gruplarının kullandığı Çok Kul­
lanıcıl ı  Alanlar gibi, özellikle insanların yarı kurgusal bir karak­
ter oluşturup, ona büründüğü ve yaptıkları tercihlerin sonuçları 
üzerinden işleyen bir yer olan internetin kendi kimliğimizle deney 
yaptığımız " önemli bir toplumsal laboratuar" olarak hizmet etti­
ğini önermektedir (Turkle 1 997: 1 80-4) .  Yine de, asıl deneyimle­
rin sunduğu olanakların göreli olarak yüzeysel olduğunu ileri 
sürmektedir. Cinsiyet değiştirme üzerine yaptığı çalışmalarda, ba­
zı insanların olduğundan daha büyük derinlikte bir kimlik deği­
şimini gerçekleştirdiklerine inanmalarının teşvik edildiği sonucu­
na varmıştır (Turkle 1 997: 238 ) .  Böylece, mevcut olan en iyi ka­
nıt, çevrimiçi etkileşimde bulunan insanların tam da zaten 
Urry'nin ortaya attığı şeyi yapıyor olduğunu önermektedir. Ken­
di sosyal sermayelerini yarattıkları ve kurdukları ölçüde, bunun 
yüz yüze etkileşimle oluşturulan sosyal sermayeden niteliksel ola­
rak farklı olması olasıdır. 

Bu aşamada, yüz yüze ilişkilerle çevrimiçi etkileşimin esasta 
uyumsuz olduğunu düşünmek için ciddi bir dayanak bulunmadı­
ğı görülüyor. Görüldüğü gibi İnternet insanların sosyal sermaye­
lerine zarar vermemektedir. Aksine, onu tamamladığı görülmek­
tedir ve insanlar varolan iletişim ağlarını,  yüz yüze oluşan bağ­
lantılarını zenginleştirmek ve üzerine inşa etmek yoluyla genişlet­
mişlerdir. Yine de internetin yeni bir aktif yurttaşlık şeklinin te­
melini oluşturduğuna dair hiçbir kanıt yoktur. Castells'ın keha­
netindeki gibi toplumsal alanın açılmasına yardımcı oluyorlarsa, 
bunu çok büyük sınırlar içinde değil, oldukça eşitsizce ve azar 
azar artarak yapıyorlar. İnterneti sosyal sermayenin varolan re­
zervlerini bir şekilde yok eden tam bir sapma olarak değerlendir­
mektense, onu toplumsal dayanışma türlerinin (göze çarpanları 
iş yerine, komşuluğa ve en yakın akrabalık bağlarına dayananlar­
dır) bazılarını yavaş yavaş yok eden ve daha açıkça bağlanmış, 
gevşekçe örülmüş ve geçici bağlantı şekillerine dönüşü teşvik 
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eden birçok etmenden bir tanesi olarak görmek daha doğrudur. 
İnternet insanların etkileşimlerinin cinsiyet, sınıf ya da yaş gibi 
"mal edilmiş" karakteristiklerden, yaşam tarzı ya da hobiler gibi 
"kazanılmış" karakteristiklere doğru değiştirilmesine yardım et­
tiği ölçüde (Wellman ve Hampton 1 999) ,  daha büyük değişimler­
le aynı konumda olacaktır. Giddens' ın sözleriyle " kişinin dönüş­
lülüğünü" teşvik etmiş olacaktır. 

KOMÜNİZMİN SONU 
1 989'da, Berlin Duvarı henüz ufak parçalara ayrılmamışken ya­
zan Francis Fukuyama, halka açık bir konferansta komünizmin 
çöküşünden tarihin sonu olarak söz etmişti (Fukuyama 1 989) .  
Belki de anlaşılabilir bir şekilde, bu çarpıcı yaz gününde, Fuku­
yama'nın dili abartıl ıydı .  Aynı zamanda etkin biçimde ekonomik 
ve siyasi liberal izmin zaferini kutlarken çok büyük ölçüde tutu­
cuydu. Bununla birlikte, 1 989 yılında Avrupa geniş kapsamlı et­
kileri olan olağanüstü bir dönüşüme şahit oluyordu. Hayret veri­
ci biçimde, postmodern toplumsal oluşum tartışmalarında Avru­
pa komünizminin çöküşü ihmal edilmekteydi. Süreç bir kere baş­
ladıktan sonra şaşırtıcı biçimde sürat kazandı ve önceki komü­
nist devletlerin nispeten düzensiz pazar kapitalizmine geçişleri 
uygulamada tamamlanmıştı . 

Uygulamada bir gecede, dağıtımın devlet tarafından denet­
lenmesinin yerini serbest pazar kapitalizminin aşırı uçta bulunan 
ve bazen yozlaşmış bir şeklinin aldığı süreçte, herhangi biri varo­
lan sosyal sermayenin değerinde deflasyonvari bir kayıp olduğu­
nu önceden kestirebilir. Komünizm altında, günlük yaşamdaki ka­
rarların birçoğu büyük ölçüde bağlantıların kullanımıyla hafifleti­
lebiliyordu. Rusya'daki " lütuf ekonomisi" üzerine yaptığı çalış­
mada Ledeneva, " biat" sisteminin (bağlantıların lütuf elde etmek 
amacıyla sistemli biçimde kullanımı ) pazarın yokluğuna karşı bir 
yanıt olduğuna işaret etmiştir. Yiyecek, giysi ve ev gibi günlük 
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malları bulup yararlanmaya gelince, paraya sahip olmak büyük 
ölçüde yersiz oluyordu (Ledeneva 1998 :  35 ) .  "Blat" ,  yönetimde 
gücü elinde tutanları ya da aile ve arkadaşların ve sonra arkadaş­
ların arkadaşlarının kıt malları bulmak için daha olağan kullanı­
mını kapsasa da kapsamasa da, bunların değerleri büyük ölçüde 
ekonomi kadar gündelik yaşamı da etkileyen devletin iktidar te­
keli yoluyla belirlenen koşullarla yakından ilişkilidir. Batı kapita­
lizmiyle bütünleşme hızını gözönünde bulundurduğumuzda, tüm 
düzeylerdeki bütün toplumsal kurumların etkilendiğini ve sonu­
cunda bunun aynı zamanda Orta Avrupa kapitalizminin doğasını 
şekillendirdiğini varsaymak mantıklı görünüyor. Bu durumda so­
ru çift taraflıdır: Bu dikkate değer geçişte sosyal sermayenin rolü 
nedir ve bu değişimlerin sosyal sermaye üzerindeki etkisi nasıldır ? 

Birçok akademisyen, komünizm sonrası Avrupa toplulukla­
rına ışık tutmak amacıyla sosyal sermaye kavramını kullanmaya 
çalışmıştır. Kolankiewicz, komünizmin toplum tarafından hiçbir 
zaman büyük ölçüde sevilmediği ve yönetimin toplumla bir çeşit 
uyuma gitmesinin zorunlu olduğu Polonya ve Macaristan' daki 
sınıfsal şekillenmenin analizini yaparken, Putnam ve Bourdi­
eu'dan konunun uzmanları olarak yararlanmıştır. Bu durumda, 
sosyal ağlar doğası gereği "büyük ölçüde savunmaya ve başa çık­
maya yöneliktir" ve geneli kapsayan karşılıklılıktan ziyade "ah­
laksız ailecilik ve klientelizmle" tanımlanmaktadır. Tam tersine, 
geneli kapsayan güven çok düşüktür (Kolankiewicz 1 996: 438 ) .  
Komünizmin bürokratik idaresinden, pazar kapitalizminin karı­
şık bölüşüm mekanizmalarına geçişte, Kolankiewicz'in Polonya 
ve Macaristan toplumlarında sosyal sermayenin önemli ölçüde 
süreklilik gösteren rolünü ortaya koyması dikkate değerdir. Özel­
likle güven, daha önce bürokrasinin keyfiliğinden kaynaklanan, 
kapitalizmin istikrarsızlığının zarar verdiği " önceden tahmin edi­
lebilirlik unsurunu" sağlar (Kolankiewicz 1 996 :  437) .  Diğer ça­
lışmalar da, komünizm sonrası toplumlarda kişisel bağların de-
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vam eden önemini büyük ölçüde doğrulamışlardır. Bunlardan ba­
zıları, " nomenklatura" adı verilen, eski komünist yöneticiler ara­
sında devam eden bağların, kapitalizm döneminde değerli birer iş 
kaynağı olduğuna işaret etmişlerdir ( Clark 2000; Rose 1 999; Le­
deneva 1 998 ) .  Sztompka, benzer şekilde komünizm sonrası Po­
lonya'da özellikle düşük sosyo-ekonomik statüye sahip insanlar 
için aile ve yakın arkadaşlıkların özel önemini ortaya koymuştur 
(Sztompka 1 999: 1 30) .  

Toplumsal açıdan değerli bağlantılar elbette marj inal grup­
lara daha az açıktır. Komünizm sonrası ü lkelerdeki kentli yeni 
yoksullar, sahip oldukları bağlantıların yeni düzende oldukça az 
bir değeri olduğundan yoksuldurlar. Alena Ledeneva şu Rus halk 
deyişini örnek olarak göstermiştir: " 1 00 rublen değil, 1 00 arka­
daşın olsun" ;  bu deyiş 1 990'larda tam tersine dönmüştür (Lede­
neva 1 998 :  1 04, 1 75 ) .  Rusya ve Finlandiya'daki toplumsal bağ­
ların karşılaştırmasını veren Misztal, Rusların hizmet ve mal de­
ğişimi esnasında kişisel ağlarını Finlilere oranla daha fazla kul­
landıklarını ortaya çıkarmıştır ve yine Ruslar iş yerinde kurulan 
ilişkilerden daha çok yararlanma eğilimindedirler. Ancak bunlar 
uzun dönemli bir din�mizmi teşvik etmek ya da demokratikleş­
meyi harekete geçirmek için fazlasıyla klan benzeri bağlardır ve 
bunların yerine kamu alanı dışında gerçekleşen " ikinci ekonomi­
nin" şekillenmesine yardımcı olurlar (Misztal 2000: 224-5 ) .  Bu, 
başka bir bağlamda şüphesiz kötü sosyal sermaye olarak görüle­
bilecek mevcut kaynakları büyütmektedir. Böylece, en kenarda 
olanlar bile hayatta kalmak için alternatif stratej iler geliştirirken 
bağlantı ları saptayabilir ve istismar _edebilirler. Moskova'daki so­
kak çocukları üzerine yapılan bir çalışmada, şöyle denilmektedir: 

Genç insanlar, yetişkin suç topluluğu tarafından kabul edile­
bilmek için gereken ün ve bağlantıları elde etmek için, hapis­
hanede olan akrabalar ve komşularla olan önceki bağlantı-
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lar, yaşıtları ve eski suçlularla gerçekleştirilen ortak suç faali­
yetlerinin kayıtları, gelecekte yetişkin suçlularla arasında ku­
rulacak bağlantılara ya tının, "doğru fikirleri" kendine mal 
etme gibi belirli bir tür sosyal sermaye kullanırlar ve birikti­
rirler (Stephenson 2001 :543) .  

Benzer şekilde, Sovyet sonrası Rusya'da mafya büyük ölçü­
de eski " nomenklatura" ile hiçbir bağlantısı olmayanlar arasın­
dan çıkmıştır ve onun yerine kendi dayanışma ve kardeşlik kural ­
larını kullanmışlardır (Ledeneva 1 998 :  1 90-1 ) .  Rusya gibi ülke­
lerde miras kalan yasal çerçeveyle büyük ölçüde arası açık kalan 
mevcut kapitalizmin yeni biçimine uyum sağlarken, kenarda ve 
kıyıda kalanlar düzenle başa çıkma stratej ileri geliştirmek için 
ağlara yatırım yapma ihtiyacını hissederler. Daha hali vakti ye­
rinde olan insanlar, sosyal sermayeye yaptıkları yatırımı geri çe­
kebilir ve onun yerine nüfuz satın alabilirler (Busse 2001 ) .  

Bu şartlarda, eğer sosyal sermayenin daha istikrarlı durum­
lara göre tehlikesiz sonuçlar yaratması muhtemelse bu şaşırtıcı 
değildir. Bu yüzden, komünizm sonrası devletlerde toplumsal ile­
tişim ağlarının ve toplumsal katıl ımın demokratikleşmeyle bağ­
lantılı olduğuna dair çok az delil vardır. Birçok ülkede gerçekleş­
tirilen Dünya Değerler Araştırması çalışmasına verilen cevapları 
inceleyen Dowley ve Silver, sosyal sermaye düzeyi ile demokratik 
kurumlara toplam güven ya da ·memnuniyet arasında çok az bağ­
lantı bulmuşlardır (Dowley ve Silver 2002) .  Her ne kadar, sosyal 
sermaye ile demokratikleşme arasında bağlantı yokluğu üzerine 
yapılan birtakım açıklamaları gözönünde bulundursalar da, bun­
ların en açık olanına bakmamışlardır; şöyle ki, siyasetle en çok il­
gilenenler, bu konuda daha çok bilgilendirilmişlerdir ve komü­
nizm sonrası demokrasilerde şu anda işleri yürüten insanlardan 
daha az etkilenmeleri muhtemeldir. Varlıklı kişilerin siyasi süreç­
le zaman harcamaktansa politikacıların kararlarını satın alması 
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daha olasıdır (Busse 2001 ) .  Her ne kadar komünizm sonrası dev­
letlerde, gönüllü örgütlerde bir artış olduğuna dair bazı kanıtlar 
olsa da, görünüşe bakılırsa bu durum büyük ölçüde saldırgan bir 
şekilde kendi etnik ya da milli grubunun çıkarlarını destekleyen 
gruplara katılan insanların yarattığı etnik kutuplaşmadan kay­
naklanmaktadır (Dowley ve Silver 2002: 5 1 1  ) .  

Elbette, gerçek komünistlerin her zaman az olduğu Polon­
ya'nın deneyimleriyle, bir zamanların süper gücü Rusya'nın de­
neyimleri arasında muazzam farklılıklar vardır. 1 989'un çok ön­
cesinde bile, Doğu Bloku'ndaki gündelik hayat, her zaman resmi 
tasvirlerde göründüğünden daha çeşitli ve farklı olmuştur. Belirli 
kişilere duyulan güven ve bağlayıcı sosyal sermaye insanların ola­
ğanüstü geçiş dönemleriyle başa çıkarak hayatta kalmalarına 
olanak sağlanması için gereklidir ve bu bağlantılar 1 989'daki de­
ğişimlerden bir süre sonra da eski "nomenklatura" arasında de­
ğerli olmaya devam etmiştir. Rusya gibi daha çok parçalı ve işlev­
siz toplumlarda serbest piyasa kapitalizmi ile kanuna uymayı bir­
leştiren bir ticaret yapma yolu hala imkansızdır ve birçok devlet 
memuru rüşvet almaya alışmıştır. Bu nedenle, kanunsuz faaliyet­
leri de içine alan stratej ilere sahip insanlar için mevcut kaynaklar 
dikkate değer ölçüde geniş kapsamlıdır. 

AİLE BAGLARI VE YAKIN BAGLAR 
Özellikle Coleman'a göre, sosyal sermaye özellikle akrabalık gi­
bi başlangıçta varolan bağlarla ifade edilmekteydi . Sosyal serma­
yenin en etkin şekillerinin köklerinin " doğumla kurulan il işkiler­
de" yattığını özel biçimde ortaya koyan Coleman'dır (Coleman 
1 991 : 1 -3 ) . Bundan dolayı, Coleman sosyal sermayenin boşan­
ma, ayrılma ya da göç gibi akrabalık bağlarında kopukluğa yol 
açan süreçler nedeniyle zayıfladığına inanmaktadır. Aileler akra­
balarıyla, arkadaşlarıyla ve diğer tanıdıklarıyla varolan i letişim 
ağlarını arkalarında bıraktıklarında sosyal sermayelerinin değeri 
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de düşmektedir. Putnam, "göçün, insanın toplumsal bağlantıları­
nın çoğunu arkada bırakmaya zorlaması nedeniyle sosyal serma­
yenin değerini azalttığına" da dikkat çekmiştir (Putnam 2000: 
390 ) .  Bununla beraber, Coleman'dan farklı olarak, Putnam gele­
neksel ailenin gerilemesinin toplumsal katılım düzeyi üzerinde 
çok az bir etkisi olduğuna inanmaktadır (Putnam 2000: 2 78-9) .  

Coğrafi hareketlilik kuşkusuz sosyal sermayenin " kaynak­
larını " değiştiriyor gibi görünmektedir. Sırası gelmişken, bu alan 
internetin etkilerini göstermeye başladığı ilk a lanlardan biridir: 
2002'nin başlarında, sekiz milyon İngiliz yetişkin eski okul arka­
daşlarını Arkadaşlar Yeniden Birleşti adlı internet sitesi aracılı­
ğıyla bulduklarını söylemiştir (The Times, 3 Ocak 2002) .  Daha 
özel olarak, kendi topluluğunun bölgesinde bulunan evinden ta­
şınma kararı almak stresl i  bir karardır, bu konuda diğerleri yar­
dım etmez, çünkü insanların destek kaynaklarına zarar verebilir. 
Evlerini taşıyan Amerikalılar sıkıntılı zamanlarında daha çok ar­
kadaşlarına başvururken, nispeten daha hareketsiz olanlar des­
tek için aile üyelerine çağrıda bulunurlar (Boisjoly ve diğerleri 
1 995 : 623 ) .  Söylenenlere bakılırsa, Toronto'da ortaokul öğrenci­
lerinin ailelerinin taşınması, öğrencilerin okulu erken yaşta terk 
etmelerine yol açmaktadır, ancak topluluk kaynaklarının kaybı 
mevcut aile desteğinin seviyesi ile telafi edilebilir. Bazı babalar ta-

• 

şındıktan sonra aile yaşamına daha çok katılırlar ve bazı anneler 
çocuklarına daha yüksek seviyede doğrudan destek verirler (Ha­
gan ve diğerleri 1 996:  3 8 1 ) .  Taşınma bazı bağların kopmasına 
neden olurken aynı zamanda aile üyeleri arasındaki zaman ve 
enerj iyi de serbest bırakır. Bu da birbirlerinden bekledikleri hızlı 
desteğin güçlenmesine neden olur. Bu durum önemli ölçüde hare­
ketli gruplar olan göçebeler ve mültecileri gözönünde bulundur­
duğumuzda özellikle belirgindir. 

Ağların göç kararlarındaki önemi iyi bilinir. Örneğin, "zin­
cirleme göç" terimi, yeni göçmenlerin uyumlarını kolaylaştıracak 
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kaynakları sağlayan ve aynı zamanda nakit para ya da vasıf gibi 
diğer kaynakların yokluğunu kapatmaya yardımcı olabilecek ar­
kadaşların ya da akrabaların olduğu yerde bir yer arama eğilim­
lerini tanımlamak için uzun zamandır kullanılmaktadır (Brettel l  
2000) .  Bu birçok kez hem ev sahibi ülkeler �em göç veren ülke­
ler üzerine yapılan çalışmalarda gösterilmiştir. Aile bağlantıları­
nın zincirleme göçteki rolü  üzerine güçlü kanıtlar mevcuttur. Ör­
neğin, ABD'ye ya da başka bir yere göç eden Meksikalılar arasın­
da insani sermayeye sahip olmak gibi diğer değişkenleri kontrol 
ettiğimizde dahi bu görülmektedir (Palloni ve diğerleri 2001 ) .  
Özellikle yararlı bir çalışma, 20. yüzyılın başlarında Osmanlı İm­
paratorluğu'nun çöküşünden sonra, zulümden kaçan mülteci ler 
üzerine uzun dönem boyunca devam eden çalışmaları kul lan­
maktadır. Peter Loizos, Kı brıs'ta on yıl lar boyunca yürütülen 
gözlem ve görüşmelerden insanların yalnız eski sosyal bağlantıla­
rını yeniden kurmakla kalmayıp, aynı zamanda "az miktardaki 
güven, diğerlerine genişletilmiştir çünkü onlar bilinen bir toplu­
luğa bağlıdır" fikriyle yeni i l işkiler kurmak için önceki bağlarını 
kullandıklarını ileri sürmektedir (Loizos 2000 : 1 30) .  Loizos, yer­
leşimden ve yerleşimin getirdiği kısa dönemli krizlerden sonra 
bazı ailelerin kendi gruplarından insanlarla evlenmeyi t�rcih 
ederken, diğerlerinin ev sahibi topluluktan (ebeveynler tarafın­
dan ayarlanan) ayrıcalıklı bir evlilik yapma stratej ileri geliştirdi­
ğini gözlemlemiştir. Bu durum her iki aile için de büyük ölçüde 
bir ün bilgisi gerektiriyordu, böylece bireyler ve aileler "yapısal 
ve derin olan kandaşlık ve yakınlık ile bağlanıyordu" ve bu du­
rum onlara ortak hareket için büyük ölçüde artırılmış bir kapa­
site sunuyordu (Loizos 2000: 1 3  7) .  

Aile çökmüş değildir. Tam tersine, dikkate değer ölçüde da­
yanıklı olduğu görülmektedir. Observer gazetesi için İngiltere'de 
yapılan bir ankete göre 1 1-2 1 yaş arası grubun en çok güvendik­
leri kişiler ebeveynleridir. Deneklerin o/o 72 'si ebeveynlerine "çok" 



160 dördüncü bölüm 

güvendiğini söylerken, sadece % 3 'ü onlara güvenmediğini bildir­
miştir (Summerskill 2002) .  Buna ek olarak, bazı kanıtlar akran 
gruplarının aynı düzeye geldiğini göstermektedir: En çok güveni­
lenler listesinde ebeveynlerden hemen sonra arkadaşlar gelmekte­
dir, ve her ne kadar "seks ve gelişim" kon usunda ebeveynlerden, 
arkadaşlara göre en güvenilen bilgi kaynağı olarak daha sık bah­
sedilse de ( o/o 31 'e o/o 22), uygulamada durum çarpıcı biçimde tam 
tersidir. Çok daha fazla genç birçok şeyi ebeveynlerinden değil, ar­
kadaşlarından öğrendiğini söylemektedir ( % 2 7'ye % 7). Ama 
kuşkusuz ABD'de olduğu gibi Avrupa'da da aile temelli sosyal 
sermayede bir düşüş olduğuna dair bazı kanıtlar vardır. Berlin' de 
gençlerde suça yatkınlık ve sağ kanadın aşırıl ığı üzerine yapılan 
bir çalışmanın yazarları ebeveyn kontrolünün, umulduğundan da­
ha az önemli bir koruyucu etmen olarak görüldüğünü bulmuşlar­
dır. Daha doğrusu, en önemli risk faktörlerinin anti-sosyal boş za­
man faaliyetlerini tercih eden bir akran grubuna üyeliğin ve genç 
Berlinlilerin yaşam şanslarını etkileyen tekrar eden ekonomik ve 
siyasi krizlere karşı (hissedilen ) korunmasızlıktan ortaya çıkan 
kuralsızlık duygusunun olduğu görülmektedir (Boehnke ve diğer­
leri 2000) . Son olarak, çiftlerin ayrılması her zaman güven seviye­
sinin düşüşü ile bağlantılıdır (Hall 1 999: 444 ) . 

Yine de, aile nispeten yakın bağların kaynağı olarak görece 
daha az önemliyken, arkadaşlığın öneminin arttığı görülmekte­
dir. Arkadaşlık üzerine yapılan başlıca çalışmalardan birinde Ray 
Pahl ve Liz Spencer, İngiltere Hane Halkı Panel Çalışması gibi za­
man içindeki değişimlerin boylamsal açıdan incelenmt;sine ola­
nak sağlayan ortak özelliği olan bir grup insan üzerine yapılan 
çalışmaların verilerini analiz etmişlerdir. Bu verilerin "arkadaşlı­
ğın ve arkadaşlık benzeri ilişkilerin artışına" dair kanıtların ço­
ğaldığını gösterdiği sonucuna varmışlardır. Arkadaşlık benzeri 
davranışlar, gitgide akrabalık ilişkilerine özgü olmaya başlamış­
tır; çünkü " gönüllü olarak seçilirler, verilmezler, geliştirilirler ve 
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eşsiz kişiliğimizi güçlendirmemize yardımcı olurlar" (Pahl ve 
Spencer 1 997: 1 02-3 ) .  Bir Alman yazar, davranışlarda ailenin sa­
bit bir kurum olarak görülmesinden bir ağ olarak görülmesine 
geçişten ve belki de ağların ağlarına doğru bir geçiş ile birleşen ai­
le yapılarının " dikeyleşmesinden" bahsetmektedir (Neyer 1 995: 
233-4 ) .  Bundan başka, sevilen bir kişiye duyulan koşulsuz güven 
aslında pozitif bir olgu değildir; daha çok adetlere ve otoriteye 
duyulan güveni temsil eder ve bu nedenle yakın ilişkilerde bir de­
receye kadar güvensizlik muhtemelen mantıklıdır ve arzu edilir. 
Böylece aile bağlarının hala varolduğu yerlerde, bunların yapısın­
da bir dereceye kadar değişim görülebilir. 

Ortak kanı, aile bağlarına (en azından geleneksel olanları­
na),  artan hareketlilik ve biten evlil iklerin sayısının artmasından 
ötürü daha az önem veriyor. Bu yakın ilişkilerde devam eden bir 
parça dar ve kısa vadeli değişimin görünüşüdür. Daha uzun vade­
de, 20. yüzyılın ortalarında kalıplaşmış çekirdek aile kısa ömürlü 
ve istisnai bir düzen olarak görülmektedir; evlilikler önceleri 2 1 .  
yüzyılın ilk yarısındaki gibi dayanıklı olmuyordu, çünkü kısmen 
eşlerden birinin nispeten daha genç bir yaşta ölmesi çok daha ola­
sıydı (genellikle doğumda ya da doğumdan sonra kadınlar ölüyor­
du) .  Ama yakın ilişkilerde gerçekleşen geniş kapsamlı değişimler 
muhtemelen çok daha önemliydi (Jamieson 1998 ) .  Bugün Avru­
pa'da, Amerika' da ve Asya'nın büyük bir bölümünde yaşam süre­
sinin uzaması, ailelerin genellikle dört ve hatta beş kuşağı kapsa­
ması anlamına gelmektedir. Kuşaklararası bağlar genişlerken, ço­
cuk sayısı düzenli olarak azalmaktadır, birçok çocuk kendi kendi­
ne büyümektedir ya da sadece üvey erkek ve kız kardeşleri vardır 
ve artan sayıda kadın, hiç çocuk yapmama kararı almaktadır. Ço­
cuk yetiştirmek aynı cinsiyetten çiftlerde hala nadirdir, ama son 
hukuki değişikliklerden sonra artması mümkündür. Eğer bu duru­
mu yakın bağların genel olarak seçici doğası ile il işkilendirirsek, 
ailedeki değişimlerin sonucu olarak ortaya çıkan insanların sosyal 
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sermayelerindeki niteliksel değişimin temelini fark etmek müm­
kündür. Bu, aile çökmüştür veya geleneksel ailenin yok oluşu in­
sanların sosyal sermaye birikimlerini tüketmiştir demekten çok 
farklıdır. Yakın ilişkilerdeki değişimlerle arkadaşlığa ya da diğer 
bağlara duyulan artan güven duygusu birbiriyle tutarlıdır ve bu 
değişimler aile ve diğer bağlantı şekilleriyle muhtemelen bir yakın­
lık üretmektedir. Eğer öyleyse, köprü oluşturan ve bağlayıcı bağ­
ların arasındaki açık sınırlara daha çok zarar verdikçe, bunun sos­
yal sermaye kuramımız için önemli sonuçları vardır. 

RİSK TOPLUMUNDA SOSYAL SERMAYE: 
ESNEK ARKADAŞLAR? 
Yol haritalarındaki gibi toplumsal yaşamda da sabit koordinat­
lar, güvenlik ve istikrar getirir. Resmi kurumlar kurallarla bağlı­
dırlar ve resmi olmayan ağların esnekliğine ve duyarlılığına sahip 
olamazlar (Rose 1 999: 150) .  Ne çevrelerinde gerçekleşen hızlı 
değişimlere ne de kıdemli ortağın zimmetine para geçirmesinden, 
sevilen kişinin ihanetine kadar çeşitlilik gösteren ani ve şiddetli iç 
şoklara ayak uyduramazlar. Esnekliğe doğru bir geçişin ve hiye­
rarşi ve otoritede genel bir çöküşün hakim olduğu durumlarda, 
toplumsal hayatta sabit koordinatlar daha az geçerli olur. Çalış­
ma ilişkileri, erkeklerin kimlikleri yuvada beslendikçe artan 
uyum sağlayabilme yetenekleri, hareketlilik ve eski iş arkadaşla­
rı olaysız bir şekilde atıldıkça yeni iş arkadaşlarıyla ekip çalışma­
sında bulunabilme kapasitesine göre nitelendirilmeye başlamıştır 
(Çalışma Bakanlığı 1996) .  1 960' lardaki öğrenci ayaklanmaları 
ve gençler arasında post-materyalist değerlerin daha çok yaygın­
laşması, toplumun genelindeki saygıyı azaltmıştır (Hali 1 999:  
446 ) .  Öğrenme organizasyonunun kahini Peter Senge'ye göre, 
kendi kendine örgütlenme, yukarıdan aşağıya planlamayla ve bü­
rokratik düzenlemelerle uyumsuzdur; aksine, sadece kendi ken­
dine düzenleme yoluyla idare edilebilir (Senge 1 990: 3 87) .  
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Bu durumda, toplumsal düzenlemelerde daha geçici , belki 
de daha yenilikçi olma eğilimi görülmektedir. Richard Sennett' e 
göre, diğerlerinin içinde bunlar, bireysel karakterin kendi yapısı­
nı çözmekle tehdit eden riskli eğilimlerdir (Sennett 1 999) .  Bu du­
rum sosyal sermayenin ölümü anlamına mı gelmektedir? Yoksa 
toplumsal işleyişi koordine edecek mekanizmaların yokluğunda 
iletişim ağları için yeni rollere mi işaret etmektedir? 

Her şeyi gözönünde bulundurduğumuzda, postmodern ko­
şulların sosyal sermaye için olumsuz olmaktan çok olumlu oldu­
ğu görülmektedir. Ampirik olarak, bu bölüm birkaç ülkedeki 
kendi kendine yetebilmeyi hedefleyen gruplar türünden resmi ol­
mayan ve küçük çapl ı  toplumsal katılım biçimlerindeki artışı 
gösteren k(;lnıtları sağlamıştır. Bu gruplar insanları sadece sağla­
dıkları faydalar nedeniyle cezbetmemektedir, ama bunlar kişilere 
kendi kaderlerini bel irlemeleri için fırsatlar sunmaktadır (uzman 
bilgeliğine meydan okuma imkanı buna dahildir) ve insanların 
yükümlülüklerini bir dereceye kadar kontrol etmesine olanak 
sağlamaktadır. Bunlar aynı zamanda " kimliklere uygun" bağlan­
tı lara erişim imkanı sunmaktadır (Heinze ve Strünck 2000: 202 ) .  
Böylece bütün üyeler belirli bir konu ya da problemle i lgil i  ortak 
deneyimler temelinde katılabileceklerdir. Daha genel olarak, 
farklı bir hayat tarzına odaklanan çıkar toplulukları genellikle 
çeşitli liği fazla olan ağlara erişim olanağı sunar: Yeni gelenlerin 
şimdiye kadar kimseyi tanımamaları gerçeğine rağmen, eşcinsel 
bireyler bir yerden başka bir yere taşınınca, onların genellikle or­
tak cinsel tercihlere dayanan ağlara girişleri nispeten daha kolay 
olur (Hill 1 996) .  

Piotr Sztompka, daha kuramsal olarak artan uluslararası 
karşılıklı bağımlılık, i leri derecede işbölümünün karmaşıklıkları, 
üretilen riskin büyümesi, yabancıların seyahat ve göç yoluyla de­
vamlı varolması nedeniyle, güvenin toplumsal öneminin arttığı­
nı ileri sürmektedir ( Sztompka 1 999: 1 1 - 14 ) .  Ticari işlemler ala-



164 dördüncü bölüm 

nı üzerine yazan Fukuyama, ekonomik faaliyetler daha karma­
şıklaştıkça ve daha ileri teknoloj i ürünleri var oldukça güvenin 
daha önemli bir rol oynadığını  belirtir; hatta verimlilik artışları­
nın da işçilerin sosyal sermayelerine dayanan sabit hiyerarşiler­
den elde edildiğini ileri sürmektedir (Fukuyama 200 1 :  1 0 ) .  Ör­
neğin, etkili Amerikalı ekonomist Michael Porter, küreselleşme 
sürecinde firma gruplarının belirli bir yerel bölgede toplanması­
nın hammaddeye kolay erişim gibi bazı eski nedenlerinin önemi­
nin azaldığını ileri sürerken, yeni ekonomide firmalar bu grup­
lardan örneğin, bilgi ve uzmanlığa erişim kazanmak açısından da 
faydalanabilirler (Porter 2000) .  Kısacası, insanların bağlantıları 
aracılığıyla kaynaklara erişebilmesi kuşkusuz önem kaybetme­
mektedir. Eğer geçen elli yıl değişimin sürekliliği ile nitelendirili­
yorsa, bağlantıların sosyal sermayeye olan toplam etkisinin öne­
mini kaybetmekten çok arttırdığı görülmektedir. Sosyal sermaye­
nin toplamdaki seviyesi gerçekten düşüyorsa, bu durumun so­
nuçları endişe verici olur. 

Bu bölümde gösterilen kanıtlar sosyal sermaye düzeylerin­
de genel bir düşüş eğilimini yansıtıyor gibi gözükmemektedir. 
Aksine, toplumsal ilişkilerin bireyselleşmesinin ve kimliğin yay­
gın biçimde yeniden biçimlendirilmesinin insan ilişkilerinin yapı­
sını ve anlamını değiştirdiğini büyük ölçüde kabul etmektedir. El­
bette, bu durum rasyonel tercih kuramcılarına hiç de şaşırtıcı gel­
meyecektir. İnsan davranışlarını amaçlarını gerçekleştirmek için 
en uygun olan yatırım kararlarının sonuçları olarak gören rasyo­
nel tercih kuramcıları, böylelikle sosyal sermayenin bir dizi birey­
sel kararın sonucu olduğuna inanmaktadır ( Glaeser ve diğerleri 
2002 ) .  Bu daha çok bireylerin tercih yaparken içinde bulunduk­
ları değişen şartları hesaba katmayan, tarihsel olmayan bir bakış 
açısı gibi görünüyor. Beck-Giddens tezi sosyal sermayenin neden 
ve nasıl değiştiğini açıklamak için daha uygun görünüyor. Kirch­
höfer bireyler konusunda güçlü bir ironik dille şöyle yazmıştır: 
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Bireyin toplumsal şekillenmesinin bireyselleşmesi bakımın­
dan sosyal ağların önemi artmaktadır. Görünür ve elle tutu­
lur sosyal ağlar yavaş yavaş yok olan geleneksel kolektif ya­
pıların yerini almaktadır . . .  Küçük yapılar geçerli öznel top­
lumsal yapılar sunar, bunlar tercihlerin alanı ve olanakların 
kaynağıdır (Kirchhöfer 2000: 15; bkz. Raffo ve Reeves 
2000) .  

Psikoloj ik olarak olmasa da ekoloj ik ve ekonomik olarak 
kaynaklarının ötesinde yaşamaya kararlı bir dünyada, Beck, ha­
yatın savunulmasını kişisel bir proje olarak kucaklayan ve bir ta­
raftan engel olunmaz pazar sisteminin taleplerine boyun eğmeyi, 
diğer taraftan saflık ve homojenliği dayatmaya çalışan komüni­
teryanizmi*  reddeden, " işbirliğine önem veren ve özverili olan 
bireyciliğin" gel işini müjdelemektedir (Beck 2000: 1 71 -2 ) .  O hal­
de, bu bakış açısından baktığımızda sosyal sermayenin açık, de­
ğişken ve geçici biçimlerine doğru geçişin daha geniş toplumsal 
ve kültürel bir değişim sürecinin parçası olduğu görülmektedir. 

(*) Kolektif çalışmanın herhangi bir bireysel haktan yada özgürlükten daha önemli olması 

- ç.n. 





BEŞİNCİ BÖLÜM 

Politika Olarak Sosyal Sermaye 

B ilimsel düşüncelerin birçoğu dünya genelinde çok az etki ya­
ratmaktadır. Tarihin tozlu raflarında si linip gitmeden önce 

sayısız fikir biçimlendirilmiş, sistemli hale getirilmiş, tartışılmış, 
kullanılmış, eleştirilmiş ve değerlendirilmiştir. Sosyal sermaye bu­
nun gibi değildir. Sosyal bilimlerde öneminin aniden artması top­
lumun genelini etkilemiştir. Putnam, dilinin canlı ve kolay anlaşı­
lırl ığı sayesinde, manşet yazarlarına televizyonun "suçlu" olduğu 
veya piknik ve koroların hızla çoğalması gerektiği gibi bir dizi 
canlı ve kolayca dikkat çeken fikri armağan etmiştir. Kavramın 
disiplinlerarası özelliği, farklı akademik uzmanlığa sahip kişiler­
le geniş koalisyonlar oluşturulmasına neden olmuştur ve kuşku­
suz bu kişiler sağlık, suç, üreme, iş ve eğitim hakkı gibi pol itika­
cıları ilgilendiren konulara da odaklanmışlardır. Ağları ve ortak 
kuralları bir sermaye biçimi gibi görme fikri, ekonomistler ara­
sında da yankı uyandırmıştır ve genellikle ciddi siyasi tartışmala­
rın olduğu kapalı kulüp tarzı bir dünyanın kapılarını açmıştır. 
Sermaye dilinin izleyicilerin geneli arasında çabuk ve pratik bir 
kullanımı vardır: Bununla birl ikte, eğer sermayen varsa, onunla 
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tedbirli bir şekilde yatırım yapabilirsin ya da onu yastık altında 
saklarsın ve değerinin giderek düşmesine izin verirsin. 

Bu bölüm, sosyal sermayenin bir politika aracı olarak kul­
lanımına dair büyüyen tartışmayı incelemektedir. Sosyal serma­
yenin diğer yapısal faktörlerden bağımsız sonuçları olduğu gerçe­
ği, temelde sosyal sermaye tartışmasındaki fikirlerin uygulamaya 
açık olduğu anlamına gelmektedir. Üstelik birtakım siyaset üret­
me organlarınca da kavram ele alınıp enine boyuna tartışılmıştır. 
Bu kavram, dünyanın en varlıklı ülkelerinin hükümetleri (sadece 
İngiltere, Fransa, Almanya ve ABD gibi olağan şüphelileri değil, 
aynı zamanda Meksika ve Güney Kore gibi diğerlerine göre yeni 
olanları da kapsamaktadır) arasında politikaların tartışıldığı bir 
organ olan OECD (Ekonomik İşbirliği ve Kalkınma Teşkilatı) ta­
rafından da desteklenmiştir. Dünya Bankası içinde de, bankanın 
daha çok 1 990'larda sürdürülebilir kalkınma politikaları biçim­
lendirirken düzenlediği bir dizi fikir alışverişi atölye çalışması 
kapsamında sosyal sermayenin siyasi imgelemi geliştirilmiştir. Bu 
fikirler daha sonra Dünya Bankası'nın topluluk tarafından yürü­
tülen kalkınma, karar alma mekanizmasına topluluğun katılımı, 
yerel örgütsel kapasitenin kurulması ve yerel talebi karşılayacak 
projelerin seçilmesini vurgulayan yoksulluğu azaltma programla­
rında uygulanmıştır (Narayan ve Pritchett 1 999: 284-90) .  

Sosyal sermaye fikri ve dili, politikacılar ile akademisyenler 
arasındaki diyalog için geniş ve ortak bir platform sağlamıştır. 
Robert Putnam'ın politika tartışmalarına girme isteği özellikle 
iyi bilinir. Aynı yıl İtalyan hükümeti üzerine yaptığı en önemli ça­
l ışması olan makalesinde Putnam, "Amerika'nın sosyal sermaye 
birikimini yeniden canlandıracak sağlam kamu politikaları talep 
etmiştir" (Putnam 1 993b: 1 8 ) ve o zamandan beri politika top­
luluğuna katılmak için coşkulu bir biçimde fırsat kovalamıştır. 
Tek Başına Bowling kitabının son bölümünü " sosyal sermayeci­
ler için bir gündem" oluşturmaya ayırmıştır. İtiraf etmeliyiz ki, 
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bu bölüm kısa bir bölümdür: On iki sayfanın ikisi Amerikan 
toplumunun yeniden kurulması görevi üzerine genel düşüncelere 
ayrılmıştır. Putnam, sosyal sermayenin nasıl oluşturulacağına 
dair karar vermenin " kolay bir görev" olmadığı sonucuna var­
mıştır; bu "savaş ya da doğal afet gibi apaçık bir ulusal krizle ko­
laylaştırılabilir . . .  Amerika yeni yüzyılın başlangıcında böyle ha­
rekete geçirici bir krizle karşılaşmamıştır" (Putnam 2000: 402 ).  
Tek Başına Bowling' in kitapçılarda görünmesinden bir yı l  sonra, 
Putnam'ın önerisi, acımasız bir denemeden geçirilmiştir. 1 1  Ey­
lül saldırılarının toplumsal dayanışma üzerindeki kısa dönemli 
etkisi hakkında a lenen yorum yapmasının yanı sıra, Beyaz Saray 
tarafından Putnam'a kapsamlı biçimde danışılmıştır. Başkan 
Bush bir camiyi ziyaret ederken görüldüğünde, yurttaş birlikleri 
oluşturulduğunu bildirmek ve Amerikalılara birbirleri için " iyi 
bir şeyler" yapmayı ısrarla tavsiye etmek için Birliğin Durumu 
Konuşması'nı kullanmıştır. Şu da ilave edilmelidir ki, Putnam'ın 
kendisi bu davranışları cesaret verici ama yetersiz bulmuştur 
(Putnam 2002 ) .  

Avrupa'daki Üçüncü Yol düşünürleri arasında da sosyal 
sermaye kavramına olan ilginin yankı ları görülmüştür. İngilte­
re' de, İşçi Partisi'nin yeni döneminde sosyal sermayeye politika 
bağlamındaki ilgisi 1 997' deki seçim zaferinden daha önceye da -
yanmaktadır; muhalefetteki İşçi Partisi liderliği tarafından tüm 
sosyal politika yaklaşımını gözden geçirmekle suçlanan Sosyal 
Adalet Komisyonu'nun tasarılarında, kavramın etkisi olmuştur 
(Sosyal Adalet Komisyonu 1 994 : 308) .  Bir New Labour düşünü­
rüne göre, sosyal sermayenin oluşturulması, " toplumun karşılaş­
tığı muhtemelen en zorlayıcı sorun" olan, küresel pazarın şidde­
tine maruz kalan ve bireysel tercih prensibine bağlı olan seküler 
bir toplumda dayanışma nasıl oluşturulur sorusunun yanıtlan­
masına yardımcı olabilir (Leadbeater 1 997: 35) . Tony Blair'in bir 
makalesini tanıtan bir başka New Labour yazarı, sosyal serma-
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yeyi toplum, dostluk ve kardeşlik üzerine kurulu geleneksel sol 
kanat düşüncesine " daha sağlam bir kenar" getirdiğini söyleye­
rek tanımlamıştır (Thompson 2002: 1 ) .  Toplumdan söz eden ma­
kalesinde Blair, sosyal sermayeye değinmemiştir ama terimden 
kısaca ve olumlu bir biçimde başka bir yerde söz etmiştir (Blair 
200 1 :  1 3 ) .  Putnam'ın Bush yönetimi üzerindeki etkisine Blair'in 
beyin takımı toplantılarından birinde önemle dikkat çekilmiştir 
(Performance and Information Unit 2002: 50)  ve Ulusal İstatis­
tikler Bürosu 2001 yılında hükümet politikasını bildirmek ve sos­
yal sermaye üzerine resmi istatistiki verilerin toplanmasını des­
teklemek için tasarlanan bir araştırma projesine girişmiştir (Har­
per 200 1 :  26 ) .  Hatta merkezci muhafazakarlar bile parti konfe­
ranslarında çevreci yardım derneği " Groundwork"ün düzenledi­
ği, " Ahlaki Pazar: Neden Muhafazakarlar Sosyal Sermayeye İna­
nır? " konulu bir özel toplantı ile harekete katılmışlardır (Gro­
undwork 2002) .  Genel olarak, konu alınan somut önlemlere gel­
diğinde bir derece sakıngan davranan merkezci ve merkez sol po­
litikacılar sosyal sermayenin politika potansiyeline bir hayli ilgi 
göstermişlerdir. 

Şu ana kadar, hükümetin çıkarı sosyal sermayeyi ölçmek ve 
kontrol etmekten daha öteye geçmemiştir. Bu bölüm, özellikle 
müdahalenin tasarlananın tam tersi sonuçlar yaratması riskini 
gözönünde bulundurduğumuzda, sosyal sermayenin politika için 
neden önemli olması gerektiğinin değerlendirilmesi ile başlıyor. 
Daha sonra, ölçü sorununu araştırmakta ve politika topluluğu 
için neden böyle bir mesele olduğu sorusunu sormaktadır, sonra­
sında politik amaçlar için sosyal sermaye fikrini işler hale getir­
me denemelerini inceleyerek, nihayetinde karmaşık, çelişkili ve 
belirsiz bir alan olarak kalan siyasetin başarı şansı üzerine düşün­
mektedir. Bu şartlarda, sosyal sermayenin bir politika aracı ve 
amacı olarak geleceği kaçınılmaz olarak açıktır. 
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Daha önce de görüldüğü gibi, Putnam şüphesiz ki fikirlerinin po­
l itika potansiyelinden utanmamıştı . Hatta 1 990'ların başında, 
Clinton yönetiminin işsizler için başlattığı iş eğitimi programları­
nın işçiler, işverenler, okullar ve topluluk grupları arasında yeni 
bağlantıların oluşturularak tamamlanmasıyla çok daha iyi çalışa­
cağını ileri sürmekteydi (Putnam 1 993b: 5 ) .  Her ne kadar, Put­
nam'ın önerilerinin çoğunun politikacılardan çok okuyucularına 
ve toplumun geneline hitap ettiği düşüncesi ile uyumlu olsa da, 
Tek Başına Bowling isimli kitaptaki bir tam bölüm tamamen 
önerilerden oluşmaktadır. Coleman, siyasi müdahale potansiyeli 
konusunda biraz daha kararsızdı .  Kuşkusuz ki sosyal sermayenin 
başka amaçlar için gerçekleştirilen faaliyetlerin yan ürünü olarak 
üretilmesi durumunda pazardaki başarısız girişim risklerinin var­
l ığını  kabul etmektedir ve sosyal sermayenin kamu malı olarak 
düşük yatırımdan zarar görmesinin mümkün olduğunu düşün­
mektedir (Coleman 1 994: 3 12- 1 3 ) .  Bununla birlikte, devlet mü­
dahalesinin işleri iyileştirmekten çok kötüleştireceğinden şüphe­
lenmektedir. Çünkü sosyal sermayenin özü bireyler tarafından 
özgürce gerçekleştirilen faaliyet ve ilişkilerden oluşmasıdır ve sa­
dece hükümet araya girip onların yerini aldığında zarar görür. 

Bazıları sosyal sermayenin kurulması için herhangi bir mü­
dahalenin gerekmediğini düşünmektedirler. Neo-Marksist gele­
nekten gelen bazı yazarlar, bu kavramın dikkati eşitsizliğin altın­
da yatan maddi ve yapısal sebeplerden başka yöne çekmek için 
kasıtlı olarak kullanıldığını iddia etmektedir (Muntaner ve diğer­
leri 2000; McClenaghan 2000) .  Elbette Üçüncü Yol,  bazı düşün­
ce şekillerini sosyal sermayeyi az çok açık bir şekilde sosyal de­
mokrat refah politikalarına bir alternatif olarak sunmaktadır. 
Örneğin, Charles Leadbeater'e göre, sosyal sermayeye yatırım 
kar payından dolayı arzu edilen bir şeydir: "Daha güçlü bir top-
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luluk, daha sağlam güven ve işbirliği bağlarıyla kendisini daha iyi 
idare edebilir" (Leadbeater 1 997: 34) .  Benzer şekilde Mai Wann, 
kişisel çaba ve karşılıklı yardım grupları için halk desteği aracıl ı­
ğıyla yardımcı olma durumu prensibine dayanan bir refah siste­
mi yaratmak için "sosyal sermaye oluşturulması" stratej isini 
önermektedir (Wann 1 995 ) .  Yani sosyal sermayenin sosyal yar­
dım kesintileri için bir incir yaprağı olduğu fikri tamamen temel­
siz değildir. Foucault ve eleştirel teoriden faydalanan Mitchell 
Dean' e göre Putnam, Margaret Thatcher' dan çok az farkl ıdır; 
katılımı destekleyen önlemler "vatandaşlık teknoloj ileridir" ,  
bunların anlaşılması zordur çünkü "bireylerin özgürlük ve ken­
dilerine karşı olan sorumluluklarını kullanmasından" faydalanır­
lar (Dean 1 999: 1 52-68 ) .  Avis ve diğerlerine göre, "sermaye" 
kavramını kullanmak oyunu açığa vurmak için yeterlidir: Bu tar­
tışmanın sınırlarının kapitalist ilişkilerin parametreleri içinde 
saptandığını kabul etmek ve bu ilişkileri niteleyen çıkar çatışma­
larını önemsiz gibi göstermek demektir (Avis 2002; Blaxter ve 
Hughes 2001 ) . Maxine Molyneux yeni kalkınma gündeminin al­
tında, cinsel ayrımcılığın yatması konusuna büyük ölçüde eleşti­
rel yaklaşmaktadır ve kadın hakları gündeminin sosyal sermaye­
ye dayanan politikalarla muhtemelen uyumsuz olduğuna inan­
maktadır (Molyneux 2002) .  

Sosyal sermayenin, yerel bağlar ve gelenek temelli dayanış­
mayla romantize edilmiş bir görünüme sahip toplulukçulukla 
bağlantılı olduğu ileri sürülmektedir (Muntaner ve diğerleri 
2000; Raffo ve Reeves 2000; Morrow 1 999: 748 ) . Özellikle Co­
leman tarafından formüle edildiği şekliyle kavramın, modern 
toplumdaki birçok sorunun kaynağı olarak gördüğü "çocuk ye­
tiştirme açığına" (Etzioni 1 993)  yaptığı vurguyla, toplulukçuluk­
la büyük ölçüde aynı biçimde olduğu görünüyor. Şüphesiz, bo­
şanma ve ayrılmanın Batı toplumlarındaki yüksek oranı, çocuk­
ların yaşamda kendi yerleri olması duygusunu kazandıkları bağ-
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lamı değiştirmiştir; bu durumun batıdaki toplam toplumsal gü­
ven seviyesi üstünde (her ne kadar henüz kanıtlanmamış olsa da) 
bir miktar etkisi olduğu oldukça akla yatkın bir şeydir. Çocuk­
lukta denge ve güvenliğe ne kadar gereksinim duyulduğu üzerine 
çok da tartışma yapılamaz; ailelerin parçalanması çocukların 
kendilerine duyduğu saygı açısından korkunç sonuçlar yaratabi­
lir. Bununla beraber, geniş aileler daha geniş kapsamlı sosyal des­
tek kaynaklarına erişim sağlar ve aynı zamanda güveni artırır ve 
sosyal becerileri oluşturur. Ayrıca, Misztal ' ın da işaret ettiği gibi, 
üvey anne veya babadan oluşan ailelerin ilk iki yıl içinde çökme 
olasılığı daha yüksektir, bu sürenin ardından bu tür aileler daha 
uzun ömürlü geleneksel i lişkiler yaşamaktadır (Misztal 1 996: 
1 69 ) .  Batıdaki sosyal sermaye kaynaklı aile parçalanmaları üze­
rinde jürinin etkisi hala yoktur. 

Aynı derecede kuşkucu görüşler neo-li beral bakış açısına sa­
hip yazarlar tarafından da ifade edilmiştir. Bunun sonucu olarak, 
Fukuyama en iyisinin, bazı faaliyetleri sivil topluma bırakmak ol­
duğu konusunda uyarıda bulunmuştur: Ölçüsüz devlet müdaha­
lesinin sosyal sermaye üzerinde ciddi ölçüde olumsuz etkisi ola­
bilir (Fukuyama 200 1 :  1 8 ) .  Toplumsal katılım türünden bir ala­
na yapılan hükümet müdahalesi, bireyin özgürlüğüne bir tecavüz 
olarak bile görülebilir. Buna ek olarak, Fukuyama hükümetlerin 
bazı sosyal sermaye biçimlerine saldırmaya karar verebileceğinin 
mümkün olduğunu da kabul eder. Bunun örnekleri , iş dünyasın­
da karteller ve arkadaş kayırmalar gibi ekonomik verimsizliğe 
neden olabilecek davranışları ya da belirli ayrıcalıklı bir etnik 
grup ya da cinsiyetin kariyerlerini desteklemek amacıyla kurul­
muş ağların kullanımını yok etmeyi içermektedir. Bu tür durum­
larda, bir hayli geniş bir kamuoyu politik tedbirleri destekler. Ak­
si takdirde, meselelerin genel olarak bireylerin inisiyatifine bıra­
kılmasının en iyisi olacağına inanır. Frank Furedi, teşviklerin var­
l ığı fedakarlık unsurunu ortadan kaldırdıkça ve insanları diğerle-
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rine hizmet etmek için değil, kişisel çıkarlarından dolayı bir şey­
ler yapmaya yönlendirdikçe, gönüllülüğü desteklemek amacıyla 
tasarlanan politikaların sonunda kaçınılmaz olarak gönüllülü­
ğün anlamının değerinin düşmesiyle son bulacağını i leri sürmek­
tedir (Furedi 2002 : 24-25) .  Önceden planlanmamış sonuçların 
-negatif ya da ters sonuçlar dahil olmak üzere- ortaya çıkma ola­
sılığı yüksek görünmektedir. Elbette, bu birçok politika alanı için 
doğru olabilir, ancak sosyal sermayenin desteklenmesi özellikle 
zorluklarla doludur. Bu zorlukların bir bölümü, sosyal sermaye­
nin desteklenmesinin devletin kendi temsilcileri dışında, diğer ak­
törlere bağlı olması nedeniyle ortaya çıkmaktadır; sosyal serma­
ye yalnızca sivil toplumla ilişkilenerek oluşturulabilir. Bu da de­
mektir ki, politika belirli bir uzaklıkta duran ve beklenmedik şe­
kilde davranan ortaklar ve aracılar yoluyla hareket etmelidir. Ör­
neğin, gönüllü gruplara fon sağlayarak gönüllülüğü destekleme 
amacı güden politikalar, fonlar için başvuranlar arasında işbirli­
ğinden çok rekabeti teşvik eden politikalara dönüşebilir ve ücret­
l i  profesyoneller toplumsal eylemcilerin yerini alabilir. Gönüllü 
grupları hizmet dağıtım acenteleri olarak harekete geçirmek için 
tasarlanan politikalar, onların sosyal sermayelerini geliştirme ka­
pasitelerini istemdışı olarak bastırabilir (Lowndes ve Wilson 
2001 :  641 ) . Ya da, Antar Dhesi'nin işaret ettiği gibi resmi ku­
rumların resmi olmayan kurumlarla çatışma içinde olabildiği 
bağlamlarda, politik müdahaleler kolektif hareket üzerine isten­
meyen sınırlamalar getirebilir ve böylece sosyal sermayenin gel i ­
şimini engelleyebilir (Dhesi 2000) .  

Başvurulan alanlarla ilgili profesyoneller ve diğerleri ara­
sından sosyal sermaye kavramı için duyulan coşkuya dair çok 
sayıda kanıt yoktur. Deneyimli bir İngiliz toplumsal eylemcisi ve 
Metodist* papazı olan Harry Salmon, toplum gelişimi üzerine 

(*) Metodizm: John Wesley'in öğretilerini izleyen topluluğun inançları - ç.n. 
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çalışan birçok kişinin sosyal sermaye terimine tedbirli yaklaştık­
larını ileri sürmektedir (Salmon 2002: 1 7) .  Benzer kuşkular Ku­
zey İrlanda'daki topluluk temelli işçiler tarafından da ifade edil­
mişti (Morrissey ve McGinn 2001 : 1 7) .  Terim, toplum gelişi­
minde Marksizmden etkilenmiş daha önceki radikal kuşaklara 
da hitap etmemektedir. Hatta katı hükümet eylemlerini destek­
leyenler sosyal sermayenin bazı yönlerinin, özellikle oluşumun­
daki tarihsel ve kültürel faktörlerin öneminden dolayı erişilmez 
olduğunu kabul etmişlerdir (Performance and Innovation Unit 
2002: 53 ) .  

Böylece siyasetin gerekliliğine inananlar dahi genellikle 
onun içerdiği karmaşıklığı da vurgular. İtalya'daki siyasi kurum­
lar üzerine yaptığı özgün çalışmasında Putnam, sosyal sermaye­
nin rota bağımlı yapısını vurgulamıştır. Diğer bir deyişle, günü­
müzün İtalya'sında sosyal sermayenin dağılımını kökleri uzak 
geçmişte olan, eskiden beri süregelen süreçlerin sonucu olarak ta­
rif etmiştir (Putnam 1 993a ) .  Sicilya ve Güney İtalya'nın Norman­
lar tarafından işgali bugünkü sivi l toplumun zayıfl ığının sorum­
lusu ise, o zaman kısa vadeli siyasi müdahalenin ani etki göster­
mesinin en ihtimal dışı durum olduğu sonucu çıkar (Lemann 
1 996: 24 ) .  Raif Dahrendorf, Orta ve Doğu Avrupa'da etkili bir 
sivil toplum kurarken karşılaşılan zorlukları gözönünde bulun­
dururken, en az iki neslin gerekl i olduğunu düşünmüştür. 

Enine boyuna düşünülmüş ve çok planlı bir yaklaşımın, Rio 
de Janerio'dan çok Brezilya'yı ortaya çıkarmasının çok daha 
muhtemel olduğu konusunda uyarıda bulunmuştur. Bu, in­
sanların gerçek şeyin en köşe bucağına ve çatlaklarına kaç­
mak için can attıkları suni bir yapıdır (Dahrendorf 1 990: 96) .  

Diğer yazarlar ise, kurum oluşturma politikalarının etkileri 
devamlı ve sürdürülebil ir olsa da, bunların fark edilmesinden ön­
ce birkaç neslin geçmesi gerektiğini kabul etmişlerdir (Maskeli ve 
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Törnqvist 1 999: 77-9; bkz. Young 2002) .  Bu, demokratik bir 
toplumda çoğu politikacı için gerçekten çok uzun bir oluşum sü­
recidir. 

Sosyal sermayenin oluşturulması sürecinde politik müdaha­
leler kapsamlı bir konudur. İnsanların sosyal sermayeleri aracılı­
ğıyla kaynaklara ulaşmasının, hayat fırsatlarında büyük ölçüde 
farklıl ık yarattığı gerçeği öncelikli ve en dolaysız konudur. Dev­
letten sağlık ve eğitim gibi alanlarda kaynak dağıtımına daha ge­
nel · biçimde müdahale etmesi beklendiği ölçüde, sosyal sermaye 
bir politik aracı temsil eder. Sosyal sermayenin kendisi bir kamu 
değeri olarak görülebildiği ölçüde, politik bir hedef olacaktır. 
Sosyal sermayeyi destekleyen politikalar toplumun genel refahını 
doğrudan etkileyecektir. Bazılarına göre, sosyal sermayenin poli­
tik bir kavram olarak çekiciliği, insani sermaye teorisine bir al­
ternatif olma potansiyel inde yatmaktadır. Örneğin, Paul Thomp­
son, insani sermaye teorisini aşırı ölçüde bireyci olarak tanımla­
maktadır. Bununla beraber sosyal sermaye " kaynakların bağlan­
tılıl ığı ve bunun sonucu olarak ayrılık gösteren erişim, güç ve 
eşitsizlik üzerine odaklanmaktadır" (Thompson 2002 : 4 ) .  Diğer­
lerine göre, tam tersine, sosyal sermaye insani sermayeye eşlik et­
mektedir, eğitim ve öğrenimin ekonomisi konusundaki anlayışın 
yerini almaktansa onu tamamlamaktadır (OECD 200 1a, 200 1 b; 
Dünya Bankası 2001 ) .  Biraz daha farklı yaklaşımlar bu iki gö­
rüşten doğmaktadır, ancak her ikisi de sosyal sermaye oluşturul­
masını teşvik etmek için hazırlanan politikaların oluşturulması­
nın gerekliliği konusunda hemfikirdir. 

İkinci olarak, siyasi kararların sosyal sermaye üzerinde za­
ten bir etkisi vardır. İngiltere' de yazılan resmi bir raporda fayda­
lı sosyal sermayenin birikimine katkıda bulunduğunu düşündüğü 
gönüllü sektörü, iş dünyasındaki sektörlerin desteklenmesini ve 
okullarda halk eğitimini kapsayan mevcut yedi politika ve prog­
ram seti listelemiştir (Performance and Innovation Unit 2002:57-
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8 ) .  Bununla birlikte bazen, politik kararların sosyal sermayeye 
kasıtsız olarak zarar verme ya da kötü sosyal sermaye oluşturma 
gibi yan etkileri vardır. Örneğin, İngiltere'nin savaş sonrası iskan 
politikası konusunda, politikacılar gecekondu bölgelerini temizle­
meyi · ve mümkün olan en az masraf karşılığında en iyi sonuçları 
veren, sağlıklı ve cazip modern binaların onların yerini almasını 
istiyorlardı. Bu politikanın sahip olduğu tüm üstün niteliklerine 
rağmen, işçi sınıfı alanlarındaki varolan birçok komşuluk bağla­
rının beklenmedik bir biçimde yok olması ve düşük arzulara sa­
hip içe dönük kuşatılmış bir bölgenin yaratılmasına neden oldu­
ğu konusunda insanlar büyük ölçüde hemfikirdir (Performance 
and Innovation Unit 2002: 54 ) .  Benzer şekilde, Perri 6 da birçok 
hükümet iş eğitimi programlarının planlamalarının, " insanların 
kendileri gibi sadece diğer işsiz insanlarla karşılaştıkları yanlış 
türden ağları " güçlendirme eğiliminde olduğunu ileri sürmektedir 
( 6  1 997: 6 ) .  Özelleştirmenin hizmet sağlama sorumluluğunu dar 
ve özelleştirilmiş işbirliği biçimlerini destekleyen özel kişi ya da 
gruplara aktarmasının sosyal sermayeye zarar verdiği iddia edil­
mektedir (Champlin 1 999) .  Pahl ve Spencer, arkadaşlık bağları 
üzerine İngiltere' de yapılan deneysel bir çalışmayı kullanarak, de­
zavantaj lı kategorilere yetki verme yolu olan cinsiyet, ırk ya da et­
nik köken temelli eski tarz bağlara dayalı topluluk gelişim strate­
j ilerini kaynaşmış grupların köprü oluşturan bağlar geliştirmele­
rini zorlaştırarak farkında olmadan sorunlarına bir yenisini daha 
ekledikleri gerekçesiyle eleştirmektedirler (Pahl ve Spencer 1997: 
1 02 ) . Buna ek olarak, şüphesiz ki sosyal sermayeyi teşvik etmek 
için önlemler geliştirme işine politikacılar beyaz bir sayfa açarak 
başlamamakta dırlar. 

Üçüncüsü, toplumdaki diğer aktörler sosyal sermayenin 
öneminin farkındadırlar. Eğer kamu politikaları onların eylemle­
rini ve bu eylemlerden kaynaklanan sonuçları görmezden gelir­
se, o zaman bu aktörler sosyal sermayeyi istenmeyen şekillerde 
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kullanabilirler. Örneğin, Ledenava, Rusya'daki birçok batıl ı  şir­
ketin " blat" ı  arzu edilmeyen bir şey olarak gördüğünü, ancak 
pek çoğunun buna uyum sağladığına dikkat çekmektedir; örnek 
olarak, Nestle'nin güvenilir işçiler almak için "blat" ı  kullanma 
politikasından söz etmektedir (Ledeneva 1 998 :  207) .  Bağlantılar 
yoluyla işe alma işçileri çekmenin oldukça güvenilir bir yolu ola­
bilirken, güvenilmez olanların yanı sıra, sadece yabancı olan ve 
içeride hiçbir tanıdığı olmayanları da dışarıda bırakır. İşin doğ­
rusu, kamu politikalarının çoğu açıkça insanların bağlantılarını 
uygunsuz bir şekilde kullanmalarını engel lemek amacıyla tasar­
lanmıştır. Örneğin, İngiltere'de politikacılar ve üst düzey kamu 
görevlileri herhangi bir Hür Masonlar Locasına üyeliklerini 
açıklamak zorundadır. 

Dördüncü olarak, sosyal sermaye düşüncesi, hükümetin 
genell ikle dezavantajın açık veren modeli olarak görülen model­
den uzaklaşmasına yardımcı olur. Ekonomik büyüme, sağlık 
desteği, eğitimde eşitlik, üreme ve toplumun gelişimi konuları 
üzerine yazılmış olan hakim literatürün çoğu eğitimden, beceri­
den, doğru davranışlardan bir şekilde yoksun olanların dezavan­
taj l ı  olduğunu ve sonuç olarak onların değişime ihtiyaçları oldu­
ğunu ima etmektedir. Aksine, sosyal sermaye düşüncesi toplu­
lukların zaten sahip olageldikleri kaynakları vurgulamaktadır ve 
bunun sonucunda dikkatlerin onlarla çalışan ve iş birliği yapan 
dış temsilcilerin yöntemlerine yöneltilmesine izin vermektedir 
(Hibbit ve diğerleri 200 1 :  1 59; Woolcock 2001 : 1 5 ) .  Bu, politi­
ka geliştirmenin temeli olarak ortaklığa karşı ortaya çıkan ilgiy­
le büyük ölçüde .eşdeğerdedir ve en az avantaj l ı  durumda olan­
ların stratej ik ortaklıkların dışında kalmamasını garanti edecek 
bir temel sağlar. 

Son olarak, birçok vatandaşın sosyal sermayenin yavaş ya­
vaş yok olmasıyla ilgilendiklerine dair kanıt da bulunmaktadır. 
Araştırmacılar, Kolombiya ve Guatemala' da kentli yoksullar-
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dan, toplumsal düzenin olmayışı ve bunun sonucu olarak orta­
ya çıkan korku iklimi üzerine sık sık şikayetler geldiğini bildir­
mişlerdir (Mcllwaine ve Moser 200 1 :  971 ) .  Toplum hakkında 
duyulan kaygıların dezavantaj l ı grup arasında ayrıcalıklılara gö­
re çok daha yaygın olduğu görülmektedir. Tahminen bu duru­
mun nedeni ayrıcalıklı grubun çıkarlarını korumak için başka 
kaynakları da kullanabilmesidir. Bununla birlikte, kararları (bü­
yük ölçüde kasıtsız olarak) toplumun genel inin sosyal sermaye­
sine zarar vermektedir. Örneğin varlıklılar, kendilerini suçtan 
korumak için duvarlar ördüğü ve silahlı korumalar tuttuğu tak­
dirde, yoksul kesim pek çok saldırıya açık olan alanlarda daha 
çok gettolaşacaktır. 

O zaman, sosyal sermayenin politika geliştirmek için odak 
merkezi işlevini görebileceğini önermek için gerçekçi sebepler bu­
lunmaktadır. Bunu söylemek, pratikte bu tür politikalar geliştir­
menin zorluklarını inkar etmek anlamına gelmez. Bu kitap, sos­
yal sermayenin durumlardan çok il işkilere gönderme yapan kar­
maşık ve çok yönlü bir kavram olduğunu defalarca vurgulamış­
tır. Bu durum, sosyal sermayeyi politikada odak merkezi yapmak 
için özell ikle kaygan bir kavram haline getirmiştir. Şüphesiz sos­
yal sermaye bu konuda yalnız değildir: Güvenlik, adalet, baskı­
dan korunma, insan hakları ve yaşam boyu öğrenmenin hepsi 
eşit ölçüde tarifi zor ve basite indirgenmjş bir muameleyi imkan­
sız kılan kavramlardır. Bu durum, bu kavramların siyasetçiler ta­
rafından görmezden gelinmesine izin verildiği anlamına gelmez. 
Bununla beraber, politika geliştirmenin pratik temeli açık seçik­
ken, felsefi temeli daha az nettir. Dünya görüşü olarak neo­
Marksizmi benimseyenlerin ya da ekonomi üzerine daha neo-li­
beral bir bakış açısını destekleyenlerin sosyal sermayeye gelince 
kafa yapılarını değiştirmeleri olası değildir. Onların projeleri baş­
ka bir yerde yatmaktadır. 
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SOSYAL SERMAYEYİ ÖLÇMEK 
Sosyal sermayeyi destekleme fikrine yürekten inanan siyasetçiler 
sosyal sermayenin ölçümünün ana engel olduğu konusunda he­
men hemen hemfikirdir (OECD 2001 a: 4; OECD 200 1 b: 39; 
Harper 2001 ). İngiltere' deki İleri Çalışmalar Birimi'nin raporu, 
sosyal sermayeyi her seviyede ve tüm şekil ve türleriyle ölçmenin 
"çok önemli olduğunu" i leri sürmektedir ve daha sonra bu nok­
tayı politikacıların kaygılarının belirli ekonomik, sosyal ve diğer 
sonuçlarıyla ilişkilendirmektedir (Performance and Innovation 
Unit 2002: 52) .  Toplum gelişimi konusuna dahil olan çok çeşitli 
gruplar sosyal sermayeyi ölçmenin politikacıları ve mali kaynak 
finansmanlarını etkilemek için etkin bir yol olduğunu kabul et­
mektedir (Walker ve diğerleri 2000) .  Günümüzün politikacıları 
genelde ölçülebilen faaliyetlerdeki kıt kaynaklara yatırım yapma­
yı tercih etmektedir, böylece yatırımlarının sonuçları başka yer­
lerdeki benzer harcama sonuçlarıyla karşı laştırılabilir. Sosyal ser­
maye bu kurala bir istisna teşkil etmez. 

Bazılarına göre, sosyal sermayenin ölçülmesi özellikle iş 
dünyası içindekiler için yalnızca "en alt çizgiyi" inceleme mesele­
sidir (Prusack ve Cohen 200 1 :  87) .  Ama bu göründüğü kadar ko­
lay değildir. OECD'nin dürüstçe ifade ettiği gibi, "sosyal serma­
yeyi ölçmek zordur" (OECD 200 1 b: 43) .  Mevcut çalışmalar, çok 
az bir uyarlama ile tamamen ABD' den ithal edilen ölçümlere da­
yanmaktadır (Harper 2001 : 12 ) .  Bununla beraber, il işkiler ve 
paylaşılan değerler yerel koşullardan kaynaklanmaktadır ve in­
sanlar bunların etkilerini çok farklı şekillerde yaşamaktadır. 
OECD'nin işaret ettiği gibi, " sosyal sermaye ile doğrudan ilgili 
olan şeylerin çoğu söze dökülmemiş ve ilişkiseldir, ölçüm ve sınıf­
landırmayı kolayca mümkün kılmaz" (OECD 200 1 b: 43) .  Bu 
şartlar altında, herhangi bir gösterge kaçınılmaz olarak vekalet 
işlevi görür; dolayısıyla sosyal sermayeyi doğrudan ölçemez. Ve­
killer temel olarak "kolay değişkenlerdir" ;  sosyal sermaye ile 
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açık bağlantılarının olması gerekmektedir ve kolay ölçülebilmeli­
dir (ya da zaten ölçülmüş olmalıdır) .  İşin doğrusu, uygunluk ol­
sa olsa ya çok dağınık olacak ya da en kötüsü o kadar gevşek ola­
caktır ki bilgilendirmek yerine yanlış yönlendirecektir. 

Ortaya çıkan başka bir zorluk ise her biri farklı boyutlara 
işaret eden potansiyel göstergelerin geniş kapsamıdır. Tek başına 

Bowling kitabında Putnam, örgütsel faaliyetler ve güven seviye­
sinin resmi ve resmi olmayan on dört ayrı ölçümünün karma in­
deksini tasarlamıştır (Putnam 2000 ) .  Kuzey İrlanda'da bireyden 
toplumsala on dört farklı düzeyde yetkilerin devredildiği hükü­
met tarafından belirlenen politika önceliklerine göre geliştirilen 
bir şablonda on dokuz ayrı gösterge önerilmiştir (Morrissey ve 
McGinn 200 1 :  70-2 ) .  2001 'de İngiltere'de yapılan İngiliz Suç 
Anketi, İngiliz Hane Halkı Panel Çalışması ve İngiltere Zaman 
Kullanımı Anketi dahil olmak üzere bel li başlı büyük çaplı anket­
lerin bir analizi şimdiden önemli bir sosyal sermaye öğesi gelişti ­
ren on sekiz gösterge saptamıştır (Harper 2001 : 1 8- 1 9 ) .  Tom 
Schuller, sosyal sermayenin kritik bir şekilde, belirli bir bağlam 
içine yerleşmesine dayandığında, bireyden aileye, komşuluğa, ör­
güte ve ulusa kadar farklı düzeylerdeki birimlerin özelliklerini öl­
çen göstergeleri "bir araya toplamanın" tehlikelerini vurgulamış­
tır (Schuller 2000; Whiteland ve Diederichsen 200 1 ) .  Politikacı­
ların çabucak anlayıp uygulayabileceği basit "çabuk ve kirl i"  
göstergeleri talep eden bir İngiliz hükümet danışmanı da benzer 
bir sonuca varmıştır (Harper 2001 : 14 ) .  Buna ek olarak, birta­
kım sınırlı göstergelerin seçimi de oldukça risklidir. 

OECD'ye göre, "birtakım geniş ve kapsamlı göstergenin 
yokluğunda . . .  güven kabul edilebilir bir vekildir" (OECD 2001b: 
45 ) .  Güvenin ölçümü bir dereceye kadar kolaydır. Ron Ingle­
hart'ın başında olduğu Dünya Değerler Araştırması, 1 9 8 1  'den 
bu yana güven hakkında birtakım sorular sormuştur. Aşağıdaki 
soru da bunlara dahildir (World Values Survey 2000) :  
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Sizce genelde insanların çoğuna güvenilebilir mi? Yoksa 
başkalarıyla herhangi bir ilişki kurarken veya bir iş yaparken hiç­
bir zaman dikkati elden bırakmamak mı gerekir? 

Cevaplar daha sonra üç kategoriye ayrılmıştır: 
• İnsanların çoğuna güvenilebilir. 
• Dikkatli olmak gerekir. 
• Bilmiyorum. 
1 995-1 996 yılları arasında, OECD ülkeleri arasında bu öl­

çüde en yüksek güven seviyesine sahip ülke Norveç ( o/o 65.3 ) ve 
en düşük olan da Türkiye idi ( % 6.5 ) ,  İngiltere ise yüzde 3 1  ' lik 
güven oranıyla bu ikisinin arasındaydı (OECD 2001 b: 44) .  An­
cak bu ölçümün görünen basitliği son derece yanıltıcı olabilir. So­
ruyu farklı dillere çevirmek, sonuçların anlamları üzerine çok bü­
yük soruların ortaya atılmasına neden olur. Çok basit bir örnek 
vermek gerekirse, Almancadaki "Vertrauen" kelimesi hem güven 
hem de itimat anlamına gelirken, Dünya Değerler Araştırma­
sı'nın İngilizce versiyonunda her iki konu üzerine de sorular so­
rulmaktadır. Tek dilli toplumlarda dahi insanların o kelimeyle 
ilişkilendirdikleri, sezinledikleri güvenin tanımları değişe bilmek­
tedir. Bu durumun altını çizmek kuşkusuz Dünya Değerler Araş­
tırması'nın bulguları da dahil olmak üzere, nicel verilerin kulla­
n.ımını kötülemek için değildir; ancak daha çok güvenin ölçümü­
nün sosyal sermayenin etkisinin araştırılmasında "büyük boş­
luk" olarak kaldığını kabul etmek içindir ( Glaeser ve diğerleri 
2000: 8 1 1 ) .  Bununla beraber, gördüğümüz gibi, güvenin kendisi 
sosyal sermayenin bir boyutu değil ama sonucudur, o zaman bu 
belirli zamanlarda belirli amaçlar için uygun olabilen sınırlı bir 
çözümdür. Peki, tam bir çözümü sağlayabilecek olan nedir ? 

Sosyal sermayenin birkaç çeşidi olduğunu bu kitapta defa­
larca gördük. Sosyal sermaye her zaman tehlikesiz ve tek yönlü 
değildir, daima tek biçimli birimlerde görülmez. Bourdieu, ser­
maye metaforunu ölçülü bir kesinlikle kullanırken, onun sosyal 
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sermaye kavramsallaştırması da özellikle problemleri örnekle­
mektedir. Ama ekonomik sermaye hemen hemen her zaman pa­
raya çevrilebilirken, farklı sosyal sermaye şekillerine tek bir para 
birimiyle değer biçmenin kesinlikle hiçbir garantisi yoktur. War­
de ve Tampubolun'un da altını çizdikleri gibi "bu durum farklı 
para birimleri yoluyla daha iyi kavranabilir, özellikle de bazı hal­
lerde doların euro'ya veya ruble'ye çevrilmesinin zor olabileceği 
düşünüldüğünde" (Warde ve Tampubolon 2002: 1 75 ) .  Ya da da­
ha gerçekçi düşünürsek, politikacılar bazı göstergelerin bazı 
amaçlar için, bazılarının diğerleri için kullanıldığını kabul etmek­
te belki zorlanırlar. 

SOSYAL SERMAYE POLİTİKALARINI 
İŞLER HALE GETİRMEK 
İngiltere' de politikacılar arasında sosyal sermayenin içinde saklı 
olan anlamı saptamaya yönelik artan bir i lginin olması ilginç bir 
örnek olmaktadır. Tek Başına Bowling kitabının İngiltere'de ya­
yımlanmasından sonra, Putnam içlerinde sosyal sermaye "bil­
gin" i  David Halpern'in de olduğu bir grup politika danışmanının 
katıldığı Downing Caddesi Numara lO'da * düzenlenen bir semi­
neri yönetmiştir. Daha sonra kabinede İleri Stratej iler Birimi'nde 
üst düzey bir danışmanlığa getirilen Halpern daha önce akade­
misyendi ve sosyal sermaye üzerine büyük ölçüde itibar edilen 
birtakım çalışmaları yayımlanmıştı (Halpern 200 1 ) .  İ şçi Parti­
si'nin Yeni Emek siyasetiyle bağlantıl ı bir düşünür, "sosyal ser­
maye politikalarının devletin kapasite yapısı olarak merkezi bir 
role sahip olduğu ilerici kamu politikasına uygun düştüğünü ile­
ri sürmektedir" (Thompson 2002: 4 ). " Sosyal girişimcilerin" de­
zavantaj lı topluluklarda ortaklıklar yaratmalarını ve bu toplu­
luklardaki i letişim ağı yokluğunun üstesinden gelmeye yardımcı 

(*) İngiltere'de Başbakanın ikametgah adresi - ç.n. 
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olmalarını talep etmekte olan, önde gelen Yeni Emek beyin ta­
kımlarından DEMOS, sosyal sermayeyi kentin yeniden doğuşu 
ile bağlantılı olarak incelemiştir (Leadbeater 1 997: 34) . Toplum­
sal tecridin nedeninin iletişim ağı yokluğu olduğu tanımının mal 
edildiği, DEMOS'un sonraki politika ve araştırma müdürü Peri 
6, 1 990'ların sonlarında, hükümetlerin " insanlara kendi iletişim 
ağlarını geliştirme ve kullanma imkanını vermekle" meşgul ol­
maları gerektiğini ileri sürüyordu (6 1 997: 6 ) .  Böylelikle, Yeni 
Emek politika topluluğu içinde sosyal sermaye üzerine bir tartış­
ma eksikliği olmamıştır. 

Genel olarak, İngiltere' deki bu politika ilgisinin işaretleri 
nadiren harekete dönüştürülmüştür. Sosyal sermayeyi teşvik et­
mek için hükümetlerin nasıl hareket edeceğini kesin olarak tek 
tek söylemek de kolay değildir. Fukuyama'nın gözlemlediği gibi, 
kamu siyaseti oluşturanlar için sosyal sermayenin mevcut kay­
naklarının farkında olmak ve pozitif faydalarının bil incinde ol­
mak bir şeydir; sosyal sermayeyi oluşturmak için kullanılacak 
olan araçlara işaret etmek ise tamamen farklı bir şeydir (Fukuya­
ma 2001 : 1 7) .  Somut siyasi önlemler geliştirilmediği takdirde so­
nuçları ölçmek ve işlemek de zorlaşacaktır. Bununla birlikte, po­
l itikacılardan ve özellikle Dünya Bankası ve OECD gibi uluslara­
rası organlardan bazı açık sinyaller gelmektedir. Özellikle Dünya 
Bankası 'nın kavramı benimsemesinin geniş kapsamlı sonuçları 
olmuştur. Bir taraftan, kavram Dünya Bankası 'nın kilit önemde­
ki yetkililerine sürdürülebilir kalkınmaya yapılan yatırımların 
karını ölçme konusundaki tartışmayı genişletme fırsatı veriyor­
du; diğer taraftan da ekonomik uyum konusundaki mevcut ön­
lemlerin yanında Dünya Bankası'nı sosyal ve kültürel değişim 
için politikalar geliştirme noktasında yönlendiriyordu ( Gootaert 
1 996; Serageldin ve Grooter 1 999) .  Dünya Bankası'nda yapılan 
kavramsal tartışma, gelişim için daha "katılımcı" ya da "aşağı­
dan-yukarıya" bir yaklaşımdan yana olan bazı ulusal hükümet-
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lerin ya da sivil toplum kuruluşlarının güçlü lobicilik çabalarıyla 
paralel biçimde gelişmekteydi. Bu kuruluşlar ya da hükümetler, 
bu kuruluşların faaliyet gösterdiği kurumsal bağlama duyarlı 
yöntemlerle yoksul insanların mevcut örgütlerini destekleyerek 
bir kapasite oluşturacaklardı (Fox 1 997: 964-5 ) .  

2002 yılında İngiliz politikacıları, politika oluşturulmasında 
suya sabuna dokunmasa bile, fazlasıyla genel sayılabilecek bir il­
giden daha açıkça belirlenmiş bir girişime geçiş yapmışlardır. 
2002 yılının Nisan ayında, İleri Strateji Birimi politika geliştirmek 
üzere sağlam bir temel belirlemek için bir tartışma bildirisi ortaya 
koymuştur. Hükümet müdahalesinin gerekçesi, hem sosyal serma­
yenin " başkalarıyla işbirliği yapmak gibi erdemli davranış kural­
larını desteklemek ve geliştirmek için" hayati olduğu genel iddi­
asında, hem de ekonomik verimlilik, eşitlik ve toplumsal katılımı 
teşvik etmedeki rolü üzerine daha spesifik tartışmalarda yatmak­
tadır (Performance and lnnovation Unit 2002: 52 ) .  Her ne kadar 
sosyal sermayenin yararlarının tekrar gözden geçirilmesiyle başla­
sa da, İleri Strateji Birimi bunu sosyal sermayenin karanlık tarafı­
nın varlığını kabul ederek dengelemiştir ve bazı yararların kesin­
likle sosyal sermayeye eşitsiz erişime bağlı olduğunu kabul etmiş­
tir (örneğin; eğer herkes herkesi tanıyorsa, ağların iş arama esna­
sındaki değeri kaybolur) .  İSB, sosyal, etnik, dinsel ve diğer ayrılık­
ları aşarak köprü oluşturan sosyal sermayenin kulüp malı olarak 
değil, kamu malı olarak oluşturulmaya yönlendirilmesi sonucuna 
varmıştır (Performance and Innovation Unit 2002: 33 ) .  

Birçok gözlemci, sosyal sermayeyi teşvik etmek için siyaset­
çilerin yapmaları gereken bazı işler olduğu sonucuna açıkça var­
mışlardır. Fukuyama, devletin sosyal sermaye oluşturmasının en 
doğrudan yol un un insanların sosyal beceri edinmelerine ve ortak 
norm ve kurallara riayet etmelerine yardımcı olan eğitim olduğu­
nu ileri sürmektedir (Fukuyama 200 1 :  1 8 ) .  Benzer şekilde, 
OECD " eğitim ve öğrenimin, toplumsal işbirliği ve katılıma yön-
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len diren beceri, değer ve alışkanlıkları destekleyebileceğini "  öne 
sürmektedir ( OECD 2001b: 1 3 ) . Eğitim ve katıl ım arasındaki 
bağlantı ampirik olarak iyi bir şekilde kurulmuştur (Hall 1 999:  
435-7; Wilson 1 997). Erika Hayes James'in de işaret ettiği gibi, 
eğitim ABD' deki siyah yöneticiler için hem bireysel insani serma­
yelerini arttırmak hem de meslekle i lgili ağlara üyeliklerini geniş­
letmek bakımından iyi bir fırsat sunmaktaydı (James 2000: 504 ) .  
İşbirliği ve karşılıklı lığın toplumsal öğrenme süreciyle oluşturul­
ması bakımından, eğitim ve sosyal sermaye daha kapsamlı  bir 
anlayış ile birbirleri ile bağlantıl ıdır (Wilson 1 997).  Glaeser sos­
yal sermaye ile okul arasındaki bağlantıya vurgu yapmıştır ve bu­
nun okuldaki ve fakültedeki deneyimlerin daha iyi sosyal beceri­
lerin gelişmesine yalnızca akademik unsur yoluyla değil, aynı za­
manda spor ve kulüpler yoluyla sağlanan resmi olmayan ve müf­
redat haricinde gerçekleşen beklenmedik rastlaşmalara yardım 
edeceğinden dolayı ortaya çıkacağını düşünmektedir ( Glaeser 
2001 : 391 ) .  Bununla birlikte, sosyal sermayenin oluşmasına doğ­
rudan yardımcı olan öğrenmenin çoğu resmi eğitim kurumlarının 
dışında gerçekleşir ve bu sebepten dolayı hükümet veya şirketler 
için siyaset üreten kişilerin bu öğrenme türüne ne şekilde etki 
edeceklerini bilmeleri güçtür. 

Siyaseti bireysel ya da mikro-düzeyli, topluluk ya da orta­
düzeyli ve ulusal ya da makro-düzeyli olarak gruplayan İleri Stra­
tej i Birimi, İngiliz Kabinesi 'ne geniş kapsamlı olası inisiyatifleri 
gözönünde bulundurmasını tavsiye etmiştir. Bireysel düzeydeki 
siyaset, okullarda ya da topluluk içinde anne babalık becerileri­
nin aktif olarak teşvik edilmesini, danışmanlık programlarının 
desteklenmesini, küçük suçlar işleyen genç insanların yeni ağlar 
oluşturmalarına yardımcı olacak konaklamalı faaliyetlerin kulla­
nımını ve genç insanlar ile yetişkinler içinde gönüllülüğün destek­
lenmesini içerir. Topluluk seviyesindeki inisiyatifler, toplumsal 
olarak karışık alanlara İnternet erişimini götürmek için sunulan 
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önerileri ve kent planlamasına yeni yaklaşımları, toplumsal etki­
leşimi kolaylaştıran tasarıları ve toplumsal bakımdan daha kar­
ma toplulukların oluşturulmasını içerir. Ulusal seviyede, vatan­
daş jürilerinin yerel toplulukların siyaset tartışmalarına katılma­
sı için kullanılması, gençler arasında siyasi faaliyetlerin azalması­
nı etkisiz hale getirmek için tasarlanmış çocuk parlamentoları gi­
bi önlemlerin yanında İleri Stratej i Birimi, insanların zamanları­
nın bir bölümünü ayni hizmetlerle değiştirmesine izin veren top­
luluk hizmet kredisi tasarısını ve okullarda ve üniversitelerde hiz­
met öğrenimini teşvik etmeyi önermektedir. O halde, genel ola­
rak düşüncelerin çoğu katılımı destekleyen ve gönüllülüğü teşvik 
eden politikaların geliştirilmesine harcanmıştır. Tüm bunların 
toplumun tüm kesimlerine ulaşmasını sağlamak, ağlar arasında 
köprü oluşturmaya yardımcı olmak ve etnik, ırksal ve dilsel s ınır­
larda etkili olmak belki de en büyük hedeftir. 

Hükümet sosyal sermayeden açıkça kazanç sağlar. 
1 980'den bu yana Avrupa'daki birçok hükümet, merkezi hizmet­
leri sağlamak için gönüllü organizasyonlarla ortaklık kurmaya 
çalışmıştır. Bunun avantaj ı şu basit gerçektir: Hizmet kullanıcıla­
rı gönüllü organizasyonlara güvenebilir ama devletin kendi tem­
silcilerine karşı derin bir kuşku besleyebilir. Bu özellikle önemli­
dir, çünkü en çok dışlanan bireyler ve gruplar danışma ve kapa­
site oluşturma planlarıyla karşılaştıklarında en şüpheci olma eği­
limindedirler (Bockmeyer 2000: 24 1 7) .  Sosyal sermaye etrafında 
oluşturulan stratej iler, açıkça bu şekilde adlandırılsalar da adlan­
dırılmasalar da, güvensizliğin üstesinden gelmek için bir meka­
nizma sağlayabilirler. Örneğin, İngi ltere'de engelli insanlar çıkar­
larını riske atmak için kullanılabileceğini düşündükleri mesleki 
eğitim programlarına karşı derin bir güvensizlik hissederler. İngi­
liz Hükümeti, Shaw Trust gibi ulusal yardım derneklerine, bili­
nen ve güvenilen gönüllü organizasyonlara katılarak önemli sa­
yıdaki engelli insanın eğitim ve işe yerleştirme ile i lgili New Deal 
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programına katılmasına yardımcı olmuştur (Heenan 2002: 390-
1 ). Elbette, bu tasarıların daha uzun dönemde işleyebilmesi için 
bunların hizmet kullanıcılarının ihtiyaçlarını karşılayabilecek 
yöntemlerle uygulanması gerekir; aksi kurumsallaşmış güvensiz­
lik hali gönüllü kuruluşları da kapsayacak şekilde yayılacaktır. 
Öyleyse sosyal sermayeye dayanan politikalar özellikle hüküme­
tin birçok farklı kolunun çözümler bulmada potansiyel bir çıka­
rının bulunduğu karmaşık alanlardaki, hükümet etkinliğinin ge­
lişimine yardımcı olur. 

Sosyal sermaye, Dünya Bankası'nın gösterdiği ilgi nedeniy­
le, kalkınma politikasında yaygın bir biçimde kullanılmıştır. Ama 
Katherine Rankin'in ileri sürdüğü gibi, sosyal sermayenin çekici­
liği mikro-finans programları türünden yerel kökenli stratej ilerin 
tercih edilmesinde olduğu gibi yoksulluk sorunlarıyla uğraşırken 
yerel sosyal ağları harekete geçirebilme kapasitesinde yatmakta­
dır. Rankin, bu tür hallerde hakim cinsiyetçi ideoloj ilere meydan 
okuyabilen kadın dayanışması ile i lişkilenebilecek eleştirel bir 
yaklaşımın gerekliliğinde ısrar etmektedir ( Rankin 2002; 
Mcllwaine ve Moser 2001 ) .  

Ortaklık temelli yaklaşımlar sosyal sermayeyi teşvik edici 
yollar olarak .yaygın bir biçimde savunulmaktadır. Örneğin, sağ­
lık konusundaki eşitsizlikleri tersine çevirmenin yanı sıra, toplu"" 
lukları karar alma ve program uygulamaya aktif biçimde katma­
nın da sağlık alanında sürdürülebilir değişimleri teşvik etmenin 
bir yolu olduğu ileri sürülmektedir (Davies 200 1 ) .  Yerel hüküme­
tin yerel " siyasi fırsat yapısı" üzerindeki potansiyel etkisi nede­
niyle burada özel bir ilişkisi olduğu ileri sürülmektedir. Bu de­
mektir ki, yerel otoriteler karar alma süreçlerini katılıma açık ha­
le getirerek ve topluluk grupları ile gönüllü organizasyonların 
temsilcileri ile diyaloga girerek bağlantı amaçlı fırsat yapılarını 
genişletebilirler (Wallis ve Dollery 2002) .  Birmingham'daki gö­
nüllü kuruluşlar üzerine yapılan bir araştırma, 1 9  81  yılında 
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Handsworth'da yaşanan kargaşadan bu yana, yerel kamu otori­
telerinin etnik azınlık toplulukları ile ilişkilenmek amacıyla top­
luluk temelli örgütlenmelerin gelişimine yardımcı olduklarını 
göstermiştir (Maloney ve diğerleri 2000a: 224 ) .  Elbette, ortaklı­
ğa en iyi konuşabilenin ve (zaten iyi bağlantılara sahip olan) en 
güçlü olanın hakim olması riski her zaman mevcuttur. 

Bazı a lanlarda bu durum en kapsamlı düzeydeki politikala­
rı şekillendiren paradigmalardaki daha büyük bir değişimle iliş­
kilendirilmiştir. Sağlık alanı örneğinde, bu kavram sağlık destek­
leme stratej ilerini, sağlıkla bağlantıl ı  davranışın bireyci modelin­
den ve öğrenmenin psikoloji temelli modelinden çıkılarak bağla­
mın rolünü kabul eden yaklaşımlara geçilmesinde önemli bir rol 
oynamıştır (Morrow 1 999) .  Ağ o luşturmanın iş bulma üzerinde­
ki etkisinin iyice kabul edildiği emek piyasası alanında da benzer 
bir süreç gözlenmektedir (bkz. bu kitap s.54-57) .  Şüphesiz tanı­
dıkların yokluğunun uzun dönemli işsizliğin ve "varoş yoksul lu­
ğunun" sürmesine yardım ettiğine dair kanıtlar vardır (Korpi 
2001 : 1 68 ) .  İngiltere'deki New Deal programı üzerine yapılan 
birtakım çalışmalar işe yerleştirme olasılıklarının büyük ölçüde 
kişisel rehberlik ve destek, akıl hocalığı ve arkadaşlık projeleri 
dahil olmak üzere bireysel tanıdıkların sistematik kullanımıyla 
arttırıldığını göstermektedir (Örn. Heenan 2002) .  Kuşkusuz, sos­
yal sermaye yalnızca varolan kaynakları bir düzene sokabilir 
(Portes ve Landolt 2000: 547; Wilkinson 1 996) .  Sosyal sermaye 
kredi, altyapı, eğitim ya da becerinin yerine geçen bir şey değil ­
dir; ancak yasal hareketi gönüllü hareketle takviye ederek ve  gö­
revin kötüye kullanılmasını cezalandırarak bu kaynaklardan sağ­
lanan kazancı arttırabilir. 

Woolcock, özellikle dış etkili şokların neden olduğu sıkıntı­
lı zamanlarda, i lgili topluluğun dışına ulaşan bağlar anlamındaki 
sosyal sermayeyi etkili kaynaklarla ilişkilendirmenin önemini 
vurgulamıştır (Woolcock 2001 : 1 5 ) .  Bu birleştirici bağların kasıt-
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lı olarak oluşturulabileceğine dair bazı veriler bulunmaktadır. 
Avrupa Birliği Komisyonu desteği ile Merseyside'de gerçekleştiri­
len yerel "yeniden oluşturma" projelerine i lişkin bir değerlendir­
me, Merseyside sakinleri ile profesyonel temsilciler arasında gü­
ven i l işkileri kuran "yerel topluluklar ve daha geniş güç yapıları 
ile kurumlar arasındaki sosyal sermaye unsurlarında bir artış ol­
duğunu" ortaya koymuştur (Hibbit ve diğerleri 2001 : 1 59 ) .  Bu 
bağların bu örnekte Avrupa Sosyal Fonu'ndan gelen mali destek­
dış destek mekanizmalarının ortadan kalkmasının ertesinde var­
lığını sürdürüp sürdürmediği hala muğlaktır. 

Birleştirici sosyal sermaye, etnik veya dinsel bakımdan bö­
lünmüş toplumlar için özellikle önemlidir. Örneğin Kuzey İrlan­
da'daki topluluk geliştirme işlerinin çoğunun, insanların iki top­
luluk arasında uzlaşmaya varılması için riskli ve acılı bir sürece 
dahil olmalarını getirecek denli yüksek bir güven seviyesine ula­
şılmalarını sağlamak amacıyla tek bir kimlik aracılığı ile oluştu­
rulan sosyal sermaye ile tarihsel bir bağı bulunmaktadır. Bunun­
la beraber, Brendan Murtagh'ın işaret ettiği gibi, bu durum bir­
birinden oldukça farklı iki süreç arasındaki " sahte ve belirsiz bir 
bağlantıya" dayanır ve sonuç birbirleriyle bağdaşmayan bağlayı ­
c ı  sosyal sermaye biçimlerinin kasıtlı veya kasıtdışı olarak oluş­
turulması olabilir. Murtagh her ne kadar ilgil i  toplulukların l ider­
lerinin güçlü bir direniş olasıl ığından kendisi söz etse de, " sınırlı 
topluluk i lişkilerinin kaynakları daha yoğun, köprü oluşturan 
sosyal sermaye oluşturması, yeniden üretmesi ya da derinleştir­
mesi muhtemel çeşitli aktivitelere yönlendirilmelidir" demektedir 
(Murtagh 2002: 3 ) .  Benzer şekilde, Birleşmiş Milletler Mülteci ler 
Yüksek Komiserliği 1 980' lerin başlarında tecrit edilmiş olan sı­
ğınma hakkı arayan kişilerin ve mültecilerin yerel halkın bizzat 
kendisinin fakir ve yardıma muhtaç olduğu bölgelere yerleştiril ­
mesine karşı uyarıda bulunmuştur. Aksine, mülteci grupların va­
rolan sosyal sermayelerini yok etmeden, mültecilerin zararlı ol-
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maktan çok, değerli bir varlık olarak yaşamalarına izin veren ve 
topluluklar arasında köprü kuran stratej ilerin geliştirilmesi ge­
rektiği ileri sürülmüştür ( Loisoz 2000: 140) .  

Birleştirici sosyal sermaye küme oluşturmak açısından da 
önemlidir, hele de politikanın amacı küçük firmalar üzerinde ba­
zı etkiler yaratmak ise.  Ekonomi politikasında, ağ oluşturmak 
kısmen basittir. Sıradan rekabetçi baskılar, dış müdahalenin ol­
madığı koşullarda etkili kümelerin sürdürülmesini en olanaksız 
hale getirirler. Danimarka, İtalya ve ABD' deki küçük firmaların 
ağları üzerine yapılan bir araştırma, kendiliğinden bir araya ge­
len firmaların çok az örneği olduğunu bulmuştur; bu araştırma­
nın yazarları bir zamanlar yerli yerinde olan ağların devam etme 
kapasitelerinin dış desteğin olmadığı koşullarda oldukça muğlak 
olduğunu belirtmişlerdir (Hana ve Walsh 2002: 204 ) . Küçük fir­
malar sektöründeki yenilik ve eğitim üzerine yapılan ayrıntılı ça­
l ışmada, Matlay danışmanlık değiş tokuş sistemleri ve iş kahval­
tıları/öğle yemekleri gibi metotların başarısına dikkat çekmiş ve 
bunların bir kısmının uzun ömürlü ittifaklara götürdüğünü be­
lirtmiştir (Matlay 1 997: 229) .  

Son olarak, hükümet bağlantı oluşturmak için geliştirilen 
yeni yaklaşımları test etmek için kullanılan icatları teşvik etme 
kapasitesini de kullanabilir. Özellikle, uzak, kırsal ya da ada top­
lulukları içindeki insanlar arasında bağlantı kurmak amacıyla 
yapılan deney açısından belirgin olan şüphesiz Enformasyon ve 
İletişim Teknoloj ileri (EİT) uygulamasıdır. Toronto yakınlarında­
ki, son dönemlerde İnternet bağlantısı sağlanmış bir banliyö olan 
Netville'nin durumu da öğreticidir. Buradaki yüksek hızlı İnter­
net erişimi genel erişim bağlantısı kurulmamış bölgelere nazaran 
komşuların daha sık bir araya gelmesine yardımcı olduğu kadar, 
bölge sakinlerinin yerel telekomünikasyon şirketine ve gayrimen­
kul yatırımcısına karşı kampanya düzenlemelerine de yardımcı 
olmuştur (Wellman and Hampton 1 999) .  Enformasyon ve İleti-
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şim Teknoloj ileri kamusal fikir alışverişinin yeni biçimlerini des­
tekleyebilir, insanların bilgi ve fikir paylaşımına yardımcı olabilir, 
ekonomik işlemlerin önündeki engelleri azaltabilir ve geleneksel 
olarak dışlanan gruplar arasında iletişim ağı kurulmasına yar­
dımcı olabilir (OECD 2001b: 69; Ferlander ve Timms 200 1 ) .  Bu­
nunla beraber, kutsal mimari ve şehir planlaması gibi siyasetin 
daha yerleşik alanlarında da etkileri gözlenebilir. Kendi yerel ka­
musal alanı içinde davranışları etkileyebilme derecesinin en 
önemli faktör olarak görüldüğü alanlar suçun ve kargaşanın 
kontrolüdür (Sampson ve Raudenbush 1 999) .  Yine, geçmişte 
kentsel gettolaşmanın beklenmedik sonuçlarının bazılarının üste­
sinden gelen kent yaşamına yönelik yenilikçi ve deneysel yakla­
şımlar için de belirgin imkanlar mevcuttur. 

Bu durum kavramı pratikte uygulama projesinin içinde va­
rolan tüm zorlukları asla ortadan kaldırmaz. Bazıları akademik 
tartışmanın berrak siyasi sinyallerini haklı çıkaracak herhangi bir 
şeyi ürettiğine bugüne değin rastlanmadığını ileri sürmeye devam 
etmektedir. Kalkınma politikası ile ilgili olarak yazan Alejandro 
Portes ve Patricia Landolt, " araştırma literatürünün çok az kişi­
nin olduğu ya da kimsenin olmadığı dayanışma ağları oluşturma­
ya çalışan 'toplumsal mühendislik' girişimlerini desteklemediği" 
uyarısında bulunmuşlardır; bunun yerine "halihazırdaki sosyal 
bağları pekiştirmek ve topluluk üyelerinin durumlarının tanımla­
rı üzerinden çalışmak" için tasarlanan yaklaşımı seçmişlerdir 
(Portes ve Landolt 2000: 546 ) .  Özellikle köprü oluşturan sosyal 
sermayeyi inşa etme işi ilk başta göründüğünden daha büyük bir 
meydan okuma gösterir. Aslında, zayıf köprü kuran bağlarla iş­
birliği yapabilme kapasitesi büyük ölçüde insanların kendilerine 
benzemeyen ve aksi takdirde yakın bağlantılarla kolaylıkla ulaşı­
lamayacak kaynakları sağlayan diğer insanlarla il işki içinde olma 
kabiliyetine dayanır. Köprü kuran bağlarla genişletilmiş tanıdıkla­
rın içine ilk kez giren insanlar "çeşitlil iği kontrol etmeyi " öğren-
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me ihtiyacı duyabilir. -İngiliz iş adamları ve kadınları arasında ak­
şam yemeğine çıkmak üzerine yapılan bir çalışma "kültürel çeşit­
liliğe sahip olanların" daha geniş ağlar oluşturmak ve böylelikle 
daha kapsamlı bilgi dolaşımından faydalanmak için sözlü diyalo­
ğun kaynaklarını daha fazla kullanabildiklerini göstermektedir 
(Warde ve diğerleri 1 999: 1 22 ) .  Bu anlayışı, geçmişte kendi yakın 
bağlayıcı bağlarına dayanarak oldukça başarılı başa çıkma strate­
j ileri geliştiren şehrin iç kesimlerindeki topluluklara ya da uzak 
bölgelerdeki ve adalardaki nüfusa uygulamak basit bir konu ol­
masa gerek. 

İkinci problemler topluluğu, sosyal sermayenin karanlık ta­
rafından kaynaklanmaktadır. Daha güçlü ağları ve ortak kuralla­
rı desteklemek yalnızca başarılması güç bir iş değildir, mevcut 
bağların güçlendirilmesi aynı zamanda etkilenen topluluk içinde 
yakınlara ayrıcalık tanınması için fırsatlar yaratabilir ve kendi 
grubu dışında da kullanılabilir olan kaynaklara olan bağlantı ola­
naklarını azaltır. Jonathan Fox, Dünya Bankası'nın Meksika'daki 
rolü üzerine yaptığı eleştirel değerlendirmede, sosyal programlar 
için yapılan ödemenin demokratikleşme sürecini yavaşlattığı ve 
sert patronların himayesini sağlamlaştırdığı, böylece "her şeyi gö­
zönünde bulundurarak, sosyal sermayenin parçalanmasına katkı­
da bulunduğu" sonucuna ulaşmıştır (Fox 1 997: 971 ) .  Dünya 
Bankası, Woolcock'un köprü oluşturan sosyal sermaye ve bağla­
yıcı sosyal sermaye ayrımını uyarlayarak bu soruna işaret etmiş ve 
kararlarını yönlendirmek için bunu kullanmıştır: 

Meslek sahipleri ve politikacıların alması gereken temel ders, 
yerel topluluk temelli organizasyonların çabalarını arttırmak 
için bir temel oluşturmak amacıyla yoksul topluluklarda 
köprü oluşturan sosyal sermayenin mevcut şekillerini kullan­
manın önemidir (World Bank 2001 :  130; ayrıca bkz. Wool­
cock 2001 ) .  
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Bununla beraber, özellikle en az avantaja sahip olanlara gö­
re ne iyi eğitimli ne de başarıl ı  olanlar için toplumsal faaliyetlere 
daha fazla katılma olasılığı gözönünde bulundurulduğunda, bu­
nun her zaman kolay olmayacağı anlaşılır (Üçüncü Bölüm'e bakı­
nız) .  Bu durumda, siyaset toplumsal faaliyetlerin yalnızca mikta­
rına değil aynı zamanda dağılımına da odaklanmak zorundadır. 

Son olarak, siyasetler kuşkusuz sosyal sermayeyi destekle­
mek için tasarlanmışlarsa da, bunun sınırları vardır. Her şey bir ta­
rafa, sosyal sermayenin çoğu özelliği dış müdahaleye gerçekten 
açık değildir. Politika literatürünün çoğu, örgütlenmeler ya da 
komşular arasındaki alıcı-satıcı ilişkisi veyahut ekonomi politika­
sı söz konusu olduğunda genellikle ortak girişim gibi resmi bağla­
rı vurgular; konu sosyal politika olunca ise kamu-özel sektör or­
taklığı ve gönüllü-yasal bağlantılar vurgulanır. Ancak son zaman­
larda yapılan araştırmalar, birtakım siyaset alanları arasındaki iş­
birliğinin genellikle akrabalık ve arkadaşlık bağlantıları gibi "res­
mi olmayan kişilerarası pek çok ilişki " aracılığıyla kolaylaştırıldı­
ğını saptama eğilimindedir ( Ingram ve Roberts 2000: 388 ) ,  ayrıca 
bunlar hükümetlerin, işverenlerin ya da topluluk liderlerinin ko­
laylıkla oluşturabildiği şeyler değildir. İnsanları bir araya getirebi­
lirler ve yararlı işbirliği için gerekli koşulların varlığını garanti ede­
bilirler. İnsanları birbirlerinden hoşlanmaya, aşık olmaya ya da 
birbirlerinin şirketinde hoşça vakit geçirmeye ve sonradan güven 
ve saygı bakımından ekstra bir mil daha gitmeye zorlayamazlar. 

HÜKÜMETLER SOSYAL SERMAYE OLUŞTURABİLİR Mİ? 
Başarılı bir politikanın önündeki engeller birden fazladır. Ancak 
bu uygun bir politika aramanın sonuçsuz bir durum olduğu an­
lamına gelmez. Her şey bir yana, hükümet politikaları zaten sos­
yal sermayeyi etkilemektedir ya da sosyal sermaye gözönünde 
bulundurulmadan hazırlanırlar. Bu, özellikle saldırıya açık olan 
insanların sosyal sermayesine zarar verecek politikalar kabul 
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edildiği zaman zararlıdır. Örneğin, Peter Loizos mültecilerin sos­
yal sermayesini görmezden gelen ya da yıkan politikaların, bu in­
sanların üzerine ek cezalar yükleyebileceği konusunda uyarıda 
bulunmaktadır (Loizos 2000: 126 ) .  Birtakım ülkelerde, hükü­
metler çitlerle çevrilmiş ve kameralarla izlenen yüksek güvenlikli 
sitelerin inşa edilmesine izin veriyor (Harper 2001 : 20) ,  ancak bu 
durum site sakinleri arasında sosyal sermaye oluşturulmasına 
yardımcı olurken, site dışındaki diğer insanlarla köprü kuran 
bağların oluşumunu önleyebilir ve bunun sonucunda suş işleme 
olasılığı artar. Hükümet müdahalesi, bu durumda sosyal serma­
yenin kasıtsız olarak yok edilmesiyle sonuçlanabilir ve insanların 
sorunları çözmek için işbirliği yapma kapasitelerini azaltabilir. 
En olumsuz hallerde, insanların bağlantılarını çoğunlukla kötü 
amaçlar için kullanmadıklarından emin olmadıkça onların sosyal 
sermaye birikimlerine mümkün olduğu kadar az zarar vermeye 
çalışacağı konusunda hükümetin güvence vermesi tedbirliliktir. 
Daha sonra bile, hükümetin sadece yalnız bireyle değil, ortak 
normların temelini oluşturduğu ağlarla i lgilendiğinin farkında ol­
ması daha iyi olabilir. 

Hükümetin oynayabileceği en iyi rol , sağlayıcı olarak hiz­
met etmek ve sonra geride durmaktır. İngiltere'deki Time Bank 
inisiyatifi, ayrıntılar konusunda çok fazla sıkıntıya girmeden po­
l itikacıların bir kurumu destekleyebi leceği yollardan birinin iyi 
bir örneğidir (Harper 2001 : 22 ) .  Kısmen İçişleri Bakanlığı tara­
fından desteklenen Time Bankaları, vergiden ve aynı zamanda re­
fah yardımından muaf olduğunu ilan etmiştir, böylece işsizler ve 
yardım alan diğer insanlar ceza korkusu olmadan gönüllü olarak 
hizmet edebileceklerdir. Sunulan hizmetler arasında bahçevanlık, 
arkadaşlık, alışveriş,  bilgisayar eğitimi ve okuma yazma becerile­
rinin geliştirilmesine yardım etmek vardır. AR-GE projeleri üze­
rine çalışmak amacıyla araştırma merkezlerini ve iş sektörünü bir 
araya getirerek, kamu sektörü ve özel sektör fonlarının birleşimi 
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ile ileri teknoloj i grupları oluşturmak için tasarlanan İskandinav­
ya politikaları nispeten düşük seviyede devlet müdahalesiyle de­
vam edebilirler (Maskeli ve Törnqvist 1 999) .  Julia Middleton ta­
rafından toplumla ilgili karar alıcılar arasındaki iletişim ağlarını 
güçlendirmek amacıyla İngiltere'de kar amacı gütmeyen bir ku­
ruluş olarak kurulan Common Purpose siyasi ve kurumsal ba­
ğımsızlığını devam ettirme şekli olarak devlet desteği a lmaktan 
özellikle kaçınmıştır. 

Her şeyi gözönünde bulundurduğumuzda, hükümetler has­
sas dengeyi kurmak zorundadırlar. Bir taraftan, herhangi bir po­
litikacı için sosyal sermayeyi tamamen görmezden gelmek çılgın­
lık olur. Bunların yanı sıra, hemen hemen tüm alanlardaki politi­
kaların uygulanmasına katılan çeşitli siyasi aktörler (her zaman 
olduğu gibi iş dünyasının liderlerini, devlet memurlarını ve poli­
tikacıları içine alabilir) arasında kurulan ağlardan etki lenecektir. 
Politika bir kere uygulanınca, sonuçları politikanın yöneldiği in­
sanların sosyal sermayesinden etkilenecektir (onları temsil ettiği­
ni iddia eden her örgüt de buna dahildir) . Sosyal sermayeyi des­
tekleme amacını güden daha iddialı programların, insanlara sa­
dece hizmet sağlama amacında olmayan, dahası onları kamu sağ­
lığı, çevrenin korunması ve yaşam boyu öğrenme gibi siyaset 
alanlarında davranış ve değer değişikliğine yönlendirmeyi de 
amaçlayan devlete çekici geleceği kesindir. Hükümetler sosyal 
sermaye yatırımını destekleyen politikalar geliştirirken, mevcut 
sosyal sermaye kaynaklarına kasıtsız olarak zarar verilmesi ya da 
olumlu sonuçlardan çok olumsuz sonuçlara yol açacak bağlantı­
ların oluşturulması risklerinden de kaçınmalıdır. Sosyal sermaye 
üzerine yapılan araştırmalar henüz nispeten gelişimlerinin erken 
bir evresinde olduğundan, daha iddialı önlemlerin amaçlarına 
ulaşıp ulaşamayacağını tam bir güvenle tahmin etmek şu dönem­
de açıkçası mümkün değildir. 



SONUÇ 

S osyal sermaye bir dereceye kadar basit bir kavram olarak 
ortaya çıktı ve süratli bir şekilde insan i lişkilerinin ve bu i liş­

kilerin değerinin karmaşık bir anlatımına dönüştü. Bununla bir­
likte, tartışma ilerledikçe sosyal sermaye kavramsallaştırmaları­
nın sınırlı ve muhtemelen kusurlu olduğu gitgide belirginleşti . 
Bourdieu, Coleman ve Putnam tarafından geliştirilen ilk kav­
ramlar bir bakıma kabataslak ve dağınık kaldı; diğerlerinin 
elinde geniş çeşitl i likte hipotezlere ve modellere uyacak şekilde 
esnetildi. Bu kitapta gözden geçirilen kanıtların ve tartışmaların 
çoğu, daha sonraki araştırmalara rehberlik etmek için açık  bir 
şekilde tasarlanan kavramın en azından deneyimsel değeri oldu­
ğunu doğruladı ( Schuller ve diğerleri 2000) .  Bunun haricinde, 
sosyal sermaye tartışması sosyal sermayenin olumsuz sonuçlar 
doğurduğu ve eşitsizliği pekiştirdiği yolların yanında, belirli tür 
bir fayda oluşturmak için sosyal bağların harekete geçirildiği 
yolların (Dika ve Singh 2002) bir kısmını da ortaya koymaya 
başladı (Üç.üncü Bölüm'e bakınız) . Sosyal sermaye kavramının 
herhangi bir tür teorik olgunluğa eriştiğini söyleyebilmek için 
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daha çok şeyin yapılması gerektiğini orta ya koymanın da se hep­
leri vardır. 

Ne de olsa sosyal sermaye fikrinin kendisine ' yaygın bir bi­
çimde karşı çıkılmıştır. Bazıları onun tutarlı lığını sorgulamıştır: 
Şöyle ki, terimin bağlantılı, tanımlanabil ir ve tutarlı birtakım 
davranışlara ve ilişkilere gönderme yapıp yapmadığını ya da 
Warde ve Tampubolon'un ileri sürdüğü gibi " karmakarışık bir 
kavram" olup olmadığını sorgulamışlardı (Bankston ve Zhou 
2002; Portes 1 998;  Robison ve diğerleri 2002; Warde ve Tampu­
bolon 2002: 1 77) .  Şüphesiz kavramın dağınık ve hatta tutarsız 
kullanımlarına dair örnekler bulunabilir, ama herhangi bir sosyal 
teori, benzer görüşe sahip uzmanlardan oluşan küçük bir grubun 
ötesine yayılmaya başlayınca başına gelen yine aynıdır. Bu karşı 
çıkışın daha önemli bir yönü, kavramın birbirleriyle bağlantılı 
olan faaliyetlere, ilişkilere ve değerlere ne dereceye kadar gönder­
me yaptığıyla ilgilidir. Kuşkusuz, benzer bir eleştiri sosyal sınıf ya 
da insani sermaye gibi birçok diğer terime de kolaylıkla yönlen­
dirilebilir, ancak bu sosyal sermayenin tutarlılığı üzerine yapılan 
bir tartışmaya benzemez. Benim görüşüme göre tutarlıl ığı gerçek­
ten ampirik bir araştırma sorusudur. Şu anda, araştırmanın en er­
ken evresindeyiz; mevcut verilerin kavramın gerçekten tutarlı bir­
takım değişkenlere işaret ettiğini ileri sürmesine rağmen -işin esa­
sının böyle olduğundan henüz emin değiliz-, kavramın sınırları 
üzerinde gerçekten belirgin bir anlayışa sahip değiliz. 

Buna ilave edilen birtakım kaygılar kavramın ifade edildiği 
" dile" ilişkindir. Özellikle bazı bil ima damları "sermaye " terimi­
nin gerçekten geçerli olup olmadığını sorgulamışlardır. Sosyal ağ­
lar ortak bir para birimine çevrilebilme, yerine geçebilirlik, nak­
ledilebilirlik ve doğrudan yatırım fırsatları gibi sermayenin belir­
gin özelliklerinde yoksundur (Robison ve diğerleri 2002 ) .  Genel 
olarak Foucaul'cu bir bakış açısından bakan bazı eleştirmenlere 
göre, terimin geleneksel ekonomik söylemlerle olan tarihsel bağ-
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lantısının önemli ideoloj ik sonuçları vardır, bu bağlantı güç ve 
kontrolle i lgili can al ıcı meselelerin bulanıklaşmasına yardım 
eder (Blaxter ve Hughes 200 1 ;  Smith ve Kulynch 2002) .  Diğerle­
ri kavramı farklı zeminlerde ele almışlardır: İletişim ağlarının ve 
normlarının bir sermaye biçimi olarak görülmesinin mümkün 
olup olmadığını sorgulamışlardır ( Cohen 1 999) .  Aslında, serma­
yenin temel niteliği nakledilebilir olmasıdır ve sonunda, nakledi­
lebilirliği de nakde dönüştürülebilmesine dayanır. Her ne kadar 
nakdi terimlere kolayca çevrilemese de, sosyal sermaye en azın­
dan insani sermaye kadar yüksek nakledilebilirlik (ya da karşıla­
nabilirlik) derecesine sahiptir. Putnam'ın tanımını veri alacak 
olursak, kişilerarası şeklinde "gerçekte özel ve bağlamsal " olan 
güven, sosyal sermayenin en az nakledilebilir yönüdür (Cohen 
1 999: 220) .  Daha önce de ileri sürdüğüm gibi, güven sosyal ser­
mayeyi oluşturan unsurların değil, sosyal sermayenin bir sonucu­
dur. Woolcock'un ileri sürdüğü gibi, güven ve karşılıklılık " sos­
yal ilişkilerin belirli birleşimleri içinde ve onlar tarafından besle­
nir . . .  ama sosyal ilişkilerden bağımsız olarak varolamazlar" (Wo­
olcock 1 998 :  1 85 ) .  Sosyal sermayeyi tanımlarken, yalnızca ve 
hatta çoğunlukla sonuçlardan ziyade kaynakların üzerinde odak­
lanılmalıdır. Sonuçların ortaya çıktığı yolları araştırırken, yalnız­
ca sosyal sermayenin unsurlarını değil, aynı zamanda onun hare­
kete geçirilme yollarını da ele almalıyız (Dika ve Singh 2002) .  

Bununla birlikte, sermaye terimini kullanmamıza imkan ve­
ren şey ortaya çıkan sonuçlardır. Sosyal sermaye, hem bireyler 
hem de gruplar olarak aktörlere kendi amaçlarını sosyal serma­
ye olmadan yapacabileceklerinden daha etkili şekilde takip etme 
imkanını verecek biçimde yerleştirilen kaynakları çektiği sürece 
sermaye adını hak eder. Terminoloj iye daha çok anlam vermeye 
çalışmanın bizleri benzetme labirentine götürmesi olasıdır. En 
azından prensipte, bu pratik kullanım farklı kuramsal yapıların 
bu kavrama dayanmasını hesaba katmalıdır. Örneğin, radikal 
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eleştirmenler diğer alanlarda yaptıkları kadar etkili (ya da etki­
siz) biçimde insan ilişkileri alanında da sermaye j argonuyla çalı­
şabilmelidirler. 

Kuşkusuz, sermaye metaforu ancak buraya kadar getirilebi­
lir. Diğer sermaye biçimleri genellikle piyasada alınıp satılabilir 
ve bu durumda para aracılığıyla ifade edilir. Mali sermaye, fizik­
sel sermaye ve hatta insan sermayesine bile nakit bir fiyat verile­
bilir ve pazardaki diğer mallara karşı piyasaya sürülebilir. Diğer 
taraftan sosyal ağlar, o kadar kolayca piyasanın diline çevrile­
mez. Ağlar diğer mallara karşı piyasaya sürülemez. Coleman'ın 
işaret ettiği gibi, sosyal ağ gücünü bulunduğu bağlamdan alır: 
"Belirli hareketleri kolaylaştırmak bakımından değer taşıyan be­
l irli türdeki sosyal sermaye diğerleri için yararsız ve hatta zararlı 
olabilir" (Coleman 1 994: 302) .  Ancak Coleman aynı zamanda 
fiziksel ve insani sermayenin tamamen karşılanabilir olmadığına 
dikkat çekmiştir ( Coleman 1 994: 302 ) .  Böylelikle bir hemşire ve­
ya savaş gemisi yahut bir film projektörü vasıflı bir tersane işçi­
sinin yerini alamaz. 

Diğer yorumcular, sosyal sermaye analizlerine mal olan fi­
kirlerin zaten iyi oturmuş olduğunu ileri sürerek kavrama olan 
ihtiyacı sorgulamışlardır (Portes 1 998 :  2 1 ) .  Bu bakış açısına gö­
re, sosyal sermaye kavramını savunanlar yalnızca tekerleği yeni­
den icat etmekte, hatta onu sadece yeniden adlandırmaktadır. 
Sosyal sermaye ile ilişkili olan birçok olgunun en azından Durk­
heim'e ve hatta daha geriye kadar giden sosyal çözümleme gele­
neğince farkına varıldığını zaten çeşitli vesilelerle göstermiştim. 
Bunun yanı sıra, bu gerçek, kavramdan vazgeçmek için kendi ba­
şına bir neden oluşturmaz, tıpkı toplumsal sınıf kategorisini 
Marx'tan önce de varolduğu için bir kenara bırakamayacağımız 
gibi. Daha da önemli olan, kavramın tartışmaya gerçekten yeni 
ve farklı bir şeyler getirdiğine dair yapılan açıklamalara karşı ko­
yulmasıdır. Bu kitapta, birçoğu ağlar ve normlar üzerine yapılan 
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çalışmalar ile birbirinden çok az farklı yaklaşımları kullanan çe­
şitli alanlara ilişkin literatürü bir araya getirmeye çalıştım. Örne­
ğin ikinci bölümde Coleman'dan derin bir şekilde etkilenmiş eği­
tim çalışmaları üzerine yapılan çalışmaların yanında, ekonomik 
sosyoloj iden alınan sosyal sermaye kavramlarını kullanma eğili­
mindeki emek piyasası ya da cari büyüme konusundaki çal ışma­
lar da bir araya getirilmeye çalışıldı (Burt 1 992 : Lin 200 1 ) .  Açık­
ça görüldüğü gibi, her ne kadar farkl ı  etiketler altında yürütülen 
önceki çalışmaların sonuçlarını düşünmeden benimsemenin risk­
leri de olsa, farklı bakış açı larını kullanarak gerçekleştirilen çalış­
maları karşılaştırmanın yararları vardır. 

Son olarak, temelde sosyal sermaye ile bağdaştırılan "poli­
tikaya" karşı çıkan bir grup vardır (Avis 2002; Blaxter ve Hug­
hes 200 1 :  85-7; Fine 2000) .  Bu grup, politikacıların ve profesyo­
nellerin sosyal sermaye konusunda bu kadar hevesli olmalarının 
nedeninin, sosyal sermayenin sosyalin ekonomiye bağımlı kılın­
ması olduğundan dem vurmaktadırlar. Onlara göre, politikacılar 
ve profesyoneller, özellikle sosyal yardım harcamalarından ka­
çınmayı haklı göstermek için terimi kullanma eğilimindedir. Bu­
nun yanı sıra politikacıların, başarısız ailelerin ve toplulukların 
başarısız olma nedenleri olarak " doğru" ağlardan yoksun olduk­
larını iddia eden "açık teorisinin" bir parçası olarak sosyal ser­
maye dilini benimsemeleri riski de vardır (Morrow 1 999: 760) .  
Şüphesiz ki, sözünü etmeye çalıştığımız şey hemen hemen her 
kaynak için doğru olabilir. Yoksulları, kendi yoksulluklarından 
ötürü suçlamak kolaydır ve bu tuzaktan kaçınmak diğer konu­
larda olduğu kadar sosyal sermaye konusunda da önemlidir. Sos­
yal sermayeye olan bir ilginin, ilgimizi insanların yaşam fırsatla­
rını belirleyen diğer yapısal faktörlerinden başka bir yöne çekme­
sine izin vermemeliyiz . Ağlardan mahrumiyet toplumsal dışlan­
ma ve avantajsızlığa katkıda bulunabilir, ancak yoksulluğun 
maddi temelini göz ardı etmek yanlış olur. Sosyal sermayenin an-
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lamlı fikrinin diğer toplumsal, ekonomik, kültürel ve siyasi güç­
leri de kapsayacak yöntemlerle kullanılması gereklidir. 

Sosyal sermayenin sosyal teoriye getirdiği şey, yapıları ve 
davranışları açıklarken önemli faktörler olarak gördüğü ilişkile­
re ve değerlere yaptığı vurgudur. Bu kavram, bireyler ve daha bü­
yük sosyal yapılar arasındaki bütünleştirici unsurlar olan aileyi, 
komşuluk i lişkilerini, gönüllü kuruluşları ve kamu kurumlarını 
"orta seviyedeki sosyal yapılar" olarak tanımlayan daha özenli 
iki eleştirmenin üzerinde odaklanarak yeni fikirlere katkıda bu­
lunmuştur (Edwards ve Foley 1 997: 677). Üstelik bu, sosyal bi­
l imcilerin orta seviyedeki yapıları sistematik bir şekilde inceleme­
lerine imkan vermiştir. Bunun şüphesiz deneyimsel bir araç ola­
rak muazzam bir değeri varken, bu kitapta sosyal sermayenin as­
lında sosyal davranışların sonuçlarını etkilediğine dair çokça ka­
nıt sunulmuştur ve bunun sonucunda sosyal sermaye kendi ger­
çekliği içerisinde bir değişken olarak kabul edi lebilir. 

Sosyal sermaye il işkisel bir kavram olarak anlaşılmalıdır. 
Sosyal sermaye yalnızca bireylerin diğerleriyle bağlar oluşturduk­
ları hallerde değil, aynı zamanda grubun ortak değerlerini içsel­
leştirdikleri yerlerde kaynaklara erişim sağlar. Bu nedenle, kavra­
mı ilişkilerin bir özelliği olarak görmek önemlidir. Bu belki de, 
Coleman'ın sade bir biçimde bireyci sistemini takip etmekten 
çok, Durkheim'ın sosyal dayanışmayla ilgili kaygılarına bir dö­
nüşün işaretidir. Coleman'ın çalışması, büyük ölçüde bireyci, he­
sapçı bir insan modelini rasyonel tercih kuramı ile paylaştığı için 
yaygın bir biçimde eleştirilmiştir. Gerektiği hallerde diğerlerinin 
zararına, kendi özel çıkarlarını takip eden bireylerden oluşan ras­
yonel tercih kuramı, ortak davranışa katıl ımı normdan bir sap­
ma olarak saymaktadır. Bu durumda güven ve işbirliği sapkınlık­
tır ve rasyonel tercih kuramcıları bireylerin ortak hareketi sade­
ce kişisel tercihlerini gerçekleştirmenin en iyi yolu olarak gördük­
leri zaman benimsediklerine inanırlar. Örneğin bir grup ekono-
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mist sosyal sermayeyi, bireyin diğerleriyle etkileşimlerinin bir so­
nucu olarak piyasa ve piyasa dışı kazançlar sağlamalarına imkan 
veren -sosyal beceriler, karizma ve Rolodex'inin büyüklüğünü 
içeren- sosyal özelliklerinden oluşan, büyük ölçüde kişisel bir ni­
telik olarak tanımlamıştır ( Glaeser ve diğerleri 2002: 438 ) .  Kısa­
cası, insanların yalnızca bundan bir kazançları olacaksa işbirliği 
yaptıklarına inanırlar. İnsanların kendi kapasitelerine yatırım 
yaptıkları ölçüde başkaları ile işbirliği yapabilmek için kendi bi­
reysel sosyal sermayelerini arttırdıkları söylenebilir. 

Sosyal sermayenin rasyonel tercih kuramları elden çıkarıl­
mamalıdır. Her şey bir yana, bu kuramlar yapıların önemini göz­
lerinde büyütenler ve öznenin rolünü önemsemeyenler için fayda­
lı bir denge aracı olmaktadırlar. İnsanlar elbette sosyal sermaye­
lerine yatırım yapmak için bilinçli tercihler yaparlar ve böylece 
bu kararlar, özel teşviklerin (ev sahipliği gibi ) varlığından etkile­
nebilirler. Üstelik rasyonel tercih kuramı yatırım ve kazanç soru­
larına olan ilgisi ile sosyal sermayenin analizine de uygundur. Bu 
durumda, daha sonraki araştırmalar için kapsayıcı bir kuram 
olarak rasyonel tercihe yönelik devam eden bir ilginin olması ih­
timal dahilindedir. 

Rasyonel tercih kuramı özellikle sosyologlar tarafından 
yaygın bir biçimde eleştirilmiştir. Örneğin, bu kuram sosyal ha­
yatın her zaman varolan bir yönü olarak normların ve ortak an­
lamın -diğer bir deyişle kültürün- kuramda yer bulmaması ne­
deniyle sert bir biçimde eleştirilmiştir. İnsanları etkileyen şey yal­
nızca onların değerleri, davranışları ve kişisel çıkarlarının akılcı 
bir hesabı değildir. Daha yakın zamanlarda, Misztal ve Sztomp­
ka rasyonel tercih kuramında " sevgi "ye bir yer olmadığına işa­
ret etmişlerdir (yani aşk, arkadaşlık ve fedakarlık gibi insan dav­
ranışlarının temel unsurları ) (Misztal 1 996 :  80-88;  Sztompka 
1 999: 66 ) .  Bu teori aynı zamanda genellikle Coleman'ın eğitim 
hakkında yaptığı açıklamaya yöneltilen tartışmadan zarar gör-
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meye büyük ölçüde açıktır: Sosyal sermayeye yönelik rasyonel 
tercih yaklaşımları maddi eşitsizliklerin insanların yaşamların­
daki etkisini sistematik biçimde önemsememektedir. Bu durum­
da, özneyi anlamanın yanı sıra, grup normları ve sosyal yapılar 
tarafından sunulan fırsatlara ve sınırlamalara karşı da dikkatli 
olmamız gerekir. 

Eğer sosyal sermaye ilişkisel olarak görülüyorsa, bireysel 
düzeydeki davranıştan daha fazlasını kapsar. Sosyal sermaye, (di­
ğerleriyle ilişki içindeki ) bireyin ve ortaklığın bir niteliği olarak 
anlaşılmalıdır. Hem Bourdieu hem de Coleman, sosyal sermaye­
yi diğerlerinin davranışları: hakkında güvenilir beklentiler biçi­
minde, bireysel sahiplerine yarar sağlayan bir şey olarak görme 
eğilimindeydiler. Putnam, kavramın kapsamını bowling takımla­
rı ve korolardan devletlere ve uluslara kadar gruplara uygulamak 
için açıkça genişletmiştir. Putnam, " kavramsal esnekliğin" dere­
cesinden dolayı , aslında kısmen hiçbir zaman kavramı açıkça ku­
ramsallaştırmadığı ve kısmen de sebep ve sonucu birbirine karış­
tırdığı için eleştirilmiştir (Portes ve Landolt 2000: 535-7) .  Ancak 
bu da çok fazla kusursuzluk aramak olur. Pierre Bourdieu sebep 
(seçkinlerin iletişim ağları ) ve sonuçlar ( seçkin statüsünün de­
vamlılığı ve geliştirilmesi) konusunda hayret verici bir şekilde 
açıktır, ancak bu çok da yardımcı olur mu? Süreci sürekli yeni­
den yatırım ve nadir olarak yapılan yatırımların sona erdirilme­
siyle ve sadece pozitif faydalar dağıtmakla kalmayıp, aynı za­
manda aktörler için pozitif sonuçlar oluşturan birçok ağ biçimiy­
le yinelenen ve çok katmanlı görmek daha doğrudur. Çete üyeli­
ği " saygı" kazanmaya can atan, vatandaşlık hakkından mahrum 
bırakılmış genç erkekler arasında güven inşa eder ve saygı sağlar. 
Golf klüpleri, arkadaşlarla hoşça vakit geçirilen ve yeni arkadaş­
lar edinilen yerlerdir. 

Sosyal sermaye farklılaşmış bir olgudur: Unsurları, akıcılığı 
ve içinde bulunduğu bağlamlar açısından değişkenlik gösterir 
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(Foley ve Edwards 1 999 ) .  Özellikle, Coleman ve Putnam yatay 
bağlantıların önemini vurgulama eğilimindedir ve güç eşitsizlikle­
rini büyük ölçüde ihmal etmişlerdir. Vivien Lowndes, bu yazarla­
rın, belirgin bir biçimde kadınlar tarafından kurulan bakım te­
melli ağlarını, kadınların oluşturdukları sosyal sermaye genel ola­
rak resmi siyasete ve ticari liderliğe erişime dönüştürülemediği 
için önemsemediklerine dikkat çekmiştir (Lowndes 2000: 536) .  
Bununla beraber, kendi başına düşünüldüğünde sosyal sermayeye 
sahip olmak sosyal ve ekonomik kaynaklara erişim eşitliğini hiç­
bir şekilde garanti etmez. Farklı insanlar tanımak ve onlarla işbir­
liği yapabilmek elbette bir şeyleri gerçekleştirmenin iyi bir yolu­
dur, ancak tam olarak ne kadarının gerçekleşeceği diğer insanla­
rın kontrol ettiği kaynaklara bağlıdır. Genelleme yapacak olur­
sak, yoksul insanlar çoğunlukla diğer yoksul insanların yakının­
da yaşar; seyahat eden insanlar, seyahat edenlerin kızları ve oğul­
ları ile evlenme eğilimindedir; kadınlar diğer kadınlarla iletişim 
ağlarına sahiptir. Öte yandan, yaşlı Etonyalılar genelde diğer yaş­
lı Etonyalılara güvenilebileceğini düşünür; hür masonlar diğer 
hür masonlara lütufta bulunur; seçkin bilim adamları, kendi dal­
larından diğer üst düzey insanlarla konferans ve seminerlere katı­
l ır. Aynı şekilde, dışarıdakiler içerideki bağlantılar bazen işlemese 
de işlediğini varsayar. Çağdaş İskoç halk kahramanı ve köprü ge­
çiş ücretine karşı kampanya düzenleyen Robbie the Pict, İskoç 
yargıçlarının peşin hükümlü kararlara, mülk hukukuna özgü bir 
özellikten dolayı değil, gizli Edinburgh yemek kulübüne üye ol­
dukları için vardıklarından yakınmaktadır (The Scotsman, 1 7  
Aralık 2002 ) .  Gücün ve güçsüzlüğün popüler algılanışları, genel­
likle bağlantıların öneminin farkına varılmasından dolayı ortaya 
çıkmaktadır. Bununla birlikte, bazı zamanlar aynı okullardan me­
zun insanların oluşturdukları iletişim ağlarının fark edilen önemi, 
dikkati altta yatan ve daha yapısal eşitsizliklerden başka yöne 
çekmektedir. 
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Şüphesiz, güçsüz ve yoksul topluluklar statü ve refah yok­
sunluklarını telafi etmek için zaman zaman kendi sosyal sermaye 
rezervlerini kullanabilirler. Gerçekten, bu kesinlikle işçi sendika­
ları gibi birçok toplumsal hareketin amacıdır ve kredi birlikleri 
gibi yoksulların güven temelli kurumlarının neden işlediğini açık­
lamaya yardımcı olur. Sosyal sermayenin farklı laşmasına verile­
cek karşılık onun farklı boyutlarının ve değişen sonuçlarının bir 
haritasını çıkarmak olabilir. Kurum üyeliğinden çıkan sosyal ser­
mayenin, arkadaşlık bağlarından kaynaklanan sosyal sermayeye 
göre farkl ı  sonuçları olduğu açıktır ve bu tahminen bağlantı ların 
kendisiyle bağdaştırılan özelliklerini yansıtır (Warde ve Tampu­
bolon 2002) .  Ancak sosyal sermaye rezervlerine erişimdeki eşit­
sizlikler genellikle zenginlik, cinsiyet ya da etnik köken gibi diğer 
eşitsizliklerle kesişecektir ve sosyal sermaye hakkındaki egemen 
literatür bu gerçeği genel olarak kabul edememektedir. 

Kavramsal zorlukların yanı sıra, sosyal sermaye üzerine araş­
tırma yaparken kullanılacak yöntemlerle ilgili de önemli sorular 
mevcuttur. Son dönemde yapılmış bir araştırma, Putnam'ın Genel 
Toplumsal Araştırma'nın verilerini kullanması gibi, toplumsal ka­
tılım ve normların ortak kullanımlı ölçümlerine dayanmaktadır. 
Ek olarak, bu veriler bazı amaçlar için aydınlatıcı olurken, insan­
ların bağlantılarının niteliği ve yapısı hakkında fazla bir veri sun­
mamaktadır. Ağ analizi olası bir çözüm önermektedir. Bu yakla­
şımda kullanılan yöntemler denenmiş ve test edilmiş olmanın ver­
diği değerle, 19  50'lerden beri sürekli olarak gelişmektedir. Gele­
neksel olarak, iletişim ağı analizlerinin çoğu isim "üreteç" lerinin 
kullanımı ile -öznelerden özellikle iyi tanıdıkları kişilerin isimleri­
ni vermeleri istenerek- yürütülmekte ve daha sonra sonuçlar bi­
reyler arasındaki i lişkilerin karmaşık ağlarının haritasını çıkarmak 
için kullanılmaktadır (Scott 1 991 ;  Degenne ve Fosse 1 999) .  

Ekonomik sosyoloj i alanındaki çalışmalar, sosyal sermaye 
üzerine yapılan tartışmaya uygulamak için bu yöntemi getirmek 
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istemişlerdir. Nan Lin, sosyal sermayenin araştırılmasının temeli 
olarak özellikle rasyonel tercih kuramı ile ağ çözümlemesinin ev­
liliğini göstermiştir (Lin 200 1 ) .  Bununla beraber, bu yöntem güç­
lü bağların rolünün fazla vurgulanması tehlikesini içerdiği gerek­
çesiyle eleştirilmiştir.· Bu sınırlamanın üstesinden gelmek için giri­
şimde bulunan Zhao (2002) ,  öznelerden belirli olaylar aracıl ığıy­
la karşılaştıkları bireylerin (bu araştırma özelinde söz konusu ki­
şiler bir Çin bayramı sırasında ziyaret etmeyi seçtikleri insanlar­
dır) kim olduğunu belirtmelerini isteyerek, alternatif konum gös­
tergelerini araştırmıştır. Ağ çözümlemesi, resmi ilişkilerin yanın­
da resmi olmayan ilişkileri de çalışmak amacıyla geliştirilmiş 
analiz kategorilerini ve bir kısım araştırma metodunu üretmiştir 
(Wasserman ve Faust 1 994 ) .  Şüphesiz ki tek seçenek bu değildir. 
Örneğin, Durlauf (2002) bunun tersine ampirik verilerin daha 
fazla kullanılmasını tavsiye etmiştir, ancak ağ çözümlemesi sos­
yal sermaye hakkında i leride yapılacak çalışmalar için önemli bir 
potansiyel taşımaktadır. 

Önceki bölümlerde, şu anda oldukça sağlam temelli ampi­
rik kanıtlara sahip olduğumuz birtakım alanların yanında, olsa 
olsa yarım yamalak ve düzensiz bilgilerin mevcut olduğu pek çok 
farklı alan da incelenmiştir. Etnografik ve niteliksel verileri kulla­
nan ve sayıları gittikçe artan bir sayıda çalışma vardır; bununla 
birlikte bireylerin zaman içinde değişen bağlantılarını inceleyen 
hayat tarihi yöntemlerini sistematik biçimde kullanan yayımlan­
mış bir çalışma henüz yoktur. Artan miktarda sayısal çalışmalar 
vardır. Şu anda sosyal sermaye birimlerini içine alan beşinci bö­
lümde belirtilen bazı resmi anketler de bunlara eklenebilir. Daha 
geniş ağları kapsamak için düzenlenen ve siyaset biliminin ço­
ğunluğuna hakim olan kamusal alan/özel alan ayrımına meydan 
okumaya ve tartışmanın terimlerini genişletme potansiyeline sa­
hip olan sosyal sermayenin cinsiyet dinamikleri üzerine artan 
miktarda çalışma ortaya çıkmaktadır (Lowndes 2000: 536 ) .  Bu 
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çalışmaların "sosyal sermayenin kısır döngüsündeki" nedensel 
bağlantı ları Lowndes'in iddia ettiği ölçüde aydınlatıp aydınlat­
mayacağını bekleyip görmeliyiz. Bununla beraber, kuşkusuz ki 
bu bugüne değin yayımlanmış anlatımların çoğuna egemen olan 
bağlantılardan daha geniş birtakım bağlantılar üzerine tartışma 
olanağını doğurmaktadır. Gelecekteki araştırmaların insanların 
sosyal sermayelerini harekete geçirme yollarına da dikkat etmesi 
gerekecektir. Coleman'ın kavramsallaştırması, özellikle sosyal 
sermayenin kaynaklarını ( il işkiler) onun faydalarıyla (kaynaklar) 
karıştırması ve sosyal sermaye sahipliğini onu harekete geçirmek­
ten ayırt edememesi gerekçesiyle eleştirilmiştir (Dika ver Singh 
2002 ) .  Bu umut verici bir araştırma yöntemidir. Bireylerin bir or­
ganizasyondaki hedeflerine ulaşmak için aracıları kullanmaları 
üzerine yapılan bir çalışma, bireylerin ağlarını sosyal sermayenin 
türüne, rezervlerin "sahibine" ve destekleyiciler arasındaki ilişki­
ye bağlı biçimde değişiklik gösteren farklılaşmış ve özel bir yön­
temle harekete geçirdiklerini göstermiştir (Lazega ve Lebeaux 
1 995) .  Bununla beraber, bu çalışma özelinde dahi örgütsel kültür 
ve ilgili kişilerin kimlikleri dahil olmak üzere diğer etkili faktör­
leri ayırt etmek de mümkündür. Anlaşılacağı üzere, bu karmaşık 
bir konudur ve tartışma açıldıkça bir hayli dikkat çekmesi olası­
dır. Bununla beraber, sosyal sermaye gelecekteki araştırmalar için 
zengin bir alan olarak görünmeye devam etmektedir. 

Araştırma ve bilim önemlidir, ancak sosyal sermaye fikri 
de insanların nası l  yaşadığı ile doğrudan i lgilidir. Anthony Gid­
dens, yüksek modernitenin yaygın dönüşlülüğünün ortaya çık­
masının nedeni olarak kısmen insanların sosyal bilimlerden fi­
kir almalarını ve bunları kendi yaşam koşullarına uygulamala­
rını işaret etmiştir ( Giddens 1 99 1 ) . Bana göre, sosyal sermaye 
siyasetçiler ve diğerleri tarafından en azından kısmen işler hale 
getirilebileceği ve getirildiğinden insanların i lişkilerini gözleme­
nin faydalı bir yoludur. Ancak, iyi bir hayat sürdürmek anlamı-
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na gelen ütopik fikirlerin parçalanmış olduğu modern dünyada 
bunun anlamı nedir ? 

İnsanlar hayatı ortak bir fayda olarak gördükçe, tercihleri 
giderek kendilerine atfedilmiş niteliklere dayanan toplumlar de­
ğil ,  kazanı lmış özelliklere dayanan toplumlar yönünde olur. Da­
ha az sosyoloj ik terimlerle ifade edersek, insanların ait oldukları 
toplulukları doğum ya da alışkanlık gibi bir rastlantı sonucu içi­
ne savruldukları bir yer olarak düşünmeleri daha az muhtemel 
olur ve kendi topluluklarını ait olmayı kendilerinin tercih ettiği 
ve hatta oluşumuna doğrudan katkıda bulundukları bir yer ola­
rak tahayyül etme ihtimalleri artar. İngiltere'de yapılan bir çalış­
maya bakılırsa, her ne kadar i lişkiler yapısal olarak bir parça da­
ha akıcı ve hatta dönüşlü olmaya başlamışsa da, bu il işkileri ye­
tişkinlerin kimliklerinin merkezine yerleştiren tam da bu özellik­
lerdir (Pahl ve Spencer 1 997: 1 03 ) . Organize edilmiş l iglerde 
komşu banliyö ya da fabrikaların takımlarına karşı bowling oy­
namaktansa, (muhtemelen maçı e-posta ile planladıktan sonra ) 
insanlar aileleriyle ve arkadaşlarıyla bowling oynamak için ara­
balarıyla dar sokağa kadar gitmeyi tercih etmektedirler ve belki 
de bar ya da spor merkezinde karşılaştıkları insanlarla olduğun­
dan oldukça farklı ve çeşitli ağlara sahip olurlar. 

İlişkilerimiz değişti ve değişmeye devam ediyor. Benzer şe­
kilde, ilişkilerimizle olan il işkimiz de değişiyor. Daha seküler, ki­
şiselleşmiş, gayri resmi ve ağlarla sarılmış ancak daha az kolay­
l ıkla okunabilen ve daha az şeffaf bir dünyada Barbara Misz­
tal ' ın öğüdüne kulak asmalıyız: 

Üstünlük sağlamak, güvenli geçişi garanti altına almak ve 
kuralları bildiğini kanıtlamak için, kişinin günlük yaşamda 
diğerlerinin gösterdiği sembolleri ve işaretleri okuma ve yo­
rumlama konusunda gittikçe karmaşık hale gelen becerileri­
ni geliştirmesi gerekmektedir (Misztal 1996:  1 16 ) .  
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Yakın ilişkilerimizde olsun, arkadaş ve tanıdıklardan oluşan 
daha geniş ağlarımızda ya da işleyen bağlantılarımızda olsun, 
alışkanlıklar ve uyum gelecek için zayıf rehberlerdir. Gerçekten, 
alışkanlıklara dayanmak bunların faydasız olmasından daha kö­
tüdür; bu bizim bu alışkanlıkları "sorgulamadan" kabul ettiğimi­
ze inanan diğerleri için aktif olarak bir düş kırıklığı yaratabilir. 
Eğer bu durum zorluklar yaratıyorsa, toplumun bozulmasına 
içerleyen insanların kastettikleri şey muhtemelen bunlar değildir. 
Daha ziyade, bunlar siste ilerlememizi sağlayacak bir pusula için 
gerekli sabit koordinatların yokluğunda ve çevremizdeki herkes 
aynı şeyi yapıyorken dönüşlü bir hayata rahatça devam etmenin 
zorluklarıdır. Belki de yalnızca okul çağındaki öğrencilere değil, 
-belki de esas olarak- yetişkinlere yönelik ulusal çapta bir sosyal 
beceri programı zorunludur. 
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