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PREFACIO

A Histéria do Pensamento Econémico, que recente-
mente publicimos na colec¢do Horizonte G, contém um
grande nimero de citagcoes dos autores estudados, no in-
tuito de justificar as apreciagoes acerca deles e de propor-
cionar aos leitores um conhecimento directo do seu pensa-
mento. Essas citagoes, porém, sdo geralmente breves. Por
isso mos pareceu util elaborar a presente colectdnea, em
que jd se torna possivel apresentar textos um pouco mais
erxtensos.

De harmonia com este novo critério, optdmos por uma
solugdo que consiste, antes de mais, em oferecer uma pano-
rdmica tdo precisa quanto possivel das sucessivas aquisi-
¢oes dessa «ciéncia do mundo moderno» que é a economia
politica, bem como das principais conirovérsias que se de-
senvolveram ad sua volta.

Os quatro primeiros capitulos da presente colectdnea
correspondem d preocupac¢do que acabamos de definir. Tra-
tando sucessivamente do valor, da reparticio dos rendi-
mentos, dos desequilibrios econémicos e do crescimento
econdémico, s@o abordadas as principais matérias que tém
despertado a atengdo dos edificadores da economia politica.
A fim de justificar as escolhas que fizemos e a divisdo
adoptada para os quatro primeiros capitulos haveria que
apontar as relagoes existentes entre as vdrias teses apre-
sentadas. Dever-se-ia mostrar, por exemplo, que hd uma
relagcdo estreita entre o desenvolvimento da controvérsia
acerca do valor e a evolugdo da teoria dos desequilibrios
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S A FORMACAO DA CIENCIA ECONOMICA

econdomicos, por isso que o abandono, durante toda uma
fase, da andlise macroeconémica dos desequilibrios se
encontra nitidamente ligado ao abandono da teoria cldssica
do valor. Porém, desenvolver tais consideracoes seria repe-
tir a Histéria do Pensamento Econémico. Assim, limitar-
-nos-emos a remeter o leitor para este mosso anterior tra-
balho. Salientemos apenas que para compor estes capitulos
escolhemos textos que, embora por vezes muito abstractos,
sao, contudo, assimildveis sem preparacdo especial e sem
se tornar absolutamente necessdrio recorrer a outras pas-
sagens das obras dos autores citados. Nos casos em que
algum obstdculo nos pareceu opor-se a essa leitura di-
recta vencemo-lo por intermédio de uma breve ezxplica-
¢a@o incluida no comentdrio que acompanha a maior parte
dos textos, ou de uma nota ao fundo da pdgina. Estas notas
sdo referenciadas pelos numeros (), (?), (°), etc., seguidas
das iniciais H. D.

Adoptar o critério de apresentar principalmente textos
de teoria econdmica seria em larga medida renunciar d
apresentagdo dos desenvolvimentos filoséficos e das consi-
deracoes de cardcter politico que, no entanto, constituem
grande parte do conteitdo das obras que mos interessam.
Assim, a fim de dar wuma ideia do contexto filoséfico e
politico em que a teoria econémica se encontra constante-
mente imersa, acrescentdmos um quinto capitulo, no qual
tentdmos apresentar alguns aspectos da oposi¢cdo que,
desde o alvor da civilizacdo ocidental, se manifesta entre
a vontade de criar uma sociedade digna do homem e a
preocupagdo de respeitar, no proprio dominio social, uma
«natureza das coisas» que se julga mdo poder ser impu-
nemente ignorada: trata-se, jd se deira ver, do que, no
mundo contempordneo, se designa por conflito entre o
liberalismo econdmico e as doutrinas socialistas.
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CAPITULO 1
O valor

1) UMA TENTATIVA DE EXPLICACAO COM BASE NA UTI-
LIDADE E NA RARIDADE

Etienne de Condillac (1714-1780). — O Comércio e o
Governo Considerados relativamente Um ao Outro, Paris,
1776, obra transcrita em Ezcertos de Economia Poli-
tica, Paris, Guillaumin, 1847. Excerto correspondente as
pags. 248-255.

Este texto representa uma das primeiras tentativas
empreendidas para desenvolver sistematicamente uma ex-
plicacdo do valor dos objectos a partir da sua utilidade e
da sua raridade. Tomdmos a iniciativa de numerar os
diversos paragrafos para facilitar o breve comentario que
fazemos a seguir.

Texto n.° 1

Fundamento do valor das coisas

Como se ajuiza da abundincia, da superabundincia e da pentiria. Supera-
bundante initil e superabundante itil. Necessidades naturais e neces-
sidades ficticias, O valor das coisas baseia-se na sua utilidade, na
necessidade que delas temos ou no uso que delas podemos fazer.
O maior ou menor valor das coisas depende principalmente do juizo
que fazemos da sua raridade ou da sua abundincia. Seja qual for a
abundincia de uma coisa, ela s6 tem valor se for util.

1. Suponhamos uma pequena comunidade que acaba de se
estabelecer e de realizar a sua primeira colheita e que, estando
isolada, para subsistir s6 pode contar com o produto dos campos
que cultiva.

2. Suponhamos, ainda, que, retirado o trigo necessirio para
semear a terra, lhe restam cem moios e que com esta quantidade
pode esperar a segunda colheita sem receio de escassez.
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10 A FORMACAO DA CIENCIA ECONOMICA

3. Para que esta quantidade, de harmonia com a nossa supo-
si¢do, faga desaparecer todo o receio de escassez é preciso que ela
baste nio s6 as suas necessidades, como também aos seus receios.
Ora, isto s6 pode dar-se com uma certa abundéncia. De facto,
quando se ajuiza das coisas tomado de receio, aquilo que basta
4 justa deixa de bastar e pensa-se que s6 se tem o suficiente
quando abunda até um certo ponto.

4. A quantidade que resta A nossa comunidade, retiradas as
sementes, constitui, portanto, para esse ano, o que se designa
por abundéncia. Por conseguinte, se dispuser ainda de mais alguns
moios, encontra-se em situagdo de superabundincia e estard em
pentiria se tiver alguns moios a menos.

5. Se um povo pudesse ajuizar com precisio da relagio entre
a quantidade de trigo de que dispde e a quantidade de que neces-
sita para consumo, esta relagio conhecida permitir-lhe-ia conhecer
sempre com a mesma precisio se se encontrava em situagio de
abundéincia, de superabundéncia ou de penria.

6. Mas nido pode ajuizar com precisio dessa relagio, pois
n3o tem nenhum meio para avaliar exactamente nem a quantidade
de trigo de que dispde, nem a quantidade que ird consumir. E
tanto menos pode ajuiza-la quanto nio pode guardar o trigo sem
o sujeitar a uma quebra, e a quantidade precisa dessa quebra é
de tal natureza que ndo é possivel prevé-la. A avalid-la, sé o podera
fazer aproximadamente e baseado numa experiéncia de vérios anos.

7. No entanto, de qualquer modo que a ajuize, podemos
sempre dizer qe ele se considera em abundincia quando pensa
dispor de uma quantidade de trigo suficiente para afastar todo
o receio de escassez; que se considera em superabundincia quando
pensa que dispée de uma quantidade mais do que suficiente em
face de todos os seus receios, e que se considera em pendria
quando pensa que dispde de uma quantidade que ndo basta para
os dissipar.

8. E, pois, na opinido que temos das quantidades, mais do
que nas préprias quantidades, que residem a abundincia, a
superabundincia ou a peniria, embora sé residam na opinido
porque se encontram implicitas nas quantidades.

9. Se, em vez de cem moios, a nossa comunidade, retiradas
as sementes, ficar com duzentos, dispord de cem moios que lhe
sdo initeis para o consumo entre uma e outra colheita; e se nio
tomar precaugdes para conservar este trigo superabundante ele
ndo deixard de apodrecer, de se deteriorar, e o que restar de nada
Servird nos anoscseguirt®s.Kitap Arsivi - https://rantey.org



O VALOR 11

10. Vérios anos consecutivos de grandes colheitas nido servi-
riam, portanto, sendo para a comunidade se ver a bragos com uma
superabundéncia initil, e chegaria um momento em que passaria
a semear menos terras.

11. Mas as colheitas que ndo bastarem as necessidades da
comunidade far-lhe-do sentir a necessidade de conservar o trigo
quando houver superabundincia. Procurar4, entdo, os meios de o
fazer, e, uma vez encontrados, o trigo iniitil nos anos de superabun-
dincia tornar-se-a 1til nos anos de pentdria. Os cem moios que a
comunidade ndo consumiu mas soube conservar supririo o que
lhe faltar nos vérios anos em que, retiradas as sementes, nio
ficarem para seu consumo mais de sessenta ou oitenta moios.

12. Deixara, portanto, de haver propriamente trigo superabun-
dante quando se souber conserva-lo, uma vez que aquele que se
nio consumir num ano poderd consumir-se noutro.

13. Se a nossa comunidade estivesse rodeada de outras agri-
colas como ela, nio precisaria de conservar o trigo em celeiros;
pois, cedendo qualquer outro género de que dispusesse em su-
perabundincia, poderia obter o trigo que fosse superabundante nou-
tra comunidade. Mas supusemo-la completamente isolada.

14. Nos temos duas espécies de necessidades. Umas derivam
da nossa conformagio: somos conformados no sentido de termos
necessidade de alimentagio; por outras palavras, nio podemos
viver sem alimentos.

15. As outras sio uma consequéncia dos nossos habitos. Certa
e determinada coisa que poderfamos dispensar, porque a nossa
conformag¢do nio faz dela uma necessidade, torna-se-nos neces-
sdria pelo uso, e as vezes tio necessiria como se fdssemos confor-
mados para ter necessidade dela.

16. Eu chamo naturais as necessidades que derivam da nossa
conformagdo e ficticias as que devemos ao habito contraido pelo
uso das coisas.

17. Uma horda errante vive dos frutos que a terra produz
naturalmente, do peixe que pesca, dos animais que mata na caga;
e quando a regido que percorre deixa de suprir a sua subsisténcia
procura outros lugares. Neste género de vida vemos apenas neces-
sidades naturais.

18. A nossa comunidade, porém, nio pode ser némada: criou
a necessidade de viver no local que escolheu, devido & abundéncia
que encontra nos campos que cultiva e aos frutos que retira do seu
trabalho; nio s@entertar jéitaomsivi Ahapga/rdosanignais que podem
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servir para a sua alimentagdo e seu vestuirio, cria-os e trata de
os multiplicar por forma a bastarem ao seu consumo.

19. Eis um género de vida em que existem necessidades fict{-
cias, isto é, necessidades que nascem do hébito que cridmos de
satisfazer as necessidades naturais por meios escolhidos.

20. Nota-se que estas primeiras necessidades ficticias se afas-
tam o menos possivel das naturais, mas facilmente se prevé que
se formarido outras que delas se afastario cada vez mais. E o que
acontecerd quando a nossa comunidade, tendo progredido nas artes,
quiser satisfazer as suas necessidades naturais multiplicando e apu-
rando os meios. Chegara mesmo uma altura em que as necessidades
ficticias, & forga de se afastarem da Natureza, acabario por modi-
ficd-la totalmente e por corrompé-la.

21. As primeiras necessidades que a nossa comunidade cria
sio de ordem social, a qual deixaria de existir se essas necessidades
cessassem. Somos, portanto, obrigados a toma-las como naturais,
pois, se o nio sio para o selvagem errante, nisso se tornam
para o homem em sociedade, ao qual sio absolutamente neces-
sirias. Por isso, daqui em diante chamarei naturais nio s6 as
necessidades que derivam da nossa conformagio, mas também as
que derivam da constitui¢io das sociedades civis, e designarei por
ficticias aquelas que nio sdo essenciais & ordem social e sem as
quais, por conseguinte, as sociedades civis podem subsistir.

22. Dizemos que uma coisa é 1til quando serve a alguma das
nossas necessidades e que ¢ inidtil quando nio serve a nenhuma,
ou quando com ela nada podemos fazer. A sua utilidade baseia-se,
portanto, na necessidade que dela temos.

23. De harmonia com essa utilidade, estimamo-la mais ou
menos, isto é, julgamos que ela é mais ou menos prépria aos usos
que lhe queremos dar. Ora, este aprego é o que nds chamamos
valor. Dizer que uma coisa vale é dizer que ela é, ou que nds a
consideramos boa para determinado uso.

24. O valor das coisas baseia-se, pois, na sua utilidade, ou, o
que vem a dar no mesmo, na necessidade que delas temos, ou,
0 que serd ainda o mesmo, no uso que delas podemos fazer.

25. A medida que a nossa comunidade for criando novas
necessidades aprenderd a usar as coisas que anteriormente nio
aproveitava. Portanto, a certa altura dard valor a coisas dantes
consideradas intteis.

26. Na abundincia sente-se menos a necessidade porque nio
se receia a escassez. Por uma razio contriria, sente-se mais na
raridade e na pémémia.PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org



O VALOR 13

27. Ora, dado que o valor das coisas se funda na necessidade,
é natural que uma necessidade mais sentida imprima as coisas um
valor maior e que uma menos sentida lhes imprima um menor.
O valor das coisas aumenta, pois, com a raridade e diminui com
a abundincia.

28. Pode mesmo, na abundincia, diminuir ao ponto de se tor-
nar nula. Um superabundante, por exemplo, nio terd nenhum valor
quando nio pudermos fazer nenhum uso dele; serd, entio, absolu-
tamente indtil.

29. E o caso de um superabundante de trigo, se o conside-
rarmos em relagio ao ano em que nio faz parte da quantidade
necessiria ao consumo. Mas, se o considerarmos em relagdo aos
anos seguintes, em que a colheita pode nio ser suficiente, terd
um valor, pois julgamos que ele poderd fazer parte daquela quan-
tidade de que necessitaremos entdo.

30. Essa necessidade é remota. Por isso, ndo imprime i coisa
o mesmo valor que uma necessidade presente. Esta faz sentir que
a coisa é absolutamente necessaria na ocasido e a outra leva apenas
a pensar que a coisa podera vir a sé-lo. Confia-se que ndo venha a
ser precisa e, nesta conjectura, como se é levado a nio prever
a necessidade, também se é levado a dar menor valor A coisa.

31. O maior ou menor valor, sendo a utilidade a mesma,
fundar-se-ia unicamente no grau de raridade ou de abundincia, se
esse grau pudesse ser sempre conhecido com precisio; e teriamos,
entdo, o verdadeiro valor de cada coisa.

32. Mas esse grau nio pode nunca ser conhecido. E, pois,
principalmente na opinido que dele temos que se funda o maior
ou menor valor.

33. Supondo que falta um décimo do trigo necessirio ao
consumo da nossa comunidade os nove décimos restantes s6 teriam
o valor dos dez se calculdssemos bem a escassez e se vissemos com
toda a certeza que ela, realmente, é apena de um décimo.

34. Nio é, porém, o que fazemos. Tanto quanto se confia
na abundincia assim se teme a peniria. Em vez do décimo que
falta julgamos que faltam dois, trés ou mais. Pensamos chegado
o momento em que o trigo falta absolutamente; e a falta de um
décimo aterroriza como se de um terco ou de metade se tratasse.

35. Uma vez que o cédlculo exagera essa falta, é natural que
aqueles que dlspoem de tngo pensem em conserva-lo para si pré-
prios; no receio de lhes vir a faltar pdem de reserva mais do que
necessitam. Uma parte da populagdo julgard mesmo que a escassez
¢é completa, ou @unaesez Rerante esteiestado/deneyisag € evidente que
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¢ valor do trigo aumentara, na medida em que a opinido exagerar
a pentria.

36. Se o valor das coisas se funda na sua utilidade, o seu
maior ou menor valor funda-se, portanto, mantendo-se a utilidade
a mesma, na sua raridade ou na sua abundincia, ou, melhor, na
opinido que temos da sua raridade ou da sua abundéncia.

37. Digo mantendo-se a utilidade a mesma porque logo se
vé que, supondo-as igualmente abundantes, julgamo-las de maijor
ou menor valor, conforme as julgamos mais ou menos uteis.

38. HA coisas que sdo tio comuns que, embora muito neces-
sirias, parecem nido ter nenhum valor. E o caso da igua; encon-
tra-se por toda a parte, diz-se, ndo custa nada obté-la, e o valor
que ela pode ter em razio do transporte nao é um valor préprio,
€ apenas um valor que resulta das despesas de transporte.

39. Seria bastante de admirar que se pagassem despesas de
transporte para obter uma coisa que nio valesse nada.

40. Uma coisa ndo tem um valor porque custa, como muita
gente supde; mas custa porque tem um valor.

41. Digo, pois, que mesmo nas margens de um rio a 4gua
tem um valor, mas o menor possivel, porque ai ela abunda em
relagio as nossas necessidades. Num sitio arido, pelo contrério, a
4dgua tem um grande valor; e estimamo-lo em razio da distincia
e da dificuldade de a obter. Em semelhante caso, um viajante
sequioso daria cem luises por um copo de 4gua e esse copo de
dgua valeria cem luises. Porque o valor reside menos na coisa que
na estima em que a temos, e, como essa estima depende da nossa
necessidade, ele aumenta ou diminui conforme aumenta ou diminui
tal necessidade.

42. Como se julga que as coisas ndo tém valor nenhum quando
se supde que elas ndo custam nada, julga-se que elas nio custam
nada quando n3o custam dinheiro nenhum. Temos dificuldade em
ver isto claramente. Tentemos precisar as nossas ideias.

43. Embora nio se dé nenhum dinheiro para obter uma coisa,
ela custa se exigir trabalho.

44. Ora, que é trabalho?

45. E uma acgdo ou uma sucessio de acgles no intuito de
obter uma vantagem. Pode-se agir sem trabalhar; é o caso das
pessoas desocupadas que agem sem nada fazer. Trabalhar é, pois,
agir para obter uma coisa de que se tem necessidade. Um jorna-
leiro que ocupe no meu jardim age para ganhar o salirio que lhe
prometi; e hd uetsotor quap arsen- Hradbathoregomgeca com a pri-
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meira enxadada porque, se ndo considerissemos esse momento,
nio saberfamos dizer quando havia comegado.

46. De acordo com estas reflexdes preliminares, digo que,
quando me encontro longe do rio, a 4gua me custa a acgdo de a
ir buscar; acgio que é um trabalho, por isso que é executada para
obter uma coisa de que tenho necessidade; e, quando me encontro
na margem do rio, a 4gua custa-me a acgio de me baixar para a
beber; acgdo que, concordo, representa muito pouco trabalho:
menos que a primeira enxadada. Mas, por isso, a 4gua tem, entdo,
o menor valor possivel.

47. A 4gua vale, portanto, o trabalho que tenho para a obter.
Se ndo a vou buscar eu mesmo pago o trabalho daquele que ma
traz; ela vale, entio, o salirio que eu pagar; e, por conseguinte,
as despesas de transporte sio um valor préprio da 4gua. Sou eu
que lhe dou esse valor, porque creio que ela vale essas despesas.

48. Ficario admirados se disser que o ar tem um valor; e,
contudo, devo dizé-lo, se quiser raciocinar consequentemente. Mas
que me custa o ar? Custa-me tudo o que fago para o respirar,
para o transformar, para o renovar. Abro uma janela, saio. Ora,
cada uma destas acgdes € um trabalho, um trabalho muito leve,
na verdade, porque o ar, mais abundante ainda do que a agua,
hé-de ter um valor muito reduzido.

49. Poderia dizer o mesmo da luz, dos raios que o Sol espalha
com tanta profusio a superficie da Terra: porque, certamente, para
os empregar em todos os nossos usos custam-nos um trabalho ou
dinheiro.

50. Aqueles a que me oponho consideram um grande erro
fundar o valor na utilidade e dizem que uma coisa s6 vale na
medida em que tem um certo grau de raridade. Um certo grau de
raridade! Afi estd o que eu nio entendo. Concebo que uma coisa
é rara quando julgamos que nio dispomos dela na medida em
que é necessaria para o nosso uso; que é abundante quando julga-
mos que temos dela quanto precisamos e que é superabundante
quando julgamos té-la & disposi¢io para além de quanto precisa-
mos. Enfim, concebo que uma coisa da qual nada fazemos, e da
qual nada podemos fazer, nio tem valor nenhum e que, pelo
contrario, uma coisa tem um valor quando tem uma utilidade;
e, se nio tivesse um valor apenas devido 4 sua utilidade, ndo teria
um valor maior na raridade e um menor na abundéincia.

51. Mas é-se levado a considerar o valor como uma qualidade
absoluta, ineremte as coisas, independentemente dos juizos que
formulamos, e ddtaetniegddFostHugasi fontes: demagioginios enganosos.
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Nio devemos, pois, esquecer que, embora as coisas s6 tenham
valor porque tém qualidades que as tornam préprias aos nossos
usos, elas nio teriam nenhum valor para nés se ndao julgissemos
que elas tém, de facto, essas qualidades. Assim, o seu valor reside
principalmente no juizo que fazemos da sua utilidade; e sé tém
mais ou menos valor porque as julgamos mais ou menos tteis,
ou, sendo a utilidade a mesma, porque as julgamos mais raras ou
mais abundantes. Se insisti tanto nesta no¢do é porque ela vai
servir de base a toda esta obra.

Comentdrio. — O autor comega por definir um certo
numero de termos: «abundancia» (1 a 13), «necessidades»
(14 a 21), «utilidade» (22). Apresenta em seguida a sua
tese central, segundo a qual o valor depende da utilidade
e da raridade, que é o contririo da abundancia (23 a 27).
Depois, refuta a tese que liga o valor ao custo de pro-
ducado (38 a 49). Conclui, por [im, insistindo no caricter
puramente psicolégico da nocdo de valor (50 a 51).

A tese principal de Condillac pode resumir-se assim:
nés atribuimos um valor as coisas porque elas nos sido
uteis. Além disso, se receamos niao as poder obter, mais
as apreciamos. A fragilidade desta tese logo se nos revela
se atentarmos em que os juizos formulados pelos individuos
acerca da raridade dos bens sio muito incertos, devendo,
portanto, ser frequentemente modificados. Se se fundasse
nesses juizos, o valor de um bem seria extremamente ins-
tavel, o que a experiéncia habitual contradiz.

Por outro lado, a critica que Condillac faz a teoria do
custo refuta-se a ela prépria, em virtude da contradicao
em que o autor se enreda.

Declara ele (38 a 40) que o valor da dgua ndo pode
depender do custo do seu transporte porque o transporte
se realiza somente depois de se haver atribuido valor a
dgua. Mas logo (41) afirma, pelo contrario, que o valor
da dgua depende «da distancia e da dificuldade de a obtery,
ou seja, do custo do seu transporte. Para sair desta. con-
tradigdo haveria que distinguir entre valor de uso e valor
de troca. Poderiamos, entdo, dizer: «Uma coisa custa por-
que tem um valor de uso e tem um wvalor de troca porque
custa.»

(Ver Histéria do Pensamento Econdémico, parte se-
gunda, capituloe#tsi§ Pb¥ Kitap Arsivi - https://rantey.org
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2) 0 TRABALHO COMO FUNDAMENTO DO VALOR DO PRI-
MEIRO ESTADIO DA SOCIEDADE

Adam Smith (1725-1790). — Investiga¢do acerca da
Natureza e das Causas da Riqueza das Nagoes, Londres,
1776. Traducado francesa, Paris, Guillaumin, 1843.

A) Excerto do capitulo 1v do livro 1, 0ob. cit., vol. 1,
pags. 35 e 36.

Texto n.° 2

Trata-se, agora, de examinar quais sio as regras que os homens
observam naturalmente ao trocarem as mercadorias umas pelas
outras, ou por dinheiro. Essas regras determinam o que podemos
designar por valor relativo ou de troca das mercadorias.

H4 que observar que a palavra «valor» tem dois significados
diferentes: umas vezes significa a utilidade de um objecto deter-
minado e outras vezes a faculdade que a posse desse objecto
outorga de comprar outras mercadorias. Podemos chamar a uma
valor de uso e A outra valor de troca. Ha coisas que tém grande
valor de uso e que possuem, muitas vezes, pouco ou nenhum valor
de troca e, ao contririo, algumas que tém grande valor de troca
chegam a ndo ter valor de uso. Nao hd nada mais util do que a
dgua, mas com ela quase nada se pode comprar; melhor se diria
que nada se consegue obter em troca. Um diamante, pelo contrario,
ndo tem quase nenhum valor quanto ao uso, mas frequentemente
se conseguird troci-lo por uma grande quantidade de outras merca-
dorias.

Para esclarecer os principios que determinam o valor de¢ troca
das mercadorias tentarei estabelecer:

Primeiramente, qual é a verdadeira medida desse valur de
troca, ou em que consiste o pregco real das mercadorias.

Depois, quais s3o as diversas partes integrantes que compdem
o prego real.

Por fim, quais s3o as diferentes circunstincias que umas vezes
elevam alguma ou a totalidade das diversas partes do prego acima
da sua taxa natural ou ordindria e outras as fazem descer abaixo
dessa taxa, ou seja, quais as causas que impedem que o prego de
mercado, isto é, o preco actual das mercadorias, coincida exacta-
mente com o (ilereprid BMBKichamsivi -ohisesy/preep ang tural,
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B) Excerto do capitulo vi do livro 1, ob. cit.,, vol. 1,
pags. 65-68.

Texto n.° 3
CAPITULO VI

Das partes constitutivas do preco das mercadorias

No primeiro estidio informe da sociedade, que precede a
acumulagio dos capitais e a apropriagdo do solo, a unica circuns-
tancia que pode fornecer uma regra para as trocas é, ao que parece,
a quantidade de trabalho necessiria para adquirir os diferentes
objectos de troca. Por exemplo, se, num povo de cagadores, custa
habitualmente duas vezes mais esfor¢o matar um castor do que
matar um veado, um castor trocar-se-4, naturalmente, por dois
veados ou valera dois veados. E natural que o que é, ordinaria-
mente, produto de dois dias ou duas horas de trabalho valha o
dobro do que é ordinariamente produto de um dia ou de uma hora
de trabalho.

Se uma espécie de trabalho for mais penosa do que outra,
ter-se-4 naturalmente em conta esse aumento de fadiga e o produto
de uma hora desse trabalho mais rude poderad trocar-se, frequen-
temente, pelo produto de duas horas da outra espécie de trabalho.
Do mesmo modo, se uma espécie de trabalho exige um grau pouco
comum de habilidade ou pericia, a estima que os homens tém por
esses talentos ird acrescentar naturalmente ao seu produto um valor
superior ao que seria devido pelo tempo empregado no trabalho.
Esses talentos adquirem-se, em geral, por meio de um longo tra-
balho de aprendizagem e o valor superior que se atribui ao seu
produto ndo passa, muitas vezes, de uma compensagio razoivel
do tempo e do esforgo que houve que empregar para os adquirir ().

No estidio avangado da sociedade toma-se comummente em
conta, nos salirios do trabalho, o que se deve a uma maior pericia
ou fadiga e é verosimil que se tenha agido de maneira idéntica na
primeira infincia das sociedades.

Nessas condigGes, o produto do trabalho pertence inteiramente
ao trabalhador e a quantidade de trabalho normalmente empregada
a adquirir, ou a produzir, um objecto permutivel é a Unica circuns-

(*) Rectific4uoostsiz tPiuidianldstivifradgpsy/Haniey.org
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tincia que pode regular a quantidade de trabalho que esse objecto
comummente compra ou obtém em troca.

Logo que haja capitais acumulados nas mios de particulares
alguns deles, naturalmente, emprega-los-do pondo a trabalhar pes-
soas habilidosas, s quais fornecerio materiais e alimentagdo, a
fim de realizar um lucro na venda dos seus produtos, ou no valor
que o trabalho desses operarios acrescenta ao valor dos materiais.
Quando se troca a obra acabada, ou por dinheiro, ou por trabalho,
ou por outras mercadorias, é preciso que, além do que se destina
a pagar o preco dos materiais e os saldrios dos trabalhadores, sobre
ainda alguma coisa que constitua os lucros do empresirio da obra,
que arrisca os seus capitais no negécio. Assim, o valor que os
trabalhadores acrescentam & matéria divide-se em duas partes, de
que uma paga os seus salarios e a outra os lucros que o empresario
realiza sobre a importincia dos fundos que lhe serviram para
adiantar os saldrios & a matéria a trabalhar, O empresario nio teria
interesse em empregar os trabalhadores se nio esperasse obter da
venda da obra acabada alguma coisa mais do que a simples recupe-
ra¢gio do seu capital, como tdo-pouco teria interesse em empregar
um grande capital, em vez de um pequeno, se esses lucros nio
estivessem em relagio com a importincia do capital empregado.

Os lucros, dir-se-4 talvez, nio passam afinal de um nome
diferente aplicado aos salirios de uma espécie particular de tra-
balho, o trabalho de inspecgido e de direcgdo. Sdo, porém, de uma
natureza absolutamente diferente dos saldrios; regem-se segundo
principios completamente diferentes e nio estio, de modo nenhum,
em relacdo com a quantidade e a natureza desse pretenso trabalho
de inspecgdo e de direcgio. Regem-se inteiramente pelo valor do
capital empregado e sio mais ou menos elevados conforme a
importincia desse capital. Suponhamos, por exemplo, que, numa
certa localidade em que os lucros dos capitais empregados nas
manufacturas sio comummente de dez por cento ao ano, existem
duas manufacturas diferentes, cada uma das quais emprega vinte
trabalhadores 4 razio de 15 libras por ano cada um, ou seja uma
despesa de 300 libras por ano para cada oficina; suponhamos ainda
que a matéria-prima de reduzido valor empregada anualmente
numa delas custa apenas 700 libras, enquanto na outra se em-
pregam matérias mais preciosas, que custam 7000 libras: o capi-
tal empregado anualmente numa ser4, nesse caso, de 1000 libras
apenas, enquanto o empregado na outra se elevard a 7300 li-
bras. Ora, & taxa de 10 por cento, o empresirio de uma contard
com um lucro Gmetsiz 89Fdéiten Adeivil00tlibrasteypenas, enquanto o
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empresario da outra esperard obter um lucro da ordem das 730
libras. Mas, apesar dessa diferenga de lucros, é possivel que o seu
trabalho de inspecgio e de direcgio seja absolutamente o mesmo
ou quase equivalente. Em muitas das grandes fébricas quase todo
o trabalho desse género é frequentemente confiado a um primeiro
empregado, cujos vencimentos exprimem realmente o valor desse
trabalho de inspecgio e de direc¢gio. Embora, ao fixar-lhe o salirio,
se tenham geralmente em conta nio sé o seu trabalho e o seu grau
de inteligéncia, mas também o grau de confianga que o seu emprego
exige, os seus vencimentos, contudo, nunca sdo fixados em deter-
minada propor¢iao do capital cuja administragio orienta; e o pro-
prietario desse capital, embora se encontre liberto de quase todo
o trabalho, nio deixa de contar com lucros proporcionais ao seu
capital. Assim, no prego das mercadorias os lucros dos fundos ou
capitais sio uma parte constituinte do valor, completamente dife-
rente dos salirios do trabalho e regida segundo principios dife-
rentes.

Nestas condigdes, o produto do trabalho nio pertence sempre
por inteiro ao trabalhador. As mais das vezes tem de o compar-
tilhar com o proprietdrio do capital para quem trabalha. Deixa,
pois, de ser a quantidade de trabalho comummente despendida
para adquirir ou para produzir uma mercadoria a tnica circuns-
tdncia pela qual se rege a quantidade de trabalho que essa merca-
doria pode habitualmente comprar ou obter em troca. Torna-se
claro que h4 que contar com uma quantidade adicional para cobrir
¢ lucro do capital que adiantou os saldrios desse trabalho e lhe
forneceu os materiais.

A partir do momento em que o solo de um pafs se torna
propriedade privada, os proprietarios, como todos os outros
homens, gostam de colher sem semear e exigem uma renda, mesmo
para o produto natural da terra. Estabelece-se um suplemento de
preco para a madeira das florestas, para a erva dos campos e para
todos os frutos naturais da terra que, quando a propriedade era
comum, custavam ao trabalhador apenas o esforgo de os colher
e, agora, lhe custam mais esfor¢os (). Tem, entio, de pagar
pela autorizagio de os colher, cedendo ao proprietirio do solo uma
fracgdo do que colhe ou do que produz com o seu trabalho. Esta
fracgdo, ou, o que vem a dar no mesmo, o prego dessa fracgio,

(*) RectificddooetsizteiFuidiopldstivifrasepsy/Haniey.org
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constitui a renda (rent of land) que, no prego da maioria das
mercadorias, forma uma terceira parte constituinte.

Observemos que o valor real das diferentes partes constituintes
do prego se mede pela quantidade de trabalho que cada uma delas
pode comprar. O trabalho mede o valor ndo sé da parte do prego
que se traduz em #rabalko, mas também da que se traduz em
renda e da que se traduz em lucro.

Comentdrio.— O texto que acabamos de ler é sem
divida, o mais claro e o mais coerente de todos os que
encontramos na obra de Smith acerca do problema do
valor de troca. E mais claro, designadamente, que o texto
do capitulo v do livro 1, no qual, em principio, deveria
recair a nossa preferéncia, mas que preterimos em virtude
da confusdo que nele reina.

Como se vé, Smith admite que a existéncia dos lucros
e¢ dos rendimentos fundidrios impede que se verifique,
com exactidao, a lei segundo a qual o valor de troca de-
pende da quantidade de trabalho necessiria a produgao
de um determinado bem, Contudo, a seu ver, esta lei nao
fica anulada; simplesmente outras «circunstancias» inter-
vém hoje na determinagdo do valor de troca a par da
quantidade de trabalho. Estamos em presenca de uma
etapa importante da construcio da teoria correcta do valor
de troca. Todavia, a andlise de Smith enferma de um erro
cuja natureza hd que precisar.

Smith toma o trabalho — que, de resto, constitui a
fonte do valor — como o padrdo de medida do valor ou,
se preferirmos, como moeda. O valor exprime-se, segundo
ele, por uma certa quantidade de trabalho, aquela que
um objecto pode comprar.

Este procedimento é legitimo na condigdo de o salario
pago ao trabalhador constituir uma grandeza fixa. Se um
objecto se vende por uma libra esterlina e se o prego de
uma hora de trabalho for invariavelmente igual a um
centésimo de libra, podemos entdo dizer que 100 horas
de trabalho exprimem ou medem o valor do objecto. Esta
hipétese do caricter invaridvel do salario verifica-se no
«estadio primitivo das sociedades» imaginado por Smith:
nao h4, nesse caso, lucros, nem rendimentos fundidrios,
sendo o saldrio, portanto, igual a integralidade do produto
do trabalho, ¢ceeicepsidepatmuoshesserpradigo como dado,
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o salério é igualmente dado. Podemos entao, legitimamente,
fixar como objectivo, como faz Smith, demonstrar que a
quantidade de trabalho despendida na produgio de um
objecto corresponde a quantidade de trabalho comprada
por esse objecto, pois trata-se de uma maneira correcta
de pdr o problema da explicagao do valor.

Em contrapartida, se hd lucros e rendimentos, tudo
se modifica. O salério e, portanto, a quantidade de trabalho
encomendada por um objecto transformam-se em gran-
dezas varidveis. Ter-se-ia de concluir que a quantidade de
trabalho encomendada ja ndo exprime o valor do objecto
— pois esse valor ja nao depende do nivel dos saldrios —,
mas pode dizer-se também que nada nos impede de con-
siderar ainda a quantidade de trabalho despendida na pro-
dugao como a causa do valor. Smith, infelizmente, nao
raciocina assim. Sustenta, pelo contrario, que a quanti-
dade de trabalho encomendada continua a ser a expressao
da medida correcta do valor (ver ultimo pardgrafo do
texto) e afirma que a quantidade de trabalho despendida
j& nao explica inteiramente o valor. Teremos de esperar
quarenta anos para vermos a pena de Ricardo corrigir o
erro de Adam Smith.

(Ver Historia do Pensamento Econdmico, parte se-
gunda, capitulo 1v, § 4.)

3) 0 TRABALHO, CAUSA PRINCIPAL DO VALOR DAS MER-
CADORIAS

David Ricardo (1772-1823).— Principios da Econo-
mia Politica e do Imposto, Londres, 1817. Texto reprodu-
zido da tradugéo francesa das Obras Completas, de Ricardo,
publicada em Paris em 1847 (Guillaumin). A edigdo fran-
cesa dos Principios, publicada por Costes em 1933, repro-
duz quase literalmente a edi¢do Guillaumin na passagem
que nos interessa.

Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - hitps://rantey.org
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Texto n.° 4

CAPITULO I
Do valor
Secgdo 1

O valor de uma mercadoria, ou a quantidade de qualquer outra
mercadoria pela qual se troca, depende da quantia relativa
de trabalho necessiria para a produzir e nao da maior ou
menor remuneracio concedida ao trabalhador.

Adam Smith faz notar que a palavra «valor» tem dois signifi-
cados diferentes, exprimindo, umas vezes, a utilidade de um
objecto e, outras vezes, a faculdade que esse objecto transmite, a
quem o possui, de comprar outras mercadorias. Num caso, o valor
toma o nome de valor de uso ou de utilidade e, no outro, de valor
de troca. «As coisas», diz ainda Adam Smith, «que possuem maior
valor de uso tém, muitas vezes, pouco ou nenhum valor de troca;
enquanto aquelas que tém maior valor de troca possuem muito
pouco ou nenhum valor de uso.» A 4dgua e o ar, cuja utilidade
é tio grande & que sio até indispensiveis a existéncia do homem,
nio podem, contudo, nos casos comuns, ser dados em troca de
outros objectos. O ouro, pelo contrario, tdo pouco itil em compa-
ragdo com o ar e com a agua, troca-se por uma grande quatidade
de mercadorias.

Nio é, pois, a utilidade que constitui a medida do valor de
troca, embora lhe seja absolutamente essencial. Se um objecto nio
tiver nenhuma utilidade, ou, por outras palavras, se nio servir
para nossa fruigdo, ou para dele retirarmos qualquer proveito,
nio terdA nenhum valor de troca, seja qual for, de resto, a sua
raridade, ou a quantidade de trabalho necessiria para o adquirir.

As coisas, uma vez que sio consideradas iiteis por si préprias,
retiram o seu valor de troca de duas origens, da sua raridade e da
quantidade de trabalho necessaria para a sua obtencio.

Ha coisas cujo valor depende apenas da sua raridade: ndo
havendo trabalho nenhum que lhes possa aumentar a quantidade,
o seu valor nio pode baixar em razio de uma maior abundéincia.
Tal é o caso dos quadros valiosos, das estituas, das medalhas e
dos livros raros, dos vinhos de qualidade superior, que s6 se podem
produzir em certos terrenos pouco extensos, e de que, por conse-
guinte, s6 existecramia rpramtigadeimuites limitadesg enfim, de toda
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uma diversidade de objectos da mesma natureza, cujo valor é
absolutamente independente da quantidade de trabalho necessiria
4 sua primeira produgdo. Esse valor depende unicamente da for-
tuna, do gosto e do capricho daqueles que sentem o desejo de
possuir tais objectos.

Nio constituem, contudo, sendio uma pequena parte das mer-
cadorias que todos os dias se trocam. Sendo a maior parte dos
objectos que desejamos possuir fruto da inddstria, podem ser mul-
tiplicados ndo apenas num pafs, mas em vérios, a um ponto ao
qual é quase impossivel impor limites, sempre que se queira con-
sagrar-lhes a industria necessaria para os criar.

Quando, pois, falamos em mercadorias, no seu valor de troca
e nos principios que regem os seus pregos relativos, temos apenas
em vista as mercadorias cuja quantidade pode ser aumentada pela
indidstria do homem, cuja produgio é encorajada pela concorrén-
cia e nio é contrariada por nenhum entrave.

Na infincia das sociedades, o valor de troca das coisas, ou
a regra que fixa a quantidade de um objecto que se tem de dar
por outro, depende apenas da quantidade comparativa de traba-
lho que houve que empregar na produgdo de cada um deles.

«O preco real de uma coisa», diz Adam Smith, «o que ela
.usta realmente a4 pessoa que tem necessidade de a adquirir, é o
equivalente do esfor¢o e do sacrificio que houve que empregar
para a obter. O que uma coisa vale realmente para aquele que a
adquire, e que pretende desfazer-se dela, ou trocd-la por qualquer
outro objecto, é o esforgo e o sacrificio que essa coisa lhe evita
e que lhe permite impor a outras pessoas. O trabalho foi o pri-
meiro pre¢co, a moeda primitiva com a qual tudo se pagava.»
E noutro passo acrescenta: «No estiddio primitivo das sociedades
nascentes, que precede a acumulagio dos capitais e a apropriagdo
das terras, a relagdo entre a quantidade de trabalho necessiria
para adquirir cada objecto parece ser o tnico dado que permite
estabelecer uma regra para a troca de uns pelos outros. Por exem-
plo, se, numa nagio de cagadores, custa ordinariamente duas vezes
mais trabalho matar um castor que matar um veado, dar-se-do
naturalmente dois veados por um castor, ou, por outras palavras,
um castor valerd dois veados. E absolutamente natural que o que
¢é, geralmente, produto de dois dias ou duas horas de trabalho
valha o dobro do que ndo exige, em geral, mais do que um dia
ou uma hora de trabalho.»

O que importa essencialmente em economia politica é saber
se, na realidadégrefsiessar xitdmsesido hvpdotractey trgca de todas as
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coisas, excluidas aquelas que a inddstria dos homens nio pode
multiplicar & sua vontade, pois ndo existe fonte que tenha dado
origem a tantos erros e a opinides tdo diversas como o sentido
vago e pouco preciso que se atribui & palavra valor.

Se é a quantidade de trabalho incluida em cada coisa que
regula o seu valor de troca, daf resulta que qualquer aumento
da quantidade de trabalho ha-de, necessariamente, aumentar o
valor do objecto a que se aplicou; e, do mesmo modo, qualquer
diminui¢io da quantidade de trabalho deve diminuir o prego do
objecto.

Sec¢do 11

A remuneracio concedida ao trabalhador varia segundo a natu-
reza do trabalho; mas isso nao constitui nenhuma das causas
que fazem variar o valor relativo das diferentes mercadorias.

Embora eu considere o trabalho como a fonte de todo o valor
e a sua quantidade relativa como a medida que regula quase
exclusivamente o valor relativo das mercadorias, nio se v julgar
que nio tenho em atengio as diferentes espécies de trabalho, nem
a dificuldade de comparar o trabalho de uma hora ou de um dia
consagrado a um determinado género de inddstria com um trabalho
da mesma duragio consagrado a uma outra produgdo. O valor de
cada espécie de trabalho é logo fixado com a precisio suficiente
para satisfazer as necessidades da prética, dependendo muito da
destreza comparativa do trabalhador e da diligéncia com que tra-
balha. Uma vez estabelecida a escala comparativa, esta fica sujeita
a poucas variagdes. Se a jorna de um ourives vale mais do que
a de um trabalhador comum, essa proporg¢io desde hd muito
reconhecida e determinada mantém o seu lugar na escala de
valores (1).

(') «<Embora o trabalho constitua a medida real do valor de troca
de todas as mercadorias, ndo é com base nele que se estima geralmente
esse valor. Muitas vezes torna-se dificil determinar a proporgdo que existe
entre duas diferentes quantidades de trabalho: o tempo empregado a exe-
cutar duas espécies diferentes de tarefa nem sempre é quanto basta para
determinar essa proporgio, pois hd que ter também em conta os diferentes
graus de fadiga que o trabalhador tem de suportar e de destreza que
demonstra. Um trabalho violento de uma hora pode ser muito mais penoso
que um de duas HoratsizRpregatias Ansima Hipefdrdatély.ergpode haver muito
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Portanto, ao comparar o valor de um mesmo objecto em épocas
diferentes, podemos dispensar-nos de ter em conta a habilidade e
a actividade comparativas do trabalhador, pois elas influem igual-
mente em ambas as épocas. Os trabalhos da mesma natureza
executados em épocas diferentes comparam-se entre si; e se o seu
preco houver sido acrescentado ou reduzido de um décimo, de um
quinto ou de um quarto, do facto resultard um efeito proporcionado
no valor relativo do objecto. Se uma peca de fazenda, que vale
actualmente duas pegas de pano, viesse a valer, daqui a dez anos,
quatro pecas de pano, seriamos levados a concluir, com toda a
seguranga, que era necessirio mais trabalho para fabricar a fazenda,
ou que era necessirio menos para fazer o pano, ou, até, que estas
duas causas actuavam simultaneamente.

Tendo o estudo para o qual pretendo chamar a atengdo do
leitor por objecto o efeito produzido pelas variagdes verificadas no
valor relativo das mercadorias, e nio no seu valor absoluto, pouco
importa comparar os precos que se atribuem as diferentes espécies
de trabalho. Podemos supor que a relagio entre os diferentes pregos
se mantém aproximadamente a mesma de uma geragio para a
outra, ou, pelo menos, que as variagdes que eles experimentam
de um ano para o outro sio pouco sensiveis, seja qual for a desi-
gualdade que possa ter-se verificado na origem e sejam quais forem
a capacidade, a pericia ou o tempo necessirios para adquirir a
destreza manual nos diferentes ramos da inddstria. Essas ligeiras
variagGes, portanto, ndo poderdo ter, em épocas préximas, nenhum
efeito sensivel no valor relativo das coisas.

A relagio entre as diferentes taxas dos saldrios e dos lucros
nas diferentes aplicages do trabalho e dos capitais ndo parece
ser modificada de maneira sensivel, como ji observamos, pela
riqueza ou miséria, nem tao-pouco pelo progresso ou decadéncia
das sociedades. Tais revolugdes no Estado influem, com efeito, na

mais trabalho numa hora de aplicagio num mister que levou dez anos de
sacrificios a aprender que num més de trabalho aplicado a uma ocupagio
facil e comum. Mas nio é féicil encontrar uma medida exacta do grau de
fadiga ou de destreza. E verdade que, ao trocarem-se os diferentes pro-
dutos de diferentes espécies de trabalho uns pelos outros, sio, geralmente,
tidas em conta até um certo ponto. Contudo, isso nio se rege por uma
medida exacta e resulta apenas da discussio entre o vendedor que pede
e o comprador que oferece, discussio que se decide por uma espécie de
igualdade aproximativa que, embora inexacta, é, porém, quanto basta nas
transacgdes comubsrelaiz RO KitRjghesini degpAbgdateyivgo 1, capitulo 10.
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taxa geral dos saldrios e dos lucros, mas acabam por modificar
igualmente uns e outros em todas as diferentes aplicagdes. As suas
relagdes mituas permanecem idénticas e nio poderio experimentar
uma grande variagdo, por breve que seja, em razio de semelhantes
revolugdes (!).

Seccao 11

O valor das mercadorias é modificado ndao s6 pelo trabalho ime-
diatamente aplicado & sua producao, mas também pelo tra-
balho consagrado as ferramentas, 3s maquinas e aos edificios
que servem para as criar.

Mesmo no estidio primitivo das sociedades a que Adam Smith
se refere o cagador selvagem necessita de dispor de um capital
qualquer, criado possivelmente por ele préprio e que lhe permita
matar a caga. Se nio dispuser de nenhuma espécie de arma ofen-
siva, como poderd matar um castor ou um veado? O valor desses
animais compde-se, portanto, primeiro do tempo e do trabalho
empregados na sua destrui¢io e, depois, do tempo e do trabalho
necessarios ao cagador para adquirir o seu capital, ou seja a arma
de que se serve.

Suponhamos que a arma prépria para matar o castor exige,
para a sua fabricagio, muito mais trabalho do que a que serve para
matar o veado, em razio da maior dificuldade de o cagador se
aproximar do primeiro desses animais e da necessidade de estar,
por conseguinte, munido de uma arma capaz de desfechar um tiro
certeiro. Neste caso é provavel que um castor valha mais que
dois veados, precisamente porque, tudo considerado, serd neces-
sirio mais do dobro do trabalho para matar o primeiro. Ou, entio,
suponhamos que seja necessiria a mesma quantidade de trabalho
para fabricar as duas armas, mas que estas tenham duragdes
muito diferentes: apenas uma pequena parte do valor do instru-
mento durdvel sera transferida para a mercadoria, sendo uma parte
bastante maior do valor do instrumento menos durivel incluida na
mercadoria que ele contribuiu para produzir (?).

Os instrumentos necessarios para matar os castores e os veados
podiam também pertencer apenas a uma tunica classe de homens,

(') Riqueza das Nagbes. livro 1, capfitulo 10.
(*) Na edigdo Guillaumin falta o tltimo periodo deste paragrafo;
reproduzimo-lo ddJeesdtsiz IMPRRSSitAH ADIYi - https://rantey.org
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encarregando-se uma outra do trabalho da caga: o seu prego com-
parativo, porém, seria sempre proporcional ao trabalho empregado,
fosse para obter o capital, fosse para matar os animais. Quer os
capitais fossem abundantes ou raros em relagio ao trabalho, quer
houvesse abundincia ou escassez de alimentos ou de outros objectos
de primeira necessidade, as pessoas que houvessem consagrado um
valor igual de capital a uma das duas aplicagGes retirariam metade,
um quarto ou um oitavo do produto, constituindo o resto o salario
daqueles que houvessem fornecido o seu trabalho. Mas esta divisdo
de interesses nio iria afectar o valor real dos produtos; com efeito,
quer os lucros do capital se elevem a 50, 20 ou 10 por cento, quer
os salarios dos trabalhadores aumentem ou baixem, o efeito serd
o mesmo nas duas diferentes aplicagdes.

Supondo as ocupagbes da sociedade mais desenvolvidas de
tal modo que uns fornecam os barcos, as redes e os aparelhos
necessarios 4 pesca e outros as sementes e os instrumentos primi-
tivos de cultivo da terra, continua, contudo, a ser verdade que o
valor de troca dos objectos produzidos é proporcional ao trabalho
empregado na sua produgdo, e nio digo apenas na sua produgio
imediata, mas também na fabricagio das maquinas e dos instru-
mentos necessirios a industria que os produz.

Se imaginarmos um estadio da sociedade ainda mais avangado,
em que florescam as artes e o comércio, verificamos que o prin-
cipio que determina as variagdes no valor das mercadorias é sem-
pre o mesmo. Ao calcularmos, por exemplo, o valor de troca das
meias de algoddo veremos que depende da totalidade do trabalho
necessario para as fabricar e as colocar no mercado. Temos, pri-
meiro, o trabalho necessirio para cultivar a terra onde se colhe
o algoddo; depois o que serve para o transportar ao pais onde se
fabricam as meias — que compreende uma parte do trabalho
empregado na constru¢gio do navio que transporta o algodio e
¢ pago no frete das mercadorias. Depois vem o trabalho do fian-
deiro e do tecelio e uma parte do trabalho do engenheiro, do
ferreiro, do carpinteiro, que construiram os edificios e as maquinas;
por fim, os servigos do retalhista e de varias outras pessoas que
seria inidtil nomear. A soma total de todas essas espécies de tra-
balho determina a quantidade dos diversos objectos que se devem
trocar pelas meias; e idéntico calculo do total do trabalho empre-
gado na produgio desses objectos regula igualmente a quantidade
deles que deve ser dada em troca das meias.

Para nos convencermos de que o trabalho é o fundamento
real de todo e qimlguerprlondetigcastpspenhemes que se verifica
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um aperfeicoamento que reduz o trabalho numa das diferentes
operagdes a que hi que submeter o algodio antes de as meias
serem colocadas no mercado para serem trocadas por outros objec-
tos, e observemos quais sio os efeitos dessa redugdo do trabalho.
Se bastassem efectivamente menos bragos para cultivar e para colher
o algoddo; se se empregassem menos marinheiros para manobrar,
ou menos carpinteiros para construir o navio que o transporta; se
menos pessoas se empregassem na construgio dos edificios e das
maquinas, ou se, ap6s a construgio destas, a sua poténcia aumen-
tasse, baixava infalivelmente o preco das meias e, por conseguinte,
passavam a trocar-se por uma quantidade menor de outros objec-
tos. O seu prego baixava porque para as produzir bastava uma
quantidade menor de trabalho e, por isso, passavam a ser trocadas
por uma quantidade menor de artigos em cuja fabricagdo nio se
houvesse operado semelhante economia de mio-de-obra.

Uma economia de trabalho faz sempre baixar o valor relativo
de uma mercadoria — quer essa economia incida no trabalho neces-
sirio a fabricagdo do préprio objecto, quer no trabalho necessério
a4 formagio do capital empregado nessa produgio. Quer haja
menos lavadores, fiandeiros e teceldes directamente empregados na
fabricagio das meias, ou menos marinheiros, almocreves, enge-
nheiros, ferreiros, ocupados indirectamente na mesma produgdo,
num e noutro caso o prego baixa. No primeiro caso, a economia
do trabalho incide inteiramente nas meias, ds quais aquela porgdo
de trabalho era exclusivamente consagrada; no segundo caso, ape-
nas uma parte da economia incide nelas, recaindo a outra em todos
os objectos para cuja produgio contribuiam os edificios, as maqui-
nas e os meios de transporte.

Suponhamos que num estidio de sociedade pouco avangado
os arcos e as flechas do cagador tém um valor e uma duragio
idénticos aos do barco e dos instrumentos do pescador, sendo uns
e outros, de resto, produto da mesma quantidade de trabalho.
Nessas condiges, o valor da caga, produto da jormada de tra-
balho do cagador, é exactamente igual ao valor do peixe pescado
pelo pescador na sua jornada de trabalho. A relagdo entre o valor
do peixe e da caga é inteiramente determinada pela quantidade
de trabalho despendida para obter um e outra, seja qual for a
quantidade de cada um dos produtos e independentemente da taxa
mais ou menos elevada dos saldrios e dos lucros em geral. Se, por
exemplo, o pescador dispuser de um barco e de instrumentos de
pesca que durem dez anos e valham 100 libras esterlinas; se
empregarem dezcr&tomens ojosrsalinips:/senelgvem a 100 libras
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esterlinas e cujo trabalho produza em cada dia vinte salmdes; se,
por outro lado, o cagador possuir armas de igual valor e igual
duragio e empregar também dez homens a quem paga também
100 libras esterlinas e cujo trabalho produz dez veados por dia,
o preco natural de um veado hi-de ser de dois samdes — seja
grande ou pequena a por¢io do produto total concedida aos traba-
lhadores que intervierem na caga e na pesca. A proporgio do que
se paga em salirios reveste-se da maior importincia quanto ao
problema dos lucros, pois & evidente que estes serio grandes ou
pequenos conforme os saldrios forem elevados ou baixos; mas isso
nio afecta de modo nenhum o valor relativo do peixe e da caga,
sendo as jornadas de trabalho pagas & mesma taxa nos dois géneros
de inddstria. No caso de o cagador pretender que o pescador lhe
dé mais peixe por cada pe¢a de caga, alegando que teve de des-
pender uma maior por¢do da sua caga, ou do que vale a sua caga,
para pagar as jornadas de trabalho dos seus cagadores, o pescador
responderd que se encontra precisamente nas mesmas condigdes.
Por conseguinte, enquanto uma jornada de trabalho continuar a
proporcionar a um a mesma quantidade de peixe e ao outro a
mesma quantidade de caga, a taxa natural de troca hi-de ser a de
um veado por dois salmdes, sejam quais forem as variagGes dos
saldrios e dos lucros e a acumulagio do capital.

Se com o mesmo trabalho se obtém menos peixe ou mais caga,
o valor do primeiro aumentari em relagio ao do segundo. Se, pelo
contrério, se apanhasse com o mesmo trabalho menos caga ou mais
peixe, a caga encareceria em relagio ao peixe.

Seccao v

O emprego das miquinas ¢ dos capitais fixos e duradouros modi-
fica consideravelmente o principio segundo o qual a quan-
tidade de trabalho consagrada a produciao das mercadorias
determina o seu valor relativo.

Na sec¢do anterior admitimos que as armas e os intrumentos
necessarios para matar o veado e pescar o salmdo tinham uma
duragdo igual e eram produto da mesma quantidade de trabalho.
Verificimos, entretanto, que as variagdes do valor relativo do
veado e do salmio dependiam unicamente das diferentes quanti-
dades de trabalho consagradas i sua apreensio; porém, em todos
os estddios da sociedade, os instrumentos, as ferramentas, as ma-

quinas, os edifidiosisiempragagdosrsias hdifereates onglistrias, podem
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variar quanto A duragio e quanto as diferentes quantidades de
trabalho consagradas 4 sua produgio. Do mesmo modo, as propor-
¢des em que podem ser combinados os capitais que remuneram o
trabalho, e aqueles aplicados sob a forma de ferramentas, de ma-
quinas, de edificios, variam ao infinito. Esta diferen¢a no grau de
persisténcia dos capitais fixos e esta variedade das proporgdes em
que podem ser combinados com os capitais aplicados em saldrios
fazem surgir, aqui, uma nova causa susceptivel de determinar
variagbes no valor relativo das mercadorias. Essa causa, que se
junta ao total de trabalho consagrado i produgio das mercadorias,
¢ a redugio ou a elevagio do valor do trabalho.

Os alimentos e o vestuirio necessirios ao trabalhador, os edifi-
cios em que ele trabalha, as ferramentas que facilitam o seu traba-
lho, sdo todos de caracter perecivel. E, no entanto, existem dife-
rengas enormes no grau de permanéncia dos diversos capitais.
Uma méquina a vapor dura mais tempo que um navio, um navio
mais que o vestuirio do trabalhador e o préprio vestuirio tem
uma duragio consideravel relativamente a dos alimentos que o
trabalhador consome.

Conforme o capital desaparece rapidamente, exigindo uma
renovagio constante, ou se consome lentamente, assim se divide
em duas categorias: em capital fixo e em capital circulante ().
Um cervejeiro, cujos edificios e maquinas tém um valor e uma
duragdo notdveis, considera-se que emprega uma grande quanti-
dade de capital fixo. Pelo contrario, um sapateiro, cujo capital se
dissipa principalmente em saldrios, que vio servir para o traba-
lhador adquirir os seus alimentos, a sua habita¢do e outras merca-
dorias menos durdveis que os edificios e as miquinas, considera-se
que emprega uma grande parte dos seus capitais sob a forma de
capital circulante.

H4 que observar que o capital circulante pode permanecer
mais ou menos tempo em circulagio, antes de voltar as mios do
cmpresirio da indistria. Assim, o trigo que o lavrador compra
para semear as suas terras é um capital fixo, comparativamente
ao trigo que o padeiro compra para fazer o pdao. O primeiro depo-
sita-o na terra e sé de 14 o retira ao fim de um ano; o segundo
pode moé-lo, vendé-lo aos fregueses sob a forma de pdo, recuperar

(') Divisio pouco essencial e, de resto, dificil de estabelecer clara-
mente. cretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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todo o seu capital ao fim de uma semana e consagri-lo a outras
produgdes.

Pode, pois, acontecer que duas indistrias empreguem a mesma
soma de capital; mas o capital pode, também, dividir-se de maneira
muito diferente quanto a relagio da parte fixa e da parte que
circula. Numa dessas inddstrias pode empregar-se apenas uma
reduzida fracgdo do capital sob a forma de salarios, isto é, como
fundo circulante: o restante pode ser convertido em mdiquinas,
instrumentos, edificios, tudo coisas que constituem um capital
comparativamente fixo e duradouro. Numa outra indtstria, pelo
contrario, a maior parte do capital é possivelmente, consagrada
a remunerar o trabalho, servindo o resto para comprar edificios,
instrumentos e miquinas. E desde logo evidente que uma elevagio
dos salarios afectard de maneira muito diferente o valor das
mercadorias, conforme as condi¢des em que sio produzidas.

Mas hd mais. Dois industriais podem empregar o mesmo mon-
tante de capital fixo e de capital circulante e, contudo, dispor
de um capital fixo de duragio muito diferente, Um pode dispor de
maquinas a vapor que custam 10 000 libras esterlinas e outro de
navios do mesmo valor.

Se os homens, privados de mdiquinas, produzissem apenas
com o esforgo do seu trabalho e consagrassem a criagio das merca-
dorias que colocam no mercado o mesmo tempo e o mesmo esforgo,
o valor de troca dessas mercadorias estaria justamente em pro-
por¢dao com a quantidade de trabalho empregada.

Do mesmo modo, se empregassem um capital fixo do mesmo
valor e da mesma duragdo, o preco das mercadorias produzidas
seria o mesmo e variaria apenas em razio da maior ou menor
quantidade de trabalho consagrada a sua produgdo.

Tudo isto estd perfeitamente demonstrado para as mercadorias
produzidas em circunstincias semelhantes. Essas mercadorias nio
variarido, relativamente umas as outras, senio na medida em que
aumente ou diminua a quantidade de trabalho necessiria para
as produzir. Mas se as comparamos com outras mercadorias que
ndo sejam criadas com a mesma soma de capital fixo verificamos
que sofrem a influéncia da outra causa enunciada e que consiste
numa elevagio do valor do trabalho, ainda que se haja consa-
grado a sua produgio a mesma soma de esfor¢os. A cevada e a
aveia, sejam quais forem as variagGes das taxas de salirio, man-
terdo entre si a mesma relagio; o mesmo se passard com as fazen-
das de algoddo e de li, se forem produzidas em circunstincias
idénticas; mas, Werficaridesitaprrsivalthttpay/imeaybagxa dos salérios,
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a cevada pode passar a valer mais, ou menos, relativamente as
fazendas de algoddo e a aveia relativamente as fazendas de 1.

Suponhamos que dois individuos empregam, durante um ano,
cada um cem homens na constru¢io de uma miquina e que um
terceiro individuo emprega o mesmo nimero de trabalhadores no
cultivo do trigo: cada uma das duas méiquinas valera, ao fim do
ano, tanto quanto o trigo colhido, porque cada uma delas terd
sido produzida com a mesma quantidade de trabalho. Suponhamos,
agora, que o proprietirio de uma das maquinas a utiliza, com o
concurso de cem trabalhadores, no fabrico de fazendas de 1a e
que o proprietirio da outra miquina a aplica, com o mesmo
nimero de bragos, na produgio de artigos de algodio, continuando
o lavrador, pela sua parte, a empregar os cem trabalhadores no
cultivo do trigo. No segundo ano cada um deles terd utilizado a
mesma quantidade de trabalho, mas as mercadorias e as maquinas
do fabricante de artigos de algodio, bem como as do fabricante
de fazendas de 13, constituirdo o resultado do trabalho de duzentos
homens durante um ano, ou de cem homens durante dois anos,
enquanto o trigo, pelo contririo, terd exigido apenas o trabalho
de cem homens durante um ano; deste modo, se o trigo tiver um
valor de 500 libras esterlinas, as miquinas e os produtos criados
por cada um dos manufactureiros terio o dobro do valor. Esse
valor deve ser mesmo mais do dobro, por isso o fabricante de
artigos de algoddo e o fabricante de fazendas de 13 terdo, ambos,
acrescentado ao seu capital os lucros do primeiro ano, enquanto
o lavrador terd consumido os seus. Acontecerd, pois, que, em razio
da maior ou menor duragdo dos capitais, ou, o que vem a dar o
mesmo, em razio do tempo que tem de decorrer antes de as
diferentes espécies de mercadorias poderem ser colocadas no mer-
cado, o seu valor ndo serd exactamente proporcional a quanti-
dade de trabalho que houver que empregar para as produzir. Esse
valor excederda um pouco a relagio de dois para um, a fim de
compensar também o acréscimo de tempo que ha-de decorrer antes
de o produto mais caro poder ser posto a venda.

Suponhamos que o trabalho de cada trabalhador custa anual-
mente 50 libras esterlinas, ou que o capital aplicado é de 5000
libras esterlinas, e os lucros sio 10 por cento: o valor de cada
uma das méquinas, bem como o do trigo, serd, ao fim do ano,
de 5500 libras esterlinas. No segundo ano, os industriais e o lavra-
dor empregardo ainda 5000 libras esterlinas cada um em saldrios
e, por conseguinte, venderdo as suas mercadorias também ao prego
de 5500 libras estesknaspiMasp pasai ficasemaatpasrgom o lavrador,



34 A FORMAGAO DA CIENCIA ECONOMICA

os fabricantes nio podem obter apenas 5500 libras esterlinas em
compensagdo das 5000 que empregam a remunerar o trabalho:
terdo de receber, além disso, a importincia de 550 libras esterlinas,
a titulo de juros das 5500 que aplicaram em maéquinas, devendo,
portanto, as mercadorias que produzam restituir-lhes 6050 libras
esterlinas. Vemos, pois, que vdirios capitalistas podem consagrar
anualmente a mesma quantidade de trabalho a produzir merca-
dorias sem que essas mesmas mercadorias tenham igual valor, e
isto em razdo das diferentes quantidades de capital fixo e de tra-
balho acumuladas em cada uma delas. As fazendas de 13 e os
artigos de algodio tém o mesmo valor porque resultam da mesma
soma de trabalho e de capital aplicados. A trigo tem um valor
diferente porque é produzido em condigdes diferentes.

Mas, perguntario, como influi uma elevagdo de saldrios no
valor relativo das mercadorias? E evidente que a relagio entre
a li e o algodio ndo variar4, pois, na hip6tese que admitimos, o
que atinge uma atinge o outro., Do mesmo modo, o valor relativo
do trigo e do ouro nio se modificard, porque estes dois artigos
sio produzidos em condigGes idénticas, sob a dupla relagio do
capital fixo e do capital circulante: mas a relagdo existente entre
¢ trigo e a 13, ou entre o trigo e o algodao, modificar-se-4 necessa-
riamente sob a influéncia de uma elevagido do prego do trabalho.

Todo o aumento de salirios se traduz, necessariamente, por
uma redugio dos lucros. Na verdade, se o trigo tem de ser repartido
entre o lavrador e o trabalhador, quanto maior for a parte deste
menor serd a daquele. Do mesmo modo, se as fazendas de 13 ou
de algoddo se dividem pelo trabalhador e pelo capitalista, a parte
que cabe ao tltimo s6 pode aumentar i custa da que cabe ao
primeiro. Suponhamos, pois, que, em virtude de um aumento de
saldrios, a taxa de lucros baixa de 10 para 9 por cento: em vez
de acrescentarem ao prego médio das suas mercadorias, como lucros
do seu capital fixo, a importincia de 550 libras esterlinas, os
industriais acrescentariam apenas 495 libras esterlinas, o que fixa-
ria o prego de venda em 5995 libras esterlinas, em vez de 6050.
Mas como o prego do trigo se manteria a 5500 libras esterlinas os
produtos manufacturados em que entra uma maior soma de capi-
tais fixos baixariam em relagdo ao trigo ou a qualquer outro artigo
(ndo manufacturado). A importdncia das variagdes que ocorrem
no valor relativo das mercadorias, em virtude de um aumento de
saldrios, depende, portanto, da proporgio que existir entre o capi-
tal fixo e a totalidade dos custos de produgio. Todas as mercado-
rias produzidas (postsmeidFdetamAquinastaperfieigpadas, em edificios
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caros e perfeitamente construidos, todas aquelas, por outras pala-
vras, que exigem muito tempo e esfor¢o antes de poderem ser
colocadas no mercado, perderio em valor relativo, enquanto aque-
las produzidas unicamente, ou principalmente, com trabalho e que
podem ser rapidamente langadas em circulagdo aumentario de valor.

O leitor observar4, contudo, que esta causa tem uma redu-
zida influéncia no valor das mercadorias., Um aumento de saldrios
que acarrete uma baixa de 1 por cento nos lucros determina no
valor relativo dos produtos uma variagio apenas de 1 por cento,
descendo esse valor, portanto, de 6050 para 5995 libras esterlinas.
O efeito mais sensivel que um aumento de saldrios pode exercer no
prego das mercadorias ndo ir4d além de 6 ou 7 por cento, pois
nio é de admitir que os lucros, seja em que circunstdncia for,
possam sofrer de uma maneira geral e permanente uma depressio
mais acentuada.

Nio se passa o mesmo com a outra causa modificadora do
valor, que nés verificimos ser o aumento ou a redugio da quan-
tidade de trabalho necessiria para criar as mercadorias. Se para
produzir o trigo houvesse que empregar oitenta homens em vez de
cem, o valor do trigo baixaria de 5500 para 4400 libras esterlinas,
ou seja 20 por cento: na mesma hipétese, o prego da fazenda de 13
baixaria de 6050 para 4950 libras esterlinas. Além disso, uma alte-
ragio profunda e permanente da taxa de lucro depende de uma
série de causas que s6 actuam a longo prazo, enquanto as va-
riagbes que ocorrem na quantidade de trabalho necessiria para
criar as mercadorias sio fenémenos de todos os dias. Cada pro-
gresso que se opera nas maiquinas, nas ferramentas, nos edificios,
na produgio de matérias-primas, poupa trabalho, permite criar
uma mercadoria com maior facilidade e tende, por conseguinte,
a reduzir-lhe o valor. Ao enumerarmos, pois, aqui, as causas que
determinam varia¢Ges no valor das mercadorias fariamos mal, sem
davida, se desprezéssemos a influéncia que cabe ao movimento dos
salarios: mas também farfamos mal se lhe atribufssemos dema-
siada importdncia.

Por isso, embora tendo em conta essa influéncia no decurso
desta obra, considerarei, contudo, que as grandes oscilagdes que
se verificam no valor relativo das mercadorias resultam da maior
ou menor quantidade de trabalho necessaria a sua produgio.

Comentdrio. — Estas piginas fundamentais sdo daque-
las em que melhor transparece o admiravel rigor do autor.
O raciocinio desenrvolvidep Asivinaior/ pacterdo texto é de
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uma perfeita simplicidade. Todavia, ndo se pode dizer o
mesmo quando o autor ilustra com um exemplo a influén-
cia que exerce nos precos das mercadorias a utilizacdo de
quantidades de capital ndo proporcionais as quantidades
de trabalho despendidas nos diferentes fabricos.

Ao apreciarmos esse exemplo (pags. 33 a 35) devemos,
antes de mais, notar que Ricardo considera a desvalori-
zacdo anual das madaquinas utilizadas na fabricacdo dos
artigos de 13 e de algodao, pois, segundo ele, o custo de
producgdo dessas mercadorias (ver pag. 33, terceiro para-
grafo) inclui apenas os saldrios e os lucros.

Depois, devemos salientar que o processo de calcular
os lucros empregado pelo autor niao parece satisfatério.
Segundo afirma, os lucros incluidos no preco dos artigos
de algodao e dos de 13 representam, por um lado, 10 por
cento dos saldrios pagos para fabricar esses artigos — 500
libras para 5000 libras de saldrios — e, por outro lado,
10 por cento do capital investido nas maquinas — 550 li-
bras para um capital de 5500 libras. Ora, este cdlculo nao
é correcto, pois nao respeita a lei fundamental definida
por Smith, e aceite pelo préprio Ricardo, segundo a qual
os lucros sao normalmente proporcionais ao montante total
de capital investido. Na realidade, o capital do fabricante
de artigos de algodao, ou do fabricante de artigos de 13,
é de 6000 libras — 5500 libras aplicadas na fabricacido das
maquinas e 500 libras para o fundo necessdrio ao paga-
mento de 5000 libras de salarios. Se o capital rende normal-
mente 10 por cento, como Ricardo admite, o lucro total
incluido no preg¢o dos artigos de algodao ou dos de 13 é
igual a 600 libras, e ndo a 1050 libras, e o prego normal
das mercadorias consideradas é igual a 5600, e nao a 6050
libras.

A validade do raciocinio do autor nem por isso, con-
tudo, fica destruida. Com efeito, hd que calcular também
os lucros do lavrador com base no capital aplicado por
este. Sendo esse capital normalmente de 500 libras, fundo
necessario ao pagamento de 5000 libras de salarios, o lucro
do lavrador resume-se a 50 libras e o seu trigo vende-se,
normalmente, por 5050 libras. Temos, pois, realmente, dois
precos diferentes para mercadorias que contém a mesma

quantidade deidsebalbrwoxi@padilibrngs: amePrlibras.
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Por outro lado, a andlise dos efeitos da elevagao dos
salarios (cf. pag. 34, quarto paragrafo) tao-pouco é satis-
fatéria, designadamente porque o autor, imaginando, em-
bora, uma redugdo da taxa de lucro em resultado da ele-
vacdo dos saldrios, considera que o montante dos saldrios
pagos na fabricacdo dos diversos bens nao se modifica.

Muito recentemente, na sua obra notdvel Production
of commodities by means of commodities (Londres, 1960),
Piero Sraffa retomou o problema posto por Ricardo. Este
autor demonstra que as conclusdes de Ricardo sio validas,
isto é, que a elevagcdo dos saldrios, determinando uma
redugdao da taxa de lucro, envolve, de facto, uma baixa
relativa dos precos dos bens cuja fabricagdo exige o inves-
timento de capitais relativamente importantes.

E igualmente verdade que esta variacdu dos precos
relativos é pouco acentuada e Ricardo tem razio ao afirmar
que, para explicar os movimentos concretos de precos, se
pode, num grande numero de casos, considerar que tudo se
passa aproximadamente como se os precos fossem propor-
cionais as quantidades de trabalho despendidas. Isso, con-
tudo, ndo constitui uma resposta satisfatéria para o pro-
blema que o préprio Ricardo levanta, pois a existéncia de
uma relacdo de dependéncia entre os precos e as quanti-
dades de capital empregadas nas diferentes produgoes leva
necessariamente a concluir que o capital é um «factor de
producdo» andlogo ao trabalho, isto é uma fonte parti-
cular de valor dos bens. A fim de demonstrar que o traba-
lho é a Unica fonte do valor, Marx tera de examinar de
novo a questdo posta por Ricardo.

(Ver Histéria do Pensamento Econdmico, parte quarta,
capitulo 1v, § 2.°)

4) FORMULACAO COMPLETA DA TEORIA DO VALOR-TRA-
BALHO

Karl Marx (1818-1883). — O Capital, Critica da Eco-
nomia Politica, Hamburgo, 1867 (livro 1), 1885 (livro 1),
1894 (livro m1). Tradugao francesa em oito volumes, Paris,
Editions Sociales, 1948-1960.

A) Excerto do capitulo 1 do livro 1, 0b. cit., vol. 1,
pags. 51 a 56.Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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Marx retoma aqui a distingdo de Smith entre valor
de uso e valor de troca. Retoma igualmente a tese funda-
mental de Ricardo de que o valor de troca nao é mais que
a quantidade de trabalho necessiria a producdo de um
objecto. Por outro lado, salienta o facto de que esse mesmo
valor de troca nasce de um processo social complexo, cons-
tituindo a quantidade de trabalho «socialmente necessaria»
a produgao de um objecto.

Texto n.° 5
SECCAO 1

A mercadoria e a moeda
Capftulo 1
A mercadoria

I. — Os dois factores da mercadoria:
valor de uso e valor de troca ou valor propriamente dito
(Substdncia do valor. Grandeza do valor)

A riqueza das sociedades onde predomina o modo de pro-
dugio capitalista anuncia-se como uma «imensa acumulagio de
mercadorias» (!). O estudo da mercadoria, forma elementar dessa
riqueza, vai ser, por conseguinte, o ponto de partida da nossa
analise.

A mercadoria é antes de tudo um objecto exterior, uma coisa
que, pelas suas propriedades, satisfaz necessidades humanas de
uma qualquer espécie. Que essas necessidades tenham por origem
o estbmago ou a fantasia, a sua natureza em nada altera a ques-
tdo (?). Ndo se trata aqui, tdo-pouco, de saber como sio satis-
feitas essas necessidades, seja imediatamente, se o objecto é um

(*) Karl Marx: Zur Kritik der politischen Oekonomie, Berlim, 1859,
. 3 (a).

pig (a) Contribution @ la critique de I'économie politique, pig. 13, Paris,
M. Giard, 1938, (N. do E. F.)

(*) «O desejo implica a necessidade; é o apetite do espirito, que lhe
é tio natural como a fome é para o corpo. E dele que a maior parte das
coisas retira o seu valor.» (Nicholas Barbon: A4 Discourse concerning coin-
ing the new money lighter in answer to Mr. Locke’s Considerations, etc.,
Londres, 1696, pdgstegsie BOF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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meio de subsisténcia, seja por via indirecta, se é um meio de
produgio.

Cada coisa 1til, como o ferro, o papel, etc., pode ser consi-
derada sob dois aspectos — o da qualidade e o da quantidade.
Cada uma é um conjunto de propriedades diversas e pode, por
conseguinte, ser util de véirias formas. Descobrir essas vérias for-
mas e, ao mesmo tempo, os diversos usos das coisas é tarefa que
compete & histéria (*), tal como lhe compete descobrir medidas
sociais para a quantidade de coisas uteis. A diversidade de medidas
das mercadorias deriva em parte da natureza variada dos objectos
a medir e, em parte, da convengio.

A utilidade de uma coisa imprime a essa coisa um valor de
uso (2). Essa utilidade, porém, nio tem nada de vago ou de im-
preciso. Determinada pelas propriedades do corpo da mercadoria,
nio existe sem ele. O préprio corpo, como o ferro, o trigo, o dia-
mante, etc., é, consequentemente, um valor de uso e nio é o maior
ou menor trabalho que o homem tem de empregar para se apro-
priar das suas qualidades tteis que lhe imprime esse caricter.
Quando se fala de valores de uso subentende-se sempre uma quanti-
dade determinada, como uma didzia de relégios, 1 metro de pano,
1 tonelada de ferro, etc. Os valores de uso das mercadorias cons-
tituem o fundo de um conhecimento particular da ciéncia e da rotina
comerciais (*). Os valores de uso sé se realizam com o uso e o

(*) <As coisas tém uma virtude intrinseca (virlude, eis a designagdo
especifica de Barbon para valor de uso), que é a de a todo o momento
terem a mesma qualidade, como o imi, por exemplo, que atrai o ferro.»
(Loc. cit., pag. 6) (a). A propriedade que o imi tem de atrair o ferro sé se
tornou 1til depois que, por seu intermédio, se descobriu a polaridade magné-
tica.

(a) Numero corrigido segundo as edigoes IMEL. (N. do E. F.)

(*) «O que faz o valor natural de uma coisa é a propriedade que ela
tem de satisfazer as necessidades ou as conveniéncias da vida humana.»
(John Locke: Some Considerations on the Consequences of the Lowering
of Interest, 1961) (b). No século xvir os escritores ingleses empregam
ainda com frequéncia a palavra worth para designar valor de uso e a pala-
vra value para designar valor de troca, de harmonia com o espirito de
uma lingua que gosta de exprimir a coisa imediata com termos germAnicos
¢ a coisa reflectida com termos latinos.

(b) Em Works, edigio de Londres, 1777, volume 11, pag. 28. (N. do
E. F.)
(*) Na sociedade burguesa ¢a ignorincia da lei ndo aproveita a nin-
guém>». Em virtude de um fictio juris (¢) econémico, o comprador tem
vbrigagio de possuir um conhecimento enciclopédico das mercadorias.

(¢) Direito Uixtlsia. P[N. KidapBirsivi ) https://rantey.org
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consumo. Formam a matéria da riqueza, seja qual for a forma
social dessa riqueza. Na sociedade que vamos analisar constituem
ao mesmo tempo as bases materiais do valor de troca.

O valor de troca aparece primeiro como uma relagdo quantita-
tiva, como a propor¢io segundo a qual valores de uso de espécie
diferente se trocam um pelo outro ('), relagio que se modifica
constantemente com o tempo e com o lugar. O valor de troca parece,
pois, ser uma coisa arbitriria e puramente relativa; um valor de
troca intrinseco, imanente & mercadoria, parece ser, como se diz
na escola, uma contradictio in adjecto () (®). Consideremos a
coisa mais atentamente.

Uma mercadoria particular, 250 gramas de farinha, por exem-
plo, troca-se nas proporgdes mais diversas por outros artigos. No en-
tanto, o seu valor mantém-se constante, de qualquer modo que o
exprimamos, em x graxa, y seda, z ouro, e assim por diante. Deve,
pois, ter um conteiido distinto dessas diversas expressdes.

Tomemos ainda duas mercadorias, sejam a farinha e o ferro.
Seja qual for a sua relagio de troca, podemos representa-la sempre
por uma equagio em que uma dada quantidade de farinha é igual
a uma determinada quantidade de ferro, por exemplo: 250 gramas
de farinha =x quilogramas de ferro. Que significa esta equagio?
Significa que em dois objectos diferentes, em 250 gramas de farinha
e em x quilogramas de ferro, existe qualquer coisa de comum. Os
dois objectos sdo, portanto, iguais a um ferceiro que, pela sua parte,
nio é nem um nem outro. Cada um dos dois, como valor de troca,
ha-de ser redutivel, independentemente do outro.

Um exemplo retirado da geometria elementar vai-nos mostrar
isto claramente, Para medir e comprar as superficies das figuras

(*) <O wvalor consiste na relagdo de troca que se verifica entre uma
coisa e aqueloutra, entre uma medida de uma produgio e aqueloutra medida
das outras.» (Le Trosme: Do Interesse Social... Fisiocratas (a), vol. XxiI,
Paris, Ed. Daire, 1846, pag. 889) (b).

(a) Segunda parte. (N. do E. F.)

(b) Colectdnea dos Principais Economistas. (N. do E. F.)

(*) Uma contradigdo nas palavras, um contra-senso. (N. do R.)

(*)) «Ndo existe nada que tenha um valor intrinseco.» (N. Barbon,
loc. cit., pag. 6); ou, como diz Butler:

The value of a thing
Is just as much as it will bring (c).

(¢) O valor Qeratsia Paifalkétapdarsivquétips: ivenpeppogeiona. (N. do R.)
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planas decompomo-las em tridngulos, reduzindo o préprio tridngulo
a uma expressio absolutamente diferente do seu aspecto visivel:
ao semiproduto da base pela altura, Do mesmo modo, os valores
de troca das mercadorias hio-de ser redutiveis a qualquer coisa que
lhes é comum e de que representam uma quantidade maior ou
menor.

Essa coisa comum nio pode ser uma propriedade natural,
geométrica, fisica, quimica, etc., das mercadorias. S6 tomamos em
consideragdo as suas qualidades naturais na medida em que repre-
sentam uma utilidade que lhes imprime valores de uso. Mas, por
outro lado, é evidente que abstraimos do valor de uso das merca-
dorias quando as trocamos e que toda a relagdo de troca se caracte-
riza, justamente, por essa abstracgdo. Na troca, um valor de utili-
dade vale tanto como outro qualquer, desde que se encontre em
proporgio conveniente. Ou, como diz o velho Barbon:

Uma espécie de mercadoria vale tanto como outra
qualquer, desde que o seu valor de troca seja igual; nio
ha nenhuma diferenga, nenhuma distingdo entre coisas de
igual valor ().

Como valores de uso, as mercadorias sio, acima de tudo, de
qualidade diferente; como valores de troca s6 podem ser de dife-
rente quantidade.

Posto de lado o valor de uso das mercadorias, s lhes fica
uma qualidade — a de serem produtos do trabalho. Mas eis que
o préprio produto do trabalho se metamorfoseia sem que a isso nos
possamos opor. Se abstrairmos do seu valor de uso, todos os ele-
mentos materiais e formais que lhe imprimem esse valor desapare-
cem por sua vez, Deixamos de ter, por exemplo, uma mesa, uma
casa, fio para tecer ou um objecto 1util qualquer; tio-pouco temos
o produto do trabalho do amolador, do pedreiro, de qualquer
trabalho produtivo determinado. Com os caracteres uteis particula-
res dos produtos do trabalho desaparecem, ao mesmo tempo, quer
o carécter ftil dos trabalhos que neles se contém, quer as diversas
formas concretas que distinguem uma de outra espécie de trabalho.
O que resta é apenas o caricter comum desses trabalhos: sdo todos

(*) «One sort of wares are as good as another, if the value be equal
There is no difference or distinction in things of equal value.» Barbon
acrescenta: <«Cem libras esterlinas de chumbo ou de ferro valem tanto
como cem libras esterlinas de prata ou de ouro.» (N. Barbon, loc. cit.,
pags. 53 e 7.)  Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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reduzidos ao mesmo trabalho humano, a um dispéndio de forga
humana de trabalho que nio tem nada a ver com a forma particular
sob a qual se despendeu essa forga.

Consideremos agora o residuo dos produtos do trabalho. Cada
um deles parece-se inteiramente com outro qualquer. Tém todos a
mesma realidade fantasmagérica. Metamorfoseados em sublimados
idénticos, amostras do mesmo trabalho indistinto, todos esses objec-
tos manifestam apenas uma coisa — que na sua produgio houve
que despender uma forga de trabalho humano, que neles se encon-
tra acumulado trabalho humano. Na sua qualidade de cristais
dessa substincia social comum sio considerados valores.

O elemento comum que se revela na relagio de troca ou no
valor de troca das mercadorias é, por conseguinte, o seu valor: e
um valor de uso, ou um artigo qualquer, s6 tem valor em razio
do trabalho humano que nele se materializa.

Como medir, agora, a grandeza desse valor? Pelo quantum
de substdncia criadora de valor nele contido, pelo quantum de tra-
balho. A quantidade de trabalho tem por medida a sua duragio
no tempo, e o tempo de trabalho encontra, por sua vez, a sua
medida nas partes do tempo como a hora, o dia, etc.

Pode ser-se levado a crer que, se o valor de uma mercadoria
é determinado pelo quantum de trabalho despendido na sua pro-
dugio, quanto mais um homem for preguigoso ou inabil tanto
mais a sua mercadoria tem valor, por isso emprega mais tempo
no seu fabrico. Mas o trabalho que forma a substincia do valor
das mercadorias é trabalho igual e indistinto, um dispéndio da
mesma forga. A for¢a de trabalho da sociedade inteira, que se ma-
nifesta no conjunto dos valores, nio conta, por conseguinte, senio
como forga tnica, embora se componha de intimeras forgas indi-
viduais. Cada forga de trabalho individual é igual a outra qualquer,
desde que possua o caricter de uma forga social média e funcione
como tal, isto é, ndo empregue na produgio de uma mercadoria
mais do que o tempo necessirio em média ou o tempo de trabalho
socialmente necessério.

O tempo socialmente necessario & produgio das mercadorias é
o que exige o trabalho executado com um grau médio de habilidade
e de intensidade e nas condigdes que, em relagio ao meio social
dado, sdo consideradas normais. Depois da introdugio da tecelagem
a vapor em Inglaterra passou a ser necessirio talvez menos de
metade do trabalho do que antes para transformar em tecido uma
certa quantidade de fio. O teceldo inglés, pela sua parte, continuou
a precisar do mismeizempeipararsiealingrs gssatdyansformagio; mas,
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desde entdo, o produto da sua hora de trabalho individual passou
a representar apenas metade de uma hora social de trabalho e a
valer apenas metade do valor anterior.

E, portanto, apenas o quantum de trabalho, ou o tempo de
trabalho necessario, numa dada sociedade, a produgio de um artigo
que determina a quantidade do seu valor (!). Cada mercadoria
isolada conta, em geral, como um exemplar médio da sua espé-
cie (2). As mercadorias que contém quantidades iguais de trabalho,
ou que podem ser produzidas no mesmo tempo, tém, por conse-
guinte, valor igual. O valor de¢ uma mercadoria estd para o valor
de outra mercadoria na mesma relagio em que o tempo de traba-
lho necessirio a produgio de uma estid para o tempo de trabalho
necessirio a produgdo da outra.

A quantidade de valor de uma mercadoria manter-se-a, evi-
dentemente, constante se o tempo necessirio & sua produgio se
mantiver constante, Mas este dltimo varia a cada modificagdo da
forca produtiva do trabalho que, pela sua parte, depende de cir-
cunstincias diversas, entre outras da habilidade média dos traba-
lhadores, do desenvolvimento da ciéncia e do grau da sua aplicagdo
tecnolégica, das combinagGes sociais da produgido, da extensio e da
eficicia dos meios de produzir e das condigdes puramente naturais.
A mesma quantidade de trabalho é representada, por exemplo, por
oito alqueires de trigo, se o ano for favoravel, e por quatro alqueires
apenas no caso contrario. A mesma quantidade de trabalho for-
nece uma maior massa de minério nas minas ricas do que nas minas
pobres, etc. Os diamantes sé raramente afloram a camada supe-
rior da crosta terrestre: por isso, para os encontrar é necessario
em média um tempo considerdvel, de tal sorte que representam
muito trabalho sob um pequeno volume, Duvida-se que o ouro
jamais tenha compensado completamente o seu valor. Com mais
razio se pode dizer o mesmo do diamante. Segundo Eschwege, o

(*) «Nas trocas, o valor das coisas tliteis regula-se pela quantidade de
trabalho necessariamente exigido e ordinariamente empregado na sua pro-
dugido.» (Some Thoughts on the Interest of Money in general, and parti-
culary in the Public Funds, etc., Londres, pig. 36.) Este notdvel escrito
an6nimo do século passado ndo tem data. De harmonia com o seu con-
teido, é evidente que foi dado a publico sob o reinado de Jorge II, cerca
de 1739 ou 1740.

(*) <As produgdes do mesmo género formam propriamente uma massa,
cujo prego se determina em geral e sem olhar as circunstdncias particulares.»
(Le Trosne, loc. tieretpigPBF3(tap Arsivi - https://rantey.org
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produto total da exploragio das minas de diamantes do Brasil,
durante oitenta anos, ndo havia ainda atingido, em 1823, o prego
do produto médio de um ano e meio das planta¢des de agiicar ou
de café do mesmo pafs, embora representasse muito mais trabalho
e, por conseguinte, mais valor. Com minas mais ricas a mesma
quantidade de trabalho representaria uma maior quantidade de
diamantes, cujo valor baixaria. Se se conseguisse transformar, com
pouco trabalho, o carvio em diamante, o valor deste desceria tal-
vez abaixo do dos tijolos. Em geral, quanto maior é a for¢a pro-
dutiva do trabalho menor é o tempo necessario & produgao de um
artigo e quanto menor é a massa de trabalho nele cristalizada me-
nor é o seu valor. A quantidade de valor de uma mercadoria varia,
pois, na razdo directa do quantum e na razdo inversa da forga
produtiva de trabalho que nela se realiza.

Conhecemos agora a substincia do valor: é o trabalho. Conhe-
cemos a medida da sua quantidade: é a duragio do trabalho.

Uma coisa pode ter um valor de uso sem ter um valor. Basta,
para isso, que seja 1til ao homem sem que provenha do seu tra-
balho. Tais sio o ar, as planicies naturais, um solo virgem, etc.
Uma coisa pode ser itil e produto do trabalho humano sem ser
mercadoria, Todo aquele que com o préprio produto do seu tra-
balho satisfaz as suas préprias necessidades cria apenas um valor
de uso pessoal. Para produzir mercadorias ha nio sé que produzir
valores de uso, mas valores de uso para outrem, valores de uso
sociais (!). Enfim, nenhum objecto pode ter um valor se ndo for
uma coisa util. Se for initil, o trabalho que encerra foi despendido
inutilmente e, por consequéncia, ndo criou valor.

B) Excerto do capitulo 1x do livro m, ob. cit., vol. vI,
péags. 171 a 176 e 179 a 181.

(*) Friedrich Engels intercalou aqui no texto, entre parénteses, na
quarta edigdo alemi, a seguinte passagem: «E ndo simplesmente para ou-
trem. O camponés da Idade Média produzia o foro em trigo para o senhor
feudal, a dizima em trigo para a padralhada. Mas nem o trigo do foro nem
o trigo da dizima se tornavam mercadorias pelo facto de serem produzidos
para outros. Para se tormar mercadoria o produto deve ser entregue a
outrem, a quem vai servir de valor de uso, por via de troca.»

Em nota, Engels acrescenta: <Intercalo aqui esta passagem entre pa-
rénteses porque, omitindo-a, tem acontecido frequentemente o leitor ser
levado a crer que Marx considera como uma mercadoria o produto que é
consumido por outtematsin® REKivapraditor hifFs:/[EajweyNigR. )
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Marx examina aqui de novo o problema, levantado por
Ricardo, do efeito, nos pregos normais — a que ele chama
«precos de producdao» —, das diferencas de quantidade de
capital investido, segundo os ramos de actividade, para a
mesma quantidade de trabalho despendido. Admite, como
Ricardo, que essas diferengas impedem que os pregos nor-
mais sejam rigorosamente proporcionais as quantidades de
trabalho despendidas na produgdo dos diversos bens, mas
demonstra também — e isso é 0 mais importante — que,
apesar disso, o capital nao pode, de modo nenhum, ser con-
siderado como um elemento criador de valor. De facto, da
andlise da formag¢dao dos preg¢os normais resulta que se o
preco de um bem aumenta em razdo da importancia rela-
tivamente grande do capital utilizado na sua produgado é
porque o pre¢o de um outro bem baixa em razdo da impor-
tincia relativamente menor do capital utilizado na sua
producdo. O aumento do preco do primeiro produto resulta,
pois, do facto de que uma parte da mais-valia — ou do
valor — criada com a producao do segundo bem é realizada
nao aquando da venda deste ultimo, mas aquando da venda
do primeiro.

Com vista a tornar mais facil a leitura deste texto,
prestamos alguns esclarecimentos em notas a que remete-
mos o leitor através das referéncias (a), (b), (c), etc. Para
mais amplo comentdrio, ver Historia do Pensamento Econé-
mico, parte quarta, capitulo vi, § 3.

Texto n.° 6
CAPITULO IX

Estabelecimento de uma taxa geral de lucro (taxa de lucro médio)
e transformacao dos valores das mercadorias
em precos de producao

A cada momento, a composi¢io orgdnica do capital depende
de duas circunstincias: primo, da relagio técnica entre a forga de
trabalho empregada e a massa dos meios de produgio utilizados;
secundo, do prego desses meios de produgio. J4 vimos que deve
ser considerada em percentagens. Exprimiremos a composi¢do or-
ginica de um capital que se compde de quatro quintos de capital
constante e deUvmsigrirwitde Acapitatiovariive).opela férmula se-
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guinte: 80, + 20, (!). Por outro lado, vamos supor, no decurso
da nossa comparagio, que a taxa de mais-valia permanece cons-
tante: escolheremos uma taxa qualquer, por exemplo 100 por cento.
O capital de 80, + 20, traduz-se, pois, por uma mais-valia de 20,,,,
o que da, em relagdo ao capital total, uma taxa de lucro de 20 por
cento. Mas o valor real do produto deste capital depende da im-
portincia da fracgio fixa do capital constante, da parte desta que
entra no produto a titulo de lucro e da parte que nele nio entra.
Como estes factos sio totalmente indiferentes para a taxa de lucro,
e, por conseguinte, para o nosso presente estudo, suporemos, para
simplificar, que o capital constante entra, em toda a parte e por
inteiro, no produto anual dos capitais. Vamos supor também que,
nas diversas esferas de produgdo, os capitais realizam anualmente
a mesma quantidade de mais-valia, proporcionalmente & grandeza
da sua frac¢do varidvel. Por ora, deixaremos, pois, de lado a dife-
renga que, nestas condi¢Ges, pode resultar da diversidade dos tem-
pos de rotagio. Esse problema serad tratado ulteriormente.

Tomemos cinco esferas diferentes de produgio, nas quais se
hajam investido capitais de diferentes composi¢io orgdnica, como,
por exemplo, os do quadro abaixo.

Nesse exemplo temos, para diferentes esferas de produgdo com
6 mesmo tipo de exploragdo de trabalho, taxas de lucro muito di-
versas, que correspondem as diferentes composi¢oes orginicas dos
capitais.

Capiai de mavais | Musatin | 800 | e e
I 80, + 20, 100 20 120 20
II. 70, + 30, 100 30 130 30
II1. 60, + 40, 100 40 140 40
IV. 85, + 15, 100 15 115 15
V.9, + 5y 100 b 105 6

O montante global dos capitais investidos nas cinco esferas de
produgio é igual a 500, sendo igual a 110 o montante global da

(*) A definigdo exacta da composigdo orginica do capital é: relagdo

entre capital constante e capital varidvel, neste caso — (H. D.)
Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.
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mais-valia produzida por esses capitais e elevando-se a 610 o valor
total das mercadorias produzidas pelos mesmos capitais. Conside-
remos agora esses 500 como um sé e unico capital, de que os capi-
tais 1-v representam as diversas partes componentes (numa empresa
téxtil de algodio, por exemplo, verifica-se nas secg¢Ges, como car-
dagido, fiagdo, tecelagem, uma relagio diferente entre capital varia-
vel e constante e hd que determinar a relagio média para o conjunto
da fabrica); a composicgio média do capital serd entio 500 =
= 390, + 110, ou, expressa em percentagem, 78, + 22, . Cada
capital de 100, considerado simplesmente como um quinto da tota-
lidade do capital, terd precisamente a composi¢io média, isto é
78, + 22, ; do mesmo modo, a cada frac¢do 100 correspondera uma
mais-valia média de 22; a taxa de lucro média serd igual a 22 por
cento e o preco de cada quinto do produto total do capital de 500
elevar-se-a4 a 122. O produto de cada quinto do capital total inves-
tido deve, pois, ser vendido a 122,

Nio podemos, contudo, igualar todos os custos de produgio
a 100, pois isso conduzir-nos-ia a conclusdes absolutamente falsas.
Para uma composi¢do de 80, + 20, e uma taxa de mais-valia de
100 por cento o valor total da mercadoria produzida pelos 100 do
capital 1 serd 80, + 20, + 20,,,= 120, no caso de todo o capital
constante entrar no produto anual. Isto pode eventualmente acon-
tecer em certas esferas de produgdo, mas para uma relagio c:v
igual a 4:1 s6 raramente se verificard. Por conseguinte, quanto
aos valores das mercadorias produzidas por cada fracgdo 100 dos
diversos capitais, hd que ter em conta que esses valores variarido
na medida em que ¢ se decompde diversamente em elementos fixo
e circulante. H4 que considerar também que os elementos fixos
dos diversos capitais serdo consumidos mais ou menos rapidamente
e, portanto, acrescentario ao produto, para tempos iguais, quan-
tidades diferentes de valor. Para a taxa de lucro, porém, isto pouco
importa. Quer os 80, transmitam ao produto anual o valor de 80,
de 50 ou de 5, quer, pois, o produto anual seja igual a 80, +
+ 20, + 20, = 120, ou a 50, + 20, + 20, = 90, ou a 5. +
+ 20, + 20,,,= 45, em todos os casos o excedente do valor do
produto em relagdo ao seu custo de produgio eleva-se a 20; desta
forma, para estabelecer a taxa de lucro, estes 20 sdo referidos a
um capital 100; por conseguinte, a taxa de lucro do capital 1 é,
pois, igual a 20 por cento. No quadro que a seguir apresentamos,
para tornar majgreleireOF quepasehamepsdeasipery fazemos entrar
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fracgGes diferentes do capital constante no valor do produto para
cada um dos mesmos cinco capitais:

Taxa Taxa .
. Capital Valor Custo
. de Mais- de
Capitais . . n constante das de
(P?rzl::;r:gh:m) valia 1::;;3;.—)- consumido | mercadorias | produgdo
I. 80, + 20, 100 20 20 50 90 70
II. 70, + 30, 100 30 30 51 111 81
III. 60, + 40, 100 40 40 51 131 91
IV. 85, + 15, 100 15 15 40 70 55
V.9%.+ 5, 100 5 6 10 20 15
390, +-110, —_ 110 _ _ —_ Total
78 + 22, —_ 22 22 _ _ (Média)

Considerando, uma vez mais, os capitais I-v como um capital
total, verifica-se que a composi¢io da soma dos cinco capitais, ou
seja 500 = 390, + 110, , bem como a composi¢io média, ou seja
78, + 22, , permanecem idénticas. O mesmo se passa com a mais-
-valia média (do capital total), ou seja 22 por cento. Se distribuir-
mos esta mais valia igualmente pelos capitais 1-v, teremos os se-
guintes precos das mercadorias:

Taxa Diferenca

Capitais Mais- Vias" o Fo de do preco

P valia . . lucro (Per- | em relagdo
mercadorias | produgdo | mercadorias centagem) 20 valor
I 80, + 20y 20 90 70 92 22 + 2
II. 70, + 30, 30 111 81 103 22 - 8
III. 60, + 40, 40 131 91 113 22 — 18
IV. 85, + 15, 15 70 55 77 22 + 7
V. 95, + 5y 5 20 15 37 22 + 17

Em suma, as mercadorias sio vendidas a 2 + 7 + 17 = 26
acima do seu valor e a 8 + 18 = 26 abaixo do seu valor, de modo
que as diferengas entre os pregos e os valores anulam-se reciproca-
mente se distribuirmos igualmente a mais-valia, ou se acrescentar-
mos o lucro médio de 22, para um capital investido de 100, aos
pregos de custo respectivamente das mercadorias 1-v. As fracgdes
destas mercadoriasesdio ABSpeichivanientatiyerididas .acima e abaixo do
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seu valor na mesma proporgdo (!). Tém de se vender as mercadorias
a estes pregos para que a taxa de lucro, para I1-v, possa ser igual a
22 por cento em todos os casos, apesar da diferente composigio orgé-
nica dos capitais I-v. Os pregos obtidos, calculando a média das di-
ferentes taxas e lucro nas vérias esferas de produgdao e acrescen-
tando-a aos pregos de custo nessas esferas, sio os chamados pregos
de produgio. Estes sio condicionados pela existéncia de uma taxa
geral de lucro, a qual pressupGe, por sua vez, que as taxas de
lucro tomadas isoladamente para cada esfera de produgio repre-
sentam ja taxas médias (?). Em cada esfera de produgio as taxas
muv

de lucro sio iguais a e devem deduzir-se a partir do valor

das respectivas mercadorias, como fizemos na primeira secgdo deste
livro (3). Sem esta dedugdo a taxa geral de lucro, e portanto o
preco de produgdo da mercadoria, torna-se um conceito que carece
de sentido. O prego de produgio de uma mercadoria é, pois, igual
ao seu custo de produgio mais uma percentagem de lucro cal-
culada de harmonia com a taxa geral de lucro; por outras palavras,
¢ igual ao seu custo de produgdo mais o lucro médio.

Dado a diferente composi¢io orginica dos capitais investidos
nos diversos ramos de produgio, e tendo em conta que capitais da
mesma grandeza movimentam quantidades muito diferentes de tra-
balho — de harmonia com a maior ou menor percentagem da parte
varidvel de um determinado capital —, os capitais apropriam-se
de quantidades muito variadas de excedentes de trabalho, isto é,
produzem massas muito diferentes de mais-valia. Consequente-
mente, a principio, as taxas de lucro estabelecidas nos diversos
ramos de produgido diferem bastante. Sob o efeito da concorréncia,
porém, as varias taxas de lucro uniformizam-se numa taxa geral
de lucro, que é a sua média. Chama-se lucro médio o lucro que,

(') RectificAmos a deficiente tradugio deste perfodo, bem como a do
periodo anterior, Marx pretende dizer, muito simplesmente, que as diferen-
gas positivas entre pregos e valores verificadas para certas mercadorias sdao
compensadas pelas diferengas negativas, cuja soma é igual A daquelas.
(H. D.)

(*) Em cada ramo de produgdo a taxa de lucro respectiva é igual &
média das taxas de lucro das diferentes empresas desse ramo. (H. D.)

(*) Marx admite que, antes da «perequagio dos lucros», os pregos
dos bens, em cada ramo, correspondem aos valores dos bens; nestas condi-
¢Oes, a taxa de lucro num ramo determinado, antes da perequag3o, é-nos
dada pela relagdo entre a mais-valia produzida e o capital investido nesse
ramo. (H. D.) Ucretsiz PDF Kitap Arsivi - https://rantey.org
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de harmonia com essa taxa geral de lucro, cabe a um capital deter-
minado, independentemente da sua composi¢do orginica. Chama-se
preco de produgio duma mercadoria o prego que se obtém jun-
tando ao seu custo de produgdo a parte do lucro médio anual so-
bre o capital investido (e nio apenas consumido) na produgio da
mercadoria, atribuido ao capital de harmonia com as suas condi-
¢oes de rotagio. Tomemos, por exemplo, um capital de 500, com
uma parte fixa de 100, e suponhamos que a redugdo do capital
fixo é da ordem dos 10 por cento, no decurso duma rotagdo de
capital circulante da ordem dos 400 (). Seja 10 por cento o lucro
médio para o referido periodo de rotagdo. O custo de produgdo do
produto fabricado durante essa rotagio serd, pois, 10, de capital
fixo consumido, mais 400 (¢ + v) de capital circulante, o que
perfaz 410. O seu prego de produgio serd 410 (prego de custo)
mais 50 (10 por cento de lucro sobre 500), o que totaliza 460.
Embora os capitalistas das diferentes esferas de produgio re-
cuperem, ao venderem as suas mercadorias, os valores de capital
consumidos na produgio, ndo retiram, contudo, dessa venda a
mais-valia, ou o lucro resultante da produgdao das mercadorias na
sua prépria esfera: da massa total de mais-valia (ou de lucro)
produzida num determinado periodo pelo capital social total, no
conjunto das esferas de produgdo, eles retiram apenas a mais-valia
(ou o lucro) que cabe a cada parte aliquota do capital total, por
reparticio uniforme. Cada 100 de capital investido, por exemplo,
seja qual for a sua composi¢do, rende em cada ano, ou em qual-
quer outro perfodo de tempo, o lucro que, para esse periodo, cabe
ao capital considerado como uma quota-parte do capital total. No
que respeita ao lucro, os diferentes capitalistas desempenham aqui
o papel de simples accionistas de uma sociedade anénima, na qual
os dividendos sio repartidos igualmente por cada fracgdo 100 de
capital: os dividendos diferem, para os diversos capitalistas, ape-
nas em fungdo da importincia do capital que cada um coloca na
empresa comum, isto é, em fungio da participagio proporcional
de cada um nessa empresa, segundo o nimero das suas acgdes.

(*) Rectificdimos a tradugdo desta frase. Marx emprega aqui a acepgdo
corrente, segundo a qual o capital circulante é o que se aplica na compra
de outros elementos que nio os meios de produgio duradouros, nomeada-
mente na compra de matérias-primas e combustiveis, € no pagamento de
saldrios. Marx supde que a velocidade de rotagdo do capital é igual a 1,
isto é, que o capital circulante consumido no perfodo de tempo unitdrio é
igual ao montanteldeetzipRalFchtitalahteVinvestigdraftey Drg
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Por um lado, uma fracgio do prego das mercadorias, que vai subs-
tituir as fracgoes do valor de capital consumidas na sua produgio,
e, por conseguinte, reconstituir os valores de capital consumidos,
ou seja o custo de produgdo, depende exclusivamente da despesa
efectuada no 4mbito das respectivas esferas de produgio. Por outro
lado, o outro elemento do prego das mercadorias, o lucro acrescen-
tado ao custo de produgio, nio depende da massa de lucro que
um determinado capital produz, numa esfera de produgio e num
tempo determinados, mas sim da massa de lucro que, num deter-
minado perfodo de tempo, cabe em média a todo o capital utili-
zado, tomado como parte aliquota do conjunto do capital social
investido no conjunto da produgio (!).

Ao vender a sua mercadoria ao prego de produgio o capita-
lista retira da venda uma quantidade de dinheiro proporcional ao
valor do capital despendido na produgio e obtém um lucro pro-
porcional ao capital investido, tomado como simples parte aliquota
de todo o capital social (?). Os custos de produgio sio especificos.
O lucro acrescentado ao custo de produgdo é, porém, independente
da esfera de produgdo respectiva: é uma simples percentagem mé-
dia do capital investido.

Suponhamos que os cinco investimentos de capitais 1-v do
exemplo anterior pertencem a uma tnica pessoa. Suponhamos ainda
que sejam dadas as percentagens de capital varidvel e de capital
constante despendidos na produgio das mercadorias para cada um
dos capitais investidos nas empresas I-v. Esta fracgdo do valor
das mercadorias I-v constituird, bem entendido, uma parte do seu
preco, o preco minimo necessirio para reconstituir a fracgdo de
capital investida e despendida. Os custos de produgio serdo, pois,
diversos para cada categoria das mercadorias 1-v e diferenciada-
mente fixados pelo seu possuidor. Quanto as virias massas de
mais-valia ou de lucro produzidas por 1-v, o capitalista pode per-
feitamente aceiti-las como o lucro resultante do conjunto do seu
capital investido, de modo a atribuir uma parte aliquota determi-
nada a cada fracgdo 100 desse capital. Os custos de produgio das
mercadorias produzidas por cada um dos investimentos I-v serdo,
portanto, diferentes; mas a fracgdo do pre¢o de venda correspon-
dente ao lucro acrescentado a cada fracgdo 100 do capital serd a
mesma para todas as mercadorias. O prego total das mercadorias

(*) Cherbuliez: Riche ou pauvre, Paris-Genebra, 1840, pdgs. 116 e segs.
(*) RectificAmos a tradugdo deste perfodo. (H. D.)
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I-v serd, pois, igual ao seu valor total, ou seja 4 soma dos custos
de produgio I-v mais a soma das mais-valias ou lucros obtidos
com I-v. Trata-se, na verdade, da expressio monetiria da quanti-
dade total de trabalho — anterior ou de novo acrescentado — con-
tida nas mercadorias I-v. Do mesmo modo, na sociedade, quando
consideramos o conjunto dos ramos de produgio, a soma dos pre-
¢os de produgio das mercadorias produzidas é igual & soma dos
seus valores.

Nos livros 1 e II referimo-nos apenas aos valores das mercado-
dias. Vemos agora, por um lado, que uma fracgdo desse valor se
destaca, ou seja o custo de produgdo, e, por outro lado, que o
preco de produgdo da mercadoria se desenvolve numa forma meta-
morfoseada do valor.

Admitamos que a composicio média do capital social seja
80, + 20, e a taxa de mais-valia anual mv = 100 por cento; o
lucro médio anual para um capital 100 serd, pois, igual a 20 e a
taxa geral de lucro anual igual a 20 por cento. Seja qual for
o custo de produgio cp das mercadorias anualmente produzidas
por um capital 100, o seu preco de produgio serd cp + 20. Nas
esferas de produgio em que a composi¢io do capital for por exem-
plo (80 — x), + (20 + x), a mais-valia efectivamente produzida
—ou lucro anualmente produzido na respectiva esfera — serd
20 + x, e superior, pois, a 20, do mesmo modo que o valor da
mercadoria produzida, que é cp + 20 + x, serd superior a cp +
+ 20, seu preco de produgio. Nas esferas em que o capital se com-
puser de (80 + x), + (20 — x), a mais-valia anualmente produ-
zida, ou lucro, serd 20 — x, isto é, inferior a 20. Donde, o valor
da mercadoria c¢p + 20 — x serd inferior ao preco de produgio
cp + 20. Deixando de lado as eventuais diferengas de tempo de
rotagdo, o preco de produgdo das mercadorias s6 é igual ao seu
valor nas esferas em que a composigio do capital for, por acaso,
80, + 20, .

O desenvolvimento especifico da for¢a produtiva social do tra-
balho apresenta para cada esfera de produgio diferengas de grau
mais ou menos elevado: quanto maior for a massa dos meios de
produgdo postos em acgdo por uma quantidade determinada de
trabalho, ou seja, numa jornada de trabalho dada, por um dado
ntimero de trabalhadores, menor é a quantidade de trabalho neces-
siria para uma certa quantidade de meios de produgdo. Dai desig-
narmos por capitais de composicio superior aqueles que contém
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uma percentagem maior de capital constante e, portanto, uma per-
centagem menor de capital varidvel que o capital social médio.
Inversamente, designamos por capitais de composigdo inferior aque-
les em que o capital constante é relativamente menor e o capital
varidvel maior que os do capital social médio. Enfim, designamos
por capitais de composi¢io média aqueles cuja composi¢io coin-
cide com a do capital social médio. Se, por exemplo, o capital
social médio se compde, em percentagens, de 80, + 20, , um capi-
tal de 90, + 10, encontra-se, portanto, acima da média social e,
em contrapartida, um capital com uma composi¢io de 70, + 30,
estd abaixo dessa mesma média. De modo geral, se a composigio
do capital social médio é m, + n,, sendo m e n constantes e a
sua soma igual a 100 (m + x), + (» — x), , representa uma com-
posi¢do superior ¢ (m — x), + (n + x),, pelo contririo, uma
composi¢io inferior, isto para um capital individual ou para um
grupo de capitais. O esquema que a seguir apresentamos mostra
como funcionam esses diversos capitais, uma vez estabelecida a
taxa média de lucro e supondo uma rotagdo anual. I representa a
composigio média, o que fixa a taxa média de lucro em 20 por cento.

I. 80, + 20, + 20,;,, — Taxa de lucro = 20 por cento.
Prego do produto = 120. Valor = 120.

II. 90, + 10, + 10,y — Taxa de lucro = 20 por cento.
Prego do produto = 120. Valor = 110.

III. 70, + 30, + 30,,, — Taxa de lucro = 20 por cento.

Prego do produto = 120. Valor = 130.

O valor das mercadorias produzidas pelo capital 11 serd, pois,
inferior ao seu preco de produgio. Inversamente, o prego de pro-
dugio das mercadorias produzidas pelo capital 111 serd inferior ao
seu valor. Apenas para os capitais I, dos ramos de produgio em
que a composi¢io é a da média social, o valor e o prego de produ-
¢do das mercadorias serdo idénticos. Alids, ao aplicar estas designa-
¢Oes a casos concretos hi, ji se vé, que ter em conta que nem
sempre é necessirio verificar-se uma diferenga na composigdo téc-
nica, bastando, muitas vezes, uma simples alteragdo de valor dos
elementos do capital constante para levar a relagdo ¢ : v a afas-
tar-se da média geral.

5) CRITICA DA TEORIA DO VALOR-TRABALHO. RECURSO
A NOCAO DE UTILIDADE MARGINAL

William Stanley Jevons (1835-1882). — A Teoria da
Economia Politica, Londres, 1871. Tradugao francesa, Pa-
ris, Giard & Briere, 1909, pags. 239 a 245.
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O capitulo 1v do livro de Jevons, intitulado «Teoria da
trocan, é consagrado principalmente a demonstragido do teo-
rema fundamental segundo o qual «a relacdo de troca de
dois produtos quaisquer é inversamente proporcional a re-
lagdo dos graus finais de utilidade das quantidades de pro-
duto disponiveis para consumo, uma vez realizada a troca»
(pags. 163-164). Nao vamos reproduzir aqui a demonstra-
¢do desta lei, que se tornou classica sob a designagdo de
«lei da proporcionalidade das utilidades marginais aos pre-
¢os dos produtos».

(Ver Histéria do Pensamento Econdmico, pags. 471-473.)

Depois de apresentar esta importante demonstragao Je-
vons dispde-se a responder a pergunta tradicional: em que
reside o valor de um bem?

Texto n.° 7
Da origem do valor

As péaginas precedentes contém, se bem o creio, uma explica-
¢do da natureza do valor que, em grande parte, se harmoniza com
as opiniGes anteriormente expressas acerca do assunto. Ricardo de-
clara, como a maijor parte dos economistas, que a utilidade é um
elemento absolutamente essencial do valor, mas que, «possuindo
utilidade, os produtos retiram o seu valor de troca de duas fontes:
da sua raridade ¢ da quantidade de trabalho necessdria para os
obter» (!). Senior, por outro lado, definiu admiravelmente a ri-
queza, ou os objectos que possuem valor, como «todas as coisas,
e s6 esssas, que podem ser cedidas, cuja oferta é limitada e que,
directa ou indirectamente, proporcionam prazer ou evitam esforgo».
Para falarmos apenas das coisas que se podem ceder ou sio suscep-
tiveis de passar de mdo em mdo, verificamos que duas das defini-
¢Oes mais claras do valor reconhecem a wutilidade e a raridade como
qualidades essenciais., Mas, j4 que fazemos distingdo entre a utili-
dade total duma massa de produto e a utilidade de diferentes por-
¢Oes, podemos afirmar que é a raridade que impede a descida do
grau final de utilidade. O pdo tem uma utilidade quase infinita
na conservagio da existéncia e, quando se torna uma questio de

(*) Principios da Ecomomia Politica e do Imposto, 3.* ed., pig. 2.
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vida ou de morte, uma pequena quantidade de alimento vale mais
que qualquer outra coisa. Quando, porém, dispomos de um apro-
visionamento normal de alimentos, uma fatia de pio pouco vale,
pois, estando o nosso apetite inteiramente satisfeito com as refei-
¢oes normais, pequena é a utilidade de uma fatia de pdo suple-
mentar.

Mostrei ji4 a grande ambiguidade da palavra «valor» e a im-
possibilidade aparente de nos servirmos dela com seguranga. Quando
se pretende exprimir o simples facto de certos artigos se trocarem
segundo uma relagdo determinada propus que se substituisse a pa-
lavra pela expressio inequivoca de relagdo de troca. Mas creio que
a maior parte das pessoas ndo atribui a4 palavra «valors o sentido
de relagio. Experimentamos por uma coisa um certo sentimento
de estima ou de desejo independentemente da consciéncia da rela-
¢do em que essa coisa se troca por outras coisas. Sugiro que este
sentimento distinto do valor é, provavelmente, idéntico ao grau fi-
nal de utilidade. Enquanto o valor de uso de Adam Smith, tio
frequentemente citado, é a utilidade total que um produto tem
para nés, o valor de troca é definido pela utilidade final, ou desejo
remanescente, que subsiste em nés, ou noutrem, de possuir maior
quantidade do produto.

Temos ainda a questio do trabalho como elemento do valor.
Nio tém faltado economistas que apontam o trabalho como causa
do valor e afirmam que os objectos retiram o seu valor do facto
de neles haver sido incorporado trabalho, implicando assim, em-
bora nido o declarem expressamente, que o valor é proporcional
ao trabalho. Trata-se de uma doutrina que, por se opor directa-
mente aos factos, nio podera subsistir. Ricardo confirma esta nossa
opinido ao afirmar (!):

H4 produtos cujo valor é determinado apenas pela
sua raridade. Nenhum trabalho pode fazer aumentar a
quantidade desses bens e, por conseguinte, o seu valor
nio pode ser reduzido por um aumento da oferta. Certos
quadros ou estatuas raros, os livros e as moedas que exis-
tem em reduzido niéimero, alguns vinhos de qualidade su-
perior, que s6 é possivel produzir com uvas cultivadas
num solo apropriado e de que se dispde em quantidade

(*) Principios da Economia Politica e do Imposto, 32 ed., 1821,
Pég. 2.
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muito limitada, estio todos incluidos nesta defini¢io. O seu
valor é absolutamente independente da quantidade de tra-
balho originariamente necessaria para os produzir e varia
de harmonia com a riqueza e os caprichos daqueles que
desejam possui-los.

O simples facto de existirem livros, moedas e outros objectos,
raros e antigos, que tém grande valor e que nos é absolutamente
impossivel produzir actualmente destréi a nogio de que o valor
depende do trabalho. Aquilo que se pode produzir indefinidamente
por meio de trabalho raramente se troca exactamente pelos valores
correspondentes as quantidades de irabalho nelas incorporadas ().
As teorias dominantes do valor admitem que, no mercado, os pre-
¢os do trigo, do algoddo, do ferro e da maior parte dos artigos
podem flutuar acima e abaixo do seu valor natural ou de produ-
¢do. Mesmo assim, verifica-se uma oposi¢do entre a quantidade de
trabalho despendida num objecto e o valor que, em ultima andlise,
se lhe atribui. Um grande empreendimento, como a Great Western
Railway ou o tinel sob o Tamisa, pode utilizar quantidades con-
siderdveis de mio-de-obra, mas o seu valor depende inteiramente
do nimero de pessoas que o acham Wtil. Se ndo fosse possivel en-
contrar uma utilizagdo para o vapor Great Eastern o seu valor
seria nulo, excluida a utilidade de alguns dos seus materiais. Por
outro lado, um empreendimento bem sucedido e que possua uma
grande utilidade tem, pelo menos durante um certo tempo, um va-
lor que excede em muito o que se despendeu com ele, como o caso
do cabo submarino do Atlintico. O facto € que o trabalho, uma
vez despendido, nio tem influéncia no valor futuro de um artigo:
desapareceu e esta perdido para sempre. No comércio, o que desa-
parece, desaparece para sempre; devemos partir a cada momento
do zero e tomar os valores das coisas considerando a sua utilidade
futura, A inddstria é essencialmente prospectiva e nio retrospec-
tiva, e é raro o resultado de uma empresa coincidir exactamente
com as primeiras inten¢bes dos seus promotores.

(') Na sua Recent Political Economy, in 8.°, Londres, 1876, pag. 79,
M. L. Sargant refere que se estabeleceram contratos para o fabrico de espin-
gardas de guerra Enfield, identicamente do mesmo modelo, a pregos que
variavam de 70 a 20 xelins cada uma e mesmo mais baratas. Os saldrios
dos trabalhadores variavam de 40 e 50 xelins a 15 xelins por semana.
Semelhante exemplo demonstra de maneira evidente que é a raridade que
governa o valor e que é o valor do produto que determina os saldrios dos
produtores.
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Embora, porém, o trabalho nio seja nunca a causa do valor,
constitui, em grande parte dos casos, a sua circunstincia determi-
nanile e do seguinte modo:

O valor depende unicamente do grau final de uti-
lidade.

Como poderemos nds fazer variar esse grau de uti-
lidade? Dispondo de mais ou menos mercadorias para
consumir.

E como obteremos mais ou menos mercadorias? Des-
pendendo mais ou menos trabalho para obter o aprovisio-
namento.

Segundo esta maneira de ver, hd duas etapas entre o trabalho
e o valor. O trabalho determina a oferta e a oferta determina o
grau de utilidade, que, por sua vez, rege o valor ou a relagio de
troca. Para que nio possa haver nenhuma espécie de erro acerca
desta série de relagdes de importancia capital vou expd-las de novo,
sob a seguinte forma:

O custo de produgdo determina o aprovisionamento-oferta.
O aprovisionamento-oferta determina o grau de utilidade.
O grau final de utilidade determina o valor.

Contudo, facilmente se exagera ao considerar-se o trabalho
como regulador do valor; h4, igualmente, que ter em conta que
o trabalho em si tem um valor muito desigual. For¢gando uma hipé-
tese, Ricardo fundamentou a sua teoria do valor nas quantidades
de trabalho, considerando este como uma coisa uniforme. Ele sabia
que o trabalho difere infinitamente em qualidade e eficicia, de tal
modo que cada espécie de trabalho é mais ou menos rara e, con-
sequentemente, é paga a uma taxa de salario mais ou menos ele-
vada. Ricardo considerava essas diferengas como circunstancias
modificadoras que havia que ter em conta, mas a sua teoria ba-
seia-se na suposta igualdade do trabalho. A minha teoria assenta
numa base completamente diferente. Considero que o trabalho é
essencialmente varidvel, de modo que o seu valor deve ser deter-
minado pelo valor do produto e ndo o valor do produto deter-
minado pelo do trabalho, Considero que é impossivel comparar
a priori a poténcia produtora de um pedreiro, de um metalirgico,
de um professor ou de um advogado. Assim, como se Vverd, ne-
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nhuma das minhas equag¢des se baseia na comparagio do trabalho
de um homem com o trabalho de um outro. A equagio, quando
existe, refere-se & mesma pessoa em duas ou mais ocupagdes dife-
rentes. O problema é daqueles que produzem acgdes e reacgdes com-
plicadas, e, por isso, s6 o retomaremos depois de expormos, no
capitulo seguinte, a teoria do trabalho.

Comentdrio. — No presente texto hd que salientar, an-
tes de mais, as passagens em que o autor tenta mascarar
a oposi¢do existente entre a sua tese e as da escola inglesa
classica e, até, utilizar em seu proveito certas ideias ex-
pressas por David Ricardo. Convém sublinhar que essas
tentativas resultam absolutamente vas.

E verdade que, para Ricardo, um bem que possui va-
lor de troca é sempre um bem util. Mas Ricardo nao diz o
que Jevons o faz dizer. De facto, no texto que reproduzi-
mos a pagina 23, Ricardo escreve:

Nao é, pois, a utilidade que constitui a medida
do valor de troca, embora lhe seja absolutamente
essencial.

O autor dos Principios declara muito simplesmente que
nao ha valor de troca quando ndo ha utilidade. Jevons, po-
rém, quer leva-lo a afirmar que «a utilidade é o elemento
absolutamente essencial do valor», sendo a palavra «ele-
mento» tomada no sentido de «ingrediente» ou «parte cons-
tituinte». Nao restam dividas de que o nosso autor trai o
pensamento do seu antecessor.

Ele tenta igualmente (pags. 241-242) tirar partido da
declaragdo de Ricardo segundo a qual se um bem néao
pode ser produzido o seu valor nao pode ser determinado
pela quantidade de trabalho necessiria a sua produgao.
Para Jevons, o facto de os bens nao produzidos terem va-
lor impede-nos de explicar o valor dos bens produzidos
pelo custo de produgdo em trabalho. Esta dedugio sé seria
admissivel se partissemos do principio de que, para todas
as espécies de bens, em todas as épocas e em todos os luga-
res, s6 existe uma explicacdo possivel e uma unica lei do
valor. Distingue-se, aqui, uma das razoes da inferioridade
do pensamento neocldssico relativamente ao pensamento
clissico. Os economistas classicos, apesar da sua declarada
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ambicao de descobrirem leis econédmicas universais, respei-
tavam ainda suficientemente a realidade para admtir, em
muitas circunstincias, a relatividade das leis econémicas.
Jevons, representante tipico do pensamento neocléssico,
nao hesita, pelo contrario, em desprezar as diferenciagoes
mais elementares e mais essenciais, a fim de realizar o so-
nho de uma ciéncia econémica «pura», cujas leis teriam
uma validade universal.

Os argumentos apontados pelo nosso autor contra a
teoria do valor-trabalho sdo igualmente pouco convin-
centes.

Na pégina 56 encontramos expressa a ideia de que um
bem de equipamento que se revela particularmente util
tem um «valor de troca» superior ao que resulta :do traba-
lho necessdrio a sua construgdo. A isto hd que responder
que a discordancia se elimina por si prépria, pois nao dei-
xardo de construir-se novos equipamentos idénticos aos an-
teriores e o seu preco niao deixara de baixar.

Por fim, Jevons sustenta que a teoria ricardiana nao
é valida porque existem varias espécies de trabalho e
afirma que o valor do trabalho depende do valor do pro-
duto. Podemos responder-lhe que, geralmente, nio se veri-
fica o caso de um servente empregado numa mina de ouro
ou numa lapidagao de diamantes ganhar mais que o traba-
lhador nao qualificado empregado em qualquer outro ramo
de produgao.

Analisemos agora, porém, o aspecto positivo do texto,
ou sejam as proprias teses do autor acerca da questdao do
valor.

O valor de troca é, afirma ele, o «desejo remanescente»
que subsiste depois de se consumir a quantidade de bem
correspondente a posicao de equilibrio (pag. 241). Esta afir-
macio parece-nos assentar numa confusio entre a condi-
¢@o que define o equilibrio econdmico e a causa da situagdo
econdmica correspondente 4 situag¢do de equilibrio e em
que, invariavelmente, incorrem os fundadores da escola
neocléssica.

Em boa verdade, a igualdade entre precos e utilidades
marginais constitui, de facto, a condi¢do de equilibrio. Para
que se verifique o equilibrio € preciso que, para todo e
qualquer individuo, a utilidade marginal do bem e o seu
preco sejam idénticos. Posto isto, porém, ha que perguntar
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porque € que, numa época e num lugar determinados, 0s
precos e as utilidades marginais se situam a determinados
niveis e ni3o a outros; porque é que, por exemplo, em
Franca, em 1966, o preco de um litro de vinho e a sua uti-
lizagdo marginal para todo e qualquer consumidor sdo duas
vezes mais elevados que o pre¢o do pao e a sua utilidade
marginal. Como explicar o facto de se verificar uma rela-
¢do de 2 para 1 e n3o uma relagdo de 4 para 1 ou de 8
para 1. O caminho que conduz a explicagdo do valor comega
quando se encara este problema.

Se se dispusesse a pér claramente a questdo, Jevons
teria de admitir, quando se trata de bens nio produzidos,
que o que determina o valor é o conjunto das disposi¢oes
dos permutadores —e nio a sua atitude em relagdo a ul-
tima unidade adquirida — e, quando se trata de bens pro-
duzidos, que a causa do valor é o custo de produgdo em
trabalho.

E de tal ordem a forca da teoria ricardiana do valor
que Jevons, depois de a ter pura e simplesmente masca-
rado, parece ter-se arrependido e volta ao assunto, a pagi-
nas 243 do nosso texto (pag. 57 do presente volume), para
afirmar que o trabalho é, apesar de tudo, e de certa ma-
neira, a «circunstincia determinante» do valor. Porém, no
desenvolvimento que a seguir apresenta apenas consegue
aumentar a confusdo, afirmando que o custo determina a
oferta, a oferta a utilidade marginal e a utilidade marginal
o valor. Na realidade, podemos dizer que a utilidade de um
bem, conjuntamente com as possibilidades de producao,
determinam as quantidades produzidas desse bem, que,
para um determinado volume de producido, o bem repre-
senta um certo custo em trabalho e que esse custo em tra-
balho determina o valor do bem — que nem sempre se
exprime de maneira exacta no preco do bem, como sa-
bemos.

O facto de o custo em trabalho de um bem depender,
em certos casos pelo menos, da quantidade de bem produ-
zida nao pode ser invocada contra a teoria do valor-tra-
balho. Com efeito, trata-se de explicar os pregos que se
cstabelecem no estado de equilibrio, mas, no estado de equi-
librio, os volumes de produc¢ao dos diversos bens sdo deter-
minados, e, logo, também o sdo os seus custos em trabalho:
podemos, entdo, explicar os pregos a partir dos custos. O li-
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vro de Piero Sraffa Produgdo de Mercadorias por Meio de
Mercadorias (Production of commodities by means of com-
modities), Londres, 1960, contém uma andlise moderna
muito completa da relacdo entre pregos e custos em tra-
balho.

(Ver, também, Histéria do PenSamento Econdmico,
parte sexta, capitulo 1, § 1.)

6) OUTRA FORMULACAO DA TESE MARGINALISTA

Léon Walras (1834-1910). — Elementos de Economia
Politica Pura, Lausana, Paris, Basileia, 1874, pags. 99 a 105.

Texto n.° 8
18.2 licao

Da raridade ou da causa do valor de troca

SuMmARIO: Definigdo analftica da troca. A raridade é a causa do valor de
troca. Valor de troca, facto relativo; raridade, facto absoluto. Exis-
tem apenas raridades individuais, Variagao dos precos de duas mer-
cadorias uma em relagio i outra; quatro causas de variagdo; possi-
bilidade de wverificar essas causas. Lei de variagio dos pregos de
equilibrio.

96. As curvas de utilidade e as quantidades possuidas sdo, pois,
em ultima andlise, os elementos necessirios e suficientes para esta-
belecer os pregos correntes ou de equilibrio. Destes elementos resul-
tamn matematicamente, em primeiro lugar, as curvas de procura
parcial e total. E das curvas de procura parcial e total resultam,
também matematicamente, em segundo lugar, os pregos correntes
ou de equilibrio. As curvas da procura resultam matematicamente
das curvas de utilidade e das quantidades em virtude do facto de
que cada portador procura obter a satisfagio maxima das suas
necessidades. E os pregos resultam matematicamente das curvas
de procura em virtude do facto de que no mercado deve existir
apenas um prego, o prego segundo o qual a procura total efectiva
é igual A oferta efectiva, por outras palavras, que cada um deve
receber em proporgio do que d4, ou dar em propor¢io do que
recebe.

Assim, pois: A permuta de duas mercadorias entre si num mer-
cado regido pela livre concorréncia é uma operagio pela qual todos
os portadores de uma das mercadorias, ou da outra, ou de ambas,
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obtém a mdxima satisfa¢io das suas necessidades, respeitada a con-
digdo de darem da mercadoria que vendem e de receberem da mer-
cadoria que compram numa propor¢io comum e idéntica,

O objectivo principal da teoria da riqueza social é generalizar
esta propor¢iao, mostrando que ela se aplica tanto a troca de vérias
mercadorias como A troca de duas mercadorias entre si e a livre
concorréncia em matéria de produgio como em matéria de troca.
O interesse principal da teoria da produgio da riqueza social con-
siste em retirar daf as respectivas implicagbes e mostrar como se
deduz a regra de organizagio da indtstria agricola, manufactureira
e comercial, Podemos, assim, afirmar que a proporgio contém em
germe toda a economia politica pura e aplicada.

97. P,= 22 ¢ p, =

Yy Va
Ta1, Ts,15 Ta 25 7,2, Ta 3, Is 3... as raridades das mercadorias
A e B, ou as intensidades das ltimas necessidades satisfeitas dessas

os pregos correntes ou de equilibrio,

mercadorias para os portadores 1, 2, 3, temos
D Va Ta, 1 Tag, 2 ra 3

g — —— — - - — e
Vb L Ty, 2 Ty, 3
Vb T, 1 p,2 Tp3

Db — —— - — — .

Va Ta, 1 Ta, 2 Ta,3

E possivel faltar um dos dois termos numa ou em varias rela-
¢oes das raridades. Assim, pode acontecer, por exemplo, que o
portador 2 nio seja comprador de 4 ao prego $: nesse caso, para
ele nio haverd raridade de 4, pois ndo terd a sua necessidade
satisfeita, e o termo 7, , deve ser substituido por um numerador
Da s, 2» Superior A intensidade a r , da primeira necessidade de 4
experimentada pelo portador. Pode acontecer também, por exem-
plo, que o portador 3, ao prego p, ,seja comprador de 4 a todo
o preco, isto é, ofereca a sua quantidade possuida ou existente
de B: ndo haverd, entdo, raridade de B para ele, pois nio h4 ne-
cessidade satisfeita, e o termo 7, ; deve ser substituido por um
denominador

ra,3—Pbla 3
a

superior 4 intensidade Br ; da primeira necessidade de B experi-
mentada pelo portador.
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Beneficiando desta reserva, podemos enunciar a seguinte pro-
posicdo:

Os pregos correntes ou de equilibrio sdo iguais ds relagoes das
raridades.

Ou, de outro modo:

Os valores de troca sdo proporcionais ds raridades.

98. Alcangamos assim, no que respeita i troca de duas mer-
cadorias entre si, o objectivo que nos haviamos proposto no inicio
da teoria matemadtica da troca (40), e que consistia em chegar A
raridade a partir do valor de troca, em vez de partir da raridade
para chegar ao valor de troca, como fizemos na primeira secgio,
consagrada ao objecto e as divisGes da economia politica e social.
Com efeito, a raridade a que nos referimos aqui, ou seja a inten-
sidade da ultima necessidade satisfeita, confunde-se rigorosamente
com a raridade que definimos anteriormente (21), com a dupla
condi¢do da utilidade e da limitagdo de quantidade. Nio poderd
haver ultima necessidade satisfeita se ndo houver necessidade, se
a mercadoria nio tiver utilidade de extensio, nem utilidade de
intensidade, se for inutil. E a intensidade da ultima necessidade
satisfeita serd nula se a mercadoria, tendo embora uma curva de
utilidade, existir em quantidade superior a utilidade de extensio,
se for ilimitada em quantidade. A nossa raridade actual é, pois, a
mesma que a nossa raridade anterior, Tem apenas a mais o facto
de ser concebida como uma grandeza aprecidvel e de o valor de
troca nio s6 a seguir e acompanhar necessariamente, como se me-
dir igualmente por ela. Ora, se é certo que a raridade e o valor
de troca sdo dois fendmenos concomitantes e proporcionais, nao
pode haver divida de que a raridade é a causa do valor de troca.

O valor de troca é um facto relativo; a raridade é um facto
absoluto. Se, de duas mercadorias A e B em presenga, uma se
tornar initil ou, permanecendo iitil, se tornar ilimitada em quan-
tidade, deixa de ser rara e de ter valor de troca. Neste caso, a
outra deixa também de ter um valor de troca, mas nio deixa de
ser rara: serd até mais ou menos rara, ter4 uma ou outra raridade
determinada para cada um dos portadores da mercadoria.

Digo para cada um dos portadores da mercadoria. Com efeito,
h4a que salientar que nio existe a raridade da mercadoria 4, ou
da mercadoria B, como tio-pouco, por conseguinte, existe a rela-
¢do da raridade 4 e da raridade B, ou a relagio da raridade B
e da raridade A: o que existe sdo as raridades da mercadoria 4
ou da mercadoria B para os portadores 1, 2 e 3  dessas merca-
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dorias e as relages das raridades de 4 para as raridades de B, ou
as relagdes das raridades de B para as raridades de 4 para os
mesmos portadores. A raridade, podemos dizer, é individual. Ape-
nas no que respeita a este ou aquele individuo poderemos, por
uma assimilagdo rigorosa da raridade da utilidade efectiva e da
quantidade possuida, por um lado, com a velocidade, o espago
percorido e o tempo empregado no percurso, por outro lado, defi-
nir a raridade como a derivada da utilidade efectiva em relagio a
quantidade possuida, exactamente como definimos a velocidade
como a derivada do espago percorrido em relagio ao tempo em-
pregado a percorré-lo.

99. Sendo conhecidas as primeiras causas e condi¢Ges que re-
gem o estabelecimento dos pregos, as primeiras causas e condigdes
de variagdo desses pregos tornam-se também conhecidas.

Supondo que, no mesmo mercado em que a troca de 4 e de B
se efectuava inicialmente aos precos correntes atrds mencionados,

1 gea por B e u de B por A, essa troca se efectua depois aos
1z

precos correntes diferentes de 1, de A por B e p de B por A,
ILL

podemos afirmar que essa variagio de pregos resulta de uma das
quatro causas seguintes, ou de vdrias delas, ou mesmo de todas:

1. Uma modifica¢io da utilidade da mercadoria 4;

2. Uma alteragio da quantidade desta mercadoria pos-
suida por um ou por vérios portadores;

3. Uma modificagio da utilidade da mercadoria B;

4. Uma alteragio da quantidade desta mercadoria pos-
sufda por um ou por varios portadores.

Estas circunstincias sdao absolutas e podem-se determinar rigo-
rosamente. Na pratica, essa determinagio pode apresentar maior
ou menor dificuldade, mas, teoricamente, nada nos obriga a con-
siderd-la impossivel. Um inquérito através do qual se interrogassem
sucessivamente todos os permutantes, quanto aos elementos das
suas curvas de procura parcial, permitiria esclarecer a questdo. E hi
até casos em que a primeira causa da variagio de precos se impde,
de certo modo, a aten¢do dos observadores. Suponhamos, por exem-
plo, que se verifica uma elevagio de p para p’ simultaneamente
com a descoberta de uma propriedade notidvel da mercadoria B
ou com um acidente que destrua em parte o aprovisionamento dessa
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mercadoria: ndo se poderd deixar de ligar um ou outro destes acon-
tecimentos A alta verificada. Ora, é evidente que o que se faz invo-
luntariamente nio é impossivel: isso passa-se com a indagagdo das
causas da variagio dos pregos.

100. Quanto aos efeitos das modificagSes de utilidade ou das
alteracdes de quantidade nos pregos hi, a este respeito, que tomar
certas precaugdes ao enunciar proposi¢des gerais, pelo menos no
que se refere as modificagdes de utilidade, pois essas modificagdes
podem apresentar as formas mais diversas. Contudo, reservando as
expressdes aumento da utilidade e diminuigio da utilidade aos des-
locamentos da curva da necessidade que se traduzem por um au-
mento ou por uma diminui¢do das tltimas necessidades satisfeitas,
ou da raridade apés a troca, podemos afirmar que o aumento ou
a diminui¢do da utilidade, mantendo-se a quantidade a mesma,
tem como consequéncia necessiria o aumento ou a diminui¢io do
preco. Com efeito, se a raridade de uma das duas mercadorias au-
menta ou diminui para um ou para vérios permutantes, tornando-se,
por conseguinte, maior ou menor que o produto do seu prego pela
raridade da outra, esses permutantes tém interesse, em virtude do
teorema da satisfagdo méaxima (80), em comprar ou em vender
da primeira mercadoria, vendendo ou comprando da segunda. Do
facto resulta uma procura ou uma oferta efectiva da primeira mer-
cadoria, acompanhada de uma oferta ou de uma procura efectiva
da segunda, donde, por fim, resulta a alta ou a baixa do prego de
uma em relagio a outra. Por outro lado, o aumento ou a diminui-
¢do da quantidade, mantendo-se a utilidade a mesma, tem como
consequéncia necessiria, de harmonia com o que afirmamos acerca
da natureza das curvas (75), a diminui¢io ou o aumento da rari-
dade e, por conseguinte, a diminuigio ou o aumento do prego. Sendo
assim, podemos enunciar as duas proposi¢Ges seguintes:

Dadas duas mercadorias, se, mantendo-se idénticas
todas as outras condigdes, a utilidade de uma delas au-
menta ou diminui para um ou para varios permutantes,
o valor dessa mercadoria em relagio ao valor da outra,
ou o seu prego, aumenta ou diminui.

Se, mantendo-se idénticas todas as outras condigGes,
a quantidade de uma das duas mercadorias aumenta ou
diminui num ou em varios dos seus portadores, o prego
dessa mercadoria diminui ou aumenta.
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Saliente-se, antes de prosseguirmos, que, se a varia¢io dos pre-
¢os indica necessariamente uma alteragio nos elementos desses
pregos, em contrapartida, a persisténcia dos precos nio indica for-
cosamente a identidade dos seus elementos. Na verdade, podemos,
sem ulterior demonstragdo, enunciar ainda a seguinte proposi¢do
dupla:

Dadas duas mercadorias, se a utilidade e a quanti-
dade de uma delas, para um ou para varios dos permu-
tantes ou portadores, variam de tal modo que as suas
raridades nio variam, o valor dessa mercadoria em rela-
¢do ao valor da outra, ou o seu prego, mantém-se

Se a utilidade e a quantidade das duas mercadorias,
para um ou para varios dos permutantes ou portadores,
variam de tal modo que as relagdes das raridades se man-
tém, os pregos das duas mercadorias também n3o variam.

Comentdrio. — Dada a extrema semelhanga da argu-
mentacdo de Walras com a de Jevons, a critica que fize-
mos ao texto do economista inglés aplica-se igualmente ao
economista francés.

Na realidade, como o seu antecessor, Walras confunde,
pelo menos a certa altura, o enunciado da condigdo do equi-
librio econémico com a prépria explicacdo dos niveis atin-
gidos pelos diversos pregos. Essa confusdao melhor ressalta
numa passagem reveladora da pagina 101 do texto (pa-
gina 63) do presente volume:

Ora, se é certo que a raridade e o valor de troca
sdo dois fenémenos concomitantes e proporcionais,
nao pode haver duvida de que a raridade é a causa
do valor de troca.

Esta afirmacio estd tdo longe da verdade que Walras
lhe opde imediatamente um desmentido involuntario, apre-
sentando, nas suas hip6teses, quatro causas possiveis de
variagOes dos pregos (pag. 64).

Ora, se a raridade, no sentido de utilidade marginal,
fosse a causa unica do valor, ndo era possivel invocar qua-
tro causas, todas diferentes, note-se bem, das variagées da
utilidade marginal para explicar a variacdo do valor.

Em boa verdade, a tese de Walras acerca da «causa do
valory carece absolutamente de significado — como, nomea-
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damente, Pareto demonstra —, embora a sua tese acerca
das causas da variagdo dos valores possa ser considerada
valida, no dmbito das hipdteses por ele escolhidas.

H4, contudo, que frisar que o caricter restritivo dessas
hipéteses nos impede de considerar a referida tese como
uma resposta ao problema do valor. De facto, encontramo-
-nos em presenca de bens que mdo sdo produzidos. Mais
claramente que Jevons, Walras escolhe, pois, das duas cate-
gorias de bens que Ricardo diferencia — bens produzidos
e bens nao produzidos — aquela que, sem sombra de duvida,
se reveste de menor importancia para quem pretende conhe-
cer o funcionamento duma economia capitalista.

E verdade que a obra de Walras inclui uma secgio 1v,
consagrada a teoria da produgdo, mas, no ambito dessa teo-
ria, o autor jamais aborda o problema das causas da varia-
¢ado dos precos. Tudo se passa, pois, como se Walras se qui-
sesse esquivar a teoria ricardiana. Na sua licdo 52.*, depois
das consideracoes consagradas a produgao, o autor fala-nos
de novo das «leis de variagdo dos precos», mas apenas para
nos dizer, agora, que as variagoes dos precos dependem das
variacoes das utilidades marginais: aplica, portanto, aqui,
a sua prépria tese acerca da utilidade marginal como causa
do valor, que ja vimos quao longe se encontra da verdade.

(Ver Historia do Pensamento Econdémico, parte sexta,
capitulo 11, § 2.)

7) PRECO E VALOR NAS ECONOMIAS SOCIALISTAS

V. Diachenko. — «O sistema dos factores da formacgao
dos pregos e suas bases de classificagao», Voprossi ekono-
miki, 1963, 2, pags. 37-51. Excerto de paginas 38-42, tra-
duzido directamente do texto russo.

Depois que na U. R. S. S. se reconheceu que em regime
socialista também h4 leis econémicas (ver Histéria do Pen-
samento Econdémico, sétima parte, capitulo 11, § 4, C), a
teoria cldssica e marxista do valor é de novo objecto, numa
parte do Mundo, de intiimeras exposigdes e controvérsias.
Transcrevemos a seguir um excerto de uma exposi¢ao re-
cente das posi¢cdoes fundamentais aceites, na matéria, pela
maior parte dos economistas dos paises socialistas.
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Texto n.° 9

Sabemos que nos nossos cilculos contabilisticos e estatisticos
correntes nio existe nenhum indice que corresponda ao valor ou
ao dispéndio de trabalho socialmente necessirio. Nos nossos cil-
culos ndo empregamos o valor, mas apenas formas do valor (!):
preco de custo, prego, lucro, etc., Para determinar o valor temos
de recorrer a cilculos especiais. A este respeito, os métodos pro-
postos de cilculo do valor conduzem a acrescentar ao prego de custo,
em diferentes proporgdes, quantidades de sobreproduto (). Este
modo de encarar o célculo da grandeza do valor é absolutamente
correcto, pois estamos habilitados a determinar as despesas de tra-
balho socialmente necessirias directamente em unidades de tempo
de trabalho. Sem embargo, alguns camaradas ndo encaram assim o
problema e afirmam que a distribui¢io do sobreproduto se apre-
senta como um factor de formagdo de valor e que, por conseguinte,
os precos de produgio (), ou outras formas modificadas do valor,
exprimem as despesas socialmente necessirias de trabalho de ma-
neira directa e ndo através do valor (*).

O valor cria-se apenas no processo de produgio; a sua gran-
deza é determinada ndo pelas circunstincias de realizagio do pro-
duto ou de distribui¢do do valor de novo criado, mas pelas condi-
¢Oes de produgdo dos produtos. O valor de novo criado divide-se
em produto necessario e sobreproduto, mas nio se forma a partir
destes. As propor¢des em que se realiza a distribuigio do valor de
novo criado, bem como a frac¢do que Corresponde ao sobrepro-
duto, dependem da acgio de uma série de circunstincias, mas mui-
tas delas ndo exercem nenhuma espécie de influéncia na grandeza

(*) A expressio ¢forma do valor», empregada por Marx no Capital,
significa «expressio» ou ¢manifestagio» do valor. (H. D.)

(*) O «sobreproduto» na economia soviética corresponde A mais-valia
nas economias capitalistas: é a diferenga entre o valor total da produgio
nacional liquida e o valor distribuido sob a forma de saldrios. (H. D.)

(*) O autor retoma a expressio «prego de produgio» que Marx em-
pregava para designar o pre¢o normal de um bem, o qual inclui a margem
de lucro destinada a remunerar, com base na taxa média de lucro, os
capitais investidos. (H. D.)

(*) Se se verificasse — como, segundo o autor, certos economistas
soviéticos consideram — uma criagio de valor no decurso de processos que,
na realidade, consistem na distribuigio do sobreproduto, as margens de
lucro inclufdas no pre¢o de um bem constituiriam sempre a manifestagio
de um valor criado no préprio ramo que produz esse bem, e isso significaria
(ue o prego de produgio exprimiria «directamente» o valor criado. (H. D.)
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do valor (por exemplo, os factores politicos). Para haver lugar a
distribuicio do sobreproduto h&, primeiramente, que crii-lo. Atri-
buir & distribui¢do do sobreproduto o papel de factor determinante
da grandeza do valor significa negar a unidade da substincia desse
mesmo valor: teremos tantos modos de distribui¢io do sobrepro-
duto quantas as férmulas diferentes do valor (!) que aceitarmos.
Do mesmo modo, nio é, por principio, correcto considerar a utili-
dade e a raridade dos objectos como factores de formagio de valor,
pois isso conduz A negagdo do caracter objectivo do valor. Para
estabelecer a relagdo dos factores que agem nos pregos, por inter-
médio das despesas de trabalho socialmente necessarias, deve-se
partir das seguintes teses:

1. O que cria o valor é o trabalho vivo do homem.

2. Ndo se deve identificar o valor com o trabalho, pois
o valor constitui a forma de expressio e de regula-
menta¢do das despesas sociais de produgdo apenas
na produgdo mercantil; os pregos das mercadorias
exprimem directamente nio as despesas de trabalho,
mas o valor determinado por essas despesas.

3. O valor de uma mercadoria compeende o trabalho
transferido para o novo produto e o valor de novo
criado. A relagdo entre estas duas fracgdes de valor
difere segundo os ramos de produgdo e modifica-se
no tempo.

Para realizar uma determinada produgio sdo necessirios, bem
entendido, fundos fixos e circulantes e quadros preparados para a
tarefa. Contudo, isso ndo significa que todos os investimentos em
fundos produtivos, nem tio-pouco as despesas de formagio dos
quadros, deviam ser inclufdos nas despesas de trabalho socialmente
necessirias — a adicionar e determinadas quanto a grandeza -—
efectuadas na produgdo de um produto dado. As despesas com vista
a criagdo das condi¢bes favordveis 4 produgio sio também social-
mente necessirias, mas aparecem como resultado de uma deter-
minada reparticdio do valor do conjunto do produto social: sdo
realizadas a partir do sobreproduto criado nos ciclos de produgio

(*) O autor pretende, certamente, dizer ¢«quantas as férmulas de ex-
pressdo do valor». (H. D.)
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anteriores e exprimem-se na grandeza do valor de um produto
dado por um acréscrimo do valor transferido.

A grandeza das despesas de trabalho vivo e materializado
numa unidade de produto depende do equipamento técnico do tra-
balho, da organizagdo da produgdo e do trabalho, da qualificagio,
da inteligéncia, da habilidade dos trabalhadores, das condigGes ma-
teriais de trabalho. A medida que a produgdo aumenta e se desen-
volve, bem como a técnica de produgio, as despesas gerais de
trabalho por unidade de produto diminuem, embora a parte do
valor transferido, no valor global dos produtos do trabalho, apa-
reca aumentada (!) e a parte do valor de novo criado aparega
diminuida.

As despesas de trabalho socialmente necessirias sio as despe-
sas efectuadas nas condigdes sociais normais de produgdo, com um
trabalho de habilidade e intensidade médias no momento conside-
rado e dentro do limite da necessidade social do produto consi-
derado. Numa economia nio organizada, as dimensGes da necessi-
dade social actuam por intermédio das oscilagdes da oferta e da
procura. Nas condigdes do aprovisionamento técnico-material pla-
nificado, em que o mecanismo da oferta e da procura nio actua,
a influéncia deste factor pode, eventualmente, fazer-se sentir na
nio correspondéncia da estrutura da procura com a composi¢do
da produgio realizada e na formagdo de stocks de valores materiais
mercantis ndo necessarios e nio previstos no plano.

O facto de se tomar em conta a necessidade social dos produ-
tos do trabalho no célculo do valor nio significa de modo nenhum
que a grandeza deste seja determinada pela necessidade de uma
determinada categoria de produto. As dimensGes da necessidade
social determinam apenas os limites dentro dos quais as condig¢Ges
de produgio sido consideradas socialmente normais, como represen-
tativas das despesas de trabalho socialmente necessirias. Por exem-
plo, se a necessidade social de uma determinada categoria de pro-
duto se eleva a 1000 unidades e as empresas existentes as executam
ou podem executar a uma maior escala, consideram-se condigdes
normais de produgio desse produto apenas as condigdes que se refe-
rem ao grupo de empresas mais avangadas que permitem a fabri-
cagdo do produto a escala de 1000 unidades.

(') A fracgdo do valor que exprime o desgaste do equipamento
aumenta com o progresso técnico. (H. D.)
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As dimensées da necessidade social encontra-se também ligada
a influéncia que as condi¢bes naturais do trabalho exercem na
grandeza do valor. A necessidade de satisfazer as necessidades so-
ciais dispondo de terras limitadas obriga a utilizagdo de terrenos
menos produtivos. Na economia capitalista, o principio do alinha-
mento pelas condigdes naturais menos produtivas de emprego do
trabalho corresponde ao préprio objectivo da produgdo capitalista,
o qual consiste na consecugio dum lucro. No socialismo, em vir-
tude do abandono desse principio, impGe-se apenas a necessidade
de assegurar, como base do calculo econémico, condigdes normais
de produgdo nas organizagdes econémicas € nas empresas que uti-
lizam as parcelas de terreno menos produtivas. O facto de, na
agricultura e na inddstria extractiva, nos basearmos (!) nas con-
digdes médias de produgio por zonas significa que a sociedade con-
sidera simplesmente as elevadas despesas efectivas em trabalho,
nas terras menos produtivas, como uma prova das insuficiéncias
da especializagdo da produgio (), ou da necessidade de realizar
investimentos elevados nessas terras no interesse do conjunto da
sociedade. A produtividade natural do trabalho depende do facto
de que a terra se utiliza de harmonia com os seus recursos naturais.
Por esta razio, sdo consideradas socialmente necessirias as despe-
sas de produgio das categorias de produtos agricolas que melhor
correspondem as condigdes naturais dadas — ao nivel de desenvol-
vimento atingido pelas for¢as produtivas (%).

Nos ramos de produgdo em que a produtividade natural do
trabalho desempenha um papel importante o nivel das despesas
socialmente necessarias oscila no decurso dos diversos periodos ou
ciclos — em virtude das variagées do montante das colheitas, da
qualidade dos jazigos minerais, etc. Donde, nio se deve conside-
rar a alteragdo dos pregos em fungdo das colheitas como simples
desvios dos pregos dos produtos agricolas em relagio aos seus va-
lores ().

As despesas sociais de produgio ndo se limitam as despesas
da esfera de produgio, antes compreendem também as despesas
complementares ligadas & continuagdo do processo de produgdo na

(*) ... para fixar os pregos. (H. D.)

(*) Em certos casos, um custo de produgio elevado para certos ter-
renos significa que esses terrenos sio mal utilizados. (H. D.)

(*) A quantidade de trabalho despendida por unidade de produto na
agricultura depende do montante da colheita. Segundo o autor, o valor do
produto varia, pois, de ano para ano. (H. D.)
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esfera da circulagio. As despesas de transporte desempenham aqui
um papel dos mais importantes, O valor de cada objecto transpor-
tado aparece acrescentado das despesas de transporte normalmente
necesséirias para levar o produto ao local de consumo, para os bens
de consumo, ou ao local da sua realizagido (). Aqui se manifesta
a acgdo do factor geografico — localizagdo da produgio e do con-
sumo ou da realizagdo da produgio — na grandeza das despesas
socialmente necessirias. Na medida em que a importincia das des-
pesas de transporte depende objectivamente da extensio do trans-
porte, os pregos de expedi¢io que incluem o frete correspondem
melhor ao objectivo perseguido, que consiste em fazer coincidir os
precos com as despesas de trabalho socialmente necessarias.

De harmonia com os limites da distribui¢io do trabalho social,
assim a produgio tem um significado econémico nacional ou local.
Os recursos naturais devem utilizar-se exactamente do mesmo modo
3 escala da economia nacional, como nos limites locais. A possibi-
lidade de transporte dos produtos ha-de constituir um dos critérios
fundamentais dessa delimitagio, na medida em que podem exis-
tir distdncias de transporte socialmente necessirias e determinadas
para raios de atracgdo delimitados e determinados, tanto a escala
nacional, como a escala regional ou nos limites do mercado local.
Tudo isso constitui fundamento da formagio dos niveis regionais
ou locais das despesas de trabalho socialmente necessarias que vao
fundamentar a diferenciagio territorial dos pregos.

O movimento da produtividade do trabalho pode constituir
um indice geral da alteragio das despesas de trabalho socialmente
necessarias, na medida em que é fungao dos mesmos factores de
que dependem essas despesas. Contudo, ao utilizar esse indice hi
que ter em conta que:

Em primeiro lugar, os dados da estatistica corrente integram
no indice da produtividade do trabalho os resultados da modifica-
¢do da intensidade do trabalho. Todavia, a produtividade e a in-
tensidade do trabalho exercem influéncias diversas nas dimensdes
das despesas de trabalho socialmente necessérias.

Em segundo lugar, com o aumento da produtividade do tra-
balho aumenta a grandeza do valor transferido para o novo pro-
duto por unidade de tempo de trabalho, diminuindo ao mesmo
tempo a relagio entre o valor de novo criado e o valor transferido,

(') Isto é, o local onde ¢ utilizado. (H. D.)
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no valor global dos produtos (!). Do facto resulta que, embora a
redugio das despesas de trabalho socialmente necessirias por uni-
dade de produto se apresente como o resultado geral do aumento da
produtividade do trabalho, essa redugio, porém, nio é inversamente
proporcional ao aumento da produtividade. Por outro lado, a relagdo
entre o movimento da produtividade do trabalho e o movimento
do valor de uma unidade de produto varia quer segundo os ramos
de produgio — e de harmonia com a relagio que se estabelece en-
tre o trabalho vivo e o trabalho materializado —, quer segundo
os factores que condicionam o aumento da produtividade do tra-
balho.

Em terceiro lugar, a elevagio da qualificagdo do trabalho, que
constitui um dos factores de crescimento da produtividade do tra-
balho, tem como resultado — designadamente no que se refere ao
progresso técnico — a transformagio do trabalho num trabalho
mais complexo, criando um valor maior por unidade de tempo.
Esse facto modifica a relagio inversamente proporcional entre o
movimento da produtividade do trabalho e o movimento do valor
da unidade de produto.

Em quarto lugar, os dados acerca da produtividade do tra-
balho nio tém relagdo com as dimensdes da necessidade social de
cada espécie de produto, verificando-se, entretanto, que apenas siao
socialmente necessirias as despesas de trabalho efectuadas dentro
dos limites da necessidade social. Por esse motivo, o movimento
da produtividade do trabalho, que exprime o aumento do volume
fisico dos produtos, pode nio exprimir a alteragdo do valor dos
produtos.

Para escapar a influéncia deformadora das alteragGes da rela-
¢do entre o valor transferido e o valor de novo criado que resultam
das alteragdes da produtividade do trabalho convém modificar o
indice de produtividade do trabalho, calculando-o pelo método do
produto liquido (2). E oportuno notar que semelhante indice de
produtividade do trabalho corresponde, precisamente, & proposigiao

(*) O autor pretende, certamente, dizer ¢quantas as férmulas de ex-
pressdo de valors. O progresso técnico traduz-se, segundo o autor, por um
aumento absoluto e relativo da fracgio do valor dos produtos que representa
o desgaste do equipamento (valor transferido). (H. D.)

(*) Num certo ramo de produgio deve determinar-se a produtividade
do trabalho referindo & quantidade de trabalho despendida ndo o valor
total dos produtos, mas apenas o valor acrescentado pelo ramo considerado.
(H. D.)
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marxista segundo a qual é o trabalho vivo do homem que cria o
valor.

A modificagdo do {ndice de produtividade do trabalho torna-se
necessaria na pratica quotidiana de formagio dos pregos, pois a
sua determinagdo com base nos dados da contabilidade corrente
pode mostrar-se imprudente. Contudo, ndo se deve esquecer que
este indice é um indice convencional, essencialmente orientado,
aproximativo, pela razdo atrds apontada. Para anilise do sistema
de pregos estabelecido e sua revisio peridédica deve elaborar-se
sempre o calculo das despesas de trabalho socialmente necessarias,
embora se saiba que os resultados desse cilculo nio podem ser
absolutamente precisos. Na ulterior preparagio de métodos de cal-
culo das despesas de trabalho socialmente necessarias hd que tomar
sempre em considera¢do as despesas ligadas ao prolongamento do
processo de produgio na esfera da circulagio e as dimensdes da ne-
cessidade social de cada espécie de produto. O valor do transporte
dos produtos deve ser repartido pelas diversas categorias de pro-
dutos industriais e agricolas de harmonia com a sua transportabi-
lidade e com a extensio do respectivo transporte. E evidente que,
se ndo se consideram formalmente as despesas efectuadas na esfera
da circulagdo e as dimensdes da necessidade social para uma deter-
minada categoria de produto, o cilculo do valor resulta falseado,
em virtude da exclusio de elementos essenciais da actividade econé-
mica e que fazem parte integrante das despesas socialmente neces-
sarias. Nisso consiste, nomeadamente, a deficiéncia dos métodos
até agora propostos para o célculo das despesas de trabalho social-
mente necessarias.

As despesas de trabalho socialmente necessirias sio o funda-
mento da formagio dos pregos, donde, de harmonia com a decla-
ragio contida no programa do Partido Comunista Soviético no sen-
tido de se tender para uma expressio cada vez mais completa
dessas despesas nos pregos, a direcgdo fundamental do movimento
dos precos deve ser definida pelos factores que agem nos pregos
através da grandeza do valor ou das despesas de trabalho social-
mente necessarias e os outros factores que intervém no célculo tém
apenas a fungdo de estabelecer variagGes entre pregos e valores,
objectivamente exigidos pela necessidade do desenvolvimento da
cconomia nacional.

A possibilidade de estabelecer variagoes entre pregos e valores
j& o préprio prego a encerra, pois que se apresenta como uma ex-
pressio monetdria, portanto indirecta, das despesas de trabalho
socialmente necessdrias. Em virtude dessas variagdes, uma parte
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do valor de certas mercadorias realiza-se no ganho obtido na venda
doutras mercadorias ou, entdo, nio se encontra geralmente expressa
nos pregos; as dimensdes reais dos rendimentos das empresas e da
populagdo resultam modificadas; aparece ou aumenta — ou, pelo
contrario, diminui ou desaparece completamente — o interesse pela
produgio ou pela compra de determinadas categorias de produtos.

A circunstincia de o movimento geral dos pregos na economia
socialista se realizar com base no movimento das despesas de tra-
balho socialmente necessarias nio exclui a possibilidade e a neces-
sidade de estabelecer variagGes entre pregos e valores ditados pelas
exigéncias da economia nacional, E impossivel seguir as regras e
os objectivos da fixagdo planificada dos pregos tomando apenas
em consideragdo e exprimindo exactamente as despesas sociais de
produgido, quer dizer, utilizando o preco apenas na sua fungio
contabilistica. A organizagdo do comunismo exige o emprego do
preco nas suas multiplas funges. A subestimagdo dos factores que
se traduzem objectivamente por variagGes necessirias entre pregos
¢ valores s pode conduzir a resultados negativos. A fixagdo dos
precos encontra-se estreitamente ligada ndo sé ao calculo moneta-
rio das despesas de trabalho socialmente necessarias, como ainda
a estimulagio econdmica do crescimento e ao desenvolvimento da
produgdo, os quais dependem do estabelecimento de relagdes correc-
tas entre a cidade e o campo, entre a classe operaria e o campe-
sinato, e da necessiria correspondéncia entre o volume e a estru-
tura da produgio e as necessidades, por um lado, e entre a distri-
buicdo do produto social e os rendimentos monetarios, por outro
lado, tendo em conta o problema das despesas reais da popula-
¢do, etc. Se o valor exprime as propor¢Ges socialmente necessérias
na distribui¢do do trabalho, os pregos, entio, servem de meio de
estabelecer essas proporgdes. Por conseguinte, hd que tomar em
consideragio o conjunto do sistema de factores de que dependem
o nivel dos pregos e as relagdes entre os pregos.

As variagGes entre pregos e valores podem ser produto de dife-
rentes circunstincias, que podemos reduzir aos seguintes grupos
fundamentais:

a) Garantir o necessario nivel de rentabilidade;

b) Tomar em consideragio as qualidades dos produtos em
relagio as necessidades;

¢) Tomar em consideragio o significado social das dife-
rentes categorias de produtos;

d) Estabelecer o equilibrio entre a oferta e a procura.
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Comentdrio. — O texto que acabamos de ler ndo aborda
explicitamente os pontos mais candentes da controvérsia
que se estabeleceu na U. R. S. S. e noutros paises socialis-
tas a propésito da formagdao dos pregos. Nomeadamente,
nao pode o problema do calculo da margem de lucro nos
diferentes ramos de producao.

Dado que a discussdo do problema é um assunto com-
plicado e pleno de implicagdes, limitamo-nos a remeter o
leitor para a obra de Henri Denis e Maria Lavigne O Pro-
blema dos Pregos na Unido Soviética, Paris, ed. Cujas, 1965,
bem como para a Histéria do Pensamento Econdémico, parte
oitava, capitulo 11.



CAPITULO II
Os rendimentos

1) AS TESES FUNDAMENTAIS DA ESCOLA CLASSICA IN-
GLESA

Adam Smith (1723-1790). — Investigagcdo acerca da
Natureza e das Causas da Riqueza das Nagoes, Londres,
1776. Tradugao francesa, Paris, Guillaumin, 1843, pags. 84
a 89 (excerto do capitulo vii do livro 1). A nova tradugao,
publicada em Paris em 1950, nio difere da antiga no que
respeita 3 passagem que nos interessa.

O notével capitulo cuja primeira parte adiante transcre-
vemos contém o essencial do que a economia politica pode
dizer acerca da reparticiao dos rendimentos. Nesse domi-
nio, as achegas dos dois ultimos séculos parecem, em tl-
tima andlise, diminutas.

Texto n.° 10
CAPITULO VIII

Dos sallrios do trabalho

O que constitui a recompensa natural ou o salirio do trabalho
¢é o préprio produto do trabalho.

No estddio primitivo que precede a apropriagdo das terras e a
acumulagio dos capitais todo o produto do trabalho pertence ao
trabalhador: nio tem proprietirio nem patrio com quem deva re-
parti-lo.

Se esse estddio se mantivesse o salirio do trabalho teria au-
mentado com o aumento da poténcia produtiva do trabalho origi-
nada pela divisio do trabalho. As coisas tornar-se-iam, gradual-
mente, mais baratas: seriam produzidas por quantidades menores
de trabalho e, identicamente, seriam compradas com o produto de
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menores quantidades, porquanto, nessas condi¢Ges, duas mercado-
rias produzidas com iguais quantidades de trabalho trocar-se-iam,
muito naturalmente, uma pela outra.

Porém, embora, na realidade, todas as coisas se tornassem mais
baratas, haveria muitas coisas que, aparentemente, seriam mais
caras do que antigamente e que obteriam em troca uma maior
quantidade de outras mercadorias. Suponhamos, por exemplo, que,
na maior parte dos ramos da indtstria, a poténcia produtiva do
trabalho aumentava na propor¢io de dez para um, quer dizer,
que o trabalho de um dia produzia na actualidade dez vezes mais
obra do que originalmente; suponhamos, por outro lado, que num
emprego determinado as faculdades de produgdo progrediam ape-
nas na propor¢io de dois para um, quer dizer, que numa inddstria
particular o trabalho de um dia produzia apenas duas vezes mais
obra do que antigamente. Ao trocar-se o produto do trabalho de
um dia da maior parte das indudstrias pelo produto do trabalho de
um dia desse emprego particular entregar-se-4 dez vezes a quanti-
dade primitiva da obra que essas indidstrias produzem, para rece-
ber apenas o dobro da quantidade primitiva da outra. Assim, uma
determinada quantidade desta dltima espécie de obra, uma libra
de peso, por exemplo, parecera cinco vezes mais cara do que anti-
gamente. Na realidade, porém, é duas vezes mais barata do que
originalmente. Embora, para a comprar, haja que dar cinco vezes
mais de outras espécies de mercadorias, para a comprar ou produ-
zir actualmente ela custa, contudo, apenas metade do trabalho que
custava antigamente.

Porém, esse estidio primitivo em que o trabalhador usufrufa
o produto total do seu trabalho nio se manteve para além da época
em que foram introduzidas a apropriagdo das terras e a acumula-
¢do dos capitais. Deixara, pois, de existir h4 muito, quando a po-
téncia produtiva do trabalho alcangou um grau de perfeicio con-
siderdvel e ndo faz sentido prosseguir na investigagdo do efeito de
semelhante estado de coisas na recompensa ou salario do trabalho.

Logo que a terra se torna propriedade privada o proprietario
exige para si quase todo o produto que o trabalhador consegue
nela fazer nascer ou dela colher. A renda do proprietario é a pri-
meira dedugio que o produto do trabalho aplicado a terra sofre.

Raramente acontece que o homem que cultiva a terra possua,
por si préprio, com que viver até realizar a colheita. Em geral, a
sua subsisténcia é-lhe adiantada sobre o capital do amo, o lavrador
que o emprega, o qual ndo teria interesse em fazé-lo se nio espe-
rasse receber uma parte do produto do trabalho, ou se ndo con-
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tasse recuperar o seu capital com um lucro. Esse lucro constitui
uma segunda dedugdo no produto do trabalho aplicado a terra.

O produto de quase todas as espécies de trabalho encontra-se
sujeito & mesma dedugdo em termos de lucro. Em todos os mes-
teres, em todos os fabricos, a maior parte dos trabalhadores tem
necessidade de um amo que lhes adiante o material de trabalho,
bem como o saldrio e a subsisténcia, até que a sua obra se encon-
tre acabada. Esse amo toma uma parte do produto do trabalho,
ou do valor que o trabalho acrescenta ao material a que é apli-
cado, e é essa parte que constitui o seu lucro.

Em boa verdade, acontece as vezes que um trabalhador, s6
¢ independente, dispée de capital suficiente, quer para comprar o
material de trabalho, quer para se manter até a sua obra se encon-
trar acabada. E ao mesmo tempo amo e trabalhador e usufrui todo
o produto do seu trabalho pessoal ou todo o valor que o trabalho
acrescenta ao material a que se aplica. Neste caso, o produto con-
tém o que, geralmente, constitui dois rendimentos distintos, que
cabem a duas pessoas distintas, os lucros do capital e os saldrios
do trabalho. Estes casos, porém, nio sio comuns e em todos os
paises da Europa para um trabalhador independente ha vinte que
servem um patrio; e em toda a parte se entende por salirios do
trabalho o que eles sio ordinariamente, quando o trabalhador e o
proprietirio do capital que o emprega sio duas pessoas distintas.

E com base na convengio que se estabelece habitualmente en-
tre estas duas pessoas, cujos interesses nio sio de modo algum
idénticos, que se determina a taxa comum dos salarios. Os traba-
lhadores desejam ganhar o mais possivel e os patrdes, pelo seu
lado, pretendem pagar o menos possivel: os primeiros tém tendén-
cia a concertar-se para elevar os saldrios, os segundos para os
baixar.

Nio ¢ dificil prever qual das duas partes, em todas as circuns-
tAncias comuns, levard vantagem na discussio e impora forgosa-
mente A outra as suas condi¢des. Os patrdes, sendo em menor nd-
mero, mais facilmente se pdem de acordo e, além disso, a lei auto-
riza-os a porem-se de acordo, ou pelo menos ndo os proibe de o
fazerem, enquanto aos trabalhadores isso é vedado. Nio temos le-
gislagdo do Parlamento contra as ligas que tendem a baixar o prego
do trabalho, mas temos muita legislagio contra as que tendem a
fazé-lo subir. Em todas as lutas os patrdes encontram-se em con-
di¢des de manterem a sua posi¢io durante mais tempo. Um pro-
prietario, um lavrador, um mestre fabricante ou mercador podera,
em geral, sem empregar um unico trabalhador, viver um ano ou
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dois dos fundos que tenha amealhado. Muitos trabalhadores nio
poderiam subsistir sem trabalho uma semana, muito poucos um
més e talvez nem um s6 um ano inteiro. No fim de contas, o patrio
tem tanta necessidade do trabalhador como este tem necessidade
do patrio, mas a necessidade do primeiro nio é tao premente.
Nunca se ouve falar, dizem, das ligas dos patrGes e todos os
dias se fala das dos trabalhadores. Seria, porém, necessirio nio
conhecer 0 Mundo nem a matéria que tratamos para acreditar que
os patrdes s6 raramente se concertam entre si. Os patrdes encon-
tram-se sempre e em toda a parte concertados numa espécie de
liga tacita, constante e uniforme, para nio elevar os saldrios acima
da taxa actual. A violagio desta regra é considerada por todos eles
um acto de lesa-irmandade e constitui para o patrio objecto de cen-
sura por parte dos seus vizinhos e confrades. Em boa verdade,
nunca ouvimos falar dessa liga porque ela existe habitualmente,
podemos dizer até em estado natural, e ninguém da por ela. Por
vezes, os patrdes estabelecem entre si conluios particulares para
fazer baixar a taxa habitual dos saldrios do trabalho. Esses con-
luios, porém, sio sempre conduzidos no maior siléncio e no maior
segredo, até ao momento de os porem em execugdo e quando os tra-
balhadores cedem, como acontece as vezes, sem resisténcia, embora
sintam o golpe, e duramente, ninguém ouve falar nisso. Sem em-
bargo, muitas vezes os trabalhadores opdem a estas coalizGes par-
ticulares uma liga defensiva; outras vezes, também, sem nenhuma
provocagido desse género, coalizam-se, por sua prépria iniciativa,
para elevar o prego do trabalho. Ordinariamente, os pretextos in-
vocados sio ou o elevado preco dos géneros, ou o elevado lucro
que os patrdes realizam com o seu trabalho. Sejam, porém, ofen-
sivas ou defensivas, as suas ligas sio sempre acompanhadas de
grande alarido. No intuito de obter uma répida decisio para o
assunto, recorrem sempre a arrebatados tumultos, entregando-se,
por vezes, 4 violéncia e aos maiores excessos. Sentem-se desespe-
rados e agem com o despropésito e a fiiria de pessoas presas do
desespero, reduzidas a alternativa de morrer de fome ou de con-
seguir que os patrdes, pelo terror, cedam o mais depressa possivel
as suas exigéncias. Nessas ocasifes nio gritam menos, pelo seu
lado, os patrdes: estes ndo cessam de reclamar, com todas as suas
forcas, a autoridade dos magistrados civis e a execugdo das seve-
ras leis promulgadas contra as ligas dos trabalhadores, criados e
jornaleiros. Como consequéncia, raramente os trabalhadores reti-
ram qualquer beneficio dessas tentativas violentas e tumultuosas,
as (uais, quer pela intervencdo da autoridade civil, quer pela cons-
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tdncia mais sélida dos patrdes, e em virtude da necessidade em
que a maior parte dos trabalhadores se encontra de ceder, a fim
de obter a sua subsisténcia imediata, se saldam, geralmente, pelo
castigo ou pela ruina dos chefes da revolta.

Embora, porém, os patrdes, necessariamente, levem quase
sempre a melhor nas suas disputas com os trabalhadores, existe
uma taxa abaixo da qual é impossivel reduzir, durante muito
tempo, os saldrios ordindrios, mesmo os da espécie mais vil de
trabalho.

E absolutamente necessirio que o homem viva do trabalho e
que o saldrio chegue, ao menos, para a sua subsisténcia. Na maior
parte dos casos é preciso mesmo um pouco mais, pois de outro
modo seria impossivel o trabalhador constituir uma familia e, en-
tdo, a raga dos trabalhadores nio duraria para além da primeira
geragdo. Por isso Cantillon é levado a supor que a classe mais
baixa dos simples serventes deve ganhar pelo menos o dobro da
sua subsisténcia, por forma que todos os trabalhadores se encon-
trem em condigdes de criar dois filhos: supde-se que o trabalho da
mulher chega apenas para suprir o que despende em virtude dos
cuidados que tem de dedicar aos filhos. Calcula-se, porém, que
metade das criangas que nascem morrem antes da idade viril. Por
conseguinte, é preciso que os trabalhadores mais pobres se encon-
trem em condi¢Ges de criar, em média, pelo menos quatro filhos,
para que dois tenham a possibilidade de chegar aquela idade. Ora,
supde-se que as necessidades alimentares para quatro criangas sio
mais ou menos iguais &s de um homem feito. O mesmo autor
acrescenta que o trabalho de um escravo bem constituido calcula-se
valer o dobro da sua alimentagio e considera que o do trabalha-
dor, por mais fraco que seja, nio pode valer menos que o do es-
cravo bem constituido. De qualquer modo, o que nio hi didvida
¢ que para criar uma familia, mesmo na classe mais baixa dos
simples serventes, o trabalho do marido e da mulher tem, necessa-
riamente, de lhes render alguma coisa mais do que lhes é absolu-
tamente indispensdvel & prépria subsisténcia. Em que proporgio?
Na que acabo de citar, ou noutra qualquer? Eis um problema que
nio tomo o encargo de resolver.

Comentdrio. — Este texto tdo claro niao necessita de ex-
plicacdo. Apontemos apenas que a notivel obra de Smith
contém outros contributos de suma importancia para a teo-
ria da reparticio dos rendimentos. Notemos, designada-
mente, que o autor da Riquezag das Nag¢des, numas quantas
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linhas decisivas do capitulo 1x do seu livro 1, esclarece de
maneira definitiva o problema da taxa de juro.

Num pais, escreve ele, em que a taxa comum
do lucro liquido é de 8 ou 10 por cento, parece
razoavel que metade desse lucro caiba ao juro,
sempre que o negécio se realiza com dinheiro de
empréstimo. O risco do capital cabe ao que pede
emprestado, o qual é por assim dizer, o segurador
daquele que empresta.

O juro do capital nao tem, pois, nada de misterioso: é
uma parte do lucro. E conhecida a natureza do lucro logo
se conhece a natureza do juro. Resta precisar como se ex-
plica o nivel que, num dado momento, a taxa de juro atinge.
Smith, com rapidez, na verdade, mas muito claramente,
aponta-nos o principio dessa explicacdo. Aquele que pede
emprestado, prometendo ao prestamista um rendimento
fixo, preserva-o do risco dos negécios: segura-o contra esses
riscos, mediante um prémio que é igual a diferenga entre
a taxa comum de lucro e a taxa de juro.

(Ver Histéria do Pensamento Econémico, parte se-
gunda, capitulo 1v, § 5.)

2) A OPOSICAO AS TESES DA ESCOLA INGLESA

Jean-Baptiste Say (1767-1832).

Nao vamos sobrecarregar o leitor com um grande nu-
mero de paginas de J.-B. Say, pois o conhecimento de um
pequeno numero basta para o convencer do caricter nao
cientifico da argumentagdo deste autor, que podemos con-
siderar, muito justamente, o verdadeiro fundador da cha-
mada economia literdria, na pior acepg¢do do termo, e pai
de uma importante linhagem de «distintos» economistas.

Sem embargo, algumas das teses expostas por Say exer-
ceram consideravel influéncia no ensino corrente da eco-
nomia politica. A ndo ser o conteido politico dessas teses,
nao encontramos explicacao para o facto.

Keynes, numa pégina célebre da Teoria Geral (pag. 54
da traducgdo francesa), interroga-se acerca da «vitéria de
Ricardo», que ele considera o principal defensor da tese
do equilibrio necessério entre a oferta e a procura global
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de produtos. Essa vitéria, afirma, «s6 se pode explicar por
um conjunto de afinidades entre a sua doutrina e o meio
em que foi langada». A «doutrina de Ricardo», porém, é,
na realidade, a doutrina de Jean-Baptiste Say e, acima de
todos, é este autor que devemos considerar como o fiel pro-
pagador dos preconceitos da burguesia no inicio do sé-
culo x1x.

A economia politica de Say, profundamente diferente da
de Adam Smith, assenta inteiramente na célebre teoria dos
«trés factores de producaon, teoria que claramente se ba-
seia em erros grosseiros.

Na primeira parte do capitulo 11 da primeira edigao
(1803) do seu Tratado de Economia Politica Say introduz
assim a ideia de que o capital é um factor de produgao:

Continuando, escreve ele, a observar os produ-
tos destinados ao nosso uso nao tardaremos a aper-
cebermo-nos de que a industria por si sé, entregue
a si prépria, nunca teria conseguido produzi-los. Foi
necessario que o homem industrioso possuisse, além
disso, produtos ja existentes, sem os quais a sua in-
dustria, por mais habil que a imaginemos, teria per-
manecido sempre na inac¢ao (ob. cit., pag.12).

O autor quer introduzir a ideia de que um outro ele-
mento, além do trabalho humano (a industria), intervém
na produgdo. Essa operagio realiza-a ele por intermédio
das palavras «produtos ja existentes». Com efeito, gragas
a essas palavras o autor cria a impressdo de que para pro-
duzir é necessirio mais alguma coisa além do trabalho,
visto que se trata de uma coisa que ji existe no momento
em que se comeca a trabalhar.

Ora, é claro que o trecho de frase «que 0 homem indus-
trioso possuisse, além 'disso, produtos ja existentes» ndo tem
semelhante significado. Os produtos em questdo, como a
prépria palavra indica e o autor precisa mais adiante, sdo
eles proéprios fruto da industria ou do trabalho. Afirmar
que esses produtos, que os meios de producdo sao necessa-
rios, ndo quer dizer que, além do trabalho, hd que tomar
em consideracdo um «segundo factor de producao», signi-
fica apenas que o processo ide trabalho se decompde geral-
mente em duas fases: producao, pelo trabalho humano, de
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meios de producdo e utilizacdo desses meios de produgdo
com vista a obter objectos consumiveis.

Quanto a introdugdo do «terceiro factor de producioy,
a terra, Jean-Baptiste Say nao se d4 ao trabalho de a justi-
ficar. Leva-nos a verificar que se produz sempre numa par-
cela de terreno e isso lhe basta.

N3ao podemos, porém, contentar-nos com essa verifica-
¢do. H4, depois, que analisar o papel exacto que a terra
desempenha na producio.

O homem trabalha num determinado quadro natural
que deve satisfazer certas condicbes para que o trabalho
seja eficaz. Se é agricultor, o trabalhador tem de dispor de
terra de uma determinada composicdo quimica, que ga-
ranta a sua fertilidade, como tem de dispor de 4agua, de
luz e calor solares, etc. O facto de a terra fértil ser alugada
por um proprietdrio a um trabalhador ndo modifica de
modo algum o seu papel: a terra continua a ser uma das
condi¢oes naturais da actividade humagna a que se chama
producao.

Falar de outro modo e fazer da terra um agente da pro-
ducao é cair, necessariamente, no erro dos fisiocratas, os
quais viam na produc¢do uma actividade da Natureza e nao
do homem.

Na verdade, a economia politica envereda por uma via
curiosa quando se recusa a admitir que a producdo é uma
determinada forma de actividade humana e, portanto, que
o trabalho é o 7nico agente da producdo. Das confusdes e
dos erros a que essa recusa conduz nenhum autor é tao
responsivel como Jean-Baptiste Say. Designadamente o
confirmamos ao examinarmos as posi¢des que assume re-
lativamente a reparticdo dos rendimentos.

Se considerarmos que nao existe apenas um, mas trés
agentes da producio, ver-nos-emos obrigados a abandonar
a anilise da natureza dos rendimentos proposta por Smith.
Com Say essa andlise é substituida por uma teoria comple-
tamente diferente e que se encontra exposta nos trés textos
que a seguir transcrevemos.

A) Tratado de Economia Politica, primeira edicao, Pa-
ris, 1803. Excerto do capitulo v do livro 1 (t. 1, pags. 32
o 33).
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Texto n.° 11
CAPITULO VII

Como se retinem a inddéstria, os capitais
e as terras para produzir

Vimos de que maneira a industria, os capitais e as proprieda-
des de terra concorrem, cada coisa a seu modo, na produgio; vimos
que essas trés coisas sio todas indispensiveis para que haja pro-
dutos criados; mas para isso nio é necessirio que pertengam a
mesma pessoa.

Um industrial pode ceder a sua inddstria a outro qu